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发言人1   00:02
大家好，欢迎参加国联民生医药奥浦迈2026年三季报业绩交流会。目前所有参会者均处于静音状态，下面开始播报声明。根据证券期货投资者适当性管理办法，本次电话会议仅服务于国联民生证券研究所白名单客户。本次会议在任何情形下都不构成对会议参加者的投资建议，相关人员应自主作出投资决策，并自行承担投资风险。国联、民生证券不对任何人因使用会议内容而引致的任何损失承担任何责任。未经国联、民生证券事先书面许可，任何机构或个人不得以任何形式复制、刊载、转载、转发、引用本次会议内容，否则，由此造成的一切后果及法律责任由该机构或个人承担，本公司保要追究其法律责任的权利。

发言人1   00:57
各位投资者，大家上午好啊。欢迎大家参加由东方、东吴、国泰、海通、中信建投、兴业、天丰、平安、东财华创招商、中泰、开元、国盛，还有我们国联民生医药团队联合主持的二奥浦迈2020年三季报的业绩解读的电话会议。我是今天的主持人，国际民生的医药人员张良，这些跟我一起主持，还有我们联系首席杨芳。在此首先感谢公司的管理层，肖波段总、李总还有金总部的信任，让我们有幸有这个机会跟各位友商一起主持这次这个电话会议。在电话会议开始之前，我先介绍一下，咱们今天上线的就是奥特曼的豪华管理团队阵容。和大家做交流的像那些上线的领导他们分别是奥浦迈的董事长总经理肖波，鹏一生物的董事长总经理邓总，奥浦迈的副总财首席财务官倪总，还有就是奥浦迈的董秘金总，咱们四位领导线上跟大家做交流。

发言人1   02:21
这个三季报也出来了，大家也看到了咱们这个季报的一些情况。今年实际上奥普曼应该是在收购了彭彭利之后，应该是进入到了一个变化特别大的一个收获期，整个公司的状态都很好。完了之后，无论是这个财务情况还是这个业务情况，整个市场的这关注也起来了。我们也非常建议各位投资者继续关注这个outline。我们也觉得这个公司进入到了一个非常好的状态，我们也是重点跟踪强力推荐的一个标的。

发言人1   02:58
好，那么在因为今天早上时间比较短，开盘前我就不多占用大家时间。完了我先把这个时间交给公司的领导，由公司领导先整体跟大家介绍一下这个公司战略情况，经营情况。完了后面我们在这个互动问答，我先把时间交给咱们董事长小果，给小郭介绍一下公司的整体的战略进展情况。小果辛苦您，谢谢小果，谢谢。好的，谢谢金阳总。

发言人1   03:35
尊敬的各位股东、投资者、分析师朋友啊，大家早上好。非常感谢大家来参加奥浦迈我们第三季度的说明会。今年前三季度是我们公司在培养基和服务加入CDM板块都实现了高速的增长。整体来说我们得到了7.4个亿的收入，今年也是我们跟彭力生物携手以后，两个公司合并报表以后的第一个会计年度，所以整体来我们的一个新的战略，我们称为细胞培养的产品加上CRDMO这样的一个2.0版本的一个战略的一个升级。所以我接下来从产品和服务的两个角度分别跟大家汇报一下我们在前三季度获得的一些成绩。

发言人1   04:34
首先第一个也是，整个奥普曼的创业的根基，以及我们的一个增长的引擎。以及我相信这个会越来越成为我们整个收入的来源，就是培养基这一块。看到我们在今年二季度的时候，应该是连续几个季度，每个当季的PID收入都超过了一个亿。

发言人1   04:57
整体前三季度培养基产品这块是到了3.2个亿人民币，同比增长了37%，这个增速非常不容易。大家知道就是每一个产品培养基的收入都是一个管线累加起来的。你看到我们其实在这个上市的品种不断增加，而且大单品的一个数量增加的情况下，其实整个培养基的已经到了一个新的一个台阶，单季超过一个亿。未来应该会在这个基础上会不断的增长，这个基本上是基于我们这个上市品种的一个它放量。第二个就是一些后期上市后变更的品种他们的一个量。所以截止我们九月底，正如我们一直汇报的，我们的管线的数目达到探底的，临床和商业化的管线已经达到了401个。就是每年就从去年同期比的话，去年年底是增加了74个人，这边其中有38个三期临床的和8个专业化的，这个其实说是对我们的收入很大的一个贡献。

发言人1   06:18
从第二个角度来说，我们的看我们的培养基产品里面能更加的欣喜的看到了国内和国外这个增速基本上都是同步。所以这不仅意味着不同的一些项目出海带动培养基的增长，以及我们海外这些上市的品种他们的量来放大。更重要的是我们国内这块，其实它也是一个非常高速的一个增长。从之所以我们取得这样的一个培养期的增长，从产品端我们其实在不断的高我们产品的一个在市场上的竞争力。因为其实在这个市场里面，不管是国内的国外在的，我们都是通过我们高性能的产品，非常高性能好，然后它的价格非常的有竞争力，同时我们的服务到位。从这一点上的话，我们的CQ的产品的在这个市场的一个占有率应该是持续的攀升。也在整个澳门培养基收入里面，也是最重要的一块。

发言人1   07:22
第二个板块就是我们的瞬转，就是二九三培养基的一块。也是就这几年也是一个非常稳定的一个增长，get起来成为我们最最重要的。随着越来越多的一个上市的品种增加，我相信这个CCO培养基的产品会进一步的一个增长，不管是国内和国外，整体来说我们看前三季度的话，国外大概占了35%的样子，3分之1的规模，所以还是非常可观的。

发言人1   07:52
第二个我从服务的板块来跟大家汇报一下，服务过去我们是cdmo这一块，就是四轮生物这块我们从前三季度我们也非常高兴的看到，CDM收入达到了4300多万，同比增长了33%，还是非常好的一个回升。我们在过去的时候一直跟大家汇报。随着CDM这块团队的建设，我们临港工厂的一个不断的它产能利用率的提升，其实收入还是恢复了。而且从CDM的一个价格来说的话，也不再像过去的时候是啊无底线的卷。这个还是非常好的一个现象。

发言人1   08:39
根据我而且我们在去年的时候也获得了to p的审计，叠加了一些出海的项目。它需要做一些CDM的生产，就是我们之前的一些管线的项目，这个还是非常好的。在这个培养基显然对我们这个CDM的业务，是在这个阶段里面是一个非常大的支撑。其实如果说看到GTM业务在我们整个板块里面，其实它占比要小一点，是对我们来说也是非常重要的一块。因为我们公司的一个理解的是这样的加息节目，随着我们这个标这块业务的不断的一个增长，以及我们培养基业务的越来越强大，我们的CDM这一块的一个产能也会逐渐的提高它的一个，利用率。从我们对于CDM这一块业务的一个观点来说，其实我们这两年一直是非常保守的。

发言人1   09:38
因为稳定的把它的产能利用率提高起来，同时能够陪着我们管线的项目，能够从他的申报IND到临床样品的生产一步一步的往前走。我们也看到了我们这个CDM整个业务它也稳住，然后已经开始有一个不错的一个增长。我相信未来应该会越来越非常大的一个亮点是在我们格力生物并表以后，我们这个DRDM这个战略的一个先走通，而且我们看到前三季度盈利相关业务做出贡献达到了3.68个亿，收入占比大概就是基本上一半。为什么我们说现在是一个培养基产品加服务1比1的1个双轮驱动的模式？这个是非常欣喜的看到一个，其中在朋友的收入里面，后面鲍勃会跟大家详细的介绍一下。我这边简单讲几个数字，首先它最关键的一块还是临床前的CIO收入就是占到了3.006个亿，占比了41%。

发言人1   10:51
还非常重要的一块。在我们棚里围绕着复杂的药效评价机制，验证转化能力的跟能力也不断提升。通过我们正在打造的一个跟培养基产品，跟CDM形成一个从早期的药物发现到药效的评价，到利德的周珣，以及到后面CMC整个最后到商业化生产的一个完整的一个产业链。

发言人1   11:22
我相信就在这个新的一个AI制药的一个时代里面，我们的一个能力是非常独特的，这个也是非常重要。所以我们接下来的话，应该是在不仅是两边的业务产品和服务都能实现一个高速的增长。更重要的是我们会更加的把这两块的协同做好。我们能够真正的给我们这些早期发现的公司能够提供一个完整的一个解决方案。好，这个是我们在公司在努力做的一个事情。所以整体我们前三季度我们的两个公司的业务取得了清晰的一个成绩，和国内国外都取得非常不错的一个结果。这个也是我们在很高兴的看到。然后更重要的是我们的一个战略的一个版图已然形成，从这样一个细胞培养产品加DRDMO这样的一个一体化的战略，我们会在整个生物药，特别是蛋白抗体药物新的一些结构，包括双看ADC多看等等，这些新的一些mod的一个涌现。以及接接下来像这些中类似药的一个市场的一个高速的发展，我们的一个是能够提供的完整的解决方案。

发言人1   12:45
应该会在国内和国外都能够为我们的客户赋能，能够促进我们的收入的增长，也未来应该会有非常大的一个发展。我从公司的这个产品和服务两个板块的一个业务在今年上半年的一个增长，跟大家也简单做一个汇报，好吧，谢谢大家。好，谢谢肖博的一详细介绍。接下来我们有请公司董事的财务总监李总，介绍一下前三季度的一个财务情况，谢谢。好，谢谢杨方总。尊敬的各位股东、投资者、分析师朋友们，大家好，我是奥曼的CFOL。我很高兴在本次业绩说明会上跟大家来交流。接下来我将重点汇报一下公司2026年前三季度的一个财务表现。

发言人1   13:43
总体来讲，奥普曼在前三季度体现出来了我们整体的收入规模跃升。然后我们在这个基础上收入的质量也同步提升。前三季度公司整体实现了营业收入是7.39亿，跟去年同期相比增长了172.07%。

发言人1   14:03
归母净利润为4886万，扣非后的归母净利润是1.006亿，同比去年增长183.79%。基本每股收益是0.35元，扣费后基本每股收益为0.77元。截止到9月底，公司的总资产已经达到了38.2 2亿元，跟去年同期相比增长了跟今年年初相比增长了70%以上。规模的净资产是30.43亿，跟年初相比增长了44.88%。我们如果单看三季度的话，公司实现了营业收入是2.85亿，跟去年同期相比增长了203.96%。

发言人1   14:45
环比我们今年二季度也有也是在继续的增长，再创了历史的新高。扣非的归母净利润三季度是5669元，同比去年增长百分6倍以上。一个季度的扣非净利润就超过了我们上半年合计的4900多万元。当然我们这里也需要特别说明一下，三季度报表的归母净利润为负的7517万元，主要是一项与股价相关的一个并购会计计量造成的这不是经营问题，也不涉及到现金流的流出。稍后我会在这一点上跟大家逐项拆解来讲。

发言人1   15:24
第二个方面，我们从收入的结构来看，我们看到两块增长的曲线其实是同时向上的那肖博刚才也介绍了我们的原有的业务培养基收入今年上前三季度实现了3.27个亿，跟去年同期同期增长37%以上。整体也占到了我们收入的44.2%是公司收入的基本盘和利润的主要来源。同时我们的CDMO也实现了良好的一个恢复态势。前三季度跟去年同期相比增长了33%，达到了4400万元的一个收入。朋友生物自2026年1月份并表以来，前三季度贡献收入3.6 8亿元，跟去年同期相比增长超过32%，占总收入的大，也差不多占到整个奥普曼收入的半壁江山。特别需要指出的是，鹏瑞生物当中最为核心的业务药物，临床前的CRO收入已经达到了3.06亿，同比跟去年同期相比增长了42%。

发言人1   16:27
医疗器械临床CRO收入是3293 9 2万元，和实验室动物销售是1800万元。那我们单看三季度的话，同力生物的表现就更加亮眼，特别是临床前CRO单季度收入就1.2 4亿元，超过了去年同跟去年同期相比增长超过七成。另外我们看到订单是整个CRO业务的先行指标。截止到今年前三季度末，同瑞生物的前CRO的签单已经超过过了4.3亿元，同比增长70%以上。截止到9月底，在手订单已达到3.1亿元，跟去年同期相比增长40%。

发言人1   17:09
为四季度和明年的收入提供了个很好的可见度。所以我们可以看到奥普曼和朋友两块业务的收入体量基本相当，产品和服务的双轮驱动的格局已经形成，收入公司的收入结构更加均衡，抗周期能力也会更加强。从利润端的来看，我们分主体来看，如果我们剔除了并购相关的会计影响以后，澳门原有的业务前三季度贡献的归母净利润为7150万元，跟去年同期相比增长45%。

发言人1   17:42
彭丽贡献了6750万元，同比增长超过100%。两块业务都在稳定的贡献利润，其中鹏利三季度单季度贡献为3750万元，和去年同期相比增长超过200%，超过了整个上半年合计的净利润。第三个方面我也想跟大家分享的是，公司在收入增长的情况下，盈利能力我也得到了改善。我们可以看到前无论是第前三季度还是第三季度，公司的综合毛利率都比上半年有明显的提升。主要的影响因素是产品结构的优化和规模效应的提升。这两个效应无论是在奥普曼原有的业务，还是在朋友的业务上都得到了明显的验证。

发言人1   18:26
最后我想给大家把三块对于奥普曼表观利润的影响比较大的会计因素给大家解读一下，以还原真实的经营利润。我们的报表当中始终有三项与日常经营无关的一个会计影响。第一个是购买价格的PPA。我们在购买同意的时候形成的壳可辨认净资产按公允价值入账形成的PPA将会通过折旧摊销和存货的形式结转损益。这一项的影响，在前三季度减少了规模，净利润为1457万元，其中单三季度的影响是将近300万元。基于目前的一个财务测算，我们认为PPA对于2026年到2028年的净利润影响依然大概在1800万元，600万和800万这样的一个水平。

发言人1   19:16
第二个部分是并购形成的金融负债，也就是前面提到了导致第三季度单季度亏损的一个重要的原因。本次并购之后，有两份还有两个对赌期的股票尚未发行，因此我们将对这部分尚未发行的股票采用公允价值计量确认为负债。当股价上升的时候，我们在报表层面就会确认为损失。因此前三季度该项金融负债的公允价值变动减少的利润总额是7545万元，而其中第三季度我们减少了1.3 6亿元。对于这一项，我想特别跟在座的各位投资人强调两点。第一，这部分对股价对价以股份的形式支付，所以它不影响未来的一个现金流。第二，它的公允价值主要是公司的股价变动，股价上行会形成账面损失，所以它是并购交易的会计计量结果，它也不反映公司自实际的这个经营能力。

发言人1   20:15
第三部分是股权激励。2026年股权激励我们就实行了一个新的股权激励计划，首次授予日为8月5号。因此在报告期内，也就是前三季度和第三季度减少的净利润将近500万元。那扣除上面三项的影响之后，公司的前三季度的归母净利润为1.4 4亿元，调整后的净利润净利润率为19.5%。

发言人1   20:43
第三季度的净利润为6900万元，调整后的净利率为24.2%。这个口径当然它不是会计准则下的标法定标准，但是希望这个指标能够帮助大家更清楚的看到公司的经营盈利水平。我们看到除了我们在利润表端取得了良好的成绩之外，我们看到在现金流和资产负债表端，我们也看到了我们的这个收入水平和利润水平的含金量是非常高的那前三季度公司的经营活动性现金流产生了1.9 3亿元。其中第三季度单季度我们就实现了经营性活动的净现金流入为8744万元。其中我们可以看到销售商品提供劳务收到的现金是7.7 7亿元，回款的质量非常好。也就是说我们上半年几乎把我们所有的收入，所产生的这个现金流全部收回。与此同时，我们也看到今年跟去年的资本开支有所回落，前三季度构建的长期资产支付的现金是2365元，跟去年同比下降了50%。

发言人1   21:52
自由现金流约1.7亿亿元。资产负债表方面，截止到9月底，公司的货币资金和交易性金融资产合计约为11.8亿元。此外我们还有大量的定额大额存单和定期存款。因此我们可以看到我们的资产负债表是非常稳健的，另外我们在资产负债表当中也可以提醒大家关注一个点，叫做我们的合同负债。我们目前截止九月底合同负债达到了1点一二亿元，主要是彭丽预收的客户款项，也从侧面印证了我们的订单充足和未来收入的一个确定性。

发言人1   22:31
最后给大家做一个全年的展望，我们全前三季度收入已经是达到了7.3 9亿元。我们结合目前彭丽的在手订单和奥普曼的在手订单都分别非常充足。我们的在手订单都是在历最近两年的一个最高的一个水平上。我们有理由相信，2026年实现全年10亿收入的大关是非常有希望的那最后我还要再次提醒大家，订购的产生的这个金融负债的公允价值会随着股价的波动而波动。所以四季度依然我们可能会因为这一块产生巨大的一个利润端的影响。但当然它依然不影响我们的利润和现金流。以上是基于全年的预期，是根据当前的这个金经营情况做出的判断，我们也不构成我们今年的一个业绩承诺，总体而言，我们前三季度是收入跃上了新的台阶，主业的营业能力和现金流都非常的稳健。

发言人1   23:31
未来我们在整个报表当中，我们会继续把相关的特定因素和我们的业务拆解清楚，方便大家理解我们的经营情况。我的汇报就到这里，谢谢大家。好，谢谢李总。因为确实奥普曼加之有并购各项这个因素的一个影响，财务报表端的一个影响因素复杂一点。刚刚李总把这个影响因素给大家拆解的非常清楚，我们接下来进入到提问环节，麻烦会议秘书先播报一下评方式。大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键再按数字一。网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。大家好，如需提问电话端的参会者，请先按话机上的星号键，再按数字一。网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。

发言人1   24:38
好，各位领导好，我先提两个大家比较关注的小问题。一个的话是我对比了一下咱们三季报和半年报的一个管线的情况。我发现临床前的管线增加还是比较多的，然后临床中的和商业化的管线较二季度没有发生较大的变话。想请教一下领导，展望Q4和未来的话，比如明年咱们这个三七级商业化管线的一个增加的一个预期。还想问一下咱们培养基我们对出海比较看好，领导刚提到咱们海外占比大概在三十多。那后面现在目前领导看下来，以及对未来的展望上来看，就是随创新药的一个BD出海，咱们培养基的一个出海的一个进展以及增长预期大概是怎样的？这是关于培养基的第一个问题。

发言人1   25:33
第二个问题的话是想请教一下领导，朋请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130美丽生物。刚刚领导拆解了一下前三季度的收入情况，前三季度包括Q3的1个订单的一个情况，增速包括增加的一个金额上，看看在手订单领导是否方便给大家讲讲。以及其实我们看到庞丽的一个订单增速非常的快，但是收入好像会慢于订单一些。想麻烦您找超姐一下原因，谢谢。

发言人1   26:11
好的，我先来回答第一个关于培养基管线的一个数目题。首先我们看到过去的这个季度，其实管线增长还是非常好的。主要聚焦在临床前这一块，临床的一个管线其实你不可能每个季度都会有最大变化。除非比如说有一些我新获批的商业化的品种，毕竟临床特别在临床三期，它时间是比较久的对吧？变更上周变更的管线，我们又不在我们的管线的数目里面。所以临床前这块其实是我们目前的一个重中之重。比如说像现在新的一些ability双开ADC等等这些管线进入临床，这个是我们现在抢的最大的。因为其他的它的一些管线，特别临床三期的一些，基本上都在我们的一个管线里面了。

发言人1   27:15
主要头部的药企，基本上我们都是渗透，基本都是我们打的客户，我们现在还有几个在变更，以及上次货计价货币上市的那目前过去这个季度是没有，所以看到这个临床和商业化的没有较大变化，这个是非常正常的现象。投资人也不要对希望说每个季度都会有更多的一个商业化的数目增加，当然我们希望如此是吧？但事实上我们要遵循这个药物开发的一个临床以及上市的一个周期，所以这个是非常正常的，这是一个。未来的话，我相信我们因为这里一旦你锁定这个管线之后，它就在那边，它就是一个不断的滚雪球的效应，商业化的会越来越多。那你其中总会有一些大的品种在里面，这是第一个。

发言人1   28:13
第二个就是海外的这些项目，大部分是在临床阶段走的最快的。当然我们知道是3米德的那个AK112，从现在的一个发展里面非常的顺利。我们意大利也双抗在FDA获批也有希望。应该现在基本上11月份了，所以他这个是比较大的一个，也其实在培养基的订单上面还是有比较好的一些表现。像JSK的那几个管线也很不错，然后还有一些其他一些药剂，珠海的管线目前都做一个较好的增长。一般来说像这些管线炎会还是在临床早期，临床能够进入三期的已经非常不错。

发言人1   29:00
那这些项目其实在目前这个阶段，它所起到的贡献是让我们能够进入到国外的cdmo大药企的它的一个供应链里面。这个是非常需要时间的。而且你基本上跟这些大的药企建立信任关系，给他供货，这个基本上是一个比较长的周期。因为有这些BD项目的出海已经是非常绚丽了，所以我们也对为海外的管线也是非常大的一个期望，应该也会目前进展非常顺利。我就从这个角度先跟大家沟通一下我们这个管线的情况。

发言人1   29:45
第二个问题是就是彭丽的在手订单，对吧？那jeff可以回答一下。各位股东，各位投资人大家好。刚才肖博和和我们CFO这种已经介绍了我们整个公司，包括鹏力生物的一些订单的数字，我在这再再补充一下，就是说彭力生物第三季度实际上仍然延续了第二季度的订单的增长的速度，前三季度的我们订单增速同比达到了70%。

发言人1   30:30
订单量刚才我们李总也说了，在手订单量是3.5个亿，我这里面想想回答一下关于收入增速慢于订单的原因。实际上如果如果大家注意的话，实际上李总也说忘了今年前三季度鹏翼收鹏翼生物，也就是我们在彭毅集团里面主要的，因为我们我们还有子公司作为一个主营单位，它的收入增速已经达到了40%。这里边相对来说，70订单的增速来说，有一个30%的gap。这里面两个问题，一个问题就是说它有一个订单中，的收入有一个滞后的问题。

发言人1   31:21
因为现在的我我们自己感受到就是今年的整体来说，所有的这些实验项目，我们感觉有两个特殊的点。第一个点就是实验设计越来越我们称之为复杂，而且要求的整个的标准，我们觉得是比以往都高了很多。这整个在准备实验的流程上，实际上我们认为是跟以前相比，跟前些年相比，有了一个直上的飞跃，这反映到了一个问题，就是说一方面是中国创新药的水平在提高，另外也有很多，我们认为有一些潜在的出海的要求，是是是，我觉得这是一个非常值得注意的事情，相对来说，我们也是。第二个，就是说针对于灵长类实验，动物实验，这这整个的周期，实际上从从这个采购一直到最后的deliver，包括这个省与省之间拿到这些证书，相对来说时间还是需要比1比我们以往的交付时间，这比小动物的时间要长很多。因为这两个也因为这是两个我们今年明显感觉到的一个一个主要的不一样。但即使这种情况下，我觉得彭丽生物前三季度还是叫脱了衣服，让大家非常，至少我自己认为还是比较满意的111个1个答卷我先说到这里，关于彭丽的那个订单的数字，我这边做一个补充，谢谢。段博刚才讲的就是嗯就是我们的收入数增长的数字，其实看上去不如订单增长的数字，其实这是一个数字的有数字的一个计算关系的问题。

发言人1   33:29
我们也可以看到朋友生物跟或者说C叉O这样的一个行业。在过往几年大家看别的友商也可以看到，往往它的收入的确认，它其实季节性的因素是非常大的。往往一季度是一个淡季，然后四季度又经常就是一个季度做了全年40%的收入，贡献了50%以上的利润这么一个确认的不平衡性。今年彭丽并表以来，其实也是在做了很多经营管理上的改善，使得我们的收入在季度之间的平滑会更加的稳健，就不要出现这样脉冲式的上上下下的这样一个波动。所以在这个交付结果以及在管理上的改善，也会因为这个因素跟去年的同期这个数据结构上的有一定的因素，有一定的影响。

发言人1   34:14
第二个其实是跟这个基数有关。我们可以看到去年彭丽的在手订单的这个基数，可能是小于这个收入的基数的。所以今年即便是增长同样的数量，数量绝对额一致的话，那也是因为基数问题会导致我在手订单的增长率是超过收入的增长率。我们想在这里强调的是，我们收入的增长不如收入订订单的增长。并不是朋友生物现在的一个交付出现问题，也不是说彭宇现在他的一个capacity出现了问题。我们在鹏宇生物在经营管理上，其实一直做了非常好的一个远见性的一个预布局。所以我们对于2026年、2027年以及2028年如何去规划跟得上我们一个订单的增长，保证我们产能的供给，其实是做了很好的规划的。所以大家对于这一点其实不用担心，我们也相信如此强劲的这个订单数量，会为我们后面的业务增长提供稳健的支撑。

发言人1   35:13
谢谢。好，谢谢段渤于总的详细解答。我这边没有什么其他问题了，也是期待我们这个高增的订单能够逐步转化成收入。接下来有请东方证券老师，请问。好的，谢谢，各位管理人好，感谢给我提问的机会。我是东方证券的张坤，我这边有个小问题想简单请教一下，就是能不能销售给我们分享一下我们最新海外包括研发中心，包括海外的产能建设的相关的规划，谢谢。

发言人1   35:48
OK海外这一块，我们现在首先从客户的开拓的话，应该还是进展非常顺利的。刚前面已经也提到过，通过我们这个海外基地的项目，我们也顺利的进入到一些MC供应链，以及基本上大部分头部cdmo的一些供应链都已经进去。随着一些海外的这些包菜公司，他们或者叫MC他需要找新的cdmo，我们也会进入到越来越多的这些其他公司的一些供应链里面，这是第一个。

发言人1   36:28
第二个就是海外产能这一块，目前美国的工厂的建设相对来说延后了一些。主要是因为一些许可证，以及我们房东那边目前正在弄。本来我们的一个目前供货的话，我们都是通过国内供，其实未来我们也本来就是希望本来的，因为为什么一定要客户要求我们建海外场呢？主要是还是在考虑到国际的地缘政治，以及让国外的这个MD更加的放心的一个语言逻辑，所以我们现在基本上的一个海外的供货，我们是通过两条腿走路。

发言人1   37:08
一个就是我们在美国先建一个小的培养基工厂，这个能力先建起来。另外我们是在跟国际的大的培养基公司进行合作，能够用好他们美国巨大的产能，然后能够也也这样的话也大大提高我们在美国的供货的能力。当然其实大家知道，如果说我们一旦美国能够供货，他一定会要我们也去供货。所以其实我们国内的工厂的一个不断的提升也是至关重要的。所以这个国内和国外的产能的一个，目前也是我们业务这一块，随除了我们产品力不断提升的另外一个重中之重的一个。所以我们现在在上海正在建设我们第3个PID的工厂，以及规划债务，国内的其他地方建其他的培养基工厂的一个正在规划。之所以通过我们国内产能的不断的提升，海外这一块我们自建小产能，以及跟国际大公司的一些合作等等这几个方面的话。

发言人1   38:12
我们可以非常有信心能够做好海外的一个供货情况。对，先回答这么说，谢谢。好的，谢谢小郭，我这边没有其他问题了。

发言人1   38:37
接下来有请中信建投老师提问。好的，谢谢顾外层给我这个提问的机会，我是赞同的。魏家傲，我这边还想追问一下鹏宇生物的，这个情况。刚刚其实公司领导已经详细讲了，上半年包括三季度的整体表现还是比较不错的。想请教一下目前我们对全年包括明年的一些订单方面的这样一个预期大致是怎么样的。然后还有就是我们看到今年，尤其是临床前CRO整体的一个市场需求还是很不错的。想请领导帮忙展望一下目前整个市场的一个需求，包括明年预期大概是怎么样，谢谢。

发言人1   39:20
就是从从目前来看，我们认为临床前CRO，中国的临床前CRO仍然保持着非常健康成长的趋势。而且这个趋势我们认为会延续到接下来的几年，为什么呢？因为大家也看到了，也就是最近整个出海的势头还是非常强的，这是一方面。另外一方面来说，就是说我们预测整个AIDD的传导，也就是从一开始的分子设计、基因设计，大规模的筛选，然后逐步会落到更多的是实验室，包括我们这些做药效的，做DMPK的，还有一部分的做安瓶实验。所以来说我们认为明年应该来说是一个很不错的具有增长的一年，考虑到我们明年的体量和今年不一样，我们仍然认为差不多，市场端至少应该有30以上的一个增长。这是我我对明年的一个预。好的，谢谢领导。

发言人1   40:42
我这边没有其他问题了，然后有请下一位女生。好的，感谢给我提问的机会。我是天风医药的刘一博。然后这边还想请教一下公司管理层，就是关于咱们cdmo业务整体的一个订单的情况。包括这个减亏的节奏，包括盈亏平衡的预期是否有更新。另外的话还想再请教一下咱们这边后续整个capex计划大概是怎么去分布的，谢谢。好的，我们前面也介绍到了，今年cdmo的业务其实实现了比较好的一个恢复态势，前三季度的话跟去年同期相比增长了超过30%。

发言人1   41:22
我们也看到就是说截止到9月底的话，即便是cdmo，我们现在在手订单也是创近两年来的一个历史的新高。所以我们觉得今年这个收入水平和明年的收入保障都是有比较好的一个确定性的。我记得我们在今年一季度的时候，在开公司，就是2025年年报和一季报的这个电话交流会的时候，也被问到这个CDMO的问题。我们当时就说3 4月份我们只做开花这个播种的事儿，到7 8月份是有收获。我们现在正好到了秋天的季节。我们看到cdmo确实也比我们在也比我们原来预期的今年的恢复要更好一些。对于明年的展望，我们也看到在手订单是一个非常好的一个先行指标。所以我们认为明年我的收入会在今年的这个基础上，还是能够得到一个比较稳健的一个增长。

发言人1   42:18
其次就是刚才肖段博士也在讲，就是说我们临床前CRO由于AIDD的这么一个业务的一个继续向后的拓展。在药物发现靶点靶点发现药分子的合成以及药效评价等试实验方面，其实订单已经得到了井喷。随着药物的向后的一个延伸，它会陆陆续续的从早期的研发转向到D和M所以我们觉得CTM的订单会在今年的这个良好的恢复态势的基础上。明年可能我们认为可能他的订单会比今年的这个恢复态势更好一些。其实一部分就是在于早研的项目向后的推进。

发言人1   43:00
第二个我们看到的另外一个先行的指标，其实是中国的一个BD和投融资。我们可以看到现在就是整个生物医药行业投融资是比较活跃的那中国的整个医药行业走出去，包括BD license交易的这个金额也是在创新历年的新高。这些获得的这些资金都会被用于未来的新药研发。也就会慢慢的转化为CDMO、CRO和CDMO的订单。所以整体而言，我们觉得2026年奥普曼在年初的时候commit了cdmo今年减亏的目标，我们在2026年是非常有信心完成的。我们对于2027年至2028年，我们的展望是我们会在2026年的基础上进一步缩小CDMO的一个亏损。我们希望能够在2028年的时候能够如果不出现大的意外事件的话，我们希望在2028年的时候，在毛利水平上能够实现这个就是great even。

发言人1   44:00
那的情况是目前来看，整个公司在CDMO的这块投入上，我们除了一些设备的更新，包括一些新的一个技术能力上的布局之外，我们不会做特别大的一个投入。所以在在整个产能的cdmo的产能布局上是一个一个比较稳健的一个状态，不会扩张。但是对于整个整体而言，奥浦迈的培养基工厂，我们现在的产能其实由于客户订单以及这个需求也在有一定的扩大的需求。因此我们在创新二基地会有一个新的粉丝例题在筹建过程当中。

发言人1   44:38
因此在2027年我们可能会在这一段这一块上面做出更多的一个开始的投资。对于2027年来说，开始应该会在2到3个亿左右。那整体可能并不会对202今年的利润表产生影响。它应该会在2028年以后才会产生所谓的折旧的影响，我就回答到这里，谢谢。

发言人1   45:03
好的，感谢关先生的回答。我这边没有更多问题了。接下来请开源的老师提问。感谢给我这次提问的机会，我是开源的石启正，一起在线的还有首席于如意老师。我们想请教一下，现在公司cdmo的目前产能利用率的情况如何，以及我们如何展望年的一个产展望明年产能利用率的一个情况和一个毛利率的中枢，谢谢。

发言人1   45:32
我刚才应该已经回答了，就是我们的产我们的收入在进一步提升，意味着我们的产能利用率也在进一步的提升。目前奥普曼的cdmo的产能，我们现在只使用到了5000升的这个生产线的生产规模。随着我们未来2000升的这个就是订单的落地和推进，我们的新的产线会继续开。也所以就产能利用率的这个角度来讲，我们现在500升的这条产能，现在利用基本上是大概在70%左右的这么一个水平。那如果明年是有新的更大规模的订单进来，那么看上去我的产能利用率可能会下降。因为我订单的的2000升的订单并不能一下子就把我所有2000升的一条产线全年都占满，所以这是一个客观的现实。但是每一块业务的推进和新的能力的提升，其实都有这么的一个过程。所以无论如何，我们还是对于我们非常期待奥普曼的第一个2000升的项目的一个落地实施。

发言人1   46:37
因此在产能利用率上，我很难去讲说明年展望会有多少。其实就是因为刚才讲的就是我的产能的条件，就是我生产的条件可能会从5000升500升到2000升这么一个跃迁，希望我这样的回答有帮助，对你的问题有所帮助。领导，感谢领导详细解答，也祝公司业绩长虹。下面有请平安的老师提问。

发言人1   47:05
好的，说早上好，艾瓦总、廖总早上好，我是平安银道。我这边的话有个问题，就是想问一下这个三季度我们海外培养基收入的一个占比和毛利率大概的一个情况。然后的话因为我们现在海外其实供应商这个我们我们供应的这个客户越来越多样化之后，想也想问一下就是对药企，对cdmo等不同的客户，我们这个供应价格利润率会有多大的差异，谢谢。

发言人1   47:50
我也不敢天天说这个，你来回答。好的，我们上半年海外培养基的境外收入，其实已经占的占比达到了35%以上，接近40%的一个水平。今年和2026年跟2025年，其实这个水平都是比较相当的那说到毛利率这个水平，就这个问题，你这个问题就很难回答。我们怎么能说对不同的客户采用不同毛利率水平测那个那个战略呢？这肯定不是的。我们对于所有的客户，我们采用的都是一个合理的毛利率，以及提供他最切实需要的这个产品，以满足他的需求为出发点的那最后在结果层面上，我们确实看到海外的这个毛客户的毛利率会略高于国内的这个毛利率的水平。

发言人1   48:39
一方面是因为海外客户对于他品质的要求和价格上的平衡，他更更可能倾向于更高的品质保障供应。国内的客户，当然就是我们中国的这个客户也好，供应商也好，极致的劵，所以对价格上更稍微苛刻一点，这是整个市场竞争带来的一个结果。所以整体而言，我们对于整一个未来的一个价格策略。其实奥普曼始终保留的一个策略就是说我们在所有的客户，无论是定制还是我们的商品化培养基当中，我们的合作条款当中都有一条是未来可以随着这个成本水平CPI等等调整价格的这么一个权利。但自始至终，奥普曼从成立到现在始终没有使用这套权利。

发言人1   49:25
我们秉承的一直都是我们如何能够去帮助客户做出更好的药，提供给他们更好品质的产品，以实现客户最好的一个价值为优先。当然就是现在整个世界的格局和地方的冲突，包括供应链其实都面临着不同程度的影响。在在极端的情况下，我们可能也会因为特定条件的发生，我们也会跟客户去商谈。因为特定条件我们对价格上的一个调整。远期而言，我们对于国内还是国外，我们始终认为两级产品是一个极具规模效应的一个产品。

发言人1   50:03
随着我们商业化管线的持续向后推进，我们单个客户他单一品种的需求量的一个快速提升，都会有利于提升我们的毛利率水平。无论是境外还是境内，在这一点上都会有一个很好的一个验证，这也是为什么奥普曼这两年毛利率水平一直保持培养基的毛利率水平，其实一直保持在非常稳定的持续的，可能一两年有一个1%左右的一个提升的一个点的原因。谢谢。谢谢吴总。对，我我想我我刚才就是想了解一下，我们海外的话药企和cdmo这块，它的最后当然可能它的价格体系是一样，但是最后展现出的利润率在毛利率上这块会不会大概能会有多大的有差异？这个能简单跟我说一下吗？谢谢。我们只能说境外的毛利率其实还是跟刚才说的客户的优先选择他的偏好不同。

发言人1   51:08
所以境外的毛利率水平是优于高于国内的毛利率水平的，只是大的方向。当然也不排除刚才也说了，如果这个客户他要的是单一品种的，单一的一个产品。比如说我们某一个客户他就要某一个产品，他他一次就要一吨，那我生产这一吨也只需要两天时间。但是另外一个客户他只需要2公斤，并且需要定制化的，我生产2公斤也需要两天。那无论怎么定价，我都不可能使得我在大规模生产的这个培养基的毛利率，还比这个定制化的小工量铺人上去生产的毛利率还要低。所以这个其实还是要分不同的产品，不同的客户。以及他的这个产品它是定制的还是代工的，都非常有差异。我只能说从大方向来讲，就是国外的客户目前来看，他会在大品种上会比国内的客户的大品种上毛利率要高一些。

发言人1   52:06
好的，行，那我的问题就到这边，后面有请国家海通的老师。好的，我是国泰海通的张子彤。然后可能也是沿着这个出海相关的问题继续。有一个小问题可能再请教一下公司管理层。因为其实刚刚前面肖博在做开场的时候也提到说，我们其实有越来越多的培养基。他随着客户的这个管线BD出海，去进入到海外的这个产品的供应链和供应链中间。所以想请教一下说公司不知道我现在有没有这样子的预期，就是培养期未来随着更多的出海放量，大概什么时候能看到这一类型的管线，它对于公司的海外的收入有更多的增长，谢谢。

发言人1   52:55
其实我们其实知道有一个关键点，就是海外的这些项目。因为都现在基本上在要么在一期二期临床和三期临床，那你其中那个有大的品种，对吧？要在做，那其实完全就取决于他们这个海外获批的情况。但是海外的这个我觉得大家要看到一点，要有一个更加中长期的一个眼光。因为这个我觉得不在不不存在什么一个季度一个季度的就有点天翻地覆的，不排除有一些大的单品获批，对吧？那个能够会有一个爆炸式的一个增长。

发言人1   53:36
我们从客户给我们的一些预期来说，就是看到这个，但是还是应该一步步来。因为特别在海外，大家知道做国际流动性临床的话，它其实是花时间的。其实大家还是要随着跟随奥普曼的一个发展，不过来还是要理解我们的一个业务它这个规模效应，它是一个长坡厚雪是吧？它是一个厚积薄发的一个业务好吧？就海外这块，我们其实这两年出海确实一个整个中国生物医药发展里面，对于我们我们也在这边陪着这些公司成长，也同时也跟随着这些公司一起出海，是非常不容易的。

发言人1   54:25
其实试想一下，你这种高端的一个产品，海外只有三个大垄断了整个市场。你要进度去跟他们去抢的话，其实这个可以想象其中的难度。它不像是出口一个其他普通的一个产品，对吧？这就像芯片出口一样的道理。所以我们也其实看到对海外的业务的一个增长，未来可能在不久的将来会超过国内。但我们希望的就海外市场毕竟是国内的好几倍，所以我们也很期待完。

发言人1   55:00
好的，谢谢肖博。我没有更多的问题了。接下来有请国盛的老师提问，谢谢。好的，各位领导好，我是国证证券学院的医药研究员徐雨涵。

发言人1   55:11
我这边还是想请教一下关于彭丽的问题。第一个问题是业绩承诺现在看到三季度包括全年的话，这个完成的情况是怎么样？第二个问题还是想请教一下，同意这边怎么去展望他未来实现国内GLP资质认证的时间的周期，是我的两个问题，谢谢。好的，我来回答一下这个问题。关于彭丽的这个业绩承诺的完成的话，应该说从今年以来的经营情况来看的话，彭力还是保持了非常良好的这么一个发展态势。

发言人1   55:50
无论是新签订单还是在手订单均实现了较快的增长。而且从整个行业上来说，临床前的CRO也已经由以前的以价换量，转向了量价齐升的这么一个态势，景气度是明显的持续回升，公司也是这个行业复苏的一个受益者。至于2026年度的业绩承诺的完成情况的话，其实刚才李总在汇报中，其实已经说过了，你们听得仔细的话应该也能了解到了。但是这个业绩的话，其实还需要进行年审以及专项审核后的再确定。请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130，请以公司后续公告为准，总之的话，我们管理层对于彭丽的经营发展是充满信心，公司也将在资源协同上面的全力支持，去推动彭力生物的持续健康的成长。

发言人1   56:54
GLP资质的话GOP能力的建设也是彭丽生物完善临床前一体化服务的一个重要方向。药效DNPK和安瓶是临床前上下游的环节，客户是个高度一致和重叠，那么具备GLP资质以后的话，客户也无需分段外包，我们的服务范围和单客户的价值量也都会得到明显的提升。所以这是我们考虑这件事的这么一个商业逻辑。如果在这方面有达到信息披露标准的这么一个进展的话，我们也将及时的去履行披露义务，也就是说GLP组织也在我们的整个战略的一个考虑范围内。

发言人1   57:41
好吧，只能说这么多，谢谢。好的，那总这边没有其他问题了，然后请华创的老师提问。好的，非常感谢给我这个提问的机会，我是华创医药的王宏宇。

发言人1   57:58
然后我想请教一下从行业方面的问题。目前来看就是公司的下游客户里面，其实对于不同的地区，国内和海外两大类的这些客户来看，在景气度上有哪些不同。然后在现在这个时点其实也进入到了11月，我们如何去展望27年国内跟海外客户的需求的景气度的情况，其实我们最近也看到了不少像海外的MNC业绩在超预期，然后包括国内的不少公司业绩也都不错。所以再想请教一下这个行业方面的问题，谢谢。

发言人1   58:42
我来尝试回答这个问题吧嗯。这培养基和这块就CIDMO的话，我觉得首先培养机这一块主要是取决于管线。管线的话其实达奥泰公司，我认为国外其实他们相对少一点。因为毕竟你要做成上市了，才能有更大的一个贡献。从国内的百奥泰肯定是很活跃，国外的白奥泰我们现在目前也还开会进去，对吧？因为他们今天在美国从MC大药企的角度，让国内头部的药企基本上都已经做的非常不错，而且开发的能力非常强。也其实这个效率也逐渐获得了国内国外的MC的一个认可，越来越多的管线出去。所以未来真的是极有可能像海外的这些大公司，他们其实就用国内的药企的开发的管线，直接就上大规模的合作。看到一些头部的药企跟国外cnmd的合作是越来越密切了，所以说应该是景气都是非常好。

发言人1   59:50
从服务的角度的话，我想因为现在这个AI制药也好，以及alt g也好，其实国内和国外都现在都很活跃，尤其是国内这一块。所以你从传导而言的话，我觉得其实大家还是要看到，只要这个收要他国内外是一个高景气的一个情况的话，那我觉得这我们对于我们不管是从产品端也好，对于服务端也好，都会有一个巨大的一个提升。一定我们一旦就我们这个业务有个很大的特点，就是说当我们站上了一个台阶之后，他就会不断的稳步的往往前走，所以每个台阶都不容易，大家慢慢要理解它。其实我非常期待你们跟着老虎麦，我们一步步的在我们的战略不断的往前推移啊不要忘了前几年，如果是我们已经上市四年多了，对吧？其实前两年的时候跟大家讲的东西，我相信你们我觉得还难想象是我们每个季度的一个PS就会超过一个亿，未来也会会越来越多，对吧？国内而且那个时候你不会想象到我们在2026年的时候，我们海外的收入就占比超过了35%。所以等等这些的话，我相信我非常期待我们跟着大家一起，把整个中国生物药这个上游产业链能够做大做强。能够不仅在国内做好，更更重要的是我们建立一个国外的一很久的一个平台。

发言人1   01:01:26
好的，那我这边的提问就到这，下面有请兴业的老师提问。好的，感谢张子鹏给我这个提问机会是新业证券乔波。我这边也是两个问题，我确实也是看到了培养基业务在一个大单品的驱动下，持续取得一个超预期的业绩。所以想请肖博看能不能再为我们展望一下，目前来看管线内可能有一些比较潜力的，未来能够放量的一个重磅大品种，看能不能再帮我们简单梳理和展望一下。第二个小问题是关于彭毅这边确实也看到了量价提升下，整体的订单还是非常强劲。也想请领导们再为我们展望一下，未来恒力这边的利润率是一个什么样的一个预期，谢谢。

发言人1   01:02:13
对对于培养基业务来说，管线上其实我们在最近比较活跃的，我觉得有好几个。但最大的可能是希望那个PD one EGF这个双卡3D的能够获得FDA的批准。因为他刚刚的时候又获得了AZ的一个投资也有更多的临床合作也在推进。从订单的角度也好，以及从他明年的一个forecast也好，我相信这块都会成为我们最重要的一个驱动力之一，但其他的像一些进入三期临床的，以及IMC跟国内这个light out出去都已经做了2300的项目，现在也是逐渐的增加，这个也是非常重要的。特别另外一个我觉得一个比较值得期待的一个就是像把握的像类制药这个市场，其实也是机会很多。因为我们已经在把之前西班牙客户已经在fba上市了，其他的一些项目也最近也在推进，所以我们很期待国内和国外应该从至少从我们在走的订单以及他们未来的一个focus角度的话，都还是非常的乐观。我们就持续的开发我们的产品，然后保障培养基的供应商，是这是我们最重要的。

发言人1   01:03:37
对于彭丽的这个业务以及未来的一个利润率的展望是这样的。我们可以看到彭丽今年的收入其实court over quarter的在增长，带来的就是它的利润率也在quite over quarter的在提。好，其实一方面是因为今年彭丽他的订单的一个速度非常的快。然后他的在这个基础上，其实彭毅已经在在定价上做出了一定的调整，所以在利润率上就展得到了非常快速的反应力。第二个方面得益于腾力生物它在这个管理上的一个非常有效的一个控制。我们可以看到彭力生物在过去的三个季度当中，它的费用三倍的水平上的控制是非常优秀的。所以这也体现在当我收入上升的时候，利润率就会被加速的展现出来。

发言人1   01:04:29
对于远期来看，我们以现在目前的这个订单的水平来看，以及我们的现在的这个订接的订单，其实都是在一定的价格调整之后的订单。所以我们对于明年的利润率其实是抱有很强的信心的。我们认为他有机会在今年三季度的这个基础上，还有一定的上升空间。当然我们觉得并不是说我挣的越，就是我我所有的业务一定是利润越高，一定是越好的。因为它势必会大带来一定的一个限制，所以我们在明年也会对远期同业的业务发展做出一定的考量。我们也我们马上又到了新的3 4月份，我们又要在3 4月份去做春天该播种的事情了。

发言人1   01:05:13
所以我们相信利润率是会维持在一个非常好的一个水平，并且还能为未来的发展留出一定的冗余用冗余的空间。谢谢。好的，感谢肖波，感谢阿伟，也期待公司后续业绩持续给大家惊喜，然后请下一位老师作答。管理层好，我是招商医药的分析师方秋实，感谢这位提问机会。

发言人1   01:05:40
然后这边请教两个问题，一个是关于培养基的国产替代的。因为我们其实在很多的这些新的项目上面，现在国产化率跟整个市场的国产化率相比，应该已经是看到了一个逐步提升的态势。然后随着时间的推移，管线的后续推移，整个国产化率可你还会再进一步的提升。所以你也想请教一下，我们现在这些新项目中的这个国产替代，大概已经到了一个怎样的进展？然后后续是否还会有进一步的提升空间。

发言人1   01:06:10
第二个问题，就是关于AI制药的趋势下，虽然可能对我们的培养基业务这块的传导还有一些时间，但是AI治疗是否会在大趋势上对于培养基的定制化需求会有所提升，就这两个问题，谢谢。那我来回答，国内培养基的一个进口替代，这个从技术上可能早就已经实现了。那从现在至于你说一占比多少呢？因为没有这个市场的数据，我觉得可能因为分析师可以去研究一下，可能更好。因为我们那时候我们已经已然看到说头部的药企，他们的管线上市后变更需要时间，但是也在一步步的变更之中一些大的品种已经变过来了，来了就变成了我们的培养基。所以这个基本上是在不断的提高的一个过程，需要时间吧。我们因为管线里面我们是没法披露这个上市后变更项目的一个数量，这个因为对大家肯定理解，所以我相信未来我们会在国内的本科生要用到的培养基里面，特别蛋白抗体药里面，我们会有一个非常好的比重。目前还是比较低，因为还是以国外的为主。

发言人1   01:07:33
其他的像AI制药这些其实还是在比较早期的一个发现的阶段。对他们来说，他们没有任何的一个做定制化的一个需求，我觉得这个大家要需要一步步来。培养基其实它不管是目录产品还是定制产品，他的一个逻辑其实都是一个是commercial的对吧？这个最后一点就是关于你说他要么自己开发，要么就用那个定目录和定制的那定制主要是为了提高表达量，对于AI制药这个东西，他早期的话其实表达量对他来说根本不care，对吧？他能够开早早早早开发一个出来，然后能够我觉得走向临床，那已经非常了不起的成就了。

发言人1   01:08:19
至于你说要后面再去做大规模的生产，这个在二期临床的时候做也来了，完全来得及的。所以就回答这么。好的，谢谢领导解答。我这边暂时没有其他问题了，先把话筒交换给交给下一个友商老师。

发言人1   01:08:40
好的，各位公司领导好，我是中信证券的王凯旋。我这边主要就一个问题，主要还是想问一下彭丽那边一个是今年的整体的一个人员的一个最新变化的情况，包括明年有没有一个最新的一个招聘规划，以及怎么看待短期人员投入增加对于费用包括后续产出的一个节奏，谢谢。实际上就是说我们在每年的第四季度都是提前就为下一年已经开始进行了人才的储备。因为彭丽的这个商业模式稍微有一些不一样。在这些CIO里面是做药效平台的，基本上我们需要3到6个月的时间来进行新人的这种培训，然后融合到我们的整个的不同的体系内。

发言人1   01:09:37
今年的招聘实际上一线的就是说我们称之为运营部门的人，实际上是高出我们的支撑部门的人。差不多应该是在20%到25%这个范围内。基本上到年底我们认为已经达到了这个目标。明年应该增速差不多，也是在同样的这种空间，也同样的范围内，这是我们的目前的一个计划。

发言人1   01:10:10
好的，感谢张局长，我这边没有问题了。接下来有请中泰的老师提问。好，谢谢钟信老师的一个提问。

发言人1   01:10:21
我看今天电话会议我们也进行了一个多小时了，这个领导时间确实也比较有限。接下来我们有请公司的董秘金总对本次会议做个小结，谢谢。各位投资者，各位分析师朋友啊，感谢大家参加今天澳门的三季度的业绩说明会。

发言人1   01:10:43
会议最后因为也超时了，我也不多占用大家的时间，主要还想再强调三点，第一点话，并购其实也不是偶然的，它是公司一个战略的一个必然的选择。奥部门从成立之初的话，就明确了产品加服务的双轮驱动的这么一个平台化的战略，所以沿着这个上游产业链进行整合，是战略上设计的这么一步，所以未来我们还会沿着这个产业链上下游，去寻找有协同价值的这么一个机会，平台版图也将有序的进行扩展。所以今年的1到9月份的这个高增长，其实有一部分确实也是来自于这个并购的并表。第二一点的话是国际化，也是奥浦迈的一个长期的一个战略，所以请大家有更长的周期来看待我们，无论是培养基的管线的扩容，还是海外收入的增长，其实都不是一两个季度的这种脉冲式的表现。其实两家公司的话都具备国际化的基因，所以我们还有很多工作要去有序的推进，有些成果的话也未必会立刻体现在某个季度的报表里面，所以但是方向是明确的，节奏也是有序稳健，请大家不要以很短的一个周期去做线性的外推的分析。最后我们也相信中国生物医药的星辰大海，包括AIDD的趋势的确定性。

发言人1   01:12:19
奥普曼在这个背景下也是卡位这个生物药上游产品加服务的双轮驱动，短期看我们是交付了一份实实在在的业绩，长期看我们将交付一个中国生物医药上游平台的成长故事，期待与各位一起用更长的时间来见证这个故事。再次感谢大家的参与，我们年报的业绩说明会再见。接下来我也会参加一些线下的策略会，届时再进行交流，谢谢给大家的参与。

发言人1   01:12:53
好好，谢谢金总的总结。是这样的，今天非常感谢肖博、段博、李总总宝贵时间和耐心解答，感谢各位领导的支持。奥普，正如我们老大的刚刚这个电话会议开头讲的，就是奥普曼也是我们非常看好，也是深度覆盖的深刻上游的核心标的。公司的几块资产培养基其实国内市占率非常领先，出海的话市场也非常好。然后临床前CRO业务的话景气度也非常的高，公司海内外都做的很好。现在的话我们觉得奥普曼的股价位置在上游这个标的里面还是具备比较强的一个吸引力的。后面也请大家多多关注奥普曼。关于公司有任何问题，欢迎联系公司的总办，也欢迎联系今天联合举办的各位券商老师。

发言人1   01:13:40
我们今天的会议到此结束，再次感谢各位领导的时间，也感谢各位投资者参会。感谢各位协办本次业绩会的各位老师。好，大家拜拜。拜拜，感谢大家参加本次会议，会议到此结束，祝大家生活愉快，再见。
