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发言人1   00:03
是能保持一个相对来说比较任性的一个业绩表现。在今天的股价其实在冰雪这一块也是有一些的积极反应的。我们今天就邀请段总跟大家分享一下这个公司的一个业绩情况和情况。然后我先跟范总请教一个问题，线上的投资人如果有这个其他问题的话，也欢迎按新意见转发提问。段总要不请您先分享一下我们三季报的一个经营和财务的一个整体表现。行，各位投资者，感谢大家关注公司，持续的跟踪公司的经营情况。

发言人1   00:42
首先说这个三季度，我想先介绍下课程情况。也是在今年7月遇到了强台风的影响，七月份才进入11号到15号期间连续关闭了五天，对我们整个的七月份的客流产生了重大影响，直接客流下降14.86%。这在这么多年来头一次，就是这个天气因素影响比较大。那么在好在在8 9月份，特别是八月份，实现了一个接近100万人的客流量，这就差了几千人就到达100万了，99点三四万，照比去年同期涨了20.41，把这个客流强力的又给拉回来。

发言人1   01:38
九月份秋高气爽，特别是吉林省那个331，去年9月28号开通前的省里头有大量的投流。我看有好多的游客自驾，叫最美边境风景道，在金林段。其实金林段这块的核心就是长白山这一段，我们的北西南三坡都在这个区位。那么在九月份天气也比较理想，完了天气联系掉，就前前上上中旬其实进入了中秋节，甚至9月末这几天，也出现了一些个降雨的情况，导致了景区，还有我们的核心景点关闭这种情况。但是九月份也出现了也实现了一个大幅的客流增长，28.7%账比去年同期，整个三季度，是迭代了218.59万，这也是创造了历史记录。那么这比去年同期的客流增长了7.87%，这是一个整个客流的情况。我再分享一下子就主要数据，营收这块是在三季度来看的话是3.72亿，是下降了7.04%，这个最主要的就是这个平均看的话，就客单价下降。这里边有几个因素，我在这里直接就跟大家做一个简要的介绍。

发言人1   03:09
第一个就是我们的这个车票，在五月份的时候，六月份的时候做了票，6月24号做了信息披露。我们的景区之外有一段交通白线，就从我们的镇区的集散中心到这个景区的上门这一段，过去的时候35一个人，还有25一个人，是我一个人直接降到了25，这样的一个情况就降了十块钱。特别是今年文旅部点评我们过去的时候有厦门充满力不足，我买了一个山门移到震区。那么今年又重新的把山门启动开放，也有一些一个新的设施投资，同时也分流了一部分客流。现在门开放，自驾游的游客是很愿意就开车到上门去，这部分也影响了我们一波收入。大概我看暑期的时候，北坡这块是接近200万人，大概接近180，所有180万170多万人，大概就是有一半一半的。过去的时候都从山下走，或者是少量的从上面走，那现在这个造成了一部分影响，一部分就自驾去了，去了成本，当然这里边也有我们还会收取一些停车费等等，他也有一些个对客单价有些影响，但又不是全部说的这个35都收不到了，这是一个方面因素。

发言人1   04:56
第二方面就是今年暑期的时候，我们的这个旅行社，我们这一日游的这个产品受到了相关的管理部门的一些质疑，我们做了一些个调整，这个业务在这个调整过程中，不断的去进行调整业务结构，我们这个一日游这个产品，应该说是量上有一些下降，直接给我们带来的一个收益的影响，应该是这个单。那合并报表之前大概是两千多万，合并报表，可能也就影响了有一千多万这样的一个收入情况。还有我们的自行包车，也是存在这种情况，那么也是影响了大概有有三四百万这样的一个收入等等。加在一起其实我们整个对于年初预算来讲的话，大概是到三季末的话，应该能达到这些精益这样的一个水平。这几项因素影响的大概大一些。但是好在我们现在已经全部调整完毕了，那么在未来的一个旺季的时候，我们会努力的把它追回来，是这样的一个情况。关于这个公司，这个归属上公司的净利润是1.38亿，那比去年大概下降了900 1100千1200多万，大概下降了百分之，不是，大概是下降了900万，大概下降了8%点15。归属上市公司股东的扣非的净利润大概是1.4这样的一个水平，下降了8%。

发言人1   07:02
那总体上来看的话，应该说是今年的整体上，4月27号文旅部点名之后，我们做了一些个深化整改，整个景区的运营也做出一些调整。我们的旗下的旅行社，包括这个业务也好，在这一轮调整过程中付出了一些个代价，那么在三季度的时候全面呈现出来，就是这样的一个情况。那么这个旅行社和这个包车业务将在这个雪季逐步恢复，会很快的，我们重回到去年的这样的一个情况，我们在逻辑上已经完全打通了，现在来看没什么太大问题。那么就是对于我们这个景区之外的一些个发现业务，这个十块钱调整完了之后，这个是回不来的。但是我们也会积极的通过一些其他的方式来推动我们比如说我们恐龙的这个票价，这个有场地使用费，关联交易的相关的费用。就是关于这个班线的，我们在积极的探讨，我们的披露上讲也写了努力的降低你这一部分成本，降低公司在这部分的损失，这是这样的一个情况大体上的主要的一些个数据，就是经营数据。我简单介绍一下，大家比较关注的有几个我自己调的一些个小的数据，跟大家做一个分享。

发言人1   08:40
首先来看，我们整个的科研结构应该说是没有太大的变化，我跟大家做一个简单的分享吧，就是今年这个实名的省份暑期还是吉林、辽宁、山东，去年的时候也是吉林、江苏、山东，这三个省份在整个占比过程中，占比应该说是较比去年有所下降。比较有代表性的就是吉林就是我们本省科研从12.04，在暑期这个客流占比降到了11.49，这样的一个情况。那么这个第二位，就是三，辽宁暑假雷霆，10 10.11.38，去年10.67，从绝对上来看的话，也大概有三万多人，三万多人的这样的一个政府。你比如说是白高铁开通，辽宁省的游客来长白山更加便利，那么也就是接近一个点的这样的一个增长，我觉得跟这个就有直接关系。

发言人1   10:02
还有一个显著的变化，科学结构这块来看，就是韩国籍游客在今年的暑期占比达到了9.3%，如果按省份来算的话，它都超过山东的这个客流了。山东在暑期的话是8.6，那今年的韩国籍游客去年是占比是5.84。从绝对数上来看的话，也有八万多的这样的一个接近8万人的人次的这样的一个增长。应该说我们的这个叫过境免签也好在这个暑期在这个暑期之前，我记得在上半年的这个半年报交流的时候，还没有达到这种程度。就是说的我们看不出来我们的境外游客增长了多少，在上半年的时候其实没有增长，甚至因为那个时候的基数也比较小。但是现在来看一个暑期，我们接待了大漠级游客，实现了一个较大幅的增长，增长大概增长了3.3个百分点，绝对数是八万多，我觉这个还是比较变化比较大的。

发言人1   11:20
剩下的就是什么河北、黑龙江、北京，应该是前几位的省份，都是华北地区的一些个省份，或者东北地区的省份。因为暑期避暑游，大家对长白山来讲，我们觉得还是可能说在这个周边的省份，华北、东北的这些个为主。第八位的是江苏、浙江，那是河南、天津这样的一个情况。去年也是江苏、浙江、河南地理，大概咱这么北京，对，还有北京，基本上这个结构他们也是位置有一些变化，大体上的都是排在前面。那现在来看的话，可能还是我们的暑期市场，还是围绕着东北和华北比较靠前的两个华东的省份的江苏和浙江，这也是我们这些年一直以来的传统市场。

发言人1   12:21
先说说浙江的这个客流的一个占比，看见。比去年的话差不多，大概是有0.1，不到0.1的这样的一个下降。这个数字比较小，这个应该是相当于没什么太大的变化，那是一个百分点0.1%的股百分点，其实变化的可能就是百80人的这样的一个变化。也说整体上来看的话，这个科研地我们的运营这个科研的这个省份结构除了韩国的市场的变化较大之外，其他的变化比较小一些。

发言人1   13:07
接下来看一下子这个我们来说一下，整个的一个年龄结构的一个情况。因为结构这块来看的话，今年的这个暑期的18岁以下占比7.1%，16.76.7，那么18到30是12.96%，31到40 17.9。那41到50的19.25啊，51到60这个12.7啊，61到65的9.04，那么65岁上的11点45，应该说在18到30这块的下降的0.98个百分点，0.98个百分点，不到1%。

发言人1   13:57
那么18岁以下呢啊也有下降零点个百分点啊。那么增长在哪儿呢？61岁到65岁的增长了0.87个百分点啊，41到50的增长0.3 200分点，65岁以上的增长0.5。当天啊，在在这个暑期的时候来避暑的，应该说60岁以上的这个客群，应该说增长还是比较多的。那么十8岁30岁以下的就行了，六月份一占比有所下降这样的一个情况。从性别比来看的话，那么哪些游客占比45.46%，女性游客54.54，跟去年比的女性游客下降了3.1%，男性游客增长了3.1%，这同期一个对比的情况。那么暑期的时候，男性游客增长比较快，而不是有有正比。

发言人1   14:59
去年有一个涨幅，那么在这个团队这个团占比这块来看的话，今年的整个入区的人数来看的话，团队是照比去年的同期上涨了0.57%个百分点。这个总体的量上来看的话，大概差个几万人。这样的一个情况也就是说团队因为今年因为今年整体我们在景区的管理上，对于团队的一个服务提升上，也有些的变化。在一些个客群保障上，我们也做出一些支持，团队略微有一些个这样的一个变化。总体上这个科研的一个情况，我就介绍到这些，这也就是我刚才把我们的财务数据、客流量情况、客厅情况做介绍，看看大家就哪一方面游戏有关注的，可以提问，我来回答。好的，主持人，好的感谢，好的，感谢段总，介绍的非常的清楚。

发言人1   16:10
想再请教一下，刚才有提到Q3的时候，有几个因素影响了我们的收入。然后景区外的单线价格调整这个事情，对我们三季度的收入有多大的影响？这个从客单价，这又不是单从十块钱这个事儿来说的话。那么暑期在北科这块，北科这块儿北景区接待了大概是157万人。在这个应该说是收入上来看的话，大概能有个七八百万。因为今年这157万人，有一半一半，这个应该都是在走上海路，在走山下的集团。过去的时候这个还不能完全这么算。大概能有个我记得是应该是800万左右这样的一个影响。

发言人1   17:20
我们财务做了一些特殊版，大概是800万左右的一个影响，就是几块钱这个事儿，对我们的收入影响对。对我印象中这一块其实利润率应该不高的对这块的这个利润率不高。过去的时候，其实我们也做了聘请了第三方中介，我们大概的一个利润率其实也就做到十几这样的一个水平。中国景区里面的这个利润来比的话，是差距很大的。但是这块还是监管说的要力推这个评价，景区之外要评价。因为景区之外这个不是市场定价，那景区之外它是一个市场溢价的这个方式，监管的可能关注这方面要多一些，我们也主动做出了一些个让步，下调了十块钱这样的一个合作价格。

发言人1   18:21
对，然后您刚刚正好有提到说，国际游客其实在暑期的增长是比较明显的。然后这一块您觉得是主要哪些原因带来？所以我们对韩国那边方向也是做了一些营销宣传，还是说勉强政策为主导带来的这些客流的增加。也就是说我们有没有发现这种入境的游客的客单价跟境内游客的客单价去比也没有什么差。

发言人1   18:56
是这样的，第一我先回答你这个问题，就是客单价这块的话，我觉得没有什么太大的变化。因为这个入境游的大多数都是走旅行社，90%多都旅行社。那么这些渠道商其实每年他都会提前做营销，我们也配合。有的时候去年我们就派出这个营销团队到了首尔，跟我们的渠道商做了一些个推荐。但是去年这个情况也不是特别理想，我记得前上半年才开开的这个叫叫14天免签，我记得好像是过境免签那个事儿。

发言人1   19:39
再一个，在整个营销来看的话，它有一个滞后性。你比如说我们要推明年的这个暑期的话，我今年冬天就要把境外市场的营销要做了。那么去年这个暑期的时候就推了到了韩国去做的营销。其实针对的是雪季和今年的这个暑期的情况，他去来来来做做的一些个渠道的这样的一些个一些衔接，所以说这整个来看的话，我们在这个客单价上应该是变化没有太太大。因为我们旗下运营的这些个，你像这个墨迹游客，其实他们不太感冒。

发言人1   20:27
你比如说我们的酒店，因为韩国街入驻的这个量不大不大，他们可能选择一个适中的酒店。那么在我们旗下运营的点位上来看的话，韩国有个也很少出现。他们更多的是跟着旅行团，就是旅行社的这种节奏走。旅行社的比如说这个七天的入境游，那他会选择大概有个七八个景点，那行程排的是比较满的。它不像那个板客，咱们能看出来它的一个消费的这这种变化。这个入境游的里边，他们大量的做团队。

发言人1   21:11
我这从我们公司旗下运营的这个角度来看的话，变化不是很大。因为我这个客票，还有景区门票，它相对固定的价格，不管是中国人还是外国人，他都是一样的一个价格。那我们自己的旅行社，今年又遇到了一些个特殊的情况，他接待的这个渠道的里边的韩团，总体的量又不是很大，去年还是下降的。而且从我们整体的形势来看的话，推出的这个相关产品，跟去年也保持一个相对恒定的价格了，就变化不大。所以说从经销商这块看不出来它的一个领客这样的变化。

发言人1   21:55
第二个就是关于您说的一个主要因素，我觉得最主要因素还是固定免签。有韩国游客现在来看还是比较旺盛的。我记得我在19年的时候，那个时候整个全年到达长白山的一个韩国的游客大概是24万多。其实今年一个暑期就已经达到十八九万了，这个幅度还是比较大的。

发言人1   22:25
现在来看的话，这些年应该是持续在增长的。尤其是韩国，其他的店的因为占比比较小，我们在统计上有一些个地方，你看文化区域，比如欧洲片区，除了英国和法国之外，就把它划归为整个欧洲片区，美洲也是，除了美国之外，剩下都是美洲片区。东南亚挑出两个国家，剩下都是这个叫东南亚片区，所以说这个没有按照国家但是整个如今来看的话，这些年除了韩国籍游客在增长，我们也关注到了雪地东南亚游客，很喜欢来来来东北，特别是啊东南亚一些个华裔。那我在这个十一之后，也跟着省文化厅去了一趟马来西亚那的话一对于东北的这种，也冰雪旅游还是比较感兴趣的。因为他在赤道上，其实他中年没有学的，他要不去欧洲，要不去日本，他在语言上，特别是越华裔，可能跟国内的联系比较多，在盐比较方便一些，他也愿意选择来进来来国内旅游。那么选择东北的概率比较大东北相对西北来说，整个成本可能从时间成本还有价格成本上也稍稍有一些优势。

发言人1   23:57
这些年我们清晰的看到，对马来西亚的游客，我记得这个厅长告诉我们是在吉林省这几年一直持续的以20%美元的这样的一个增幅的增长。它基数小，但是增幅很快。那位列位列是四个国家的入境，就是海外入境吉林的最快的就是马来西亚。马来西亚他因为华裔华人也比较多，是这样的一个情况。所以总体来看的话，我觉得这个最主要的因素是固定免签。第二个也是我们一些特殊资源，有一些个青年，第三个我们也有一些营销措施。这些年不仅在国内的市场上推冰雪，推避暑，我们在一些海外的拓展也有这样的一些的，比如说我们也到东南亚，到韩国市场做营销，也有些这方面的因素，大体是这样一个情况。

发言人1   24:58
好的，天鹰再见。好的，非常清楚。对。然后想再请教一下这个三季度如果分业务去看的话，像客运巷酒店，我们整体的这个营收毛利率大概控制是2000，尤其就是我们旗下的酒店的一个平均表现，本身就是这样。对，这还有一个酒店的一个情况，总体上来看，我们的这个酒店的一个。入住率的情况应该说是在暑期。我们自己的自己持有的这个酒店皇冠假日还是比较理想的一个情况。我我把这个打开，给大家做一个简要的介绍。

发言人1   25:56
应该说是7 8月份，我们的这个酒店特别是七月份，整个的客流在下降了，那么影响这些个下降了。我看入住率是下降了28.67%，平均房价增长了8.2%，标况是下降了22.82%，那么在八月份出入率是下降了5.2%，但是平均房价是涨了0.61%。那又怕大概是这样一个1.7个点，这样的一个情况。那九月份就请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130整体情况看一下。

发言人1   26:59
问的是增长的入住率是增长的比较好的，是增长了是40.27%，40.27。平均房价我我我我没要过来，整个现在来看的话，在九月份的时候，我们入住率是随着增长比较明显的。我从前三季度的一些大数据来看的话，我们整个酒店板块，其实今年表现的还是比较理想的。上半年的雪季出现了一个比较理想的到比去年同期。那么截止到9月末，其实他对我们整个的收入和贡献都是充满正增长。特别是净利润这块，大概有三百多万的一个增幅，比去年就是皇冠假日整整个的收入这块，大家也比较关注的我们新开的一些业务，我也给大家做个简要的一个分享。大家比较关注的这个华柱，华柱这块因为去年的八月份才开业，所以说的话今年来看的话，这个我看一下，它是跟去年没有对比的对，跟去年没有对比的那我们这个暑期的话，花都酒店的一个入驻率，平均值达到74.56%。

发言人1   28:27
在震区上，一个民宿，这样的一个酒店，应该说运营的第一个完整的周期，在这种比较充分的竞争的情况下，我们实现这样的一个状态还是比较理想的。那么在暑期的一个收入也是不见了，大概是是六百多万六百多万，截止到21个，1到9月份的大概是一千多万了，其实是比我们当初投建的时候做的科研这块来看的话，我会觉得第一年可能达不到一个更高的水平，可能也就是千万左右。现在来看应该说这个还是比较理想的。

发言人1   29:11
那么这个酒店，它所坐在的这个位置，就是我们现在打造的镇区上的一个非常有影响力的这样的一个叫恩都里的这样一个市区，就是一个商业街区。这块的客流占比我们整个景北景区入区人数的80%左右，就是一年有200万左右的游客会到达这个街区。这里边有餐饮的住宿，还有一些文创、演绎等等，非常有名气的意见。天宫的雪雕也在这个群里。应该说这个客流还是比较大的那我们这个区位的土建的这样的一些客房业务，应该说在在今年在运营了接近一整年的这样的一个情况下，还实现了一个不错的这样的一个收入，不错比较理想的一个结果整体来看的话，我刚才给大家介绍的是一个画柱。它是一个120多间客房这样的一个民宿业务。其实它还有一个三十多间客房的叫花花住森林，叫花驻车。那这块，也有大概一个将近400万的这样的一个收入。

发言人1   30:30
现在来看的话，应该说这两个新开的酒店的运营的状态是比较理想的，这个是比较理想的，能够实现一个百分之接近75%的一个手机，75% 1到9月份大概是。之五十这样的一个入驻的情况。那么平均的一个房价来看的话，大概是700块钱，几百块钱这样的一个水平。总体上来看的话还是比较理想的。

发言人1   31:02
我们投资酒店，我投完酒店这块儿来看的话，今年也是住完酒店这块来看的话，因为今年要我们托管的兰迪酒店，进行了一些个内部装修。他在暑期的时候有一部分这个房间是啊进行了装修，那么它的一个入驻率大概是40%，暑期的时候应该是64%，就我在这个皇冠假日酒店的百分之。OK百分之皇冠假日酒店我们是52，他应该是43%。

发言人1   31:50
那俩是比较接近的，区位也比较接近，都位于北山门。内容业态也是温泉加住宿周边的一些个景区，景点资源都是共享的，整体来看的话运营还是比较稳定。在我这儿来看的话，我们整个的这个酒店业务板块，当然这个可能就是我们这个区位，还有我们这个资源，它有一些个不一样的地方。我们整体上来看的话，不管酒店的入住注意情况，还是一个平均房价情况不管是暑期还是有1到9月份，都是呈现了一个小幅上涨的这样的一个情况，小幅上涨的一个情况。

发言人1   32:35
主持人，对，我们酒店整体表现还不错。然后想请教一下，恩都米整个像酒店、餐饮差不多开了有一年的时间了，去年整年应该还是处于一个爬坡亏损状态。所以今年如果去看我们MP里面这个花呗和花呗车，以提供NBB的餐饮，就这个新的业务今年看能否减亏，还是说还是会有一些亏损。从酒店这块我们觉得不担心，就购房业务这块没问题。但是酒店是我这个公司自投的，就是由于我们自己的这个天才酒店来直接是全资投资，完了全是运营的，自己的团队来运营的。你像我的餐饮业，我们是我们控股东的联合成立的这么一个参股公司。

发言人1   33:24
我们是控股51%，控股农是49%，做的餐饮业务和街区的这个管理业务，这块是做餐饮的，今年在积极的调整，因为去年刚开业，这也是公司第一次在在进军餐饮的这样的一个行业。去年确实对我们的利润，大概或者是按利润这块影响，有一个，向下的这样的一个。今年刚开业半年，我们那个摊销、人员管理等等，今年做出了一些调整，整个经营业态也做了调整。整个餐饮这块的话应该是占比去年实现一个不错的减亏不错的减亏。

发言人1   34:12
那么从暑期的一个运营情况来看，我们继续做了调整。有些店我们做了一些个主题的内容的一些调整。比如说新开了一些高利火盆，把一些个过去的我们过去的时候开了一些店，属于一个国内的一些个你像湖南菜，还有一些个川菜这样的店，及时的就给他停掉了，换成东北地道的高危火盆等等这些这样的改变了这些方式，应该说是对我们整个运营减亏，应该是还是有一定的作用的。这个我没去单独调查，但是今天给他的一个任务目标，就是按照百分之个50，至少是50%的减亏。其实我们年初的时候，给他定的是想的让他一步平衡，但实际上来看的话，不可能一步就到位，给他减破难度。但是今年又有雪雕，刚才下午的时候也在做整个云顶天空雪貂配套的二销。

发言人1   35:21
如果这部分能抢上来的话，我觉得他理解你，你就亏，应该很快的。整个阴影天空雪的雪貂就交给了这个安东尼商管公司，也就是我们这个餐饮店所属的这几个板块。过去的时候其实去年的时候也交给他们。他们如果把这块的271结合我们的这个餐饮店能够结合起来的话，我相信经过这个血迹，他应该能差不多全年实现有亏。对，理解。对。然后我先跟赵总请假到这儿，然后会议助理播报一下提问方式，看看线上投资人有没有其他的问题。那好，如需提问电话端的参会者，仅限话机上的星号键，再按数字一网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键再按数字一。网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。

发言人1   36:42
范总，我先接着跟您请教几个问题。因为咱们正好刚刚来到酒店，然后我们温泉步行二期现在还是不是Q4的手机发托运。然后如果是Q4投运的话，这个四季度的时候会有一些开办费，或者是一些成本费用上的一些新经验。现在酒店还在紧张的一个内装阶段，我们也向国资委提出了新增的业务招聘的这样的一个安排，但是现在始终没有批复。

发言人1   37:17
整个节奏来看的话，我们应该是可能会再稍晚一点，可能在1231之前一定要很难。我们尽力在抢时间，抢这样的一个节奏。如果是说的这个呃在雪季开的比较晚的话，我们会把它延迟。如果因为整个雪季是旺季，如果你抢到不了这个时间段的话，那还不如把它再晚一点。3 4月份属于淡季，这样的一个成本，我们会会把它往后放一放，入账的话那就能能够往后一些。

发言人1   37:56
整个还没有进入这个验收的过程，应该说是正在紧张的这种施工阶段。但是施工已经完成了90%多了。应该是在下个月1个月底，可能要进入这个逐项的验收阶段，这样的一个情况。现在我们准备的情况就是这样，不好说。我们这个也得看验收的一个情况，是否有哪些进行一些个在赶的，这个时间是比较紧张。正常的话酒店应该有个试运营，大概有这么几个月的时间。

发言人1   38:40
现在的整体的一个监管节奏也不太理想，就给我们批复这个金融业务新增人员这个事儿，我们到现在迟迟没有公开招聘，还有一个上岗前的一个培训试运营等等这个过程，现在应该说是啊压力是比较大，压力比较大，总体是这样的一个情况。明白，对，就正常情况下这个二期如果同意的话，我们之前预期的一个观点，然后再的话可以再入手的链接证明我听不清，这个信号不好，我不知道是什么原因。喂。你信号可能不太好，我听不见了。张总，您先等下，助你听得见声吗？您那边稍微有一点卡顿，不是很清楚。我这边是吗？对对对，您现在可以了，现在可以OK段晓兴听得见我声音吗？

发言人1   39:59
对我刚刚那个问，就正常情况下，像温泉部落二期如果投运的话，我们之前预估爬坡期大概有多久？稳泰的话给我们营收和利润预期之前会贡献多少的一个增量呢？他后期说句实话给我的感觉，我觉得这个也就是1到2年，我来评估最快那就可能当年就能实现一个最好的这样的一个。因为我们这个资源是比较紧缺的，温泉周边的一些个穿越，还有一些个景区景点，还有一些个其他的项目比较多的。对于一个这样的一个度假酒店来说，这些资源还是比较好的。在我们的一期项目就皇冠假日投产之后，他经历过了5到6年的这样的一个时间。

发言人1   40:55
我想现在长白山这种客流又又比较好啊，呈现一个有冰雪旅游，又又又在在推动着这个相关的温泉这些资源的一个突出和显现。还有我们这个区域的整体的资源在不断的聚集，我相信这个爬坡期一定会快于我们的一期项目。从这些年的一个整个市场的一个变化，消费结构的一个变化，还有对于这样的一个项目的接受程度，来请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。其实我们在旺季的时候，酒店经常出现一些个接近饱和的状态。那我们这个项目如果能够价格上比这一期稍微低一些，我相信能在这个市场上有一定的竞争力，有了一个比较好的竞争力大体是这样的一个情况，我觉得最晚不会超过三年。

发言人1   42:04
对，然后就接下来的雪季，包括十月份的课程提交一下。因为当时国庆应该也是受到天气影响，所以可能国庆期间我们可以表现不是那么好。现在截止到目前来看是这样的一个表现，以及11月份其实我们马上要进入这个雪季了。然后今年我们雪地的一个准备工作，包括这个客流的增长预期大概是这样。应该说是十月份，11期间客流不太理想。去年的时候11接待了21万人这个也是历史一个最高值。那今年就接待了十几万人的这样一个情况，主要是景区出现了一些降雪、大风等这些天气。

发言人1   42:57
那天使景点也关闭了，只开放了两天，景区也关闭了，关闭了几天，客流受到了一些影响。那么十月份在十一结束之后，我们整个客流情况还是不错的。我觉得这个十一之后，我们始终保持着一个还不错，就是在在看到这是。

发言人1   43:24
20号之前20号之前，每天的一个客流，其实比去年的同期的大体上都有一个一个一个10% 10几的这样一个客流增长。但是20号之后，陆续的天气又开始出现了一些个特殊的一些变化。比如今年降雪来的比较早，降温也来的比较早，也来的到10月20号之后就迅速降温。连续10月20号之后，已经到今天已经连续两轮强降温，每次降温能达到8到10度。其实过去的时候，你像以前的年度同同同时段的话，它都是没有这样的一个剧烈降温。这个剧烈降温对我们这个运营十月份的运营是有影响，但是对于我们水运营其实是好事。

发言人1   44:21
我们现在各个雪场，景区里边的雪地摩托车都开始造雪了，这个是每年的时候还达不到这种程度。那今年的这个市场可能大概率还会提前开放。然后也就是我们的雪场，应该说是在吉林省最早开放的一个雪场，去年也是吉林省最早的开放一个鞋厂，去年是二号11月2号开放。开放之后这个气温回升，雪场又被迫关闭了几天，继续造雪。今年看来是气温比较稳定，夜间暴雪。

发言人1   45:00
应该说现在来看的话，从未来的十多天的气温来看，没有什么显著回升的这样的一个迹象。那我们这个雪场应该说经历过十天左右的这种中学，就可能具备一个开放条件的。从21号开始到煦，但是有几天强风，强风被迫停了一下，因为掉的血都被刮刮刮跑了。那雪地摩托车今年也大概在11月中旬左右就要开放，那么西牌的雪地摩托车也进入了一个全面的教学准备的这样的一个既有天然降雪，还有我们的造血的一个做的一个基地，这也是为了延长他的一个运营时间，总体是这样的一个情况。

发言人1   45:50
今天我们也在研究这个血迹的一个情况，近期可能要前面的一些个商会，有一些个决策，一些措施等等，今天都做了一些个安排。整个今年雪地的内容和玩法更丰富，整个接待量也会更多，我们托管的一些业务还有更加增加的空间。现在积极争取更多的资源，在雪季能够现在来看血迹景区接待流量转化这块，我们想的每天就在12月的中旬开始，就进入了一个景区的一个饱和状态的一个运营，一直持续到大概是二月，就是正月15这样的一个时点。那一月份，会有一个小幅，就元旦之后，有个小幅的下探，完了之后再回到这个饱和状态。那么现在看整个雪季的话，我们现在还没有实现一个百万人次这样的一个客流情况。

发言人1   47:00
我们今年就朝着这个目标，从12月、11月、12月、一月、二月加三月，三月其实雪的状态还在，但是客流由于假期的结束，迅速的回落这种情况。那我们今年的这个目标，希望通过我们景区的一些措施，比如去年我们在西坡做了雪朋，那么游客既可以坐雪地摩托车，又可以坐雪朋。从去年的一个实际情况来看中间的我们交通运营又受到了这个雪崩区，在我们一段路上有一块是出现了一些雪崩，这影响又关闭了好多天。今年不存在我们全面恢复雪电动车运营，那么西科的又恢复到以前的这个运营方式了。过去的时候我们想用车，利用车辆运营，希望能够吸引去进进更多的游客，反而能一个雪崩给我们带来的影响，导致了这个客流量出现了去年客流量出现下降的趋势。今年我们再回到了这个新能源车，而且增加了新的摩托车的量，那么期间距离能够恢复到去年全年的这样的一个水平，再有就是一些新的20号玩法的转换，我们也有启动摩托车增量，水果船业的增量。我们又新开的这个托管的运营项目鹿角村，又新开了各房业务、雪场业务，还有一些个驯鹿，规模和整体的运营方式做调整。

发言人1   48:57
那么阴影天空这个雪雕今年在开放的同时，也有更多的一些二桥的指路，有求魔影院这样的一个新的内容，也是我们跟三阳，那三阳对，好像是三阳，他是做这个屏幕的，他们也过来打造新的球魔影院的项目等等。在审计会有更多的一些玩法和内容，我们也希望去年我记得是88 17万手机，今年我们的目标是实现100万客流的这样的一个突破，大体是这样的一个情况。天明明白，我时间应该也差不多了。

发言人1   49:48
我最后再跟您请教一个问题，就是其实过去几年因为四季度本身运营成本相对来说比较高，今年其实我们在营收等方面一直在做增加2销的一些努力。所以今年如果看四季度、三季度的话，我们有没有可能实现季度的流寇，还是说可能依然是财务报表层面可能还是有一些亏损的情况。我们尽量的想实现扭亏，但是从我暑期运营来看的话，其实我们不光是受的没有有一些客观因素影响，我们少收了几千万，我们的有成本也适度的有一些增长。今年我们的目标依然是啊整个的公司四季度的预算来看的话，目标是扭亏。也就是说在整个雪季来看的话，要实现一个一个扭亏。看我们的整个的景区开放情况，开放的比较理想，我们实验起来应该没问题。去年是比较特别的，去年其实血迹出现了，去年是比较接近于这个时间九亏。

发言人1   51:01
那去年这个天池景点景区关闭的情况是比较多的。去年这个天气确实不一样，今年的这个厄尔尼诺，也不能说的这个雪就是说是降雪量是比较大的，但是不知道是风这种影响能能到什么程度，完了还有说这个暖冬，我们希望能够对我们的整个运营开放影响小一些，只要是游客能够进得去景区，我们实验可以扭亏，这个不成问题。好的，田明，明白。行，我看时间也差不多。然后非常感谢张总今天给大家的分享。因为本身在Q4Q5的时候进去旅游都是大家非常关注的这个方向，然后公司也是这个领域的一个龙头标的，也欢迎公负责人持续关注公司。有问题的话可以跟段总和我们团队联系。我们本场的交流就先到这儿了。然后感谢张总，感谢各位投资人的时间。再见，好好再见。

发言人1   52:14
谢大家参加本次会议，会议到此结束，祝大家生活愉快，再见。此会议仅面向国盛证券的专业投资机构客户或受邀客户，会议中嘉宾的发言内容仅代表其个人观点，国盛证券研究人员的发言内容仅代表当日的判断，具体请参见完整版的研究报告。未经国盛证券事先书面许可，任何机构和个人严禁录音、转发及相关解读。涉嫌违反上述情形的，我们将保留追究相关方法律责任的权利。
