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发言人1   00:00
报交流、电话会议等会议信息仅供参考，不代表任何投资建议。好的，各位投资者大家下午好。欢迎大家来参加万华化学的三季度的业绩交流会。我是中泰证券研究所的副所长，然后化工首席曾颖。昨天晚上大家看到万华万华发了三季报，就是单三季度实现了这个规模净利润56个亿，然后同比实现了84%的一个增长。然后今年累计实现了这个规模净利润接近157个亿，同比提升了大概71个百分点。

发言人1   00:27
我们认为这是每一冲突带动的全球化工格局重塑之下，中国优秀的化工企业竞争力持续提升的一个结果。具体来讲，MPI和PPI好的格局之下，是带来了很强的盈利韧性。以及公司的这个石化业务，从丙烷到丙烷的这个原料改造带来的非常强的成本的一个阿尔法。同时公司持续布局的新能源材料的业务，也在逐步的去贡献增量。昨天这个公司的发的季报非常亮眼，超出了这个市场的预期。我们看到今天的这个股价表现也非常好，在市场整体不太好的情况下面涨了大概4%。

发言人1   01:00
我们认为这个位置就是万华依然具备非常强的投资价值。我们拉了一下万华的PE和PB，这个分位数在上市以来其实处于非常的低位。我们今天也是非常荣幸的邀请到了万华化学的高级副总裁兼董事会秘书兼财务负责人李总。我再强调一下，今天是闭门的这个交流会，强调一下这个会议纪律，请各位领导不要录音，更不要将录音上传至网络。然后文字记录的这个内容仅供自己参考，不要将任何的纪要上传至网络。未经允许的，未经允许和授权的转载转发，我们保我们保留追究法律责任的权利。好的，我们下面就把宝贵的时间交给李总，请李总给大家介绍一下公司三季报的一个情况，以及对于四季度和明年的展望。后续也会留有时间去给大家做提问和交流，有请李总。

发言人1   01:49
好，中泰证券孙总，各位投资者大家下午好，昨天晚上公司发布了第三季度的报告，我简单的把我们的主要的会计数据进行一个汇报。三季度公司实现营业收入665亿，增幅24.8%。前三季度实现销售收入1859亿，增幅28.87%。

发言人1   02:11
归属于上市公司股东的净利润单季度是55.95亿，增幅是84.38%。1到3季度实现规模净利润155.57，增幅70.99%。这个公司的资产是3539亿元，增幅百分之和年初比增幅9.59%。

发言人1   02:27
归属于上市公司股东的所有的权益是1163亿，增幅7.39%。因为它整体三季度，包括1到3季度，公司的这个收入百分之保持了22% 18的增长。这个规模净增长增幅70.99%，这个还是取得了近几年不错的一个成果。

发言人1   02:44
那从现在来看的话，大家可能会觉得我说整个的今年化工行业的利润的增长，主要来自于美乙伊战争。我觉得确实这也是一个实事求是，这也是一个重要的一个因素。因为今年从半年到，包括三季报，化工行业披露的，上市公司披露的这些数据来看，整体来说都表现了不错的一个经营的业绩。但是我觉得更深层次的原因可能还有几个，一个是核心，我觉得化工行业应该也处在一个周期性反转的这么一个阶段。因为整个从24年、25年，整个化工行业还是一个下行的一个趋势。那在这个过程中，很多产品的利润都达到了非常低的位置。比如说有些产品可能都处在边际线的左右。

发言人1   03:29
那整个从今年来看，整个市场从化工企业的投资主体，因为化工企业很多都是属于重资产的一个行业。那整个从这一块来说的话，大家整体来说投资变得更加理性，对吧？很多项目的投资我看一个放缓的态势。第二的话就是整个从这个市场营销行为来看，大家也变得更理性，我觉得这可能也是一个核心的原因。

发言人1   03:53
乙伊战争从2月28号打响以后到现在，整体来说核心还是从原油到原料和能源，持续的在推动整个的二轮产品的价格，这是一个原料刚性推动的一个市场价格的一个情况。另外一个，就现在来看，供需结构变得不平衡，整体的供需在一些产品上出现了时间的一个错配，整体的供应变得更紧张。现在来看中东的一些供应商短期是退出市场的那从二季度到三季度一直到现在，很多京东的一些化学品，现在在市场的整体的供应是非常有限，所以这个对整个价格影响也是比较大的。

发言人1   04:34
亚洲的国家很多它的供应链依托于中东的。请关注公众号思维基要社，更多纪要请加V西安20210130。原油的供应，我们也看到日韩大约在78以上，东南亚的很多国家的80%或者更多的比例。通过整体的一个，虽然大家做了一些供应链调整，但是整个看油品的价格还是非常的紧张。所以整体也会影响整个化学品的一个供应。而中国化工企业整体由于我们的原料来源，有煤化工的原料来源，有自己的本土的，还有一些进口渠道的原油，还有一些IM的原料。这样的话对我们来说的话，整体相对来说具有相对的比较低的优势。所以在二季度三季度转向了比较好的一个韧性。

发言人1   05:21
当然在三季度初6 7月份，整个大家认为梅姨战争会结束，整个市场都出现了个缺口的趋势，价格出现了短暂的一个调头向下。那后面，随着整个局势的变化，现在整个的价格在九月份以后就开始出现一个拉升。那我们也关注到9月份以来，整个原油相对来说供应是非常紧张。我相信大家对化工行业可能都研究的很深，但是现在来看这个布伦特是115美金。但是整体来说到家价，因为油轮VRDC的整个价格也大幅的上涨，现在应该在20美金以上，20到30美金，然后再加上购买原油的贴水升水，那整体来看的话，整个造价价格可能就在140、150左右的一个趋势。所以我觉得从这个来说，整体影响还是非常大的。整个我说一个是原料的紧张，供需的不平衡，导致了整个的价格的不同产品的一个变化，这是一个外部因素。当然我觉得中国化工经过疫情，经过这次整个美以及战争的整个工业一个大幅的波动，我觉得也占到了更多的一个先机。

发言人1   06:21
那从我们企业来说的话，我们企业今年也有几个大的变化。一个是今年从公司管理主题上，我们就要提质增效年。核心还是提升我们的运行质量？包括我们的战略发展，包括我们的管理和运营的效率。所以公司在这块也做了很多的内部的管理的变革了。所以我们近期也做了在三季度，特别在三季度也做了整个全年的各个部门的一个大反思？

发言人1   06:43
我们要重新修订的目标，你的目标很高，组织很远，并不精简组织。我们三季度我们内部的管理的模块性以上我们取消了93个，未来的话我觉得会超过100个。所以同时强调产品之间的协同，同时强调我们卓越的标准，强调我们快速的执行和结果导向。

发言人1   07:02
所以经过这次公司内部的反思和变革，我觉得整个管理层级进一步的压缩，组织内部的协同效应进一步的紧密。然后各个部门又设定了更具挑战性的目标，同时也在加快我们各个业务的这种变革和改变。所以这块儿也是我们现在内部变革的一个工作。

发言人1   07:21
还有一块，现在看整个今年整个各业务，我觉得也表现出了不俗的一个表现。因为我们的捐款，这是大家可能关注的就比较多了。因为我们的业务还在保持一定还在保持增长，同时我们也在积极的拓展全球的市场，包括我们在海外，我们的整个营销网络进一步的完善，来应对不同区域之间的挑战。那我觉得我们在这块，还是在保持一个，增速的一个态势。

发言人1   07:45
我们刚才宋总也讲到我们的这个石化业务，我们的1月6号我们一期这个乙烯装置，我们将原料进料改成了一个多点进料的模式。所以我们加大了乙烷的一个进料，切换成乙烷的一个进料模式。这样来看的话，随着美伊战争，油价和RPD中国的价格的一个上涨，整体来说乙烷的价格还保持相对平稳的一个态势，整体的获利能力在进一步的提升。这是我觉得我们再说近八年。因为我们这些年做了很多的技术的积累，今年的话整体的销售规模，包括利润的工作，有的都还是保持一个非常理想的一个状态。所以这块对我们来说也是一个很好的一个变化，我们电池业务现在也在快速的启示我们的海洋海洋的生产教育基地。等一会儿一期国产，现在在做整个产线的优化，质量的提升。然后因为它做一些客户定制的一些产线，所以这样的话会有一个磨合的过程。

发言人1   08:37
莱阳的话莱州我们在做整个基地的一个建设，一期建设应该会到年底完成，明年才会去投入。二期前期到网上大家可以看到信息，我们在二期也在开始在开工建设。所以我们的这些项目。也在快速的推进。好吧？我这样的话就把公司的我们认为的外部的看法，包括我们内部的管理，包括我们这个产业的情况给大家做一个通报。好吧？谢大家。好的，感谢李总详细的全面的介绍。

发言人1   09:03
接着李总刚才的介绍，我这边有几个小问题想先提一下。李总看能不能因为我看我们披露的财务数据，其实披露了前三季度，包括单三季度的这个收入和产销量的这个数据，这个是可以看到的。然后看能不能给大家介绍一下，比如说今年前三季度或者单三季度，就比如说氨酯，石化，以及精细化工等其他的这个不是三个大板块。您的毛利的构成或者利润的构成方便吗？我觉得现在是这样，因为具体的数字，我们还是以信息的为准。如果大家需要详细的数据，年报我们会披露的比较多，我们更多的来讲业务的逻辑，好吧，陈总。

发言人1   09:37
因为这个三季度是这样，三季度整体来说是一个传统的一个化工行业的一个旺季，我原来是讲叫金九银十对吧？那整个从消费品来说，整个化工产业主要的市场，消费量最大的品牌在北半球，比如欧洲，中国包括北美基本上都在这一块。二季度受天气的影响，四季度受整个冬季的影响，都会有一些需求上的会有一些波动，对吧？包括放假在三季度，相对来说整体来说是一个比较好的一个区间。历史上也是这样，我们讲它是一个季度的一个旺季。

发言人1   10:13
整个从我们业务来说的话，我看我们的整体的销售数据，我觉得我们三季度还是整个从兼职板块、石化板块还是保持了一个销量的一个增长。我觉得金华姐因为它的统计口径产品太复杂了，其实很难看到的每一个产品之间的这种变化。所以我们不同的产品有不同表现。但是整体来说它的利润表现我觉得也是还是不错的。所以我觉得从这个来说，我觉得我们的所有的业务在全球市场拓展。

发言人1   10:39
讲这个你刚才说到毛利，我觉得我刚才其实已经讲到一点，我觉得今其实三季度最核心的是什么呢？就是我们在如果大家回忆这个过程，因为二月底开始整个工业产生大的波动，三月的产品价格实现快速上涨，三月、四月大家都是看多。五月随着整个的供需的结的变化，大家开始变得悲观。大家认为产品的价格已经到了一个高点。所以在这个高点的位置的时候，大家所有的上下游都选择去库存。所以5月6月整个化工产品价格出现了一波短暂的下跌。但是在八月左右的时间，这就是567都是大概这个情况。

发言人1   11:17
在八月后面，大家看到整个市场的这个和大家想的不一样，因为整个的这种原油的供应反而是越来越紧张，整个化学品的价格上涨的速度反而在加快。所以大家又开始很多产品的价格又出现了一个上涨的行情。所以这样的话就是造成了什么呢？就是八月到9月开始的这个价格业务又出现了一波上涨。现在来看油价基本上和3 4月份的水平基本在一个位置。那像丙烯的价格有可能都已经超过了这个3 4月份当时的市场价格还原比方案，像我们接触的一些产品，包括地区很多化妆品的价格，其实也都超过了当时的一个市场的一个价格。

发言人1   11:52
所以我觉得从市场价格来看，我觉得大家可以看到这种变化。当然原料也在上涨，所以整体的毛利，我觉得这个产品之间表现还是不一样的。我觉得我们我虽然也没有分析模型，我都觉得这个可能不同产品有不同表现。但是我觉得整体来说，现在市场回到了一个相对理性的一个状态。客户对整个原油的价格，大家也看得越来越清晰，觉得还会在如果局势没有大的变化，还在一个高位。觉得化工产品的价格现在是一个刚性的推动，那整个产品的价格水涨船高，也会有一个接受的一个过程。所以我觉得从市场需求这一块，我觉得现在都是一个正常的一个状态。

发言人1   12:29
好吧，这个我就这么讲，我大概就理解我意思。好的，对，然后李总，因为您也负责整个志愿者的这个业务，也在市场的一线。因为近期好多的其他公司可能反馈就是因为油价也相对比较高，然后再加上可能整体的这个经济形势也不是很好，就是有不少的化工品需求其实相对可能没有很强。这个可能是多方面的原因。

发言人1   12:49
然后在咱们看来就是四季度，就包括现在，然后包括您对于整个后续的这个需求展望，就是短期一点，四季度大概是一个什么样子的情况，包括出口以及中长期。因为您那个上的时候提到，像这个美伊冲突之下，你像包括沙特、伊朗等等的这个MBI装置是有一些停产的。然后包括陶氏应该也在考虑出售他们的欧洲的捐赠捐赠的资产。然后包括TDI我们也看到了从过去几年以来一直有海外的这个。但是其实大家也能看到一些新闻，MDI和TDI就是不管是国内还是海外的玩家，都有一些新增的规划。可能所以就是除了四季度的需求的展望之外，就可能也想请您从更中长期的角度去展望一下这个NDI和TDI的供需的格局。

发言人1   13:30
好的，行，可以。我觉得是这样，就是说整个从需求上来说，我觉得我们很多时候往往会受到一些消息的影响。比如说大家觉得房地产，我们可能会受到一些影响，会影响我们的消费。包括我们阶段性的。

发言人1   13:43
我看汽车今年中国的整体的销售量也有一个小幅的一个下滑。但是我觉得从全球来看，我觉得非常确定的就是和人的需求消费需求相关的。比如衣衣服，对吧。然后这个普通的一些消费品，我觉得现在来看还是在增长。当然还有一些新兴的一些产业，包括现在看到比如说大家说的这个算力中心，那这个也是在保持一个增长。所以我觉得从我们的统计数据，包括我们也有一些行业的一些统计数据和官方，我觉得我们还是这个观点，就是说化学品是一个基础？原料它和人的衣食住行息息相关，特别是要捐职。

发言人1   14:23
我们觉得整体从我们上半年的统计数据来看，它还是在一个微涨的一个像今年可能会比以前稍微好一点。但是它还在一个整个全球的需求还在一个上涨的一个区间，这是一个非常确定的一个信息。所以从这个来说的话，我觉得大家没必要受到一些小的，相当于受到一些行业的趋势的影响。然后大家去对全球的这种判断，可能以偏概全。因为整个全球只要人均GDP在增长，整体的消费需求量就会在提升。我们其实也看到在一些新兴国家对吧？在一些新兴地区其实还是保持一个不错的一个增长。我讲一个很简单的例子，像今年的和纺织相关的，我们的下游产品，其实增速都还保持一个非常快的一个区间。这个其实也对我们来说带来一个提醒，对吧？

发言人1   15:10
那大家可能更多的会重视休闲运动？这个相关的一些产品其他的增速也很快。所以不同的阶段大家会有一个不同，就当然我们说像家电，像汽车，那肯定像中国整体来说，我们本身就做在全球来说的话，我们产量就是排在一个主要的一个供应的一个地位。从这个来说的话，可能国内市场受到一个月度之间波动的影响，但在全球还是保持一个增长。所以我讲这个意思就是说，其实现在来看，市场还是在保持增长的一个态势。当然就不同的区域你可能有不同的市场的策略，每个企业有自己的选择，但任何时候都是危中求机。

发言人1   15:45
其实大家看到说中东其实整体来说现在整体来说会遇到一些战争的一些影响。但是从我们来说，我们其实我们的团队都一直还驻扎在当地，同时我们的客户还维护的很好。其实很多时候，同样的是不同的视角，不同的策略，可能有不同的一个结果。所以从我们来说，我觉得大家也看到我们的整个季度的销量还在保持一个增长。我觉得这也是我们团队大家共同努力的一个结果，这也是一个我们的一个应对策略。所以我讲这个。

发言人1   16:14
另外一个的话，刚才也提到说我们在这个过程中有不同的供应商去推出，我觉得这也是正常现象。因为整个从欧洲的情况来说，我以前给大家做过分享。你看欧洲整个过去从22年到去年，也就是四年的时间，整个欧洲的产能退掉了3700万吨。那实际新增的产能700万吨，净退出了三不，我说错了3700万吨，这个是700万吨，净退出了3000万吨。那整个现在去年的25年，我们统计数据新开工的装置只有30万吨。

发言人1   16:47
那讲这个概念什么呢？如果大家在这个叠加现在近期欧洲的天然气的价格到了90欧元。这个一兆瓦时基本上相当于一欧元一立方天然气，7.8块左右天然气对吧？电力成本不同国家有不同的，当然时间段有必要，基本上大家有的有高有低，有不同用户。高的时候到240欧元一兆瓦时，低的到110、120左右。这个其实大家看也是相当贵的一个水平。从这个来看，其实不同区域之间的产业能的竞争优势是完全不同的。

发言人1   17:19
其实这也造成什么呢？有人有的产能在新增，有的产能在推出。所以我觉得这也是一个非常正常的现象，对吧？

发言人1   17:26
任何一个产业都不断的去做整个供需平衡的一个再调整。从我们来说的话，我们内部就很明确，我们就是做好自己的事情。我们把我们的技术创新做好，把我们的整个安全生产运营做到极致，把我们成本控制好，把我们的质量做到全球领先。整个化学品任何一个产业，我们内部也是大家越来越认识到。就是说任何一个新技术的产业化，没有五年或者更长的时间，其实很难在这个行业里面打造出来独特的竞争优势。我们很多产品，包括一些打破卡脖子的一些产品，都经历了这样的一个过程。

发言人1   17:58
其实大家在过去很担心有些经营者和我们做同样产品的一些企业。那现在来看的话，其实经过这几年也是一样，都发生了同样的事情。因为现在全球，任何一个产业相对来说都比较成熟了。不可能说你进入这个产业能够在很短时间之内就会走到行业领先，或者是中国领先，或者全球领先。但是你如果做不到在一个行业的领先地位，就很难获取足够利益利润。所以我觉得从这个来说的话，要享受到你的行业有钱。你的整个从生产创新、质量、供应链、客户服务？包括你持续的迭代创新，这些所有的环节都要有足够的竞争优势，形成一个体系化的竞争优势才可以。

发言人1   18:41
所以我就从这个来说，我觉得大家其实我觉得我们还是客观的来看待整个这种产能的变化。就要看到中国化工的竞争优势，同时也要看到一个产业整体的一个发展的一个逻辑，我们也不要自己加入自己，那接着就是你企业不断的自我的迭代，是不断的组织，不断的去进步。那这样的话来提升我们在行业的竞争力，我觉得这是王道，这就是我们这个人有做好自己的事情，来应对整个一个不确定市场，不确定的竞争。我觉得这个可能是一个我们的一个思考问题的逻辑，好吧？好的，李总。因为国内的很多企业在这个TDI包括MDI上面有跃跃欲试的动作，所以这个问题每次大家都会问到，您刚才讲的也非常清楚，行业未来的供需格局的变化，以及万华作为有优势的头部企业，后续怎么去维持和增强自己的竞争力。

发言人1   19:32
好的，然后李总，我想问一下，我们福建，70万吨的MBI的这个项目，我们是后续是一个什么样子的规划呢？我们现在是在做在做整个主要是通过技术创新在做整个产能的一个提升。我们在整个根据项目进展，我们也会定来考虑通过工作的同时来给大家提供。因为这个就是我们按周报为准是吧？好的，好，那就行。我们开个电话会好吧，你看有没有其他人，其他都不了。

发言人1   20:02
好的，我这边有一个线上的提问，他帮忙再提问一下，然后我们就进入到这个问答环节。然后那个客户想问一下，欧盟要对中国化工加关税，然后这个对万华的影响怎么看？我觉得首先他这个概念不够精准，我觉得核心还是我们这个看一下好吧。看就是我们来关注一下，他说的具体是哪些产品好吧。

发言人1   20:21
因为因为我们因为加征关税是针对每一个产品来加征关税，或者说反取消。但是加征关税到底是哪些产品加征关税，我们可能要做一个要跟进。因为现在可能在相关的网上都能看到这个信息，我觉得大家可以关注。但是一个行业我们没有什么这个信息。好的，然后慧助理要不您播报一下这个提问方式。然后线上的投资者按照慧助理的这个提问方式进行提问。

发言人1   20:45
大家好，如需提问电话端的参会者，请先按话机上的星号键，再按数字一。网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键，再按数字一。网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。下面有请电话尾号4485的参会者进行提问，请发言，谢谢。

发言人1   21:19
领导您好，能听到我吗？能能听到您说，您好，先生，非常感谢您今天的分享。我这边有两个问题，第一个问题想先问一下我们这个新材料的板块，我看三季度依然是有很好的增长，但这个里面可能主要是不是还是电池业务在驱动这个增长，那我们能不能帮我们去掉这个电池业务？我想看看就是除了电池业务以外，咱们的其他的这些产品大概是一个什么样的增速水平？是15%还是20%还是什么？

发言人1   21:45
就是我觉得你也不需要太具体的数字，我主要是想问其他的这些新材料，新化工的这些产品整体的增速是比如说是超过我们内部的预期，还是低于我们内部的预期？您觉得未来这一块业务，比如说产能扩张的速度会是怎么样？然后主要的驱动我们未来增长的这个因素有哪些？能不能帮忙？

发言人1   22:08
好啊，可以，我觉得是这样，我给大家简单的分享就是说我们其实1到3季度，我们因为所有的经济化学品，应该说绝大多数，可能个别的我就就记录了，就是应该是都保持一个比较好的一个增速。这个我刚才其实也讲过，这也是今年的整个化工行业，其实大家的一个共同的一个特点。大家看我们半年的整个化工行业的上市公司的报告，其实也能看到这样一句。

发言人1   22:35
当然我们也有的特殊性。像我们的很多产品，其实通过这些年的技术创新，包括我们全球市场的拓展，以及我们在下游不断的推出，很多的根据客户定制的或者叫联合创新的解决方案。其实我们在整个我们所在的一些领域的竞争优势逐步的进一步的确立和提升。

发言人1   22:56
像我简单讲大家很清楚，可能比如像我们的这个水性产品，我们和头部的企业不断的合作深化，那我们的高PR的产品占比就越来越多了。像我们的TPU对吧，那我们本来进入的行业就很长。虽然这几年竞争也很激烈，但是我们在催一膜，在这些产业里面，我们在全球市场份额就处在一个领先的一个位置，并且这都属于一个高附加值的一些产品。当然我们也在积极拓展像医疗方面的的PU的应用。其实这个也是相对来说高技术壁垒，同时高门槛的一些产品。那我们也在这块也不断取得进展。

发言人1   23:30
它每一个产品相对来说其实都是在不断的往前走。只是我刚才提到每一个产业都需要比较长的一个时间。包括我们安类的一些产品，特种胺的一些产品，其实也是在保持一个增速。所以你刚才提到的这些产品，我觉得这也是我们的其实卧槽化学技术创新的优势的一个体现，也是我们这些年不断在这些领域深耕的一个结果。叠加今年特殊的市场的一个情况，我们的很多的产品的供应量更多的向中国的头部企业倾斜。我们在这个过程中抓住更多的机会，就快速的提升我们在全球的市场竞争优势。

发言人1   24:07
我讲一个很简单例子，像以前我们有很多金融产品，在疫情期间，你在这次的上半年的供应链中断，这个期间很多都是通过我们周边的国家或者是欧美的供应链来进行供应的。但是两次的供应链中断其实对客户的影响是非常大的。原来我们可能很多产品进化者到客户那去需要认证一年或者更长的时间，但是我们没有机会对吧？很多时候可能有些客户就没有机会，特别是一些海外的一些客户，他相对来说切换供应商，更换供应商，可能就比较相对来说内部的流程比较长。

发言人1   24:39
经过疫情和这次的供应链中断，很多客户在整体的这个过程中对万华有了更深的了解。特别是到了我们中山公园，到了我们的生产基地，对我们的质量管理体系，对我们的产品的领先性有更深的了解。所以也加速了整体的需要的过程，整个我们的很多供应链也转向以我们为主，对吧？或者说我们在这块份额的提升的这么一个模式。这样的话就是把我们的整个业务逐步就带动起来了，所以这是我们一个情况，好吧，这个计划里面觉得主要的增量请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。

发言人1   25:14
来自这些地区，这些业务。好的，谢谢领导，蒋军的分享。我另外一个问题是想问这个MBI这一块，就是有看到这个巴斯夫有在宣布，宣布了可能在印度的这个项目。然后之前也宣布了在国内包括中东那边，我想听听您怎么看，他们如果在这些地区开展新产能，这些新的产能他们是否具备一些成本优势呢？因为比如说因为他们在印度或者在中东那边，我不知道是不是在能源方面，人力方面，就是各个方面。我们觉得是否长期？如果他们建成，是否会拉近这些新产能的成本，是否会拉近和咱们万华的成本差距呢？

发言人1   25:53
这个问题，我说我我们不去评价我们的竞争对手，好吧，因为每个企业有自己的战略选。我刚才其实也回答过你的问题，我们就是做好自己的事情？然后我们做好我们的这个技术创新，生产运营，做好我们的业务的全球化。当然我们也在考虑我们未来可行？除了欧洲的生产以外，在其他基地的这种投资的这种整体的一个可行的研究。但是就这些信息，如果有确定信息，我们也会给大家进行一个公布。好吧？好的，理解。那我能不能换一个问题。最后一个问题就是很快想问一下电池业务，之前记得公司也有沟通过，就是觉得明年可能会看到就会有一个窗口，也许会看到这个价格的压力开就是开始传导。

发言人1   26:36
那想问一下我们就现在来看，行业里面是否有任何趋势的变化，以及怎么看咱们万达长期的这个竞争优势，在这一块的业务。对我觉得这个业务也是大家比较关心的，觉得核心还是我们认为我们主要还是聚焦磷酸铁锂和磷酸石墨负极。我们觉得理想经理还是在一个快速的增长的一个区间，特别是储能整体就是非常的快。从过去的统计来看，过去两年整个磷酸铁锂的增速都在50%到60%左右。今年大家有预测觉得营销力有可能到620万人左右，那应该增速也在60%左右。所以特别是在储能领域，营销业在全球应该占了10%左右。动力电池电率在80%，所以我们觉得这还是一个快速增长的一个赛道，这是一个。

发言人1   27:21
第二的话，我觉得整体来说，其实很多企业在上相应的一个产能。但是整个我们在这个行业里面，我们也越来越感觉到，临床设计其实是一个客户定制化开发产整体的技术的壁垒还是比较高的。同时各个产线的工艺生产的工艺要求也非常的精细。同时对整个的产品的质量也要求非常的高。因为这个对电池的安全性也产生非常大的影响。所以我觉得我们的优势核心一个是我们现在在打造从磷矿到磷酸，到磷酸铁锂，到风光，到图到产业的这么一个整体的一个系统的上下游贯通的一个成长，这是一个。

发言人1   28:03
第二的话就是我们还是依托我们的这个技术研发优势，我们在不断的去提升我们的创新的能力。促进客户和客户不断在做产品的升级，技术的迭代创新。所以我觉得在这块，我们和客户的匹配度会比较高。这是当然我们也有相应的来说，我们和头部的客户本来在其他业务上就有一些合作。我们的整体的品牌优势，我们和客户的这种服务，我们建立起很好的一个合作关系，这时候就挺回事。所以我觉得在这个新的业务上，我们还是在陈卓羲久久为功，不断的去推进整个业务一个快速的发展。好吧，我觉得这个不着急。好的，谢谢领导，谢谢领导，我就这些问题了。

发言人1   28:43
魏助理先生线上的提问。下面有请电话尾号0957的参会者进行提问，请发言，谢谢。你好，李总。我这边有两个关于，可以听到吗？能听到您说，好好好，感谢李总。我这边有两个关于供给侧这方面的问题。一个就是看到我们公司自身的资本开支，前三季度公司的利润实现了一个接近翻倍的增长。但是资本开支我看同比是有一个大概40%的下滑。就是关于资本开支这方面，想请教一下公司这种出现这种下滑的原因，以及对未来一两年资本开支的一个展望情况。

发言人1   29:20
然后第二个问题是关于行业的，就是整体化工行业现在今年的盈利虽然有大幅的改善，在中东冲突之后，但是各种开支都有一个明显的下降。再有就是过去两年多的时间，国内也很少有一期的新批指标，未来到明年上半年以后，如果上游的这些化工原材料的新建产能供给虽然没有增长的话，那欧洲的产能这种退出产能又很难恢复的话，公司怎么看未来一两年化工行业，尤其是全球范围内的一个供需格局的变化，以上两个问题，感谢李总。我觉得你说的资本开支，我们其实也是在控制整体的一个经营风险，来降低公司的一个资产负债率的水平。我们从2025年，过去的两年，其实一直也在控制整体的一个投资的一个节奏。因为现在来看的话，确实在24年、25年整个化工行业，整个比较阶段性的产能，过剩的问题还是比较严重的对吧？那整个产品的价格很多产品的价格其实竞争压力也非常的大。所以说我们在这块，我们整体的投资节奏也做了一个调整。

发言人1   30:24
我们今年的投资预算是270亿是吧？到年初公告了。所以我觉得这是我们的一个体的一个动态，是在前几年比这个要高高一些。所以我觉得看到这个，这也是我们一个内部的一个角色一个调整的一个变一个体现。你说的行业的情况，我觉得化工行业其实本来说它是个周期行业，就是和投资节奏是相关的。

发言人1   30:45
那整个来说的话，就说2021年整个化工行业大家利润都非常好，所以大家都会选择在22年二三年做大的投资。大家在22年、二三年做投资，24年、25年大家就面临经营的压力。那24年、25年大家所以后面的这种周期的这种波动，这就是说的我们整个行业的一个周期。因为产能和市场需求是有错配的，市场需求可能是线性的一个增长的一个变化。但是产能它是个阶段性的对吧？单套装置几十万的是跳的这个变化，所以会出现阶段性错配，产生价格的一个影响，这是一个。

发言人1   31:20
第二的话，你刚才提到这个海外化工和中国化工的这种变化比较，其实这个确实是我们也看到，整体来说，中国化工我觉得现在整个相对比较优势在全球越来越明显。一个是我们的装置大多数都比较新都是过去十年大家或者更长最长可能也就在20年以内建筑装置。所以相对来说，技术具有后发的优势，装置的规模在全球很多都处在领先的一个位置，产品的质量其实在全球应该说也处在一个一流或者领先的一个位置。整体来说，效率和成本也处在一个领先的位置。所以很多产品在全球都有竞争优势。所以现在也看到中国化工整体的这个规模占了全球47%。

发言人1   32:07
那未来，随着整个全球化工格局的这种变化，我觉得这种优势也会越来越明显。所以我刚才一开始就讲，应该说现在也是化工行业周期反转的对吧？这么一个过程中，我觉得这个也是我觉得从全球产能和竞争优势的逻辑上来说，中国化工企业，特别是投入的化工企业，在整个的这种全球的竞争优势也会越来越明显了。所以这也是个趋势性的变好吧，那李总我再追问一个问题，李总李总我再追问一个问题我不太清楚所有的公司如果所有的这一轮相比于2021年那一轮盈利大幅改善之后，公司其实是整体化工行业的公司，其实对资本开支的态度都是很保守的，还是认为目前仍处于一个产能过剩的阶段，大家不太愿意更进。我理解你意思了，一个是大家看一下，就是近期整个对新项目的审批也越来越严格，对整个碳排放的指标控制的也是非常的严格。他要做置换，这是第二个，大家可以研究一下相应的政策，我明白你啥意思了。然后再一个，我觉得现在在化工产品里面，虽然第一年受到这种整个原料价格波动的一些影响，或者区域供需不平衡的定位的影响。但是我觉得化工行业本身就是一个相对来说重资产的一个行业。

发言人1   33:22
所以我相信行业内的企业在投资上，经过过去几年大家这种竞争的态势的这种这种大家这种经过这个过程以后，我相信大家都会变得更理性。其实从我来看从我们来看，一个是审批项目审批大家看越来越严格。第二的话，各个企业的投资也更理性。各个企业在运营过程中，整个从上行来看也变得越来越自律。我觉得这是一个很好的一个变化的趋势。

发言人1   33:45
好吧，我相信我你应该，那有问题了。好好好的，好好，谢谢李总。好好好，时间关系，咱们最后一个问题好吧，因为后面还有一个会。好的，请会助理接最后一个问题。李总时间有限，就请参会的领导问一个问题。好，谢谢。就因为他取消结算，那我再拨一次互动语音。那不用了，魏助理如果提问的那个人取消的话，那就不用了。

发言人1   34:12
那李总，我最后再补充问一个，李总还在吗？对我问一下李总石化业务后面还有已完定要的改造的规划吗？这个我们会因为以外的产品竞争优势还是比较大的。我们肯定还会希望能够尽可能的调整尽量的结构，来实现整个业务的一个效率的提升，好吧？

发言人1   34:31
好的，那我们后面这个看公告。好，那那我看这个几个方面，大家都有问到，然后包括资本开车什么的就都有问到。然后李总看要不要总结一下呢？好，没有了。谢谢大家对万豪的关心关爱，也希望我们都调整。

发言人1   34:45
如果你有时间，然后到我们美丽的四川来，大家现在是秋季也非常漂亮，也希望和大家多交流多沟通，也希望大家多关心万豪的发展，好吧？谢谢大家好的好的，感谢李总的这个宝贵时间，然后感谢各位领导对万华化学的关注，这个位置就是非常好啊，希望大家多多关注和投资办法。好的，感谢大家对中泰的支持。谢谢李总，谢谢各位投资者。好好，谢谢孙总。好，谢谢大家。好好，拜拜，感谢李总。
