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章节速览
发言总结
发言人1
他首先回顾了公司在第三季度的出色业绩，营收达到8.6亿，同比增长20.5%，净利润为1.36亿，实现了四倍多的同比增长。他强调了作为亚洲最大祖代肉种鸡养殖企业的核心竞争力，包括种源净化战略、受益于白羽肉鸡行业景气度提升，以及种猪和益生909业务的持续增长。对于未来，他提出将继续扩大产能，强化出口业务，并积极探索新业务增长点，如自研战机业务和品种审定。此外，他还积极回应了投资人的各项问题，包括市场趋势、成本控制、引种计划及未来发展策略，展现了公司对未来发展的坚定信心和期待。

问答回顾
发言人1 问：能否请李总简要介绍一下公司的情况以及三季度的经营状况？
发言人1 答：一升股份自1989年成立以来，专注于引进繁育优质畜禽良种，并以提供高品质种鸡、种猪及商品肉雏鸡为主营业务。公司是我国乃至亚洲最大的祖代肉种鸡养殖企业，市场份额连续20年全国第一，占国内进口种鸡市场份额的三分之一以上。公司积极实施种源净化战略，确保产品质量，是首家国家级禽白血病净化厂等荣誉企业。三季度公司实现盈利4.43亿元，同比增长显著，主要原因是白羽肉鸡行业景气度上行，主营的白羽肉鸡业务量价提升。此外，公司还介绍了具体的业务板块经营情况，如商品鸡苗销量、价格变动及利润等。

发言人1 问：公司三季度的具体盈利情况以及各种业务板块的表现如何？
发言人1 答：三季度公司总共盈利1.36亿元，其中白羽肉鸡板块盈利近1.1亿元，一升909方面成本1.2块多，售价1.6块多，销量7000万只，盈利1500万元；小白鸡板块盈利2800万元，种猪板块盈利9000万元。销售商品鸡苗1.6亿只，销售均价2.4块多，每套成本2.3块，实现盈利2000万。其他板块如服务板块盈利2400万元，但合资公司和设备等有所亏损，不过整体上公司没有亏损且有盈利。

发言人1 问：公司在行业中的引种情况以及对未来市场的预期是怎样的？
发言人1 答：2025年全国引种白羽肉种鸡62万套，公司引种26.6万套，占比超过42%。尽管2025年引种量同比下降超过10%，但公司在盈利方面具有优势，父母代种鸡价格自2025年9月份开始大幅攀升至高位。目前，由于禽流感影响，国内引种受限，但仍可以从美国引种。对于未来，公司预计九月份能引种10万套，10月份至年底预计引种量49万套，其中包含美国引种。同时，公司也对当前及未来市场的商品鸡苗价格进行了分析和预测。

发言人1 问：从三季度来看，公司盈利情况如何？行业对父母代种鸡的淘汰行为以及对后续苗价的行情有什么看法？
发言人1 答：三季度公司盈利1.36亿元，尽管行业整体呈现小幅亏损，但公司通过种源净化战略和市场需求提升，实现了较好的盈利。当前苗价已有所回升，预计四季度父母代种鸡的淘汰行为不会明显，而种鸡养殖场因目前均价在成本线上，大批量淘汰种鸡的情况较少。对于未来的苗价走势，由于天气等因素影响，预计会有一定的波动，但具体行情还需进一步观察。

发言人1 问：那么后续的价格展望方面，四季度苗价主要取决于哪些因素？
发言人1 答：四季度苗价主要取决于披露产品和毛巾的价格。由于综合产品的售价已有所提升，屠宰场实现微利，养殖户在当前商品鸡苗价格1亿.2块以内时也处于盈利状态。若后期产品价格能进一步提高，毛巾和鸡苗价格仍有上行空间，但受每年停复期影响，12月下旬左右价格会有所下行，停复期结束后才会逐渐回升。

发言人1 问：对于短期行情而言，需求端会起到什么作用？
发言人1 答：需求端将在短期内发挥重要作用。最近巴西由于新成立的影响，部分机构产品受到负面干扰，可能对后续机构价格造成小幅度提升。另外，目前正处春节前最后两批补栏窗口期，但养殖户有了更多时间选择，房价尚未下降，仍有一定的支撑。

发言人1 问：是否可以认为商品代苗的价格在11月到12月期间会持续环比上升？
发言人1 答：是的，在这段时间内，商品代苗的价格保持相对稳定且有支撑，主要是因为补栏客户年前已无法继续补栏更多批次鸡苗，而房价未见明显下降。

发言人1 问：公司目前全年各个产品的出栏规划是什么样的？
发言人1 答：公司预计全年商品代苗销量为6.2亿只，四季度受停服影响，出栏量会比前三个季度少一些；父母代苗量预计为1500万套。

发言人1 问：对于2027年的展望及具体规划，能否给出一些指导？
发言人1 答：明年商品代苗预计比今年多，父母代苗的销量将与接下来两个月的主债主机情况有关。生产部门会根据总机批次具体计算明年的总体趋势，详细规划将在之后提交和更新。

发言人1 问：近年来海外主代品种的扰动对行业运行产生了哪些实际影响，以及对未来父母带和商品带的影响应重点关注哪些时间窗口？
发言人1 答：25年初和26年上半年的引种断档导致整体引种量同比大幅下降，使得今年二季度父母代苗价格表现较好。明年商品代苗价格预计会上行，主要是基于行业增量市场偏弱、下游屠宰产能扩产带动毛鸡和鸡苗价格增长、猪肉价格预期上行等因素。此外，出口量大幅增长也有利于拉动国内鸡肉需求。

发言人1 问：目前法国等海外地区禽流感的最新变化情况如何？
发言人1 答：法国曼恩省作为两大共同省之一，因前面板问题发生断档，九月份引种量环比明显下滑。四季度为海外新地勤流感高发期，公司将密切关注法国等地的禽流感疫情动态及引种渠道的变化，并考虑开拓新的引种来源。

发言人1 问：在国美的法国业务中，目前除了迈恩之外还有哪些地方可以引种？情感变化对其他省的影响如何？未来针对这种情况，我们有哪些应对措施？
发言人1 答：阿摩尔滨也可以引种。情感变化对其他地方的影响较小，因为费毒素的发生不可控。我们正在办理其他国家的移动手续，并做相应准备。

发言人1 问：关于出海战略，公司是否有具体目标市场和模式规划？能否分享一下这方面的情况？
发言人1 答：我们正在制定出海计划，并确定了具体目标市场。计划在国外建立部门和主机厂，在当地销售鸡苗，并考虑与非行业内的公司合作，利用其在非洲经营多年的优势和关务处理经验。

发言人1 问：在成本控制方面，公司后续是否有进一步降本增效的空间及时间路径？
发言人1 答：公司一直在做提质增效工作，如将笼养场改为平养场以提高生产效率，将父母代鸡苗的颗粒料改为猪粉料以提升生产成绩，并加强精细化管理。这些措施都将进一步降低成本。

发言人1 问：目前平养改笼养的进度如何？资料方案改良在内部的应用渗透率是多少？如果实现百分百升级，预计能带来多大的效益提升空间？
发言人1 答：目前平安厂和龙虾厂的比例约为一半对一半，改造过程根据需求逐步进行。关于饲料改造，我们从去年年底开始实施，现已基本完成。

发言人1 问：对于成本端，除了内部提效之外，如何应对可能因尼诺等天气因素导致的大宗原料价格波动的风险？
发言人1 答：从前三季度来看，大宗原料成本相对稳定。对于四季度，我们参考主流市场观点，玉米价格预计下跌，豆粕价格先稳后跌，整体上不会造成成本上浮。

发言人1 问：益生909鸡苗在今年的良好行情背后有哪些支撑或驱动因素？
发言人1 答：主要是由于1.0版本和2.0版本的升级，生产效率提升，料肉比下降，给养殖户带来更高效益，加上市场需求和市场环境利好，产品溢价提高以及内部养殖效益增加。

发言人1 问：关于种猪业务板块，全年销量预期是多少？是否会受天气等外部因素影响？
发言人1 答：全年预期销量为15万头，但四季度可能因东北地区天气寒冷、雪大影响运输而降低外运产能，具体取决于天气情况。

发言人1 问：对于2027年的整体种猪车展规划以及新客户的拓展情况能否分享一下？
发言人1 答：明年的规模增长还在测算中，客户方面一直在开发新客户，现有大客户数量较多，如大饼炉、温室、新希望等仍在持续购买，同时也不断开拓新的客户资源。

发言人1 问：关于种猪业，特别是在前三季度，种猪的销售情况以及其对三季度业绩的影响如何？
发言人1 答：在今年前三季度，我们销售了约二十多万头种猪和肥猪，主要是根据市场行情定价进行销售。受此影响，三季度大部分猪企出现亏损，这在肥猪销售方面是正常的。

发言人1 问：新业务开拓方面，特别是关于自研品种的品级审定和业务布局规划能否提供最新进展？
发言人1 答：关于自研品种的审计工作还在推进中，我们持续提升性能。品系审定方面，我们预计在今年底或明年召开频道审定委员会进行审议。

发言人1 问：对于未来新业务——种猪业务的盈利展望，尤其是基于成本、售价以及不同推广模式，能否分享一下？
发言人1 答：新业务的盈利主要与成本和售价相关。成本方面会考虑推广进度和量的多少，有些先获得证书后慢慢推广。目前有设定市场份额目标，力争在19年内达到三分之一的市场份额。

发言人1 问：从长期视角看，公司对各业务增量规划的大致情况是怎样的？
发言人1 答：在主机业务环节，我们将维持现有市场份额；商品代环节将持续扩大产能，预计未来四年达到每年10亿左右；种猪方面，现有产能将在满产后再考虑消化现有产能。

发言人1 问：在产能扩张过程中，公司是否考虑并购或自建产能为主？并购时主要考量因素有哪些？
发言人1 答：公司会根据地域、防疫条件、周边是否有养殖场等因素综合考虑是否进行并购。优先考虑北方市场，并不排斥并购，如果有合适的标的且条件允许，公司将予以考虑。

发言人1 问：关于公司未来几个月的引种计划以及新品种指导审批手续办理情况如何？
发言人1 答：公司的引种计划会随时间推进，每月与国内外供应商洽谈下月计划。目前正办理美国相关的引种手续，同时关注阿马尔迪海方面的动向。

发言人1 问：美国与法国艾伟杰提供的品种价格是否一致？以及美国渠道是否适用10%进口关税？
发言人1 答：目前美国淫种的价格比法国高，且美国渠道仍需缴纳10%的进口关税。

发言人1 问：对于当前行业四代至五代换代情况，以及对2027年行情的展望是怎样的？
发言人1 答：根据协会数据，1至9月份已发生八万多套四代至五代的换代。对于2027年行情展望，预计商品鸡苗供给将因优质苗短缺而保持高位，同时需求端白羽鸡市场增量持续，整体形势较好。

