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发言人1   00:00
会主持，不太好，我们会先驰联一些。然后今天参与交流的是医生股份总理李总。我们也是看到公司昨晚披露的这个三季报的业绩单看三季度的话，公司业绩依然是延续了一个同比高增的态势。其中营收是8.6亿，同比增长了20.5%规模净利润是1.36亿，同比增长了四倍多。我们相信各位投资人也是非常关注公司各个业务的一个具体的一个经营情况接下来的话，我就先把时间交给医生股份的董秘李总，先就三季度的一个经营跟大家做一个介绍。李老师好，各位投资者好。下面我先简要的介绍一下公司的情况。

发言人1   00:43
就一升股份成立1989年，主要引进繁育世界优质的畜禽良种，向社会推广种鸡、种猪及商品肉雏鸡。公司以告再次进行种源共赢为核心竞争力，是我国乃至亚洲最大的祖代肉种鸡养殖企业，所在肉种鸡的饲养规模连续20年雄居全国第一，约占国内进口种鸡市场份额的3分之1。公司的商品的鸡苗的销量在国内也是最多的。

发言人1   01:08
为了提高生产成绩，确保种子质量，公司是大力实施种源净化战略，持续的在祖代种鸡场、父母代种鸡场开展型白血病100例7华业能源支原体及败血支原体的抑菌净化工作，确保组员健康，产品质量得到了市场的高度认可。公司是首家白羽肉鸡国家级禽白血病净化厂，首批家庭疫病净化示范区建设企业，首批以收集国家良种扩繁推广基地、国家重点研发计划厂等荣誉。下面我介绍一下公司三季度经营情况。2026年前三季度公司是盈利4.4 3亿元，业绩同比是大幅增长。主要原因是白羽肉鸡的行业景气度上行，公司主营的白羽肉鸡业务量价提升的所致。公司前三季度销售负债总计是1100万套，销量同比增加了50%。

发言人1   01:54
销售的均价是47块多，同比是增加了80%多。利润是3亿元，这也是公司前三季度主要的利润来源。公司销售的商品的鸡苗是4.8亿只，销售的单价是2.6块多，同比增加的是0.21元只。那么这一块的话盈利是1亿元，大白羽鸡板块合计是盈利4亿元。一升909方面我们的成本还是1.2块多，售价的话是1.6块多，销量是7000万只。小白鸡前三季度盈利是2800万元，销售方面的话前三季度是销售了十万多头，其中是主要还是二元种猪。种猪这块共盈利是9000万元，服务板块的话盈利是2400万元，其他板块的话是略有亏损我们的合资公司亏损了一千多万，设备的话是亏损了七百多万，其他的也有一点导致亏损。这块我们还有一块业务是就是我们放贷总代还有一定的盈利，所以这些加起来的话是没有亏损的。

发言人1   02:56
下面我再介绍一下第三季度的盈利情况。第三季度总共盈利是1.3 6亿元，销售部门贷总计是360万套，均价的话是43块钱，每套成本的话还是19块多，盈利是八千多万元。销售商品的鸡苗是1.6亿只，销售的均价是2.4块多。三季度的成本是2.3块，盈利的话是2000万。向第三季度大白企合计的盈利是近1.1亿元。销售的一升909是2300万只，销售的均价是1.9块，那成本上还是1.2块多，这块盈利是1500万，这个种猪的话是28800多头，销售的均价是2500种猪板块盈利近4000万，那么种猪板块盈利是1700万，其他板块的话合计是盈亏平衡的这么一个状态。下面我再介绍一下我国古代白羽肉鸡的引种情况。2025年全国是引种62万套，公司引种是26.6万套，公司的引种占比是百分之超过了42%。

发言人1   03:53
2025年我国古代白羽肉种鸡引种量同比下降超过10%的情况下，公司在盈利方面占有绝对的优势。走贷总阶段却会在七个月后传导至父母的环节，再经过七个月传导到消费的环节，那么供给的稀缺已经转化为价格的上涨。公司父母代种子的价格自25年9月份开始，由二十多块钱每套攀升至今年最高点的是60块钱每套。所以2026年公司父母带种子价格能够实现量价提升，成为公司主要的利润来源。今年9月份以前，公司总计的价格一直维持在高位，均价将近50块钱每套。自九月份以来价格有所松动，商品的进苗价格低迷，这个和这个有关系。父母的养殖场亏损就不太愿意接受高苗价的种子。

发言人1   04:36
25年年底的时候，法国两个主产州发生了有禽流感，那么国内品种的计划也被迫暂停了。2026年1到5月份，我国没有中国外引种。20年6月份以来，国内开始从法国两个省民众是法国的曼恩摩尔省，也是受禽流感的影响。那目前的话国内只能从法国的阿马尔滨海省引种，所以九月份以来已经有主债企业开始从美国引种了。目前来看的话，美国的引种量每个月是2到3万套。每月10月底预计国内从国外引种的量是49万套，其中公司预计能引种10万套。11月份公司的引种计划还在商谈中，预计中上旬可能引一批，大概是2万套。

发言人1   05:14
现在的市场情况下面我介绍一下今年混合在境内的价格，整体是高位运行的商品，在境内的市场出现了淡季不淡旺季不旺的现象。从受天气的影响就高温天气的影响，通常每年的七月份鸡苗的价格就较低。七月份就开始慢慢上涨，8 9月份的价格通常是比较好的，但是今年7月份鸡苗的价格较好，我们在主机厂就预期未来价格还会上涨，延迟淘汰主机，导致八月份就是呃当时七月份该淘汰的那批种子没有淘汰，八月份的一个产量较大。那么下个月开始疫苗的价格下行，鸡苗价格的下行，送在种鸡场开始淘汰种鸡。从九月底开始，商品的鸡苗的价格开始回升，但是数鸡肉产品和毛巾价格低位运行的影响，鸡苗反弹的高度并不高。目前的话我们报价是2.7块左右，实际成交价格大概在2块45。

发言人1   06:07
行了，我就主要介绍这些。好的，李总，非常清晰。然后我这边也准备了几个问题，我想先抛砖引玉跟你请教一下。一个是从咱们三季度来看，我们的这个盈利还是比较不错的。但其实我们也看到了，受这个行情波动的影响，如果是站在行业平均水平而言，那其实总平常还是出现了一个小幅的一个亏损。那么想请教一下李总，在最新九月份这样一个比较极致的一个行情下，是否有能够看到行业对于父母的总机有比较明显的这种淘汰的一个行为，以及对于后续比如说四季度而言，这个苗价的行情，我们目前是怎么样的一个想法？

发言人1   06:54
这种就是父母在总机集中淘汰的话是在前一段时间，就是在价格非常低的那段时间。那几天的话茅台种子的价格也是大幅的下行，就是开始是四块钱左右，很快就下行到三块出头了这样一个情况。目前的话我们的均价也已经在成本线以上了，就成千左右。小的养殖场的话，其实它亏损也不多，所以目前的话没有大批量去淘汰种鸡，放在种鸡的这种行为。

发言人1   07:22
那么后续的价格展望方面。可能是四季度这个苗价其实还是取决于披露产品和毛巾的价格。现在综合产品的售价已经往上走了，就前期的8000出头，也现在已经8100多块钱了，屠宰场已经实现了微利。那么养殖户由于前期购买的商品的鸡苗的价格是1亿.2块块钱以内，养殖户目前也是处于盈利的状态。如果说后期产品价格能提升的话，那毛巾和鸡苗价格还是有一定的上行空间。但是受每年停复期的这样一个影响，12月下旬左右的话，通常就像我们公司的话要停服十多天。所以12月中旬往后的价往后的价格还是会下行，等平复期以后，等停复期结束以后，价格才会慢慢的上行。

发言人1   08:04
好的，李总明白。也就是说其实供给端我们看到前阵子行业对于总体还是有过一轮相对集中的一个淘汰行为。然后往后去展望的话，对于短期行情而言，可能需求端也会发挥比较重要的一个作用。其实我们也看到，其实下游戏主观而言包括这个肌肉环节，其实最近也出现了一个新的变化。就是巴巴西由于新成立的影响，部分周的机构产品舒缓又受到了负面的一个干扰，那可能对后续机构价格也会有一个小的提升。然后对，李总我想再追问一下，因为理论上当前应该是要逐渐的进入到春节前最后两批C的补栏窗口口了。

发言人1   08:49
是否可以认为当前的这个商品代苗的价格上限，它可能能够在11月到12月是一个环比持续的这么一个状态呢？林老师是前一段时间的话进入倒数年前第二批补栏结束的时期。那么现在的话在补栏的客户的话，他其实在年前已经补不到两批鸡了。所以现在养殖户的话，其实他有了更多的时间空间去选择。他就年前只能养一只鸡，他可以早一点痒，也可以稍微晚一点养。但是在这个情况下，目前的话就是房价没有下降的。这个年纪的是还是有支撑的。明白李总。

发言人1   09:28
对，然后找刚就是可能更多的集中在对四季度的一个展望。然后如果回到咱们公司自身经营方面，我们目前对于全年各个产品条件，比如说它的一个出栏规划上，目前是什么样的一个职业呢？我们2026年其实产品的销量的话跟年初预计的相差不大。我们预计的话商品代苗还是6.2亿只，那么四季度因为有一个停四七十多天的影响，所以四季度这个量它就要前三个季度，就这个季度当均的话是比较少一些的，父母的疫苗的量还是1500到1500万套。

发言人1   10:04
好的好的，李总，那我就先跟您，对，如果看2027年的话，如果看2027年的话，其实我们要等到年底的时候，生产部门根据我们具体的总机批次去具具具体的算它总体趋势上是商品的鸡苗的话，因为我们大同那边，山西大同，我们两个玉竹厂窖口产产能明年会体现出来。所以我们尽量定性上来说的话，商品的剂量较今年是多的那父母在今年的话，其实还与接下来两个月主债主机的严重有关系。好的，李总对我们也是对于明年的这个情况保持一个期待。我们可请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。后续针对于27年更具体的一些规划方面，可能之后再来跟您做一个提交和更新。

发言人1   10:57
我就先提问以上三个问题哈那接下来把这个提问的机会交给现场摊位的各位投资人会助理，麻烦帮忙播报两遍提问方式。大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键，再按数字一。网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键再按数字一。网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。

发言人1   11:35
好的，在等待各位投资人准备问题的过程中，我这边还是有几个问题在跟李总做进一步的请教一个是啊其实我们有看到25年到现在，海外的这个主代品种，在品种结构上，包括数量上都还是受到多轮的一个扰动。比如说25年初尹总断档，那么26年上半年尹总有进一步断了五个多月基于这样的一个背景，想问一下它对于行业的这个运行，目前主要产生了哪些实际的影响，以及如果我们往后面去展望的话，包括像对于这个父母带，包括像对于商品带，它的一个影响传导，我们应该重点关注哪些时间窗口？李总能否再就这个方面再给我们一些指导，谢谢。

发言人1   12:22
老师。是25年这个引种的断档，加25年的引种量整体来说的话，同比其实是下降了10%以上的。所以还有20年这两三个季度父母的疫苗价格比较好的这样一个形式。那么26年以来1到5月份其实也是有个断档的。我们本来预期的话，这个断档会在今年的四季度传达到父母的环节。但是因为现在商品牌今年的价格也非常的不好，就是前一段时间非常的不好。所以父母在总结的价格其实还是在下行的那如果说对商品贷环节的影响的话，我们觉得就是主债的父母贷的商品贷最终还是能够传导到商品贷今年的环节。所以我们预期明年商品贷今年的价格的话，也应该还是可以上行的。

发言人1   13:09
所以这个的话其实有几个方面考虑，一个是基于行业的话，整体上就是一个贫弱的增量市场。就是下游的屠宰产能也都在扩产，有力带动毛鸡和鸡苗价格增长。鸡苗和毛鸡价格这个需求的一个增长。再就是市场普遍预期明年的猪肉的价格也会上行，那么鸡肉和猪肉还是有相关性的那如果说明年猪肉的价格能上行的话，也将带动衣物和毛巾鸡苗价格正在上行。另外的话从出口来看的话，我们今年的出口量也是大幅的增长。目前前三季度的话同比是增了50%。

发言人1   13:41
那么进口量是在下降的，所以这个也有利于拉动国内肌肉需求增长。未来的话出海很多企业都在考虑出海的这样一个战略。所以未来不仅说是靠国内市场去消耗，所以我们在白金方面的话，其实成本已经做到很低了。我们在国际上竞争力也将是越来越强的。也包括我们本身的话，我们也在走出的这样一个战略。我们计划在未来的四年之内，将商品代苗的产能也扩大到10亿只。计划在海外开拓市场，目前正在推进CC一个出口项目这样一个事宜。后续的话我们也将去东南亚的市场考察。

发言人1   14:14
好的，李总。然后关于林总方面我这边就是我们看到9月份的时候，其实法国那边的曼恩省，就是作为两大共同省之一，因为前面板的问题又发生了断档了。后面看到就是九月份的这个引种量环比7 8月份也是有明显的一个下滑。因为现在四季度的这个时间阶段，对应的也是海外新的地勤流感的一个高发期了。想再跟李总请教一下，一个是我们作为安伟杰育种公司的一个最大客户，目前像法国等海外地区的一个禽流感最新的一个变化情况。然后第二个问题是想再问一下，如果针对后续引种渠道的一些可能变化，公司目前是否有计划开拓一些新的引种来源？

发言人1   15:07
李总林老师，其实国美法国的话目前就只有迈恩，那阿摩尔滨还是可以引种。情感的变化其实说在其他省的变化，对这个省的其他地方发生了的话，对这个地方其实这种严重影响不大。但是后续的话费毒素发生的话，这个都不是人为所能控制的那针对这个情况的话，其实我们也在办理其他国家的移动手续，我们也会做一些准备。明白，李总。

发言人1   15:31
然后另外的话您刚刚也提到了关于出海这个方面，我们也目前也在做一些规划，包括其实也制定了一个具体的一个目标市场。能否就咱们这个出海的这个模式，比如说像是位置于产能出海等等，这个方面在我们多做一些分享，谢谢。林老师我们是计划在国外建部门，在主机厂。对，我们也在当地鸡苗，在当地销售鸡苗。明白。然后这个我们会是考虑跟其他公司，比如说进行一个合作，还是以怎样的一个模式进行推荐？

发言人1   16:09
这块的话我们是跟其他公司合作的，他们不是是我们行业内的公司。因为他们在非洲经营很多年了，他们有这方面的关处理关系这些这方面的优势。我们过去的话主要是负责养殖。明白，好的，然后对，然后我这边的话但可能更多的还是集中在对这个行情价格方面的一个探讨。但是其实我们能够看到公司其实在自身的这个成本方面，也是做的非常的优秀的，包括在三季度这样一个行业行情波动的情况下，公司在转型，包括上面在的一个环节，都还是有非常显著的一个超额收益那么想再跟李总请教一下，在成本端，我们后续是否会有进一步的这种降本增效的一个空间，然后以及他具体的一个时间路径。

发言人1   16:59
李老师，我们其实一直都在做提质增效的工作，也包括我们将瓴羊厂改成笼养场，提高了生产效率。另外我们的话今年也是将全部的父母在主机厂的表示的颗粒料改为猪粉料，这块的话也能提高很大的生产成绩。另外我们也一直在做精细化管理，力学超这方面，所以这些的话都是将来会降低成本的。

发言人1   17:26
明白，然后我想再追问一下，就是我们目前这个平养改笼养的这个进度，以及这个资料方案的一个改良，在内部的一个应用渗透率大概是怎么样的。以及我们预计如果实现一个百分百的一个升级的话，预计能够给他们带来多大多大的一个这样的空间。我们平阳改龙阳也不是目标，也不是说要短期目标，不是说将全部的龙阳场改为全部的平阳厂改为龙阳场。目前的话我们平安厂龙虾厂差不多就是一半就一半的比例。后续的话其实在改造过程当中，比如说有需求的话，我们就是慢慢的去改造这块。对于您说的这个本料的改造，其实我们已经完成了。我们从去年年底就开始做这个工作，目前已经完成了。明白。

发言人1   18:13
然后关于这个成本端，因为除了这个内部的一个皮质增效以外，我们看到可能在这个饲料加工方面，大家还是会比较担心后续包括尼诺等天气因素的一个影响，对这个原料价格造成一个扰动。想想再跟您说，李总，请教一下，咱们公司内部目前对于主要的塑料原料的价格，目前是怎么样的一个判断，以及为了应对这样的一个可能的一个成本上升的风险，目前有哪一些应对的一个方案？那是从我们前三个季度大宗原料的成本来看的话，其实我们这三个季度相对比较稳定。像玉米的话，我们都是2400多块钱，每个季度的话基本就比较稳定。

发言人1   18:57
在渡口的方面的话，前期其实我们也是做了一些基差的，提前锁定了它的价格。那么对于四季度大宗原料价格的走势的话，我们这边我们其实主要也是看一下主流这个市场的观点。我看了一下像国元期货他们的观点就是说玉米方面的话预期需求包括食物的减量这一块，预计需求还不及供给的增量，市场的供需关系总体表现上较为宽松。那么全国玉米价格预计在四季度还是会有所下跌了。那么豆角这方面的话就是说先稳后移，整体非常承压。所以从这样看的话，其实四季度我们这个大宗原料的成本的话，对我们就是不会有啊造成你成本的一个上浮。好的，李总。

发言人1   19:36
然后接下来的话我想再就其他业务再跟您做一个请教。一个是我们看到这个益生909在今年的这个行情，包括价格表现上，其实还是非常不错的。而且这样的一个价格表现是在今年整体可能动物蛋白的行情还是相对比较低迷的一个大背景下实现的哈那想跟李总请教一下，像这个小白鸡在今年会有一个比较好的一个行情，它背后的一个支撑或者驱动因素主要是有哪些？

发言人1   20:04
这个是我们最开始的那个一升909，我们叫它标准版。后来我们进行了升级，升级成11升9091.0版本。另外我们现在还有2.0版本，我们这个生产效率都是在提升的，料肉比也都是在料肉比是在下降的。这块的话给养殖户带来的效益比较高，所以他们也比较愿意买我们的鸡苗。所以这块商品的鸡苗的价格的话都是在上行的，再加上整个市场大环境也是利好的。明白，主要的话就是来自于咱们一个版本的升级带来的产品溢价，同时在这个内部的一个养殖效益上，有了进一步的一个提高。可以这么理解吗？李总，是的，林老师。

发言人1   20:43
另外的话因为我们这个909的整体生产性能比较好，现在客户也都有意向购买我们的父母代鸡苗，所以我们其实今年也对外销售了一些父母代鸡苗。这款父母代鸡苗也还是不错的，所以这个盈利就是去提升的。好的，对。

发言人1   21:01
然后另一个业务板块，就是关于种猪业务这一块。因为这一块其实我们看到公司从二三年开始上量以来，每年的销量都是有显著的一个持续提升。然后关于这一块的话，我们目前全年总部的一个销量还是维持15万头的一个预期。是的，林老师，我们预期的话还是15万头。但是四季的话，因为运输我们在东北那个地方天气比较冷雪比较大。运输方面的话可能还是会受一定影响。那到时候如果说天气持续的大雪不好走，这些可能会影响我们外运的这些产能的那这个主要是取决于天气情况。

发言人1   21:43
明白，然后基于咱们内部的这个产能规划来看，咱们对27年总出的一个车展规划大概是怎么样的。以及除了目前现有的这个头部大客户以外，是否会有一些新的增量客户。今年我们的规模到今年肯定还是要增的，但是具体的数量的话还是得年底，我们主机部门具体去测算。客户方面的话，其实我们一直也在开发新的客户，现在大客户的数量也是比较多的。你像前面说的那个大饼炉、温室、新希望这些都还在继续买，我们也在不断的开拓一些新的客户。明白。

发言人1   22:20
然后对，然后关于这个猪的话，因为可能大家最近对于猪价的这个行情也是比较关注的。然后咱们这个种猪业，我记得是有一些复产，包括死猪或者商品代猪的一个形式进行销售的。这个能否请李总再帮我们拆解一下？如果是针对这些种猪的副产品来说，它在前三季度包括三季度给我们这个演艺方面造成的一个影响，大致是怎么样的？年前三季度的话，销售的紫猪肥猪的话，大概就是二十多万头。这个的话主要是根据市场行情去走，比如说市场整体猪价的价格，那么我们就是按市场价格销售的。所以受这些影响，我看猪企三季度的话大部分也都是亏损的那所以这块肥猪方面亏损一些的话也都是正常的。好的，李总。

发言人1   23:10
然后看一下，我们今年的话之前一直比较关注关于新业务的一个开拓方面，就是关于咱们自研的这个占总新业务。请李总在这个业务，包括品级审定，然后咱们这个业务布局的一个规划，能否再帮大家做一个更新？这个占据品种审计这块我们都还在推进中。杨老师方面的话我们还是在随时的提升，这是一种提升性能。

发言人1   23:42
明白，我们这个品系的审定目前有大致的一个时间表。这个就是我们拿到新皮肤证书了不就可以对外销售吗？我们一直在做检阅。对，明白，这个频道审定委员会正常是会在今年底会开一次，是吗？还是可能要到放到明年这会儿还在开？

发言人1   24:07
好的，李总。因为其实关于待机这一块业务的话，咱们之前也是有过布局的。但是可能不同点在于之前咱们战机这个业务是从海外引进的这个总监，但是咱们现在如果新布局的话，可能会是基于自有的这个自研的种源。

发言人1   24:26
咱们想跟你请教一下，在这样的一个两种不同的一个模式，这样的我们对于未来战机业务的一个盈利方面，目前是怎么样的一个展望呢？盈利主要是这个其实跟成本和售价是有关系的。成本的话也要看我们将来是推广的进度，我们量有多少？因为这些的话也会分摊主机的成本的。有的话我们是先获得证书，后期慢慢推广。

发言人1   24:52
明白，然后目前我们有这个大致的一个市场份额的一个目标。之前年份的话我们会做到了，就是在19年内之前我们是做到3分之1的市场份额，朝着目标去努力。明白，好，我们也是对这个新的一个业务非常期待。对然后另外的话就是如果我们站在一个更中长期的一个视角来看，我们后续对于各个业务的一个增量规划。目前大概是怎么样。

发言人1   25:24
我们主机业务这块的话，我们在主机这个环节的话，我们还是维持现在的市场份额。因为整个总代还有父母贷这个量本身就是差不多市场已经满了。然后商品代替环节的话，我们还是继续会扩大产能的。预计的话就是在未来的四年之内，我们达到10亿至每年。种猪方面的话，我们现在是15万头，全部满产以后的话预计是20万头。因为我们后续的话没有目前在规划当中看的话，没有新增的种猪产能，所以完成以后，我建议维持时间消化目前的产能。

发言人1   26:01
明白，然后在我们从父母带的这个存栏规模，往比如说1000万靠去靠的这个过程中，包括商品代码的这出来往11支去扩张的一个过程中，我们考是否考虑对外的一个收并购，还是说我们更多的还是自建的产能为主，我们也会考虑并购的，如果有合适的技巧的话，我们是不考虑的。比如说在收并购的一个考量，目前主要是有哪一些因素，比如说像地域的一个选择，还是怎么样。这个用白玉的话，主要是在北方市场的话，我们应该就是说南方，主要就是盛隆那边，主要的话还是是偏北方一点。我们现在最南边的厂，也就是在江苏、安徽这边。在我们更重要的考虑一个因素就是说它的防疫条件怎么样，周边是不是有养殖场，我们主要考虑这些因素，厂子旧一点的话，这些是可以考虑改造的。我们对那个厂的规模也有一定要求，太小的厂的话我们也不会考虑的。

发言人1   27:04
明白，好的，李总我们再看一下现场的参会人，有没有新增的一个提问麻烦会议助理再帮忙播报两遍提问方式。大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键再按数字一网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键再按数字一。

发言人1   27:33
网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。领导您好，这边是来自网络端的您提问，想请教下您评一下公司，未来几个月的年总计划，谢谢。我们现在在谈的引种计划就是11月上旬或中旬的计划。我们现在的话国内年终结和国外基本上都是一个月1谈，就本月谈下个月的计划。所以未来的引种计划的话还是等继续以后再谈，那每个月再去谈。

发言人1   28:04
好的，再次问他，请教您提供一下新的品种指导审批手续和征信，谢谢。新的品种渠道是吧？针对民众渠道，我们现在也是在办理美国这边的民众手续。如果说阿马尔迪海水这边能正常使用的话，我们也不会考虑去美国。你好的，感谢您我的回答。

发言人1   28:29
大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键，再按数字一。网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键再按数字一。网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。

发言人1   28:57
李总，我接下一个问题，我想补充问一下，就是咱们目前尹总，比如说美国跟法国艾伟杰给到的这些品种的价格，这两个来源是一致的吗？然后以及在美国那边的一种渠道，是不是？请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130的依然是有10%的一个进口关税，美国这边银总是要有关税的，所以总体对国内企业来说，美国淫种的价格它是比法国高的。明白，好的，我就就追问这个问题，再见。

发言人1   29:35
好的，下面是新政府提问。想请问领导，请问下202年至今行业的四代负五代换语情况，以及对27年行情展望判断，谢谢。话语情况其实我们也只能从协会的数据，就是协会的数据来看的话，协会1到9月份的话，显示换一个数据就是八万多套。因为像我们的话，如果从协会这个渠道的话，不太能掌握到其他的患者的数量级的这个数据。好的，他请教下您这边对27年行情展望判断，谢谢。

发言人1   30:10
讲的话其实我们公司业绩来看的话，我们觉得更多的是要看我们商品的疫苗的这个行情。商品的鸡苗的话一个是今年整体的父母的鸡苗价格也比较高。其实也就是说明从古代到父代这个环节传导还是有效的。那么价格高也就是说明优质的优质的苗它是缺的。那么今年缺它经过七个月以后传导到商品的环节。所以我们预计明年从供给方面来说，商品拿去鸟价格还是比较好的。当然的话这个也还要看明年，包括产品的价格怎么样，猪肉的价格怎么样，这块来看。

发言人1   30:43
但是如果从需求的方面来看的话，整体上白羽鸡就是一个增量的市场。过去十年肉围的增加主要来自于禽肉的增加。那么畜牧协会预计每年白一这个增速是3%到5%的增速。那么92年9 2025年的话是92亿1只，那么26年的话应该是95亿只以上了，所以这个价格一直在涨，那个量一直在增。另外就是肉价的，现在的话市场是还是预期明年猪肉价格会上行。那么猪肉价格上行的话，也会带动猪肉价格的上行，也有利于毛鸡和鸡苗价格的上涨。再就是我刚才也介绍了出口的带动。

发言人1   31:16
好的，感谢您好的回答。好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键，再按数字一。网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键再按数字一。网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。好的，李总，我看目前暂时是没有心中的一个提问。然后我们今天其实交流的也是比较充分，您看要不我们提问的环节就先到这，然后看李总您是否还有其他需要补充，或者跟各位投资人分享的，请林老师。

发言人1   32:04
各位投资者，其实我觉得未来的市场竞争，将是核心竞争力的这样一个竞争。具有产品质量和成本优势，这样龙头企业也必将在竞争当中获益。公司深耕白宇洲际种源是近40年了，具有规模优势和质量优势。能够做到在市场行情好的时候多赚钱，在市场行情差的时候少赚钱。那么赚钱我们赚取的是长期，就是产业长期主义超过行业平均利润的这个钱。我们的话就未来的话也希望各位投资者多关注我们公司，不管是在行情好啊行情差的时候，我们总有我们突出的优势，我们有我们自己的护城河。

发言人1   32:37
好，李老师，我就我简单说谢谢。好的，感谢李总。我们也是持续看好公司稀缺的一个品种渠道优势，包括总机的这个效益还在持续的一个提升。同时也对公司关于产能出海，以及自研战机业务等新增长曲线的一个培育跟改造。那后续有关于这个白金的一个包括行情，包括公司的更进一步的这种业务经营规划等等。也欢迎各位投资人继续与公司保持联系，也欢迎直接来联系我们这个博泰通农业团队。

发言人1   33:12
好的，感谢李总今天的一个参会交流。我们之后也将保持持续的一个跟踪。好的，感谢卢老师，感谢各位投资者。好嘞好好，谢谢李总，谢谢老师，感谢大家参加本次会议，会议到此结束，祝大家生活愉快，再见。
