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发言人1   00:00
这样的那你可以看到我们的毛利率依然是保持了一个不错的状态。然后我们前三季度的毛利率同比还有0.9个百分点的提升。其实在我们的三季报也提到，整个三这个业绩，尤其是第三季度，除了我们前面提到行业的因素，就是这个资本市场的波动，确实投资收益的这部分影响也是对我们的整个的业绩有一个比较明显的影响。这些在财报当中都有一些披露，大家也可以去关注。另外我们的现金流，当然行业承压的情况下，现金流虽然说这个同比是有些下降，但是前三季度322亿的这个经营现金流，还是保持着一个非常稳健的经营和财务的结构。

发言人1   00:44
以上就是我的简单的分享，接下来我们就进入到提问的环节，请会议助理播报一下提问方式。大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键，再按数字一，网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。大家好，如需提问电话端的参会者，请先按话机上的星号键，再按数字一。网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。下面有请电话尾号7302的参会者进行提问，请优先提供您的姓名和机构名，请发言，谢谢。

发言人1   01:41
京东方的各位领导好，我是华泰电子的李小康。然后我这边也有两个问题想和领导再进行一个进一步的请教。第一个还是关于我们这个Q3的1个业绩的一个情况。因为其实看到我们Q3业绩，其实扣非后的归母净利润还是一个正值。但是等到反映在报表端的规模这个利润之后，其实是有一个亏损情况。我不知道其中的飞机能不能大家帮我们进行一个进一步的拆解和分析，这是第一个问题，谢谢。

发言人1   02:16
好的，那我这样我先来简单说说看，一会儿我们财务的领导再做一下补充。是这样，大家来看从整个Q3的业绩来讲，您刚才也提到非这个扣分和扣费钱，归母就是因为扣费，大家可以看到是还是正的。但是确实相比于Q2肯定还是有个下降的，环比是有下降的。

发言人1   02:41
这里面的原因，主要还是因为整个行业对于我们无论是LCD和O莱的。因为这个行业刚才罗总在这个资料里面提到，其实真正对存储受存储影响的主要是两大板块。一个是LCD的笔记本，包括平板电脑，还有一个就是OOLED的手机。因为这三个移动的产品，它是受它都有计算的功能，所以它受存储的影响是比较大的。但是上半年还是有一些存储的库存，或者大家提前那些新机发的时候，大家其实已经定好了这个价格。但是从第三季度开始，随着他们已经有的存储的这个库存消耗完之后，新的存储是比较贵的那也体现到了终端的价格上面。终端涨价之后，对需求确实有一个非常大的冲击。

发言人1   03:33
再来从京东方本身的产品结构来看，我们一直说我们在就是从手机到TV我们各个领域出货量都是第一。我们从我们整个的收入结构来看，从上半年我们可以看到我们的收入结构里面37%是IT可以看到也就意味着我们的笔记本和平板，当然还有显示器，显示器可能受存储影响稍微小一点，像笔记本和平板在我们内部的收结构里面也是比较大的那我们在整个客户端的占比是非常高。甚至有的客户大家也都知道，我们在头部的PC客户占比是很高的那这样但是受存储影响，整个PC需求下降，就是对我们带来整个下降来讲，环比肯定是因为主要大家可以看到笔记本是我们很重要的利润来源。因为以前我们在定期报告里面也公告过，包括我们B8，就是重庆京东方光电那条线，它的净利率一直保持在20%以上。那个主要就是笔记本可以看到我们很因为它是我们很重要的利润来源。但是它的销量下降以后，对于我们的利润影响是比较大的，这是第一个。

发言人1   04:40
第二个来讲就是OLED。OLED这个存储影响，确实从三季度来看销量下降，并且从咨询机构的价格来看，它的价格是三季度还是持续下降的那这样它从量上价格上就是我们一直在说其实量价双跌的那在这种情况下，其实我们OLED的出货量在国内来讲是第一，所以说我们出货量大。那其实因为价格比较低，这部分就相当于就会对亏损造成是个正向的影响了，就亏损额就变大了。所以整体来看的话，其实在我们这个扣费之后的经营情况来看，确实是环比下降。但是我们LCD仍然是能够构成我们最牢固的一个基本盘，这是一个情况。

发言人1   05:29
那对于这个归母亏损大家也可以看到，就是我们整个报表里面我们有一些投资收益。包括其实报表里面无论是我们列举的这个非经常性损益，还是大家可以从我们这个报表里面去看到公允价值变动，投资收益等等。这部分金额是很大的，但是这部分金额是它只是一个账面的一个变动。那随着资本市场的波动会对我们的就是从表上来看，利润是受到一个影响。但是大家真的就拆开把这部分剔除以后，无论从我们的营业利润还是利润总额来看，大家可以比较一下。实际上虽然环比是有下降的，但是总体还是比较应该说比较稳固的。

发言人1   06:14
这里面还有一点就是体现就是刚才提到的这个毛利率。虽然说无论是归母大家觉得亏损看起来那更多，还是这个投资收益相关这部分，可以看到我们的毛利率是环比上升的。这里面如果大家去对比，就是已经因为现在已经11月1号了，所有的面板厂都已经公告了三季报。大家去对比各个面板厂的毛利率来看，我们应该是领先的，并且可能比后面的要领先至少两个点，所以说这一块来看，这个才是真正能够体现我们经营的部分，所以说我觉得这块是想跟大家再去做一下澄清。我不知道回答的是不是清楚，我们孟总这边还有没有其他补充。刚才问的这两个问题，郭总回答的比较清楚了。也能够看出来大家还是更多的去关心，我们这个经营的这个情况。因为这里面从这个单纯的报表数字的结果，最终的净利润这个结果是是要拆开看的，它不能充分的反映这个经营的，就是纯经营的这个结果。

发言人1   07:25
确实刚才郭峰总也提到了，因为现在第三季度受这个资本市场波动的影响，这里面会有一些我们的一些投资会出现一些相应的一些波动。但是这个的话，跟现在第三季度这个资本市场波动是同频的。刚才郭总也提到，实际上我们从，毛利，从当然包括大家去具体看我们的这个报表的话，包括这个期间费用的这些变化，能够更深入的看到我们实际经营的这个情况，其他我就不做过多补充了。明白，非常清楚。感谢郭总，也感谢孟总的一个回答。

发言人1   08:14
然后第二个问题想请教一下业务端的一个情况。因为首先确实就上半年到今年Q3，确实是因为压力导致整个消费者的一个出货量是有比较大的一个承压的。但其实现在目前这个时点来看的话，明年今年初四到明年Q1升，可能部分量化已经有这个跌价的趋势在了。那我不知道那那那尤其是目前也看到其实北美大客户或者说其他几家客户全部在出这种折叠屏的这样的一个手机形态。其实对于整个市场的信心是有所提升的。我不知道在折叠屏这一块，领导能不能帮我们再进行一个进一步的分享和一个展望，谢谢。好，感谢。

发言人1   09:04
您说的这个确实应该是我们在存储上涨导致整个需求下降的过程中，仍然是可以看到几个需求有希望的或者不错的点。我觉得折叠就是其中一个。其实折叠可以看到我们在去年的全球的折叠大概是在如果按照终端应该是1800万，面板出现2100左右。其实去年和前年比，其实折叠是没有增加的，因为去年应该说没有新的折叠的产品推出来。那今年随着北美大客户折叠推出来，就是所谓的零折痕，对吧？当然这个零折痕的概念其实BOE很早就就推出来了，也跟几个客户也都国内也有一些客户在量产。这个推出来之后，肯定会带动整个折叠市场继续去去增加整个的销量。

发言人1   10:01
因为确实我觉得折叠有点像这个TV的大尺寸化，他可能用户的习惯用完之后他就不可逆就好多用了折叠之后确实感觉体验是很好的。无论他对于移动的办公，还是对于大家这个游戏、看剧，你展开之后肯定是挺好的。而且随着现在这个新的折叠的比例，可能是更接近于大家观看的视频的内容。以前的时候可能观看完之后还有一条黑边，但是现在的折叠的比例，包括北美大陆推出来的，包括国内客户推出来的，就是这个比例都是特别适合的。所以说我们认为折叠整个市场还是在继续快速的发展。今年随着这个带动，为了全球的参与，全球的竞争，国内的品牌还是会仍然会更新迭代。它目前的折叠再加上在线的存储涨价的过程中，大家如果能拿到存储，肯定是做高端的产品。因为你拿到因为现在越低端的产品，存储的报名占比越高。

发言人1   11:05
因为我们可以看到，如果是一个低端的手机存储，可能占比的成本在这个手机品牌里面占比48%了，这个占比是非常高的。所以大家同样能拿到存储的情况下，更多的去做高端。高端折叠是其中很重要的一个方向。所以我们认为折叠的量可能还要增加。从咨询机构的数据来看，有的预测明年可能能到2700万，2800万，有的到2028年可以看到说超过4000万，就是这个数。当然我们还要去观察是不是能拿到咨询机构说的这个数。但是我们说折叠整个市场的增加，这种趋势是肯定是避免不了的，这个肯定是一定的。

发言人1   11:47
所以确定性的趋势，那在这个过程中，大家也知道BOE在技术能力方面，无论是两折？内折外折各种折叠形态，包括3折，我们已经有非常好的一个技术的积累。然后包括在整个折叠市场的这个占有率来讲，其实可以看到最重要的全球做折叠屏的其实就是三星和BOE。三星主攻海外就是他自己是吧？当然还有北美北美这个那BOE我们相信大家品牌客户在选择的时候，一定要看供货的稳定性，这品质的稳定性。这部分我们已经经过了过去几年的检验了。所以这块我们认为在未来市场确定性增加的过程中，BOE是可以吃到这部分带给我们的这个增利的以上，好的，非常清楚。感谢郭总。

发言人1   12:39
然后我这边也没有其他问题了，也是祝愿我们公司的时间能够越来越好，谢谢。好，谢谢。下面有请电话尾号5406的参会者进行提问，请优先提供您的姓名和机构名，请发言，谢谢。

发言人1   13:01
好的，谢谢各位领导，我是方正电子马天意。我主要想请教一下公司后续就资本市场也比较关注的这个后续折旧趋势的问题。因为我们理解一下公司的包括26到2728年后续连续很多年的这个折旧的趋势，应该是往下的。能不能请领导跟各位跟我们也介绍一下后续大概的一个趋势的展望，以及结合着折旧的话，可能我们也比较关心公司后续的新增的资本开支的规模，还有重点投向的几个新的方向的这样一个趋势的情况。好，谢谢。好的，这个问题请我们孟总来回答，感谢。

发言人1   13:48
这个问题是一个高频率的问题。过去在半年报，包括在过去的这个说明会，这个业绩说明会上，确实大家都比较关心的一个话题。我再简要的回答一下，因为今天咱们总体的时间比较有限。

发言人1   14:04
第一个折旧方面，折旧的话，大家都知道我们RCE的产线折旧其实大部分都已经到期了。除了这个，还有一条10.5的线。那后续的折旧实际上主要是在欧莱的这个，就这个欧莱的相关的产线上面。应该说去年在2025年，我们的折旧会是一个相对的一个峰值，后面会逐步的下行，这是折旧的情况。资本开支的话，过去这个产能扩大规模的这个产能扩充阶段，跟现在是不太一样的。后面我们肯定是还是聚焦高质发展，这里面后面RCD相关的这个产能的投资，应该不会有。

发言人1   14:51
目前看是没有这方面的规划的，更多的是一些技改运维的一些投入。后面就还有一个就是这个OLED，OLED的话其实大家也看到，我们其实就是在建的成都8.6代线。请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130欧拉的产线。但是这条产线其实主要的投资也也是在今年已经在一个良率爬升的这个阶段了。那那后续当然也还会有一些我们在4加N事业方面的一些，尤其是针对于未来的一些技术储备和一些战略性的一些投资方面，会有一些会有一些考虑，会考虑一些储备和规划，但是整体上我们还是聚焦在高质发展以上。明白，就是其实结合原油产线未来折旧的趋势，以及新的高质发展的聚焦新方向的这个资本开始走向其他结合起来看，还是未来对报表上面的一个持续的增量的健康化，还是非常明确的。谢谢孟总，非常清楚，我没有其他问题了。下面有请电话尾号1792的参会者进行提问，请优先提供您的姓名和机构名，请发言，谢谢。

发言人1   16:23
洪总、孟总、董总好，然后我是中泰电子的王志博。然后我这边主要是想请教公司两个问题。对，一个是还是咱们财务层面上的。其实因为咱们看三季度，如果从毛利率上来看，环比咱们还是有一个非常不错的一个增长。但是规模可能还是受了一些我们技术经营性的一些股权投资收益的影响。对，所以第一个就是想请教一下公司，咱们对比如说那种联营公司那边的一些投资收益，包括一些可能一些技术供应价值的一些股权投资。我们后边有没有一个转成长期股权投资的一个想法？对，谢谢。这个也是请孟总这边。

发言人1   17:04
刚才你问的这个问题是说我们现在在联营的部分。对，在这个报告里面列列报的这些后面转成长期股权投资的这个可能性是吧？对，是的，这个我觉得也要结合公司的这个战略去看，因为这里面会涉及到这个，因为这里面看我们投资这个项目标的的内容，有些是我们上下游合作的企业，有些是一些。当然我们肯定是围绕这个产业链为主的，要我觉得这个可能不能一概而论。这个是结合我们这个公司后面业务的规划和大家战略协同的情况去看啊，确实不能一概而论。对，另外还要这部分也要结合。对，还有一点，这部分也要结合这个就是交易所或者是会计准则相关的，对这方面的一些要求。

发言人1   18:02
那肯定是公司肯定是按照所有的这些监管的要求，包括结合刚才孟总提到的公司的战略，对这部分的一个定位，我们来来综合来看。明白，谢谢洪总，谢谢孟总。然后我第二个问题是关于咱们经营层面上的一个问题，也是基于咱们三季度毛利率这样一个环比增长。然后其实前期也可以看到，FCD这边在中间持续往下走，包括行业里也有一些涨价。所以就想问LCD往未来看，就比如说27年28年，就是咱们对于行业供需的一个收紧的预期，以及涨价的一个判断。然后再就是包括但我们也一直在提一些行业内部的一个产能出清，包括或者一些整合。就是未来两年我们怎么看这两块的一个长期的这样一些机会呢？谢谢。

发言人1   18:54
好的，这个问题我来回答一下，针对LCD来讲，其实大家可以看到今年第四就是今年因为整体的需求是放缓的，但大尺寸是增加的那刚才你也提到我们也发了涨价函，对吧？其实大家可以看到这次的涨价函，应该是我看有些媒体评价叫历史上首次，他从来没有见过，为什么？其实我就觉得这就基于现在行业的这种健康的状态。这样这个供应健康的状态就是大家集中度比较高是吧？大家对于这种以前从快速的规模扩张，现在到价值增长，大家更多的还是要去挣钱，吧？为上市公司赚取更多的利润。所以这块那那接下来到11月12月，我们因为现在跟客户也都在谈，对吧？因为现在还有十月份刚过完，11月12月我们看跟客户谈的一个情况。

发言人1   19:49
另外从长期来看LCD从长期来看，供需一定是趋紧的，为什么呢？这个从两个方面来讲，第一，全球应该不会再有LC的信息线了。因为大家可以看到以前所谓的在印度建厂这个都传过好多次了，建厂最终也没有建成。以前传在美国建也没有见。国内现在LCD情况来看，那肯定是没有了，国内现在所以说整个的LCD供应是没有了，那不仅没有增加，反而还有减少。

发言人1   20:23
前两天有的也公告了，它又有两条线出售给台积电。这两条线里面有一条线是L7A对吧？那这里面可以看到它是一个期待线开始出售，也意味着他不仅仅是从以前的老的五代线、六代线，他以前退转到7代线和8.5代线生产，现在七代线也在推了。这个说白了就是这部分大家去做转型，我们的台湾这个企业去做转型，包括去做这个出售工厂，确定性确实比较强的那在这种基础上，整个的供应是越来越少。我们可以看到需求当下受存储影响，这是客观存在。但是我不知道大家会不会跟我认同的观点一样，我认为存储不会一直这样的。等到明年咱们看，尤其明年下半年的咱们可以来看，存储会不会一直这样，肯定是不会的那这样的情况下需求仍然会回来是吧？

发言人1   21:15
你比如说我们举个很简单的例子，手机比如今年由于这个涨价了，大家觉得换手机跪了。那可是有好多时候就是越越用越慢，空间不够，你到明年你今天不换，明天也得换。你比如笔记本受影响最大的就是手机和笔记本。

发言人1   21:31
今年的笔记本来看，大家说好企业没有做好预算。因为很多情况下今年NB卖的不好是商用的需求商用需求的下降。为什么商用需求下降了？是因为去年企业在做采购预算的时候，是没有考虑到整个的由于存储成本造成了这么大的一个IT支出的预增增加的预算的。所以你比如说本来企业要给员工配笔记本，可能需要4000到5000的预算，可是今年就是7000到8000，那企业一算不行，预算不够就不买了。但是员工用的这种笔记本，那到明年该换的还是得换。

发言人1   22:07
尤其是随着现在AI我相信大家现在工作也都用AI那我们其实是在我们现实工作中，AI在跑一些模型的时候，我们用AI给我们测算一些东西的时候，笔记本它确实是非常慢非常卡的那它势必会带动以后笔记本的这这部分需求的更新，所以需求我们认为还是在的，那另外的话，TV的大尺寸化今年是超出预期的那我们对于因为大尺寸化也是不可逆转的对吧？那现在随着美国和中国，你中国的平均尺寸已经64寸了，那现在像东南亚、拉美地区，他们也都开始换大尺寸的电视，再加上这波存储，存储这边给而整个显示行业带来最大的利好就是加快了TV的大尺寸化。因为现在32寸的电视存储bom占比占到了整个TV成本的大概40%。

发言人1   23:04
这个跟刚才说手机是一样的，品牌厂就不想再做小尺寸了，那面面板厂本来就不想做小尺寸。其实现在大家在干一件事，推动32寸逐渐消失，32寸43寸转推动。那大大家从结果来看，如果从咨询机构的报告来看，今年32寸应该是会大幅下降的，肯定是两位数甚至20%，这就是大家在做的一个工作。所以说我们我们相信TV的大尺寸化，再结合刚才提到的存储的影响慢慢减弱。大家对于笔记本手机的恢复之后，LCD的供需一定是趋紧的那欧米迪亚是说明年Q3开始TV就很简单，这是欧米迪亚上次报告来说的那如果我们不就不谈TV我们整个从整体的工作来看，那到明年年底，它也本身也就到供需平衡的趋势里了，是吧？那你从今年的整个加工率来看，调加工对的月份也就很少，也就4到5个月，剩下的时间大家几乎也在满加重。所以这已经证明了LCD整体来讲，未来他还是供需关系越来越紧，带给大家这种无论是以后价格的弹性也好，还是说未来对于我们利润的支撑也好，我觉得这个是一个比较确定性的点。

发言人1   24:20
那第二个，是关于您提到的欧莱的产能的出清这一点，因为你涉及到其他公司，我们也无法评判。但是从客观的数据上来讲，我们认为现在就是最黑暗的时候了，因为你在黑暗，大家也能看到从财报上，你从净资产的金额上？那也可以看到可能会有人撑不下去。

发言人1   24:42
所以我们认为这个Q4，当然现在Q4价格还在跌，那价格越跌，这个进程会更快，所以说这部分来讲的话，我们认为OLED其实就是到至暗时刻，就等待着什么呢？如果行业能像LCD1样能够头部更集中，然后能够其实现在影响OLED的，当然需求是很重要的方面，但是更重要的是价格。就价格已经就现在不能说是他已经完全不合理了，就是完全已经跟这个投资，就我们投资OLED的钱跟现在卖这个OLED屏幕的钱，那绝对是非常不合理的。所以我们认为现在这个时间点应该会越来越快。我觉得这个请大家也可以观察，通过上市公司的一些公告，想要做到的一些动作又做不了是吧。然后完了之后再看他的报表，看看他的再看看交易所的几项标准，我觉得这个一看应该就比较清楚了。

发言人1   25:41
所以我们认为OLED在未来应该是有很好的，无论是行业整合或者各方面的一个机会的那这样以后应该这个行业我们认为就会反转，因为这样价格其实它就如同LCD的加动率一样，大家还是会理性的去做，而不会物理性的去去往下去去去这么做。以上。非常清楚，谢谢洪总，也期待咱们的主业明后年进入一个明确的上升周期，公司越越好，谢谢。下面有请电话尾号8948的参会者进行提问，请优先提供您的姓名和机构名，请发言，谢谢。

发言人1   26:27
新东方的管理层好，我是博海电子李明明，我这边有几个问题想要追问一下。一个是想追问一下，LCD这边目前来看涨价的这个传导情况怎么样？有没有机会可能比如说这个月就开始涨价。我觉得是有机会的，因为你看我们是发出去说从Q四那十月份，实际上十月份因为面板这个行业是月度节假日每个月结一次，那每个月到月底又要谈。我相信现在可能十月份的不一定说完全，就大家还在谈的过程中。因为今天就刚刚是昨今天刚11月1号，对吧？那在这个过程中，其实就是大家对于未来的担忧，就刚才提到对未来的LCD格局的担忧，品牌对于这个的担忧，但是面板是觉得这格局是越来越好啊，但品牌对这个担忧其实是越来越强的。

发言人1   27:28
所以说在这部分来讲，大家可以看到就是这个定价权其实从天平的这个本来以前向品牌端，已经慢慢的向面板端再去做了。所以我们认为是有机会的，当然这里面肯定要分不同的客户。你根据每个客户他的库存情况，他在终端的销售情况，他现在卖的越来越好的，库存少的那那那那就是他肯定是接受的更快。比如说自己可能有些手里有的库存就接受的慢一些，但是我觉得这个趋势是不可挡的。

发言人1   28:02
好好，非常清楚，谢谢洪总。然后也想问一下，咱们玻璃基板这边，因为刚刚咱们PPT这边也有截至可能八月的一些进展。然后往后面看的话，可能进入到明年Q1或者Q2，也是比较重要的一个时间节点。不知道方不方便分享一下玻璃基板这边公司目前最新的一个比如说阶段性的一个进展，包括客户意愿和良率这些怎么样。

发言人1   28:31
这块儿就是刚才里面也提到说，我们八月份取得一个很大的进展。其实就是24层的有11-2-11的这个样品送样，并且已经经过了我们内部的通过了我们内部的新能源测试，这个是我们在八月份取得一个很重要的一个进展。除这个之外，我们应该说就是我们你刚才提到Q1Q2，说白了就是大家一直在说的我们决议量产线的一个时间点。那我们决议量产线呢其实需要两个前提条件，这一直跟大家讲的一个就是客户的认证的进度，第二个是我们内部的良率提升的速度。我们良率就说白了就是我们不能说我们客户也没有给我们释放一个通过的信息，我们量着也不行，我们就对外说我们要宣布投资量产线。虽然这个投资金额，经过我们模拟来看，没有面板那么大，但是我们一定肯定还是要为我们的股东负责的，为我们的投资者负责的。所以这块在良率方面我们可以看到，就是在过去三个月，从七月份其实我们第一次跟大家就要公开的去讲玻璃机。到10月份四马上四个月了，我们的良率进展是很快的，这一点可以说我们良率进展还是不错的。

发言人1   29:49
其实在9月22号，我们半年度的业绩沟通会上，我们玻璃机业务的负责人徐晓光徐总也提到说，其实这个部分良率是比大家想象的，就是比预期可能要更好的。因为我们核心的几个环节，就是我们是TGV，然后再到这个镀层，然后增层布线、阻焊，然后我们的切割，无论是最后的磨边，从这个核心工艺来看，应该说我们只有这非常个别的工艺还在起量例子，其他部分两例还是不错的。这具体的数没有办法跟大家讲，但是确实在过去三四个月，我们进展两类进展还是不错的，这是一块。从客户认证来看，其实客户端现在也确实在认证过程中也是比较顺利的，也没有提什么问题。同时应该可以以目前的客户认证进展来看，明年一季度是很有机会给我们释放产品的小批量的产品认证的这个样品的这个样品需求的。所以这个也是在按照节奏在做的那刚才提到的第一季度、第二季度，这个也是我们内部的一个目标，刚才不是在九月份的时候，我们董事长也跟大家说说，其实以前我们说的明年上半年要做量产线的决议，这个决议。然后董事长说我希望是内部能不能在一季度，既然董事长这么说，其实我们内部的团队也都是肯定是按照这个目标去努力的。所以我觉得这个也请关注我们后续的一些，无论是公告或者我们其他的一些官方的信息。

发言人1   31:19
但是目前来看进展还是不错的。好，谢谢洪总。我这边还想追问一下，因为现在咱们还是中式线，然后如果到时候开始见量产线，是否有规划的一个产能的一个规划，还是说这个到时候再看看。这个是这样，我们其实我们因为我最终的决议是要董事会决议的，所以说所有的这个以我们董事会决议和公告为主。但是确实我们是做过模拟的，有相关的模拟。比如说我要投资，比如说一万张以上或者1.5万张，这样的标准的话，还是需要的金额肯定是两位数，这个是不用那么大的。所以说这个是只是我们初步的模拟，但是具体的这个还是以董事会公告为主。

发言人1   32:11
好好，最后还想问一下，咱们折旧那边，因为确实25年是折旧到高峰，可能28年开始会有比较明显的折旧下降。想跟管理层再请教一下，咱们28年开始就是可能每年折旧下降的一个节奏，还有包括幅度，不知道咱们这边有没有做过一个测算？孟总来对这个折旧的具体的幅度和具体到像你刚才提到的28年，或者说具体到2829后面这几天具体的数字我觉得确实不太方便说。但是这里面我觉得其实大家分LCD和欧莱的分开看，应该是能有一个基本的趋势的判断的。

发言人1   33:03
RCD刚才其实我已经说就是RCD的这个情况，我已经刚才那个郭光东也刚才也说过了，我们不会有目前没有规划新增的投资，那相应这个折旧也不会有增加，更多的是一些基本的技改维护。Online的话后面结合这个产业的这个情况，其实现在当前我们大家关注的重心肯定是在我们现在G8.6的运营的情况。所以基本的趋势我觉得大家更多去看这个方向和趋势。然后具体的话，大家可以多关心这个公司一些动态的一些规划一下。那我补充一下，刚才您说的也是这个，确实25年是高峰。就是你刚才也提到说28年看到明显的那确实因为2027年还是有一些因为有下降的产线，也有新低折旧的产线，所以说它总体来讲变化不太大。

发言人1   34:01
2027年在28年开始，确实是下降的产线，下降的额度肯定是会，这怎么说呢？还是有一定程度的是要大于这个增加的部分。包括刚才提到的这个，无论是10.5代线？刚才我们武汉的10.5代线，还是说我们OLED的B7和B11，就是应该在28年左右都会有一个。无论是2B7的2期，包括1B11的一部分，可能也就到期了。但这里面还有一个因素，就是我们刚才孟总提到的，我们成都8.6代线的这个线T折旧的进度。这个也会影响我们每年的下降的幅度有多大，这个也会影响，所以我觉得总体趋势是不变的，包括大家说的28年折旧金额会下降，这个也是不变的。但是具体的这个幅度来讲，我们要结合成都这条线来具体来看。

发言人1   35:00
好，谢谢洪总，谢谢孟总。我就这些问题，然后也非常期待公司未来玻璃基板放量，然后LCD利润释放，还有欧莱的这个行业改善的三块业务的一个共振。我就这些问题。

发言人1   35:17
大家好，如需提问电话端的参会者，请先按话机上的星号键，再按数字一。网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。下面有请电话尾号8836的参会者进行提问，请优先提供您的姓名和机构名，请发言，谢谢。

发言人1   35:48
各位新东方的领导好，我是广发电子的李佳一。刚刚洪总也提到了成都的B16产线，然后我就想问一下，B16目前的客户导入情况以及产能爬坡情况，目前是咋样的？然后明年的大概放量节奏是什么样？谢谢。

发言人1   36:09
好的，谢谢。我们成都的8.6其实也是作为这个高世代线的8.6首批，对吧？因为我们还有包括三星是吧？应该都是三星虽然没有官方宣布，但是他应该也是在正常的在做。就是说作为全球首批的高世代线的OLED产线，我们现在应该说还是在按照计划在做这个爬坡，还做这个包括您刚才提到这个客户导入，因为客户的导入情况来看，就是现在我们在送，因为新品更多，现在很多是在这个新品验证的阶段。从我们能够工厂说全部跑通，然后去做这个量产交付仪式，然后再到现在更多的新品的导入，为未来去筹备一些项目，现在都在做。

发言人1   36:54
那这条产线更多的还是聚焦在中尺寸，无论车载还是IT其实现在我们这个产线的客户应该是全球的都有。包括国内的核心的笔记本的品牌商，包括北美的平板、笔记本这些客户都在做。所以包括台我们中国台湾地区的两家品牌，也都在做验证。所以这块，在客户导入方面，我们是在在持续做的那在整个爬坡过程中，因为其实现在才过去四个月，从6月17号到现在，大家也可以看到，因为OLE的爬坡它并不像LCD那么快。因为LCD你建一条8.6，那它属于是非常成熟的是吧？那就是上来之后，然后整个比如产55寸、65寸、75寸电视，那就是规格统一，然后往上拉就行了。

发言人1   37:45
可是这个8.6代线的OLED，第一它是全球首批的，也意味着这个技术本身也就是全球最高世代线。然后第二个，它的产品定制化还是比较强的，它不像电视产这个LCD的板子，像电视一样统一规格？尤其是在这个panel端都基本比较一致。这个更多的是高端，高端就是定制化，所以这块他并大家可能不能去拿着这个去跟LC的去实践去比那我们也有我们的正常的节奏，比如说我们现在分的是两期，我们一共32K产能。32K产能里面我们其实是分，包括我们的资本开支也是分节奏的。

发言人1   38:26
我们是先16K16K是一个face是吧？一个face里面也是分两个阶段的，一个face里面就是8K这一个阶段。这也是其实按照争斗设备的这种规划来的。所以这块我们其实也都在按照计划在做，那我们到明年看吧，我们其实目标包括我们起码第一个face第一个这个阶段肯定是要到明年。应该是按照计划，应该是到明年应该就可以达到我们预期的一个状态。你上明白，谢谢洪总，祝公司未来发展越来越好，谢谢。

发言人1   39:11
下面有请电话尾号0607的参会者进行提问。请优先提供您的姓名和机构名，请发言请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130，谢谢。

发言人1   39:32
郭总、孟总好啊，我是中信证券的张毅。我这边提两个问题，一个是我其实拆了一下我们的这个业务的情况，然后我也算了一下，其实Q3我们毛利绝对值其实比Q2还增加了。如果我们扣掉四项费用的话，其实这个扣扣费之后的一个利润大概和Q2其实也差不多。但其实Q3的少数股东权益的损益是更多的，因为OLED会相对增加更多一点。所以其实单看经营面上来讲，我从我的感官来看，其实Q3甚至可能比Q2还要好一些。但是从这个扣费之后的利润，到归扣非归母净利润之后，大概还是少了七八个亿。我不知道这块主要是就是在投投资性收益和公允价值变动里面，大概有哪些和经营性相关的。产生了一些比较大的负向的亏损，然后影响到了最终这个规模净利润和扣非归母净利润的表现的。

发言人1   40:33
这个问题我稍微说一下，你刚才这个说的非常好。这里面其实从经营本身看，刚才提到这个刚才你提到这个毛利的情况，在开篇的时候，其实郭总也提到我们对三季度和二季度经营业绩的趋势上看，也提到了我们毛利率的稳定性。这里面实际上包括我们同比去年2025年全年，去年我记得也是15%左右。所以这部分实际上是反映企业核心的产品竞争力，包括我们的产品结构、客户结构，这些其实都综合反映在我们的毛利率水平上面。

发言人1   41:17
这几个期间费用的话，刚才你也提到，其实也能看到这些跟二季度变化也不是特别大。那这里面涉及到的，关于下面这些具体的其他收益，投资收益，公允价值变动，包括其他的这些另外收支这些科目的话，我觉得两个维度。第一个从财报猎豹的维度，公司肯定是按照这个公司这个会计准则的要求去准确的猎豹。那从这个信息披露的角度，肯定是按照这个交易所的要求，按照非经常损益的口径去正常披露的。这些信息的话，在定期报告里面都是有的。我觉得那个信息的披露的颗粒度是够的。这个你可以再再看一看。

发言人1   42:06
但是你前面讲那个思路我是非常认同的。就是从毛利率包括这个七天费用的角度，实际上我实际上从三季度和二季度相比的话，其实公司的研发投入的强度也没有降低。能够看到我们三季度的这个研发费用，我记得是环比二季度要增加三个亿的。所以这些信息大家我觉得都可以从这个公司披露的这个定期报告里面都能够挖掘到，我补充这些信息。好的，感谢孟总。

发言人1   42:39
我第二个问题也想问一下，就是OLED这边的情况。因为其实我算了一下我们Q3，因为前三季度刚才PPT里展示是超过1.2亿片，那其实三季度基本上是大概4000万左右，这样的话好像比Q2还环比增加了一些。背后的原因是什么？我想可能是跟大客户这边的一个说有关。那是不是我们可以认为其实大客户这一块，其实单Q3来看，盈利能力可能还是提升的，因为它的价格会更好一些，所以我不知道有没有这个B11单产线的一个经营的一个一个分享，谢谢，感谢。

发言人1   43:18
欧莱的这部分，应该说我觉得其实Q3跟Q2出了那样的来比，其实也没有增加，至少说我们没有下滑太多。这部分因为刚才可以看到从Q3全球的OLED来讲，其实是下降的，但是我们的量没有下降那么多。去分析的话，其实也是之前一直跟大家说的，就是我们OLED的客户结构来讲相对是比较完整的。我们有海外的客户？就做一个最基本的支撑，给我们无论是贡献这个高端的产品，这些因为它更多的是LTPO，现在基本上全是百分之百都是LTPO了，包括国内的大客户，他的折叠的量应该还是也是不错的，再加上我们国内的一些客户，所以说我们整体的这个客户结构比较好。所以这也是说为什么在全球欧莱的量在下降的情况下，就是BOE其实并没有下降，当然这个量没下降不代表亏损为少，为啥呢？

发言人1   44:22
因为刚才也提到价格太低了，是吧？你就因为国内有些现在刚才咱们说那个什么remember的OLED，什么各种的价格都已经跌到非常不合理的这个程度了。所以说它可能有些量就就是量是稳定的，但是实际上对于净来讲压力也是蛮大的，因为这部分就是因为存储造成整个成本上升。那品牌端又不接受，不不能说不接受面板涨价，还得让面板欧莱的降价，所以这块儿是有一定的影响的。

发言人1   44:54
其实我您关心的这个B11，您关心我们的绵阳的县，更多的关注的是某一客户的。我其实这么说，首先BOE是没有什么所谓的专线的，这个代价的就是我没有什么所谓的专线，就是我这条线只为这个客户服务。没有，我们也不是说我这个客户只从这条线上买东西，那可能你可以看到他不一定从一条线上买。那现在来看就可能是有从两条线，有可能。这样的话那这样的话就是整体我们就没有办法从一条线的经营上来去才来去看啊。所以说这块我觉得更多的大家不用去看说单产线我是不是就是这个客户怎么样，我可以说这个客户今年的量是比去年增加的增加的增加的幅度，那如果好的情况下，有可能会上千万这个东西所以说我只能回到了你这儿，你可能就能明白。好的，感谢郭总的解答，非常清楚。

发言人1   45:54
然后最后我想问一下，就是因为去年我们也发了这个涨价函，包括最近我看到第三方些机构也在说，12月部分的TV的面板的价格可能会开始去涨。我不知道你们对于这个涨价的拐点的趋势判断是怎么样的？谢谢。是这样，LCD其实大家已经看到就是这个TV的部分其实已经发了涨价函了，对吧？所以说这两个月我们在跟持续跟客户持续的谈，因为未来的趋势来看，其实越来越好的。

发言人1   46:30
IT的部分坦白讲非常客观的讲，这块受存储的影响，你在涨价其实比较难的。为什么？因为需求是下降的。在需求下降的情况下，咱们就其实是这么硬去谈IT部分，包括你像笔记本CPU也在涨价，纯粹也在涨价，其实比较难的。所以说但是我们要看，因为这一波客户的库存也在下降，因为他们的采买是降低的。所以这样的话看明年一季度我们看看有没有可能他们的库存能够下降的水位的情况怎么样，然后我们再适时的提出涨价的诉求。但是整体还是要看整体的这个LC的供需的比例，但是确实IT现在来讲是有难度的。好的，感谢郭。

发言人1   47:12
是，但是IT的价格也不会降。大家可以看到现在需求特别不好，但是IT的价格非常平稳，这就说明了这个供应非常集中，就是供应很集中。你要按照以前的NB下降，笔记本下降20%，那价格都不知道咋样了。但是你可以看到现在非常平稳的。明白，好的，感谢郭总，感谢孟总。然后我觉得明年无论是欧莱的整个行业格局的改善，还是包括我们在泛半导体这一块的进展，我觉得还是还有很大的边际变化的一些机会，也非常看好咱们公司。

发言人1   47:46
以上是我的提问，谢谢好谢谢好啊，谢谢各位投资者的提问。最后我们请郭总再简单总结一下，也感谢非常感谢各位投资者，在这个周末，大家还是非常认真听京东方的这个电话会。我想说的就是，第一，感谢大家的理解。因为确实大家可以看到说，Q3出来之后可以看到规模是负的。我和大家也一样，我的我看到的时候我也觉得这个负的这个投资者看到之后肯定是感受是不太好的。但是实际上我们就静下心来去分析，去拆解的时候，你就可以看到真正经营性没有发生很大的改变。

发言人1   48:28
我们客观的说，存储确实影响了笔记本和OLED，但是它只是暂时性的，而且它的影响也没有那么大，也没有说让公司能够到什么地步。那不会。所以说整个其实最大的影响还是在资本市场的波动带来的整个投资收益也好，供应价值变动也好。所以说等大家真正把这些拆开去看的话，我觉得大家会更去理性的去看待这个就是我们的这份财报。那这块还有就是从镜上来看，刚才大家其实很多同仁也都提到了毛利率这个值。

发言人1   49:03
其实我觉得这个值是大家真的是值得去好好看一看的。因为这个才是代表真正的从经营上不加任何因素的，无论是其他的侵权费用，还是投资收益相关都不包含在内的这是最真实的反映经营情况的。所以我觉得这块也请大家去更多的关注。

发言人1   49:20
还有对未来其实我们是充满信心的。一是LCD，因为我们最近连续几次跟这个咨询机构沟通，他们对于LCDTV大尺寸化，包括供需关系，他们是越来越他们比公我们公司自己还要激进，这个咨询机构因为他们能够看到清晰的看到未来大势的老化趋势，以及未来短期的存储影响所积攒的未来的需求的这种就是因为拉稀，看他可能总需求是不太变的，只是说黏度和黏度之间有偶尔有一些因素会出现一些波动，所以说整体再加上我们的折旧，10.5代线的折旧，所以说我们认为包括大家关心的少数股东的回购等等，所以说这块，所以我们认为是未来请大家坚定信心。欧莱的就刚才总结来看，就是现在肯定是战时刻了。也请大家关注后续的各个公司的情况是吧？各个公司报表大家可以都去好好的看一看。还有就是大家关心的玻璃机，现在还是按照这个是我们非常正常的这个节奏在做的，有什么更新的信息呢？我们也通过策略会，包括反路演等等各种方式跟大家去交流。

发言人1   50:31
以上感谢，再次感谢。大家好，谢谢大家的时间，我们今天的交流会就到这里。感谢大家参加本次会议，会议到此结束，祝大家生活愉快，谢谢。
