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发言人1   00:00
做一个三季报的一个情况的分享，要不先请冯总来给我们简单的介绍一下三季报报的一个情况，以及我们最近的一个经营情况。董总可以听到吗？听到。好的，先请您来给我们介绍一下三季报的一个情况，以及我们最近的经营情况。好的，这个三季度的话营收是差不多19.5亿，同比增长5% 5出头。然后扣费的规模净利润差不多是7100多万，同比增长13%。

发言人1   00:36
然后前三季度累计的扣费净利润差不多是3.1个亿出头，同比增长60%左右。那三季度其实不管营收也好，还是扣费的利润也好，这个增速都比二季度都略微有所放缓。核心的原因就两点。第一点主要是我们三季度多聚集了差不多八百多万的减值资产减值准备。那加回来的话，其实三季度的这个经营相关的都是在8000万左右，但比二季度还是少了1000万出头一点。这个跟主要的这个原因就是在3000块这个层面。

发言人1   01:15
首先这个单边怪植物蛋白这一块，应该说旺季不旺的课程比较明显。差不多三季度的话，三季度差不多是1.8亿万出头环比有差不多1.2亿万的下跌。第二季度然后同比去年也有个五六千万罐的下跌。这个核心的原因就是这个刚刚说的是1.81万，这个没有，这个植物蛋白，我刚刚看到天丝去了，植物蛋白1.81万左右，环比是有1000万左右的，下跌1000万贯，同比去年是下滑10%左右，差不多2000万贯。这个属于旺季不旺，客人比较明显，而且这个第二季度还越少，这个确实是属于需求非常弱的一个状态。因为三季度的这个中秋国庆的旺季，比二季度的端午的旺季，肯定是要明显要时间长的。但是确实量还不如这个，比我们预期要略差一点，然后这是第一个。

发言人1   02:15
第二个就是天丝红牛这一块，天丝的话三季度差不多也是1.8亿多万，总比是有20%多的一个下滑，25左右的一个下滑，环比二季度可能少了差不多1.2、1.31万。这一部分的对净利润的影响差不多就有1000万出头了，核心就在这个地方。天丝三季度的大幅的减弱，主要我觉得总结下来可能两点原因。第一个是牛磺酸这个品类，因为二季度的这个反弹就差不多3亿万出头。然后主要是因为今年引进了王老吉这个带牛磺酸，引进了王老吉这个大的渠道。然后刚开始二季度铺货，这部分的量增比较明显，但是三季度看动销的话，发现这个确实动销起不来，就说明这个需求确实偏弱。

发言人1   03:02
第二个就是这个风味这一块，从7月1号开始，天赐结束了跟原有的总代理深圳普盛的合同，然后开始自己做运营。目前都是处于招经销商的过程当中，当然也签了个别的一两个的这些经销商，但是还没开始干活，所以说三季度基本上就处于这个分位，处于停摆的一个状态，就是相当于终端只有自然流。请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。流量就没有运营团队在管控，所以这个对于相应的影响会非常大。从后面这个天赐逐步把这个经销商引进来以后，慢慢的开始干活，这个风味的销售应该会回来。

发言人1   03:49
三季度应该是最差的一个单季，应该说是过去两三年来最差的一个单品。这个是由于内部的渠道调整引起的。因为在二季度的时候，这个工这个团队原有的不顺，至少还在干活。只是说双方在这个合同的延续上面在扯皮，但是至少还是在这个终端，还是有人在维护，有人在做做运营和讲。但是三季度是处于基本上是处于停滞的状态，这个确实对量的影响比较大，这个也是低于预期的一个核心的原因。

发言人1   04:21
这是单边冠层面，对于整个三季度的单边冠差不多就是6.6亿罐，同比去年是下滑了13%左右。这个应该说也是近几年近两年来最差的一个单季。这个说实话就是受签字的这个量量的下滑的影响比较大净利润的环比的第一预期也是有，也是这个原因。

发言人1   04:44
至于两片罐的，其实比预期还要略好一点。两片罐首先三季度的平均罐价比二季度可能还有3%左右的下跌。这个对于经济的单边经济的改善可能有一两厘钱，这个是比预期要略好的。同时在销量端也是一样的，销量的话三季度国内的话两天差不多是22.7亿罐，同比是下滑了0.9%。

发言人1   05:04
我们预计原来可能要有五个点左右，一个下滑了，但这个比预期要略好啊。二季度的话是因为二季度下滑八个多点，然后三季度大家弹出来确实需求都偏弱，但最终其实跟去年差不多是持平，这个确实比预期要略好。然后整个前三季度国内差不多是六十多亿罐，60亿贯出头，同比下滑了1.8个点。这个也是确实是基本上是在比行业平均增速可能在个位数下滑要好吧。

发言人1   05:30
然后就是海外柬埔寨这部分，海外柬埔寨的三季度从量上面来讲，回归到正常的水平。就一二季度由于这个派减冲突带来的这个增量，在三季度没有体现。当然三季度跟四季度，因也是柬埔寨市场常规的相对体量偏小一点的两个季度因为他们四月份过年，所以2345这几个月属于旺季，所以相对来讲这两个季度的那个量会大一点。那同时三季度又叠加这个冲突影响的边际减弱，三季度基本上柬埔寨就是4亿万出头，回归到正常水平，跟去年的话同比持平。整个前三季度的话，柬埔寨市场差不多是16亿万的，跟去年已经做到去年全年的量了，全年估计还是能超过21万的，同比是有30%多的一个增长。所以说两边这边其实是略好于预期的。

发言人1   06:17
虽然说这个三季度节目市场的一个量下来的，但是因为原来的这部分增量大多是从国内运过去的，这个罐子盈利能力有限，所以对于利润上的影响其实是比较小的。主要是在单位的天数的部分，这部分是比原来预期可能至少少了1000万左右的净利润。这个是咱变成两天的情况，至于铝瓶跟罐装，倒是符合预期，都反正跟大环境差不多。李平单季度差不多是2600万棍，同比下滑了1.7%。

发言人1   06:49
其中夜店渠道是相对弱一点，但是我们这个精量这部分也弥补了一部分，所以说算是正常水平。然后罐装的话差不多一亿罐，同比有个46%左右增长。今年以来这个灌装累计也有三十多的增长，3333个多亿，3.81万左右。罐装因为它收固定服务费这一块对利润的波动影响比较小了，所以说他这个增长其实主要看客户的给的量这个层面，反正是这个做一半你就收一罐的服务费。但是因为体量比较小了，所以这个影响不大，但是确实还是增长还是不错的，这是整个分业务的一个情况。

发言人1   07:26
然后再讲一下大家比较关心的几个问题。第一个是两片的这个价格，还有海外市场的一个进展。价格层面就是因为三季度的平均罐价跟二季度相比下没有超过5%，所以四季度主要客户就是核心客户都没有调换价，个别小客户可能会有些调整，但是大客户都是没变的。基于现在理财的这个价格，其实三季度的这个利润环比刚刚讲的是有所改善的那四季度如果理财就偏弱的话，其实对于我们整个环整个这个是也是有利的。你的定价是按照二季度一季度末的时候理财定的价，二季度、三季度其实都没有没有没有没有调价，所以就是理财弱势肯定是偏有利于我们的。

发言人1   08:12
对于这个年底的这个招标谈判，目前来讲，只是说我们应该都比较也给下游释放了涨价的预期。可能他们也有多多少少有有这种判断。但是最终能不能提起来，这个说实话这个不好说。因为确实啤酒今年整个行业的增速肯定是一般的，是比较差的，最终就看年底的那个盘的情况。比如说我们肯定想把这个加工费的基准价往上提一提，五一也好，一分也好，对我们来讲都是在改善的。因为今年的利润，别看2000块，这个也前三季度是赚钱的，但是虽然赚钱的，但是基本上都是从理财的波动里面出来加工费这边是没有是没有这个利润的，所以我们也不希望这种状况持续了，多多少少肯定会给下游提价的压力。

发言人1   08:58
这个是罐价这一块另外就是在海外的话，就是越南市场这个电投产的进度。三千贯已经基本上投产了，那差不多1.8亿万这种食品罐，目前是啊处于投产的过程当中。然后两天的话，这个投产可能会推迟一个季度，比原来预期要慢。原来预计四季度出，现在可能就是在明年一季度，明年一季度可能春节前后。这个主要的原因就是因为当地的工程进度，这个堤就是拖累，慢于预期。说实话这个也没办法，这个基建的速度就是这么慢，所以最终我们投产的进度会慢的一个季度。

发言人1   09:37
这个是海外市场的大概的一个情况。就是说这个海外市场两片国外两片的盈利，其实盈利能力来讲，其实三季度也是略微有所改善的，但是也不明显跟国内其实差不多。总体来讲其实受到的影响还是在国内的单片冠，其他部分其实都属于正常渗透率好一点，然后大概的情况是这样子的。具体的意思去调查。

发言人1   10:04
冯总，谢谢冯总，非常清晰。然后我再就是主要追问一下，最近大家都在问的这个问题，就是年底的谈判这个事儿，因为之前其实咱谈的也是挺艰难的。我记得去年好像就谈了好几轮，最后到年底才确定是起价。然后像再往前的话，可能就谈了好几轮，就没有谈谈拢或大最后降价了。明年年初的时候才能有这个结果。

发言人1   10:27
您觉得咱们今年来看，就有时大概什么时间会有一个明确的结果？然后现在这个谈判是进展到了一个什么样的阶段，是前期、中期还是后期？然后这个谈判的顺利程度咋样？现在还没开始，因为每年其实就震荡，后面就那几天的时间，就把礼拜时间吧，就元旦前后个把礼拜时间就能定下来。所以说去年其实去在去年之前，他是因为有个百世的307合同到了，然后我们这边没有降价，其实变相就提了三四钱，给了市场一个比较强烈的预期。

发言人1   11:02
最终其实谈的时候也是比较，因为去年是整个全行业亏损，到了这个年底谈判的时候，其实没有什么太多的阻力。因为大家也都知道，就下个月也都知道我们的一个情况。然后2424年、25年其实基本上都是靠我们压我们的惯价来，啤酒企业的这个毛利率才改善的比较明显。所以25年底的话，其实相对来讲是比较顺利的，反而今年年底的阻力会大一点。

发言人1   11:25
因为今年我看三季度啤酒其实整个行业需求增速肯定是很差的。个别的相对表现会好一点，像喜力这种可能会好一点，但是整体其实是一般的，所以下游肯定是会有一些，肯定会给到我们压力。但是我们也在其实在过去一个多季度两个季度过程当中，也给下游传达这种想涨价的诉求。这个最终就是看年底的最终的谈判，就是圣诞后面差不多到元旦前这一段时间就能定下来，这个元旦以后肯定就是执行这个新的价格了。

发言人1   12:03
明白，对，因为之前友商在一个公开的交流中也提到，就觉得今年预期是提5厘到一分，但那个时候铝价还没有下跌，所以现在其实大家比较担心的是说，如果在铝价下跌的这个背景下，你有没有可能就不提价了。然后或者甚至是降价，就也会有一个利润，就理论上的一个弹性利润弹性空间出来。但是可能就在这个纸面上，就是说一个呈现出一个不提价或者是降价的结果。

发言人1   12:30
不提价当然是有可能的，因为下游确实压力比较大。但是降价了那就得理财往下跌。比如说从现在开始理财跌到2万附近，那把这个空间跌出来的那是有可能的，就是幅度超过了5%甚至更多。现在23000，比如说跌到2万能达到10%了，那年底有没有可能降价，那是有可能的，因为跌的幅度比较大。

发言人1   12:50
利润空就是这个空间出来以后，那下游肯定是想想享受一部分底价跌的利益，这个是不排除的。但如果说就在跌幅不深，就23000附近，哪怕是跌跌三四个点、四五个点，其实调的动力往下调的可能性比较小。这个我们肯定是坚决坚坚决不同意的，就是说跌的比较深，那就是另外一种情况了。这个没法判断，得看理财的走势。但这种可能性比较小的女孩深跌的可能性比较小。明白，对，然后还有一个问题，就是咱们今年其实三季度这个理财下来之后，就也没有调价。

发言人1   13:23
这个是就是按照机制来的对吧？还是说下游绿纯纯白的，明白，但是下游有没有跟我们就说就是想给我们施压，就是让我们向下调整。管家，这个不需要他们，你按合同算一下理财均价什么水平，就没有到这个角度。这个中间过程当中是不需要讨论的，严格按照合同就行了。没有政府没有波动，5%就自然顺延，超过5%那就是理财跌多少，然后剩多少。明白，好的，然后再回到这个咱们的报表，主要是待会跟您确认一下，每个品类它的现在的一个盈利情况是怎么样子的。测算下来就是目前长约和年底招标定价的客户，在三季度是不是基本就2000块之间都能盈利，大概盈利的幅度是单罐是有个一分钱左右，基本上都是盈利，差不多没有可能没有一分钱，可能巴黎签，七里到巴黎之间，大概这样子。明白。

发言人1   14:21
然后长约的的那种外资客户还是比国内客户要高一些吗？还是基本上是保持一致了？现在惯价其实基本上都接近了，现在惯价都到了五毛多了，差不多可能略高个，可能一分钱左右，也没有太多区别可能平均水平都差不多了。个别客户不一样，高高一分钱吗？还是个别客户可能会高一分钱，这个平均水平是差不多的。哦哦哦对，是的，明白。好的。然后对，再跟您确认一下，海外这边咱们三季度的一个盈利情况是什么样子的。

发言人1   14:58
就是目前的一个净利率水平，海外三季度的话其实盈利能力也稍微有所改善，但是也同样的跟国内一样，也不是特别明显。柬埔寨那边可能这个净利率也有所抬升，可能有个个把点左右，但是不是特别明显，他也同样也是受益理财。明白，海外这边整体的净利率现在有十个点吗？不止，可能10 10到15之内好的，好，没问题。那就和之前相当于是也差不多，整体上算下来没有很大的一个区别，对海外的能力相对会稳定很多。是的，了解。对。

发言人1   15:39
然后铝瓶罐的话就是因为在一个夜店这个场景被打击的很严重，可能之后会越来越严重。这个铝瓶罐之后咱们有没有什么策略去应对，还是说可能就是逐渐去收缩这块业务。说说倒不会，反正就按客户的，根据客户的情况来吧。比如说李平现在更多的是倾斜像精酿和原浆。现在精酿和原浆有尽量把这种特色品饮，相对来讲就是各个地区都有，这个相对慢慢开始有一些大的品牌开始冒头了，在地区可能几千万贯的这种客户，总体虽然说比不了什么原来的什么百威，是百威新品在夜店的这个量。但是如果客户够多的话，其实你还是有有空间的。所以现在这一块的重心肯定就是开发更多的这个精酿源，还有沅江的客户明白，就是现在的一个旅行款这块综合的利润的一个规模大概是什么样？

发言人1   16:35
是不是在一个明显平衡的状态？反正有一点点利润，但不多。前三季度累计就是8100万块左右，按照这个全年估计算下来也就是1100 1到1.1万之间。基本上按照这个产能利用率的话，也就是可能有个千把来万利润，可能大概就这样吧，明白，好的，然后单开关这块，对，确实整体行业3000万今年都比较弱。

发言人1   17:05
我们什么时候能看到一个增速，还是说这个是因为下游客户的一些品牌的一些问题。单片的话对我们来讲，植物蛋白今年其实抛去这个错配的影响，其实跟去年差不多是持平或者略微有点下滑，但不多今年是全年应该还是有20%多的增长。如果抛开这个错位的影响，可能也就是刚刚讲的持平或者略微有所下滑不是特别明显。但是属于正常预期，主要是在天赐这一块，天赐二季度充分一下，但是主要是王老吉渠道的铺货，牛磺酸这个品类，但是三季度就回归到正常的状态，就动销起不来，然后需求偏弱。然后风味这个品牌还在招经销商，没人干活，那影响肯定是更大的那往后看四季度或者随着通过这个品类经销商的逐步的加入，那其实明年肯定这个天这一块肯定是比今年要好的。四季度开始环比应该就会有所改善，三季度应该就是最差的一个季度了。明白，那么就等待着这个四季度的一个修复。

发言人1   18:13
因为目前来看单片段的波动性其实还是大于2000块，但是修复起来的话，它的弹性也会蛮大的。是的，明白。然后就是咱们新建的这些产能，就包括定增去做的这些产能。这除了这些以外，后面我们还会有新的一些产能规划吗？目前没有，因为现在这个药件的话，生产的药店也是在海外。国内你像我们不是在四川内江规划了一个两亿多万的一个，但是现在没启动，这个得看客户的进展。整体来讲的话就是重心肯定在海外，海外得依赖于这个客户的锁定，这个没不太好规划，就是说完成了那肯定就有新的这个产能投。但是目前到目前为止没有新的这个计划，就是把越南厂的一期二期建好啊。

发言人1   19:06
明白，对，刚才有一个数细节的数据想跟您确认一下。就是您说三片罐加起来是6.6，对对对，三季度对，其中两个亿是这个植物蛋白，然后1.8个亿是红牛。没有植物蛋白，跟天赐都差不多，都是1.8多一点。

发言人1   19:28
明白，但这个加起来是大概是三个多亿，不到4个亿。那剩下那两个亿相当于说其他的这些品种。对，就大把多品类的。明白，这些品种就是他们相比其他之前的一个情况是什么样子。

发言人1   19:43
我看還八宝粥这个品类同比是有四同比是五个年头的下滑。三季度这个跟累计的话是有七个年头的增长，累计前三季度是有七个点左右增长的，这个算是正常预期。因为八宝粥这个品类跟原来跟其他不一样。因为原来我们是把量放出去，我们不想做那么多，因为不赚钱。那现在赚钱就是马口铁跌下去，我开始赚钱了，我们又想把这个量逐步收回来，所以它跟需求的关系是有一点，但没那么大。

发言人1   20:18
你那块三季度是大概是多少油管？到三季度的吗？累计到三季度也差不多接近8亿万那三季度大概3亿，三季度差不多3亿万。三季度差不多3亿万，累计三累计有8亿万，这个跟去年有个七跟去年比一个七个点多的增长。明白，对，那这个确实对上了。

发言人1   20:43
因为就现在把我咱们这个单罐的一个价格，大概是不是这样，大概也是在保险的，这样应该还是在五毛多钱五毛多钱。好的，然后养元路这个植物蛋白也是差不多这个价格，然后红牛会稍微高一点。对，明白。

发言人1   21:02
然后就是3000块，因为这个产能利用率波动比较大。这个对于净利率的影响大概是什么样子的？三季度这个净利润下来主要就是3000块。这边产能利用率就是销量下来的，产能利用率下来了，然后换价倒是没有太多，天使红牛肯定是没有变动。然后植物蛋白是因为可能会略微有点下调一点，半价但是不多。所以叠加上产能利润率的下滑，加上惯价的小幅下跌，那就是对于利润的影响就比较明显。

发言人1   21:32
对，单季度其实主要就在3000块。对，因为之前定下来这个3000块，咱们单季度的一个产能的净利率大概是一个接近十个点左右。就像好的时候，他一季度的可能没有然后三季度这个情况下，就是咱们综合来算3 3000块的一个净利率大概是一个什么水平？综合来算的话。可能差不多也就是十个点可能到不了了。可能具体因为没给财务，没给到数据，但是肯定是比前面两个季度，尤其比一季度肯定要差一点。对，具体的比如说就不降到多少，这个确实没自认为不好不好说。

发言人1   22:20
明白，对，然后对，再跟您请教一下。因为我们也发了一个减减值的公告。咱们二季度是减了两千多万，然后我看三季度其实减的不算多多了，八百多800万左右。这个对，相当于对，相当于冲回去的话，就是三季度净利润差不多就是8000万，比二季度少1000万左右。对，但其实因为二季度也减轻了，所以其实主要还是三片罐，可能会有更多的影响。

发言人1   22:48
对，这就主要是想跟您问一下别的这个事情，等于就是咱们这个减值，就包括整个行业的这个减值，是按照一个什么样的规则去做的？这个节奏上是什么样子？因为我看就今年在东方，对，那咱们是今年减了，其实今年逐季减了，是因为今年其实累计利润增速其实还不错，但下游又比较差。我们如果说年底想提价的话，你这么好，然后价格很差，这就不太好，就说说不过去。那你肯定就想点办法，那就提前把减值做一做，然后对，把增速把它摊一摊，然后这个下游看上去就是没有你们这个没有那么赚钱，也好谈价一点，这个也是个是个很很重要的原因明白了解。

发言人1   23:36
那那咱们前面都减的话，四季度还会集中的减，因为之前都是四季度集中减。前面三季度减了，四季度即便要减也很少了。不会像之前那样子，就四季度一笔做掉了，不会那么夸张的。要减的话，可能也就是几百万这种小幅的，这个最终得看吧。明白。

发言人1   23:55
对，因为四季度发公告的时候就已经谈价了。对，明白。好的。然后我再跟您请教一下，刚才说到投资人的几个问题。一个是今年的咱们谈价的这个过程中，您觉得大家对于这个谈价，对惯常对于提价的这个事情是不是有共识的？有共识，这个肯定有共识，就是大家都讲的提价，然后这个意愿也是比较强烈的。对的，明白。

发言人1   24:26
然后第二个就是说目前来看，咱们在海外市场的这个合作，用它是之前大家问的比较多的一个问题。就是有没有什么比较大的变化，还像之前一样，还是一个增速比较快，然后格局竞争格局比较健康的一个状态。海外就还是一样的，首先供需环境就比国内好很多，全国家一定是比较紧张的状态。然后越南也比前面几年平均水平要好，那差不多处于一个处于一个就跟之前差不多的一个状态，还是比较好的状态。没有没有没没有其他的问题，没有像国内这样。明白了解。

发言人1   25:05
然后还有在行业里，您看到还有没有其他像中小的这个产能，他们的一个动向整体上来说就是非上市的一些公司，他目前是在出售他们的产能，还是说还是有一些资本想要进入这个行业。因为我们去年晚上会提价，今年如果再提价的话，那进入这个行业之后他就有利可图了。去年提价其实是属于从亏损提到盈亏平衡点，今年暂时的话其实也是可以，外面想进来的人肯定是没有的。至于说有没有出售的意愿？现在这个位置小小厂还能活，其实意愿也没那么强烈，除非说他真的是现金流都转不过来，那肯定是只能卖了。但现在的小厂，基本上也还能存活，就是因为去年提完价了。如果说按照25年的水平，今年再亏一年，那他们明年肯定都想卖了，这个毫无疑问。

发言人1   25:56
明白了解，现在的这个小厂，就是全国范围内您看下来大概还有多少的一个总产能的情况。然后数量大概是什么样的几点？数量可能大概就十家出头，有个22% 10多，不到25的这个才能占比大概也就是这样子的。因为前面两年就22年的时候，当时21 2222年上面比较好的时候，还甚至还有12一两个小女孩加了产线。但是投24年左右投出来，基本上就是处于这个产能利用率非常低的一个状态，可能就五六十，我估计也是很惨的一个状态。明白，对，然后还有就是最后一个问题是想问一下咱们那个定增进展竞争的话，就是刚刚受理完，然后一旦受理，后面的审批相对会快一点，这样就受理前的审核会比较麻烦一点。那后面相对会快一点，有可能春节之前就能拿到这个批文了。明白，春节之前明白。

发言人1   26:58
好的，对，然后我这边再跟您补充请教几个问题。第一个是咱们您觉得今年的一个整体的利润水平，大概是一个大概能做到是一个什么水平？因为之前可能是4.5，你应该就是4亿出头，4.1左右。有就好的。对，原来预计4.5就是没考虑这个资产减值。如果把资产减值加起来，其实差不多的，跟预期没有太大变化。对，就是两片的两片罐略好预期，然后三片罐略低预期，就是一来一回其实跟原来差不多。

发言人1   27:32
了解，后面咱们怎么去内部有没有对这个铝价有一个判断？铝价的话目前没有，四季度我们觉得还是可能趋于平稳。明年的话估计得等到年底跟这些提货商，包括我们的理财供应商去探讨一下。因为每到年底的时候，可能跨年的时候，有时候可能波动比较大，可能会涉及到存货的问题，那个时候我们可能会集中的探讨的会多一点。

发言人1   27:58
正常过程当中，其实每个季度其实就嗯嗯嗯嗯嗯因为十月底以来，好像就是十月中旬段以来，好像就有点抬头的趋势。咱们对目前来说这样的一个管理的一个方式是什么样子？目前其实主要就是第一个是现在70月份以来抬头，最近其实也还在23000前面的涨了两天，最近两天又跌下去了，23000出头一点。

发言人1   28:27
其实主要根据订单来，第一个存货，比如说跌的多一点，我们可能存货的周期就是比如说从两个礼拜可能加到3个礼拜甚至一个月，涨多了就回归到正常。然后第二个就是根据订单来，说白了就是我们尽可能少存现货，然后订单来了，我们就根据这个订单所对应的理财，在当时的时间点先把这个价格锁掉。一般主要的方式还是这种方式，就是说跌多了我们可能多囤点现货，这个毫无疑问。但是没有深跌的情况下，我们可能就是正常的两个礼拜三个礼拜的库存水平。

发言人1   29:00
明白，那么今年一直到明年年初，咱们还会有一些长约订单，然后他需要重新提价谈价，然后这个谈价的结果会出现这种情况。可口可乐就从大概差不多就现在这个时候11月份，到明年差不多半年左右的谈价周期。然后大概率如果考虑到三年前当时定的价格跟现在的铝价的话，其实可能会有可能会有这个叫什么，就可能会有小幅的这个题，小幅的提价小幅的提价人，对对对，小幅的提价如果说能在春节前定下来的话，那可能对于我们不是在12月份之前，12月底之前定下来。那可能对于我们跟这个客户谈价可能会有利益，跟下游客户谈价会有利的。但最终能不能在春节前定下来，这个就不好说了。

发言人1   29:54
明白可乐这个是整个行业都会可能会有一个结果，还是说我们那会有一个结果。整个行业明白了解，就是12月底之前，您觉得如果是像您说的这样的一个结果的话，对，加工费就是我们单看加工费，它是一个上涨，还是一个持平，还是一个下滑，我们涨肯定就是想涨加工费。对，就你波动这个不可控。对，对，肯定也要考虑进去。但主要我们其实想讲的是说，对，明白了解，这个就是他在是可能在12月底之前谈话是取决于哪些因素？这个就不知道了，这个说实话我也不知道他们这个跟海外客户怎么像去年就很快，可能就这两个礼拜就谈完了。

发言人1   30:44
因为当时这个确实是全行业亏损，然后铝价比当时就提的比较明显。然后当时22年的绝对框架相比来讲，肯定是有巨大的提升空间，那个就很快，今年就知道，按道理来说应该也不会拖太久，因为锂价比当时高了很多。对，是的，明白这个事他开始了吗？他是说在等待他这个开始，应该说11月份会开始，1月11月份。

发言人1   31:13
好的，没问题。好，感谢冯总。我这边暂时没其他问题了，麻烦会议秘书播报一下提问方式，看在线投资人有什么问题。大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键再按数字一。网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键再按数字一。网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。

发言人1   31:49
朋友，我看债券投资类暂时没有其他新的问题了。我看时间也差不多了，要不请您，最后再给我们总结一下。好的，今年总体来看，目前来看总体进度其实包括净利润也好，你也好，其实是符合预期的。只是说个别季度会有一些，我们看起来就是单届逐步逐步环比下降，所以给大家的感官不太好。但是这个确实也是中间包括这个天赐也好，包括两边段也好，不同的品类波动导致的。但总体来讲，其实这个情况已经是比请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。

发言人1   32:31
大的消费行业整体已经是要好很多的一个状态，只是说这个环比逐步的下降了，看上去确实不太好。四季度来看，其实有利的因素还是偏多一点的。然后整体明年看下来，还有越南产的投产，然后天丝红牛的这个风味这个品类，逐步引进经销商的改善，应该说三季度肯定是比较难的时候。我看今天跌这么多可能。
