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全文摘要
集团在前三个季度实现了稳健的财务表现，营业收入达到67.22亿元，净利润为8.34亿元，扣非净利润为8.18亿元，较去年同期有所增长。经营活动现金流量为9.49亿元，同比增长4.53%。基本每股收益为1.75221元，总资产达到1746.6亿元，资产负债率成功降至30%。尽管第三季度营业收入和净利润环比略有下降，主要受LNG业务波动影响，但集团仍保持了健康的现金流和财务状况。未来，集团计划优化产能、加强研发，并对产能扩展、市场机遇及国产替代持积极态度，展现出对持续增长和增强盈利能力的信心。

章节速览
00:00 集团前三季度财务与经营情况汇报
集团前三季度实现营业收入67.22亿，净利润8.34亿，经营活动现金流9.49亿，同比增长4.53%，资产负债率降至30%。第三季度营收22.08亿，净利润2.77亿，同比增长1.15%，扣非净利润2.88亿，同比增长7.6%。财务状况稳健，经营情况良好。

02:21 亚洲科技三季度业务稳健增长，预计未来三年持续向好
三季度亚洲科技实现稳健增长，单季收入达11.7亿，接近7.5亿。尽管受中东影响，韩国原材料涨幅抵消部分业务收益，但整体业务持续向好。预计未来三年，尤其是28年，随着客户产能扩张，公司收益将显著增长。国内存储和逻辑市场的需求快速提升，为公司带来新的增长机遇。

05:43 光刻胶业务增长与新工厂成本效益分析
讨论了光刻胶业务在国内市场的显著增长，得益于国产化进程中的份额提升。提及韩国UP和医美泰业务转移至先科，带来可观收入。新工厂在呼和浩特的投资有效降低了成本，提高了竞争力，尽管初期折旧费用较高。同时，天然气价格波动对成本影响显著，但新工厂的效益预计优于旧工厂。

11:02 行业展望与公司策略：存储器、面板及半导体的发展规划
讨论了未来存储器价格走势、面板产品创新与市场导入计划，以及半导体光伏业务的进展，强调了对市场需求增长的信心与成都工厂产能扩充的规划。

15:26 公司产能扩张与供应链挑战
公司正加速建设产能，目标年底全面投产，尤其关注成都工厂满产及新增产能，同时面临进口零部件短缺问题。LDS业务表现良好，但收入确认滞后。化学品供应稳定，测试进展顺利，预计2035年全球需求将超1000吨。前驱体质量领先，输送设备专利突破是关键。

20:07 2020年三季度各业务板块营收拆解与趋势分析
对话中详细拆解了2020年前三季度及单三季度各业务板块的营收情况，重点分析了南京华业务板块、电子材料业务板块的营收表现，指出南京华业务板块实现营收21.83亿元，电子材料业务板块实现44.33亿元。半导体化学材料、电子测试、光刻配套试剂等细分领域均有不同程度增长，其中南通半导体光刻配套设计三季度营收达1亿元，显示了显著增长。此外，电子特气和普通粉业务也实现了营收增长，内蒙古客车公司九月投产对其营收贡献明显。整体而言，尽管面临原材料涨价等挑战，各业务板块仍保持了良好的发展态势。

25:09 公司营收增长与产能供应情况分析
对话主要讨论了公司设备在第三季度的营业收入为8400万，相较于一、二季度平均的16500万略有下降，但整体呈增长趋势。同时，LGS设备的产能已达到供需平衡状态，国内建厂的自动产能提升与显示光刻胶及拍照设计收入的增长直接相关。预计电子材料业务占比将持续提升，第四季度营收将环比增长。

27:05 原材料涨价与产能验证挑战影响供应链
讨论了韩国原材料涨价及海力士产品调价背景下的供应链挑战。指出国内原材料转供韩国虽可行，但因产能紧张验证进展缓慢。韩国供应商普遍面临油气资源短缺导致的成本上升，影响整体涨价预期。此外，下游扩展问题也提上议程，强调了产能验证与资源分配的矛盾。

29:53 全球半导体产能扩张的瓶颈与挑战
对话探讨了全球半导体行业未来几年产能扩张的挑战，指出尽管主要公司计划大量投资扩产，但零部件供应不足成为关键瓶颈。欧洲和美国的零部件供应商无法满足亚洲快速扩产的需求，导致设备交付延迟，影响产能提升。此外，海外设备优先供给三星、海力士等企业，中国国内企业虽加速国产化，但仍面临获取先进设备的困难。

33:53 硅粉高端产品进展与LNG成本影响讨论
讨论了硅粉高端产品订单情况，LNG原材料涨价对盈利影响及工艺优化措施，以及营收下滑后的交互结构问题，预计四季度业绩将有所回升。

35:57 公司业绩增长与股权收购进展
对话围绕公司前三季度业绩增长、国内外销售情况以及江苏先科股权收购进展展开。前三季度收入与利润同比增长约27%，下半年增长态势良好。国内外销售占比均衡，国外大客户如海力士和美光贡献显著，国内销售额也迅速增长。关于江苏先科的少数股东股权，正与股东商讨合理估值，期望达成一致。

40:42 行业产能增长与市场份额提升探讨
对话围绕明年存储行业产能增长预期展开，指出设备影响虽存在，但整体产能仍有望增加。提及客户新增产能规划及设备启动渐进性。讨论了在海力士及韩国市场提升份额的可能性，指出个别品种份额增加空间，以及未来在三星可能获得份额增长的机会。强调国产化进程中的挑战与机遇，尤其是新产品的开发与应用，对提升市场份额具有重要影响。

43:29 雅克科技产品供需情况分析
对话围绕雅克科技未来产品供需状况展开，针对明后年下游扩产导致的需求增长，雅克科技表示其产品扩产节奏会提前于客户需求，故不太可能出现供不应求及乱涨价的情况。

44:55 行业供需错配与产能扩展讨论
对话围绕行业供需错配问题展开，指出海外供应商扩展速度慢于国内，可能导致短期内供不应求。强调关注行业动态，国内企业需快速响应市场需求，确保产能跟上客户扩张步伐。讨论了具体案例，如海丽丝年产量增长情况，指出行业扩张无大碍。

46:39 光刻胶行业国产替代与市场需求分析
对话围绕光刻胶行业三季度表现展开，指出尽管下游需求可能减弱，但国内客户增长显著，尤其是中国市场的份额持续扩大。提及LG等国外客户量减少影响，但整体国产替代趋势明显，宜兴生产基地的出货量超越韩国。预测未来出货额时，强调国内需求强劲，国产化趋势将支撑行业增长。

48:06 供应链紧张与产品涨价策略讨论
对话围绕供应链紧张及产品涨价策略展开，指出因原材料短缺，部分产品价格已上调，尤其提及彩色光泽调色调产品供应压力大。同时，讨论了国内供应链在半导体光刻胶领域的局限性，强调国产化替代进程缓慢，但缝合膜胶等特定产品领域国产化具有优势。最后，呼吁投资者持续关注与支持，认为当前是买入时机，市场将回暖。

发言总结
发言人1
报告了集团今年前三个季度的经营和财务状况，显示集团实现了67.22亿元的营业收入，归属于上市公司股东的净利润为8.34亿元，扣非净利润为8.18亿元，较去年同期有所增长。经营活动产生的现金流量为9.49亿元，同比增长4.53%，基本每股收益为1.75221元。总资产达到1746.6亿元，资产负债率降至30%。第三季度，集团的营业收入和净利润分别增长至22.08亿元和2.773亿元，同比增长1.15%。发言中还提到了公司在半导体材料、光刻胶、LNG等业务领域的进展与面临的挑战，强调了公司稳健的经营状态及未来的发展潜力。

问答回顾
发言人1 问：本集团今年前三个季度的营业收入和净利润情况如何？
发言人1 答：本集团今年前三个季度实现营业收入67.22亿元，归属于上市公司股东的净利润为8.34亿元，扣非后净利润为8.18亿元，同比略有增长。此外，经营活动产生的现金流量金额为9.49亿元，比去年同期增长4.53%，集团经营活动现金流保持稳健和健康。

发言人1 问：集团的基本每股收益、总资产及资产负债率是多少？
发言人1 答：前三季度集团的基本每股收益为1.75221元，九月末总资产为174.66亿元，资产负债率在九月末降低到了30%。

发言人1 问：第三季度集团的营业收入、净利润及同比变动情况怎样？
发言人1 答：第三季度集团营业收入为22.08亿元，可能较第二季度环比略有降低，主要受LNG业务赋能材料和工程安装季节性波动影响。第三季度实现规模净利润2.773亿元，同比增长1.15点；扣非后规模为2.88亿元，同比增长7.6%。

发言人1 问：三季度板材业务的整体表现如何？
发言人1 答：三季度板材业务整体保持稳健增长，单季收入接近7.5亿，全球单季收入达到11.7亿元。尽管受到中东影响，韩国原材料价格上涨基本抵消了部分业务利润，但整体业务板块持续向好，各板块业务预计在四季度及明年将继续增长。

发言人1 问：存储器业务和光刻胶业务的现状和展望如何？
发言人1 答：存储器业务随着市场需求强劲，预计在四季度和明年将享受客户产能扩张带来的收益增长。同时，光刻胶业务在国内客户国产化进程中有明显增长，市场份额提升，销售收入超过十几个亿。

发言人1 问：先科基金领域的业务进展及财务状况如何？
发言人1 答：先科基金领域今年销售收入已达十几个亿，单月销售收入稳定在1亿左右，目前实现一千多万利润，并且还有约1600万的在手订单，净现金超过3000万，业务形势较好。

发言人1 问：福气项目在呼和浩特的投资建设成果如何？
发言人1 答：福气项目于8月28号在内蒙开工，目前产业逐渐爬坡，生产质量与成本较成都科美特老装备大幅下降，毛利提高超过四个点，新工厂的投资正确性得以验证，新工厂具备更强竞争力。

发言人1 问：天然气合成成本受国际局势影响的情况怎样？
发言人1 答：天然气合成的主要成本受国际天然气价格波动影响，目前在成都本地生产天然气和氧化硅的成本相比去年大幅降低，而在杭州生产的优势更加明显。

发言人1 问：新工厂投入大，但从规模运营角度看表现如何？
发言人1 答：虽然新工厂投入巨大，但从规模运营来看，我们的经营状况仍然良好。最近几个月，由于新工厂的折旧费用增加（包括新设备、材料等），每月大约增加了2000万的成本。尽管如此，我们通过新建过程中引入的科技商务手段降低了部分财务压力，并且有信心应对未来可能的银行贷款压缩情况。

发言人1 问：存储器市场未来形势怎样？面板业务方面的情况及发展规划？
发言人1 答：从客户端了解到的情况表明，尽管新增产能较多，但实际供应紧张状况可能比预期更强。这意味着存储器原厂的价格不会下降，尤其是某些产品会有增长空间。同时，我们的存储产品明年将开始量产，市场需求有望增加。在面板业务上，今年我们将在去年的基础上继续增长，并且有高压缩产品正在测试中，预计这些新产品将很快投入市场，有助于改善当前的防控价格能力。

发言人1 问：公司在半导体光伏领域取得了哪些进展？
发言人1 答：在半导体光伏领域，我们已经获得了初步的客户认可，虽然初期订单量较小，但高速大尺寸产品的技术突破进展顺利，目前正在探索更高规格产品的研发。此外，成都彭州工厂的产能将在今年11月、12月及明年一季度新增产线，以应对不断增长的需求。

发言人1 问：对于未来产能建设及电力设备投入的规划是怎样的？
发言人1 答：我们计划在年底前加大对现有产线的投入，确保产能充分利用。目前成都工厂满产，但新增产能仍无法满足客户需求，因此需要加快产能建设，预计到2023年底，内蒙工厂的产能将达到一定规模，以降低成都工厂的成本压力。

发言人1 问：LDS业务的发展状况及面临的挑战是什么？
发言人1 答：LDS业务今年装机量大增，毛利率较高的产品由于客户装机进度与收入确认时间错配，利润未能完全体现。预计年底前会收到大部分款项，这将改善利润表现。目前，LDS业务面临进口零部件供应短缺的问题，但安装能力正在逐渐增强。

发言人1 问：关于木取代物的研发进展及市场前景如何？
发言人1 答：木取代物的研发进展顺利，国内第一条产线已经建完，测试成本和质量均符合预期。明年韩国将建设第一条产线，届时我们有望具备30吨的生产能力，远期来看，这一市场规模可能达到全球需求量的5到10倍，预计到2035年总量将超过1000吨，全球及国内三星等公司在该领域的应用也将逐渐展开。

发言人1 问：能否请秦总先拆解一下整个1到3季度，包括单三季度看各个业务板块的大致营收情况？对于第四季度整个板块的营收情况有何预测？
发言人1 答：好的，从三季度开始，南京华那业务板块总共实现了营业收入21.83亿元，这个数字基本符合年初的销售预测，只是二季度交付较多导致三季度有所波动。电子材料业务板块在集团销售中的比重持续增长，前三季度总营收为44.33亿元，占到了70%左右。但由于今年石油涨价，导致环氧丙烷等原材料价格上涨，相较于去年，前三季度的营收有所减少，约为1.02亿元。预计第四季度整体材料业务将环比继续增长，且LGS设备的营收将保持增长趋势。

发言人1 问：半导体化学材料、电子测试、光刻胶及配套设备这几项业务在1到3季度的具体营收表现如何？
发言人1 答：半导体化学材料板块（包括全晶体和南通半导体光焦配套设计）在1到3季度实现营收21.558亿元；电子测试方面的营收约为3.79亿元；光刻胶及配套设备方面，显示相关的营收为13.993亿元，设备营收为2.15亿元，亏损为2.99亿元。

发言人1 问：对于半导体化学材料中的硅粉和电子测试业务，与去年同比是否有增长？
发言人1 答：是的，半导体化学材料中的硅粉和电子测试业务相较于去年都有稳定的同比增长。

发言人1 问：电子特气在第三季度的营收表现如何？
发言人1 答：在第三季度，电子特气实现的营业收入为1.304亿元，这与内蒙古客车在九月份开始投产有关。此外，规则产品的营收在第三季度为0.606亿元，相较于上半年有所增长。

发言人1 问：LGS设备在第三季度以及后期的营收预期如何？
发言人1 答：LGS设备在第三季度产能已处于供不应求的状态，受益于国内不断扩大的自动产能，显示光刻胶和拍照设计在第三季度实现的收入为3.83亿元，环比略有下降。

发言人1 问：前驱体业务方面，面对韩国原材料涨价以及海力士产品价格调价，公司是否有计划通过国内采购再出口至韩国的方式来降低成本？
发言人1 答：我们正在尝试通过国内采购后出口至韩国的方式来降低成本，但由于韩国厂商产能紧张且重视良率，这一动作进展缓慢，目前尚未取得显著成效。

发言人1 问：上个礼拜到我们这里的验证产品产能是否有所增加？
发言人1 答：是的，已验证产品的产能确实有增加，但未验证的产品验证进程很慢，主要是因为产能已满，验证资源紧张，机台资源不愿意牺牲产能来验证新产品。

发言人1 问：目前涨价问题是什么情况？
发言人1 答：涨价是因为韩国所有材料供应商面临中东油气资源供应短缺的问题，由于中东战争等原因导致无法购买到足够的油气资源，进而造成产能不足并最终推高价格。

发言人1 问：涨价后是否可以向客户提价？对于下游产业的扩展情况了解如何？
发言人1 答：涨价是可以考虑的，因为今年是刚经历涨价周期，且下游需求较大，客户可能接受。同时，山西海事可能也会从中受益。今年全球核心公司的新增产能并不多，大规模释放预计会在2027年至2029年期间出现，包括三星、海力士等公司都在扩产，韩国计划投资10万亿韩元用于产能扩建。国内产能扩建虽然喊声响亮，但由于零部件供应商如光刻机等存在卡点，导致产能扩张受限，且海外设备供应商优先供给三星、海力士等企业，中国国内厂商虽购买高价设备，但不一定能拿到优先供应。

发言人1 问：设备交付问题是否影响了产能扩建？
发言人1 答：是的，设备交付是产能扩建中的瓶颈，尤其是某些海外设备必需品，通常优先供应给大型企业，即使国内厂商购买价格更高也未必能获得优先级。

发言人1 问：硅粉高端产品方面的最新进展如何？
发言人1 答：公司在硅粉高端产品领域取得一定进展，在陡山已拿到一些订单，每月约几十个订单，其他客户还在测试阶段，尚未实现商业化订单。

发言人1 问：油价上涨对LNG业务的盈利影响有多大？
发言人1 答：油价上涨导致LNG的成本上升，但公司正在优化工艺并预计明年能平衡油价影响，甚至随着技术进步做得更好。三季度营收下滑可能会影响盈利，但四季度有望因工作时间更长而有所弥补。

发言人1 问：江苏先科收购剩余股权的进展如何？今年前三季度收入和利润相比去年增速是多少？
发言人1 答：江苏先科收购剩余股权的具体进展未在提供的内容中明确说明，需要进一步查询相关信息。今年前三季度的收入和利润相比于去年增长了大约27%。

发言人1 问：江苏新科的具体收入利润情况以及少数股东股权进展如何？
发言人1 答：江苏新科的毛利率与去年基本持平，部分品种如金属产品有所增长。关于少数股东股权上翻，目前正与股东进行估值谈判，但需给投资者一个合理的期望值，避免过高估计导致交易所不通过。

发言人1 问：国内和国外在全喜这一块的整体销售金额及产品拆分情况是怎样的？
发言人1 答：目前国内国外销售比例大约为1比1，国外主要客户有海力士和美光，三星明年也会有所增加。海力士和美光产能增加带来的销售额有十几个亿，台积电的销售相对较小，每月几百万，全年几千万。

发言人1 问：目前存储产品的逻辑量增长情况及未来预期如何？
发言人1 答：今年存储产品的逻辑量增长较快，市场份额在国内和国外都有提升，预计明年随着新增产能及份额增长，逻辑部分的销售额将达到20%以上，增量较大。

发言人1 问：明年整个行业存储产品的产能情况以及客户新数据方面是否有了解？
发言人1 答：目前尚未有具体数据表明明年所有客户的新产能情况，但有人与我们沟通过明年新产能的事宜，客户的项目很多，实际开启的新产能需要时间逐步提升。

发言人1 问：在海力士或韩国市场的份额是否有可能增加？
发言人1 答：海力士的市场份额已较高，进一步增加份额较为困难。不过，某些特定品种会增加份额，同时三星明年开始可能会增加对我们产品的份额，未来潜在的国产化需求也可能促使市场份额有所提升。

发言人1 问：雅克的新产品哪些可能会率先进入供不应求的情况？
发言人1 答：虽然下游扩产需求会增加，但由于公司新建产能会提前于客户规划，因此不太可能出现供不应求并伴随涨价的情况。

发言人1 问：关于半导体光刻胶的发展进度如何？
发言人1 答：半导体光刻胶的推进速度相对较慢，因为验证周期长且客户产量有限，目前全球只有雅克和杰萨能做，竞争环境下国产化替代的选择较少。因此，半导体光刻胶的发展需要时间，成道的半导体光刻胶的推进速度会非常慢。

发言人1 问：原材料资产的进度如何？
发言人1 答：原材料供应非常紧张，很多依赖日本和韩国进口，尤其是彩色光刻胶的原材料，国内供应链还不太成熟，因此很多产品采取飞机运输以确保供应。

