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章节速览
发言总结
发言人1
主持并参加了关于公司新意向三季报的解读会议，强调了三季报财报的发布，并针对收入下滑等变化展开了讨论。他积极邀请公司管理层，包括王总和林总，共同讨论三季报的经营情况及未来展望。会议涵盖了行业趋势、产能产量增长、供应链挑战、原材料紧张、存货管理、产品结构变化、股权激励目标、原材料供应策略以及对四季度的展望等议题。他还回应了投资者关于产品发货、原材料供应、订单需求、新产品布局及收入确认的提问，展现了公司在应对供应链难题和市场需求变化时的积极策略，以及对未来业务增长的信心。

问答回顾
发言人1 问：在三季度也发生了一些问题，能否具体说明一下，特别是在供应链端和发货方面遇到的挑战？
发言人1 答：三季度确实出现了一些问题，主要是供应链端的变化以及客户提货节奏的调整。此外，在九月下旬，泰国地区发生了洪水自然灾害，导致我们在最后一段时间的发货量受到影响，许多产品未能及时销售，从而造成营收确认的延迟。这些情况具体影响了三季度的收入确认。

发言人1 问：九月份的发货延迟大概带来了多少营收确认的延迟，这部分在四季度能够补回来吗？
发言人1 答：整体来看，三季度末的存货比二季度增长了五十多个亿，其中大部分是可以很快实现销售收入的库存商品。由于三季度外部环境的影响，发货与收入确认存在跨期现象，但如果我们把这部分考虑在内，三季度的收入下滑趋势可能并不明显。对于四季度，公司对收入来源及物料准备充满信心，相信能够弥补部分营收确认的延迟。

发言人1 问：目前原材料供货情况如何？特别是行业反馈中DFP等核心物料紧张的问题，公司对此有何应对措施？
发言人1 答：目前整个行业原材料供应确实趋于紧张，尤其是随着行业体量快速增长和光模块订单数量级的增加，原材料紧张度逐渐显现。公司对原材料的供应准备工作已经提前很久进行，针对Q4及明年的订单交付，已经做了充足的准备。尽管在原材料环节仍可能出现临时情况，但公司有信心应对并提升供应链管理水平，确保Q4乃至明年的订单需求能够顺利交付。

发言人1 问：对于新品NPO，公司的布局情况如何？
发言人1 答：公司已经在与多家客户进行NPO产品的开发，并预计从2027年开始会有小批量投产，到2028年将实现大规模投产。目前，公司在产能和材料准备方面紧锣密鼓地与客户进行前期准备，相关设备及生产工艺设计已经在规划之中，以确保能够满足客户的时间表需求。对于NPO生态的发展，公司表示非常确定，并有信心在新产品中充分参与，预计将成为公司未来的重要产品及贡献之一。

发言人1 问：从物料保供来看，Q4的环比产量增速大概到什么区间？现在生产出来客户就能提货吗？还是需要增加库存？
发言人1 答：Q4从订单来看，由于今年的订单集中在下半年，尤其是Q4。从原材料备货周期和产能产量角度看，将有非常大幅度的增长，预计会有一个大比例的环比增长。至于提货和库存情况，将根据客户需求和交付节奏进行安排。

发言人1 问：毛利率下滑的原因是什么？
发言人1 答：毛利率下滑主要是由于产品结构和客户结构的变化导致的正常波动。公司相信未来毛利率水平可以保持相对稳定，三季度的变动属于正常范围。

发言人1 问：Q2未交付的货物现在是否已经发出？
发言人1 答：Q3的部分货物由于销售模式、提货节奏及外部事件（如泰国洪水）的影响，导致发货计划有所延误，销售收入未能在九月实现，但已部分发货并在十月初完成。

发言人1 问：我们今年的股权激励目标有信心完成吗？
发言人1 答：公司对完成今年的股权激励目标充满信心，正努力在Q4实现激励目标。

发言人1 问：四季度环比产量增速在什么区间？
发言人1 答：四季度环比产量增速将有大幅度提升，交付量、产量以及扩产节奏均有显著增长。

发言人1 问：Q3存货中50%是可以发货的商品吗？这些商品能否在Q4确认收入？
发言人1 答：截至10月底，9月底形成的库存商品已大部分确认收入，不存在不能发货的商品。库存量会随每月入库情况调整，但公司正积极准备及时发出新的入库商品。

发言人1 问：针对FCC潜在的影响，公司及客户是如何看待和应对的？
发言人1 答：公司正在与客户充分沟通，并紧密分析供应链结构，探讨内部调整方案以应对潜在比例变化。同时密切关注相关政策走向，并针对不同情况做好积极准备，包括全球化布局。

发言人1 问：对于NTO产品的放量节奏以及1.6T产品生命周期的看法？
发言人1 答：目前与客户合作进展顺利，已获得明确的订单指引，预计27年和28年NTO产品的销量将持续放大，尤其在28年将占据公司产品较大比例。同时，1.6T产品今年的放量将持续加快，占公司产品比重也会快速提升，认为其生命周期主要集中在今年和明年。

发言人1 问：公司这次洪水是否导致部分商品损坏需要积极减持？
发言人1 答：没有，我们没有涉及到货物损坏的情况。这次洪水主要影响了物流速度和节奏，导致原计划在九月底大量发货的产品没有及时发出或报关出口。

发言人1 问：九月因洪水未发出的产品量级是多少？
发言人1 答：这个问题与之前的问题实质相同，具体未发货产品的量级无法明确给出。

发言人1 问：客户提货节奏是怎样的，是否受到洪水影响？
发言人1 答：客户的提货节奏相对正常，但九月由于洪水，发货集中期遇上了洪水，影响了物流速度，造成部分产品的延迟发货。客户提货节奏在每个月会有一定的变化，这是正常现象。

发言人1 问：明年800G和1.6T产品价格是否会面临价格端压力？
发言人1 答：目前没有看到价格端压力。

发言人1 问：存货中的产成品是以什么成本价记录的？
发言人1 答：存货中的产成品是根据实际成本价来记录的。

发言人1 问：三季度洪水造成的收入延误具体有多少？
发言人1 答：具体的收入延误数量级不便透露，但影响较大，从数据上看有明显的减少。

发言人1 问：王总能否展望2027年及之后新产品（如干光fill in和OLO等）的引入和展望？
发言人1 答：我们公司在新产品布局和投入方面一直走在前沿，对于已与客户明确放量时间的产品（如OCS和NPO），我们有信心能第一时间进入市场，为公司产品面和量级提升带来积极贡献。

发言人1 问：PSP在三季度出货是否拖累了DSP，能否量化DSP的影响？四季度DSP或其他元器件还会不会有干扰？
发言人1 答：三季度我们在原材料端确实遇到了一些问题，特别是DSP核心元器件备货周期很长。虽然无法给出具体数据，但我们会在未来更好地总结经验，改善原材料准备，预计从Q4开始会做得更严谨和充分。

发言人1 问：泰国工厂产能占比情况如何？
发言人1 答：成都和泰国工厂有相应分工，都在扩产。泰国工厂更侧重于产成品到发货阶段，而成都工厂负责其他环节。双方都在新建厂房和扩大现有产能，以提高交付能力。

发言人1 问：下一个问题是这三季度的所得税率有明显抬升背后的原因，以及后面对税率的展望？
发言人1 答：所得税的变化是根据销售收入和营业利润的变动以及税务政策调整来适应的。在泰国的产出较大，导致税收优惠的条件化对税率有一定影响。

发言人1 问：完成去年全年的股权激励目标，Q4需要180多亿的收入，那今年的股权激励还能达标吗？
发言人1 答：我们有信心向这个目标努力，并且正在整合所有资源朝这个方向前进，但目前无法确定是否能达成目标，会尽力去做。

发言人1 问：假设Q3有30亿存货未发，考虑到毛利率或大约60亿，这是否意味着Q3生产了170亿货值的货物？
发言人1 答：对于量化数据无法直接给出，但Q3产量环比是有所增加的。具体生产金额无法给出明确数字。

发言人1 问：洪水对公司是否存在部分商品具体减值的情况，以及友商在泰国也有较多产能布局，为何对公司影响如此之大？
发言人1 答：洪水主要影响物流而非生产，且公司在九月下旬发货集中，发货节奏与洪水时间重合度高。此外，未直接回应关于与友商产能对比的问题。

发言人1 问：目前关于7-9月月产能爬坡节奏以及完成全年激励目标（Q4需要180多亿收入）的情况？
发言人1 答：已讨论过此问题，不再重复，并提到9月发货特别集中，且根据公告会在三季报披露后推进回购计划。

发言人1 问：三季度生产环比增长不强劲的原因是否因为缺物料？
发言人1 答：缺物料是原因之一，但在四季度及以后会有很大改善；另外还受到客户提货节奏及泰国洪水影响发货节奏等因素的影响。

发言人1 问：原材料短缺问题是否对三季度生产增长影响较大？
发言人1 答：原材料短缺确实对三季度产出有一定影响，但公司也在吸取过往经验，努力改善原材料管理，减少对生产交付的影响。

发言人1 问：对于谷歌、菜pex和oracle等海外大厂资本开支波动以及romantic马威尔收购roman的传闻怎么看？
发言人1 答：对于海外大厂资本开支的波动，基于当前市场情况和公司内部规划，对明年市场持乐观态度，预计订单交付需求和产量产出会有大幅度增长。对于romantic马威尔收购roman的传闻，目前感觉对国内光刻机暂无直接影响，但新闻初期，将持续关注后续进展。

发言人1 问：目前整个三季度的产品结构中，1.6T产品的占比情况及四季度发展趋势如何？
发言人1 答：1.6T产品占比在增加，四季度增速会更为明显；硅光产品占比也在增加，但具体百分比还未进行拆分统计。

