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全文摘要
索辰科技举行了一场关于2026年三季报业绩的交流会，对参会者的到来表示了感谢，并提醒大家保持静音。会议首先回顾了公司的财务状况，提及了营业收入的增长与净亏损的扩大，同时深入分析了营业毛利、销售和管理费用等关键数据。特别强调了公司对研发的高度重视，研发费用占比同期营业收入的72.65%。会议还讨论了应收账款和现金流的状况，并探讨了公司如何应对这些财务挑战。

在产品线介绍部分，公司详细展示了天宫系列和开悟系列，说明了这些产品如何服务于不同行业。随后，代表们就公司业务、产品开发和战略方向提出了问题，公司领导吴畏子和梁启凡等人进行了详细解答，涵盖了物理AI的发展趋势、产品协同效应以及未来的市场布局策略。

会议以感谢投资者的积极参与结束，并承诺将继续关注和推进物理AI技术的发展，致力于为客户提供更优质的服务，展现了公司对未来发展的积极态度和决心。

章节速览
00:00 索辰科技2026年三季报业绩交流会
会议开始前，主办方对参会者进行了免责声明的宣读，强调了会议内容的保密性和版权保护，提醒投资者注意投资风险，并告知将在主讲嘉宾发言后留有提问时间。

01:17 福成科技2026年前三季度业绩与战略布局
介绍了2026年前三季度营业收入增长62.89%至17251.28万元，但净亏损扩大至9519.07万元。收入主要来自天宫系列，开悟系列收入1528.76万元。强调了工业软件业务基础的巩固与两大产品体系的协同发展，以及高端制造、工业能源等领域的布局。

04:55 公司前三季度财务与业务发展概况
对话介绍了2023至2026年前三季度公司财务状况，包括毛利率提升、三费增长及研发投资加大，同时提及应收账款减少、现金流改善与未来业务规划，强调了产品能力建设、市场拓展和费用管理的重要性。

10:07 火橙科技业务布局与产品体系介绍
介绍了火橙科技的业务布局与产品体系，包括天工系列和开悟系列两大产品线。天工系列涵盖研发设计、仿真验证及生产运营等环节，开悟系列面向物理AI应用。公司前三季度营业收入17251.28万元，两条业务线相互支撑，通过CE仿真软件积累的物理建模核心求解及工程验证能力，为物理AI提供技术支持。此外，还完善了物理AI产品体系，开发了大圣智能体、行者合成数据及营造万象世界物理模型，提供定制化开发服务、系统集成及技术服务。

14:07 公司聚焦核心技术与场景应用，加速商业化进程
公司围绕工业及能源、高端制造等场景，推进产品与解决方案优化，通过软件许可等实现业务转化。未来将巩固CAE基础，整合仿真与自动化能力，提升研发效率，以工程价值为导向，加速商业化应用，提高业务转换效率。

17:38 索辰科技世界物理模型的技术优势与应用
对话围绕索辰科技的营造万象世界物理模型展开，该模型以高精度物理数据驱动，融合AI感知与多模态表征，具备力觉、触觉等深层次物理场推演能力。其技术优势在于自主研发的CE求解器与多物理场仿真解决方案，通过标准化数据结构和SDKAPI支持能力集成，有效结合物理机理与AI算法，确保物理一致性与计算效率，适用于多种工程场景。

21:01 物理AI商业模式与物流业务增长分析
讨论了物理AI的多样化商业模式，包括软件销售、项目型解决方案和技术服务。强调了物流业务的定制化特点及未来提升方案成熟度的目标。提及了项目实施的复杂性和回款关注，以及通过典型项目积累经验的重要性。

24:56 柏辰科技物理AI与仿真技术融合战略解析
对话围绕柏辰科技在物理AI和仿真技术领域的融合战略展开，详细阐述了天空系列与开悟系列两条产品线的协同逻辑。天空系列专注于CE软件研发及技术服务，而开悟系列则聚焦于物理AI产品体系和解决方案。两者通过共享技术能力和业务资源，共同推动物理AI领域的发展，实现从仿真验证到智能体训练的业务转换，连接工业现场数据与设备，促进工业自动化与生产管控的深度融合。

29:01 物理AI产品布局与重点发展方向
对话围绕公司物理AI产品的布局与未来重点展开，介绍了大神智能体、行者合成数据和世界物理模型等产品，分别侧重于工程仿真、多物理场数据生成和物理建模与AI融合。这些产品应用于矿山、环卫车等场景，旨在通过物理AI技术取得先发优势并推动更大进展。

32:04 物理AI行业发展趋势与人形机器人布局探讨
对话围绕物理AI行业的发展重点展开，提及低空经济、具身智能及特种车辆等高精度物理需求场景，强调算力与生态建设的重要性。同时，讨论了人形机器人领域的合作与国产化仿真软件的发展，透露了与头部机器人厂商的合作意向及未来布局计划，强调成果发布前的敏感性与持续沟通策略。

发言总结
发言人1
他对本次会议进行了全面总结，感谢各位参会者的参与和支持。会议主要围绕索辰科技2026年三季报业绩展开，详细介绍了公司的业绩情况、财务表现、经营重点，包括主营业务进展、收入增长、利润情况、毛利率变动、费用增长对公司利润的影响，以及应收账款和现金流状况。此外，他分享了公司未来发展战略、产品研发方向和市场布局。在问答环节，他针对投资者关心的物理AI产品的特点、商业模式、布局方向以及未来发展重点进行了详细解答。最后，他表达了对投资者关注和支持的深切感激，并正式宣布会议结束。

问答回顾
发言人1 问：2026年前三季度公司实现了营业收入多少？较上年同比增长了多少？公司2026年前三季度的归母净亏损为多少？较上年同期亏损扩大了多少？
发言人1 答：2026年前三季度公司实现了营业收入17251.28万元，较上年的同期增长了62.89%。归属于母公司股东的净亏损为9519.07万元，较上年同期亏损扩大1923.95万元。

发言人1 问：公司目前业务划分的主要类别是什么？下一阶段公司的工作重点及业务发展计划是什么？
发言人1 答：公司目前业务主要分为“天宫”和“开悟”两大类。其中，“天宫”类涵盖了工业仿真软件、仿真产品开发、工业自动化软件及控制系统，以及生产管控一体化解决方案。而“开悟”系列则在努力构建中，后续将围绕物理AI应用进行产品研发和场景应用。下一阶段，公司将继续围绕客户需求推进产品和项目的交付，并关注费用投入、收入转换与现金回收之间的匹配。在业务发展方面，将持续巩固和加强CE仿真与工业软件领域的基础，同时推进物理AI的产品验证、客户导入和场景应用，加强相关子公司在产品技术、客户及交付能力方面的协同。

发言人1 问：公司在2023年到2026年前三季度的综合毛利率是多少？较上年同期提高了多少个百分点？
发言人1 答：2023年到2026年前三季度，公司综合毛利率为61.47%，较上年同期提高了19.59个百分点。

发言人1 问：公司前三季度的销售费用、管理费用及研发费用分别是多少？各项费用同比增长了多少？
发言人1 答：公司前三季度销售费用为4391.64万元，同比增长了159.68%；管理费用为9292.40万元，同比增长了54.78%；研发费用为12533.37万元，同比增长了55.72%。三项费用合计26165.83万元，同比增加10455.57万元。

发言人1 问：公司应收账款账面价值及现金流的情况如何？
发言人1 答：截止2026年9月末，公司应收账款账面价值为72753.18万元，较年初减少了6780.16万元，降幅为8.52%。公司正在加强对长账龄款项的管理，提升回款效率。此外，2026年前三季度经营活动产生的现金流净额为-2748.22万元，上年同期为-7430.17万元，净流出同比减少了4681.94万元，经营现金流有所改善。

发言人1 问：我们物理I从技术端到商业化的变现，现阶段我们的物联业务主要是采用哪样的商业模式？
发言人1 答：目前，我们公司的物理AI业务商业模式多样化，主要采用软件产品销售、项目型解决方案以及持续的技术服务相结合的方式。物理AI软件通过软件许可证及配套技术服务实现收入，产品开发和解决方案根据客户需求进行定制化开发、系统集成项目实施和交付，并提供后续的持续技术服务以确认收入。

发言人1 问：公司如何推进项目实施和验收进度，并重点关注哪些环节？物流业务方面为何呈现出多样化特点，以及公司在项目实施中如何处理定制化需求？
发言人1 答：公司将通过积累典型项目的实施经验来逐步提高解决方案的成熟度和可复制性，围绕客户的需求预算和工程条件去推进项目。同时，公司也会重点关注业务转化和回款情况，并会在后续有一系列公告或公众号信息进行披露。物流业务多样化的缘故在于客户需求各不相同，每个项目都需要针对不同场景进行预训练，以实现更好的泛化。目前确实以单个项目定制为主，但公司在每个项目的定制过程中会努力形成可复用的产品。

发言人1 问：物理I赋能高端制造装备业务模式有何特点，以及如何实现定制化与可复用产品的结合？
发言人1 答：物理I赋能高端制造装备业务具有较多定制化特点，每个装备对物理I的需求和开发各异。尽管如此，公司在每个定制项目中都会积累经验，最终形成可复用的产品。

发言人1 问：公司对天工和开物两条产品线是否有协同，以及目前管理层如何定位这两条产品线？
发言人1 答：虽然天工和开物是两条不同的产品线，但实际上它们有深刻的业务转换逻辑。天工系列专注于CAE仿真软件的研发与服务，覆盖仿真设计、验证及工程现场控制等领域；而开物系列面向复杂的物理场景构建物理I产品体系和解决方案，提供模型训练、智能体合成数据等支持。天空系列的自动化、工业自动化能力和生产管控能力有助于连接工业现场数据和设备，为物理I领域提供整体解决方案。

发言人1 问：公司目前在物理AI产品方面的布局及重点是什么？
发言人1 答：今年3月份，公司发布了多款物理I产品，包括大圣智能体、行者合成数据和营造万象世界物理模型等。其中，大圣智能体让工程师能以自然语言与CE软件对话并支持仿真流程；行者合成数据通过多物理场仿真引擎结合真实与人类视频数据生成多模态物理场数据，为包括具身智能在内的物理I载体提供支持和验证；营造万象世界物理模型则融合了物理建模、人工智能和物理规律约束，面向不同领域的模型训练，并结合合成数据进行多模态仿真数据的生成。

发言人1 问：在下半年或明年，公司在产品发布、并购整合及生态建设方面，在物理AI领域有哪些新的关注点？公司除了与头部机器人厂商有合作之外，在机器人及人类机器人的厂商对接方面有何更深入的表述和指引？
发言人1 答：公司在下半年和明年的重点将关注需要高精度物理驱动的行业，如低空经济（包括低空反无、低空安全）和具身智能（人形机器人）。在产品方面，将持续开发针对这些领域的产品解决方案，并在算力和散热解决方案上进行重点布局，比如算力协同和液冷热管理。同时，也会围绕人形机器人进行深入研究和项目合作，包括与语数合资公司的设立，以拓展更多应用场景并增强合成数据和模型训练的能力。公司注重与头部机器人厂商的合作，并且认为人形机器人最终会应用于工业端和高端制造场景，需要精细度操作，这将成为公司重点发展方向。此外，对于特种车辆如矿车和环卫车，由于其与真实世界的交互远比行驶汽车复杂，对物理I的需求更为迫切，这也是公司选择场景的一个关键依据。

发言人1 问：公司在国产化方向上做了哪些布局？
发言人1 答：公司在国产化方面着重开发了国产物理AI仿真软件及配套工具链，以实现真实场景的虚拟复现、多模态数据生成以及质量校验等。特别是在钱塘区牵头的项目中，针对国产化要求，公司将致力于推动仿真训练领域的国产替代，并持续关注相关成果的发展和应用。

