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发言人1   00:00
感谢大家参加本次会议即将开始，请稍后。Thanks for your participation. The meeting is ready to start. Please remain on the line. 

发言人1   00:22
大家好，欢迎参加索辰科技2026年三季报业绩交流会。目前所有参会者均处于静音状态，下面开始播报。免责声明，本次会议仅服务于邀请参会的广大投资者，会议音频及文字记录的内容仅供参会者内部使用，不得公开发布所称科技未授权任何媒体转发本次会议相关内容，未经允许和授权的转载、转发均属侵权。索辰科技将保留追究其法律责任的权利，所成科技不承担因转载、转发而产生的任何损失损失和责任。

发言人1   01:01
市场有风险投资需谨慎，提醒广大投资者谨慎做出投资决策。在会议开始前，我们提示各位投资者，在主讲嘉宾发言结束后将留有提问时间。下面有请公司主讲嘉宾发言，谢谢。

发言人1   01:20
各位投资人大家好，我是福成科技的吴畏子。首先还是持续感谢各位对辅成科技的关注和支持。接下来会由我这边向各位介绍一下公司2026年前三季度的业绩情况，财务状况，还有一些经营的重点。然后我这边结束之后，再由我们公司的IR同事梁启凡为大家介绍一下整个行业还有后续的战略布局。首先是公司的收入与利润情况，2026年前三季度公司实现了营业收入17251.2 8万元，较上年的同期增长了62.89%。

发言人1   02:07
归属于母公司股东的净亏损为9519.0 7万元，较上年同期亏损扩大1923.9 5万元。从整体的利润表变动来看，公司本期营业毛利规模有所提升，但是因为销售和管理以及研发费用的增长额高于营业毛利的增长额，所以本期利润是有承压的那不同的业务和子公司的收入贡献费用增长的构成，还需要我们结合各分产品和分主体的经营数据进一步分析。第二个是关于收入和结构的分类。这个因为我们也一直有持续在提公司的整体业务，包括过年暴力也有写，就是分为天空和开物两大类。因为看有一些新朋友，所以我这边还是重复介绍一下。

发言人1   03:11
像天宫类的话，我们是覆盖工业仿真软件、仿真产品开发、工业自动化软件及控制系统，生产管控一体化解决方案。稍等，生产管控一体化解决方案。其中CE业务我们是还是会围绕流体结构、电磁、声学、光学等全学科，为客户提供传统的工业仿真设计优化，还有定制化的仿真产品开发服务。像工业自动化与生产管控业务，就是力控这边的还是会持续面向工业现场的数据采集、运行监控、过程控制及生产运营管理。财务是公司面向复杂物理场景的物理A产品体系及解决方案，覆盖开发应用模型构建训练智能体合成数据以及世界物理模型等方向。公司后续会结合高端制造、工业能源、自身智能低空等场景的具体需求，推进开户系列产品的验证和客户导入。

发言人1   04:29
在三季度的收入结构上，天空系列还是公司营业收入的主要来源。开悟系列我们在意图读懂上也有列明是1528.7 6万元。后续我们会继续巩固工业软件业务基础，结合客户的需求，推动这两大产品体系的协同发展。

发言人1   04:57
好，第三部分我介绍一下前三季度的毛利率及三倍的情况。2023年到2026年前三季度，公司综合毛利率为61.47%，较上年同期提高了19.59个百分点。营业毛利为10605.0 5万元，同比增加了139.05%。

发言人1   05:30
三费方面，公司前三季度销售费用为4391.6 4万元，同比增长了百分之159.68。管理费用为929240.8 2万元，同比增长了54.78%。研发费用为12533.3 7万元，同比增长了55.72%。同时三项费用合计26165.8 3万元，同比增加10455.5 7万元。前三季度研发费用相当于同期营业收入的72.65%。

发言人1   06:18
公司研发还是坚持CE仿真与物理研并重，持续完善CE仿真的底层算法、核心求解器以及多离场仿真的能力，提升软件的计算精度、求解效率和工程的适用性。在物理学方向，还是会持续推进智能体合成数据，还有世界物理模型等的产品研发，加强模型的训练、场景验证跟装备的结合以及工程应用的能力。后续公司将是结合实际业务的需要与盈利改善的目标，会统筹推进整个产品能力的建设，市场渠道的拓展以及费用精细化的管理，持续提升经营效率与盈利水平。

发言人1   07:09
第四部分我介绍一下公司应收账款以及现金流的情况。应收账款方面，截止2026年9月末，公司应收账款的账面价值为72753.1 8万元，较年初减少了6780.1 6万元，降幅为8.52%。这方面因为公司近期还是持续关注请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。我们的应收账款的账龄以及客户付款的进度，会加强对长账龄款项的管理，强化项目的全流程管理，会衔接项目实施验收结算以及回款的安排，提升回款的效率。现金流方面，2026年前三季度，公司经营活动产生的现金流净额为-2 748.22万元，上年同期为-7 430.17万元，净流出同比减少了4681.9 4万元，收窄了63.01%。

发言人1   08:30
其中，销售商品、提供劳务收到的现金为29209.7 6万元，同比增长了百分之108.48，经营活动现金流入合计34306.5 1万元。经营现金流改善主要系销售回款情况较去年同期向好，经营性现金流入的增长幅度高于流出的增长幅度。总体看来，前三季度公司的营业收入和综合毛利率均有所提升，经营现金流流出同比收窄。同时费用期间期间的费用增长对盈利形成了一定的压力。下一阶段公司将继续围绕客户需求推进产品和项目的交付。我们会关注费用这块的投入，收入的转换，还有现金回收之间的匹配。业务发展方面，公司还是会持续在关注CE和工业软件基础上推进我们全面推进物理A的产品验证、客户导入还有场景的应用，并加强相关子公司在产品技术、客户及交付能力方面的协同。我这边大概就介绍到这里，后续由杨启凡这边为大家介绍一下下一步的业务框架。

发言人1   10:13
各位领导，我是火橙科技梁启凡。现在由我来介绍一下公司的整体的业务布局，产品体系以及下一阶段的工作重点。公司业务以CE软件开发销售及技术服务为基础，形成了天工与开悟两大产品线，推动工业软件与物理AI协同发展。

发言人1   10:36
一总体业务框架及业务协同。天宫系列覆盖研发设计、仿真验证及生产运营等环节，包括工业仿真软件、仿真产品开发、工业自动化软件及控制系统生产管控一体化解决方案。开物系列面向物理I应用覆盖构建模型训练、智能体合成数据以及世界物理模型等方向。前三季度公司实现营业收入17251.2 8万元，两条业务线相互支撑，通过CE仿真软件积累的物理建模核心求解及工程验证能力，为物理AI提供技术支持。工业自动化和生产管控能力有助于连接现场数据、设备及业务系统，共同支持面向客户具体任务的解决方案。

发言人1   11:36
2、巩固监工系列及工业软件、工业工程应用的能力。CE业务围绕结构、流体、电磁、声学、光学及多物理场等方向，提供仿真分析、工程验证、设计优化和定制化开发服务，并根据客户需求提供数字孪生系统、仿真与试验融合验证系统、仿真语音平台等综合解决方案。工程仿真软件保持季季更小版本、年更大版本的既有迭代机制，围绕计算精度、求解效率、稳定性、易用性及行业适配性完善产品，推动核心求解能力与实际工程需求的衔接。在工业现场及生产运营端，公司提供数据采集、运行监控、工程过程控制和实时数据管理等服务。主要产品包括sartor软件、企业级实时数据库、边缘计算网关和生产管控一体化平台，可与仿真及物理AI能力结合。

发言人1   12:49
三完善开悟系列及物理AI产品体系。今年3月公司在既有物理AI开发应用平台和智能功能的基础上，进一步开发了大圣智能体和行者合成数据及营造万象世界物理模型。完善了产品体系，可以根据客户的具体需求提供定制化的开发服务，系统集成以及技术服务。营造万象世界物理模型以高精度物理数据为驱动，将AI的感知、生成和预测能力从表层环境延展至深层物理场，不仅关注视觉，也关注力、畜生及材料内部应力等物理现象，为环境理解、状态预测、训练验证提供支持。行者合成数据依托多物理场的仿真引擎，结合真实数据标定，生成视觉、力觉、声学、电磁等多模态数据，为模型训练及场景验证提供支持。大圣智能体支持工程师通过自然语言开展建模求解及结果分析，辅助提升产品仿真效率。

发言人1   14:08
4、围绕典型场景推进验证与商业化应用。公司重点布局工业及能源、高端制造、聚生智能、低空经济等场景，根据客户任务优化产品及解决方案，优先围绕目标清晰、结果可量化验证的工程问题推进商业化应用。在工程及高端制造场景，相关能力可用于设计验证、模型训练及方案优化。在具身智能领域，可结合多模态物理反馈，支持复杂操作任务的训练与验证。公司通过软件许可、定制化开发及解决方案交付的方式，持续实现业务转化。商业化需经历技术验证、合同签订、项目实施及验收等环节。公司通过典型项目积累场景数据和工程经验，提升产品成熟度和方案的可复制性。

发言人1   15:10
五发挥核心技术和工程经验并推的业务协同。公司以自主研发的核心求解器和底层算法为基础，结合长期服务的长长期服务复杂场景的能力和项目经验，加强工程验证、项目实施和技术服务能力，为物理I开发和场景应用提供支撑。通过战略并购，公司补充工业化数据采集、生产管控及场景交付能力，后续将推进产品技术、客户和交付的协同，并结合实际项目检验整合效果。2026年前三季度公司研发投入为12533.3 7万元，同比增长55.72%，占同期营业收入的72.65%。公司将关注研发资源与客户需求、产品成熟度及商业化节奏的匹配，提提高研发成果向产品交付的转化效率。

发言人1   16:14
6、下一阶段的工作重点第四季度公司将继续巩固CAE及工程软件的基础，围绕客户需求迭代产品，推动工业自动化生产管控和仿真能力的整合，结合重点场景开展物理I验证，客户导入及交付，积累可复用的模型和数据及工程经验。公司将统筹研发销售及交付资源，关注验证标准、实施质量和验收安排，推进项目结合与回款，提高业务转换的经营效率。物理商业化仍受技术验证、客户预算及项目周期的因素等多因素的影响。公司将以可验证的工程价值为导向推进业务。

发言人1   17:07
以上涉及未来计划的表述不构成业绩承诺，具体请以展开，请以公告的信息为准。我的汇报到此结束，感谢各位投资者的关注与支持。感谢领导的分享，下面进入互动交流环节，欢迎各位投资者举手语音互动或发送文字提问。下面有请电话尾号8100的参会者进行提问，请优先提供您的姓名和机构名，请发言，谢谢。

发言人1   17:43
吴总好梁总好，我是国金计算机刘高畅团队的分析师孙凯琪。首先非常公司这个公司三季报的一些非常积极的财报的变化，吴老师也做了一个详细的表述。我们单季度的翻倍增长，包括现金流量的一个单季的转正，都是非常积极的变化。我们其实最近的话也是观察到整个产业端，物理上也发生了一些非常大的由模型所带来的一些预期的上修。我们公司的话其实也看到这个索辰其实最近也跟非常重磅的国内的机器人头部公司与数达成了合作。包括今天其实智能创新日也讲了非常多有关于仿真相关的重要的内容。我们在里面的卡位非常的核心，所以我这边的话主要先抛砖引玉，请教两个关于物流的小问题。

发言人1   18:32
第一个问题的话就是我们自己其实也在今年发布了像营造万象这类型的这个世界物理模型。我想知道就像我们自己这种这个世界贸易模型的话，它相对于之前在之前大家关注度非常高的，菲菲把自己的这个marvel卖给AMD的模型，包括大厂当中所发布的一些模型，它的一个特点和一些工程化的优势怎么去理解？这是我的第一个问题。感谢郭云鹏。

发言人1   19:02
孙总您好，您提的问题非常专业。然后针对您的第一个问题我想回答一下，就是我们的营造万象世界物理模型是以高精度的物理数据为驱动的。那么我们会把这个AI的感知、生成、预测能力可从一个可观测的表层的环境延展至深层的物理场。它是主要能力既包括了视觉动作的一个层次，也包括了力觉、触觉、声觉的一个多模态的世界模型的一个层次，以及对材料内部的应变，空气流动的一个切片，以及电磁干扰的一个隐性的物理现象做了一个一系列的推演。我们的技术路线既包括了系统辨识多模态统一表征和增生分层的这个世界物理模型。

发言人1   19:48
我们的世界物理模型的主要技术优势是在于自主研发的CE求解器，以及运用到这个多物理场仿真高性能计算和工程验证的一个整体的经验的一个解决方案。公司采用了单一的数据结构，对建模求解、后处理优化、模型训练和数据采集等环节进行了标准化的描述，并可以通过SDKAPI等方式支持能力集成。这些积累有助于将物理机理和AI算法结合，兼顾物理一致性和计算效率。对于一些场景淡化或者是一些工程适用性的情况，我们仍有一些这种工比较好的工程部署的一个效果。具体项目是将会在后后期进行一个持续的验证。

发言人1   20:40
明白，梁总非常清晰。我们理解的话，其实相对于市面上相对比较通行的一些视频为主的世界模型。其实我们所成的模型的话也是融入了非常多的履历，包括跟物理相关的一些约束的信息。它的这个信息的维度，包括这种独特的卡位，还是非常的不到的理解。

发言人1   21:01
我第二个问题的话，其实也是围绕这个物理I从技术端到商业化的变现，也是大家非常关心的一个投资者的一个问题。就是从从现阶段我们的一个展业来看的话，现在的物联业务主要是采用哪样的一个商业模式。那包括说，前三季度我们也看到一个非常不错的物流业相关收入的增长。那往后面去看的话，怎么去展望我们开物这块业务的一个在手订单情况和一个确收的节奏，这是我的第二个问题。感谢好的，孙总是这样。商业模式一直以来也是我们公司比较请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。

发言人1   21:46
去需要花大量心思去研究的一个课题。目前来说，我们整个物理AI的一个商业模式非常的多样化。公司主要采用软件产品销售项目型解决方案以及持续的技术服务的一个方式相结合的这种商业模式去落地的。物理AI软件主要通过软件许可证及配套技术去实现收入。物理I的产品开发和解决方案去根据客户的具体需求，通过定制化的发展开发以及这个系统集成项目实施交付及后续的持续的技术服务去实现收入的。那么从应用验证到收入确认，确实是需要一个比较漫长的。

发言人1   22:28
包括明确项目方案、技术验证、合同签订、项目实施及验收的这些一系列的环节。具体的进度受到客户预算招投标的流程，然后工程交付的一些条件等这些多方面的因素去影响的。公司将通过一些典型的项目积累去积累到一些特殊场景的一些数据和交付项目交付的一些经验，从而去逐步提高这个解决方案的成熟度和可复制性。公司将围绕客户的需求预算和工程条件去推进项目实施和验收的一个进度。公司也在今后也会重点关注这个业务转化和回款的一个情况。相关的这些进展可能后面公司也会有一系列的公告，或者说是公众号这样的信息会披露给大家。

发言人1   23:13
以上就是我的一个回答。孙总我这边补充一下，物流这块的业务目前看起来确实是比较多样化，我们目前接触下来的客户还是以需求都不不是特别一样，所以就是按单个项目走的会比较多。那我们后续肯定也会在就比如说每单从自身能来看，它每一个机器人在要求的场景，它要实现的动作都是不一样的。那我们现在肯定是根据每个客户的一些场景，都会去做前期的一些预训练。然后后续我们最终肯定想持续做到能有更好的泛化。那目前来看肯定是一个一个项目去做，所以这个是不可避免的。

发言人1   24:10
然后物理I赋能高端制造装备也是一样的，每个装备它对物理I整块前期的需求和开发也是不一样的。就比如说人形机器人是一块，比如说我们之前也公开过的这个环卫车，它又是另一套体系。然后还有矿山矿车又是另一套体系。所以在各个行业里它确实需要跟每个场景去结合。这个是物理I目前一个业务模式跟以前不太一样的一个原因。可能确实定制化会比较多，但是我们会在每个项目的定制中，会最终去形成可复用的产品。目前是这样。

发言人1   24:59
理解，非常谢谢吴总，感谢吴总梁总。我自己理解的话，其实因为物流确实作为一个早期的技术，行，你这个阶段我们作为国内最顶级的具备仿真和CE能力的公司，肯定还是处于一个先发去抢的各个行业先行用户的过程。最近的话其实也看到，包括跟国内顶级的巨星公司与数的合作，其实也相对来讲的话也是绑定了非常大的一个核心的下游客户。后续的话我们非常期待柏辰作为国内仿真物联领域的顶级的供应商，跟国内顶级的一些机器人相关的客户的一个后续的进展。感谢观众朋友，就是我全部的问题。好的，谢谢孙总，谢谢孙总。下面有请电话尾号8688的参会者进行提问，请优先提供您的姓名和机构名，请发言，谢谢。

发言人1   25:56
谢谢管理层，我是申万宏源证券最好，我们这边这个也是两个问题。第一个还是想请教一下，就是因为其实我们最早去推荐公司，或者是认为公司具备物理AI的能力。实际上就是源于我们原来传统CE软件的这边物理求解器的一些延伸，我们确实也是认为公司更理解这个物理的底层，所以其实想请教一下，公司现在对于天工和开物两条产品线，是不是有一些可能的一些协同，或者是这两条产品线现在目前公司管理层如何去进行一个定位，第一个问题，谢谢崔总，非常感谢崔总的一直以来的关心和照顾。我就是首先我回答一下这个问题，就是公司整个天空系列和开悟系列实际上是两条。虽然说是两条产品线，但实际上这两条产品线有非常深刻的底层的一个业务转换的一个逻辑。天空系列它主要是以这个CAE软仿真的一个软件的一个研发，以及持续的一个技术服务去做一个发展基石的。整个覆盖这个CE仿真的一个产品的一个研发设计，包括仿真验证，以及工程的工业现场的一个控制，以及生产的管控的运营，这些环节都是放在我们的精工系列里面的。在这个系列里面，包括了我们的仿真的软件，包括了我们的仿真产品的一些开发，包括了这个工业自动化及控制系统的以及整个生产一体化的一个解决方案。

发言人1   27:32
这一套的整个天空系列的一个逻辑去转向这个物理I的一个逻辑是这样子。就是因为整个物理I它是需要物理我们认为物理I的整个训练过程中，它是需要这个仿真数据仿真验证去结合我们的不管是真机数据也好，还是人类视频的异构数据也好，他是去针对的是需要这个物理I的一个智能的自身智能的一个载体去做一个训练的。

发言人1   27:57
我们的开悟系列是公司面向这些，不管是聚生智能也好，还是其他的物理I的载体也好，就是去面向一些复杂的物理厂，去形成了一些物系一系列的物理I的产品体系和解决方案。覆盖的范围包括了整个模型的训练，智能体，合成数据等一些方向。CE积累的能力，比如说物理建模，核心的求解器的以及这个工程验证的能力，都能够为整个开悟系列，也就是我们物理I的产品和解决方案去提供一些技术支技术支持和基础的。那么天空系列的开自动化工业自动化能力和生产管控能力，也是有助于我们整个物理AI的系列和解决方案去连接工业现场的一些数据或者设备，或者是整个的工业管控的一些系统。在此基础上，公司组合的模型、数据、算法以及系统集成的能力，去面向了整个物理I领域的一个业务的一个开展。以上就是我的一个回答。好的，谢谢梁总。

发言人1   29:01
刚好第二个问题跟延伸您刚才提到的这个开物这边，还是想请领导能不能展开一下，我们现在到底物理I产品，因为我们说现在物理AI包括不管是啊提供一些虚拟仿真环境，还是提供数据，其实现在整个物理AI的一个形态其实还是相对比较多样的。我们现在公司以站在公司目前的这个角度，到底已经实现了什么样的布局，就这里面到底我们后续或者以这个物理AI产品到底哪些是重点，以上，谢谢。好的，崔总是这样。

发言人1   29:41
今年3月份其实我们发布了一系列的整个物理I的一些产品。包括刚刚有介绍到的大神智能体，包括这个行者合成数据，包括我们的营造万象世界物理模型。然后这一些一系列的产品，是我们目前整个物理I的重要的组成的一些产品体系。这些产品各有侧重点。像大圣智能体的话，它主要是面向工程仿真的一个能力去做了让自然让让工程师拥有自然语言的方式去跟这个CE软件去做对话，以及整个仿真流程的一个支持。

发言人1   30:18
行者合成数据主要是以多物理场仿真引擎为核心，然后并结合我们的真实，比如说真实数据或者说人类视频数据去标定的，以及一些预随机化的技术，去生成包含视觉、力觉、声学以及电磁场这些多多物理场的多多模态的物理场的一些数据。这些数据能够为整个包括具身智能，包括其他的物理I的载体去提供一些支持和验证。世界物理模型主要是我们融入了整个物理建模和人工智能，以及物理规律的一些约束，去做整个模型的训练。它同时它也会结合我们刚刚有提到的合成数据，这些多模态的这些仿真数据，或者说物理合成数据去面向一些比如说应应力场，流体厂，电子厂这些做了一些生成的物理的一些训练。

发言人1   31:09
其实刚刚我们吴总也提到了，我们所有的这些物理I的一系列的产品和解决方案有很多的场景的一些应用。包括一些比如说刚吴总提到的这个矿车的矿山的场景，以及我们也跟一些资深的本体的厂商也进行了一些合作。以及在这个环卫车领域，我们目前也在推广推发开发自己的一系列的解决方案。好的，谢谢各位领导，谢谢吴总，谢谢梁总。然后也期待公司后续在整个物理AI建立先发优势的基础上，然后能够取得更大的进展。谢谢谢谢崔总，谢谢崔总，下面有请电话尾号7909的参会者进行提问，请优先提供您的姓名和机构名，请发言，谢谢。

发言人1   32:09
吴总梁总好，我是国投证券的赵阳。那我就还是接着物理AI想提两个方面的问。一个是想关心一下，就是我也知道咱们在上半年投的这个对外投资的一家自身智能的企业，包括咱们现在我们现在并购这个绿通，其实都是在五强物理I这一块的这种不管上下游还是这个产品。那如果往下半年或者说往明年去看的话，咱们在产品发布和这个呃呃并购整合，生态建设方面，物理I这里有什么新的可以关注的点。第二个的话就是我们除了和头部的机器人现在有了这样的一些合作之外，整体像这个机器人，包括人类机器人的厂商对接方面，有没有一些更加展开的表述和指引。好的，张老师，我来回答一下您的问题。

发言人1   33:17
就关于公司整个物理I重点发展的行业，还有应用场景这块，就是从其实我们从逻辑上来说，我们肯定是往需要目前需要这种高精度物理为驱动的这种行业，我们是优先看的。就比如说低空经济这块，那低空经济这块包括低空反无，低空安全这块。目前的情况你像用以前的一些传统的解决方案，它可能解决不了这些问题。那现在其实用我们的物理A产品，它以前是比如说用测量或者纯仿真的方式，它的精度和准确度都受限。现在算力足够了之后，其实你就给他预训练出来一个整个的模型。法务这边也好，就训练出他整个的电磁场和生产的模型，那他在技术上就能达到一定的突破。

发言人1   34:23
包括为什么我们关注具身智能，就是人形机器人这块也是一样的逻辑。因为我们觉得人形机器人最终你要到工业端和高端制造的场景里面去的话，它肯定是需要这些精细度操作的。所以这块肯定会是我们重点的发展方向，包括之前说的为矿山和环卫车也是一样的。就比如说可能普通的自驾，现在纯视觉它是基本上能解决所有的问题。可能除了一些常委的情况之外，我们能做一些补充之外，可能他需要其他能力的不多。但是这种特种车就不太一样，就像矿车和环卫车，它跟真实世界的交互就远比行驶的汽车会多。

发言人1   35:21
所以他对物理I的需求可能就会更迫切，这也是我们选场景的一个方向。然后后续的话，后续生态这块可能会重点布局的一个算算力这块，算电协同这块。这块是基于我们自己对整个物理行AI行业的发展。就我们自己在做这个模型开发也好，然后给客户应用的时候发现也好，整个算力已经成为基础建设了相当原则，我们觉得这个也是未来势不可挡的方向。所以我们会也会在整个散热解决方案上面做重点的布局，包括整个液冷的热管理的方向。

发言人1   36:16
然后关于您说的还是回到人群基线这块的话，那其实人行基线这块肯定还是我们最重要的方向。包括您提到的就是昨天官宣的跟语数这边的一个合资公司的设立。这个也是我们后续肯定会重点基于这个项目，然后来拓展更多的场景的验证。然后跟半醒这边的投资也是一样的。半醒这边的投资其实也是基于一个后续我们是希望整个机器人它可能在现阶段，可能它能是一个一边动一边劳动，一边采集数据的，采集全身数据的一个机器人。这样子后续对我们自己整个合成数据，还有模型的训练这块，也是一个比较好的发展。然后再跟宇说这个项目，其实我我就再简单的说一下，就是当时的想法也比较简单。

发言人1   37:26
因为它是钱塘区牵头的一个很重要的项目，所以它其实是对国产化确实也是有一定的要求的那目前其实聚生这块大家也知道，就仿真训练其实还是NV这边，还是有一个垄断的地位的。所以我们公司主要还是会在除了给客户提供实际落地能力外，那整个国产的物理AI仿真软件及配套工具链和还有知识使这些真实场景的虚拟复现，多模态的数据的生成，还有质量校验，就是我们自己整个国产化的这条数据验证条线，还有仿真的软件，我们也是会着重去做的。并且后续如果有成果的话，也可以持续关注。后续关于整个人形机器人布局，因为人形机器人比较火，所以中间其实也有很多小伙伴就会跟我这边交流。但是因为确实比较敏感的关系，所以可能就是会取得一定成果之后才会正式发布。包括客户方面也好，其实我们都带有持续的沟通和交流的。像林巧手，然后还有本体，还有实际落地的一些课，包括我们其实都会有在沟通。但是具体的实施的效果，还有经营的贡献，后续还是以咱们那个项目执行的情况为准。

发言人1   39:11
赵老师你好。好的，非常感谢吴总很详细的介绍，我这边没有问题了。special. 

发言人1   39:26
感谢各位投资者的提问以及领导的分享。由于时间关系，本次会议到此结束。再次感谢大家参加本次会议，祝大家生活愉快，再见。本次会议已结束，the meeting has ended. 
