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发言人1   00:00
感谢大家参加本次会议。会议即将开始，请稍后。Thanks for your participation. The meeting is ready to start. Please remain on the line. 

发言人1   00:25
感谢大家参加本次会议。会议即将开始，请稍后。Thanks for your participation. The meeting is ready to start. Please remain on the line. 

发言人1   00:50
感谢大家参加本次会议。会议即将开始，请稍后。Thanks for your participation. The meeting is ready to start. Please remain on the line. 

发言人1   01:16
感谢大家参加本次会议。会议即将开始，请稍后。Thanks for your participation. The meeting is ready to start. Please remain on the line. 

发言人1   01:41
感谢大家参加本次会议。会议即将开始，请稍后。Thanks for your participation. The meeting is ready to start. Please remain on the line. 

发言人1   02:06
感谢大家参加本次会议。会议即将开始，请稍后。Thanks for your participation. The meeting is ready to start. Please remain on the line. 

发言人1   02:32
感谢大家参加本次会议，会议即将开始，请。大家好，欢迎参加豪威集团2026年第三季度业绩交流会。目前所有参会者均处于新状态，下面开始播报。

发言人1   02:50
免责声明，本次会议仅服务于邀请参会的广大投资者，为音频及文字记录的内容仅供参会者内部使用，不得公开发布。豪威集团未授权任何媒体转发本次会议相关内容，未经允许授权的转载、转发均属侵权。豪威集团将保留追究其法律责任的权利。华威集团不承担因转载、转发而产生的任何损失和责任。

发言人1   03:20
市场有风险投资需谨慎，提醒广大投资者谨慎做出投资决策。在会议开始前，我们提示各位投资者，在主讲嘉宾发言结束后就没有停时间。接下来有请公司总经理秘书任斌女士发言，谢谢。

发言人1   03:40
好的，尊敬的各位投资人和分析师朋友，大家晚上好啊。欢迎大家参加豪威集团2026年第三季度的业绩交流会。今天我们在线上参加交流的公司的领导，有公司的董长虞仁荣先生，总经理高文宝先生，财务总监徐鑫先生，以及我们诸多业务线的公司领导。这次的交流，公司的领导将就公司在报告期内的经营情况，以及公司的发展战略和各位投资者进行交流，感谢大家的积极参与。

发言人1   04:14
接下来我们就先有请公司的财务总监徐鑫总，为大家介绍一下公司在报告期内的经营情况。徐总，谢谢李总。然后各位投资人和分析朋友晚上好。我是公司的财务总监徐新。我首先就公司本次的三季报的经营业绩，跟大家做个简要的汇报。在公司第三季度的营收是81.2 4亿元，毛利率是30%。归属于上市公司股东的净利润是10.79，扣非归母的净利润是9.6 4亿元。然后三季度整个集团的经营环比业绩明显的改善，然后营收创造历史最佳，毛利率也回到了30%，三季度净利润环比增长超过50%。

发言人1   05:08
然后我们来看看公司的营业收入，然后前三个季度集团整个半导体设计业务的营业收入和163.4 6亿元，占整个营收的占比是73.8%，同比是大约有9.4的下降。这个背后的主要因素是本年的存储芯片周期带来的逆风的影响。然后传统行业对于消费电子和汽车终端有一定的承压。那另外一边，代理销售业务收入前三个季度是56.8 6亿元人民币，占比是25.67%，同比有超过50%的成长。这个背后主要的驱动因素是国内AI产业链的电子元器件的相关需求，尤其是国内主要的A的AI服务器厂商的需求。

发言人1   06:02
接下来我们看到毛利率，三季度的毛利率是30%，环比是有1.73个百分点的提升。三季度刚刚提到三季度代理业务的收入由二季度的占比还有进一步的提升。大家可以知道代理业务的毛利率通常是远远低于设计业务的。然后代理业务上升的占比上升的情况下，整体毛利率继续上升。这背后的因素主要是高毛利高阶产品设计业务需求的放量。尤其在图像传感器的新兴市场，以及模拟业务的高毛利产品。在第三季度整个我们芯片设计部门自身毛利率的改善是较为明显的那请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。

发言人1   07:01
再看到费用，整个前三季度费用同比增加大概是2.9 6亿元人民币。其中研发费用的占比超过一半。研发费用的增加主要是集团为了布局新产品线，然后新业务，为将来的AI产业机会做好准备，进一步投入研发所导致的那到资产负债表到2026年的9月30号，整个集团的总资产是530.7亿元。货币资金是接近150亿148.8亿元，然后还是集团一贯的稳健的catch location现金现金储备。归属于上市公司股东的所有者权益是332.0 6亿元，资产负债率是37.47%，财务结构依然稳健。

发言人1   07:58
最后看到现今年，我们可以看到2020年前三个季度和2026年第三季度当季现经营性现金流都呈现出一个小幅流出的结果。这个就是刚刚提到的分销业务营收快速上升造成的那AI需求带来的全球物料的紧缺，也导致带来了代理分销智能的快速的成长机会。我们的分销不应利用集团内外的资源，敏锐的抓住到了这个机会。现金储备充足一直是我们集团的优势，现金成本所能够带来的收益，目前来看是远远低于分销的毛利率的。然后对整个集团来说，分销这一波的营收的扩大，带来的收益是远远超过资金成本。我们的CDA cash production依然是稳健。

发言人1   09:07
最后也做个简单的小结，从2020年第三季度的结果来看，存储内存的影响已经基本企稳，后续有望看到AI观测需求的稳步成长，这是第一点。第二点的话，在传统市场承压的情况下，我们集团依旧在积极开拓新兴市场。我们也看到高端产品在新兴市场，特别是在新兴市场机器视觉、医疗、汽车等领域的需求依然强劲。在接下来的季度中，我们预计营业收入和毛利率都有望稳步成长。在图像传感器方面，专业影像、机器视觉和机器人单侧AI医疗的需求还在持续成长。模拟芯片方面，模拟芯片以及AI端互联等高附加值的产品也在持续放量。最后我们的研发投入也为后续的AI产业机会做好了布局和准备。

发言人1   10:12
那就第三季度的经营业绩我先简单汇报到这里，后面可能也给大家交流提问的环节做进一步的交流，谢谢大家。谢谢徐总。接下来我们会直接进入到问答的环节，请会议助理播报一下这个举手的方式，谢谢。大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键再按数字一，网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。

发言人1   10:54
大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键再按数字一。网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。下面有请电话尾号9596的参会者进行提问，请您优先提供您的姓名及机构名，请发言，谢谢。

发言人1   11:23
各位华为的领导成员晚上好，我是广发电子的张大伟。首先先恭喜公司在Q3能够取得了一个非常亮眼的一个业绩。这边第一个问题想跟于总先，就是我们在三季报里面也写到了，我们持续是在丰富我们的产品线取胜的那那么能不能请于总跟大家从我们现有的业务以及现在正在开拓的业务，从公司战略的层面来和大家做一个分享，谢谢。公司持续主要三季度毛利率的提升，刚才你讲的但主要是一些AI的产品，包括在数据中心，持续的放量已经带来了一些可观的这些收入。

发言人1   12:18
我们也会加大投入，在模拟光模块的模拟器件，比如像电源TCDC low switch带负E大面积。就是。加大投入，也拿到了大客户的这个规格，就是大客户的要求。我们也会在光的无源器件上面进行大规模的投入，也跟大的一些客户在拿到了他们的FI，应该有望很快就会进行送样的这种切断，我们对光这块现在本身生意也在不断的起来。我们现在也会不断的专门加大这一块的这投入，成立引进了一种优秀的这种人才。还有我们会第三季度还有一个好的一点，本身在这个。机器视觉、数据采集机器人在上面的增长很迅猛，环比应该说是好几位数的这种增长。从现在来看，明年也会大幅度的这种成长，我们在这上面的布局也会越来越深。还有传统的这块摄像头，这块像器手机这些。我们其实今年年底一些比较大卖的机型上面也都有我们高端的这种摄像头。

发言人1   14:38
汽车也是汽车的前世，特别像前世的把脉，应该我们占据了市场的绝大多数的这种份额。当然像专车AI这一块项目，海外的一些大厂，我们基本上除了某一家没拿下以外，基本上都跟他们定制了一些比较单价比较高的这种产品。当然也在进军这个专业相机市场，也拿到了海外一些大厂的FI跟定制的这些项目。我觉得现在就是原来的底，本身消费也已经到底了。我觉得我想其实我觉得部分属于高速的一个成长期，包括我们的模拟产品，汽车的这种模拟的这一类产品，不断在AI的模拟下，汽车的模拟产品就是同比环比的成长率都是像同比基本上都在50%余额的，甚至几百的这种基础上。环比也是基本上我们每季度的环比也是很大的。这种成长应该明年都会成为我们比较重要的增长点。好的，已经慢慢的显现了，四季度会显现的更明显，一个季度一个季度的明显。

发言人1   16:36
明白明白，这边我刚刚于总您也提到了，就是您觉得消费现在也是逐步见底了，后面会逐步好转。同时我们在端测这边的进展，包括拿到的这些项目都是很很多了。端侧这边能不能再跟于总这边再说几个？就是我们目前看起来的话，端侧的第一个从价值量和明年的这种体量的角度，您大概是一个什么样的预判？应该会成为一个，反正肯定增长率肯定会上升。

发言人1   17:17
美金在那当然希望从现在看到的这种高毛利的一些产品，现在这个商品。但是能不能有更大看一下，这个不太好，能不能有？10亿8亿美金，现在还比较多，8亿美三亿美金。应该会成为一个比较重要的，在我们财报里头比较重要的一个成分。明白，那我们也可以继续期待一下，明年我们关注这边的放量。

发言人1   18:08
然后最后一个问题再想请教一下于总，就是您最开始提到的，我们在光这边，其实有布局了非常多的这个期间，不管是有缘还是无缘。那从这边来看的话，因为现在也在客户，跟客户那边谈的比较顺利。那从光这边我们能够上量的时间节点或者说节奏来看的话，我们大概是一个什么样的预期？希望明年四季度能够大规模的量产，现在已经在布置中央的量产的准备。

发言人1   18:51
好，我就先跟于总您请了这么多，再次恭喜于总三季度这么好的业绩，谢谢。

发言人1   19:05
好的，感谢于总。下面有请电话尾号6684的参会者进行提问。请您优先提供您的姓名及机构名，请发言，谢谢。

发言人1   19:17
一个好公司的是建德，首先是恭喜公司三季度取得如此亮眼的业绩。我这边的话可能也有两个小问题想和叶总请教一下。第一个的话就是刚才上一位投资人也是提到了这个端侧这边。其实我们也是就可以看到，刚才于总介绍说像专业影像、机器视觉，包括素材这些都有一些比较好的一些增长。特别想请教。第一个的话，咱们在产品或者是客户，目前可以见到的就是可见的一个周期内，大概可能会期待一个怎样的继续的突破，以及说这块业务如果要是后面的话，今天市场这一块大概同比今年大概4000展望或者说收入上的指引。从现在来看，这块的市场从现在的增长率来看都是翻倍的。从今年、明年、后年，我觉得也有希望。

发言人1   20:32
明白，那咱们有没有一个中期的一个规划，是不是在这边要也要取得一个？因为现在可能整个的量还不是特别大，我们未来可能在远期在这个市场上希望怎样的一个大概一个份额的这么一个中长期的规划。这一块大概有类似于这样的一些指引吗？份额应该我们现在。

发言人1   21:03
我觉得你刚才讲的哪几块是你专项，你包括哪几块？主要是包括像一些机器视觉、机器人、素材，再包括像什么专业影像这些，包括可能海外客户一些新平台。那你把专业影像再放上去的话，那我就双十一那天我觉得指日可待。因为今年现在也有大概好几亿美金，其实已经不小了。明白，谢谢李总。

发言人1   21:40
第二个小问题就是因为咱们的手机业务可能今年的话确实是看到一些压力。然后如果要是说展望年后的话，不去这个大盘的因素，怎么展望咱们手机业务？就是接下来的一些，我们也了解到公司的一些新的料号就推出现在包括客户这边的进的节奏还是挺乐观的。怎么呢？就是咱们自身涉及业务的一个发展的一个情况。

发言人1   22:12
因为手机业务，我觉得明年手机按照判断应该总体还是会下降。但是我们手机的这块营业额应该会还是一个比较大幅的一个增长。那从现在来看，我们现在产品来看，我觉得明年我们为什么还是比较大的增长？应该明年的大量的旗舰机型中单也因为不会采用我们的产品。

发言人1   22:44
那主要原因是。我们现在至少现在是国内外的现在商用化高端2亿1点3分之一，应该从现在来看是最成熟的一家公司。就包括其他的大尺寸的这些，像51.6的这些，我们也是唯一一家大规模的市场上采用的这种公司。所以我们在高端的把应该比例为大幅度的提升。海外两家应该慢慢会退出，这块我们也充满了特别大的信心，从现在产品的性能跟顾客都在对着来看，你们是可以问客户。我希望能够一直保持我们跟供应商的合作，一直保持领先的这种地位，不能够拉的。

发言人1   24:04
明白，谢谢李总，非常问题了也祝公司经营越来越好。

发言人1   24:16
好的，感谢于总的分享。下面有请电话尾号1859的参会者进行提问。请您优先提供您的姓名及机构名，请发言，谢谢。

发言人1   24:30
好威的各位领导好，我是中泰电子洪佳林。首先公汽公司在行业承压的大背景下，还取得这么亮眼的一个业绩。我这边有几个小问题想请教一下于总，首先是关于这个CS价格的一个问题，可能大家也比较关心。首先是我们下半年开始，对于不同下游的涨价的一个推进情况怎么样，以及说往明年去看整个不同下游的这个CS它的一个价格，以及我们能不能去做一个吗？谢谢李总。

发言人1   25:05
总体来讲，我们主要是产品结构的这种调整，高端产品的份额特别像机器人，机器视觉这种高端。还有其他高端上好像医疗上升，毛利率应该在环比应该都会不断的上升的过程，包括所有的这个产品，慢慢低端产品慢慢比例会越来越低。所以一方面当然供应链紧张，价格有企稳，我们跟供应商和供应商的关系比较近，也能保证我们的产能。当然我们也有意识的先涨价，前头也多库存多备一些。所以说我觉得明年你们库存上也能看得到稍微增长一些，我觉得毛利率会稳步的这种上升。

发言人1   26:25
好的，感谢于总，非常辛苦。刚刚也看出来了，我们三季度去个店，二季度、四季度像今年四季度一样，应该都会环比营业额的利润，应该环比中今年明年来肯定会增长。但不会太忙。

发言人1   26:54
明白，好的好的好的，好，然后第二个问题想再请教一下于总，就是咱们在人和素材领域的这个布局，能不能帮我们再展开分享一下。比如说咱们应该怎么去看待公司在机器视觉这块的一个优势，以及说对于比如说明明后年的一个整和机器视觉相关的一个收入贡献的一个展望。谢谢于总。一方面我们也推出除了索尼以外，我们是产品退出也比较早。还有一个我们在HDR安泰性能都比较好，供应链也做的比较好。如果市场爆发也比较快，那我们这一块的成长同比环比都是高质量的成长。我们现在也从研发上，他也会投入比较大的资源去做这一块的那从现在来看，我觉得从技术上我们做成世界最领先的这种，或者接近人家水平应该没问题。

发言人1   28:12
这个世界上我们这一块包括我们跟客户跟供应商配合这个产业链也比较紧张。无论这种700什么扩张都比较紧张。然后我们很少的是大量的备了这个货，就是一些材料。导致客户对我们的无论从产品的性能也好，供应也好，都比较可信。特别是我们的友商。稍微紧张缺货的时候，我们都能跟得上这块的成长。从现在来看，相覆盖的客户面很大。基本上国内这也是主要的客户，主要的一些产品，其中大量采用我们的产品。

发言人1   29:13
现在海外的一个单位现在也越来越快，特别在欧洲、美国对于我们性能的跟供应链的卓越，现在的新的这家伙越来越多，但它是一个产生相对来说简单问到产出还是。那。但是因为就对手的相对来说供货的一些紧张，这个速度也变得我们只要问到量产的时间也变得更短。所以说这一块你无论从客户的覆盖面也好，无论工作增长速度，我觉得每年翻倍的问题是不大，后面让我们加紧了扩散，扩散的速度也还可以。

发言人1   30:26
特别像好的，感谢于总的分享。特别像我们glow下头这块的技术，其实我们至少现在还是第一个在HDR。

发言人1   30:51
还有什么吗？于总，感谢您的解答，非常详细。然后也期待看到公司后面这个机器视觉这块亮眼的一个表现。我这边暂时没有别的问题，谢谢于总。

发言人1   31:11
好的，感谢于总的分享。下面有请电话尾号1651的参会者进行提问。请您优先提供您的姓名，请提供您请发言，谢谢。于总好，华为的各位管理层好，我是中信电子研究院马子健。我也针对这个，首先也是先公司公公司其实在三季度取得了一个非常亮眼的表现，我也请简单请教两个小问题。

发言人1   31:37
第一个小问题是想请教一下，咱们在明年可能新的这种消费电子、汽车等这种我们目前CS占比比较高的领域里面，有哪些这种新的这种定点或者说项目突破，可以我们值得期待一下吗？基本上所有的大客户前置，就把面的话，因为装载率越来越高，我们基本上应该就突破了，这个比重越来越大。因为明年汽车的装载力度越来越越大了，就是希望让客户应该新的项目，我看绝大部分应该都拿下。主要这个性能问题，包括像黄色的，应该由于我们的安全性能的主要表现，拿下的案子还是很多的。随着这个汽车的本身的装载力的提升，所以我们这块的生意是还是稳定在成长的，盈利也是不断的在成长。手机这块我刚才讲了消费类这一块，这个高端产品的突破，我觉得我们的比这块的比例会大幅度的这种提升。包括刚才讲的像单测这些，这些就是像美国大公司的这种，但是基本上我们拿下了很多大的这种。案子应该说现在100%的这种案子，除了有几个客户一直由于一直也没给我们做的以外，其他的这种大的客户基本上都是海外的，这块基本上都是我们拿下的。就包括像眼镜也好，包括像这个智能体也好，基本上都是我们的，好像还没有漏。

发言人1   34:04
明白，非常清晰。我在跟第二个问题是我想跟进一个财务的小问题。我拿咱们之前公告的那个设计业务，反正就分销业务平均可能八个点左右的这个毛利率，大概反推了一下。咱们今年的这个CIS，尤其在三季度，这个毛利率提升幅度确实是非常亮眼的。然后前面您也提到，就是后面这个毛利率可能会在产品结构的助力下有一个进一步的提升。我不知道这样一个提升的趋势，您觉得大概可以看到什么时候？可能我们自己觉得它这个中枢水平能给我提到什么水平呢？

发言人1   34:46
从现在来看，我觉得还是因为我们不断的抛弃这种低端的产品，大量做这种有竞争力的，就有定价权的这种产品。我觉得这种价格毛利率的维持，从现在可预见的明年、后年我觉得问题不会太大。随着技术的进一步推进，我觉得我希望能够我相信也能够长期的有一次这个毛利率。低的毛利率的生意驱动，能把比重减少，对公司的波动减少。

发言人1   35:40
大的策略其实也不是光摄像头的提升。其实最主要的我们在AI上面的大幅度的像模拟期间也好，这些提高速度还是比较快。不是全摄像头的贡品。其实我们在模拟汽车的模拟，现在营业额也越来越高。像这个季度应该也是很很可怕，一个季度有几个亿，这个毛利率也是相当高的，就综合就不能光一个摄像头。包括像TTDI这个毛利率也在改善，大幅度的往上。

发言人1   36:38
明白，非常清晰。也期待整个公司能够在未来持续去兑现越来越好的业绩，谢谢于总，谢谢公司的各位管理层。

发言人1   36:53
好的，感谢于总的分享。下面有请电话尾号4275的参会者进行提问。请您优先提供您的姓名及其共鸣的发言，谢谢。

发言人1   37:08
李总你好，我这边是国投证券的电解救援求文言。首先非常恭喜公司取得这么好的一个业绩，然后这里的话有几个问题想请教一下。第一个就是说我们在包括工作性的这个业务，不管是有源还是无源的器件上这一块的话，因为特别是像模拟这的这个产品，其实市面上还是有一些家在做的那我们怎么看看我们在进入这些也不算新领域，就是我们的一个新的生长曲线上遇到的一个竞争环境。这个您会怎么看？感谢李总。

发言人1   37:49
当然一方面我们本身在这上头有比较多的模拟的积累，我们今年还收购了像一创这样的公司，他们在数目上面的积累也是很强的，包括公司也会不断的收购一些潜在的一些新的有技术的一些企业。就是说加大这块的收购。那用这些有经验的一些人高手，我们专门去开拓这个模拟的这个事情。我们还是因为长期跟客户还是有比较好的这种关系。

发言人1   38:46
还有一个就我们有强大的在现在这种供应链比较紧缺的情况的供货交付有很大问题的。相应的客户给我们报汽车也好，ASA后对我们的信任度是很大的。一方面有技术，一方面有供应链的这种保障，我觉得客户对我们的为什么愿意给我们FI就是FI这也是一个很大的这种原因。因为我们本身跟他们客户其他代理也好，没有本身也是争议在做。我觉得这一块问题。

发言人1   39:33
那这块的现在的生意的主要对手其实是还是海外为主，国内的极个别的大大公司在这里头也有一些。请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。父母其实主要像大面积什么的，还是国外，包括汽车也是。国内其实对手比我在后面小还不算太多，不像消费的这种这么多。我们这块业绩本身的业绩像罗斯的需要这样确实成长也很快，客户对于我们的产品也有很大的信心。

发言人1   40:36
明白，好的，感谢于总综综合的综合的一个指导。您说，好的，感谢于总。还想请教一下，这个方面，特别我们在模拟这个业务上面，因为模拟东西也很多，包括汽车的，包括一些规模化的那我们后面对这一块业务的一个规划体量稍微长远一点，对未来三五年是个大概希望我们做到什么样的一个规划体量？大概我觉得做到5亿以上美金应该没问题。从现在拿到看到的。明白，好的，了解。

发言人1   41:25
另外还想再请教一下，就是说我们现在肯定我们相信我们和我们的上游供应商之间的关系还是会比较好的。后面的话就是我们从成本上来看，首先我们的成本比行业的成本现在是一个怎么样的趋势。另外本身我们的上游是否有持续涨价的一个想法？感谢。这个从现在来看，我们肯定不就是它涨价不涨价，我们肯定会因为相对比较我们肯定是会有优势的，但多少又是这种商业经济学，我也不太清楚，就是至少我们作为一些赛场的，基本上都是前几大客户。那我相信我们应该是无人农产品价格上的对我们的保障还是特别好的。至少我们从来包括像前几年缺货的时候，我们基本上都没有缺货的。不但没有缺货，对手缺货了，我们也都能承接下来供应商给我们的弹性还是很大的。

发言人1   42:52
我们在模拟上的汽车也好，什么会不断的并购一些企业。因为好多小的公司，它与中国已经产生一些有特别技术含量的一些公司。但是他们由于产能，客户的人推广速度，我们会建一些资本上的一些动作，更来加大这一块的这种业务。我希望汽车跟AI不远的将来能冲到11年前级别。我觉得以前不敢说，现在至少可以看得到。从现在的情况来看。

发言人1   43:48
明白十亿美金的级别，那这个规模起来已经很大了。感谢于总，谢谢下的AI股票。

发言人1   44:06
好的，感谢领导的分享。陈老师您这边还有什么需要再追问的吗？感谢，我这边没有问题了，祝公司越来越好。好，下面有请电话尾号6632的消费者进行提问。请您优先提供您的姓名信息，报名紧张一点，谢谢。好的，于总好，各位管理层，我是中信电子团队的新招生，也非常恭喜公司三季报取得这个亮眼的业绩。

发言人1   44:37
我这边有两个小问题想请教一下于总。第一个可能还是接着刚才邱老师问到的一个供应链的一个问题。因为我之前也知道咱们公司在这个CS这边的供应链，也是采取了多个方位厂的布局。那往后来看，其实我们现在CS业务的这个毛利率，也是回到了一个非常不错的水平。想请教一下于总，针对CS的高端产品这边，未来您觉得在降本这一块，尤其是在往国内切换供应链这块，现在的整个的进度是怎么看？未来会不会对于整个高端产品的毛利率有更进一步的优化？

发言人1   45:21
然后另外就是咱们模拟的业务这边，目前的这个供应链的布局是一个什么样的一个情况？未来在成本优化这块是不是也有一些潜在的可能性，这是第一个问题，谢谢于总。我们会跟全球的供应商合作伙伴会紧密联系，因为我们海外的生意也很多，我们还是会产业链会全球化，根据客户的要求选择我们的供应链。我们会继续加强跟现有供应商的更深度的合作，更大扩展产品线。

发言人1   46:13
我们产品线会扩得越来越丰富，跟客户跟我的供应商会全方位的合作，不是说意味着会怎么样，毛利率的提升，当然供应链很重要，我刚才也讲了，是跟这个是我们相对来讲还是处于领先地位的。等于在在这个设计公司里头，我们更要考虑到全球客户对供应链的这种癖好，对吧？那提高毛利率根本的问题还是要提高加大研发的投入，做高毛利的这种行业跟产品。不是说一味的要去完全从供应链上考虑的，因为供应链这块对我们还是比较友好的。我觉得他们应该做的对我们太好了，特别感谢他。

发言人1   47:31
好的，感谢于总这个回答的非常详细。然后第二个问题想请教一下于总，就是针对咱们您刚才讲到这个外延增长或者说外延并购这块，因为我看我们也有是非常充沛的一个现金储备。那未来除了刚才您讲到，比如说像这个高端模拟这块以外，还有什么其他的方向，就是类似数字类的这个方向，会是我们以后也在看的潜在的并购方向。就这块在外延上，还是肯定于总能给我们更多的一些指示和指导，谢谢。也会只要他技术是领先的，我们都会。不断的进行并购。我要看公告的以后。好的，感谢于总，我这边没有其他问题了也恭喜公司，希望公司业绩越来越好，感谢。

发言人1   48:43
好的，由于时间关系，下面我们将进入最后一位提问者。下面有请电话尾号6813的消费者进行提问。请您优先提供您的姓名及机构名，请发言，谢谢。好的，谢谢各位领导。我是瑞银证券的于佳。可能我第一个问题想想问一下，因为我们当时收益创之后也提到，可能未来会在这个AI数据中心里面，其实这些像k mac相关的可能也会有一些布局。我不知道这个方面，我们除了当然除了一包括遗传，也除了除此之外我们有一些什么样的一些进展吗？宜昌的团队已经并进来了，我们也在做相关的这种工作因为这个客户刚才说的安排已经1个小时了，已经在进行工作了。

发言人1   49:48
我觉得可以马上能产生比较可观的。不远的将来，我希望在后面能够产生比较可观这种东西。当然我们会不至于光并购一下，我们会继续进行这方面的。

发言人1   50:20
好的，谢谢李总。然后因为我们其实中报有披露，是在模拟里面光通性的这些，包括学生你有什么补充吗？徐先，对，然后2块1块的话AI光速连里面，我们的电芯片，基本上MCUCITDCDCIDO note，然后把4TIA和java都有规划，然后里面有一些已经实现量产。27年的上半年还有几个类别的产品会投资和回报，所以说这些的业绩都会在后面反映。对于硅基光互联的器件，于总刚刚也有提到，我我们华威集团已有的硅基晶圆级的半导体光电器件设计工艺和质量管控的能力。我们也在规划有一些新的光学开发团队，做一些以硅基光互连器件为核心的布局，这个也可以这里的情况这样。

发言人1   51:31
好的，很清楚，可能我就这个问题，谢谢你，谢谢。

发言人1   51:40
好的，感谢领导的分享，感谢各位投资者的提问及领导的分享。本场会议已经交流的非常充分了，下面有请李总做总结发言。大家不好意思，今年的业绩承压，但相信我们。肯定。以后能够交出特别满意的，希望能超出你们预期的这个业绩回馈。投资者对我们的信任，谢谢您。好的，感谢大家参加本次会议，会议到此结束，祝大家生活愉快，再见。本次会议已结束，the meeting has ended. 
