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发言人1   00:00
美颜科立项指南，价格落地后市场格局分析目前所有参会者均处于静音状态，下面有请主讲人发言。大家好，欢迎大家来参加我们今天的臆想会的反馈。我们这周奕想会的主题是化学发光行业的一个更新。其实整个ivd行业，最近两三年整个行业的关注度都是相对比较低的。核心我们觉得是国内的政策有很多的不确定性，不管是对价的影响还是对量的影响。最近因为立项指南有两两个省出了最新的价格，当然是征求意见稿。我们会觉得这个价格出来之后，可能整个行业就开始恢复到正常的发展通报了，这个是我们的一个判断。所以我们会觉得这一次力量指南价格的发布，其实是一个非常重要的行业的拐点。

发言人1   00:50
那么从这个价格发布之后，整个AVP行业我们觉得也是进入了一个正常的发展阶段。这个是整体的情况。然后给大家说一下这个立项指南，它是检验科的一个立项指南。然后是今年8月份出了一个最终的这样的一个版本。它把全国的不同的省分成了四个大区。一价区是有北京、浙江这些经济比较发达的地方，然后二价区是像安徽、辽宁这些，然后三价区是以江西为代表，四价区是青海和一些西北的地区。

发言人1   01:24
这个征求意见稿的是这个立项指南，它原本的目的是希望能够整治之前的ivd收费比较乱的这样的一个情况。所以他把项目做了规范，然后也算是对不同项目收费的规则也做了规范，然后也在很多项目上以前是区分方法学的，现在他基本是不区分方法学的。所以就是这个立项指南它的核心是去规范检验科的一个终端的收费，然后我们刚刚有说就是它把全国分成了四个大区，那现在我们看到一二三大区都有一些先行的试点城市，已经发了具体的价格。然后按照指南的这个规定，请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。

发言人1   02:14
大概率以后其他的省会参考这个价格，这个是最近发生的事情。然后这个价格其实整体看是比之前行业里面的预期是要乐观的。因为我们大概在6 7月份的时候，其实也做过一轮调研。大家有点担心全国是不是都会参考浙江的这个终端服务的价格。因为浙江的终端服务的价格算是全国最低的这样的一个收费。甚至有些行业里面的人反馈，他们担心这个价格会不会比浙江的还要低。但是现在从安徽和江西的这个价格来看，其实是比之前预期要好的。

发言人1   02:46
因为确实项目非常多，我们选取了我们最关注的这种化学发光的一些项目的单价。比如说像中标的一些检查，比如说199或者CEA或者这种标的相关的，那么基本上在之前的这个价格基础上，可能就降了10%或者降了15%，基本上是这样的一个降幅，这个比之前的预期肯定是要好非常多的。这个是最新的这个指南的一个情况，也是为什么我们现在去跟大家沟通整个发光这样的一个行业。

发言人1   03:19
然后第二个可能想跟大家去分享就是最近几年ivd行业的一个变化。其实ivd在疫情之后，行业一直在做。从最开始的生化的集采，然后到后面发光也做了集采。现在发光其实80%都已经采过了，然后除了集采之外，它还有所谓的开套餐。就是以前可能比如生病去医院，一下子就开十项20项这种套餐。最近两三年，其实在DRG的这个大的背景下面，他会去做只做需要的检查，不会去做过度的这种检查，这是一个政策。然后这个政策我们觉得其实应该该拆的也都拆的差不多了。

发言人1   03:59
然后第二个就是检验结果的互认，这个也是最近几年在积极在推的。就是以前可能我今天去A医院看病，明天去B医院看病，我就要重新抽一下去。这个互认之后，就是在集团医院内部他可能是不需要去抽血的。或者某一些城市里面他这个检验的结果都是互认的，他就避免了重复抽血。这个时候我们觉得也该这个护院的地区都已经互认了。

发言人1   04:21
然后还有一个就是检验图价格的调整，这个也是最新出的。所以就是过去五年，核心就是这四件事儿。一个是检验结果的护院，一个是检验科拆套餐，一个是集采，还有一个是服务价格调整。在最新的价格出来之后，我们觉得整个IDD行业应该算是进入了新的发展阶段。就是对于量和对于价都能有一个相对比较稳定的这样的一个预期。

发言人1   04:43
这个是行业过去的一些情况，然后再给大家重点讲一下化学发光。其实检验科里面有非常多的细分，比如说深化深化因为这个外资占比确实已经非常低了。我们如果是从投资的角度去看你肯定还是想找有外资占比比较高的这种分的行业，然后这个企业才能够去抢市场，然后才能够去做进口替代。所以就是看发光的第一个原因是，外资现在在化学发光里面占比应该还有60%，甚至其实这几年估计稍微降了一些，可能就是个60的这样一个水平。那我们自己判断未来它肯定也会像关节，这个呃，骨科，然后像支架这种就国产的能到百分之八九十的这样一个市场。所以就是未来几年是一个快速的替代进口的这样的一个，过程，这个是看化学发光的第一个原因。

发言人1   05:29
然后第二个原因，就是确实国内做化学发光的那些企业，它本身也在海外，有一定的品牌力。然后公司它可能海外销售的收入占比有三四十甚至更高，加起来可能有50的这样的一个占比。我们也知道就是最近几年可能核心还是要看海外市场的一个扩展，就是大概率海外的增速可能要比国内去国内要快。所以有海外业务的这种化学发光的工，其实也是我们关注的重点。

发言人1   05:56
然后再给大家说一下具体的这次降价的一个情况，就是国内最新的这个登记线稿的价格，刚刚说的是终端可能降个10到15这样一个水平。然后如果你从出厂价的角度，比如说70%以上的这个化学发光，其实都已经经过了集采。那集采之后的价格其实是比较低的那我们自己预期就是因为你终端降了，所以你可能出厂价多少还是会再降一些，但是这个幅度我们觉得可能最多就是5到10的这样的一个降幅。然后未来的价格都在几年内，应该都是比较稳定了，这是第一个情况，就是价格可能最多再降这么多。

发言人1   06:30
然后你比如说我们跟头部的这个外资公司去聊，他甚至都觉得他们可能不一定会降出厂价。因为他要考虑到全球的这个定价体系，他更多的可能是会去增加给代理商的返利，去维持自己的价格体系。所以就是你从他这几年的收入来看，虽然终端价格在降，但是它的整体的收入相对没有降的那么多。当然它利润肯定会受到比较大的影响。比如是讲头部的这个外资，就是它出厂价可能并没有降特别多，但是他通过返利去让经销商去销售他的产品。那么对于国内的厂家来说，其实一部分是我们预计是会稍微再下调一点出厂价，然后渠道也会承担一部分的利润损失。因为之前国产的给渠道的利润其实还是比较丰厚的，这个还是有空间的。

发言人1   07:15
然后整个的国内的头部的企业，我们也了解到今年流水线其实销售是非常乐观的，甚至是超预期的。然后外资的流水线确实是大幅下降的，所以这个我觉得是一个非常重要的信息。就是因为A大的医院其实核心的项目都是放在流水线上去做。流水线其实是这个行业最重要的一个竞争的产品。如果说从去年开始，其实225年、26年国内的头部厂家的流水线都是快速的放量。然后你流水线放进医院之后，后面就能带来非常确定的世界的收入。所以也是基于这个点，其实我们对于27年的国内的这个头部的化工厂家，他在国内的这个营收增长其实是非常有信心的。就是我们对行业的判断可能是量大概是无限的增长，然后价可能有无德的下滑，就是整个行业可能是不增。

发言人1   08:00
但是你从竞争格局来看，就是国内的企业会快速去替代外资。你比如说我们聊到的这个头部的企业，它可能在发光这边还有一百多亿的收入。那其实就是你逐渐的把这个一百多亿的收入拆给国内的几个公司，你也能算得出来就是未来几年他们的增速确实还是比较可观的那这个可能是我们今天想跟大家交流的一些，信息。那总结一下就是定向指南出的这个价格比之前行业预期要好一些。而且这个价格出来之后，未来两三年其实整个行业就是在一个正常发展的进入一个正常发展的通道。

发言人1   08:31
化学发光因为国内的外资占比还比较高，然后国际市场拓展比较顺利。所以国内的几个头部的话发光厂家我们觉得都还是非常值得关注的那这个是今天的反馈，就是后面如果大家有问题，也欢迎及时和我们联系，谢谢大家。感谢大家参加本次会议，会议到此结束，祝大家生活愉快，再见。
