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发言人1   00:00
将违反上述情形的，我们将保留一切法律权利。感谢您的理解和支持，谢谢。各位尊各各位尊敬的投资者，大家晚上好啊。感谢大家今天晚上参加我们的电话会议。我是本次会议的主持人，华福大制造团队的负责人孟鹏飞。

发言人1   00:19
因为最近的话我们物理A和这个方向的话也非引起市场非常大的关注。我们认为我们现在这个大模型和金融发展这个时候，目前最刚需的、最稀缺的也就是高质非常高质量的数据资产。尤其是我们可以看到，语数在明天要发世界模型。包括英伟达在今天大会上也提出了AI工厂这么一个概念。他在今天的话也发布了他他的一个全系列的人形进行的这么一个框架。包括了人形机型参考模型，仿真流水线和数据推动它的平台在通用机器领域的应用。

发言人1   01:01
数据我们觉得在目前在这种情况下的话，大家一定非常想了解它是怎这个行业是怎么来运转的，它是怎么给这个大模型和聚智能发挥作用的那我们我们大概也了解了一下，在硅谷目前最火的增长学历最高的公司，也是提供这样的素材，通过素材方式提供全链路数据服务的那我们今天晚上请到了专家，他是他也是我们国内乃至全球非常头部的这么一个物理的基础设施的这么一个服务商。他们所做的就是给这个物理AI大模型和均智能提供数据和仿真评测这样的服务。那是一个全链路的服务，这么一个企业。那我们请到了专家的话，也是这个公司方面的技术负责人。接下来的话，我们先有请专家对自己所在的公司，包括自己所做的事情做一个整体的介绍。后面的话我们有提问环节。

发言人1   02:02
专家您好，您好。对，因为刚才我也做了一个大致的一个介绍。我们想请您首先聊聊您所在的公司的情况，在做哪些事情，以及我们这个行业的基本的这么一个现状。

发言人1   02:22
我来负责公司的主要几类数据的工作。一个是EQ sway采集这个仿真合成生成以及货，还有这个登机回流。主要是这几个核心产品的技术路线，包括这个版本迭代，还有研发团队的一个管理。第二个就是说像对一些数据标准，还有物理去对齐。整个real to same，real to real闭环这套核心体系的一个技术体系。保证我们输出的数据评测基准它是可用的、可复用的那能支撑自身大模型训练，也会对接一些大模型和机器人这种客户，根据他们对数据的这个需求，把客户的这个需求或者说痛点就要转化成我们的这个产品和数据方案。同时把这个技术交付这些去把它落实落地。

发言人1   03:22
那那您能不能大概的详细的介绍一下我们是怎么做这些事情的？首先第一人称这个是第一人称的这个视角，也就是一个他现在本身它是一个需求端。比如说现在早期的这种的一个数据，它是比较一个需求的。就是一个sweet它是真人自动采集的，就说拿到的是基础的高质量的样本。就是我们用穿戴设备，就是头戴这种主视角，这个手腕腕部这种俯视角来人在真实的环境里面，正常这个操作，它不是说这个遥控机器人来演示，就同步录入RGB还有深度图以及手部关节位置这些接触持续。它的这个作用力信号，它不是说单纯的这种的一个短视频，而是采集完就统一做这种实际对齐，就结构化的这种标注。输出的是状态动作结果反馈这种的交互轨迹，而不是说这种零散的画面。这块主要就是拿人类的这种正确示范来给大模型学交互逻辑，以及学习自然操作的。

发言人1   04:42
这个是通用场景的这批样本来做成这个标品。客户的这种专属场景，就上门定向采集数据，客户这种就是数据归属于客户，我们不能进行一个二次售卖。仿真它是一个仿真批量的一个扩量，主要是补充一些长尾，还有这种异常或者说边界的这种的一个场景。它首先流程是先用刚采集回来这种真实采集回来的样本，来反向的去标定物体的摩擦力、阻尼、重量、高度等这些物理参数。把真实物体的这个物理属性校准进这个仿真资产。那校准完之后，系统自动变成生成这个。比如说换一些这种光照，换这个摆放位置，以及换材质，或者说加一些干扰，自动的去跑任务，自动的生成这个轨迹数据。这个它就是成本低，它不用真人采集，所以说极端的这个边缘案例就是说可以做到这些是能采集不到的。

发言人1   05:53
仿真可以无限生成，但是前提一定还是要拿到这种真实的数据，去校准这个物理参数。不然就是说画面看着好看，物理它是这种虚的或者是假的。那你再到这个虚实迁移，它就会容易失效，也就是这个seem to real，这个final它是一个评测，就标准化的一个评测。主要是做这个质检，还有这个定位数据缺口的。因为现在客户的他的这个需求或者说他的这个痛点，他数据是有，但是循环模型他不知道这模型到底有没有提升，就是好坏就说全凭这个人的感受或者是肉眼来去看。而这个评测体系，它就相当于你可以理解为他是给他做了一场这种测试，或者做了一场考试。同一套任务基准模型跑一遍自动化成功率，还有抗干扰能力以及容错边界，还有失败类型这些评测结果，它会反向输出这个结论。就模型它是在哪一类场景，哪一类交互上，就是说就是告诉客户会缺什么类型的数据。

发言人1   07:02
那我们再针对性的去采集或者说仿真生成，就避免了去盲目的去对是这个数据再回到这个增机部署，还有加异常回流这一块。他主要是就是说客户他把训练好的这个模型部署到这个飞机上面去跑，来运行你产生的失败、卡顿，以及人工接管的这种异常轨迹全部回流回来。回流的数据有两个作用，一个是补充比较少见的这种失败样本，来给模型来继续训练。二个就是说反过来校准这个sam found里面的一个物理参数，就要修正仿真和真实世界之间的偏差。就是越跑了仿真它就会越准，整个来看就是这样的一个流程。

发言人1   07:53
好的，专家。那我想请教一下，我们在获取这个数据的时候，之前有几种方式是比如说UMI异构和动补。那能不能请您介绍一下这几种方式之间的差别，获取的数据有什么样的不同，以及这个产业的发展趋势是什么？

发言人1   08:13
以狗无语动捕。它三者的采集的视角，还有信号以及试用的这些用户，它不一样。在整个训练模型里面，它是属于这种互补或者说这种配合的这种的一个作用。一个它就是硬件的，它是这个头戴加上这个腕部相机深度，还有MU人直接用自己的这个手正常去干活。他不用拿假的这种夹爪，不用穿全身。

发言人1   08:46
这个动捕服拿到的这个数据是第一人称，这个视觉深度，还有双手关节姿态。它相对来说就是门槛比较低，普通就能普通人就能够采集。5米它是通用的这个操作接口，手持带相机的就是未知、逆转感这种模拟夹爪来去示范。相当于是人拿着一个和机器人末端长的控制逻辑接近的这个夹板去干活。拿到的这个数据它是末端六维未知夹爪开合以及末端相机这个画面就部分的这个逆信号动作，天然贴近于这个机器人映射的这个损耗会小。但是它它的好处就是说出来这个轨迹，它直接给这个机械臂策略训练对其的成本相对来说低。

发言人1   09:36
在抓取、插接、动态操作这类任务效果就比较好动捕它是光学动捕或者说惯性全身动捕。它是穿上标记点动捕服，在标定好的这个场地里面去做这个动作。拿到的这个数据是全身、双臂、手指关节高精度的高增值坐标，就是空间坐标准度会更高。他的这个动作增值里面是最干净的，就是用来做基准，做标注。这种跟一个5米的这种跟踪算法，这种它适配于这个灵巧手以及双臂协同这种高精度的动作，稍微等一下，等我一分钟，有有个电话。

发言人1   10:57
好，可以继续。请您继续。我刚才问题就这些。对，那5米易购跟蚌埠这三种的话，你觉得以后的趋势是什么？有很多客户他会纠结于到底是买易购还是5米。我们不会说强行去推某一个S，看客户的这个模型阶段。那预训练学通用这种环境逻辑就是看这个一个。如果说已经到了这个机械臂策略微调，需要稳定to迁移的时候，就加大的一个配比，就灵巧手来精密装配，这种场景就要搭配咱们这种动作来增值，去做一个校准，就是各有需要的这个场景。

发言人1   11:53
我们比如说我举个例子，我们在集群的一个实验室阶段是需要哪种数据为主？我们现在的话比如说走向量产了，我制造几千来进行量产，那这个时候是需要什么样的数据为主？如果说你是在实验室阶段的，它会是异构为主，就异构作为这个打底，然后来污蔑这个补操作，少量的这个动作来去做这个增值。当你到了几千台这种量产阶段的时候，主力的它就是这个增机回流数据加上这个仿真合成数据，一个和微米来变成了这个补充。因为实验室阶段，它模型还在预训练，它主要缺的是物质以及环境样本，它提高它的一个多样性，也就是大家讲的泛化性。他能够快速的去积攒不同的场景，做不同的示范。就是说把大模型的环境理解，或者说任务逻辑的给他建立起来。那你到了这个抓取装配这类操作，就是说去上这个屋里，减少这个动作迁移的一个损耗。

发言人1   13:00
那你如果说要涉及到这种高精度的动作。请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。去拿一小部分的动物当做标准答案来用来检验跟踪和标注，对不对？这个阶段的用量不需要特别大，重点是样本多样性以及这种基准这种要干净。等到量产之后，你铺到几千台的这种升机的时候，它就变了。因为你机器人天天的在现场跑，不断的产生这个数据。所以说最值钱的这个数据，它是这个真机跑出来的失败的，然后以及监管的以及异常的这种的轨迹。这个是别的采集方式他拿不到的。你拿到这些回流数据之后，再用仿真批量生成同类的这个变体，就可以快速的补齐这类边界，就快速的修复一些问题，稳定性、一致性这些。您讲这些是我们目前那个行业一个通用的这么一个做法方式是吧？

发言人1   14:01
我们国内和比如说海外硅谷那边它它有什么差别吗？海外它相对来说，它是在比较它比较注重这个技术预言前沿这一块。它比较底层技术，大家其实都是一致的相通的。因为它硅谷那边它更偏向于仿真优先，就是他们的算力他是首先是充足的那很多团队的想法是先用这个仿真去大量的去数据，再拿少量的真实数据来去做这个对齐校准。

发言人1   14:37
像一个很多走这种中高路线，不是说像figure他那种招募普通人采集，适合居家通用这种场景。他们的大多是基础世界模型团队，他追求通用泛化，他对工业现场的这个一致性要求没有那么高。还有一点，很多国外投入的他本体大模型团，他倾向于自己去搭这个数据管线。外部供应商更多是做这种单点的这个素材供是在供给吗？了解。

发言人1   15:13
那那这样能不能请您介绍一下我们这种不同类型的数据，它在那个训练模型中它的这个适用场景。一个就是说它主要是做这个预训练，就前面讲的，它适合学习环境理解以及这个常任务规划，或者说场景识别这种。就比如说你要找东西，或者说整理台面，或者说在仓库里面导航，加连续的这个操作，以及居家这种多步骤任务没有A和世界模型预训练，它就是这个第一视角，就是说带完整的这个上下文。然后5米它适合于这个末端操作策略，就是你抓取垃圾装配这里这个短操作。因为机械臂和灵巧手微调这些是比较常用的，所以说动作空间跟机器人末端对齐，牵引这个损耗小。适合于固定工位以及标准化的这个操作任务，他不善长很长的到处走动的那种规划任务。动物它只是适合于高精度的，然后增值的标定，就灵巧手进行操作校验。

发言人1   16:24
这种就是用来校准一个5米这种跟踪误差做标注基准的仿生合成数据。它主要就是专门补一些极端的带干扰的、长尾的、危险的这种的边界。也就是人基本上也比较难采集的，也平常可能也不大能遇到的这种的一些危险环境，它来这个模拟，就仿真。甄姬和流数据就是用来解决真实机器人落地里面的这种未知故障，以及现场特有的这个异常。

发言人1   17:01
好的，主要您讲的非常清楚。那我还想了解一下，比如说一些纯的大模型的公司，比如说open I，他们是对数据有什么样的要求，我们是怎么能提供这些数据的？就跟那个机器人本体的公司对数据要求有什么不一样吗？OpenAI这类它纯大模型团队，它核心的目标它是做通用世界模型，优先是要统一持续标准以及这种因果的完整可可评测，大多样性的这种交互轨迹。它不是说单纯的去堆这种抓取视频，我们是按他们的这个训练管线去做这种适配交互。

发言人1   17:46
优先要一个第一视角，这个数据为主，就是要看中了完整的任务上下文以及环境变化，还有人的决策逻辑，就用来学物理常识，长任务规划。物理它作为补充用来补末端操作样本，就是这种。第二个它不是孤立画面，它必须是动态到动作到结果反馈各种的时序轨迹、未知数据信号、时间戳这些要严格对齐，以及标注口径也要全程统一，方便混进他们的一个预训练库里面。而且他对多样性的要求很高，物体摆放、光照干扰以及材质这些要多变。长尾的这些他必须要这个长尾，这种情况他必须要充足。但对单一的工业产线这种定制私有的这种场景的需求它不高。他比较看重的是可评测，以及数据交付给他们之后，他们能他们要能定量的看模型能力有没有涨，有没有增加。所以说配套的这个基准和评测指标，这个是刚需。

发言人1   18:58
他们对数据的版权、脱敏、可商用这些来审核也卡的比较严。然后我们一般就是说标准化的这个标品的数据授权，就是我们一个three的这种已经打包好的这种通用家居，或者说清仓储之类的这个基础任务库，持序标注规范这些提前对齐直接接入他们的这个训练管线。还有就是说定向的采集和仿真联合生成，按照他们指定的这个任务清单一个采集的基础范式。仿真就是说自动变这种自动变体，扩大这种大量的这种和多样性统一这种输出的同一套格式。还有就是开放我们的这个评测接口，就是如果find这个评测接口，他们拿数据训练完之后，直接跑我们的这个基准任务量化能力，就是反向告诉我们还缺哪一类样本，来再进一步针对性的去持续的迭代补充。

发言人1   20:05
那那我想了解一下，比如说比如说大模型的公司，它是怎么评判我们提供的数据的质量的。他看数据的几个分布，他不只是要画面清清不清晰，但是几个点，一个是先做静态的质检，就是说看数据本身有没有没有对齐，就是说查这个时序有没有对齐，时间充未知，还有深度，还有接触信号，这些它是不同步的那看标出来是不是统一的，有没有漏标、错标，还要查这个脱敏以及缓存合规。第二个就是要做这个分布的去校验，看样本来合不合他们的这个需求分布，看场景还有物体任务干扰这种多样性够不够，会不会大量的重复，以及样本有没有偏科。比如说全是这种量的环境，那物体都是摆正的那这种就算是单条数据再好，它分布形成他们也会判断一是一个质量不高的。

发言人1   21:11
第二个就是说小模型的训练验证，就是说看信号能不能学的出来。拿一小批的数据来去做骁龙实验，用这批数据来去微调模型，看抓取的成功率以及任务完成率有没有提升。如果说数据看着规范但学不到东西，它就是一个没有效的一个数据。

发言人1   21:34
还有就是标准化的评测基准，因为我前面提到的也是一个我们自己的rock find这一类的打分，在固定的这个任务基准上面跑量化成功率，还有抗干扰容错能力。好处的就是说它可以跨批次，跨数据跨数据源进行一个对比。比如说一个5米仿真数据放在一块，这种他就这个对比。

发言人1   22:02
既然如果在这种情况下的话，我们把这个数据假设作为一个商品的话，我们是怎么样给这个数据定价的？一个还有这个仿真，它的这个价格它不一样。就是核心它是按这个使用权限，还有生产成本以及这个需求程度，这种的标准品就是通用的这种的这个场景的一个乌米娅数据集，就按照这个授权小时数，还有加这个授权范围去报价。定制定向的这个数据，就是客户的这个专属场景。这个是项目制报价，补跌不对外二次售卖。那这个相对来说这个成本就会更高一些，报价也会更高一些。

发言人1   22:48
您能不能介绍一下我们现在这个数据的一个大概一个价格范围。易购这种低人称的这个呃普通通用做到了大概是在200 200到300之间，就标品，就标准品然后5米，然后基本上就是在两百多到这个400。然后仿真合成数据，就是说大概是在几十元，五六十元这个区间。动补这种的最贵，基本上就要1100 1000多。客户定制的这种，基本上的话要在这个价格上面要乘以一个乘以个2。我看这个价格还是挺贵的那我看您之前主导一些，比如说头部的这个客户的一些合作和项目落地。

发言人1   23:50
那能不能请您介绍一下，比如说像国内的资源屿墅这些头部的玩家，他们对这个真实仿真数据的一个年需求量和素材的成本这样的情况。国内像这种头部的资源语速，他们基本上像与与资源它本身它自己做了一个密封，去给他去去生产这个数据。所以说它对于我们来讲，资源的它更多的是属于这种定制化的一个一个需求。整体的今年的这个目标是这种的一个千万小时，资源这边就是千万小时，200万的这种有效小时的高质量登记数据。剩下的这个800万是一个就是这种5米这类无本体采集和仿真，就是有他自己的这个密封来做。

发言人1   24:48
当然他这个1000万小时不是说都是我买我们的，是他自己这个密封，就是今年的这个目标是1000万小时的这这样的一个数据，找我们只会说来找部分，这种定制的这些一些场景这个量不大。语数这边是什么情况？语速的话它也是更多的它是比如说去买一些一个甄姬瑶操坐姿的一个数据。它主打的就是他们本身自己的这个基因，它机器人直接产生的交互数据这一块。

发言人1   25:37
那那那那您了解像海外，像figure，像特斯拉这些公司，他们是怎么去获取这些数据的吗？一个就是说通过第三方去采买，然后根据他们这个需求figure。它不是这个众包，它是大量都是靠这个ego去去去做。特斯拉它是工厂的分析的数据的非人优先，它是这样的一个情况。特斯拉它不走这种大众众包这种，它的根线是跟FSD这种，它是类似。就真机这块，它是自己这边的核心，然后也就是ops它是大批量的新人放在自己的这个产品里面去干活，一边作业一边产生这种一个回流数据，它是这样的。

发言人1   26:34
那我们国内的这些大模型公司，他们有去向有去采购这些数据吗？会会采购。因为大模型公司的话，他更看重的就是一个多样性。因为它本身它就不做一个数据，它纯大模型VOA世界模型团队的，他这个就是我们的核心客户了。他基本上就是买标准化的这个eagle还有5米这种做这个预训练，遇到这种特定的工业场景，他会去做一些这种外购定制本体，加这个模型头部一体的这个机器人本体厂，就是资源语数这种的。他们优先是自建，因为他本身到达了一个量级，买第三方的，就是说前面我讲的，它就是覆盖到一些自己覆盖不到的一些长尾场景以及小众任务这种。

发言人1   27:32
大家因为从您接触的下游客户来看的话，我们是这种纯大模型的公司，采购数据量大。按这种做人形机器人的最深的公司，他们采购数据量大。从采购量来看的话，是大模型的公司，它的这个采购数据量它要大一些，采购的这个小时数会更大一些。因为他们一般做预训练就要海量的这种仿真，基本上就是几十万小时起了，基本上就几十万小时起了。因为您所在公司也是我们行业头部。那从您所在公司自己的业务这个下游情况来看的话，能不能给您大概看一下占比？就是大模型公司占比多少，然后机器人本体厂商占比多少？是这样来参与一下吗？

发言人1   28:23
对对对，就是我们下游客户大概就哪些个的占比大概有多少，是个什么样的趋势？我们比较关注这个方向。整个来讲就是说大模型和世界模型这类客户，他大概占到了一半以上，也就是大概60%是比较大的一个来源。然后人形本体厂商大概占了30%。

发言人1   28:47
剩下的10%是工厂还有车企这类产这类这个产业落地的这类的一个客户，基本上是这样的一个比例对人形和对大模型和人形的公司来讲的话，他们采购数据是一笔比较庞大的开支吗？本体厂商是吧，大模型是吧？对大模型来讲的话，它里面它是算是比较大的对大模型公司来讲，它是比较大的。因为他们本身没有本体硬件，也就是讲这个本体机器人，它模型的这个迭代算是比较高度依赖于外部的数据加算力。所以你要做的这种百万小时级别的，就是说一年的数据采购，他就得要大几千万的这种的支出。

发言人1   29:38
还有它的这个算力，它是也是属于一个固定的人形本体厂商。它其实最大的这个项目还是这个机器人硬件，他们的这个电机、整机产线以及这个登机集群，要操作团队之间的外部的数据。它只是说去补一些这个缺口，那预算弹性相对来说会比较大。资金充足就多买一点这个仓位去对照这个基准，紧的时候就优先压缩外部的采购，靠自己的这个增机去回流。它其实跟大模型公司还是有很大的区别的。

发言人1   30:14
了了解了解因为我我听产业讲，说2026年是我们巨生数据爆发的元年。因为相比25年的话，我们可能类似于像您这样的数据公司，收入都有一个比较大的增长。能不能请您给我们介绍一下，比如说我们25到26年，我们这个行业是一个什么样的增长情况，以及未来两三年是个什么样的预期。

发言人1   30:45
数据这块以我们来讲，25年大多还是这个试点以及QC验证阶段。到26年大家也看清楚了一个形式。26年就是说它的这个需求，它不是说简单的翻倍这么简单，它是这种属于这种百倍级的这种增长对数据的需求，百万小时的订单，它是这种变成了这种经常的这种常态的。核心主要就是VOA，还有事件模型这种集中迭代。英伟达语速OpenAI这些他都在推物理AI这个路线。那客户他也其实形成了一个收敛，就是说高质量的这个巨增数据，它是独立刚需的。

发言人1   31:30
落到我们这边的感受上，就是订单从去年的这种零散的这种POC，变成了大的年度框架协议以及复购。这种它是明显的起来了，但是现在主要的还是这种标准化的这个eagle还有5米，还有校准仿真数据定制工业数据单价高交付慢，这个占比它是缓慢的，也不是它是占比的还是往上走，它是没有标准化的一个5米这种的，它这个增速这么快。同时行业的这个缺口依然很大，供给它是跟不上这个需求的，未来2到3年，短期我们看接下来一年，它肯定还是维持一个比较高的增长的，但不会说一直是这种几十倍、上百倍的这种极端的这种增速。因为纯大模型团队它依然是比较大的一块，然后是人形本体厂商，随着他们的增肌落地，还有机器人本体这个集群，它的铺开，外购结构会变。从买这种通用的标品，它慢慢的像这种专项去买定制，买专项评测常委边界这种。

发言人1   32:48
中期两年左右增长的主要驱动力换到这个产业落地这一块。因为你经过了一两年的工厂里面的磨合或者说验证，就是工厂物流这些场景，客户他的占比会比较提升。这个时候就会出现两个变化。一个客户越来越看重整，就是整套的这个闭环。他不只是买原始的这个数据评测以及回流管线的订阅，他占这个收入比重会提升。第二个这个时候行业也开始了，会有一个卷低质量的纯视频的价格，它会往下降。但是你带了这个物理增值以及统一标注，以及可评测的这种高标准的数据，它的这个价格那是不会说降的那么快，它相对来说比较扛一个价格内卷。

发言人1   33:48
数据里面，它不会说一直的野蛮的这种增长。因为头部的本体厂商他整机铺开了之后，它本身的这个机器人整体的数据来它会回流，形成这个闭环跑成熟。通用标品的这个增速它会温和的回落。但是工业和特种场景的这种专属数据，以及评测基准，还有这种仿真机械的这个需求周期会更长一些。长期看就是说数据会和算力一样，就要变成这个物理A行业这种常态化的基础设施支出。

发言人1   34:24
那那像您像我们这样的这个数据公司，我们的核心的技术壁垒是什么？就是说我们我们的护城河在哪里？我们的技术壁垒，一个就是它是整套的流程，它不是说你去单纯的彩丝钉跑仿真。第一个就是说整套它是对齐的这个real to stem to real这个闭环体系，统一的数据与评测标准和物理校准能力，它这个是现三个点它是一起的。就是说其他的公司它也很难单点的去复制。因为统一的这个多元数据时序和标注，就是你一个污蔑动物仿真登记回流，它来源不一样。你很多同行他只能单独去做一类这个数据拼到一起，它的这个坐标系，还有这个时间戳以及动作定义它对不上。就是你如果说都混在一起训练，它反而效果还会降我们的一个，所以从一开始就定了同一套规范多元的数据，可以混进同一个训练集，这个也是我们长期经验积累摸索出来的。

发言人1   35:47
第二个就是我们的这个仿真评测，就是seem fine，物理校准的能力，解决数据迁移的这个问题，就是seem to real这个问题。市面上很多仿真，它只是渲染画面物理参数，它是不准的。我们拿真实采集的这个样本来反推摩擦，还有阻尼、重量、高度等等这些仿真它不是独立存在的，而是被真实的数据去约束了。说别人他搭的这个仿真引擎，但是持续稳定性或者这种可自动化的物理管线，这个门槛也是比较高的。而且我们的这个评测它是闭环的。首先形成的这个数据生产的这个反负反馈，负反馈只会念就别家他是说客户要多少小时就生产多少小时，这个数据它是属于被动供货。我们这套评测它是先测出模型的这个短板，反向告诉系统缺哪一类这个场景，哪一类失败样本，来定向的去采集或者说去生成。就等于说我们不是说去卖素材，我们是带质检以及带需求导航的这种的生产线。

发言人1   37:12
单纯的采数据的公司，它是没有闭环的。而且我们大量的标准化的物体资产以及任务模板，以及失败样本库，它一点点积累起来的。新玩家或者说其他的公司，他要花大的时间人力，还得要持续的试错。他不是说你搞几套设备能采出来，数据他就能够用，就是说难点在于稳定规模化的输出，迅的真的是能够能提升模型。然后很多低价的这个数据画面看着是没问题，他未进模型里面他是学不到东西的，学不到物理因果，那就等于这个数据没有效。我们的壁垒就是保证这个数据具备稳定的学习信号。

发言人1   38:06
我们的素材设备这个是一个比如说一个技术难点。比如说我们需要哪些类型的素材设备，这个投入是个什么样的情况？我们自己这个业务的利润率是个什么样的情况。设备它本身来讲，其实它不能算一个地雷，或者说是一个难点。因为难的是硬件配套的这个时序对齐，还有就是说多传感器融合整套的采集标注管线硬件，它是这种外购标准件，最多加上我们自研的固件以及这个同步算法。它投入它是前期比较大，后期的折旧去摊薄，所以说利润结构分化很大。

发言人1   38:53
标品主要就是靠它的这个附近定制的，就是我前面讲的，它只能付一次，所以说它这个时间比较长。定制的毛利相对来说第一是一个单套的采集，建了几千块到3万块不等。一套公寓基本上就是要一两万块，然后动补的这个动补硼，搭一套的话就要几十万。就是说投入上面，一块是硬件资产的采购，它是属于固定资产，但是可以慢慢的折旧。更大一块的投入，它不是硬件，而是说是你去搭建这个采集地，搭建包括还有这个采集园标注，还有资产建模，还有仿真算力等等等等这些。我们是集群式的，铺几十上百套采集设备，一次性硬件投入了也不小。但是硬件的折旧周期相对来说长。真正比较大的这个地方是人力和算力。

发言人1   39:59
就对比尧操作方面，eco和5米这套比整机尧操作来投入相对来说要低很多，大概是这样的一个情况，对我们我们的利润率在一个什么水平？我们现在收入多少体量？标准级的这种数据集可以复售的这块的话利润相对来说是比较好的，能做到百分之五十六十。核心的就是多次售卖，客户专属定制的这种，它是不能回收一次性的，大概只有30%左右。然后logo final s这个评测订阅里面，它的毛利大概是在40%到50%。

发言人1   40:47
请问您了不了解我们全球我们所处的行业，它头部的估值现在是个什么样的水平？数据采集类的还是这个大模型，还是这个本体公司，数据表达的对数据采集对。数据采集，理解，不大不大了解不大了解，不了是吧？这个我没关注，平时。好的，就这样。因为我们还有一些在线投资者，大家有一些问题跟您请教。接下来的话，我们把问题转给投资者会助理。

发言人1   41:47
大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键再按数字一，网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键再按数字一。网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。

发言人1   42:41
那个专家能听到吗？可以，我有个问题，我问一个问题，就是像华为小米这种或者包括字节这种大厂，他们做自建数据能力的话，对于咱们对于一些这种三方的这种供应商，您觉得是挤压还是说增量？华为、小米、智杰这种，它如果说自建数据能力的话，它长期来看，整体它的这个增量局部会有一点点这种抢占这个市场，或者说对我们来讲挤压的它是简单的这种单点的采集素材的外包商。对我们这种全链路，然后再统一评测标准的技术服务商，就是对我们来讲，机会反而会更大。因为他们这种大厂如果说自建的话，首先他自建肯定是绑定他们自己家的这个硬件，自己家的模型的核心私有数据。你小米这个人车家场景以及华为工业机器人，包括自己的世界模型这部分核心数据，他们不会去外购。那这块他是挤确实抢到了或者说挤掉了这部分低端单点采集的这个单子。但是他们自建关系，他不等于自己什么都做，他一样去那一个就是他们缺胯。

发言人1   44:02
本体跨场景的这种通用基准数据集，比如用来做消肿对照或者说对标测试。二一个就是长尾危险小众的这种工业场景，他自己搭建这个场景采集的成本一个是高，二个周期太长，他会定向的找我们定向补。其次他们自己产出来的这个数据之后，他也要去评测，用来客观去衡量它模型的这个能力。

发言人1   44:31
所以这套标准化的这个评测体系的很多大厂，他是不愿意从头去自研的那其次大厂的这个自建产能，它是优先供给这个内部模型迭代的。所以行业整体的这个需求，它是很大，涨得很快的缺口，它是远大于这个资产的一个量，然后大涨大涨，只是说把这个赛道进一步的共识，去带起来了。这么多大厂他都下来干了，他反而养活了一大批的中小企业，就是中小支撑模型团队。这些小团队他是没有能力去自建整套数据闭环的那直接就是我们的这个客户了。

发言人1   45:14
明白，还有一个问题，就是像这种就刚刚提到的这个政绩数据，它的这个综合成本，您刚有提到价格吗？那这个增值税的生活成本现在大概是一个什么水平？然后这里边标注大概能占多少？然后如果后面价格如果往下走的话，您觉得可能大概会降到一个什么样的水平，会是一个比较合理的价格。规模化的稳定的跑起来之后，就是规模化的稳定的跑起来之后，甄姬尧操作的这个综合成本大概会在200元左右每小时。标注它会是比较大的一部分，这个成本占整体的大概占到40%左右。那长期长期来讲，它会分层去降价，低质量的这种裸视平台才会会降的很低，带物理校准以及可评测这种高标准的数据，它会是有这种比较抗抗跌，不会说这种那么去全。

发言人1   46:27
明白，我再最后再问一个问题，就是像我们如果正常来讲的话，对这个人工智能公司来讲的话，比如说像GT6，他发的他那个视频用在这个机器人上面，然后他的成功率可能在60%多。那如果从数据量的角度来讲的话，100个小时到1000个小时这样去做指数级的提升。这种对于成功率的角度来讲，您觉得变化会有大概到什么样子，会有比较明显的这种成功率的提升。我理解一下你说的意思，就是说以这种几百个小时，上千个小时这种去指数级的这种去跳。它首先跟这个小时数这种，它越往上堆，它这个收益边际肯定是逐步去递减的。就是你从开始的这个阶段，它是最大的就是说从开始的这个零到几百小时提升的最大的几百个小时，再往一年一两千个小时这种它虽然说还能稳步的往上走，但是再往后是单纯的去堆这个小时数成功率，他很难去完成很大的这种提升。你100到500小时的这个涨幅是最明显的，就是大概率能从50%冲到65%。

发言人1   47:45
那500到1000个小时涨幅还能涨，但是整体幅度整体幅度会变小。一般的话是从65到75这个区间，很难直接到80%以上。如果说1000个小时再单纯的去堆这种分布的这种示范类的数据，比如说堆到3500千个小时，很多时候他就是慢慢提升，慢慢相当于你可以理解为慢慢磨磨到了这个80%，涨得是非常慢。因为这里他不光是看小时数，他更看重的是新增的这个数据，它是不是模型真正缺的失败的这个样本，以及边界这个样本。如果说后面加的全是重复的，差不多的标准放在那，哪怕说你跌的再高，那成功率也不可能基本上是不动的。明白，好，感谢专家，谢谢。下面有请尾号5185的359进行提问，请发言，谢谢。

发言人1   48:59
你好，请问能听到吗？可以。张先生好。

发言人1   49:04
我先问第一个问题，就是您说我们的那个数据有可以付卖的，然后还有一部分是定制的，这个比例大概是多少？通用的这个比例大概是占到了60%，专项定制的大概占到百分之三四十。明白，就我理解的通用的那个采集的数据相当于我们的资产。所以假设后面出卖的比例越高的话，我们的毛利率就会越来越高，大概这个情况是吧？可以这么讲。对，明白，这是第一个问题。

发言人1   49:43
然后第二个问题是你能不能大概讲一讲，就是对于大模型厂企业跟新型问题企业而言，就他们采购数据就是这两类企业大概有多少比例是对外采购，多少比例是大家自己组建团队来自己做呢？这个大概比例是什么样子的？大模型厂商他们这种基本上就是基本上都是对外去去买了，外购大概的占比会比较大会会比较多。就是说外购基本上占到百分之六七十就成大模型厂商，就VOV世界模型团队这种。资产大概只有30%左右。他们自建来的一般是访问这个内部团队，用来做试点以及做特殊对照的这个样本主力作为通用一个。然后整体厂商，他基本上就是大部分是自产，80% 80%自产，外购基本上就是20%。

发言人1   50:47
他因为他要考虑到落地，他外购的这个其他数据对他来讲，本身来讲作用没有特别大。他不会说去一些他覆盖不到的这个场景，他会去去买。但是更多的他就是偏向于定制化了。因为像国内资源、语速这种，他本身自己自建资产这个能力也强，所以外购的这个比例就不多，甚至会到这个请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130 10%。

发言人1   51:24
好的，我明白了，谢谢。现在我再问一下，以后它的一个趋势是机器人的这个模型整体而言也会用大模型，包括现在大家说的这个世界模型，还有WMA。以后是不是会机器人本体厂商他自己建模型或者自己采购这个数据的比例会越来越多。然后那个大模型厂商他们未来占你主要客户的比例也会越来越高，会不会有这样的趋势？

发言人1   51:56
机器人本体厂商，首先来讲，它这个大模型它不会说越来越多，因为方向上机器人本体厂商它一定会普遍用上VOA以及世界模型WMA这类这类架构。但是不会说出现本地厂商采购比例还会持续走高。因为最后大模型厂商的占比在我们这个客户比重越来越高。这种单边趋势两边都增长，但是结构会分化。因为模型层面以后几乎所有的机器人的底层，它都会搭配这个世界模型。

发言人1   52:36
头部本体厂商一般两个方向，一个自研这套机身模型，一个直接采购或者说接入外部这个基准基础大模型，自己来再拿这个真机的数据去做一些微调，这个是能确定的这种大趋势。整体厂商这边，它核心的还是它的登记数据，它是一定是坚持自建的，这个比例不会维持太大的一个变化。但是因为要训练世界模型，它对于这种通用基准数据以及跨场景一个还有仿真资产这个中立评测这个需求会变得。也就是说外部的这个品类会变多。但是外购整体占它这个全数据的比例，大概也就是在20%这个区间，不会说整体往上走。因为它的这个需求是需求是变大了，它不是说外购这个占比提高了。

发言人1   53:24
纯大模型厂商这边，短期他还是我们的第一大客户。因为他们的这个通用世界模型预训练，以及对标通用标品的这个数据，它需求性比较强。但是长期有一个变量，就是不少大模型团队为了验证模型，也会去慢慢去搭分级集群，需要建立自己的这个采集能力。所以他们在我们的这个营收占比里面不会说一直走高，会后面慢慢稳住，甚至小幅度的回落。新的增量来自于整体还有这个产业落地的这么一个客户。所以整体的客户结构大概是大模型的占比百分之六七十，整体的占2%，30产业占10%，大概是这么一个比例。再过两三年，大模型可能是到50%，整体占20%多，然后产业场景占10%几，两边都在买，都在增长，只是说本体和产业端的这个增速会稍微快一点。明白，谢谢。

发言人1   54:25
然后我想问一下，我们公司今年、明年、后年大概这个收入体量是个什么概念？唔整体来讲的话，今今年的话是一个整个加起来的话是有个拼点，大概是十几亿这个区间。然后明27年的话大概是在这个反正基本上逐年翻倍，大概是这样的这个情况。今年的话大概就是今年十几亿，然后明年大概翻倍，大概这个量级是吧？然后后年估计也在翻倍。后面的话就是大概翻倍的话可能有点难，可能就是大概在二十多亿到30多亿，30到11之间。

发言人1   55:20
然后我看那个美国的那个那个mac inside，他今年是几千万美金，明年是几亿美金？他给的量级是就是美国大模型，他那边应该是现在物理模型大爆发是吧？就是他们的增速是一个十倍量级的增长，就是我们比国内比他们慢的原因是啥呢？

发言人1   55:42
或者您怎么看这事儿？国内它更注重的地方的路线还是不一样。他那边的这个物理A它确实是爆发，它主打的是一个第一人称的一个第一视角，所以基本上他不怎么做仿真，我们是以仿真为主，一个为辅。

发言人1   56:07
第一硅谷和国内的这个偏好偏差。硅谷那边相信易购视频它对于分布它就能推通用世界模型。国内客户他更加的虚实搭配，就说仿真这个需求的占比更高。第20倍的这个增长，它是这家公司单这家公司的这个增速，它不等于全行业所有玩家都是十倍，它赶上了。就是说正好是因此这批标杆模型集中放量，订单集中在了头部几个客户几块。所以说国内它不是需求的，它是客户结构以及预算的这个逻辑，还有路线的选择，几个不一样。

发言人1   56:54
明白，这样我再问最后一个问题，就是你能不能讲讲我们国内的蔬菜的这些供应商，包括您和友商的这个竞争格局的情况，包括比如头部的这几家大模型厂商，他们的素材的供应商都是哪几家？就竞竞竞争格局这个情况帮我们讲讲，谢谢。专门做数据的，国内像我们还有这个资源的拆出来的密封，还有鹿明，这些基本上就这些。然后第一梯队的话，基本上就是比较大的就是我们和这个蜜蜂。还有就是路名，基本上这一类，基本上就这些。然后另外还有一些单点配套的一些，比如说像诺伊藤，还有帕西尼感知。诺伊藤它主要是做这个动物增值样本，帕西尼。

发言人1   58:10
陈佳，你好，是我掉线还是您掉线了？

发言人1   58:41
专家，你还在线吗？

发言人1   58:57
不好意思，您稍等，专家没有掉线，有可能有电话，稍等一下。

发言人1   01:00:34
国内的话就是像刚才那个问题，我不知道你听到多少。最后一个问题，就您帮我们再讲一下，就是那个竞争格局的情况，然后包括我们这几家就是大概客户的情况，比如那个就是头部的模型大概有哪几家，帮我们再讲一下，别的问题没有，感谢您的时间。里面就是说像数据采集平台，像蜜蜂，就资源旗下的这个蜜蜂，还有像我们光轮，还有这个路明，主要是这几块。路名它主打的是5米无本体采集，还有5米的这个标准交付，做的比较好。头部的这个啊啊其他斑点配套的这个玩家，不知道刚才你听到没有？像比如说洛邑腾机器人，还有这个跨心理感知。它基本上就是说落叶层它是以这个动物增值样本。所以说大家基本上都是零星采购它的这种高精度的标准数据。阿西尼它是在这个触觉，还有这个工业真机采集，这个工厂就偏向于工业。基本上的话数据基本上就是这些。

发言人1   01:01:48
然后头部的这个大模型世界模型就是像志杰阿里，还有这个千寻，包括像这个星动纪元这些，他们的一般的都是以买这个仿真这些，少量的去买一些这个eagle以及交互是交互的这种数据也会搭配。比如说像蜜蜂，鹿鸣这种去混合的这个材。仿真这块，我们是比较有优势的。然后真机，异构，触觉交互数据像蜜蜂，帕西里、路明，这些是他们的一个主要的市场整体的这个市场还早还没有说形成哪一家去垄断的这种，大概这样的一个情况。

发言人1   01:02:39
明白，真的我不好意思，我再问一个问题，就是我了解到好像素材设备基本上都是定制的。然后就是原来做消费电子这些厂商，做眼镜的厂商定制的。所以那个素材设备不是啥壁垒和门槛，是吧？素材设备前面都用过了，它不是壁垒。好的，谢谢大家，感谢您时间没问题的。感谢孟总。这样我再提最后一个问题，是我我是不是可以这样理解，就是世界模型越发展，它对这个素材的要需求越高，对异构数据要求需求就越大，是这样吗？可以这么理解，可以这么理解，这叫素材，就世界模型一异构数据。

发言人1   01:03:27
我之前看到就是京东它买了大量的这个素材手套，您觉得这个会不会我们我们这个数据行业发展会不会带动类似于像是触像这种素材手套，触觉传感和3D相机这样的这么一个很大的需求。会有一定的增长性。因为你首先你需要这些硬件的这些设备去普及去采集。他首先他这类京东它是重点是布局的是物流分拣这类里面的。它相对来说触觉手套，包括配套的这个3D相机，这些他会去拉动它的一个一个增长。但是世界模型和VOA它现在确的它不只是RGB画面，它缺的是手这种物理学的这种交互，以及带接触力、摩擦力、滑移这种材质反馈异构的这个头，它只能看懂场景素材手套，还有加这个触觉正面以及腕部。像万部的这个3D相机去专门去补怎么装，用多少劲儿的这种交互模态。所以说之前大家只是说用少量手套去做增值。现在京东它这种千万小这种项目，它是大规模的人手失效采集，直接会把上游的硬件订单起到一个推动的一个作用。好的，专家，您讲的非常清楚，感谢您的时间，也感谢各位投资者今天晚上。
