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全文摘要
公司第三季度业绩显著，收入达214亿，净利润为23亿，虽受汇率影响，但整体呈现高速增长。在新产品增长业务方面，重点发展光纤业务，已收购两家公司，并在张家港建设光纤产业园区。针对投资者关心的3D打印设备订单、四季度收入预测、产能准备及泰国工厂扩建情况，公司均给出详细回应。同时，强调对未来发展保持乐观态度，提醒投资者在市场波动中需谨慎决策。

章节速览
00:00 大族激光三季度业绩与增长亮点
会议分享了大族激光三季度经营情况，收入214亿，扣非净利润23亿，收入增长70%，净利润增长超300%。重点增长领域包括PCD（收入78亿，增长100%）、IT部门（收入43亿，增长120%）、新能源锂电装备（收入23亿，增长75%）及半导体板块（收入增长14%）。新增订单243亿，PCD和IT部门贡献显著。整体经营情况超预期。

05:51 光纤业务进展与产能规划详解
对话围绕光纤业务展开，介绍了近期收购的两家公司及其业务领域，张家港产业园区的建设进度，包括预制棒产能规划和厂房建设情况，以及山东控股子公司的点火和产线进展。同时，还提及了空芯光纤项目和市场推广的稳步进行，整体进展符合预期。

13:37 3D打印设备进展与通用激光加工需求解析
讨论了3D打印设备在A客户的导入进展，澄清了市场上的不实信息，确认了100台订单的下达。同时，分析了通用激光加工设备的快速增长，主要受益于AI基础设施建设，特别是散热板钎焊、穿戴设备及服务器相关领域的激光应用需求。玻璃基板通孔设备由数控平台主导，小功率设备处于筹划验证阶段。

19:22 大足集团半导体设备布局与未来规划
对话围绕大足集团在半导体设备领域的布局和未来规划展开，包括对参股公司大足安来的定位和目标，以及集团在半导体设备板块的整体发展思路。集团主要通过三个平台推进业务，包括大众半导体、富创德等，专注于显示、封测、合成石英材料等领域。未来计划进一步拓展产线，增强在合成石英材料的产能，以支撑光纤业务并延伸至玻璃基板等新材料。前三季度，半导体和通用激光收入分别增长14%和17%，其中封测业务增长显著，达到130%。

26:03 3C行业增长预期与新能源盈利改善分析
对话讨论了3C行业未来增长预期，强调设备增长与创新关联，而非销量线性关系，指出摄像头创新、VC散热及新项目为明年的增长点。同时，提及前三季度新能源业务订单增长，但盈利改善情况需进一步关注。

33:03 新能源与3D打印技术在锂电装备及散热解决方案领域的应用
对话围绕锂电装备业务的增长、3D打印技术在散热解决方案中的应用展开。锂电装备订单新增25亿，同比增长显著，预计年收入可达40亿。3D打印技术，特别是绿光打印，在夜冷散热领域展现出巨大潜力，采用纯铜材料可大幅提升导热性能。公司已发布500瓦绿光激光器，并计划推出千瓦级产品，显著降低成本，增强市场竞争力。

41:11 花旗银行分析员讨论公司年度收入指引与订单情况
对话中，分析员询问关于公司年度收入指引的最新情况，指出尽管IT业务超出预期，锂电可能低于指引，但整体收入有望增长。分析员分享了1到9月新增订单达240亿，加上去年结转90亿，总计330多亿，且1到9月收入为214.7亿。基于过去两年四季度营收高于三季度的趋势，预计四季度收入不低于三季度，若按80亿计算，全年收入可能达到294亿。分析员还提到创新项目和设备大型化可能影响收入确认，但订单有保障，需关注具体交付情况。

45:39 公司三季度盈利超预期与3D打印业务展望
三季度公司盈利超预期，主要得益于A业务、小功率营销总部表现优异及亏损部门扭亏为盈。尽管折叠屏手机可能影响3D打印订单，但工业级3D打印被视为行业里程碑，公司通过持续投入已追至行业第一梯队，未来发展前景乐观。

52:28 3D打印业务进展与未来展望
会议讨论了3D打印业务的订单、收入放量时间及产能规划，预测四季度收入将维持高位，全年收入有望创历史新高。同时，提及3C业务可能受新机发布影响，创新型业务如摄像头和VC可能提前下单，但收入确认时间不确定。

发言总结
发言人1
首先强调了本次会议内容的保密性，提醒投资者会议信息不得外传，否则将面临法律追责，并警示市场投资风险。随后，他简报了公司第三季度的亮眼表现，包括显著增长的收入与净利润，以及新产品与业务的拓展情况。接着，他深入探讨了光纤业务的进展、3D打印设备订单及业务扩张情况、IT部门的高增长态势，以及公司在新能源和半导体领域取得的具体成果与未来市场潜力。此外，针对投资者提出的问题，他表达了对3D打印、光纤业务以及公司未来发展充满信心的态度，并强调公司对投资者提问持开放态度，鼓励大家积极交流。

问答回顾
发言人1 问：永通在设备端拿到的订单情况如何？
发言人1 答：永通在收购前就已获得很多设备订单，确定性订单超过三个亿，可能还有几亿的意向型订单正在洽谈或落实中。

发言人1 问：永通在山东的控股子公司关于160吨光棒和A2光纤产线的情况如何？
发言人1 答：永通在山东的控股子公司已在建一个160吨光棒和A2光纤产线项目，该产线已于九月份点火并进展顺利，预计十月份能产出约8到10吨，至11月份将全面达产，实现800多万的月产量。目前A2光纤的价格保持稳定，市场表现坚挺，该产线的投产和达产不仅顺利，且已开始产生良好的经济效益。

发言人1 问：我们现在3D打印设备这一块，在A客户目前大概的导入进展如何？包括当前拿单情况、未来的拿单预期以及量价预期是怎样的？
发言人1 答：3D打印设备在A客户处是一个保密项目，不便透露太多细节。目前，我们已有近100台订单下达，市场上关于友商只有40台的说法是不实信息。A客户业务推进会逐步进行，具体情况不便多讲。

发言人1 问：前三季度在通用激光加工设备领域增速很快，哪些下游细分行业需求紧急度较高？此外，关于玻璃基板通孔设备，目前我们的进展如何？
发言人1 答：玻璃基板TPV打孔设备方面，我们内部整合了原有部门和数控部门的力量来主攻这一产品。小功率高增长部分主要受益于AI带动的相关行业景气上升，如散热板钎焊、微镜头制作等。至于半导体设备布局，大足安来是参股公司，定位和经营目标有待进一步沟通了解，但我们在半导体设备领域有三个主要平台：大足半导体、大丰德和富创德，分别侧重显示面板业务、半导体材料处理和搬运等细分市场。

发言人1 问：对于半导体设备这一块，我们对大足安来的布局和定位是什么？同时，对于这个板块未来的发展思路是什么？
发言人1 答：在半导体设备领域，除了现有的装备外，我们计划在细分领域进一步拓展，尤其是光纤业务相关的石英合成项目，打算通过产能建设和材料拓展，将合成石英作为平台，不仅满足光纤业务需求，也期望在半导体材料方面实现更大发展。

发言人1 问：杜总，能否分享一下我们前三季度半导体和通用激光业务的收入情况？
发言人1 答：前三季度半导体和通用激光业务的收入方面，半导体部分的总收入约为15亿多，增长了14%。其中，封测板块收入增长显著，达到3.8亿，富尚德增长了10个点至4.2亿。

发言人1 问：对于明年传统3C业务中结构件设备的订单增速问题，能否结合新机型及客户沟通情况分析一下增长预期？明年在不算3D打印创新业务的情况下，传统3C业务的具体增长预期是什么样的？
发言人1 答：明年传统3C业务的增速主要受高端机型如折叠屏手机等发布的影响，同时苹果A型车人工智能应用的推进也值得期待。尽管销量增长与设备端增长并非线性关系，但创新紧密相连。预计明年会有20周年特别规划的高端机型发布，以及VC散热、3D打印工艺结合等新需求的提出，这些都将为设备采购带来增量。明年在非3D打印创新业务范畴内，传统3C业务预计有一个不错的增长点，主要来自摄像头创新项目的扩展，至少会有两款或三款新产品推出，另外VC散热技术也有新需求，以及其他一些客户的新项目，如眼镜、穿戴设备等。

发言人1 问：新能源领域的情况如何？
发言人1 答：新能源领域中，锂电设备的收入表现突出，达到了23亿，同比增长75%。从订单角度看，1到9月份新增的锂电装备订单大约为25亿，但由于去年结转的订单较多且交期较长，实际结转到今年的订单数据暂时没有具体数字。在盈利方面，由于报表未单独披露，但从半年报数据来看，锂电设备在第三季度实现了数千万元的利润。

发言人1 问：去年公司亏损了一个亿，今年的收入展望是10万到40亿水平。目前新增订单情况如何？
发言人1 答：今年1-9月份新增订单达到25亿多，加上去年结转的90亿订单，总计约330多亿。从三季度单季营收80亿的表现来看，考虑到过去两年四季度营收通常高于三季度，且目前订单充足，尽管最终能否达到40亿还有不确定性，但四季度的收入确认是有保障的。

发言人1 问：关于3DP技术和AI散热方向，能否分享一下三季度以来的变化和最新进展？
发言人1 答：在北美大客户方面，P1P2和EVT环节的市场份额处于领先地位，订单呈现月度落地状态。在AI散热领域，3D打印正在与红光打印方案进行对接，并在微流道产品方面取得进展，特别是与头部客户合作开发用于光模块散热的纯铜3D打印产品。此外，公司在夜冷业务板块与齐红等合作推进大通道常温水技术，并有3D打印技术用于微通道产品制造，该领域前景值得期待。

发言人1 问：目前关于激光器及3D打印领域是否有新的进展和成本优势可以分享？
发言人1 答：公司在小功率通用产品中为液冷公司提供焊接系统，并在3D打印方面拥有自制的500瓦扩束激光器，以及即将推出的1千瓦绿光激光器。这些自制激光器将大幅降低成本，从而带来显著的成本优势，尤其是在3D打印设备端和加工产品方面。随着高功率激光器技术的发展，尤其是IPG和通快等厂商在全球范围内的突破，以及国内工大集团的参与，预示着该领域未来具有很大发展潜力。

发言人1 问：鉴于前三季度业绩已超过预期，而锂电业务可能低于之前的指引，能否提供一个最新的全年收入或指引？
发言人1 答：由于正式场合不宜给出具体的盈利预测，但基于已公布的订单情况以及近年来四季度营收通常高于三季度的趋势，结合今年设备大型化导致验收周期延长等因素，可以合理推测四季度的收入确认会有保障，但具体结果还需看订单交付情况。目前订单总额虽有保障，但仍需关注各个项目的具体执行和交付进度。

发言人1 问：目前3DP业务的发展情况如何？是否超出了预期？
发言人1 答：目前3DP业务进展顺利，预计今年将有近100台设备投入运营，这确实超出了之前的预期。三季度盈利情况良好，扣费后加上汇兑损失后的收入为25亿，而之前根据非数控收入计算的预期是27家，现在看来我们实现了超过预期的目标。

发言人1 问：为什么3DP业务会超预期呢？
发言人1 答：超预期的原因主要有几方面：一是A业务表现优异；二是小功率营销总部也贡献了超出预期的成绩；三是原本亏损的一些部门实现了扭亏为盈，包括封测业务等；四是高功率部门和半导体部门也表现出了亮点。

发言人1 问：对于明年的展望以及当前股价反映的情况，您怎么看？3D打印业务是否与苹果公司的pro max系列手机销售有关？
发言人1 答：我对于明年的展望非常有信心，尤其是在手订单较多的情况下。当前股价可能并非完全反映基本面，而是在反映其他因素，具体是什么我也不清楚。pro和pro max系列手机的销售情况确实可能会影响3D打印未来的订单落地，因为这两款手机与折叠屏手机存在一定的用户重叠。不过，尽管pro和max系列的销售可能会有所减少，但更重要的是，这次事件对于整个工业级3D打印行业是一次里程碑式的推动，有助于加速行业整体发展。

发言人1 问：对于3D打印业务的发展规划和市场竞争地位，您怎么看待？
发言人1 答：我们在3D打印业务上的规划具有持续性，尽管短期可能市场预期较高，但我们自己对自身定位有清晰认识。通过这个项目，我们在3D打印领域已经成功追至行业第七第一梯队，这对业务发展是一个巨大推动。同时，我们在其他应用领域如散热等方面也在全方位出击，并不断提升自身能力，力求在军工、消费电子等多个领域取得突破。整体而言，3D打印业务目前正处于一个很高的起点上，前景广阔。

发言人1 问：我们现在3D打印这块的订单和收入分别大概可能会在哪个季度开始放量？四季度对于3D打印收入的看法是怎样的？能否维持三季度的规模？
发言人1 答：3D打印的订单和收入预计在四季度会开始放量。根据当前订单情况，四季度的收入有望维持甚至超过三季度的规模，并且可能达到接近80亿的水平，创历史新高。

发言人1 问：关于3D打印产能准备的情况以及泰国工厂扩建的进展如何？
发言人1 答：3D打印产能规划没有问题，福永基地的旧基地已规划新建一栋楼用于示范工厂，月产几百台的产能已有保障。泰国工厂年初计划的扩建正在进行中，但具体进展未详细说明。

发言人1 问：全年3C业务的收入预计会是多少？
发言人1 答：预计全年3C业务的收入可能会有所下降，因为新机发布后的交付高峰可能不会完全体现在四季度，部分收入可能延后至明年。此外，明年的一些创新型业务如摄像头创新、VC等可能提前下单，但收入不一定在四季度体现，因此四季度3C业务收入可能会有所减少。

