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全文摘要
物理人工智能（AI）是一个崭新领域，它能理解物理世界并做出精确的时空预测及行动规划，预示着在机器人产业的巨大市场潜力。随着机器人技术的迅猛发展，调研着重于机器人配置的优化，展现出对未来的乐观预期。物理AI不仅提升了机器人的智能化水平，还有效降低了成本，提高了生产效率，应用广泛，从工业到医疗领域均有涉及。大模型公司如OpenAI、英伟达和谷歌通过技术创新，推动了AI产业的前进步伐。机器人制造商和零部件供应商作为关键角色，加速了技术进步和市场份额的扩大。虚拟仿真等技术的运用有效解决了物理AI发展中遇到的数据和验证难题。总体而言，物理AI在机器人技术的应用，标志着人工智能领域的重要发展方向，对推动智能产业的未来发展意义重大。

章节速览
00:00 智能物理AI行情解析与机器人产业展望
对话围绕智能物理AI行情的解读及其持续性展开，强调了物理AI作为重要应用领域的潜力，特别是在解决知识密集型和劳动密集型问题上的优势。同时，会议还分享了近期机器人产业的调研成果，呼吁加大配置力度，预示着产业正向更优方向发展，资本投入巨大，且市场前景广阔。

05:33 物理世界理解与AI闭环构建
对话深入探讨了物理世界理解在AI中的应用，包括感知、推理、行动和反馈四个核心环节。通过世界模型的学习，AI能够预测未来时空演化，基于物理规律进行因果判断，从而指导机器人动作规划，实现物理I闭环。此过程强调了视频数据、交互学习及物理规律学习的重要性，展示了物理世界理解与传统大语言模型的区别及其在AI领域的广阔前景。

10:04 物理AI训练与仿真技术详解
对话深入探讨了物理AI的训练流程与仿真技术，包括VLA视觉语言动作模型在理解和执行自然语言指令方面的作用，以及仿真数字男生在创建虚拟环境验证AI模型中的核心地位。通过场景生成、动作模型、世界模型和迭代优化等步骤，物理AI能够在虚拟环境中安全高效地完成训练与验证，最终实现模型向真实世界的迁移应用。

15:25 英伟达与特斯拉引领全球物理AI基础设施变革
对话探讨了英伟达和特斯拉在全球物理AI基础设施中的领导地位，英伟达凭借Cosmos世界模型和完备的GPU训练系统，以及特斯拉在真实物理世界闭环数据方面的优势。同时，提及了GPT6 extra对智能大脑产业逻辑的重塑，以及大模型公司正积极布局机器人智能领域，预示着产业将迎来重大变革。

20:12 OpenAI布局物理AI与机器人：新战略与市场潜力
OpenAI正将物理AI和机器人作为核心攻关方向，旨在短期内打造通用机器人，长期目标为适应多场景的个人机器人。此举基于执行链路打通、大语言模型可行性及算力优势，预期市场潜力巨大，估值可达40万亿美金。机器人智能化商业模式将转向API调用和订阅制收费，重塑估值体系。

23:50 工业机器人替代人工趋势与商业应用前景
对话讨论了工业机器人在成本与效率上的优势，指出其在劳动密集型工业场景中的替代趋势，以及未来在商业物流领域的应用前景，如特斯拉的自动驾驶车辆和配送服务。预计未来机器人产量将大幅增长，行业业绩明确可期。

26:14 物理AI产业分析与巨头布局
对话深入探讨了物理AI产业的发展，强调了英伟达、谷歌、meta、OpenAI等科技巨头在物理AI领域的布局与进展。英伟达凭借全面的生态体系和深度合作策略领先，而谷歌、meta、OpenAI则从模型、预测和设备接口切入，推动物理AI技术革新。字节跳动和阿里也加入竞争，发布新模型和算法。整体来看，物理AI产业被视为北美科技巨头高增长的前奏，市场潜力巨大。

32:39 AI与机器人产业的发展与市场前景
讨论了AI在制药、医疗诊疗及物理领域的应用，强调了其作为资本开支和AIR增长驱动因素的重要性。提及特斯拉机器人产量的增长预期，从几百台至每年30万台，甚至50万到100万台。分析了柯森和福赛两公司与特斯拉合作的背景、产能及未来订单潜力，预测随着机器人量的增加，相关公司业绩将有显著提升。

39:38 特斯拉供应链及尼德科宁波动力合作动态
对话讨论了特斯拉供应链的产能规划与订单情况，包括40作为主要供应商的生产计划，以及上游设备交期延长带来的供应链紧张。同时，提到了尼德科与宁波动力在全球战略合作协议下的机器人领域合作进展，预计2026年底达到2000万产量。此外，还提及了岱美股份在特斯拉机器人项目中的参与及电子皮肤传感器解决方案的推进。

44:41 机器人产能扩张与市场前景分析
对话围绕机器人产业的产能规划、市场需求及未来增长潜力展开。提到墨西哥工厂计划在2027年实现10万台机器人产能，整体目标为国内与海外各10万台，总投资额约10亿元，覆盖实体市场与电器领域。预计2028年产能将达50万至100万台。分析指出，海外设备供给谨慎，特斯拉供应链开发紧张，但行业增长明确，预计年底至明年初，市场将有显著提升，尤其是机器人训练领域，市场带光率增加将利好企业业绩，特别是在印度市场，业绩反馈明显。

47:39 智源公司定位与风雨珠物理AI困境解析
讨论了智源公司将其定位为内地制品质谱公司而非纯机器人执行公司的重要性，强调了其在大模型API调用和AI进口调用方面的价值。此外，提到了风雨珠在物理AI领域面临的挑战，包括世界模型的构建和数据完整性，指出大模型公司需与第三方企业合作解决这些问题。

49:59 事件模型与三维数据训练的重要性
对话深入探讨了事件模型的构建，强调了三维数据在训练中的关键作用。指出大模型公司需解决三维空间理解和数据训练问题，以及通过VR技术在虚拟环境中验证模型的必要性。提及了与腾讯、阿里等企业的合作，以及字节跳动在模型训练上的需求和预算。此外，还讨论了空间智能、仿真合成及人类数据采集等方面的战略布局，以及公司与多家企业合作的现状和未来展望。

发言总结
发言人1
他在电话会议中深入探讨了智能物理AI的市场前景与投资机会，特别强调了其在机器人产业的潜在影响。他指出，智能物理AI是全球科技巨头战略发展的重要方向之一，尤其是在机器人配置中，AI技术，特别是物理AI，具有广泛的应用场景。他分析了机器人产业的发展逻辑，强调物理AI技术对推动机器人产业的重要性，并详细介绍了物理AI技术的核心能力，如感知物理世界、做出时空预测和动作规划。他提到，实现这些能力依赖于世界模型、事件模型和视觉语言动作模型等关键技术的发展，预示着机器人产业将经历革命性变化。此外，他讨论了机器人产业在工业、商业等领域的具体应用场景，并预测随着技术进步和市场需求增长，机器人产业将迎来快速增长，为投资者带来巨大机遇。总之，他提供了对智能物理AI和机器人产业的全面分析，强调了物理AI技术的关键作用，并展望了该行业的未来发展，为投资者提供了宝贵的行业洞察。

问答回顾
发言人1 问：在本次电话会议中，您主要想向领导汇报哪些内容？
发言人1 答：我主要想汇报两部分的内容。首先，我会详细讲解我们是如何理解和判断智能物理AI行情的持续性；其次，我会分享我们团队最新的机器人产业调研情况以及该领域近期发生的显著变化。

发言人1 问：物理AI为何被认为是科技巨头重点发展的战略方向？
发言人1 答：全球科技巨头都认为物理AI可能是继之外最大的落地场景，因为它具有巨大的市场潜力和替代现有市场的可能性。当前，在技术研发和资本投入方面，科技企业已达到一个增长放缓的状态，而物理AI作为知识密集型和劳动密集型问题的解决方案，其应用场景广泛且长期发展潜力巨大。

发言人1 问：物理AI的核心技术和应用场景是什么？
发言人1 答：物理AI是一种能够感知理解物理世界，进行时空预测、动作规划，并驱动实体硬件执行操作的知识智能体系。它包含感知、推理、行动和反馈四个核心环节，通过学习大量视频和交互数据，掌握重力、摩擦等底层物理规律，预测未来时空演化，并根据现有状态输出因果关系及动作规划。

发言人1 问：世界模型在物理AI中起到什么作用？
发言人1 答：世界模型在整个物理AI中扮演着至关重要的角色，它内化物理世界的运行规律，构建预测未来时空演化的模型。例如，当给定一张图片时，世界模型不仅识别物体，还能根据物理规律判断物体的状态和可能产生的影响，如热力烫伤等。

发言人1 问：仿真数据在物理AI中的作用是什么？
发言人1 答：仿真数据是物理AI落地的核心基础设施，它在数字世界中一比一复刻物理环境，内置完整的物理规律，用于AI系统验证。通过让机器人在仿真环境中训练和验证，可以确保其在真实世界中的行为符合预期，从而提升整体模型能力和物理AI的实用性。

发言人1 问：物理AI的核心痛点是什么？
发言人1 答：物理AI的核心痛点在于支持真实世界验证的成本极高，因为直接在物理世界中进行实验可能导致高昂的损失，如机器人损坏或对实物造成破坏。

发言人1 问：如何解决物理AI验证中的问题？
发言人1 答：解决方法是在仿真环境中创建虚拟世界来验证机器人任务和系统的正确性，这样既安全又经济。通过迭代过程，让机器人在仿真环境中学习和验证其行为的物理后果，并通过世界模型反馈给物理AI系统进行修正，最终将训练好的模型迁移至真实环境进行实操验证。

发言人1 问：全球在物理AI领域的主要参与者有哪些？
发言人1 答：目前全球物理AI基础设施龙头是英伟达，拥有完备的仿真、GPU、模型矩阵及世界模型；其次特斯拉拥有大量真实物理世界闭环数据；谷歌、Meta等公司也在深入布局世界模型。

发言人1 问：GPT-6为何如此重要并重塑智能大脑产业逻辑？
发言人1 答：GPT-6能够输出机器人末端执行器的位置，不仅限于申请任务，还能直接生成执行指令，这使得通用大模型可以更好地与机器人接口结合，替代部分VR角色。这一特性使得OpenAI等公司开始寻找机会将大模型技术应用于机器人智能服务领域，从而改变了智能大脑的产业逻辑。

发言人1 问：OpenAI将机器人作为核心攻关方向的原因是什么？
发言人1 答：OpenAI发现执行单领域被打通，大语言模型跨越成为可能，并且自身拥有强大的算力支持，因此决定将物理AI作为重点发力方向，以推动下一步AI增速和实现更多场景的适应性机器人产品。

发言人1 问：智能化机器人对商业模式有哪些影响？
发言人1 答：智能化机器人将改变商业模式，从销售机器人本体转向售卖智能服务，可能采取API调用和订阅式收费模式。这将改变整个智能化产业的估值体系，推动汽车智能、工厂自动化等领域的大模型巨头纷纷布局并逐步打开新的应用场景，如智能工厂的机器人替代人工，实现长期成本平衡后的大量渗透率提升。

发言人1 问：在工厂中，AI技术是否能替代工业场景下的劳动密集型环节？
发言人1 答：是的，AI技术在工厂中的应用可以替代工业场景下的劳动密集型环节，因为它只需要基础的数据训练，算力成本不高，对数据能力要求也不特别高。

发言人1 问：AI技术在商业领域的应用展望是怎样的？
发言人1 答：在商业领域，例如特斯拉等公司可能会推出server car加上无人车功能的服务，进而改造北美物流体系。未来，无人驾驶车辆可以完成上下客货任务，直接将快递送到消费者家门口。

发言人1 问：目前物理AI产业的市场情况如何？
发言人1 答：根据产业链调研，物理AI产业将在11月中实现产量翻倍，预计到明年一季度会有大幅度增长，全年有望达到30万台的目标。许多公司业绩将明确兑现。

发言人1 问：物理AI场景中有哪些全球巨头在重点发展？英伟达在物理AI方面的具体产品有哪些？
发言人1 答：英伟达是全球物理AI领域发展最为全面、生态最强大的公司，其布局涵盖了算力、仿真、模型到部署的全产业链，并为企业提供完整的开发工具链。英伟达拥有数字男生和仿真应用开发系统、机器人仿真工具、Cosmos 3世界模型等一系列产品，全面覆盖从事件模型到数据处理再到算力支持的环节。

发言人1 问：谷歌、Meta和OpenAI等科技巨头在物理AI领域有何动作？
发言人1 答：这些大厂都在下场参与物理AI领域的探索，如谷歌发布新版媒体机器人、提供新接口以支持机器人操作；Meta致力于学习世界表征；OpenAI通过大幅扩张场地、推出MHS等探索智能体及机械臂方向。

发言人1 问：欧凡尼AI（OpenAI）在物理AI领域的布局和前景如何？
发言人1 答：OpenAI有望成为除纯数字大模型业务外的第二增长曲线，具备市场空间、自身能力和市场需求三重支撑。其在AI制药、医疗AI诊疗和物理AI等方面展现出潜力，有望成为下一轮高资本开支和AIR增长的主要驱动因素。

发言人1 问：对于聚能智能产业，尤其是特斯拉机器人量产的情况如何？
发言人1 答：特斯拉机器人的产量预计将在下个月从几百台增长到两三千台，明年有望实现万台级别甚至更高，推动整个聚能智能产业快速发展。特斯拉之外，其他相关公司在机器人计算智能领域也有显著变化和业绩兑现的预期。

发言人1 问：目前机器人业务方面的情况如何？
发言人1 答：目前机器人业务方面，公司已经获得了大约600万美金的订单，设计了若干件产品，其中主要是外观件。CNC价值量较高，平均每个零件约1000美金，而手指部分的成本是14个C，即22美金。公司目前的产能在国内已达到一定规模，拥有与北美特斯拉直接对接的业务，主要围绕青年化需求开发产品，已有四五个账号通过验证，预计在26年6月开始样件交付，7月正式出货。现有产品主要包括手部、腕部和部分腿部结构件，材料包括pig PPS、PI和玻纤增强材料等，并且直接与北美客户进行商务洽谈和物流安排。

发言人1 问：公司现有的产能及未来的规划是什么样的？
发言人1 答：目前，公司的零部件在芜湖生产，预计到十月底，整体产能将达到每周两三千台机器人的生产能力。到了明年四季度，海外布局完成之后，产能有望再翻倍，达到5000台的周转量。按照10万台规模测算，单机报价已基本确定，预计公司的订单量可以达到1万台以上的水平，这将对公司主业收入带来显著增长。此外，公司在北美市场的独立业务也在快速发展。

发言人1 问：关于谐波减速器的情况如何？
发言人1 答：谐波减速器方面，公司是特斯拉的主要供应商，目前产能量产的产能无法满足特斯拉的需求。公司已收到4000台减速器的订单，其中1000台要求在十月中旬之前完成交付，客户正在持续下单。目前，公司在产业链中的供应状态可靠，且与客户签订了价格、交货和付款的基础条件协议。

发言人1 问：公司减速器的产能规划是怎样的？
发言人1 答：国内减速器的年产能目前为30万套，未来规划是在现有基础上再增加30万套减速器，总计达到60万套减速器的规模。由于特斯拉需求紧急，公司正从泰国紧急调回设备以提高产能，预计年底能生产几千台减速器，相较于福特而言，产能增长速度较快。

发言人1 问：关于宁波动力与特斯拉的合作进展如何？
发言人1 答：宁波动力与特斯拉在12月份签署了全球战略合作协议，合作涉及工业机器人领域和机器狗人形机器人。宁波动力原本主营对标德国SEW的产品，现在通过合作提升技术水平，目前在北美客户协同供应链方面表现良好，已有部分账号获得量产节奏，预计到27年2月份，产量可能提升至3000套。

发言人1 问：岱美股份在机器人领域的最新动态是什么？
发言人1 答：岱美股份在机器人领域参与了特斯拉机器人医疗部的研发，并引入消费电子领域的技术团队。目前，材料和工艺与公司的主业较为相近，产品主要由外层高软材料、辅助线和卡扣等组成。此外，公司在电子皮肤传感器方面也在向客户推广多模态解决方案。

发言人1 问：恒定液压在机器人市场的表现和未来的规划是怎样的？
发言人1 答：恒定液压在机器人市场占据一定份额，电机和电压部分市场份额约30%，保费部分实现百分之百自给自足。目前，公司每周能生产500至1000台机器人，下月将满足每周两三千台的需求。同时，墨西哥工厂已采购15亿设备，计划在27年使墨西哥工厂机器人产能达到10万台以上，并围绕未来50万台至100万台产能进行投资布局。

发言人1 问：对于机器人行业的整体看法是什么？
发言人1 答：整体来看，当前机器人行业景气度非常高，国内外设备供应都非常紧张，尤其是特斯拉在供应链方面催促非常紧。预计今年年底至明年一季度，机器人销量将达到数万台的量级，后续增速将更加明显。随着OpenAI等技术的发展，更多玩家将进入市场，带动整个行业的量级提升，从而实现去年和今年业绩的显著增长。

发言人1 问：智源公司如何定位自己，以及它的主要投入和收入情况如何？
发言人1 答：智源公司并不认为自己是一家纯粹的机器人执行公司，而是定位为内地制品质谱公司。今年在研发和服务上的投入至少达到二三十亿，主要用于自建数据中心和商业中心。去年总收入约为五六十亿，其中30%来自工业产品，而其重点发展方向是大脑方向的技术研究与应用。

发言人1 问：风雨路科技目前的发展状况和面临的主要挑战是什么？
发言人1 答：风雨路科技是一家专注于物理AI的大模型、大语言公司。目前面临的主要挑战包括构建世界模型和数据集的构建。虽然已经解决了部分问题，但要进入物理AI领域，仍需解决两个关键问题：一是建立能够理解三维空间详细信息的世界模型，这需要大量的多维度数据训练，而大部分大模型公司并不具备这方面的资源，需要与第三方合作；二是数据模型训练完成后，需要在具体场景中不断验证和后续训练，创造虚拟数字环境以供机器人在其中进行模拟训练。

发言人1 问：风雨路科技当前的战略布局及业务进展如何？
发言人1 答：风雨路科技今年主要围绕三维空间资产、人类行为数据、研发数据和仿真数据四大核心领域进行战略布局，并成立了空间制冷、人类数据统计和缓存核成就三条业务线来匹配世界模型和数据验证的需求。此外，公司还积极与腾讯、阿里等企业对接，并挖来了光能智能的部分团队，共同推进相关业务的发展。目前，在空间智能方面，风雨路正在致力于提升三维世界的生存和空间关系理解，进行仿真和仿真合成工作，并已与字节跳动在范围内容能力上开始合作，逐步实现从二维到三维的数据转变，并参与了字节跳动的数据需求项目，有望在2023年取得约十几亿的数据业务份额。

