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全文摘要
本次汇报聚焦两家公司：一家是专注于无线宽带接入产品的崇德康威，作为全球宽带连接终端及智能解决方案提供商，其产品广泛应用于多个场景，成功募集资金14.9亿，实际募集19.8亿。5G技术的推广促进了无线宽带接入市场增长，公司预计将在全球市场中占据更加重要的位置。另一家是功能性胶粘材料的核心供应商皇冠新台，产品线涵盖工业级矫正材料、电子级胶粘材料和功能性薄膜材料，成功开发多项新产品，实际募集资金19.6亿。尽管市场竞争激烈，皇冠新台凭借其产品和技术优势，在中高端市场中占据了一席之地。两家公司财务表现稳健，预期未来业绩将持续增长。发言人提醒，需关注市场竞争加剧、产品质量风险、客户需求波动等潜在风险，并鼓励会后进行更深入的沟通交流。

章节速览
00:00 康威与皇冠新台新股分析
会议分享了即将上市的两家公司康威和皇冠新台的信息，重点介绍了康威作为全球宽带连接终端及智能解决方案提供商的产品结构、市场应用及IPO资金用途，强调了其研发和销售为主导的运营模式。

03:34 5G固定无线接入发展与公司市场地位
对话讨论了5G技术在宽带网络建设中的重要性，指出5G的高速率、低延迟特性使其成为光纤外的重要接入方式。预计5G连接量将从2015年的1.85亿增长至2031年的3.5亿，其中固定无线接入将占主导。CPE作为无线接入的关键设备，受益于行业的发展。公司作为国内除中兴、华为外唯一进入全球前十的固定无线接入终端供应商，凭借管理团队的深厚行业背景和持续深耕，已取得全球第七的竞争力地位。

07:39 公司全球化布局与产品多元化战略
公司产品具有高适配性，能与全球主流通信芯片厂商合作，满足各地电信运营商需求。重点布局海外市场，特别是‘一带一路’沿线，境外销售收入占比持续提升。除主力产品CPU外，还拓展光通信、工业电子等新产品，积极布局物联网及卫星通信领域，展现产品实现能力与市场拓展潜力。

11:08 公司财务增长与行业对比分析
对话分析了公司2023至2026年前三季度的财务数据，显示收入与净利润的显著增长，特别是2025年和2026年的表现突出，归因于境外市场需求的快速落地。同时，对比了国内宽带连接终端设备行业的几家主要上市公司，强调了公司在收入构成和客户构成上的独特性。

12:52 海外投资与生产风险及芯片周期波动分析
对话讨论了海外投资环境变化、外协加工质量与采购风险、境外运营商需求与商业模式波动，以及芯片周期对公司核心零部件的影响，强调了这些风险需密切跟踪与管理。

14:00 皇冠新材：功能性胶粘材料供应商及募投项目概览
皇冠新材作为我国功能性胶粘材料的核心供应商，其产品涵盖工业级矫正材料、电子级胶粘材料及功能性薄膜材料，广泛应用于多个领域，终端客户包括OPPO、华为、特斯拉等知名企业。公司募投项目主要聚焦于产能建设与新产品方向，如功能性复合材料扩展、半导体用复合材料及光学膜产业化，实际募集资金19.6亿。

16:02 中国功能性胶粘材料市场增长与竞争格局分析
中国功能性胶粘材料市场预计2024年达726亿，年复合增速9.7%，呈现稳健增长。国际品牌主导中高端市场，国内竞争格局分散，但国内龙头正向中高端市场迈进，产品力提升，品牌影响力增强，2025年面向终端厂商收入占比提升至接近15%。

19:43 公司积极推进半导体与光学膜材料领域产品扩展
公司正加速半导体功能材料与光学膜材料产品的开发与商业化。半导体方面，已形成耐高温封装膜、高性能热粘胶带等产品，进入量产测试阶段，预计2027年产能显著提升。光学膜材料上，实现触摸显示面板光学校正材料技术突破，销售收入超一元，后续将推进更多新产品商业化。

22:08 公司财务分析与行业风险评估
对话围绕公司2023至2025年的财务表现展开，指出收入稳定增长，净利润增速平稳，但预计今年净利润将下滑8%至10%。同时，分析了市场竞争加剧和新市场开拓的潜在风险，特别是功能性胶粘材料市场的竞争及智能家居带来的价格变动。最后，强调了半导体材料市场开拓与新产品推出的重要性，建议持续关注相关动态。

发言总结
发言人1
他首先强调了本次线上汇报中新股发行数量的减少，并简要介绍了即将上市的两家公司：崇德康威和皇冠新台。虽强调内容不构成推荐，鼓励与会者深入探讨。关于崇德康威，他指出其定位为全球宽带连接终端及智能解决方案提供商，专注于4G和5G无线宽带接入技术的研发投入、全球化营销网络建设，以及销售与研发并重的运营模式。此外，详细阐述了CP设备的工作原理及市场应用，强调其在全球运营商中的广泛应用。转向皇冠新台，他指出其为功能性胶粘材料的核心供应商，产品广泛应用于工业级矫正材料、电子级胶粘材料和功能性薄膜材料等多个领域，分享了公司的财务增长情况和行业对比，同时讨论了两家公司面临的风险，包括市场竞争加剧和新市场开拓情况。整体而言，他提供了两家公司的全面介绍，包括业务范围、技术优势、市场定位、未来发展战略及潜在风险，为听众提供了深入的行业洞察。

问答回顾
发言人1 问：本次汇报的主要内容是什么？
发言人1 答：本次汇报主要关注两个即将上市的标的公司——崇德康威和皇冠新台，由于新股发行数量减少，我们将对这两家公司的产品、市场地位、技术特点以及未来发展规划进行简要分享，并提示本次汇报不构成推荐建议。

发言人1 问：崇德康威的主要产品是什么？
发言人1 答：崇德康威主要提供无线宽带接入产品，被标签化为全球宽带连接终端及智能解决方案提供商之一。其产品主要用于无线宽带接入场景，包括4G5G场景下的客户终端设备、便携式产品和工业电子产品等。

发言人1 问：崇德康威的主要收入来源及产品工作原理是什么？崇德康威的市场布局和技术平台如何？
发言人1 答：崇德康威的主要收入来源是客户终端设备（CP产品），占比高达80%。该产品的工作原理是从基站接收无线信号并通过转换器转化为适用于手机、电脑及家居产品的以太网或Wi-Fi连接的设备。崇德康威的产品广泛应用在家庭、企业、商业和工业等多个场景，并且覆盖全球80多个国家的主要运营商。公司的产品架构支持多种通讯芯片的多技术平台架构，能够实现不同技术之间的灵活切换。

发言人1 问：崇德康威IPO募集资金将主要用于哪些方向？
发言人1 答：崇德康威IPO预计募集资金14.9亿，实际募集资金19.8亿，主要投入研发中心和信息化建设项目的建设以及全球营销服务网络的建设，同时包括客户渠道的建设，但没有产能投放项目，生产主要通过外协完成。

发言人1 问：目前宽带网络建设的情况以及5G对宽带建设的影响是什么？
发言人1 答：国内宽带网络建设以前以光纤为主，但在5G时代，由于其高速率、低延迟和广泛连接特性，5G无线接入逐渐增多，目前已有159家运营商通过5G提供固定无线接入业务。预计未来基于5G的无线接入数量将持续增长，从2015年底的约1.85亿连接量提升至2031年的约3.5亿连接量。

发言人1 问：崇德康威在行业中的地位和特点有哪些？
发言人1 答：崇德康威是国内除中兴通讯、华为之外唯一进入全球前十的固定无线接入客户终端盒供应商企业。公司自成立以来一直专注于无线连接终端业务，拥有超过二十多年的行业经验和深厚的技术积淀。管理团队由具备丰富行业背景的专业人士组成，产品具有高度的芯片适配性，能够满足全球各地电信运营商的不同需求，并且在全球最早从事该领域并积累了丰富的客户解决方案能力。

发言人1 问：崇德康威如何布局海外市场？
发言人1 答：崇德康威清晰地认识到当前行业发展的现状，重点布局海外市场，特别是在“一带一路”沿线市场。境外销售收入占比一直在八成以上，且呈持续提升趋势，至2025年已达到九成。从境外市场的收入构成来看，南非及南非洲地区的收入占比最高，达到约五成，中东和北非地区占比约为两成，亚太地区占比约为15%。公司针对宽带市场建设较慢速的国家进行了多方面的重点布局，考虑到我国宽带市场的发展节奏，未来有望逐步放量并持续多年保持增长态势。

发言人1 问：公司近年来除了主力产品CPU外，还有哪些新的拓展方向？
发言人1 答：公司近年来拓展了光通信产品，主要应用于有线接入领域；工业电子类产品聚焦在智慧工厂、智慧交通和智慧电力等物联网市场，并在云电脑及卫星通信方向推进鸿蒙生态产品和天通卫星产品的落地。

发言人1 问：公司的财务情况如何，特别是收入和净利润方面？
发言人1 答：公司预计在2023年至2025年间实现收入分别为10.25亿、11.5亿和16.5亿，净利润分别为1.1亿、0.8亿和0.95亿。从2026年前三季度来看，公司实现收入约16亿，同比增长51%到55%，净利润为1.1到1.2亿，较去年同期增长170%到198%。

发言人1 问：公司可能面临哪些风险点？
发言人1 答：可能的风险包括海外投资环境变化的风险（尤其关注一带一路市场的政治风险）、外协加工的质量和采购风险、境外运营商客户需求波动及商业模式变化的风险，以及芯片周期波动对公司业绩的影响。

发言人1 问：皇冠新材的主要产品及其市场应用如何？公司作为功能性胶粘材料龙头供应商的特点有哪些？
发言人1 答：皇冠新材是功能性胶粘材料的核心供应商，产品包括工业级矫正材料、电子级胶粘材料和功能性薄膜材料，广泛应用于轻工业、家电、汽车制造、新能源电池、消费电子、智能物联网及半导体等多个领域，终端客户涵盖了OPPO、vivo、华为、苹果、谷歌、亚马逊、比亚迪、特斯拉等知名品牌。公司是国内功能性胶粘材料的领军企业，2024年在国内市场占有率为11%，拥有丰富的配方设计和工艺优化能力，产品线覆盖工业级、电子级等多个领域，并且持续提升面向终端厂商的收入占比，表明其品牌影响力和市场地位的不断提升。

发言人1 问：公司募投项目重点是什么？
发言人1 答：公司募投项目主要投入产能建设，具体包括功能性复合材料扩展（主要是压敏胶粘材料产能扩充）、半导体用功能性复合材料产品扩展以及光学膜产业化项目，以持续深化光学领域的布局。

发言人1 问：我国胶粘剂及密封剂市场的特点及竞争格局是怎样的？
发言人1 答：我国胶粘剂及密封剂市场空间在2024年预计将达到726亿，年复合增速约9.7%，整体呈现稳健增长态势。中高端市场主要由国际知名企业如山姆、日本日东和德国德莎占据主导地位，而国内市场较为分散，但国内领先的功能性胶粘材料供应商正逐步向中高端市场迈进。

发言人1 问：公司在半导体用材料及光学膜材料方面的发展情况如何？
发言人1 答：公司在半导体功能材料方面布局较早，部分产品已进入量产测试阶段，随着相关产能的提升，有望成为公司新的收入来源。同时，在光学膜材料方面，公司已在触摸显示面板光学校正材料上取得技术突破和客户突破，预计将进一步推进产品的商业化落地。

