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全文摘要
新洲邦，一家以传统锂电池为核心业务的上市公司，正积极转型至AI领域，展现出挖掘牛股与实现估值双击的潜力。尽管锂电行业近期受碳酸锂价格波动和储能需求减弱的影响，但新洲邦通过不断加大研发投入和战略并购，已在氟化工产业链实现多元化发展，并成功进军AI半导体领域。其锂电主业保持稳健，新拓展的有机氟化学品和电子信息化学品业务展现出强劲的成长势头。公司第三季度业绩预告显示，即使在市场波动中仍超出预期，凸显其在锂电材料和电子化学品领域的稳固地位。市场普遍看好新洲邦，认为其能凭借在AI新材料领域的布局，实现实质性业绩增长，投资者对其未来成长性充满信心。

章节速览
00:00 新洲邦：锂电主业稳健，AI领域转型前景乐观
讨论了新洲邦在传统锂电行业的坚实业绩与在AI领域的转型布局，认为其符合市场对牛股的挖掘逻辑，尤其是在锂电和AI新材料方面展现出积极的增长潜力。尽管当前锂电板块面临短期压力，但随着边际利空出尽，预期未来将有修复。AI领域则因其实打实的业绩释放，展现出明确的成长性，整体观点偏乐观。

04:16 新宙邦三季度业绩预告及公司布局分析
对话讨论了新宙邦的三季度业绩预告，指出其前三季度营收同比增长108%，单三季度增长116%。分析了公司从电容器材料起家，通过收并购拓展至锂电电解液、有机氟化学品等领域的平台型材料公司布局。强调了电池化学品、有机氟化学品及电子信息化学品三大业务板块，指出锂电材料虽收入增速高但毛利偏低，有机氟业务和电子信息化学品业务贡献主要利润。

07:41 有机氟业务与电子氟化液市场分析
对话讨论了有机氟业务的盈利能力和未来目标，特别是海思服的收购成功案例和二代、三代氟化产品的市场前景。分析了电子氟化液行业因环保政策导致的供给短缺及需求增长趋势，指出3M退出市场后，行业格局变化和未来供给短缺预计从27年开始。

12:39 新宙邦：电子化学品与半导体冷却液业务增长强劲
新宙邦在电子级氟化液、电容化学品及半导体冷却液领域取得显著进展，实现批量出货并拓展全球客户，目标全球份额60%-70%。公司预计全年净利润达22亿，2027年展望为29亿，当前股价被认为低估。

发言总结
发言人1
讨论了新洲邦公司，对其从传统锂电行业向AI领域转型的积极进展表示强调。新洲邦在保持传统主业稳健的同时，通过不断的研发投入和并购，成功扩展了氟化工产业链，并在AI半导体领域实现了横向扩张。尽管面临锂电行业近期的市场波动，他仍保持乐观，认为随着市场调整和业绩逐步兑现，新洲邦的估值有望实现双击效应。特别指出新洲邦在AI新材料领域的布局，为其未来成长提供了强劲动力。同时，他还详细分析了新洲邦的业绩预告，强调公司业绩的快速增长和良好的盈利前景，认为当前股价被低估，值得投资者关注。整体而言，他对新洲邦的未来发展持乐观态度，并鼓励投资者深入研究。

问答回顾
发言人1 问：新洲邦在进行AI领域转型的同时，其传统主业表现如何？新洲邦在AI领域的表现及未来展望如何？
发言人1 答：新洲邦的传统主业表现非常扎实，无论从客户结构、海内外布局还是盈利韧性的角度来看都非常好。公司通过持续的研发投入和外援并购，围绕氟化工产业链进行了多元化布局，并已成功拓展到AI半导体领域。新洲邦是少数在AI领域能实现实打实业绩增长的公司之一，随着AI领域的宏大叙事逐渐明确，重点在于公司后续逐季度或年度业绩的兑现，这将增强市场对其成长性的信心。

发言人1 问：新洲邦的发展策略是怎样的？
发言人1 答：新洲邦的发展非常稳健，在关键时间节点上通过内生增长和外延扩张的方式实现了良好的跃升，团队目前对新洲邦持坚定看好态度。

发言人1 问：市场对于新洲邦锂电板块的预期如何？
发言人1 答：目前市场对新洲邦锂电板块的预期偏弱，尤其是碳酸锂价格下跌导致6伏及电解液等环节的预期偏悲观，但这种悲观情绪已持续较久，随着利空逐渐出尽，未来随着碳酸锂价格下降，储能预期可能会有所修复。

发言人1 问：如何判断锂电池板块的短期破局点？
发言人1 答：短期破局的关键在于关注电池厂和储能系统集成厂商的存货数据以及短期排产情况，只要存货合理且排产不大幅下滑，可能成为一个短期的转折点。

发言人1 问：新洲邦的基本面和业务布局如何？
发言人1 答：新洲邦定位为电子化学品及功能材料平台性公司，业务分为电池化学品、有机氟化学品和电子信息化学品三大块。公司通过多次收并购完成了从电容器材料到锂电电解液、有机氟化工等多个领域的产业扩张，形成了良好的平台型材料公司布局。其中，电池化学品收入增速超过100%，是当前营收第一大类目，而有机氟业务依托全资子公司海思服和海德服，表现出色，对上市公司净利润贡献显著。

发言人1 问：新洲邦三季度业绩预告情况如何？
发言人1 答：根据公司预告，前三季度实现营收15至15.8亿元，同比增长108%，其中单三季度终值5.7亿元，同比增长116%，环比增长14%，业绩表现惊艳。

发言人1 问：海思服早期的主业是什么，目前发展到了什么阶段？
发言人1 答：海思服早期主业是60.7以及下游含氟精细化学品，起家产品为含氟医药和农药中间体以及氟橡胶硫化剂，现在已发展到二代和三代产品。二代产品的核心产品包括含氟冷却液，用于半导体蚀刻控温冷却和数据中心冷却，以及含氟溶剂和清洗剂；三代产品则是一些前沿创新产品，如全氟异丁丁、氟醚橡胶和光刻胶单体等高端氟化物应用。

发言人1 问：海思服的有机氟业务定位如何，以及其毛利率情况如何？
发言人1 答：海思服的有机氟定位聚焦于高端细分市场，毛利率相对稳定且盈利能力较强。20年上半年，其业务整体毛利率达到55.7%。由于专注高端氟化工领域，公司不参与国内中低端常规氟聚合物的竞争，目标是维持毛利率在60%以上。

发言人1 问：有机服务业务中的二代伏电子氟化液主要涉及哪些产品及应用场景？过去全球电子级氟化液市场的主要竞争对手有哪些？
发言人1 答：二代伏电子氟化液主要涉及全氟居民和轻浮迷等核心品类，这类电子氟化液具有稳定性好、热传导性能优异的特点，过去在半导体晶圆清洗、蚀刻及设备机台冷却等领域有成熟应用。过去全球电子级氟化液市场的主要竞争对手是海外的3M和比利时的索尔维。3M曾凭借其S13283牌号产品在全球电子级氟化液市场占据垄断地位，份额约70%，但因欧美环保政策收紧，3M宣布全面停产相关产品，这将颠覆相关产品的供给格局。

发言人1 问：新宙邦的电子信息产品业务除了电子级氟化液外，还有哪些重点？
发言人1 答：除了电子级氟化液，新宙邦的电子信息产品还包括电容化学品，公司在这一领域拥有全球垄断地位，全球市场份额接近50%，随着AI数据中心对电容器及相关高端电解液、导电高分子、电子浆料和封装材料需求的增长，公司的电容化学品业务将随之实现收入增速超40%。

发言人1 问：3M退出后，谁是其在海外市场的主要接替者？
发言人1 答：3M退出后，海外市场的最大竞争对手是比利时的苏尔维，但受限于环保政策的影响，海外厂商在产能扩张上面临一定难度。

发言人1 问：新宙邦在电子级氟化液领域的市场地位如何？未来有何发展规划？
发言人1 答：新宙邦的电子级氟化液已成功应用于半导体制程冷却、精密清洗和数据中心新模式液冷等领域，并实现了批量出货。公司现有氢氟醚产能3000吨，沉浮聚醚2500吨，合计氟化液总产能5500吨，并有扩产项目规划。全球市场份额目标设定为60%到70%。

发言人1 问：新宙邦的整体投资逻辑是什么？
发言人1 答：新宙邦的投资逻辑主要包括锂电业务提供稳定的收入基本盘，半导体业务迎来巨大需求和供给变化带来的机遇，以及有机氟业务凭借高盈利能力有望随着二代电子氟化液和三代产品的推出加速收入增速。

发言人1 问：对于新宙邦未来几年的净利润预测以及当前股价的评估如何？
发言人1 答：预计今年新宙邦的净利润将达到22亿，明年展望为29亿，对应今明年的PE分别是21和20倍。尽管近期股价受非基本面因素扰动，但考虑到公司成长逻辑明确，目前股价被强烈低估，长期来看，股价波动不影响其良好前景。

