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全文摘要
近期，AI应用商业化成为市场焦点，推动美股软件股强势反弹，AI相关ETFs表现亮眼。尽管市场对AI周期存在分歧，AI需求在企业软件部署中明显增长，特别是对能创造新收入和利润的公司。AI发展凸显软件公司基本面差异，个人代理潜力巨大，长期壁垒在于数据质量和执行能力。AI改变竞争壁垒和商业模式，Plankforce、ServiceNow、Salesforce、Snowflake等公司展现商业化进展。投资AI领域应关注能将AI转化为实际收益、估值合理的公司，真正跑通AI商业化需具备引入核心业务流程、掌握高质量数据和创新商业模式的能力。

章节速览
00:00 全球AI应用解读：美股软件股强势反弹与AI商业化进展
讨论了美股软件股近期的强势反弹，特别是AI应用商业化成为市场焦点。尽管市场对AI周期存在分歧，但AI在企业软件部署上的需求明确，市场空间和落地确定性强。会议还分析了海外AI软件公司的具体进展，强调了AI相关业务的积极表现。

02:05 AI应用趋势与企业价值重塑
对话深入探讨了AI应用的发展趋势，强调了AI从替代焦虑转向业绩兑现的过程，指出下一轮行情将基于公司利用AI创造新收入和利润的能力，而非普遍增长。企业AI的价值不仅在于收入增长，更在于实际业务中的应用和收益转化。personal agent被视为AI应用爆发的新场景，有望推动AI深入日常生活。长期来看，AI应用的壁垒在于生态数据和执行能力，而非模型能力本身，掌握数据和执行入口的平台将保持并扩大价值。

05:06 AI发展影响软件与安全行业趋势
对话探讨了AI对软件行业的影响，指出AI替代担忧导致软件指数下跌，但AI也带来新需求，如agent直接调用数据完成任务。网络安全行业表现强劲，AI提升安全预算需求，因AI能力提升增加了企业面临的安全威胁。未来，AI将扩大企业供应链，增加对身份认证、权限管理和防护需求，同时AI安全风险讨论升温，催化网络安全板块增长。

09:31 AI重塑软件行业：竞争壁垒、商业模式与成本结构变化
AI不仅改变了软件公司的功能，还深刻影响了行业竞争壁垒、商业模式和成本结构。竞争壁垒转向数据和业务流程，按使用量收费模式兴起，导致ARR预测意义变化，需关注客户使用深度、合同扩张速度和利润贡献。

11:33 AI商业化路径与企业核心能力分析
讨论了AI商业化公司需具备的核心业务整合、高质量数据掌握及商业模式转化能力，以Plank为例，阐述其通过Ontology系统实现AI对企业业务的深度理解，进而推动收入和利润增长，展现了AI在企业核心业务中的应用潜力。

14:35 AI在企业生产环境中的应用与价值
对话讨论了AI在企业生产环境中的应用，缩短了AI验证和部署周期，提高了效率和降低成本，形成了收入和利润的正向循环。同时，AI在企业核心数据和流程中的落地，推动了agent管理和治理的新需求，通过AI控制塔等工具，结合企业原有IT系统，提升了自动化程度和客户使用范围，财务表现良好，AI合同价值和智能体部署量显著增长。

18:08 AI Agent驱动的企业服务转型与数据需求增长
对话讨论了两家公司如何利用AI agent重塑业务流程和数据价值。self force sale force通过agent force和Data 360产品，将自身从传统软件公司转型为企业数据和业务执行平台，实现收入显著增长。snowflake则聚焦于底层数据和计算资源，预期agent普及将推动企业对这些资源需求的增长。

21:43 AI Agent与数据库集成：推动企业数据处理与分析的新纪元
对话强调了AI Agent在数据查询和计算中的应用日益增加，这不仅提升了企业数据处理效率，也带动了公司收入的显著增长。以Coco和科沃为例，这两个产品分别针对企业数据环境的深入理解和普通员工的日常数据分析需求，展现了强大的市场潜力。Coco已覆盖9100个账户，三季度新增2000个，而科沃覆盖5800个Snowflake账户。同时，MongoDB的AI机会在于数据库需求变化，最新季度Others收入同比增长29%，新增客户约2900个，显示了AI在数据库领域的广阔前景。

24:02 AI应用与数据库价值提升及云安全新机遇
讨论了AI如何通过数据结构、实时数据处理和搜索能力提升MongoDB价值，以及Cloudflare在AI时代通过扩展开发者平台和网络安全能力抓住新机遇。强调AI应用核心在于掌握数据工作流和执行入口，实现使用量向收入转化。

要点回顾
AI商业化进展如何影响了市场对AI替代软件的担忧？
发言人1：随着AI商业化进展的逐步显现，市场对于AI可能替代的软件的担忧有所缓解。AI应用板块的定价逻辑正在发生变化，尽管短期内市场对于AI周期存在分歧，但AI需求在企业端软件部署上确实存在，并且市场空间和落地确定性在未来一段时间内仍然较强。相关AI软件公司的表现也因此而强势。

AI应用商业化对软件公司基本面的影响是什么？
发言人1：AI商业化不仅改变替代软件的担忧，还使软件公司基本面的重要性更加凸显。AI收入的增长并不等同于其真正创造的价值，下一阶段市场更关注企业能否将AI融入日常业务并为客户创造实际收益，这些收益能否转化为软件公司的收入和利润。

AI应用的长期壁垒在哪里？
发言人1：AI应用的长期壁垒主要在于生态数据和执行能力，而非仅限于模型能力。在企业端，拥有底层数据、执行能力和调动数据业务流程的平台有机会保持和扩大其价值；在个人端，则关注用户入口生态以及能否稳定完成任务。

AI如何带来算力和安全需求的增长？
发言人1：AI不仅带来应用层面的机会，还会进一步催生算力和安全需求的增长。随着AI能力提升，许多原本需要独立软件完成的工作现在可通过模型实现，降低了软件开发门槛，同时也会对企业现有平台产生新的使用需求，例如通过AI agent调用后台数据和工作流完成任务，从而增加客户使用量。此外，AI还会提升网络安全需求，如漏洞挖掘、自动化攻击防范等，以及对企业供应链和身份认证等方面的保护需求。

AI产品的使用量增加是否意味着利润也会同步增长？
发言人1：不是的，AI产品每次客户调用模型或agent执行任务都会产生额外成本，因此使用量增加并不一定代表利润也会增长，需要考虑模型推理成本以及是否能覆盖这些成本。

在AI产品中，下一个阶段核心关注的指标有哪些？
发言人1：核心关注的指标除了活跃客户数、调用量和ARR外，还应关注客户的真实使用深度、合同扩张速度以及最终利润贡献。

投资角度下，筛选能够成功实现AI商业化的公司的框架是什么？Plantronics在AI商业化方面的表现如何？
发言人1：真正能跑通AI商业化的公司通常需要具备三方面能力：AI能否进入企业核心业务流程；能否掌握高质量的企业数据和业务上下文；以及能否构建商业模式，将使用量转化为收入和利润。Plantronics是企业AI商业化代表性公司，其AI已融入核心业务并明显推动收入和利润增长，最新季度收入同比增长93%，订单和盈利能力都很强。

Office 365在AI商业化中的优势是什么？Self-Force在AI商业化中采取了什么策略？
发言人1：Office 365原就掌握大量企业核心数据，AI可以直接在这些数据和流程中落地，通过AI Control Tower提供治理能力管理企业内部agent模型和MCP服务器，结合企业原有IT系统管理agent实际执行工作。Self-Force通过AI嵌入存量工作流，推动客户增加使用范围并升级到更高阶产品，如自动化工单处理和审批任务，随着自动化程度提升，促使客户扩大部署。同时，公司正从传统软件公司转向企业数据和业务执行平台，通过Agent 360连接原有CIM数据和业务流程，提供更高效的服务。

Ontology在AI应用中的作用是什么？
发言人1：Ontology是一种帮助AI理解企业实际业务的系统，它将分散在不同系统中的信息映射成真实的业务对象，建立关系，并对应可执行动作，让AI不仅读取数据，还能理解企业真实的业务状态。

商业化方面，最新季度agent的force AR增长情况如何？Data 360的AR以及agent的工作单元增长情况怎样？
发言人1：最新季度agent的force AR增长超过240%，达到了15亿美元。Data 360的AR增长超过了200%，达到了24亿美元；同时agent的工作单元环比增长了97%，累计达到70亿次。

公司在投资角度上的表现以及商业化兑现情况怎么样？Snowflake公司是如何通过agent普及来推动企业对数据和计算资源需求的增长？
发言人1：公司拥有成熟的CIM数据和工作流基本盘，商业化开始逐步兑现，并且估值相较于部分高增长的AI软件公司较低。随着agent的普及，企业对数据和计算资源的需求将持续增长，而Snowflake作为底层数据和计算资源提供商将从中受益。其产品收入同比增长37%，达到14.9亿美元。

Coco产品有何特点和优势？
发言人1：Coco是一个更懂企业数据和编程的agent，可直接运行在Snowflake的数据环境中，理解企业数据间的关系及用户权限。目前覆盖账户数突破9100个，新增超过2000个。

科沃产品的主要功能和应用场景是什么？
发言人1：科沃面向普通企业员工，如业务人员，可通过自然语言查询并分析snowflake中的数据，生成报告并执行后续任务。目前覆盖约5800个snowflake账户。

MongoDB在AI领域的价值体现在哪些方面？
发言人1：AI提升了MongoDB的价值，体现在灵活适应快速变化的AI应用需求的数据结构、实时数据处理能力以及搜索和解锁相关信息的能力。

Cloud Fare公司机会来源及其商业化现状如何？
发言人1：Cloud Fare的机会来自AM带来的新增工作负载及网络计算和安全需求的增长，收入同比增长36%，净收入留存率120%。尽管商业化初期，但已有数千家客户使用AI能力，且网络上的日均AI agent请求量高速增长。

AI会给公司带来何种新的互联网流量？
发言人1：AI会带来新的网络使用需求，用户发起任务后，背后会产生大量机器请求进行数据查询等操作。

公司在产品方面的进展及安全方面的机遇是什么？
发言人1：公司正在扩展开发者平台以适应agent运行场景，并在安全方面有机会向治理方向延伸，目前使用量和开发者采用快速增长，但商业化方面还未披露单独的AI相关收入数据。

