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全文摘要
本次讨论集中于开源计算机AI应用系列及其对聚深智能产业的影响，特别强调了AI应用商业闭环的构建、垂直场景价值的重新评估，以及机器人板块的潜在投资机会。看好机器人板块因智能化与量产进度提升，解决了商业化瓶颈与“大脑”问题，尽管产业链面临紧张，尤其是减速器等关键部件供应短缺，但国产设备的替代有望缓解。同时，提及特斯拉等大客户带来的高需求与产能瓶颈，以及未来供应链扩展的挑战。会议还着重提醒对专业投资机构客户的保密性，强调非法转发的法律后果，确保信息的安全与合规流通。

章节速览
00:00 机器人板块投资机会与智能化量产趋势
会议探讨了机器人板块的投资机会，强调了智能化和量产进度的推进。指出AI大模型的突破将解决商业化和大脑问题，提出工厂装备和特斯拉无人配送等商业化路径，认为未来商业化路线清晰。

01:41 供应链紧张与特斯拉需求激增
对话围绕供应链紧张状态展开，指出当前特斯拉提出非正式合作需求，达7800台，虽未形成量产计划，但已推动供应链紧密整合。国内现有产能有限，40项目已交付300台，目标26年11月中旬前完成数千台交付，但泰国工厂因工人熟练度和配套供应商不足，短期内无法满足需求。国内产能约30万套减速器，通过紧急协调，泰国工厂预计每月可增产数百台，但需至26年12月才能解决产品交付问题。

03:42 产业链配套与设备紧缺影响产能
对话围绕产业链上下游配套问题及设备紧缺展开，指出当前设备交期长达一年，产能端存在瓶颈，需依赖几十家供应商配合，国产扩展周期长，预计至少需半年。此外，提及PPI框架合同非正式订单，需客户出具正式定点文件，避免可能的罚款风险。产能方面，去年退货工厂一期产能基本定完，后续破产产能需时间消化，整体生产面临挑战。

04:46 产业链紧张与国产设备替代机遇
对话围绕产业链供需紧张展开，讨论了日本、欧洲进口设备交期延长及国产设备替代潜力，指出国产设备在价格和效率上优势明显，但验证周期长。预计机器人业务将在2026年三季度开始产生收入，四季度增长显著，毛利率高，预示着机器人产业将迎来重大发展机会。

06:16 特斯拉机器人产业链协同提升产能与盈利能力
对话聚焦于特斯拉机器人产业链在四季度至明年的产能提升与盈利能力改善。供应链协同是关键，每家供应商需按计划扩产，避免影响整体进度。目前产能瓶颈集中在谐波解读性和模组环节，但通过优化流程和外包部分生产，成本可显著降低。预计产业链将实现自动化运转，推动特斯拉品牌完成月度量产目标，从而提升整个行业的盈利能力。

07:53 机器人核心部件成本下降与市场前景分析
对话深入探讨了机器人核心部件的成本下降趋势及其对市场的影响，包括轻量化材料的应用、加工工艺的进步以及直线和旋转关节的价格变化。随着国产企业进入市场，预计核心部件成本将进一步降低，推动商业化推广。此外，还提到了特定公司的战略地位提升及未来订单的增长预期，强调了机器人板块的商业潜力和投资价值。

发言总结
发言人1
首先强调了开源计算机AI应用系列和聚深智能产业机会梳理会议的重点，指出AI在商业闭环中的商业化进程，特别是在垂直场景中的价值被重新评估。他特别指出机器人板块蕴含巨大投资机遇，这是由智能化进程和量产进度的推进所驱动的。讨论涵盖了AI大模型的突破如何解决了商业化难题及机器人在工业装备、物流配送等领域的应用前景。

此外，他提到了供应链的紧迫性和产能状况，包括交付、订单分配的紧张状态，以及对上游设备需求的增加。他强调了国产设备替代进口的趋势，以及这如何对机器人行业的盈利能力产生积极影响。他还讨论了产业链合作的重要性，并为投资者提供了深入的公司及行业见解。

最后，他对与会者表示感谢，并重申了会议内容的保密性和相关的法律声明。整个发言聚焦于AI技术的商业化应用、机器人板块的投资机会、供应链挑战及国产替代趋势，强调了产业链合作对行业发展的关键作用。

要点回顾
最近机器人板块有哪些变化，以及智能化和量产进度是如何推进的？
发言人1：最近机器人板块有显著变化，主要体现在智能化和量产进度的提升上。之前市场对机器人商业化及AI大脑的问题存在质疑，但随着AI大模型的不断突破，这一问题将逐步得到解决。智能化推进使得机器人在工厂装备、无人配送等领域展现出清晰的商业化路线，例如特斯拉通过MP Super time解决北美物流配送问题。

目前机器人供应链的紧急度如何？具体订单情况怎样？
发言人1：当前整个机器人供应链的紧急度非常高。从40多家企业的情况来看，目前已经接到了数千台机器人的订单要求在2026年11月中旬前交付，预计在四月份和九月底会有持续的滚动下单。目前已有300台机器交付，且有2500台供应商订单已确定，规划的确定性较强。特斯拉方面释放出非正式合作需求，预计产销量可能达到四五千至七八千台，虽然还未形成统一量产计划，但供应链紧张态势明显，各环节都在紧密整合产品信息并排查短板。

国内机器人供应链现状如何？是否存在产能瓶颈？
发言人1：国内现有机器人供应链的紧急度同样很高。现有产能约30万套减速器，当前交付能力约为400台/月，若协调设备从泰国工厂引进，可新增生产两三百台，但泰国工厂由于缺乏熟练工人和配套设施，预计至2026年12月才能满足交付需求。此外，现有设备产能受限，上游设备供应紧缺，交期普遍排到一年后，且目前框架合同约定的价格、交付和付款基础产品不具备正式订单约束力，实际订单依赖于客户出具正式定点文件。

国产设备在机器人领域的替代情况如何？
发言人1：国产设备在机器人领域正在逐步替代进口设备，价格相对较低，生产效率与日本和欧洲进口设备相当，但需要半年至一年的连续营业验证，现阶段尚未具备大规模安装和替代条件。

机器人业务对公司业绩的影响以及市场前景如何？
发言人1：随着机器人业务的快速发展，预计在2026年四季度，新业务将带来显著收入增长，可能占总收入比重提升，机器人板块业绩将有明确释放。特别是在今年四季度，机器人板块将迎来一个明显的改善机会，产业链自动化运转已实现，标志着相关公司在数据滚动中不断提升AI大脑能力，随着方案能力拓展，将进一步打开更多应用场景，预示着明年的机器人产业将有一个巨大的发展机遇。

目前整个产业链产能提升的关键是什么？
发言人1：整个产业链产能提升需要各家厂商的紧密配合，因为产能推动是协同效应，如果像华大客户这样的每家都不能独立控制扩产进度，必须按照其他家的节奏来，否则单个企业的大幅扩产将无意义，会拖累整个供应链。

如果要达到1000台的产能，谐波减速器的投资大约需要多少？目前机器人行业的产能瓶颈主要集中在哪些环节？
发言人1：如果要建成1000台的产能，并将前置零部件交由其他厂商生产以优化流程，谐波减速器的投资预计可降至2亿元人民币，进一步通过优化供应链，后续投入可以降低到1亿元人民币。目前整个机器人行业的产能瓶颈主要集中在谐波减速器和模组等环节，部分供应商的月产能还比较低，行业整体产能瓶颈尚未得到有效解决。

当前机器人核心部件市场中，哪些部件的销售情况已经较为充分，哪些部件正在经历成长阶段？
发言人1：执行器（即谐波减速器）的销售情况已较为充分，结构件如轻量化下载结构件和PP件已广泛应用。而传统件如骨架、基础件（关节）中的旋转关节在国内开始采用新型材料，市场份额逐渐增长，可能拿到显示引流30%到40%的收入份额。今年下半年国产替代进口的现象将更加明显，尤其是旋转关节的价格将大幅下降，预计未来还会有一体化轻量化发射参数结构解构器的应用增加。

目前直线驱动器的价格和性能状况如何，以及未来的发展趋势是什么？对于核心部件降本以及整体机器人产品售价的影响，未来会如何变化？
发言人1：目前直线驱动器市场价格已从最初的11000根降至专业设备统一模式销售的500元一根，技术进步明显。车模工艺已趋于稳定，生产效率提高，未来预计还能进一步降低单个产品价格至100元左右，推动商业化推广进程。随着核心部件成本下降，预计未来机器人产品的实际售价可能会从五六十万降至更低水平。随着供应链成本持续降低，整机售价有望进一步下滑，从而推动整个机器人板块进入商业化的实质性阶段。

从投资角度看，有哪些公司具有结构性投资价值？
发言人1：从结构性角度推荐关注复赛等公司，以及一些核心的中军企业如苏宁、过户三等。整体来看，机器人板块进入商业化拐点，许多公司在四季度将会有较大的战略地位提升和订单增长，因此整个机器人板块值得看好。

