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全文摘要
开源汽车团队汇报了重卡行业近期销量情况，显示8月及全年销量整体下滑，但出口表现强劲，占总销量44%。预计全年重卡批发总销量为125-130万辆，其中新能源重卡销量有望达到32万辆，同比增长38%，虽渗透率高，但长途干线基础设施不足限制增长。出口市场预计全年达5万辆，非洲和东南亚为主要市场。中国重汽在出口和新能源重卡领域表现领先。投资建议看好出口景气和新能源渗透提升，但提示需关注国内置换需求、新能源渗透率增长缓慢及出口销量受地缘政治和汇率波动影响的风险。

章节速览
00:00 重卡行业销量复盘与未来展望
会议回顾了8月及今年前8个月重卡销量情况，指出国内需求疲软与出口景气度高企形成鲜明对比，预计9月国内销量将有所修复，全年批发总销量预估在125-130万辆之间。新能源重卡渗透率持续提升，八月达47.2%，全年累计渗透率提升至33.9%。

02:36 重卡行业分析：燃油、新能源与燃气重卡市场趋势
讨论了燃油重卡在中长期仍为干线物流主力，新能源重卡渗透率提升但增速放缓，燃气重卡销量受气价影响波动。出口市场方面，非洲和东南亚是主要出口地区，预计未来几年需求将持续增长。

06:03 重卡行业集中度与出口、新能源趋势分析
报告分析了重卡行业集中度维持高位、出口与新能源领域的领先态势，重点提及中国重汽等企业表现，提出投资建议关注出口景气与新能源渗透提升，同时提示内需、新能源渗透率及出口销量可能存在的风险。

发言总结
发言人1
他在本次开源汽车国庆系列电话会议中，对近期重卡销量情况及未来展望进行了详细介绍。他指出，尽管8月国内重卡批发销量下滑，但出口销量显著增长，显示出国内需求疲弱与海外市场持续旺盛的对比。从今年累计数据看，新能源重卡销量增长强劲，而传统燃油重卡销量有所下滑。他预测，随着国内物流旺季的来临和新能源车辆渗透率的提升，重卡销量有望得到修复。同时，他也提到，行业出口和新能源领域的发展为重卡企业提供了新的增长点。此外，他还强调了投资机会和主要风险，包括国内旧车置换政策的不确定性、新能源车辆应用场景的扩张速度以及出口市场的地缘政治和汇率波动风险。总体而言，他对重卡行业的未来持乐观态度，建议关注头部企业和新能源领域的发展。

要点回顾
近期重卡行业销量情况如何？重卡行业后续展望是怎样的？
发言人1：八月份国内重卡批发销量为8.6万辆，同比下滑6个百分点，环比上升2.4个百分点。其中，出口方面表现强劲，八月出口销量为3.8万辆，同比增长39%，环比增速为3.5%，出口占总销量的比重达到44%，成为拉动批发销量增长的核心动能。而从累计数据来看，1至8月份累计批发销量同比增长16%，增长主要由出口贡献，内销则同比增长2.7%。预计九月国内重卡内销将修复至6万台以上，全年重卡批发总销量预计在125到130万辆之间，内销可达85万辆，同比增长3.8%。在新能源方面，新能源电卡销量持续增长，八月份新能源电卡销量为2.3万辆，同比增长51%，渗透率维持高位。预计2026年新能源重卡销量有望达到32万辆，同比增长38%。同时，传统燃油重卡由于存量有限且替代效应减弱，复苏可期，若明年多地细则落地将对国内内需形成支撑。

出口市场情况及未来预期如何？
发言人1：八月重卡出口为3.8万辆，同比增长39%，全年预计出口5万辆，同比增长39%。出口市场主要集中在非洲和东南亚，其中非洲市场需求旺盛，份额有望提升至70%以上，而东南亚市场也保持稳定增长。预计9至12月单月出口维持在3.6至4.0万辆水平，全年出口有望达到5万辆。

行业竞争格局如何？
发言人1：重卡行业集中度维持高位，八月行业前五集中度达17%。中国重汽在出口市场占据主导地位，八月出口销量市场份额约46%，在新能源重卡市场也表现出领先优势，八月销量0.5万辆，市场份额约19%。

投资建议及主要风险提示是什么？
发言人1：投资建议看好重卡行业出口景气向上和新能源渗透提升两大主线，关注头部企业凭借出口和新能源规模效益提升单车盈利的机会。主要风险点在国内方面，包括国五以旧换新政策补贴落地时点和力度可能不及预期，以及新能源重卡增速下修的风险；出口方面，海外地缘政策和汇率波动可能导致出口销量不及预期，影响企业盈利。

