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全文摘要
在国庆期间，开源教官团队的水分析师代表通过电话会议，探讨了2026年并购精选系列中，新锐股份和明报光电的并购案例。新锐股份通过收购德瑞宝富邦工具、推进汇联电子整合及完成对一家公司80%股权的收购，强化了其在切削工具板块的竞争力，并成功切入PCB刀具市场，构建了一体化平台。而明报光电则通过一系列动作，包括收购51%股权并加发股收购剩余49%，成功跨界进入AR服务器PC转增赛道，为公司开拓了新的市场空间。分析师强调，尽管这些并购案例为公司高质量发展提供了动力，但相关讨论和分析并不构成具体的投资建议。

章节速览
00:00 新锐股份并购案例分析：打造一体化平台
对话讨论了新锐股份在2025至2026年间通过三笔重要并购，包括德瑞宝、富邦工具及汇联电子，构建材料加设备加刀具的一体化平台，旨在推动切削工具板块的高频赛道延伸。并购不仅强化了精密刀具制造能力，还切入高精度齿轮工具及PCB刀具赛道，尤其是新能源汽车与AI服务器专用钻针市场，预计2027年市场空间将显著增长。业绩承诺与估值调整机制确保了并购的财务稳健性，展现了公司从硬质合金材料及工具龙头向多元化、高附加值领域转型的战略布局。

04:32 并购案例分析：从通用机械加工刀具向高端电子制造专用刀具的转型
对话详细分析了两个并购案例，重点讨论了如何通过并购实现从通用机械加工刀具向高端电子制造专用刀具的转型。案例一中，公司通过自主研发制造全工序设备，成为全球少数同时拥有设备制造和自制能力的厂商，客户覆盖全球百强PCB企业。案例二中，公司通过股权收购和现金增资，取得永兴精工51%的股权，实现从通用机械加工刀具向高端电子制造专用刀具的延伸。两个案例均展示了公司通过并购推动产品线向高景气赛道延伸，构建材料加设备加高质的一体化平台的战略思路。

11:08 明茂光电收购厦芝精密：LED照明企业向AI精密耗材转型
明茂光电通过现金收购51%股权及后续股份收购剩余49%股权，以4.8亿元对价全资控股厦芝精密，成功从LED照明业务跨界进入AR服务器PCB转增赛道。厦芝精密作为国家级高新技术企业，专注于PCB、FPC载板及服务器板加工用钻针研发生产，已进入深南电路等全球PCB龙头供应链体系。此次收购旨在帮助明茂光电实现从单一照明设备商向照明加AI精密耗材双轮驱动升级，打开增量市场空间。

16:43 照明业务助力公司成长，形成良性循环
照明业务为公司提供了稳定的现金流，支撑了研发与扩散，形成了主业与新业务的良性循环，为公司开辟了增量成长空间。此次电话会议是国庆期间的第二期世界加会议，同时也是2026年并购精选的第六期，欢迎持续关注后续会议。

发言总结
发言人1
他，即周佳，是专注于证券中小盘的水分析师，在国庆期间参与了电话会议，汇报了新锐股份和明报光电两家公司的并购案例，强调相关报道并不构成投资建议。新锐股份通过一系列并购动作，包括收购德瑞宝富邦工具、推进汇联电子整合以及8亿元收购汇联电子80%股权，旨在进入PCB刀具市场，构建一个涵盖材料、设备和刀具的一体化平台。另一方面，明报光电通过现金及发股方式全资收购夏芝精密，以此跨界进入AR服务器PCB钻孔领域，形成新的业务增长点。他指出，这些并购举措旨在促进公司高质量发展，但投资者在具体投资决策时需谨慎评估。

要点回顾
新锐股份的并购情况是怎样的？
发言人1：新锐股份围绕硬质合金产业链进行了连续外延并购，包括收购德瑞宝富邦工具和汇联电子。其中，2025年6月通过控股子公司新瑞汇丰完成了对德瑞宝100%股权的收购，强化精密刀具制造能力；同年1月，使用剩余募集资金额收购重庆富邦工具70%的股权，切入高精度齿轮工具赛道，业绩承诺为2026到2028年扣费净利润合计不低于3375万元。2026年7月，新锐股份以8亿元收购汇联电子80%股权，并设置与业绩挂钩的估值调整机制。

新锐股份为何选择并购汇联电子？
发言人1：新锐股份通过并购汇联电子，可以获得高品质硬质合金棒材以降低原材料成本，并实现其切削刀具工具板块从通用机械加工刀具向电子制造专用刀具的延伸。尤其是PCB专用刀具领域，汇联电子作为细分领域的国家级中心企业，具备自主研发制造全工序设备的能力，且已实现高效率、低成本的生产模式，客户覆盖众多全球百强PCB企业。

OKE的并购案例是如何进行的？
发言人1：OKE采用股权收购加现金增资的方式，以交易对价合计4.25亿元取得永兴精工51%的股权。OKE深耕硬质合金切削工具领域近30年，此次并购旨在从通用机械加工刀具延伸至高端电子制造专用刀具。2026年5月，OKE与原股东签署框架协议，受让一定比例股权并进行现金增资，最终持有永兴精工51%股权，使其成为控股子公司。同时，对永兴精工未来三年净利润做了业绩承诺，确保其业务发展符合预期。

永兴精工的并购价值和未来展望如何？
发言人1：永兴精工作为OKE的控股子公司，其业务布局广泛，覆盖数控刀具、硬质合金核心材料等多个领域，且拥有稳定的PCB厂商供货渠道。尽管近年来营收增长良好，但盈利水平有所下滑，因此有较强的转型诉求。通过并购，永兴精工将借助OKE的力量实现更广阔的应用场景拓展。根据预测，2026至2028年永兴精工累计净利润不低于2.3亿元，且逐年递增。未来，随着AI服务器等高端应用的推动，PCB市场将持续增长，为永兴精工的发展提供有利条件。

永兴精工的核心产品和服务对象是什么？永兴精工的产能情况如何，未来有何扩产计划？
发言人1：永兴精工成立于2008年，专注于PCB刀具细分领域，是国家级专精中心小学席。其核心产品包括PCB IC载板以及AIPCB钻孔线等加工用微钻线刀，主要服务于通信、消费电子、汽车电子、服务器卫星等高端领域。目前，公司已具备批量生产PCB微钻的能力，最小直径可做到0.075毫米，并自主研发出PCB刀具的PVD和CVD镀膜涂层技术。客户群体涵盖东山精密、胜宏科技、建豪集团、通达技术、新生科技、奥士康等近80家核心PCB企业。永兴精工已建成年产3.5亿只微钻和1亿只显高的产能，并计划持续扩产。此外，公司还拥有年产1300吨硬质合金棒材的能力，并已向核心钻石厂商供货。通过这些优势，公司在PCB中上游放产领域已建立起坚实的技术与产能基础。

明茂光电的收购方案和业务转型情况如何？
发言人1：明茂光电通过现金及发行股份的方式，以约4.8亿元对价全资控股下肢新密，从而跨界切入AR服务器、PCB赛道，形成主业造血与新业务放量的良性循环。明茂光电原为LED绿色照明综合解决方案提供商，业务涉及商业照明和公共照明两大板块，并向植物照明、防爆照明、应急照明等领域拓展。在并购完成后，明茂光电将借助夏芝精密的高端PCB制造技术与产能，实现从通用机械加工刀具向高端电子制造专用刀具的延伸。

夏芝精密的基本信息及其在PCB领域的优势是什么？
发言人1：夏芝精密成立于1995年，是由日本东芝泰珂洛株式会社主要出资设立，后成为国家级专精中心小学席，专注于PCB、FPC载板以及服务器板加工用钨钢微钻的研发生产与销售。目前，夏芝精密在国内同行业中具备极小径钻针（0.09毫米）以及50倍镜AI服务器专用钻针稳定量产能力，拥有福建厦门、江西鹰潭两大生产基地，现场利用率维持高位，订单储备充裕。客户方面，夏芝精密已进入深南电路、胜宏科技、健鼎科技、奥特斯、沪电股份、秦王电子等全球PCB头部企业的供应链体系。通过此次收购，上市公司有望实现从单一照明设备商向照明与AI精密耗材双轮驱动的升级，同时借助明茂光电的海外客户资源，形成互补效应，提升整体估值水平。

