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全文摘要
该企业通过并购和内生增长，成功进入新能源汽车、生命科学与消费品、工业与先进制造等高附加值新领域，利用CMA、CNAS、CATL等全牌照资质壁垒和技术积淀，在检验检测行业取得领先地位。公司已完成一系列并购，有效构筑市场地位，并凭借四大板块协同的研发创新体系和强大客户资源，实现转型。预计未来将持续增长，为投资者带来良好回报。检验检测行业正经历从数量规模向质量效益转变，头部企业集聚效应增强，新兴领域增速显著。

章节速览
00:00 深度解析景科技投资逻辑与行业趋势
报告聚焦于景科技作为国内领先的质量科技技术服务提供商，通过全牌照资质与技术积淀，结合内外部增长策略，切入高附加值赛道。公司战略清晰，涵盖工程服务优化、高端仪器布局与未来产业前瞻，经营现金流改善，并购效应显现，正受益于行业加速与动能转换。

01:42 检验检测行业转型与增长趋势分析
检验检测行业正经历从数量规模型向质量效益型的转型，头部集聚效应显著，新兴领域如电子电器、机械材料测试等营收占比提升，传统领域占比下降。政策与产业升级导向下，公司面临广阔的成长空间，特别是在新能源汽车、新型储能、生命科学与消费品、工业与先进制造等领域，通过并购实现规模扩张成为关键策略。

07:28 公司转型为综合质量科技服务平台的战略与成果
公司依托全牌照资质壁垒与四大板块协同研发体系，完成了从传统建工检测到综合质量科技服务平台的转型。新能源与汽车、生命科学与消费品等新兴板块营收与毛利率显著提升，工程服务板块主动收缩。公司在全球设立实验室，客户资源丰富，研发创新成果显著，财务数据显示结构与现金流双重修复，转型进入收获期。

13:14 联检科技通过并购与投后整合构筑核心竞争力
联检科技自2020年以来，通过并购西南检测、冠标检测等多家公司，快速拓展市场覆盖，尤其是在华南、西南及东南亚地区。公司采用总部赋能加区域定制的投后整合机制，确保并购标的的高效运营与协同效应。2025年以来，公司完成多笔关键交易，涵盖交通工程检测、消费电子检测、新能源检测等领域，显著提升其在新兴领域的竞争力。通过系统性的并购策略与强大的投后整合能力，联检科技正逐步构建难以复制的核心竞争力，预计未来几年营收与利润将持续增长。

发言总结
发言人1
他，即开源证券中小盘行业分析师周佳，在会议上向投资者介绍了联景科技的投资逻辑，强调了公司作为国内领先的综合性质量科技技术服务提供商的优势。联景科技依托多项全牌照资质，通过内生增长与外延并购双轮驱动，成功进入新能源、汽车、生命科学与消费品、工业与先进制造等高附加值领域。会议还详细分析了检验检测行业的发展趋势，包括头部机构的集聚效应、新兴领域的发展和信用动能的转换等。联景科技凭借其在新兴板块的高毛利率表现和强大的并购整合能力，正处于利润与现金流的双重修复期，预示着公司正处于转型进入收获期的关键阶段。他还提出了公司未来三年的营收和利润增长预测，体现了其对联景科技长期发展的积极看法。

问答回顾
发言人1 问：这家公司投资逻辑的核心是什么？
发言人1 答：这家公司的投资逻辑是，它作为国内领先的综合性质量科技技术服务商，利用CMA、cnas、catl CCC等全牌照资质壁垒与六十余年的技术积淀，通过内生增长和外延并购双轮驱动，进入新能源与汽车、生命科学与消费品、工业与先进制造三大高附加价值新领域。自2015年以来，已完成多个标的的收购与整合，构筑起三条业务发展曲线，并且传统工程服务板块的影响正在减弱，新兴板块收入与毛利率同步提升，经营性现金流由负转正，并购标的逐步度过磨合期进入业绩兑现期，有望充分受益于检验检测行业从数量规模型向质量效益型加速转型的趋势。

发言人1 问：检验检测行业目前的发展现状如何？新兴领域在检验检测行业中的表现怎样？
发言人1 答：目前，检验检测行业正加速从数量规模型向质量效益型转变，头部机构集聚效应持续强化，增长动力向高附加值新兴领域迁移。根据国家市场监督管理总局数据，2025年全国检验检测行业机构数量同比增长2.42%，实现营收5303.08亿元，同比增长8.76%，市场规模首次突破5000亿。其中，规模以上优质高效检验检测机构数量同比增长4.97%，头部机构以较小的机构体量贡献了46.06%的营收，行业结构优化明显。新兴领域在检验检测行业的表现强劲，2025年电子电器、机械材料测试软件及信息化等新兴领域机构占总量的7.45%，较上年提升0.4个百分点，贡献了21.16%的行业总收入，较上年提升0.96个百分点。而传统领域如一般工业品和消费品检验、机动车检验等占比降至56.55%，收入占比降至34.34%。从增速上看，新兴领域收入增长4.24%，远高于传统领域的2.27%。

发言人1 问：公司所处赛道有哪些具体的发展机会？
发言人1 答：在新能源汽车方面，2025年我国新能源汽车产量同比增长25.1%，新标准实施推动动力蓄电池安全充电检测和电气安全检测成为必检项目，带动专项型赛道空间扩大。此外，新型储能装机规模和电动汽车充电基础设施的快速增加也催生出更多并网性能、安全管理和消防防护等方面的检测需求。在生命科学与消费品领域，叠加食品安全监管强化政策，检测需求正由成品检验向供应链管理过程质控与风险监测延伸。工业与先进制造领域，伴随六张网建设方向明确，为行业创造了增量市场空间和技术升级窗口期。

发言人1 问：公司的转型情况及四大板块协同效应如何？
发言人1 答：公司依托全牌照资质壁垒、四大板块协同的研发创新体系及深厚的客户资源，成功完成了从传统建工检测向综合质量科技服务平台的转型。底层公司始建于1959年，现已成为国内领先的综合性质量科技技术服务商，拥有覆盖多行业的关键资质，并在国内外多个地区设立实验室，荣获多项荣誉。今年上半年，新能源与汽车板块贡献营收0.8亿元，同比增长2.88%，毛利率高达59.62%；生命科学与消费品板块贡献营收1.64亿元，同比大幅增长112.04%，毛利率50.08%，是驱动营收增长的核心板块；工业与先进制造板块贡献营收1.52亿元，同比增长6.97%，毛利率32.55%。

发言人1 问：公司工程服务板块的营收和毛利率情况如何？
发言人1 答：工程服务板块在2025年贡献了2.668亿元的营收，但同比下滑了22.03%，毛利率为23.42%，比2024年下降了7.09个百分点。尽管如此，该板块正在主动调整收入结构，进行系统性优化，转向高毛利的新能源与汽车领域。

发言人1 问：新能源与汽车以及工业与先进制造板块的表现怎样？
发言人1 答：新能源与汽车板块在2025年实现营收1.62亿元，同比增长18.27%；工业与先进制造板块则实现了3.13亿元的营收，同比增长9.55%，两者增速均显著超过工程服务板块。

发言人1 问：公司在客户资源方面有哪些进展？
发言人1 答：公司在汽车检测方面已获得通用、大众等众多主流车企的认可，并为特斯拉、宝马等国际大型汽车生产厂商及供应链企业提供服务。2025年以来新增了比亚迪、奇瑞等车企的白名单准入资质，且上海新厂启用后产能和显示面积将提升2倍。在消费品与电子电器领域，服务对象包括格力、美的等头部企业，食品检测能力覆盖全部33大类产品。

发言人1 问：公司在研发创新和全球化方面的表现如何？
发言人1 答：2026年上半年公司研发费用达到0.44亿元，研发费用率为6.63%，截至同年上半年，有效发明专利数量较上年末实现全面增长。全球化方面，公司业务已扩展至印尼、新加坡等多个国家，并在海外完成多个重大项目，如矿产资源检测实验室建设及光伏电站质量检测服务等。

发言人1 问：财务端的验证情况及境外收入增长情况如何？公司设定的三级增长路径是什么？
发言人1 答：从2020年至2025年，公司营收由9.1亿元增至24.12亿元，CAGR为9.3%，但同期净利润由1.2亿元下滑至0.62亿元，主要是由于行业同质化竞争加剧和传统建工检测业务增速放缓。2026年上半年公司实现营收6.604亿元，同比增长3.57%，同时经营性活动现金流净额由负转正，达到240.27万元。公司确立了三级增长路径：第一曲线聚焦新生产力，通过区域渗透、赛道扩张和资质补强来优化高级赛道；第二曲线布局高端科学仪器检测装备，打造一体化服务能力，构建检测设备、服务和认证优势；第三曲线前瞻卡位科技服务未来场景，设立研究院以应对战略趋势研究和技术成果转化等工作，形成传统板块保现金流、新兴板块做增量、未来产业做储备的格局。

发言人1 问：公司的外延并购能力和投后整合机制有何特点及优势？
发言人1 答：公司通过体系化的外延并购能力和总部赋能加区域自制的投后整合机制构筑了难以复制的核心竞争力。2025年以来已完成多笔关键交易，如广东联锦、深圳中润通等，这些并购极大地增强了公司的市场覆盖、资质实力和客户资源，有助于快速提升公司在华南、西南及东南亚地区的市场地位，并打开了长期生产天花板。

