亨通光电（600487）定增及未来产业布局说明会 260927_原文
2026年09月27日 21:34
发言人1   00:00
金额其实主要还是在这些前期的投入基础之上。我们再再进行一些后续的一些资金的补充。就几个项目情况，我跟大家简要汇报一下。

发言人1   00:16
第一个就是新一代光纤研发的这个项目。这个项目其实主要是有点像现在的大家也都比较清楚的。就是像保偏光纤、空芯光纤，包括多心是以及包括一些低损、超低损镀膜的这样一些特种光纤。关于37之前我们有都有一些产能。像这个多心也好，宝田也好，还是通信也好，公司之前也都有有一些产能的布局，以及已经在做一些扩展。本期我们还是结合市场情况，像昨天我们其实近期也都有在跟一些价格的客户再去对产品以及对产品的需求量。所以整体我们一感觉在保证市场应该还是会在一个迅速放量过程，所以这次我们也是对宝片去做了一个额外的扩展。

发言人1   01:22
整体这个项目其实基本都是光纤，而不涉及这个新增光棒的这样一个产能。除了多模，因为多模大家应该比较清楚，多模的光棒和其他的光棒是不能共用的，所以多模会有个几十吨的对应的光棒。其他的都是我们原有的现现有的这个光棒产能去做，这是第一个项目。

发言人1   01:47
第二个项目是内蒙古光学，这个项目里面其实牵涉两块，一块就是这个800吨的光报，这版本的光棒其实就是大家之前都了解过的，我们的内蒙二期的这个项目。这个项目之前也前期的工作也做了比较多的工作了，然后现在也开始去把相应的设备可能会逐步的去放进去。所以这些800吨的光棒，基本就涉及后续收费的这样一些钱，会投到这个800吨的光棒去。另外就是120 1200吨的高端光学实验材料。

发言人1   02:33
这个项目其实理论上算我们的一个中期的一个规划。因为现在大家也知道光棒产能比较紧缺所以可能很多人也知道我们内蒙三期还有一块绿地。这块绿地的我们现在虽然暂时还没有规划，但是不排除未来可能会根据这个市场的情况，我们会做一些进一步的规划。所以我们现在在这个竞争上面，我们先预留这样1100个1200吨的光学材料。但这个光学材料光学实验材料其实我们现在还没定。

发言人1   03:11
未来到底怎么去做？比如说有可能600吨的光棒，600吨的爆管等等。因为套管我们会用在一些像特种等等这些光纤里面的光芒里面可能会用一些套管。所以在1200吨目前还处于一个还不是特别确定未来会投向到底是光棒还是套管，以及具体时间点可能还不是特别的明确。但是确实属于我们这次一个中期的规划里面，我们会在里面做这样一个规划，这是光学项目。

发言人1   03:54
第三个就是这个CPU先进封装项目，其实这个项目是一个可以说是一个预演项目的项目，预演性质的项目。因为其实之前我们基于卓越的一些基础，我们这次其实这个预演项目是主要还是想推进这个CPU里面的，包括有源的，包括这个光影型的，也包括一些围绕CPU一些先进的无源的一些产品在里面。但基本还是属于一个配套我们现在的这样一些业务，然后去做预演性质的一些项目。这个项目基本就大概会投11.96两个亿进去。

发言人1   04:41
然后第四个项目就是这个恒通数据智能，其实就是MPO的那光缆的项目。我们的项目里面其实也是一个相对中期的一个产能的规划。我们在里面规划了大概50007000公里的这样一个光缆。这个光缆从从目前的情况下来看，应该还是短期可能用不了这么多光缆的。但长期来看，因为数据中心里面的光缆的需求还是在不断增加。我们也从下游客户端也有这些感知。所以从中期来看，我们也做了这样一个规划，这5000万星公里对应的光缆基本就是用于做这个大星座或者做组网的这样一些光缆的性质。

发言人1   05:30
这个项目其实仅仅是涉及光缆的承揽这个环节，既不涉及光棒，也不涉及光纤。那光棒和光纤会利用我们现有的这些有的产能，会去做做这样一个项目。然后第五个项目其实就是我们名字叫先进AI先进光互联。其实重点目前我们还是规划的SAU的这样一个项目。这项目为什么你会做SAU？一方面确实跟我们光纤这个产品也是紧密连接在一起的这样一个产品。另外一个就是在最近半年大半年左右，也有一些客户在给我们提出这样一些FU的产品需求，所以我们也是收到了客户的一些需求的指令。

发言人1   06:22
我们自己近期也是通过一应该很快会通过收购以及引进团队的方式。我们也很快会具备FAU的这些产品的能力，以及相应的一些工艺。我们这次规划就是基于我们很快可能的一个一一些安排在这个基础上我们去做的这样一个FAU的这样一个产能。这是当然这个6300万片其实我们还是规划的比较大的。但具体还是要看后续我们的这个产品和市场下游客户的一个订单和需求情况，我们来分析去决定到底哪个阶段我们投多少产能下去。其实重点可能大家我我理解大家关心的可能还是偏光纤性的这样一个产能。

发言人1   07:20
能源这一块其实也是常规的一些扩产，包括这个恒通揭阳的这样一个，其实主要是海缆，这样一个包括一些柔性软管的这样一些项目，这样项目其实之前也已经开始在投入，大概投入一半这次募投也把剩余的一半左右的钱，我们会通过这次，竞争去做。另外一个就是这个辐射船，其实这个主要还是为了，我们是强化的深远海的这样一个辐射能力，我们自己去建了这样一个万吨级的深远海的辐射床。另外就是一个智能制造产业基地项目，这个项目其实主要就是高压电的，大概是66到5005500千伏的这样一个路揽的这样一个产能建设。整体然后就是一个21的补留整体我们这次的这个定增，以及相应的业务的一些布局的人，大概就跟各位汇报这么多，然后我觉得可以有有一些简单的提问环节，让我们的时间进行控制看大家有什么问题。好的，感谢领导的分享。欢迎各位投资者举手语音互动或发送文字提问。

发言人1   08:49
大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键再按数字一网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。大家好，如需提问电话2端的参会者，请向话机上的星号键再按数字一。网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。下面有请电话尾号7215的投资者进行提问，请您优先提供您的姓名和机构名，请发言，谢谢。

发言人1   09:38
俊总好，我是中信建投的曹天宇，然后我就我这边有两个小问题，想跟那边请教一下。第一的话是相当于光通讯内蒙这边的扩产，之前这个量我记得也沟通过。我想问一下，最近的一些扩产的一些进度情况，就比如说大家担心一些，比如说类似于MFC流量计等等一些这种零部件可能交付周期比较长。我们带动扩产过程中，尽管我知道我们可能是有着一个比较强的设备能力的，就是可能有一些零部件需要，比如说这个进口可能暂时比较长的有一些影响，大概这个扩产的比如说这个达产周期，大概是一个什么样的情况，这第一个问题。好，谢谢。谢谢。

发言人1   10:30
我们从目前进度来看，应该跟之前跟大家交流这个是整体差不多的。可能在今年年底或者明年初，我们就会进设备进去，就会把设备投进去，就开始会有产品出来。但但这个点可能就不是800吨全部放，可能会逐步一个放的过程。应该比如说从今年年底或者明年初开始，也许会有个三个月或者更长一点的时间吧，三个月到半年左右，逐渐去达到满产的这样一个状态，基本目前是这样一个进度。

发言人1   11:14
好的，然后就第二个问题，就是因为刚刚您也介绍了咱们的这些，包括MPOSAU，包括宝天啊。其实我理解都是在下一代AI数据中心里面非常需要的一些连接的一些器件，或者说这个产品。我想问一下，包括之前咱们也沟通了一些可能北美，可能会有一些这种进展。然后我想问一下，就是就把这些这种产品，到底可能哪些产品是可能短期的重点，或者是能够放量的。以及可能我们一些在比如说之前讲的MPO在北美的这个认证节奏大概是一个什么样的一个情况？对，这种像保天和空心里面要放特别大的量，可能短期确实也不不会有特别大。但是导片确实我们目前在，但名字还不能说，因为最近还在跟他们去对这个事儿。但是我们觉得就是像宝片里面看，NPO的一个一个整体的NPO的进展升级了，以及包括NPO的方案，到底是内置还是外置的光源的方案，来看像目前我们其实也跟客户一起在探讨这种各种方案里面到底去怎么做这些事儿。

发言人1   12:36
就是保偏空心。实话讲我们目前还是在没有特别大的新的增长，今天可能目前不是国内的运营商的这些去做这样一个动作方式，这整体一个产品大概刚才你还提到一个NNTO对吧？还是对MPU。MPU就是那个稳定器，这个MMPU，对这一块的话其实我们目前也也都在对，也在跟他对。

发言人1   13:11
但实话讲在北美那边我们还是偏不带MPO头的，这种懒，先这种去去出货。你像包括我们这次做的这个MPO的这个项目，其实主要还是懒为主。然后像街头这些，我们可能这里面说的东西，可能很大部分我们还会卖给其他的NPO厂商，这样的模式去做。当然我们自己的这个成长最终承诺MPO成品过后的一些产品，我们也都在各个地方去送，但是具体进展而现在还不是有特别大的一个我甚至北美那边没有特别大的一个突破。好好，谢谢郑总。对我就这两个问题。好的，下面有请电话1936的投资者进行提问。请您优先提供您的姓名和机构名，请发言，谢谢。

发言人1   14:16
王总晚上好啊，我是国泰海通的分析师李云聪。然后我这边也是两个问题第一个问题还是关于刚才您提到我们做这个高新数的这个懒。就是您刚才也提到做这个大新数或者说是做这个蛛网，就是我想请教一下这一块的这个盈利能力我们应该是怎么展望？因为我们本身也是能做光纤，然后现在这种大芯数和蛛网的懒，其实做起来难度也非常大。就是我们在这个环节，从盈利能力，或者说从一些产能，或者从格局来看的话，就是这一块如果我们扩出来之后的话，大概会对我们的盈利或者说各方面的增量应该是怎么去看啊？因为像这种几千新的这种懒的话，据我了解应该都是至少是六位数的这个价格，价格还是比较高。请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。

发言人1   15:14
好的，所以我不知道这一块能不能请金总再给我们去展开一下，就这块的盈利能力，各方面的展望，这个是第一个问题。对你说具体的一定能力我没有去测算过。但是确实不管是大型出来还是织网这边，整体的价值量还是会高很多。为什么我们其实之前已经有很多的揽的打了过后，这次还要去做这个事儿。其实还是有一些就像你刚才提到的一样，可能难度系数还会高一些。所以之前认为软的这种产能，其实还是不太能适应的，这种包括大星球，包括蛛网这些产品上去做。

发言人1   16:02
那么价值量的话，我现在确实还没有去详细测这个到底。当然也看未来的市场的情况去看，但整体的价值量肯定比这个普通版本的价值量确实要高很多，基本这样的情况。明白。

发言人1   16:20
然后第二个问题，我还是关于这个项目的追问。一方面就是我们的项目大概是从产能达产的维度，大概多有的时间去能达到产能。因为从我的理解来看，其实懒的这个扩产其实没有那么久，不像光光棒这些比较久，那懒其实可能会比较快。

发言人1   16:41
然后第二个就是这个懒其实从客户的指引，或者说不管是国内还是国外的客户，对我们揽的这个需求是怎么样的？或者说这个跟我们后续在北美的一些进展上，他应该我们是不是会以这种懒的形式去出给客户这样去居多，就是可能是关于一些细节和落地的一些情况，对，介绍一下。对对，其实就是这块就像你说的一样，其实做起来还是相对容易的，就是时间时间周期相对比较短。但我们毕竟这些规划的懒的这这种可能会一次性的放出来，我们还是会结合下游的市场的情况来放。因为我们现在其实已经有了这个部分的包括大型综合织网的这样的懒的产能。我们这次规划的像5000万，那会逐渐的根据客户的情况去放。因为市场或者说订单足够支撑的情况下，因为这个有能力的基础之上，这个括起来的相对来说时间还是相对非常可控的。所以整体我觉得这个节奏还是现在不确定。

发言人1   17:58
整体还是根据下游客户的进展来，确实下游一个需求的话，目前我们看到确实还是有特别大青素和组网这块，还是有北美的这样一些需求的带动，带来的这样一些大幅的增加的需求。所以整体我们确实像你说的一样，就是我们可能在在给客户的过程当中，我们也会是出整整个成长的形式去出。但具体的订单量现在确实也没法去统计基本是这样一个状态。明白。

发言人1   18:42
好，谢谢王总，我就这两个问题，谢谢。好，谢谢。好的，下面有请电话尾号6824的投资者进行提问，请您优先提供您的姓名和机构名，谢谢。

发言人1   19:00
郑总好，我是华泰的王鑫，也是两个问题跟您请教一下。第一个问题就是郑总能不能跟我们详细说一下，我们现在这时候去布局SAU以及NPO的战略动机是什么？因为国内和海外今年光线特别缺，如果我们做了会不会对已有的这些玩家形成冲击？FAU这一块我们目标客户可能是哪些这种？首先FAUFAU应该近期我们会有一些一些小的动作，不是特别大的动作我们会有。包括有一些小的社会也好，或者是团队女性可能是两个一起去去布局这一块的产品的能力。

发言人1   19:56
确实我们自己最最主要想做这事动机还是因为某些客户某些客户给我们提出了这样一些需求，当然具体客户名还不太好说，但是整体我们目前对的实话讲，还是基本是现有的模块厂这些去去对跟他们去对。基本目前CU就是这样一个状态。然后NPU那块的话，目前实话讲确实就像你说的一样，可能会有一些冲击。到目前其实整体对他们不会有很强的，我觉得不会有很强的或者说对我们不会有特别强的影响力。因为这个整体他们的比如说现有的MTO企业，它确实像光纤对产品他基本的采购也跑不掉，国内的这些国产企业。所以无论如何他也都需要从我们或者从国内的其他家去买。所以整体我觉得这个不会有什么特别大的冲击，或者说在现阶段，甚至我觉得是没有冲击的。其实不仅我们，大家可能也都知道，其他几家也都在都在做这些MPO的一些事情，所以整体我觉得从目前来看，大概是这样状态。

发言人1   21:38
明白，俊哥，我第二个问题就是关于光纤的价格，我估计大家关注也比较多。现在这时候我们做了一定程度，包括特种的新的扩产。我想问问就通常的A一第二，以及地现在价格趋势公司怎么看？因为我们最近看到了产业的几个事儿，过去喊扩产的企业和复产的企业，好像我们看下来都不是特别顺利。前段时间也调研也发现康宁过去主要用比利时优美科的46患者应该是不够了，到国内想采，但是因为折的管制，实际上也采不到。那您请教一下，就公司对于未来半年或者一年的光纤价格走势的判断，军总。

发言人1   22:31
首先仅代表我们的判断，我们觉得未来的价格还是稳中往向上的这样一个趋势。就像你提到的一样，就是像大家之前最担心的像可能就破产的问题。比如说七月份大家都很担心这个事儿。那大家现在到现在九月底、十月，可能我觉得绝大部分投资人的这一个疑虑基本都打消了，或者说至少打消了百分之八九十。因为大家也都看到，像比如说行业外的，其实可能都几乎没什么可能性，很多也都公告，或者说其实在跟投资人交流过程中也都说了，气氛算绝大部分放弃的这个事情。

发言人1   23:21
然后像这个行业外的可能大家也都关注到，其实也并不是说像第一是节奏，可能并不是像之前大家公告的这么看到的这样的节奏。第二就是量，可能是一个大打折扣的量。第三个就是进度，实际上可能还是远不及预期的这样一个进度。当然海外的这些厂商大家可能也都知道有一些硬的约束，所以从产能端我觉得到现在这个节点，可能跟两个月前四月份的时候，大家的整体的感知已经是发生了非常大的一个变化。

发言人1   23:59
需求端其实大家也都看到，需求端目前基本还是一个往上的这样一个趋势。当然可能其实很多投资人在问像像移动的，包括的包括接下来的电信的这样一个形态不厚，对于整体这个光纤的单价，平均单价会不会有一些负面的影响？这个事儿整体就是因为大家每个厂商确实不得不去挪一部分产能去做这样一个交付。但整体大家也都看到，就是大家整体承诺的交付的量其实还是很低。然后摊到每一家身上可能也就几个点，不到10个点的这样一个产能会去搬过去。那这部分确实因为出售运营商的这样一个价格可能会稍微的拉低一些平均的出货单价。当然另外又回到另外一个方面的一个正向的影响，就是确实因为运营商的这部分产品，它占了一部分本来就很稀缺的产能，那么在其他产品上，你包括657，包括市场的一些展现的这样一个价格，肯定是有，我至少我们觉得还是有比较强的这样一个上涨的动力。

发言人1   25:26
因为整体不管是请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。数据中心还是其他的市场也好，因为这个光纤的价格量占比确实比较低，所以整体他们对价格的敏感度也确实不像比如说不像存储等等，在价值量占占比这么高的这样一个产品这么敏感。所以整整体在这个产能上，这个运营商挤占了一份产能过后，我们理解这个产品价格未来还其他产品价格还是会会有一些正面的影响。那么拉通来看，我们觉得可能反倒还会去有一定程度的拉高单价的可能性，但这个还不确定，还是得看未来的市场的一个走势。但我们目前觉得，应该是往这样一个方向去走，新总。

发言人1   26:28
好好的，谢谢。有我没有其他问题了，谢谢。好的，感谢领导的解答。下面有请电话尾号6237的投资者进行提问。请您优先提供您的姓名和机构名，请发言，谢谢。

发言人1   26:48
廖俊总好，我是中金的李世文，我看前面大家也问的差不多，我这边想补充一个，关于咱们这次也同步发了一个员工持股计划的公告。可不可请您帮我们简单的补充一下相关的一个背景，以及我想确认一下咱们这一次员工持股计划。我看股票来源咱们在公告当中也有说明。应该是通过已经完成回购的这些股票来做相关的激励发放，是吗？还是会在后续可能也引申出一些增量的股票回购计划，谢谢。

发言人1   27:23
对整体这个里面的人员绝大部分其实是偏技术和一部分市场的人员。管理团队其实基本上除了极少数的，其实基本上没有太配管理团队的这样一个计划。主要还是因为现在这个光纤产光纤这一块，我们觉得不管是新产品的迭代也好，还是整个市场的开拓也好，特别是一些CSP或者数据中心内的新客户，我们觉得都是我们还是需要去跟这样的一些人才去进行一个强绑定。所以整体这次的激励的对象基本是偏向技术研发和一些市场人员去做的，就是人员的情况。

发言人1   28:19
然后股票来源确实是来自于之前的回购，当然那时候的回购比较低。然后我们这次给到员工的价格，我想记得三十多块钱差不多这个价格水平。所以但是从员工的这个感觉来看，整体大家还是非常积极去做这样一个认购。整体大家还是都看好未来的这样一个发展。当然他们看的可能是业绩的这样一个走势股价他们不一定能，市场走势他们不一定看得懂。但从业绩来说，他们也对未来的业绩有包括未来业绩的一些增长和一些新的亮点的贡献。大家还是比较有信心，所以大家整体认可还是非常积极。

发言人1   29:10
然后当然这个价格确实比我们当时回购价格高高不少。那那公司可能里面会有一点点小额的赚钱，这个可能有个二十来块的这样一个价格。整体是这样一个情况。然后目前这一期的股权激励不会涉及新的这样一个股票的发行，基本这个情况说完好的，谢谢。

发言人1   29:40
好的，由于时间关系，我们再接入最后一位投资者的提问。下面有请电话尾号4433的投资者进行提问。请您优先提供您的姓名和机构名，请发言，谢谢。

发言人1   29:53
好，俊总好，各位领导好。我想就最后一个问题想请教一下，就是咱们目前现在这个长协订单占咱们整个光纤这个体量，现在有还有多少了？然后咱们往后看的一个趋势指引，能否给大家也更新一下，谢谢。

发言人1   30:16
对长协的话具体比例我们都还没去统计。你像大家知道的，可能像北美那边的之前领先的大概有十个点左右的产能占比。那剩余的像国内的一些也算做团结。因为国内的数据中心也算是团结的一些，包括运营商这些我大概可以给你算一部分。大家可能最最重点关系现在可能就是北美的，就包括CSP也好，包括这个现场的这些，目前都还在推进过程中。但整体就是一个大的长期落地，我们可能还是不会有啊，近期不会有这个这么快会落地下来。

发言人1   31:00
另外一方面就是包括大家之前知道的，我们在对的这些，不包括CSP也好，包括这个微现场也好，也包括很多新的这种北美的客户，我们现在都已经在供货。所以目前的阶段就是供货的这种北美的客户，我们的数量是有不少的增幅。但是你要说具体能到一个能公告的非常巨量的长协，确实短期我觉得或者近近一个月也应该不会有特别大的人公告的这种长期。所以目前一个相应的这个形式就是都在出货的这样一个状态。明白了解。好的，谢谢秦总。

发言人1   31:57
好，我们这次的会议差不多就这一就这些内容。然后大家有更多想了解的，我们会后可以在进行一些一对一的一些交流，谢谢大家。好的，今天感谢各位投资者的提问以及领导的分享，感谢大家参加本次会议，会议就到此结束，祝大家生活愉快，再见。本次会议已结束，the meeting has ended. 
