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关键词
高端热处理 产能 新能源 外贸 加工费 分红 半导体 机器人 铝箔 电极箔 复合钎焊料 散热器 3C 航空航天 成长性 利润 供应链 市场 成本 弹性 

全文摘要
该公司目前拥有约50万吨的高端热处理产能，并计划通过新增两条生产线及投资高端拖拉机来进一步提升产能，尤其是针对新能源和高端产品市场，预计四季度投产以满足市场需求增长。随着新能源产品，尤其是电池类产品的快速增长，公司去年通过时代认证后产量显著增加，同时也在加大高端产品如硬质合金和机器人关节材料的生产。为应对市场变化，公司计划上调加工费，并通过在全球主要消费地区增设销售团队来快速响应需求。展望未来，公司目标到2027年实现200万吨总产能，其中高端产品占比达到40%，并调整分红政策，未来三年内分红比例不低于30%，以回馈股东。整体上，公司展现了积极的市场拓展和产能扩张计划，旨在巩固其在高端产品和新能源市场的地位，并通过技术创新和市场策略优化实现长期增长。

章节速览
00:00 公司产能提升与高端产品规划
公司计划通过新增高端热处理产能和绿色能源项目，提升总产能至230万吨，重点发展新能源和外贸业务，目标27年高端产品占比达40%，并承诺未来三年分红比例不低于30%。

03:53 再生业务现状与外贸发展概况
对话围绕再生业务现状展开，提及成品端产量达100万吨，自给率约50%，预计明年产能可达200万至230万吨。外贸比例预计恢复至25%-26%，主要出口地区包括澳洲、南美、北美及东南亚，韩国光阳订单已排至明年一季度，单均净利显著提升，较去年同期加工费翻倍。

07:56 出口关税与加工费情况及市场调整策略
对话讨论了出口关税、加工费以及市场调整策略。出口方面，韩国关税可能下调至25%，加拿大关税上半年较为有利，北美的青年外贸出口预计有小幅增量。欧盟因返金标限制，主要通过韩国向美国出口。国内主要面临反倾销，加工费方面，国内约为800到1000多，韩国基地约为1500，近期因缺货，加工费在五月底六月初上调了80美金。市场灵活，通过多种方式调配至有需求地区，整体格局稳定，无继续恶化空间。

12:05 公司半导体与机器人领域布局及未来规划
公司目前在半导体领域主要提供铝材原材料，未来将通过技术创新和产品拓展增加市场份额；机器人领域已实现每月生产一两百套，应用广泛；新增鸿盛新材项目填补硬质合金短板，提升高端产品占比至40%以上，目标提升年利润200元左右，复合增长率预计15%。

18:46 公司分红策略与海外扩张计划讨论
会议讨论了公司当前健康的现金流状况、提高的分红比例及未来业绩回报预期，强调了成长性优于行业上下游的特点。同时，阐述了灵活调节国内产能以满足海外市场需求的能力，以及在韩国和中亚地区布局前置节点的战略，表明未来海外出口是关键战略方向。

发言总结
发言人1
他概述了公司当前的产能情况，后道高端热处理产能约50万吨，并计划通过增加两条1加4热点涨来应对前端产能需求，预计四季度投产，以支持明年上半年的产能增长。公司重点瞄准高端产品市场，同时也在发展绿色能源和高端拖拉机项目，预计2026年新能源产品增速快，依托全新热处理能力开发新势力车企业务，以及27G硬质合金在机器人关节领域的应用。此外，他提到公司上半年新能源类产品增速显著，外贸业务订单增加，以及对特定产品加工费的上调策略。预计到2027年，总产能将突破200万吨，未来计划高端产品占比提升至40%。同时，公司制定了未来三年不低于30%的分红比例，表明了对股东回报的关注。此外，他还回答了关于再生业务、外贸比例、关税情况及公司在半导体、机器人等领域的布局和未来规划的问题。

问答回顾
发言人1 问：我们后道的高端热处理产能是多少，前端的投产计划是什么样的？
发言人1 答：我们后道的高端热处理产能大约是50万吨。对于前端，我们计划再上两条1加4热点涨生产线，预计在四季度投产，到明年上半年度实现增长，主要瞄准高端产品需求，以提升公司总产能至30万吨以上。此外，我们最近还新增了一个绿色能源用途项目，并预计在明上半年投产两台高端拖拉机以拓展电视博市场。

发言人1 问：新能源类产品今年的增长情况如何，以及公司有哪些新业务布局？公司未来几年的生产规划是什么样的？
发言人1 答：今年新能源类产品增速较快，公司新能源产品产量每月约25000吨，比去年增长了三倍。我们新增的高端产品依靠线路的高端热处理能力，正在全面开发新势力车企的汽车业务，特别是27G硬质合金在6轴机器人关节领域的应用，目前每月产量约为1000吨。今年公司的目标是实现165万吨的产量，预计能够完成。原本计划到2028年总产能达到200万，但根据上半年的经营情况，我们调整了战略方向，预计到2027年总产能将突破200万吨，可能到2028年达到230万吨左右，并致力于将高端产品的占比提升至40%。

发言人1 问：公司外贸业务的情况如何，以及近期加工费有何变化？
发言人1 答：今年上半年，外贸出口实现了较快增长，这主要是由于全球资源供给格局变化和海外资源紧张导致内外价差扩大。同时，韩国基地的在手订单饱满也推高了加工费，使得外贸盈利水平逐步改善。此外，公司对部分产品的加工费进行了上调，尤其是新能源电池类产品增速较快，加上外贸业务订单管理和新兴领域场景开拓，5G和6G产品的加工费上调了300到500块钱。

发言人1 问：关于再生业务的产量、自给率以及上半年开票问题对公司的影响如何？
发言人1 答：目前再生业务成品端总产量约为100万吨，自给率已接近50%。上门开票一直顺利进行，因为我们严格按照规范程序操作，没有遇到任何问题。未来我们考虑扩大产能，预计到明年增长至200万吨甚至230万吨，这在现有基础上还有提升空间，不需要大幅度增加开支。

发言人1 问：公司的外贸比例是多少？出口国家和地区有哪些？加工费盈利情况如何？
发言人1 答：今年公司的外贸比例预计回到25%至26%，去年同期因取消退税导致外贸订单下滑，而今年老客户逐渐回归，供应链稳定性及铝材产品性能性价比的优势使得我们能更好地承接这部分业务。从国家和地区来看，澳洲占比约20%，南美约13%，北美约15%，东南亚约30%，东欧约10%，中东和东东南亚各占约5%。国内上半年营业水平大约在2000块钱左右，而在韩国光阳的在手订单已排到明年一季度，上半年单均净利能达到4000元左右，比去年同期翻了一倍。

发言人1 问：目前出口方面的关税情况如何？
发言人1 答：韩国近期可能下调进口关税至25%，主要是对美出口调整所致。国内主要面临反倾销问题，加拿大那边上半年一季度取消了反倾销措施，因此北美地区的青年外贸出口会有小幅度增量。对于欧盟，由于存在反倾销税，目前暂时无法进入，但美国对中国有反倾销，通过韩国向美国出口时，美国没有对中国商品征收关税，因此整体来看，后期关税状况有望逐步改善，市场也会根据实际情况灵活调整。

发言人1 问：目前整体的加工费情况大概是多少？
发言人1 答：出口订单的加工费情况大概是这样：国内大概是800到1000多，国外高阳那边大概是1500。最近一次提价是在五月底六月份，提了80美金左右。

发言人1 问：公司在半导体领域和机器人领域的布局是什么样的？
发言人1 答：在半导体领域，目前我们的产品主要是铝材原材料，最终需要下游客户深加工后供到机场，所以半导体领域的量较少。未来会根据市场需求进行技术创新和产品拓展。在机器人领域，我们有全方面的布局，应用于工业领域的机器人，目前每月能生产一两百套，并且随着新上的弘盛新材项目，填补了精细硬质合金的短板，产品经过加工后被用于智能机器人的外壳、膝关节等结构件上。

发言人1 问：公司在电极箔和散热器方面的布局及未来规划如何？
发言人1 答：在电极箔领域，我们使用电解法生产的铝箔，并将在明年年初新增铝箔产能，预计总体产能达到24万吨，其中电子领域的产能为两三万吨，后期还计划针对电池组和电机组等高端领域扩展产能。同时，散热器所用的复合钎焊料经加工后也可供应给AI及大型计算机的散热领域。在高端产能方面，计划通过机电炉和辊底炉实现产品结构转型升级，目标是将高端产品的占比提升至40%以上。

发言人1 问：公司未来在半导体、散热、汽车内外板、机器人壳体关节材料、3C高端面料、航空航天低空飞行外壳材料等方面有何生产计划？
发言人1 答：公司计划在这些领域保持商用和民用领域的灵活优势，提高产品的加工费，并提升高端产品的占比至40%以上。预计未来三年产销量增长15%以下，同时加强成本控制，希望每年提升单体净利约200块钱。

发言人1 问：公司现金流情况如何，以及未来的分红策略是什么？
发言人1 答：公司现金流健康，负债较少，且分红比例已提高30%。未来业绩有望更好，今明两年将有较好回报。对于是否继续提高分红，公司会认真考虑并已有所改变，但同时也强调关注公司的成长性。此外，海外市场需求增加，公司可通过灵活调节国内产能满足国外客户需求，并计划在全球消费发达地区设立团队，更贴近市场以快速响应需求，扩大外贸销量。

