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发言人1   00:00
我们后道的高端热处理产能大概是50万吨。对于前端的话，我们上的是我们准备再上两条1加4这个热点涨这个的话就是前端缩量的话，大概在四季度就可以投产，然后增长的话估计到明年的上半年度了。整个投下来的话，主要还是瞄准我们高端产品方面所需要的。各大需要也是助力我们公司的总产能去突破人们30万吨的一个重要措施。其实这是我们最近也是新上了一个绿色能源用途项。我们预计再投两台高端的拖拉机，就是瞄准电视博这块。然后也是预计到明年的上半年给投产，是我们这个高端市场采购方面的。

发言人1   00:48
我们26年的话，新能源类的产品增速是比较快，因为公司去年经过了时代认证。然后我们这边今年的产品公司大概已经一个月大概能有25000吨左右，比去年公司一万的公司能大三了一倍。然后其次是我们要提高了新增的一个产高端产品，我们也是依托这个线路的高端热处理能力，也是在全新就在全面的开发我们这种新势力车企的汽车的业务。其实是我们那个27G的硬质合金也逐渐成熟，就是开发6机器人的关节领域，大概一个月有1000吨左右。

发言人1   01:28
然后第三块是我们近期一个比较重要的一个变化情况，就是我们的个别产品的加工费也是迎来上调。上半年度的话新能源类产品，新能源的电池类产品它的增速是比较快的。然后直接加上我们外贸，就是外贸业务订单的管理实力提升，包括新兴领域的场景不断开拓。公司的5G6G的这些舞台的话，将会上调了300到500块钱。

发言人1   01:58
其实是我们的这个外贸行业，就上半年的外贸出口实现了一个比较快的增长。其实主要原因也是全球的理财供给格局发生了比较大的变化。包括其实海外的理财其实一直供给也比较紧张，所以说也是叠加了内外价差扩大。包括我们在韩国基地的在手订单也比较饱满，所以说加工费持续上涨。这就是我们的外贸的这个叫盈利水平也是逐步改善了。然后就是给大家介绍一下我们公司未来的一个生产规划，我们今年的目标大概是165，这个肯定是可以。请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。

发言人1   02:48
完然后到27年，原定的话是到28年的话，可以实现这个200万。你但是这个计划可能要推就是提前了。因为我们的根据上半年的一个经营情况来说的话，我们也是调整了战略方向。预计的话到27年的话，我们的总产能要突破200万吨。可能到28年的话就会把我们线上的1加4给打满的话，也就是总产能达到230万左右。然后未来的话，我们目标是把我们的高端产品的占比提升到40%。

发言人1   03:22
然后今年同期的话，其实已经达到30%了，就是同比增长了十个百分点左右。然后最后的话是我们的一个分红的一个规划。我们公司是制定了未来三年的分红和规划，每年度的分红比例将不低于30%，这个的话是肯定的。然后随着后续资本开支也逐渐减少的话，这个分红的提高的话也是会逐步考虑。然后就先给各位领导汇报这个情况，然后之后看看有什么问题可以详细沟通一下。

发言人1   04:05
你好，我这边先来问两个问题，我们现在整个再生的业务目前是一个怎么样的情况？我们的费率涞源怎么样？以及上半年的一些开票问题对我们有没有一些影响？谢谢。我们现在再生女的话，总产量现在成品端的话大概是100万吨。然后基本上我们现在自给率差不多已经已经能做到50%左右了。上门开票这个一直没有问题，因为我们其实还是比较正规的，因为我们毕竟上市公司这个还是比较严格的，一直都就是按照正常的程序去走，反正开票的话这个也没有问题。

发言人1   04:57
明白，在受理这块，我们后面还考虑会在扩张产能。目前没有大的产上新产线的打算，因为我们现在也可以通过一些低点，包括还有一定的提升的空间。所以说也到明年我们增长到200万吨，或者甚至到230万吨的话，这个还是有空间可以去提升的，不用没有这样一个大幅度开支了。

发言人1   05:35
明白，那我这边再问一个和我们这个外贸相关的问题，就是想问一下我们整体的外贸的比例是多少？然后我们出口的国家以及当地的，就是我们出口过去我们整个这个加工费盈利情况和国内比大概是怎么样的一个情况。外贸的话现在今年就外贸今年应该能回到个25% 26左右的情况。因为去年的话这是取消过退税，所以说去年的外贸订单，就是外贸业上面业务确实有下滑。然后就今年最大的一个感官，就是我们一些老的客户也是在慢慢的逐渐的回来。其实他们给我们反馈的也是经过上半年的一些资源性政策重复。他们也想找一个供应链比较稳定，包括铝材产品性能性价比比较合适的一个就是一个这样。所以说我们的话也就是说也会更好去承接这一部分。

发言人1   06:44
然后国家地区的话，大概就是您那个大概澳洲的话可能要占到20%左右。然后南美的南美的话大概有个13%，然后北美那边的话大概也有个15%左右，从东南亚可能占到30%了，然后东东的话可能有个10%左右，剩下的零散的基本上中东也会有一点。然后还有这个东东南亚的话大概也有个10%。

发言人1   07:20
然后定就是这对于外贸，那您定位方面的话，国内今年国内上半年的营业水平大概在2000块钱左右。然后在我们韩国光阳的话，目前在手订单已经到了将近三个月。三个月你现在基本上能排到明年的一季度了。然后那边上半年的单均净利的话，大概能到4000左右，也是比较可观的。基本上也比同期，比去年同期基本上加工费也都翻了一倍，差不多加工费差不多有个1500套左右。

发言人1   08:05
明白，我这边想再追问一下，就是我们目前的一些出口的方面，我们现在是收是收多少的一个出口的关税，以及海外以前有一些国家是对我们有进口关税。那目前大概的情况是怎么样？

发言人1   08:31
韩国那边的话近期可能要下调到25。那是因为因为我们好像在韩国的那个基地的话，主要是对美出口最近有调整，大概可能要要降到这个关性关税25。然后国内的话主要还是反倾销。然后国内的就是加拿大那边的话，上半年应该是一季度那会儿，加拿大的关税的话，它今年是倒好。所以说我们针对于北美的这个青年外贸的出口会有一个小幅度的一个增量。

发言人1   09:09
然后这块，然后你看秦总，看你那边要不要补充一下。没有，基本上就是因为像欧盟那边有返也有返金标，所以说现在欧盟基本上进不去。就是美然后非欧盟国家是可以去的，美国的话那就是对中国也有反倾销，所以说我们主要通过韩国去美国，出口关税倒是没有，进口地区它如果有关税的话，我们这一般也不会去。因为现在格局还是比较稳定的，反正这个该征收的一些地方都征收了，所以后期肯定也是会逐步的这种改善，没有这种继续恶化的这种空间了。然后市场也是很灵活的，就是它可以自由调配。反正就是通过有通过会通过各种办法，反正最终是会去到这种有需求的这种地方。

发言人1   10:18
那明白您平时我们现在的主要一些，理财的出口是没有出口关税的，是吧？原理是有关系的，我们加工后是没有出口，是没有关系。明白。然后目前整体的一个加工费情况大概是是多少？

发言人1   10:46
出口订单的加工费情况大概是多少？出口的出口就是出口你就我们拆的话，基本上国内这边的话大概是800到1000多。然后国外的光阳那边的话，大概加工费是1500。其实今年主要上半年主要就是增量比较提的比较多的还是高阳，还是韩国那边那个那个基地。因为现在国际市场上它这个理财上还是比较缺货的，所以说还是以当地生水为主。所以这个加工费的话，也就是可能最近一次提的话，应该是在五月底六月份那会，然后又又还是因为交付上货的事，就是说还是提了80美金大概。

发言人1   11:42
明白清楚。

发言人1   11:49
然后我们先让这个助理就播报一下，看场外有没有客户有问题。谢谢的举手按钮进行语音提问。谢谢。

发言人1   12:37
我这边再补充一个问题，就是我们现在公司在是半导体领域以及一些机器人领域，一些地柱、大地、小弟一些理财方面的布局大概是什么样的？这个半导体领域的话，目前我们也是算是因为我们是直接我们卖的鞋是相当于是这个铝材的原材料。就是我们我们卖的产品还需要再经过下游的一些客户的一些深加工之后，最终才能供到这个机场。所以说因为半导体的话，我们这块目前量很少。未来的话也是会根据这个市场的需求，慢慢去做一些技术上的一些创新，或者产品上的一些拓展。

发言人1   13:38
然后机器人的话，我们有的这个是全有力度的。这个机器人这个是应用到工业领域的，这个目前大概就是一个月能有个一两百套。其实是我们就是我们新上的这个弘盛新材的这个项目，其实就是填补了我们之前请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。对于这种精细的硬质合金的一个短板，然后我们也就可以之前可能应该是4 5月份的话，我们也是有有小客户反映，然后我们这个产品经过加工之后，也会用到一些智能，包括一些巨生机器人的身上一些。比如说它的这个机器人的外壳，包括这个膝关节的一些结构件，这些都有用到。我靠，我们目前的话一个月大概能有个六七千吨左右。

发言人1   14:44
然后未来的话也会慢慢的去提高我们这块的一个产这块加工费还是比较可观的。我补充一下，就是我们在在这个半导体它上面用的那个电解电。这里面我们有这个电极箔的这种光波的工艺。就是像我们的这个电极箔经过腐蚀和化成之后，它会形成电人电解店员去的那个铝箔。然后我们明年也会开始在新增这个铝箔炸鸡，明年年初会投产。我们目前店铝箔总体产能是24万吨，然后这个电子国领域的可能有个两三万多。然后后期我们可能会针对包括电池组和电机组这些在像这种高端的波浪机。所以说明年年初我们会大概再会投这个两三万吨的产能。

发言人1   15:46
就在电极箔这个领域，也间接的是用在半导体上。还有就是这种散热器，散热器的话就是像我们做的复合钎焊料，这个下游也可以经过加工之后，也可以供应到这个AI，包括大型这种计算机的这种你散热领域里面来使用。这样后期的高端产能，主要还是需要我们鸿盛新材这个机电炉，包括辊底炉来实现我们产品结构的转型升级。就是机电炉和辊底炉大概我们准备头三条机电楼的4台工厂生产之后，总产能应该能达到50万吨。所以说后期在产品结构管转向，基本上我们的目标是要提升到40%以上，就是整体的这个高端的产品占比要提升到40%以上。像我们还是要充分发挥我们目前这种在行业里边这几个产品多元化的优势。所以说我们高端的产品的占比会也会相对的较为分散，也是为了抵御这种这种行业波动带来的这种风险。

发言人1   17:02
所以说我们像半导体，还有这种散热，包括汽车内外板，还有机器人的这种壳体，关节这种材料，还有就是3C的高端3C的一些面料，包括航空航天上低空飞行上用的一些外壳材料，这个我们都可以做。所以说我们整体上就是要保持我们前期的这种在商用和民用领域的这种灵活优势。然后同时提高我们产品的加工费，提升把高端产品提升到40%以上的话。这样每年的话，我们在丹东净利里边也会有贡献，100到200块钱。

发言人1   17:49
之前我们也介绍了，我们可能每一年的这种产业链增速会加快。我们复合增长率的话就是可能达到未来三年，能达到15%以下的这种产销量的增长。然后再加上我们这个加工费端和，包括我们的这个成本端的一些管控措施。所以说希望是每年提升这个单纯净利上能提升200块钱左右。所以说未来几年我们的利润复合增长率有可能也不到22% 15左右了。所以说整个的这种成长属性，包括我们的这个利润分配也有提及。所以说基本上就是说回报率有望能达到30%左右。也通过这几个方面一起保证我们这个利润的高速的这种增长。

发言人1   18:52
听明白，非常清楚这个。我这边的问题大概就是，对我再确定一下，就是我们前面领导在做介绍的时候，也提到我们现在的整个现金流情况很健康，包括游戏负债等等，也很少。然后我们目前的这个分红比例是提高了30%。

发言人1   19:21
然后呃这个金总前面也聊到，我们未来的整个业绩回报都会很好。然后呃主要的一些再见吧在这个今明两年也能出来。然后想问一下后期是不是还会有在建股五期分红的一些打算？我们是不低于30%，不是说必须是30%当然就是说市场上目前大家对公司的最多的建议还是提高分红，这个我们肯定也会认真考虑的，因为已经在做出改变了。像之前可能就是10%，然后去年提高了20%。

发言人1   20:05
所以说我们也是有您说是有一个这种改变的这种在在这个实施了，所以说后期肯定是可探讨的空间还是有的。但是也同时也请大家关注我们的这种成长性。就是说在行业里面，包括无论是上游还是下游，我们这个成长属性还是比较明确的。你像相比于电解铝，他们的产能是有冲突的，所以说他们在在市场上可能是太现实的。他们如果说是希望这个大宗商品的价格上涨的话，那我们也是可以给我们带来这种利润上的弹性。所以说是我们是首先在这个成本上是比他们要稍微好一些的。即使他如果说看弹性的话，那他们这种站不上，这个对我们来说也是会有一定弹性贡献的。所以说希望大家是综合起来判断，就是说从这个成长性和这个风格角度，目前可能是要比这个产业链的这些其他上下游是要好一些。

发言人1   21:29
明白，然后我们现在也看到了，因为海外现在确实相比国内在无论是原铝还是铝材，铝加工的方面要更紧缺一些。然后我现在也确实感受到这个加工费的方面确实海外会更高一些。我们海外未来还会有更多的扩张计划吗？首先就是说国内的产能是可以灵活调节的。就是说国外有需求的话，我们可能可以随时切过去，这个是没有问题的。就是说可以满足这种格外客户的这种需求，我们历史上单月最高出口量能达到40%，目前的话全年预计能达到25%，所以说供给空间是没有下限的。其次的话我们目前在韩国的这个产品也是还有一定的弹性。就是说他预计在一个月再增个1 1000多，还是就随着他的这种设备，人员的不断的磨合，还是有有信用卡有这个空间的。破产目前可能我们暂时的话就是没有这个打算。我们从我们是计划在全球这种消费发达地区设置自己团队的单组，和人员一起的这种节点。

发言人1   23:00
然后更贴近市场和更快的去满足市场需求这种模式来扩大我们未来外贸的这种销量。因为这相比于在国外建产能还是要快一些的。其中的话国外现场的首先投资可能会大一些，然后这个投资期限也会比国内要长一些。因为国外在效率上比和国内比，还是这个没法比的，就是政策性的风险。就是说你看的可能原来大家觉得还不能用，大家都跑东亚，但这个关税它将来也会迁移到这种其他的区域，所以说并没有其他这种比较合适的区域。

发言人1   23:48
我们当时选韩国，还是考虑到他和美国的这种关系，我们所以说我们选择了韩国。综合考虑的话就是说一个就是国外客户有需求我们可以满足，然后建产的时间会长一些。所以说我们还是先布局这个前置的节点。所以说我们未来在海外的这种出口肯定还是我们一个关键的战略。目前的话我们在中亚地区也在做部署，现在因为国家推动的这个一带一路的这种政策的话，在中亚地区的这种建设还是相对比较快。所以说我们现在也在不断继续加大了开拓力度。

发言人1   24:44
明白，很清楚。我这边就没有其他问题了。这个助理再最后播报一次，看线上还有没有问题。大家好，如需提问电话端的参会者，请先按话机上的星号键，再按数字一，网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。大家好，如需提问电话端的参会者，请先按话机上的星号键，再按数字一。网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问。

发言人1   25:46
金总，我看线上也没有其他领导有问题。今天也感谢您的时间，我们后面保持联系。我们今天的这个线上交流会就到此结束。好的，好，随时联系。好好，拜拜陈总。好，再见。

发言人1   26:12
谢谢大家参加本次会议，用AI进宝获得优质复盘资料，更多专业AI工具和投研内容，打开进门APP里领取会员体验，祝您工作顺利，再见。
