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全文摘要
在国金证券举办的第107期国金汽车每日晨会上，分析师集中讨论了理想汽车新发布的两款旗舰车型——理想I9和理想L9，以及公司在高端市场和未来展望的战略布局。理想I9定位为6座旗舰SUV，采用原生纯电平台，具备低风阻、低能耗特点，但车体较矮；理想L9则作为旗舰MPV，显著提升了设计与配置。分析师强调，理想汽车在40万以上价格区间拥有竞争优势，持续的车型迭代升级对其市场表现产生积极影响。此外，理想汽车计划扩展产品线并推进出口，同时在智能化方面持续进步。基于理想汽车的财务状况和盈利潜力，分析师认为当前是买入的理想时机，展现了对理想汽车投资价值的乐观态度。

章节速览
00:00 理想汽车新车发布与市场展望
晨会分享了理想汽车新发布的SUV旗舰车型I9及MPV车型L港的市场表现，强调销量超预期，特别是L港。讨论了理想汽车近期车型动态及投资机会，指出其市场表现良好，对未来前景持乐观态度。

01:56 理想I9：原生纯电SUV的旗舰之作
理想I9作为一款专为纯电设计的旗舰SUV，其核心特点在于原生纯电平台，带来低风阻、低能耗及宽敞的车内空间。尽管车高较小，但通过后轮转向、线控转向等技术，以及旋转座椅、大桌板和零重力座椅等内饰创新，提升了驾驶和乘坐体验。

05:23 理想I9：40万级无敌纯电SUV的未来展望
对话详细分析了理想I9作为一款40万级纯电SUV的市场定位与优势，包括其超大空间、卓越底盘操控、智能化配置以及内饰设计等亮点。尽管存在头部空间较小的不足，但整体产品力被认为在同价位竞品中处于领先地位。预计该车型月销量可达7000台以上，对理想品牌而言，将是一个重要的销量和利润增长点，标志着面向未来持续迭代升级的产品战略。

09:03 理想汽车新款车型市场表现强劲分析
理想汽车近期推出的多款车型，包括mega和I9，凭借强大的产品力和合理的定价策略，市场表现超出预期。mega自9月上市以来，订单量旺盛，预计月销量可达3000至5000台，主要得益于产品迭代升级、价格下调以及优秀的电池技术。I9虽提车周期较短，但销量表现稳定，得益于其强大的综合产品力。整体而言，理想汽车通过持续的产品升级和稳定的定价策略，成功吸引了更多消费者，尤其是在高端市场取得了显著成绩。

12:40 理想汽车40万以上市场布局与产品升级展望
讨论了理想汽车在40万以上价位市场的优势，指出其产品布局全面且持续升级，市场格局良好，无明显对手。提及I6车型的迭代计划，以及明年预期的车型全面升级、新车型发布和出口增量，预示着理想汽车在高端市场持续增长的态势。

15:16 理想汽车智能化升级与投资价值分析
讨论了理想汽车在智能化领域的快速迭代与重大升级，预计年内将达特斯拉14水平，股价当前性价比高，未来业绩拐点在三季度或四季度，建议关注投资机会。

发言总结
发言人1
他在国金汽车每日晨会系列第107期中，首先对各位投资者表示欢迎，并明确了会议的目标，强调内容仅为特定客户准备，不构成投资建议，同时强调保密性。随后，他介绍了理想汽车的最新动态，包括新车型理想I9和理想L港，指出这些车型的销量超出预期，特别是理想I9作为一款原生纯电SUV，以其低风阻、低能耗和大空间等特点受到关注。他还提到理想L港在MPV市场中的表现，以及理想汽车在40万以上高端市场的定位和竞争力。

此外，他对理想汽车的未来展望进行了讨论，包括车型的持续升级、出口业务的增长以及智能化进程的加速，强调理想汽车正处于一个良好的增长周期中。他认为，基于当前的股票价位，理想汽车显示出很高的性价比，对未来持乐观态度。整体而言，他的发言聚焦于理想汽车的近期成就、市场定位及未来展望，肯定了其在高端市场和智能化方面的潜力。

问答回顾
发言人1 问：昨天晚上理想汽车发布了什么新车？理想I9在底盘操控方面有何独特之处？
发言人1 答：昨天晚上理想汽车发布了一款6座旗舰SUV——理想I9，它是理想汽车I系列的最新车型。理想I9是理想SUV中首款采用后轮转向加线控转向技术的车型，在同级竞品中较为独特。此外，其内饰设计也有亮点，如旋转座椅、大桌板以及四个零重力座椅，这些都是在同价格带竞争对手中所没有的。

发言人1 问：理想I9在智能化方面的情况如何？理想I9的价格及市场定位如何？
发言人1 答：理想I9的智能化方面还处于迭代升级的起点，虽然支架已属于第一梯队，但当前马赫版本的芯片和模型还在持续优化过程中。不过，其座舱的8797配置目前最强，整体智能化表现也具有一定竞争力。理想I9的价格为36.98万元，选装后大概在40万元左右，在这个价格带内综合产品力强大，没有明显对手，基本处于无敌地位。预计其月销量能够达到7000台以上，对于理想汽车而言，是一款量价双升的重要增量产品。

发言人1 问：理想I9作为一款纯电SUV，相比其他旗舰SUV有哪些特点？
发言人1 答：理想I9的第一个特点是它是专门为纯电而生的，采用了2024年这一代纯电车型的原生平台，不同于其他车型采用油车或纯电共平台的设计。它的优点包括风阻系数较低、能耗较低以及车内空间较大。缺点则在于车高相对较小，可能不如传统SUV看起来大气。

发言人1 问：9月2号上市的连港车型，它的市场表现如何？
发言人1 答：连港车型自9月2日上市以来，经历了多次升级，包括内饰、操控等方面。今年进行了大的升级，如加入防倾杆、后轮转向、线控转向以及智驾智能化升级。根据第三方公开统计，麦卡车型在四五天内订单量约1万辆，且目前等车周期长达11到13周，即需等待三个月左右，这表明订单情况非常不错。考虑到使用的是理想的电池而非时代电池，且产品力强劲，预计月销3000到5000辆问题不大，并且超出了预期。

发言人1 问：连港车型为何能取得如此好的销售成绩？
发言人1 答：连港车型之所以销售强劲，主要原因有两个方面：首先，产品本身综合性能强大，自24年上市以来口碑极好，经过多次迭代升级后产品力进一步提升，降价5万元后性价比更高，在同价位产品中几乎无敌；其次，最近推出的几款车型均未涨价，而是在不涨价的基础上进行了多次产品升级，利用口碑基础结合合理定价策略，使得消费者更容易接受并买单。

发言人1 问：对于I9车型的市场表现及其原因是什么？
发言人1 答：I9车型自上市以来，提车周期为4到7周，目前锁单情况还可以，但还未达到特别突出的程度。可能是因为消费者对这款车型尚未充分了解和试驾，预计周末试驾后销量会有较好表现。总体而言，I9车型也表现出较强的竞争力。

发言人1 问：理想汽车为何近期高端车型销售情况良好？
发言人1 答：理想汽车高端车型销售良好主要有两个原因：一是所有新上市车型如L8、L9、L6、I8和I9等综合产品力都非常强；二是近期这些车型均未涨价，但在不涨价的同时进行了多次重大升级，凭借口碑基础和合理的定价，实现了良好的销售表现。

发言人1 问：理想汽车在40万以上价格带的竞争格局如何？
发言人1 答：在40万以上的价格带，理想汽车的竞争格局较为有利，主要对手包括蔚来、华为、极氪等四家。理想汽车在这一价格区间的产品布局全面且势能向上，相比其他竞争对手具有一定的优势，尤其是在产品迭代升级加速的情况下，其市场地位持续走强。

发言人1 问：对于I6车型以及未来理想汽车的销量展望是怎样的？
发言人1 答：I6车型现已暂停接单，新款预计在九月底前后发布并在11月初交付，整体销量趋势呈上升态势，结构也在优化升级。明年，预计现有车型将进行全面升级迭代，同时会有新的车型如LO系列纯电版本等投入市场，并且出口增量也将显著增加。因此，理想汽车未来的销量增长点较多，前景可期。

发言人1 问：关于理想汽车智能化商品迭代节奏及未来展望？
发言人1 答：理想汽车智能化商品迭代节奏较快，最近的8.6版本反馈良好，进步明显。接下来几个月内还将有两次重大升级，目标是在年底达到特斯拉14版本的水平。在基本面层面，包括销量和智能化变化，理想汽车后续表现值得高度期待，边际效益持续向好。

发言人1 问：对于当前理想汽车股价及投资建议是什么？
发言人1 答：当前理想汽车股价处于底部，市值约八百多亿，扣除超额现金四百多亿后，实际市值仅约四百亿，基本面处于右侧向上的趋势，性价比非常高。预计三季度或四季度能实现盈利，保守估计明年业绩至少有30到51亿的盈利空间。因此，当前位置是较好的投资机会。

