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全文摘要
白羽肉鸡行业近期讨论了多个关键方面。六月至八月大量引种自法国的白羽肉鸡短期内未显著影响市场，但9月计划因引种量问题延后，同时美国引种及西班牙作为潜在引种来源也被提及。产能讨论聚焦于父母代种鸡换羽与淘鸡情况，这对商品代鸡苗供应及价格有直接影响。毛鸡价格波动与养殖成本上升成为产业链盈利的挑战。专家指出，白羽肉鸡价格与猪肉价格存在历史关联，但关联性在不同市场环境下有所不同。最后，强调未来几个月市场观察的重要性，建议关注引种、产能变化及价格走势。

章节速览
00:00 法国引种受阻，探讨替代来源及恢复时间
讨论了法国作为唯一引种来源中断对国内供应链的影响，预估九月影响量约8万套，恢复时间需视法国动态调整。同时展望未来，假设法国引种全境断掉，探索可能的替代引种来源及产业链替代方案审批流程与所需时间。

02:27 法国与美国引种情况及关税影响分析
对话讨论了法国曼恩卢瓦省和阿穆尔林海省的引种状况，指出尽管曼恩卢瓦省因禽流感影响引种，但阿穆尔林海省的利丰品种仍可正常引种，且有十月份的引种计划。同时，美国也放宽了引种限制，但需额外支付10%关税，影响了其他组装厂从美国进口的意愿。最后，提到了协调解决引种问题的可能性及时间预估。

05:26 法国、美国与西班牙引种审批进展及影响分析
讨论了法国、美国和西班牙引种审批的现状及对生产的影响，包括法国曼恩厂受影响情况、国内主办厂的美国引种计划、其他厂家因关税考虑申请西班牙引种审批的进展，以及审批周期预计需三个多月，可能影响到年底。

07:57 禽流感影响下2023年总代理量预测与品种拆分
讨论了受禽流感影响，2023年预计总代理量从160-170万套降至约140万套。其中，霜叶螺丝加密封量预估70万套，国外引种和国内自繁各占一部分。具体到品种，国产品种预估50万套，科宝品种40万套，安伟杰品种量待定。已引进365000套，预计还有十几万套可引进，包括来自利丰和美国的计划。会议开放了提问环节，电话端和网络端参会者可按指引提问。

12:17 26年种鸡换羽与淘汰情况及市场影响分析
讨论了26年1至5月主贷种鸡换羽与淘汰情况，指出六月引种后多数主宰场开始淘机，部分鸡只被屠宰或卖给父母代场。父母代种鸡在五月下旬至七月上旬淘汰量较少，但生产性能普遍下降12.5%，影响商品蛋产量。祖代种鸡繁育系数提升，导致父母带销量增加，市场面临高成本与生产性能下降双重挑战。

19:17 引种断档对行业周期的影响分析
对话深入讨论了引种断档对行业周期的影响，特别是2022年及2024年的断档事件，分析了父母代种鸡销量减少及商品代表现延迟的现象，指出断档导致行业周期拉长，并探讨了市场对此的应对策略，如换羽操作以应对潜在需求。

24:35 22年4月至23年父母代与商品代鸡苗价格走势回顾
对话详细回顾了2022年4月至2023年期间父母代与商品代鸡苗价格的变化。父母代鸡苗价格自2022年10月起维持高位，至2023年4月至5月达到75到80元的成交价高峰，实际成交价在65到80元之间。商品代鸡苗在2023年上半年价格高位，三月中旬至四月中旬达到最高点，约五元报价，后因淡季回调，三季度小反弹后回归低迷。

32:42 鸡苗与毛鸡市场低迷：价格下滑与养殖亏损加剧
自7月末至8月中旬，鸡苗价格经历短暂上涨后持续下滑，导致养殖端亏损加剧，目前亏损幅度已达0.8元/苗。市场悲观情绪浓厚，受豆粕、玉米价格上涨影响，饲料成本创新高，进一步加大了养殖成本。近期，全国毛鸡平均价格维持在3.09元左右，养殖端每只鸡亏损约2元，形成恶性循环。预计短期内市场难以回暖。

39:06 毛巾价格低迷与行业淘汰加速分析
对话探讨了毛巾价格自去年以来的走势，指出尽管年初价格较高，但近期已跌至年内低位，且市场预期悲观，认为价格仍有下跌空间。屠宰端虽账面盈利，但实际操作受限于低毛巾价格，导致宰杀积极性不高。当前养殖端处于深亏状态，行业面临淘汰加速的可能，尤其在淡季表现异常和旺季不旺的背景下，行业结构调整与淘汰成为趋势。

43:43 市场投机行为与价格波动分析
对话围绕近期市场投机行为及价格波动展开，指出8月25日以来毛巾价格下滑，大周龄投机现象明显，当前市场处于换羽高峰，成本较高，影响投机行为。下半年市场可能呈现缓慢反弹态势，持续性投机对行情有重要影响，建议关注未来一个月市场动态，以期把握市场趋势。

47:32 白金与猪肉价格联动规律分析
对话深入探讨了白金（白羽肉鸡）与猪肉价格在历史年份中的联动规律，指出两者的相关系数在不同年份波动较大，尤其在2021年和2022年表现较高，其余年份则较低。分析强调，白鸡价格更多受自身供需影响，而非与生猪价格高度相关，特别是在市场处于低迷或合理周期时，两者关联度较低。

发言总结
发言人1
讨论了引种量对行业的影响、短期及长期的生产计划调整、以及全球供应链的不确定性。他提到，尽管六月至八月期间从法国引入的双A螺丝加密封品种量较大（三个月共计337000套），但短期内这些变动对市场影响不大，因为原定的九月应用计划被推迟。尽管九月已有部分引种计划（1.8万套），预估有约8万套受到影响未能正常进入，显示出海外循环对引种的扰动。他还探讨了法国和美国作为引种来源的动态，及西班牙作为潜在的替代来源，并指出疫情对生产性能和价格的影响。此外，他还分析了当前市场中的产能过剩、毛鸡和鸡肉价格的波动，以及养殖户和屠宰场面临的挑战和亏损情况，强调市场对于后市持悲观态度，对未来市场预测表示谨慎。

问答回顾
发言人1 问：六月份、七月份和八月份这三个月双A螺丝加上密封的进口量是多少？
发言人1 答：这三个月一共进口了337000套，是从法国进来的。

发言人1 问：九月份受到影响的引种量大概有多少，并且何时能恢复正常？
发言人1 答：九月份原定的引种计划受到了约8万套的影响，具体恢复正常时间要看法国那边的动态调整情况。

发言人1 问：如果法国引种全境断供，后续有哪些替代引种来源？
发言人1 答：如果法国引种无法进行，目前了解到的是美国已经放宽了引种政策，从美国引种虽有10%关税的代价，但已有部分批次成功进口，后续还有一批2万套的计划。

发言人1 问：法国其他省份或其它国家是否有类似严格的引种计划？
发言人1 答：除了法国，美国也已经开始正常进口双A螺丝，且有新的引种计划。而西班牙虽然在办理相关手续，但目前尚未有企业收到审批通过的消息。

发言人1 问：从西班牙引种的审批周期通常需要多久？
发言人1 答：按照过往经验，从上报到实际审批完的时间周期大约需要110天左右，即三个多月。

发言人1 问：引种主办厂何时开始走西班牙的审批流程？
发言人1 答：如果以最近一个月开始计算，按照审批周期推算，新的引种渠道可能在11月左右启用。

发言人1 问：在不受禽流感影响的情况下，今年下半年双A螺丝及密封的总代理总量预计是多少？
发言人1 答：在不受禽流感影响下，保守估计今年下半年总代理总量能达到160到170万套，其中霜叶螺丝加密封的量约70万套，相比去年的61万套，这个量是充足的。

发言人1 问：26年至今，主在主机父母代种鸡的话语情况对比25年是什么表现？
发言人1 答：26年1到5月份，主贷存在换羽现象，但自六月份引种后，多数主宰场开始进行淘机，淘汰生产性能不好的鸡。今年父母代种鸡的换羽量较大，部分主代场将淘汰的鸡以较低价格出售给父母代场用于养殖。同时，今年父母代种鸡的换羽时间有所推迟，且淘汰中心的价格高位运行，意味着父母种鸡的换羽量较多。

发言人1 问：主贷淘金话语具体的情况如何？
发言人1 答：主贷淘金过程中，有部分鸡被送到屠宰场宰杀，也有部分鸡通过主代场卖给了父母代场，用以产父母代种鸡。这种现象在至少两家或三家主代场中存在，且淘金后的种鸡售价较低。而父母代种鸡方面，今年5月下旬至7月间的换羽量相比往年较少，淘汰中心的价格维持高位，反映出父母种鸡换羽量比较大。

发言人1 问：为什么现在父母代种鸡的生产性能变差了？
发言人1 答：主要是由于高成本导致的。去年下半年尤其是六月份之后，大量种鸡进行换羽，使得今年商品代和父母代种鸡的产蛋性能普遍较差。此外，从春节过后至上半年，父母代种鸡的生产性能普遍反馈不佳，这也进一步影响了其后代商品代的产出。

发言人1 问：对于当前市场现状，您怎么看？
发言人1 答：虽然祖代双A螺丝和利丰品种的繁育系数提高，但主代的繁育系数仍保持稳定。尽管主代存栏量较高，但由于父母代种鸡的生产性能下降，商品代的产出可能存在一定程度的问题。尽管如此，父母带的销量仍在逐年增加，说明整体市场并未出现大幅减量情况。

发言人1 问：繁育系数方面有何变化？
发言人1 答：往年父母代种鸡的繁育系数大约在120到130之间，但今年春节期间至今，繁育系数下降到约105，减少了大约12.5%。然而，祖代产父母代的繁育系数却有所提升，特别是从法国引种的某些品种，其产父母蛋的数量有所增加。

发言人1 问：前两轮引种断档对行业的影响是如何的？
发言人1 答：前两轮引种断档主要影响了2022年4月末至2023年2月份这一时间段。由于2022年4月末吉林德翔进来的最后一批主战机后出现了断档，直到2023年2月份才又有鸡苗进入，造成了长达8个月的供应短缺。正常情况下，从2022年12月份就能看出父母带种鸡销量减少，但由于前期高峰和后期断档的影响，实际下滑是在2023年6月份到10月份才较为明显，整个周期因此拉长。

发言人1 问：2024年及今年年初出现的断档是否会对父母代和商品代的价格产生影响？
发言人1 答：2024年存在三个月的断档，但市场上表现并不明显。今年年初至6月10日之前也出现了一段断档期，尽管目前父母代鸡苗销量还未明显下滑，但从今年7、8月份开始，预计父母代鸡苗销量会减少。不过，近期的数据还未充分反映这种变化。

发言人1 问：关于22年4月至23年间的断档对父母代和商品代价格的具体影响，包括涨幅和持续时间如何？
发言人1 答：那波断档后，父母代鸡苗价格的上涨从22年就已开始体现，并在22年11月份至23年10月份期间始终保持高位，报价在70到80之间。而商品代的价格涨幅则需要进一步观察后续数据变化来确定。

发言人1 问：在二三年的时候，父母带手机的价格大约在什么位置？
发言人1 答：在二三年的四月份、五月份时间段上，父母带手机的价格最高集中位置大约在75到80之间。

发言人1 问：二三年上半年的商品苗行情如何？近六年来，商品苗价格的主要走势是什么样的？
发言人1 答：在二三年上半年，商品苗的价格较高，甚至冲击到了报价五块钱左右的位置，导致父母家鸡苗的价格维持在高位。近六年的数据显示，从二三年2月份至5月份，商品苗价格持续处于高位，尤其是三月中旬到4月中旬达到最高点。随后在6月、7月传统淡季出现回调，三季度又有一小波反弹，然后回到过去两年的低迷位置。

发言人1 问：最近鸡苗价格的情况是怎样的？
发言人1 答：鸡苗价格近期在七月末至八月中旬有一波连续上涨，主要是由于中秋国庆节前毛鸡出栏补栏量增多以及苗价较低，养殖户看好后市等原因。但随后因预期中的毛巾价格上涨未实现，导致鸡苗价格开始下滑，并且目前处于低位，养殖端也开始出现亏损。

发言人1 问：当前鸡苗价格和养殖盈利状况如何？近期毛鸡的价格及其影响因素是什么？
发言人1 答：目前鸡苗价格处于低位，种群端已开始亏损，从8月24号至今，亏损幅度可达0.7到0.8元/苗。主要原因包括毛巾价格下滑、毁苗或淘汰鸡过程中的量较大导致供大于求，以及产品流通未改善等问题。同时，饲料成本上升也加剧了养殖端的亏损情况。目前毛鸡报价3.1块，实际收集价格3.05块，全国均价约3.09块，养殖端普遍亏损，账面上平均每只鸡亏损约两块钱。此外，近期豆粕和玉米价格上涨，进一步加大了养殖成本，若加上饲料成本增加，若毛巾价格不涨，养殖端亏损幅度将更大。

发言人1 问：今年上半年，产品的综合售价相较于去年同期是怎样的情况？
发言人1 答：今年上半年，产品的综合售价相比去年同期是较高的，但从8月份开始，产品综合售价预计将下降。当前毛巾的价格并不支撑产品维持高位价格。

发言人1 问：从屠宰端来看，目前的情况如何？
发言人1 答：屠宰端目前虽然账面上有较大盈利空间（约1-2元/斤），但由于压低毛鸡成本和外租冷库、溢价返利等因素的影响，实际盈利情况有所稀释。而且，现在屠宰场并没有满负荷开工，而是选择现杀现卖，这反映出宰杀积极性不高，市场对未来持悲观态度。

发言人1 问：当前毛巾的价格走势如何，以及对市场的预期是怎样的？
发言人1 答：当前山东市场报价为3.1元/斤，实际成交价格更低，在2.95元/斤左右，这是年内最低位，且低于往年同期水平。因此，市场各方对于后续价格走势持较为悲观的态度，并预计毛巾价格仍有下探空间。

发言人1 问：近期养殖端面临亏损和种鸡价格不高的情况，是否会导致行业淘汰加速？
发言人1 答：近期确实有淘汰鸡的现象发生，但由于前期高成本投入以及市场对后续反弹的期待，淘鸡产能去化可能不会立即加速，而是呈现缓慢过程。接下来的一个月是观察窗口期，如果出现连续集中淘鸡的情况，则可能预示着行业形势将有所起色。

发言人1 问：历史上白金（肉鸡）价格与猪肉价格的走势联动程度如何？
发言人1 答：从历史年份看，毛鸡和毛猪价格的相关系数并不高，只有在特定时间段如2021年相关系数达到0.595。而鸡肉和猪肉的价格在2022年关联程度较高，全年相关系数为0.724，但在其他年份关联程度较低。这表明白鸡价格更多根据自身供需情况独立运行，与生猪价格虽有联动性，但不是非常显著。

