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发言人1   00:00
欧洲谈AI生态系列汇报，目前所有参会者均处于静音状态，下面开始播报声明。本次会议是面向方正证券的专业投资机构客户或受邀客户，第三方专家发言内容仅代表其个人观点，所有信息或观点不构成投资建议。根据监管规定进一步的交流内幕信息，未经方正证券事先书面许可、任何机构或个人年限、录音制作纪要转发、转载、传播、复制、编辑、修改等，涉嫌违反上述情形的，我们将保留一切法律权利。感谢您的理解和支持，谢谢。

发言人1   00:25
尊敬的各位投资朋友，大家晚上好啊。欢迎参加方正TMP团队每周日晚上七点半的AI系列电话会议。我是方东电子首席马天毅。

发言人1   00:34
上周应该说和前一周整个科技板块的反应差不太多，就是相对来说没有什么波澜，当然前面一两天板块反应还不错，后面几天又下去了。但是值得稍微注意一点的是上周五的下午，上周五下午整个科技板块其实是有一段有一定的反弹。因为上午开的非常低，下午就是相对来说让大家发现有一些主线的方向，像PCB、散热、光模块这些其实都是有一定的向上的反弹。在这个时间节点，我们在保持对中长期整个AI的产业生态，软硬件的生态趋势保持乐观的同时，我们短期肯定还是建议大家继续密切的关注科技板块的每天的波动。一旦像上周五上午这样开的非常低，波动非常大的情况下，其实就是一个非常好的配置机会。所以说中长期乐观的情况下，我们对于短期这个板块的活跃度和随时可能进行的修复和波动都是保持非常密切的一个关注。那么回到我们今天的电话会，今天电话会的四个行业方向，我们依然是选择大家在估值位置位置未来趋势的确定性，然后再到短期的这个关注度的角度选取的方向。

发言人1   01:35
第一个部分是由方正电子的联席首席王海伟老师来为各位分享的，是我们对于电子板块最确定的细分方向，半导体设备的这样一个投资观点。第二部分是由方正计算机团队的刘成老师，来为各位推荐华为系统，也就是超级点以及工业AI的应用方向的这个板块观点。第三是由方正传媒互联网的首席焦娟老师来为各位在这个传媒的角度有一个新的应用和计算平台，就是AR眼镜的这个方向上面做一个观点的阐述和未来的这个投资机会的展望。第四是由方正通信团队的林亮亮老师，来围绕着上周深圳这边的光通信大会的一个非常受瞩目的这样一个产业盛会，进行一个总结和思考。包括这个FTC，其实大家比较关注的这个FCC落地，然后再到一些这个产业趋势，OCSMPO这些做一个展望，这是我们今天的四个内容，所以我们接下来就进入正题。

发言人1   02:25
首先第一部分是由方正电子团队的联席主席王海伟老师阐述半导体设备的持续推荐观点。有请。尊敬的各位投资人大家好，我是方正电子分析师王海雷。我简要给各位领导汇报一下我们近期关于半导体设备，包括零部件这一块的一个重点推荐。其实上周我们也在杭州开了这个相关的策略会。然后我们也对龙头的半导体设备公司，还有一些零部件材料环节都进行了一些最新的产业链调研。

发言人1   02:52
也可以给各位领导先汇报一下，我们近期整体半导体硬件这一块的一个情况。第一个就是高景气度这块是持续也非常强的。然后第二个就是目前供应链上来说，都是在处在保交付的一个阶段。然后国内的这个半导体硬件其实也最近调整也是非常多。当前这个位置的话，我们认为是一个绝对的底部，也是建议各位领导去重点关注。

发言人1   03:13
我先讲一下半导体设备这个板块。其实半导体设备的话，最近经过我们的产业链调研和多家半导体设备公司的交流。整体的新签订单的这个趋势来说的话，就是下半年会比上半年好。27年的新签订单的话，增速上还是二阶，也会比26年更高。所以28年的这个目前可能市场会有一些担忧，就是28年的整个订单维度的一些增速的情况。

发言人1   03:33
现在来说的话，其实我们也就从设备公司维度来讲，也就能看清楚27年的部分的这个订单。目前28年的整个的情况，可能从整个订单维度来说的话，可能确定性是非常强的。从增速的维度来说，可能也是需要在客户端，包括套定率现金逻辑以及两层的下一代新品的突破的节奏来确定。所以我们现在能看到的就是不论是短期，还是明年的整个新签订单的情况，整个的行业是啊景气度是非常的高，然后各家公司都在保交付的这样的一个阶段。

发言人1   04:00
第二个就是扩产的这个贝塔。现在我们看到随着长存也要上市，然后长期未来也会在HBM等等，这些高端存储里面也会有一些突破。包括以前的一些相对比较小的存储，也会有一些产能的扩充。整体来看的话，就是在存储这一块的一个产能的扩产。现在来说的话，确定性包括整个增速上来说的话，相比26年，可能还是增速是非常确定的。

发言人1   04:23
然后第二个就是在国产化率这快国产化率的话可能现在两层的国产化率会有所提升。但是今年由于像日本的这个汇率还是相对比较友好的，可能还是很多环节上日本公司还是有一定的竞争力。国产化率在提升，但是比预期的要相对低一些。我们看后续的话国产化率还有进一步提升的这个空间。

发言人1   04:42
然后第二个点就是先进逻辑这一块。我们看到现在我们不论是这个我们也看到了投定率的这个2026版本的发布。后续还有2027年可能版本进一步升级。那其实对于国内的先进制程的小范的行为里面已经有一定的证明。后续的话我们也是看到淘金的未来可能会有更多的应用场景。这一块的话也是会促进我们整个国内公司在先进逻辑这1块1个扩展。

发言人1   05:08
目前来说的话，我们国内的这个先进制程的整体的产能基数，和台积电的差距还是非常的明显。后续随着多地开花，也是多点开花。我们看到未来国产先进逻辑的一个扩展，也是迫在眉睫的一个状态。后续的话对半导体设备来说也是一个比较强的增量。和存储不一样的就是目前先进逻辑这一的一个国产设备国产化率可能只有15%到20%左右。未来的话，尤其是日本节点进一步往后延伸的话，我们认为会有进一步的国产化率提升的空间。

发言人1   05:36
由于这个先进制成本请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130烂片。扩产所需的设备的金额，就相比存储来说是非常大的。那么对于半导体设备公司来说的话，有望成为存之后的下一个非常强劲的一个催化剂。

发言人1   05:55
第三个就是估值维度。估值的话其实我们看到龙头的公司，像北方华创，相对明年的一些今天订单，那么PS水平的话应该也是处在历史的第一位水平。目前来说的话，从下半年的新签订单，我们也刚才反复强调，其实是确定性非常强。后续的话我们也是坚定看好，多维度的一些催化，包括国产超定率的一些进展。第二个就是在两层长江存储的上市，以及两层明年的整体的资本开支。

发言人1   06:20
第三个的话就是我们看到国产，尤其是核心的光照设备的一些进一些一些变化。随着国产核心设备的一些进展的话，从我们供应链了解的情况来看的话，也会有一些进展。这个的话也会对于整个半导体设备环节是一个非常强的催化剂，或者说是行业的整个的贝塔。所以在当前这个位置上来说的话，我们坚定的看好半导体设备这个板块。

发言人1   06:42
第二个大点就是关于零部件这个环节。其实经过我们最近的这个行业的调研情况来看，零部件目前是缺货是或者说零部件的瓶颈，是半导体设备交付比较大的一个环节。各家零部件公司目前可能都是处在积极扩产的一个阶段当中。明年的话有望迎来一个非常高的增速。

发言人1   06:59
在这里面的话，其实我们看到的像MFC，包括地面卡牌等等，多个这个领域里面我们都看到国内有一些龙头标的表现是非常强劲的。像这个呃交通电子，高台技术等等，就是这些呃，龙包括先锋金科我们都能看到。就是呃，今年以及明年都会迎来一个包括复创精密等等这些零部件公司，明年的工作都会迎来非常高的一个，确定性的增长。那么现在的话也是整个板块也有所回调，那么估值维度上是处在一个历史，就是相对明年来说，也是处在一个历史相对比较底部的位置。也是建议各位领导去，重点关注一下，因为目前很多半导体策略公司可能对明年新签订单进一步扩散的。情况可能还是要等待在零部件这个环节，瓶颈有所缓解。所以我们在当前这个位置也是建议各位领导去重点关注一下半导体零部件这个板块。

发言人1   07:44
第三个，其实也是跟各位领导再汇报一下，就是模拟IC这个板块也是我们一直以来重点推。我们从大面上来说，预计明年国内会出现2到3家10亿美金往上的这种规模体量的模拟IC的企业。随着规模的放量，包括毛利率稳定，然后费用率下降这样一个逻辑。我们看到净利率的情应该还是持续提升的一个产业趋势。同时的话像AI服务器电源，1234再加上光模块等等，这些对模拟IC的整个的拉动是非常强劲的。所以我们也是建议各位领导在当前这个位置也是重点去关注一下像盛邦，然后C普以及因为这样的模拟IC的这个平台型的企业，后续在这个1234电源包括包模块里面的一些，突破。

发言人1   08:20
以上就是我们本次关于最新包括我们策略会的一些最新的情况的一个更新。包括我们持续的这个半导体设备，包我爱心整个板块的一个持续推荐与更新。后续的话，如果各位领导有相应感兴趣的问题，欢迎联系我们方正电子团队，谢谢。

发言人1   08:35
各位领导大家晚上好，我是计算技术的分析师刘雄，也是跟各位领导联系一下，就是超级点和工艺软件这个方向，我们的这个推荐的逻辑。第一个超点这一块大家其实也看到，就是说现在一方面我们看到这个模型进步还是非常显著的，而且现在这个模型的体量是越来越大。这种体量情况下的话，你要去加一下这个大型的模型和参数，激活这个MOE的专家的个数的话。其实现在可能只有超级重架构能满足未来的这个产品需求。另外一个就是大家也看到，就是现在从产业降本的角度来看的话，或者是说从这个推理训练样本的角度来看的话，应该也是一个全世界，无论是中国还是美国最核心的一个发展的一个方向。超级电可能也是完美的主要的一个需求。

发言人1   09:11
这些训练的话，我们看到包括像代工，包括像这个连接，对吧？连接里面包括像光连接，包括铜连接，以及像这个存储，以及像这个交换对吧？交换结合交换芯片。我们看到这几个环节下来的话，其实在这边可能最多主要是连接这一块，尤其是在这个铜连接这一块。

发言人1   09:28
在这里面大家其实我看到先这边不断的跟各位领导去线上或者是线下也汇报过，像圣诞这样的公司对吧？就是我们前期的报告里面也反复提到，就说公司整个在这个体系里面的岗位是非常突出的。一方面就是公司本身在可能局部的A客户这边有一个非常大的一个突破，对吧？包括像他的这个范围和交付节奏，其实都还是比较确定的。第二个大家可能看到就是说除了A客户之外，他其实在B客户这边也开始取得一些比较好的进展。

发言人1   09:52
现在已经到了九月对吧？十月我们可能看到，像从这个大厂的招募招标结构来看的话，或者是这个协商的角度来看的话，应该陆续到要要出现的一个阶段。所以现在我们看到，从超级点这个领域来看的话，一方面我可以看到公司自己说的增长的一个核心大客户有一个发展逻辑之外的话。其实另外一个，就我们看到就是说从收入占比角度来看的话，其实公司也是在一个非常好的角度，就是在误差的这个环节对吧。

发言人1   10:16
其实我们看到可能像大部分的公司，它其实这个创作点从明年来看的话，它创作点的收入占比其实还在一个可能较低的个位数，对吧？尤其是像前面叫像这个代工，或者是开工，或者是像这个光连接，或者是像完全这一环节，它可能占比还是不高的。但是我们现在可能看到就是说像这个正南的话，我们可以看到它里面的话应该从目前这个态势来看的话，市场预估大概明年会超过1万的收入会来自于超级杯。所以这个其实它也是一个其实它综合估值的一个非常核心的一个矛盾。这是关于他这个收入占比的一个情况。就是我们看到无论从收入占比情况，还是从它自己本身在业务上的一个拓展的这个情况，应该说公司都有比较强的一个阿尔法的逻辑。

发言人1   10:59
第二个，就是我们再去看就是说呃，第三个我们再去看，就是说从市场其实也在就谈到或者说从条件节奏来看，可能会有一些波动，有些个别的一些还有客户可能会有一些波动。但虽然我们觉得即使是有波动，它也只是局部的一个波动。从大势来看的话，超级点从今年到明年肯定是一个全面放量的一个过程。

发言人1   11:13
大家也可以我再去默默的看，无论是从芯片的一个角度的角度去看，我们去看一些核心的大厂，以及像这个二线的大厂，还是说我们去看就是说从从这个客户这边的一些就是像有的互联网客户这边的一些需求来看的话，应该说的还是非常明确的。所以即使是有局部的部分，还是有局部的问题造成的。他不是它不是趋势市场的改变。趋势上来看的话，我们觉得从量态势节奏来看的话，整体还会保持一个非常强劲的一个态势，所以这个环节里面我们还是多多建议去关注这两部分，以及像我们在啥全年一直在推的这个华丰科技。

发言人1   11:43
应该是说我们觉得是整个在超级电影里面的卡位优势和这个估值和它的这个阿尔法相对比较显著的两个公司。这个是从工业AI的一个领域。但现在可能看到就是我但我觉得可从AI的角度来看的话，从AI应用这个角度来看的话，如果大家去走纯粹低端的这个角度，我们觉得像一些企业软件的领域，或者是像一些是可能像，什么像医疗，或者是像其他一些领域。可能它里面还有一个问题，就是说它的这个节奏渗透还是有一个过程的这里面还是就是从大家信息方面，可能还会有一个各个角度的一些博弈。所以可能它渗透的是一个过程。这个可能不只是中国，也是在每个月的开始。

发言人1   12:13
所以我们会相对来说，我们可能会希望选择那些渗透相对比较快的一些领域，这是个股。现在来看的话，我们觉得像这个金融或者是像一些C端的一些娱乐类的一些场景，对吧？我们也可能相对比较快一点，现在包括B端的一些娱乐场景可能会比较快，一些项目设计营销这领域可能相对还好，一般营销领域的相对可能比较好。

发言人1   12:32
那我们想推荐的怎么样？就说按第一个，从这个角度来看的话可能比较好。那可能并且在不断演绎的东西就是短期是吧？短期确实是表现出一个非常强劲的一个进攻的一个产销链产业是如火如荼。所以这里面的话，包括像我们能看到，包括现在报告里面也提到了，就是像一些非常表现中在线的，像这个阅文对吧？

发言人1   12:49
所有的公司应该说在这里面的卡位是非常突出的那另外一个就是我们觉得想各位领导汇报一下工业AI这个角度。这个角度其实我们可能觉得大上可能还是有一个非常强劲的一个态势，这里面无论是从工业AI传统软件的一些，比如像这个控制系统，或者是像管理系统，或者是像其他一些环节里面的一些AI的渗透率。同时我们能看到也取决于说有线下的核心客户的一个他整体的节奏和进展。这里面其实我们前面也是一直跟各位领导对，无论是这个报告里面还是路演里面可能要测对吧？

发言人1   13:18
他自己其实一方面就是中国整个A在视觉AI这一块的能力应该是远远的超过了海外的两家竞争对手，对吧？对，应该也是一个弯道超车的一个机遇。其实如果从传统的这种工业视觉里面的这些工艺，这些屏幕的积累的话看来就是用5000年历史，中国差不多的写过也就二三年的历史，你还是有差异的对吧？包括生态的建设都还是有差异的那从AI的角度来看的话，确实是一个非常强的一个弯道超车的一个机会。大家也可以看到就是说在过去的1到2年时间里面，国内电影公司在整个工业AI视觉这一片的一个弯道超车的一个态势。大家可能尤其是在一些北美的核心客户这边，整个的一个项目，可能因为我大部分都是被被国产商给占有了，所以这个其实是一个非常好的例证。

发言人1   13:57
第二个就是我们可能看到明年A客户这边应该是也是一个超级大年，对吧？无论是对于3D打印的需求，还是说对于传统的项目的需求，可能会有一个非常强劲的一个增长。除了A客户这边的话，大家可以看到，今年基本上原来的几块老业务都展现出一个非常强势的一个态势。像这个半导体？PCP和模块这里面的视觉几乎都保持了。一倍上的增长对吧？工业依然保持了180%的增长，而且它是180，是今年半年，相当于去年全年。然后大家看汽车的话，汽车也保持了一个近两倍的一个增长。

发言人1   14:24
这个背后的逻辑我们看到就是说视觉作为一个工业端的一个质检，或者是说生产过程中控监控的一个系统，其实是慢慢的成为一个标配。大家可能感觉上对吧？尤其从C端的感觉上来看，好像比如像这个炸鸡这种可能好像是觉得好像可能在工业控制中里面生活比较高。其实真正在工业生产端的话，其实是比较还是一个深度刚刚开始的阶段，就进入一个大面积加速的一个拐点，这个可能是跟大家基本上不太一样的地方，对吧？像我们自己手机上的一些人脸识别，像一些工业杂志上，在一些大楼的闸机上，大家会看到这个规模上来，我来讲大感觉会真的很高。其实它甚至是在工业这个场景的渗透是非非常非常低的非常非常低的。

发言人1   15:00
学到一个技术加速的一个观点。我们看到一些全球的核心的龙头对吧？无论是这个消费链这一端，还是说我们看到在AS条线上的这些产业什么相关的公司，应该说都在加速。这个是啊所以我们也是看到一个比较明显的拐点，所以大家也看到一些今年奥科的话，它几乎除了3C原来的3C之外，他其他的这个业务条件，虽然出席是一个全面开放的一个态势。那明年3C这边？因为这个北美客户这边的一些大的一些创新周期，所以明年应该就是说呃就这样吧，就是全面开发。

发言人1   15:25
所以这个也是我们建议我们要多去关注一下关于AI这边的一些相关公司的一些进展。感谢各位的收听，大家好，我是德军。成都这边的话这周汇报一个专题报告，就是我们写的一个关于AR引擎。因为我们判断未来一年多可能更多的是个个股行情，但是个股的话有逻辑线条有三条，其中一条就是这个AIAR引擎，它其实是一个新的资产平台。因为苹果刚刚发布了它的一个异常发布会。关于I关于AI硬件这块的话，市场也有一些这种关注，认为说他今年可能还有一个时间点，年底甚至是27年，基本上就可以去面向C端去销售他的这个AR眼镜。

发言人1   16:01
为什么我们认为说这次的话可能会确实能成为一个新的计算平台，因为本身这个引进从XR不管是VR还是AR就已经做了大概有三四年的一个产业的一个导入期。只不过VR眼镜，就是苹果的这个苹果的这个MR眼镜的话有从24年年初一直到现在，基本上两年时间。它定义了一个空间计算平台，集合了集成了所有的这样的一些前沿技术。但是定价太贵，以及它实操层面的话还是一个方便的一个体验形态。所以现在随着二三年开始，它的GPT以及大模型真实的这种技术性的突破。比如说今年底大模型突破了全模态之后，这个AR已经他基本上就是能够导入市场并且快速的放量。原因就在于说引擎本身的这个厂商、商家、玩家这个梯队也非常清晰，并且也很多。所以这里面的话就是AI的能力成熟跟下一代硬件入口之争，共同推进产业一个加速发展期。

发言人1   16:53
第一个的话就是这个眼镜的处理，也就是AI能力这块，它基本上就是可以去识别各种模态，甚至是全模态。另外这是技术上的一个支持，并且已经这个技术本身在消费者的这个实操层面已经推广了一年多。我们假设从250年中开始推广，推广了一年多。因为2324年的话大模型都在进行一些技术突破。我个人觉得25年年底，多模式的这个技术突破了之后的话，其实最近这大半年的话，产业导入以及产业真实的一些需求就全部出来了，这是第一块。

发言人1   17:22
第二个的话就是各家入局方，不管是原来的这个厂商，还是像这种互联互联网平台，还是一些手机厂商，还是其他硬件厂商，基本上都盯着这个新的硬件入口。因为大家都希望重复苹果的这种硬件加操作系统的这样的一个模式，所以这两块的一个推动，让整个AR眼镜目前看，只要苹果这边以官宣开始推向消费端，那基本上就是能够快速的进行一个放量。第一定价相对来讲还比较便宜，大概比如说700美金左右，也就是三五千块钱。

发言人1   17:57
第二个的话就是国内第二梯队第三梯队的这样的一些梯队建设的一些这种运行的一直在进行。包括夸克，包括rookie的这样的一些大场合。独立品牌，独立厂商品牌。

发言人1   18:07
AI引擎的核心产品逻辑，首先是软件AI能力的一个成熟，它并不是单纯依靠光学显示技术的突破。因为我们之前看这个VR也好，MR也好，还是AR增强现实也好。他其实当时更多的是依靠光学显示技术各种模组的一些这种研发产业，打样等等之类的推进。

发言人1   18:23
现在的话这个AI引擎更多的还是依靠这个软件能力，去提供各种工具作用。比如说视觉理解、实时翻译与环境识别等。所以这里面的话就是改变了以前传统的vrar已经偏重的表达和渲染，他更多的是向执行协作跟辅助迁移。所以这个AR眼镜更贴近日常的使用场景，且定价的话基本上可以推向普通消费者。并且还有一些这种小的技术性的关键的不足，比如说可以没有这个镜片也可以调节这个近视度数。所以眼镜虽然目前看暂时还不能像手机一样人手一部。但是在特定的一些领域以及这些小的技术的这种不足，可以让这个目标用户变得更多一些。

发言人1   19:02
它的一个普及路径的话肯定是分层渗透，并不是复刻这个智能手机手机部。因为毕竟他佩戴的这种习惯并不是每个人都有。另外一个的话，他更多的承担的是一种效率增强，而不是一种有跟无000跟1的这种刚需刚性的通信的需求。所以它大概率会跟手机协同，变成一个第二入口或者是第二设备，并且在特定的方向，比如说商务出行创作者等人群当中形成比较高的这样的一些渗透，然后产业链的话，它肯定围绕核心的器件。但是这次的话，大家一定要意识到，第一定价相对来讲就是三五千人是更低。那这里面的话，产业链当中的一些关键的供应商，这是一块。

发言人1   19:37
另外一个的话就是既然用的是AI技术的一些这种增强这种效率的增强。所以这里面的话就是技术本身或者是基于技术设计的一些工具交互的一些这种软件。那这块的话应该是有很大的这样一些亮点，或者是一些标准的出来。所以上游的SOC光学显示等核心的这个器件的话，肯定受益受益于这个AI引擎的这样一个出货量。

发言人1   20:01
中游这个ODM、OEM, 这里面的话就是有一些设计上的小型的这种改进，或者是一些这种选择。还有就是精密制造跟规模化交付能力，还有就是下游品牌它的一些推广，以及一些配套的生态合作伙伴。比如说镜前跟这个视光的一些渠道等之类的。所以这里面的话我觉得他比较适合自下而上寻找一些个股机会。

发言人1   20:21
因为这里面的话看就是相关标的，他在这个新的计算平台当中，它的位置跟它的这个位置上的权重，这个权重就开始分两块。第一块的话就是这个位置本身对于整个AR眼睛的重要性。另外一个的话就是相对于其他的同行，就是这个位置当中其他竞争对手，他的这个市占率或者市场份额大概是个什么情况。然后另外的话就是引进随着推广它的一些这种交互的标准，交互方式的一些定义。然后基于这些定义去大致能够增加了一些功能性的软件和交互性的软件。这次的话也是一些相关标题，OK发言完毕，谢谢各位投资人，大家下午好，我是方正证券通信行业的研究员林亮亮。我们今天还是重点的跟大家梳理一下，最近我们对于光通信行业的一些思考和看法。

发言人1   21:01
首先大家最可能最关注的就是MCC这个事情。9月10号当天晚上就这个ICC也发布了他们对于最新的一些准则的修改。它主要有两个重点比较值得关注。第一个就是将通信行业设备的整机管制，它变成了延伸至了从实体清单里面生产的这些逻辑硬件组件都会被管制。主要是封堵了组件的采购和线上销售和设备变更这三个漏洞。同样的那这个新规定也把这个无源气垫和这种被动组装，它这种环节是免于审查的。所以这个其实会明确利好无源器件的出口和继续的一些生产。

发言人1   21:41
第二个比较重要值得关注的就是这个cover list的修正。其实在最新版的这个cover list里面像国内的这些大光企业东西去创，新盛、天福东山这些企业，它其实都没有进入这个实体清单。所以短期来看市场最担心的这种虚创新生，他们进入世。这种事情并没有发生。当然他们后续也会继续出这种ICC的一些细则的修正和更改。所以大家可能还是需要关注一下后续这个cover list的清单的修正。

发言人1   22:11
但从从根本上来看，我们还是认为FCC的这个事件，其实更偏向于的是中美两国在AI这个事情上的博弈和竞争。因为从根本上来说，我们展望全球绝大部分的光模块还是生产基地还是处于中国的企业，或者说处于中国的地界。所以整体上来看，短期内整个光模块这个行业，光通信这个行业想和中国脱钩，其实是非常困难的一件事情。如果这个事情真的发生，其实影响更大的反而是美国的这个AI的竞争和发展。所以从根本上来说，我们还是认为FCC的这个扰动还是偏向于短期的竞争和博弈。我们从长期来看，中国的这个光通信龙头在国际上的市场影响力和市场份额，我们还是非常看好的一个态度。这是关于本周这个SCC细则的一些更新。

发言人1   22:56
第二个其实就是关于这个OCS，其实近两周像卢门ton，像可能他们在财报以后的中报交流和海外券商的一些中报交流中，我们也可以看到，整个OCS的产业链的发展其实是比较超预期的那特别是NV他也加入了OCS的架构和行业中。但是我们还是需要明确指出的一点就是整个NV进入OCS的采购，其实它的时间节点，我们目前来看相对来说可能还会比较靠后巷。明年整个OCS这个产业链爆发，其实主要的驱动力还是在谷歌这一侧。NB的这个小批量放量，我们觉得可能还是要放到28年甚至29年这样一个时间节点。但是从边际变化上来看的话，这个也是明显的会扩张整个OCS的这个行业空间。

发言人1   23:38
像之前的话这个light它其实也有给过一个粗略的指引。就是他们认为在2030年左右的这一个时间节点，OCS的市场空间大概是一个四十美金的市场空间。但是他们最近也修正了他们对于这个OCS市场空间的一个预测。他们现在认为在2030年，整个OCS的市场空间可能会达到80亿美金的这个量级。整个还是一个非常好的一个行业趋势。所以在这块ODS其实也是光伏电影行业里面值得去关注的一个议题。

发言人1   24:04
第三个其实也是我们最近还是重点在推荐的这个NPO的板块。因为我们从现在往10月11月份去看啊，我们可以看到整个NPO可能会成为整个光通信行业对于28年的非常重要的一个趋势，或者说整个行业发展的一个趋势。因为从十月份开始，也会进入到美国的OCP的大会。这个OCP大会上，我们目前可以看到比较明确的一个趋势，就是NCO的这个趋势。因为我们可以看到头部的三家厂商已经明确的在他们的路线图中，已经把这个NPO作为他们在227年下半年到28年的非常明确的一个路线图。像英伟达的这个ruby ora，包括谷歌的这个TTPU的V9版本，像亚马逊的春苑四的这个版本，都明确将NPU作为非常主导和核心的这样一个网络架构。在这个网络架构的驱动下，我们可以看到27年可能是一个市场，或者说是一个整个把整个NPO的生态建设完成的一个过程。

发言人1   25:02
我们更需要关注的就是NPO这个产品在28年及以后的这样一个放量的趋势。根据高盛他们给出的整个3.2T的光通信产品的预测，他们预测到28年整个3.2T的出货量级将会接近7000万只的这个量级。这个数字其实还是比市场预估的这数字来的更加更加大一些。往十月份、十月、11月份去看，我们逐渐走到了这个年尾。随着大厂也会开始逐渐的去更新，他们对于227年的一些明确指引，包括28年的一些数字，我们可能也可以在年底逐渐有一些大致的界定。

发言人1   25:39
我们预计在这个过程中，我们还是非常看好28年整个光通信市场的增速。我们觉得这个对整个光通信行业都是一个非常重要的一个催化。所以我们往28年去看的话，我们现在目前看到的最大的增量还是来自于这个NTO的市场。所以我们觉得说如果整个光通信迎来一个系统性的反弹的时候，你觉得整个NPO的板块还是会作为最有阿尔法的这个板块，作为我们的一个首推的方向。那从相关的标的上来看的话，结合当前的这个位置，我们还是非常看好我们这个九月份的金股中期去创。然后从这个NPO板块细分的一些具有阿尔法属性的标签票的话，我们可以让大家重点关注一下。比如说请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。

发言人1   26:22
飞，光纤，比如说这个长通，来这两个是属于保平光纤这个细分赛道。宝平光纤也是整个NPO和CTO里面必不可少的一个细分的产品。这也是我们从可能5 6月份以来就重点给大家更新的一个板块。最近的话其实我们看到了整个保偏光纤这块还是有一些供需上的紧张。并且在这次光博会上我们可以看到，各家的光纤厂商都重点的去布局和看好整个保偏光纤后续的发展。长盈通作为整个保偏光纤里面还是比较具有竞争力的企业，在这里我们还是希望大家可以重点关注的那剩下的这个NC的板块，我们其实也聊了很多了，就是一些无缘的无缘期间的一些公司。比如说这个FAU相关的公司和MPU相关的公司，那我们这边还是重点看好的，就是光顾恒多光等一系列的无源机械的公司。

发言人1   27:06
以上就是我们对于整个光通信行业的一些更新。也欢迎各位领导来和我们团队取得联系，进行更深一步的交流。感谢各位领导的聆听，感谢大家参加本次会议。用AI进宝获得优质复盘资料，更多专业AI工具和投研内容，打开进门F领取会员体验，祝您工作顺利，再见。
