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发言人1   00:00
是从当前的一个短期可能不是很大，毕竟六月份、七月份、八月份这三个月引种过来的量还是不少的。六月份的话就双A螺丝加上密封，然后六月份一共是83000，然后七月份是144000，八月份是11万。也就是说这三个月1共进来了有337000了，是从法国进来的，就是双A螺丝加上利丰这几个品种，所以短期内的话影响性不大。

发言人1   00:36
原定的就是说这九月份的这些游泳计划，相当于是全部往后推移了。但是就是9月1号二号进来了这两批，然后一共是有个1.8万套。所以预估下来的话，整个的影响的这个量，大约能有影响个8万左右的一个量，就说未能在九月份正常的进来。好的，谢谢专家。

发言人1   01:13
然后我就这个问题，我就先追问一下。一个是刚刚有提到9月份原定的一种，可能这一次受的这个量大概有个8万套，然后这一部分可能就是节奏要往后面延，那具体什么时候能够恢复到正常，可能还要看法国那边的一个动态调整的情况，对吧？可以这么理解。对，明白。然后另外的话想再请专家再帮我们展望一下，因为现在就是从过去一年，应该来说我们从25年开始，法国是上是国内安稳节的一个唯一引种来源。但是我们也看到海外的情怀确实对引种的一个扰动，这个不确定性还是比较大的。后如果再往后面去展望的话，我们就再假进一步假设如果法国引种全境断掉的话，那后续我们还有哪一些引种替代的来源。以及从产业链的一个实际的一个情况来看，是否已经有主代偿，是有在走相关的一个审批手续的那如果有这个到从他跟走走审批到后续能够实际进来，大概需要多长的一个时间？

发言人1   02:32
我来我简单的说一下这个情况虽然我们说法国的曼恩卢瓦省现在引种已经受到了影响了，也就是说暂时性那瓦尔省进来了。但是利丰的一种省份就是阿穆尔林海省，现在还能正常的引种。也就是说一分品种的话，引种没有受到影响，只不过九月份的话，没有一封的引种计划。但是，那就我了解的情况来看的话，十月份利丰是有引种计划的，具体几批还不是很清楚。因为现在消息都卡的比较严，不到最后他们也不想着对外透露这个消息，所以，就是阿姆尔滨海省的蜜蜂品种才能正常的引种过来。所以这是一个量上虽然是麦芽路省不能进，但是利丰这个品种的阿玛尼海省还能进，这是一个一个消息。

发言人1   03:32
那另外一个，虽然是说法国现在就这两个省份，其他的国家有没有这样的一个严总的一个计划呢？有的，在9月5号的时候，国内的有一家组装厂从美国进来了一批双A是进来了1万套。我了解下来是15号，还有一批也有1万1万套的一个计划。也就是说美国也已经放开了，古代厂也可以从美国进。但是他从美国进的话，有一个情况，也就是说这场虽然是从美国进了，但是他要付出的代价是加征了10%的一个关税。其他的主宰场为什么不想从美国进呢？就是牵扯到这个关税方面的问题。

发言人1   04:23
再一个就是说你在主机到底是因为这几年都没有从美国进，到底是生产质量的话，或者说生产性能好或者不好，这现在大家都打一个问号。所以现在你又说法国这块麦路省平了，那利丰的阿玛尼还是还没停。然后另外美国也已经正常进来了，并且后续还有一批，也就是说这个月的话美国的引种计划的话是有2万。

发言人1   04:52
另外一个就是说我们所提到的，就是刚才我说那个完手这个发生禽流感，当前是在协调，那具体怎么样能早点进来呢？我觉得如果是能协调好的话，可以调整一下，可能一个孵化周期的一个影响。如果是按照正常的流程来说的话，预计的影响时间的话大约得在三个月左右，就是双A螺丝品种。

发言人1   05:22
另外一个还有一个情况，就是说我法国和美国现在是这样的一个情况。现在据我了解的话，应该是安利洁商业罗斯的主战场，现在也在办着西班牙的手续，西班牙的手续，西班牙的一种手续相当于是已经报上去了。但是到目前为止，还没有哪一家收到审批通过的。比如说谁谁谁家可以正常的，几月几号可以正常的从西班牙进了。

发言人1   05:54
现在的话是没有消息，也没有明确的这种应用计划。当前来看的话就是法国、美国和西班牙，所以现在关注的就关注这几个国家就行了。明白，我我我做一个小的总结跟梳理。然后您看对不对？一个是法国这边的曼恩，也就双内根螺丝，差不多一个月影响的量，就从这个月来说是有8万套，那可能暂时计划是要往后延的。但是国内有一家主办厂可能比较有前瞻性，是先从美国引，然后这个月应该是有2万套的一种计划。但是其他的主办厂并没有美国的这个一种渠道，至少说暂时还没有然后另外的话，其他厂因为可能考虑到关税的原因，有在申请西班牙的引种，但是目前审批是没有给任何一个明确的消息。

发言人1   06:53
那如果我们去关注西班牙这一块的审批的话，按照过往的一个情况来看，从上报到实际审批完这个时间周期大概需要多久？正常来说的话，这周期得需要110天左右。三个多月天，不好意思，三个多月。明白。

发言人1   07:17
然后那那我就想再追问一个细节，就是这一些主办场大致是从什么时候开始走西班牙的这个审批的？也是这个月吗？还是说上个月就已经走上流程了，走上流程之后，只不过上报上去了。现在请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。

发言人1   07:42
上边还没有批。明白如果明白，如果按照上个月开始算，然后我们往后延三个月，差不多对应到年底。比如说可能快的话，11月有可能会走这一个新的一个渠道。明白明白，好的。另外的话就是因为现在可能林总从目前这个最新情况来看，还是比较复杂的。能不能再请专家在不同的一个假设情形下，对今年下半年的一个主代理总量帮我们做一个测算或者说展望。我说一下影响的这个量。因为在在怎么说呢？

发言人1   08:27
在不受在之前没有这个高致病性禽流感的影响下，我们预估的保守估量来算的话，是整个今年预计是能达到160到170万套组大的工作量。就是说既包含既包含国外的人种，也包含国内的资产的量。那其中这一百六七十万套我就是在不受禽流感的影响下预估的，双一个私家立丰的量的话，大约是能在70万左右的一个量。所以这个量的话还是比较充足的。相对于去年的这个量上来说，你去年的话可能一共双A螺丝加上密封的话，应该是在61左右。也就是说如果是能正常的话，这个量还是不小的这是一个。

发言人1   09:21
再一个，因为现在已经确定是有禽流感影响了，所以我们要把这块的一个不能严重的省份要给它抛除出来。预估下来的话是大概全年能有个140万左右的一个量。因为1到8月份的主贷的更新总量已经达到了96万套了，96.03。并且如果是能在年底法国或者西班牙能够开的话，那量肯定是要比140要多的。所以是大概是这样一个情况。因为具体其他的一些中间有什么样的变动，现在还不好说。我只能说是假设能能进来或者不能进来，然后这样的一个数据明白，在这个最新的一个预期，就是全年100次里面，如果在品种更快的量的话，能不能再帮我们做一个拆分。

发言人1   10:25
比如说安伟杰这边大概是会有多少，然后以及科宝跟国产品种，科对科宝的话和国产品种，国产品种我其实是按50到55之间的量来算的。你就按照50来算，然后那个客保品种的话就按照40来算，这就90了。90的话140减去90，就是50万的一个量。现在已经进来了337000了，不是337000，337000加上一个1.8，您进来了3 20 23 137000加上28000，已经365000了。也就是说再进来个还能有进的计划，也包括利丰，包括美国这块，还能有个十几万套，所以是这样的一个对比，明白。好的，谢谢专家。然后就尹总这一块，我想就先做一个更新到这边，然后我们也开放现场的一个问答和交流的一个机会哈那麻烦会议助理帮我们播报两边的提问方式。大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键，再按数字一网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的有按钮申请语音提问，谢谢。大家好，如需提问电话端的参会者仅限话机上的星号键，再按数字一网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。

发言人1   12:34
好的，下面是来自网络端参会者的提问。他的问题是26年至今，主在主机父母代种鸡的话语情况对比25年是什么表现？谢谢专家。换雨的情况对比25年是吧？古代的这个是这个。

发言人1   13:00
主贷这一块的话，换语我来说一下，26年到现在，26年1到5月份，实际上主债这块还是存在换语的。但是自从六月份尹总过来之后，多数的主战场都开始进行了淘机。因为什么呢？因为最少现在主代引种从六月份过来的时候，最少也已经进来了两批，最少要2万仓了。但是主战场要给他们腾空，所以要进行淘机，就是只要是觉得不是很好的，这种生产性能不是很好的，就把它给逃掉了。但是中间还是会存在有换语，比如说我一次换语这种肯定会存在的，但是也有批次不好的进行淘汰。

发言人1   13:48
像我了解下来的话，这部分的鸡出现了一个什么情况呢？有两种途径就逃掉的这部分鸡。对于主战场来说，他逃掉的一个渠道是我真正到了屠宰场进行了屠宰宰杀了。另外一部分是怎么着呢？是我主代厂我卖出去了，卖给了父母代偿。也就是说父母代场拿着主代的种子来进行养殖，再来让他产父母的有这样的情况出现，并且是这样的情况，我了解的可能不是说是极少数有最起码有两家到三家是出现这样的一个情况，就把九寨总机卖出去了，100块钱一套。所以有出现这种情况，这是古代的一个淘金话语的一个情况。

发言人1   14:41
另外一个就是父母带这块，父母带像我了解下来，按照正常来说，是五月下旬开始，六月份七月上旬。一般情况下是在这个时间段，是进行淘机的一个时间段。但是今年在五月下旬到7月初淘金量很少，淘汰中期的价格也一直维持着一个高位，也就意味着父母的种鸡换羽的量是比较多的。你像我了解，我这两天我一直在统计这样的一个数据，包括大家一开始的时候都不说自己话语，但是到现在行情不是比较差，那大家都开始承认自己进行了焕雨，并且换羽的这个数的话，只要是种子能够产都进行了焕宇，这个量的话还是比较大。这也就意味着这后边这个行情不好，这也是其中一方面的原因。

发言人1   15:41
另外一个，就是你了解下来，为什么大家会出现这样的一个情况，就是现在父母带的生产性能确实是不好，尤其是从春节过后，一直到这就说上半年，整个的总计是性能普遍的反馈都不好。这也就意味着去年下半年，尤其是从六月份开始，上的这些统计，因为汉语的比较多，导致的现在商品贷或者是父母带的产蛋性能都不是很好。所以就是因为高成本，就是父母带种子的价格都是比较高的一个高位。然后导致了现在的一个父母带走全场西逃，并且还是不舍得，因为这个成本太高了，最起码大家伙能够不赔钱。现在大家的想法是这个样，最起码要不赔钱才行。

发言人1   16:42
但是按照以往的种子，就父母代种鸡的生产性能来说，之前我们知道父母带双鱼螺丝的话，繁育系数大约是在120到130。也就是说一个父母代种鸡能够产120到130个父母带商品代。但是从今年拐过年来之后了解下来，可能也就是在105左右的一个出苗的情况，就见出率比着之前如果是按照105这个数据来算的话，当然不是那么很准确。按照这个数据来算的话，我看一下减少了的百分比，大约减少了12.5%，也就说这个生产性能下降这么多。但是现在又面临着另外一个问题，就是说我的主带那个量，你觉得双鱼螺丝的量少，但是现在确实是市场上这块主代的存栏量还是比较高，父母带这块又下不去。那既然父母带生产性能如果是差的话，对于商品带来说他应该产不出那么多来。

发言人1   17:56
但是中间存在了有一个就中间有一个情况，就是祖代产父母代的这个繁育系数反而是提升了。以前的时候俎代双银螺丝和利丰品种，一套俎代能产50到55个父母代。但是从法国引种之后，反馈出来的是一套组能产60到65，甚至个别的能到70这样的一个父母蛋。科宝和国产这块的话，主代的繁育系数还是在50到55之间，所以这块增还是增加了双离合螺丝上面。其实如果是从我没法给大家看一下父母家竞标销量，回头我我我给发一下父母单独的双A罗丝的父母带进苗销量的。这个从二三年一直到现在的一个量，大家其实很明显的能够看出来哪个阶段是减量的，哪个阶段是增量的，就很能明显的看出来。所以在即便是我总结我稍微的减了一下，但是对于它产出量来说没有少，并且再进行一下换雨，产出量并不少。所以整个的父母带的销量是逐年增加的。

发言人1   19:28
好的，专家。这里面的话就是关于这个扩繁系数，我们正好借这个问题再跟您确认一下。因为我之前好像了解下来，这边可能是涉及到一个快慢切换的一个问题。可能是二三年之后，然后之前的这个曼女系可能本身就是主派到父母代扩繁系数要低，但是父母大概到商品代购买系数要高。但是切换之后就刚好是反着来了。然后您刚提到的那个就是父母带到商品贷这个从比如说120到130降到105，它其实不涉及这块慢慢切换对吧？它本身就是可能比如说是因为老机的占比提升了，所以导致生产效率整体给它往下拉了一拉。我可以这么理解吗？

发言人1   20:18
如果这边确定有的话，有这方面的影响，也与这个快慢语言有关系。因为正常来说它这个机有一个隔代效应。比如说我主带好，我父母带可能不好，我到商品代又好，他是要这样的。如果主代不好的话，我父母带可能生产性能很好，我到商品贷的话可能要差一点。能能明白吗？好的，我就先跟您确认这个细节，然后我们就还是回到这个现场的一个交流。对，会议助理可以继续接入这个提问了。

发言人1   21:00
好的，下一个问题是怎么看前两轮引种断档对行业的影响，谢谢专家。行，我简单的说一下，就前两轮。一个就是其实如果是说大的周期的话，可能是近期这块。如果是再往前挪一个大周期的话，肯定是2022年那一波。因为2022年4月末，我记得是当时吉林德祥进来了最后一批主战机，从五月份开始进行了一个断档。七月份就22年7月份、八月份，当时是中间又进来了两批机，大约的话有个27000。后续一直到2023年的二月份才进来，也就相当于是停了八个月的一个时间段。

发言人1   21:54
但正常来说，如果是从2022年正常来算周期的话，应该是从2022年12月份的父母带种鸡的销量就能看出来减少。如果按照正常周期来说的话，但是因为前边的种子有的还处于高峰，再加上后边的，大家都知道停了，停了之后主战场就开始进行换雨。受这两种因素的一个影响，一直从父母在体现销量上体现出来的话，从我这边数据上看下来的话，是从二三年的六月份到二三年的十月份才集中性的有个下滑。也就是说比正常我们看到的这个周期延迟了大约得大半年的一个时间。所以一直到后边到商品瞄上来说的话，又进行了一个后延。所以这个周期就进行了一个大范围的一个拉长。

发言人1   23:02
所以一直到因为我们知道祖代也欢语，父母代也换语，就导致商品在体现上边就不是那么很明显了，这是一个。另外一个就是2024年也有三个月的一个断档存在，但是市场上体现不是那么明显。最后一个就是今年的一月份，一直到6月10号之前，这个出现了一个断档。但是从当前我这边的父母带金牛的销量上来说的话，还没有体现出来。因为父母带的销量还是持续处于一个高位。

发言人1   23:41
如果是从今年1月份开始算的话，按照正常来说，今年7 8月份应该是处于一个父母在今年销量减少的一个情况。但是8月7月份八月份父母的金额销量恰巧又是高位，并且超过了800万套，每个月都超过800万套。这也就是说说明最主要的说明一个问题，就是大家都进行了一个话语。大家也都看到，后边的话是出现了一个断档。大家可能还是市场上还是需要这块父母代鸡苗的一个量的。所以大家都主战场都进行了一个话语，从当前的父母带今年销量上来看的话，没有体现出来。

发言人1   24:32
如果是说看后续再体现的话，我们要看一下这个数据的一个变化情况了。

发言人1   24:44
好的，对，然后我看一眼。行，线上暂时没有新增提问。我正好也想跟您请教一下，您刚提到22年4月份之后，大概持续到23年，这中间可能林总断了，或者说受到扰动持续的时间有八个月的一个时间。那么看到比如说到他后续传导到父母在涨价，以及再往后传导到商品在涨价，就他们的这个上涨幅度就是在那那一轮大概有多少，以及持续了多长的一个时间。父母带这一块的话，你是说的是父母带的一个有价格的持续吗？对，主要是想了解一下，包括上就二三年那一波之后，父母代表上涨涨了多少，然后以及您提到可能往后面传导到商品代又往后延了，那么到商品代反应的时候，它大概价格大概是涨了多少？

发言人1   25:54
对，我看一下那波的后沿，我算下来的话是说是八个月，但是7 8月份因为中间又进来了27000，并且这个的话一直持续到从我这边的数据上来看的话，从父母代销量上体现的话，是二三年的六月份到10月份这个时间段上是最少的一个时间段。我看一下，你稍等，我看一下那个价格体现。价格的话，那我们就看一下二三年当时的那个价格，对吧？父母带的价格。对，主要就想看二三年的一个价格。二三年的话实际上从我看看，实际上这个价格的上涨。对，实际上这个价格的上涨是从22年就体现出来了，就父母带价格的上涨。

发言人1   27:07
因为当时我记得有有这样一个情况，就22年那一波当时4 5月份的时候价格父母的价格不是很好，但是七月份不是进来了，七月份八月份进来两批。但是后续大家都可能觉得后边会有一波行情，所以父母主代厂这块就开始拉涨。父母家鸡苗的价格，十月份当时的奉大金牛的报价已经报到了45、50。也当时的实际成交价格的话是在35到40上，但是从11月份开始都是上调到了55以上的那个价格。因为我我这边统计的数据的话是22年的11月份，双A螺丝的报价已经到了55到58，到12月份的话，报价已经到了80。因为一月份牵扯到有一个春节，所以这个价格稍微的偏弱了一点儿。那个价格是70到80，就是父母代鸡苗的报价。然后一月份的报价也是70到80，实际成交价格就是在60到70之间。

发言人1   28:21
到了二月份，二月份不是也提到了吗？二月份也开始进来组待机了，这个时间段就是父母代鸡苗的价格稍微往下调整了一下。但是整个的报价22年10月份一直到二三年10月份，这个时间段的报价全都是处于一个比较高的一个位置，就是在70。我看总体下来的话，就是70到80之间，确实是比较高的一个位置。明白，也就也就意味着他差不多有十个月或者说接近一年的时间，父母带总结的价格，可能是报价整体还是在70到80，实际成交60几到70 60。

发言人1   29:09
我看实际成交对，实际成交在65到80之间。明白。如果从最高点，某一个时点的最高位置大概在什么位置？最高位置的话看一下在80就是比较集中的那个位置的话，应该是在四月份二三年的四月份、五月份这个时间段上，成交价格是最高在75到80之间。明白，然后商品代表当时的一个情况，能不能再帮我们做一个复盘？二三年当时前段的话是商品苗的行情是比较不错的，因为你稍等我看一眼。

发言人1   30:18
在二三年那个时间段，我瞅了一眼。

发言人1   30:29
二三年为什么会出现就那样一个情况呢？因为在二三年的上半年那个时间段上，整个的商品代鸡苗的价格是比较高的一个位置。然后当时的价格最高冲击到了报价能冲击到五块钱左右的那个时间段上实际成交，所以一直维持着父母宅鸡苗的价格的一个高位。请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。

发言人1   31:06
但是到了下半年，就相应的偏弱一些了，就没有那么高的一个行情了。从近近六年的一个数据上来看，二三年上半年那个行情一直到从二三年2月份、三月份开始，然后一直到4月份、五月份，一直到5月份，相对来说维持的价位偏高一些。然后从五月份开始就开始进行了一个下行了。然后后续的话又到了8 9月份8 7月末、八月初这个时间段，然后也是进行了一波的护栏，又冲击到了一个高位上。当时二三年是这个样子的，在上半年的价格是最高位，尤其是我看最高点是在几月份，最高点是在三月中旬到4月中旬这个时间段。明白，也就是说当时的一个行情演绎，大概是商品代苗价持续了可能半年左右的一个高位之后，刚好比如说6 7月是一个传统的淡季，本身又回调了一波，三季度又有一个小的反弹。之后的话回到我们这套的过去两年的一个比较低迷的一个位置了。对，明白。

发言人1   32:36
然后另外的话因为刚刚可能更多的还是对上一轮这个上涨可能进行了一个回顾。那如果从最新的一个情况来看，能不能再请专家帮我们介绍跟更新一下最新的这个产业链各个环节的一个经营情况是怎么样的。包括价格、盈利，然后以及您对接下来9月10月的一个短期行情，目前是什么样的一个观点？

发言人1   33:08
我简单的说一下，因为我们也知道在我可以说是从8月8月初或者七月末开始，鸡苗价格咱一个环节一个环节的来说。鸡苗价格近期是从如果是说有一波上涨的话，那就是在七月末八月初，这个是八月一直到8月中旬这个时间段，或者说八月上半月这个时间段，鸡苗价格连续性的拉涨。那波正好是大家赶中秋国庆节前毛鸡出栏，这波补篮的量比较多，大家也都当时也比较看好后市，相当于然后再一个，就是苗价也跌到了一个低的位置上了，大家又觉得可以补蓝了，所以后续就把今天的价格陆续拉涨到了报价四块钱上的一个价位。实际成交价，可能山东这边最高的价格能达到3.6块的13块六七的一个价格，这是一类价的一个均价。

发言人1   34:12
从八月中旬开始往下就开始进行了一个下滑的一个趋势了，为什么呢？因为在这个时间段，后续大家都觉得毛巾架毛巾价格会涨，大家会经销商会进行拿货，但是恰巧没有如大家所愿，所以后续毛巾价格只要是涨不上去，那就开始往下落。就整个的带动的鸡苗价格开始往下走的一个行情了。

发言人1   34:43
一直到了现在，鸡苗的价格全是处于一个低位，并且现在种前端也开始亏损了。亏损的幅度从8月24号开始，当时亏损并不是很大。但是后续从8月24号一直到这现在9月10号了，今天是然后亏损的话可以说是能达到7 0.8元钱了，就是一个苗。所以这一波当前还是处于一个行情比较低迷的一个阶段上。并且主要的原因一个就是毛巾的价格的一个下滑，另外一个刚才我也提到了，就是说我们五月下旬、六月份、七月上旬，本身是要有一个毁苗，或者是说种子淘汰的这样一个过程。但是在今年没有，大家都规避了。然后前面也进行了一个换语，导致后续的量比较大，供大于求了。然后产品端又走不出去，因为产品端的话流通还是没有得到改善。

发言人1   35:51
你想在991开学前，正常来说是要有备货的。但是今年基本上没有看到集中性拿货的一个点。对于屠宰场来说，他也承受不了这样的一个疫苗的一个高成本，所以就只能下压毛机的一个价格。

发言人1   36:12
尤其是后续随着毛鸡出栏量越来越多毛机体重也越来越大，产品走货还不好，并且外租库还一直处于一个租用外租库的一个状态。所以不管是资源也好，不管是毛巾也好，开工库存、走货利润都进行了一个都进入了一个恶性循环的一个状态。所以从鸡苗从总体来说的话，是处于一个亏损的那从毛机来说，刚才我也提到了就是毛机的量。因为大家都补这个时间段的一个量，并且前期也没有毁苗的情况，所以所有的量都堆积到了现在，也就导致了现在毛巾的出栏量是大的。也就说后边产品在一不好，那肯定是价格要进行下滑。所以养殖端在对应前面的一个高成本的一个情况下就进行了亏损，就是说养殖端也亏损。

发言人1   37:16
如果是从近期的一个数据来看的话，毛机可以说是现在报价3.1块，实际的手机价格3.05块。如果是从全国的均价上来看的话，大约是在是在33 3.09块左右。全国算下来的话，这样来看的话，养殖端是亏损的。并且如果是从账面上来算的话，一只鸡现在能亏损两块左右了。所以这样的一个亏损幅度，养殖的是承受不了的。所以现在对于市场上来说的话话是悲观情绪还是比较严重的。

发言人1   38:04
另外一方面，再加上近期豆粕也涨价，玉米也偏强，饲料的价格，山东这块从上一周开始到这一周上涨了60到80之间。辽宁那块是上涨了100块钱。饲料的价格，饲料的价格也达到了今年以内今年以来的一个最高点。所以毛巾收集价格低，养殖成本高，养殖端的亏损幅度是不断的拉大的。并且我刚才我还看了一下，就是这个鸡苗的一个平均价格，还没达到最高的一个时间段上下一周下周是疫苗的成本是最高的一个位置。那个时间段毛巾价格如果是不涨的话，养殖端亏损幅度是更大的。所以这是养殖端的一个情况，包括毛巾的一个价格都是。

发言人1   39:09
另外一个我们说一下分割品。分割品在今年上半年是比着去年上半年，或者说从今年1到7，我看七月1到71到8月份，产品的售价是比着去年同期是高的，这样相对来说还要好一些。但是从在现在往后可以说是产品的综合售价，相对来说就得往下走了。并且从当前的一个毛巾的一个价格来说的话，是不支撑产品的价格的一个高位的。所以产品价格后续还能往下落。

发言人1   39:54
如果是按照我们所算的一个产品的综合收价在8730，毛巾的铜钱价格的话，按照3.1块左右的一个情况算下来。因为出产这块如果是从账面上来算，我们就得按照现杀现卖就的一个百分之百的一个开工情况下算。屠宰端是有盈利的，并且盈利空间挺大能在一块5到2块之间。但是这样的一个盈利是建立在压低毛机的一个成本的一个一个前提条件下。并且如果是你算上一个外租冷库，还有溢价返利的一个稀释的话，虽然屠宰这块我账面上算着盈利空间挺大，但是出现了一个情况，就是我杀机场按照当前毛巾的价格是处于一个比较低的位置，正常来说我应该多杀满负荷开工，我做低价库存，但是现在屠宰场并没有这样的操作，反而是我现杀现加现体重这样的一个情况。所以呢，从屠宰端看起来的话，宰杀积极性并没有那么积极，也就意味着整个市场上对于后续的一个情况都不是很看好。尤其是像当前现在或者说这几天，从上一周到这一周开始，毛巾山东市场报价3.1块，但是实际的一个价格的话是3.05块，甚至是远距离的话有三块钱的。在像一些比较集中的一些养殖比较集中的一些地区，就给他收到2.9块到2.95块的这样一个价格。

发言人1   41:59
这样的一个价格，可以说是年内的一个最低位了，也可以说是这种情况一般情况下不会出现在这样的一个月份上。往年来说这样的月份价格最起码能抬价的，但是今年的话是没有，并且也不也没有处于一个相对来说一个合理的一个位置。所以从当前的一个情况上来说的话，大家对于后边是持比较悲观的一个态度。并且毛巾价格还有下探的空间，也就是说现在3.1块的这样一个价位，还不是毛巾价格的一个底底位底部。所以现在的话，从当前市场情况来看的话，相对来说偏低迷一些。好的，专家。

发言人1   43:03
应该来说当前这种行情也跟前期这样一个结构性错配可能是有关系的。包括我们可能也看到之前在淡季期间，整体的价格又是相对不淡的一个表现。所以就导致了在今年可能本来应该是相对旺季的时间了，反而也相对就不忘了。但这里的话就是我想问一下，因为包括刚才也提到了，就是养殖端现在应该是一个深亏的状态。然后另外的话就是近期的这个毛巾，包括可能上面带苗价可能不是特别高。那么在这样的一个情况下，有没有可能会加速行业的总体的一个淘汰？我觉得会出现这样的情况，从近期这一波情况来看，就是从8月25号一直到8月25号，当时那一波毛巾价格有一波下滑。下滑的那一波其实我也能看到，就是大家也进行了淘气。

发言人1   44:05
但是那波的淘气主要是以大周陵淘气为主。比如说63周往上的这种周龄，然后这波投机。但是现在市场上出现一个什么情况？因为他当时进的总机的成本较高，一个是当前处于换羽高峰的，我没法进行套机。另外一个是处于在产高峰的，我没办法套机。现在来说也就是说已经达到了一个周龄，一个相对来说衰老的一个作用。

发言人1   44:38
再一个就是说比如55周往上或者60周往上，这部分的东西需要的是这样的。但凡是市场上稍微的有一点点小反弹，大家都觉得我在出入，其实也能理解大家的心情。因为啥？因为我汉语付出了成本，付出一套成本的话可能要在25到30上，然后最起码我要赚回来，这是一个。再一个就是我前期进的总结的成本偏高，大家都不舍得逃，都觉得后边还有这种机会。

发言人1   45:16
因为以往来说跌到低位之后，必然要进行一个快速的反弹。但是今年下半年可能有点反常，我可能会跌到一个低价位上，但是反弹起来的话可能稍微的要慢一些。因为你刚才提到的是淘金，就说这个产能去化的话，可能是要相对来说要慢一点的一个过程，不会说是接着去画的，挺好了。我是觉得今年下半年可能是处于一个慢慢进行投机的一个情况，不会说是我接着就给淘下去了。我感觉是这样的一个一个市场情况。因为后续的话我们再看看产品的一个情况，还要看一下总机这块，一个是总机淘机，一个是市场上会描的一个情况。你要是看不到这种的集中性，连续的有个半个20天到1个月的时间，然后后续的话可能行情还不会有特别大的一个起色，必须要有持续性。

发言人1   46:38
这个淘金，明白，也就是说因为接下来可能一个月左右的时间是一个非常重要的一个观察窗口。可以这么对对，我们可以随时关注着。因为现在也已经有了这个苗头。只要是打个比方，比如说明天王记录，然后淘汰机肯定就要开始又出来了，然后紧接着价格就下滑。但是如果是持续低迷的话，那这个淘金的情况会持续。如果是但凡是稍微的有点反弹，大家可能又有撑住了。所以我希望是怎么着，当然不会按照我的这个想法来。我希望当时大家伙去去听到，对于后边的市场来说是一个好事，但是每一家的情况不一样，各家情况也会根据自身来调整，所以你还不能说是你说的很绝对了。

发言人1   47:39
明白，好，我们接下来也是会持续保持关注。我看今天其实交流时间也比较充分。对这会正好刚刚有一个投资人想委托我再跟您提问一个。如果从历史年份来看的话，这个白金的价格跟猪肉的价格，它的走势的一个联动程度是呈现什么样的规律，麻烦专家再帮我们简要做一个解答。

发言人1   48:13
行，其实我还这个白芨，如果是你得这么看，我看他的一个关联度的话，我要从毛鸡的价格和毛猪的价格来对比，然后我要从鸡肉的价格和猪肉的价格来做一个相关的一个分析是吧。然后前我前一段时间其实我还看过这个情况，我查了一下，就是说历史年份上毛从2020年开始，到2026年，毛鸡和毛猪的话是呈一个这个我可以说是相关系数并不是多么很高。因为我看了看，除了2021年毛鸡和毛猪的相关系数能达到0.595，22年的话是0.550，其余的年份可以说是挺低的。你比如说20年，我看了看是负的0.0 1623年的话是负的0.04，24年的负的0.605，25年是负的0.014，26年的话是0.09。可以说如果是从毛鸡和毛猪这个相关联的这个程度上来说的话，并不是很高。

发言人1   49:34
如果是说是从鸡肉和猪肉的这个相关联的程度，就是22年关联的程度是比较高的。当时的时候能达到22年，全年的话能达到0.724。因为那个时间段我看了看，正好是疫情结束之后放开的那个时间段上。

发言人1   49:56
其余的年份的话，那个相关联的程度偏低一些。因为我们当时的时候，我们知道1819年那个时间段，就是说是主机替代这样的一个情况。但是那一波除了猪鸡替代之外，就说猪肉价格暴涨，然后鸡肉价格跟随往上涨。其实一方面有一个联动性，另外一方面也受当时白羽肉鸡自身的一个供需的影响。因为当时那一波正好是市场上出现了一个啥情况呢？白芨这一块，市场上就是疾病比较多，就瘫腿。像有一些企业进的种子，然后瘫腿比较严重，疾病比较严重，那波有一波的量减少。然后另外一个就是市场上各方面的因素也都导致了当时的白鸡的供应量也是少的。

发言人1   50:56
从近几年的一个情况上看下来的话，其实虽然是说售猪的，说是一猪定百禽。我们看来的话白鸡还是根据它自身的这个工序来走的，与生猪的这个关联系数有，但是不是说是多么很大。我这么来看这个问题。好的，谢谢专家。其实从我们自身的就是我这边的这个视角来看可能周期的这种联动性更多发生在需求端共振的时候，大多数时间都还是根据自身行业的一个供需，特别是有自身供给端的一个逻辑起主导作用的时候，往往都是相对比较独立的，明白。所以其实从我的我这边的角度来看，就是我看了一下过往的数据，可能只有在上涨的时候是有呈现出一定的联动性。但是在大家整处于一个相对合理或者说低迷的一个周期位置的时候，可能就不太能表现出来这样的一个关联度好，专家，我们今天交流其实也比较充分，也是非常感谢您的一个时间，让我们对白酒做了非常详实的一个梳理。

发言人1   52:17
后续的话就是包括刚刚专家提到的，还在上一轮或者说过去几年来各个细分品种的一个父母带总计的一个比较详实的这种核心的数据。如果各位投资人有需要的，也欢迎继续跟我们取得联系，我们会再做一个相关的一个协调。这里的话我们也再预告一下，就是我们在本周以及下周每天上午的8点15分，都会有对应的分析师，就各个细分行业赛道的一个核心标的，他们的一个最新经营，给各位领导做一个更新，同时汇报最新的一个观点，也欢迎各位领导继续对我们保持关注和支持。好，我们今天的这个交流就先到这一边感谢专家，谢谢，再见。

发言人1   53:18
感谢大家参加本次会议，会议到此结束，祝大家生活愉快，再见。本次电话会议仅服务于国泰海通证券正式签约客户，会议音频及文字记录的内容仅供国泰海通证券客户内部学习使用，不得外发，并且必须经国。
