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全文摘要
公司面临原料价格上升的挑战，特别是在四季度，这不仅增加了生产成本，还促使手套厂普遍调整产品定价。布伦特原油价格飙升，加剧了成本压力。公司正采取积极措施应对，包括优化客户结构、适当提价以及推进生产线和技术改造，以提升效率和竞争力。同时，海外市场提价计划及应对汇率波动成为策略重点。尽管面临挑战，公司对后续订单和成本控制持乐观态度，密切关注原料价格走势，力求在变化中寻求机遇。

章节速览
00:00 四季度手套行业涨价趋势及原料影响分析
对话讨论了手套行业在四季度的涨价趋势，指出原料价格尤其是原油价格的上涨是推动手套厂涨价的主要因素。国内市场已开始涨价，海外市场报价也已上调，但是否正式发文尚未确定。预计四季度价格可能继续上涨，但原料价格的波动将影响后续涨价幅度。

03:48 非美地区订单报价与原材料成本分析
讨论了非美地区订单报价与马来厂商的对比，指出非美地区差异不大，美国订单略高。提及三季度单只净利情况，预计四季度因成本上涨而改善。原材料价格自七月初持续上涨，库存维持正常，未来走势可能受油价影响继续上升。

07:01 国内产业能效改造与产能扩张进展
对话围绕国内产业的能效改造、产能扩张及下游订单情况展开。能效改造分批进行，每批约需半年，首批已启动，预计整体改造完成后存量产能将提升30%-40%。同时，印尼工厂建设加速，泰国基地扩充及一两个国家的考察工作也在推进中。下游客户库存略少于常规，但订单量稳定，受医疗手套刚需影响，涨价后客户仍需购买，市场表现良好。

10:36 产能扩张与成本优化：泰国印尼工厂对盈利的影响
讨论了泰国和印尼产能扩张对成本和盈利的影响，指出印尼产能爬升后成本将低于国内，泰国虽体量小但成本也较低。强调通过优化客户结构和订单筛选策略提升盈利，提及国内产线技改对四季度产量的影响较小，且利润率提升明显。

15:32 原材料价格上涨下的接单与利润分析
讨论了在原材料价格普遍上涨的背景下，以20亿美元接单可能带来的利润变化，以及客户下单状态和讨价还价的正常现象。指出尽管十月份报价上调，但未出现恐慌性下单，且国内厂商接单节奏虽晚于海外，但不会导致订单大量流向海外。强调客户最终会接受涨价，不会影响长期合作，无需过分担忧短期内的接单量变化。

18:56 汇率与行业趋势对经济影响分析
对话围绕汇率波动对经济的影响展开，指出尽管采取了对冲措施，美元强势仍可能带来汇率损失，但预计环比会有所收窄。讨论了与友商相比，因资金策略不同，自身受汇率影响较小。此外，提及行业涨价试探策略，强调价格调整需综合原料变化等多因素考虑。

22:10 公司产能扩张策略讨论与经营业绩汇报
会议中讨论了通过自建或并购方式实现产能扩张的评估，强调自建在技术和成本上的优势。随后汇报了三季度优异的经营业绩，展望未来增长。会议结束时，感谢投资者参与，并鼓励后续沟通需求。

发言总结
发言人1
他首先分析了当前市场情况，指出预计四季度市场表现良好，特别是原料价格的上涨，如布伦特原油价格达到109美元，创下了新高，这导致手套厂开始上调产品价格。针对这一情况，他表示公司正在采取积极应对措施，包括逐步调整产品价格，并对海外及非美地区的订单报价进行相应调整。此外，公司还积极推进产能扩张和技术改造计划，旨在提升自身的市场竞争力并降低成本。面对投资者关于汇率影响、原材料价格波动以及未来价格策略的提问，他强调公司会根据市场情况和成本变化，采取灵活的策略进行应对，以确保公司的稳健发展。

问答回顾
发言人1 问：四季度的情况如何？原料价格是否会影响手套厂的涨价？
发言人1 答：四季度的情况可能会比较好，因为原料价格已经涨到前期高点，接近今天上半年的水平。手套厂已经开始涨价，预计从十月份开始，四季度的形势会比三季度好很多，但是否能达到二季度水平还不确定。

发言人1 问：对于海外市场，咱们目前是如何制定提价计划或报价策略的？
发言人1 答：虽然海外暂时还未正式发文说明提价，但价格已经在报备并反映了涨价后的水平。非美地区的订单目前的报价已经是涨价后的水平。

发言人1 问：后期价格是否会继续波动？
发言人1 答：后期价格可能会有波动，目前市场传言的涨幅在2.5到3美元左右，最近已经尝试报到20美元，甚至更高。预计四季度后价格还会上涨一些，主要看原料价格走势。

发言人1 问：与马来西亚厂商相比，我们在非美地区订单上的报价如何？
发言人1 答：目前来看，与马来西亚厂商相比，我们对非美地区订单的报价相差不大，非美地区订单的价格与马来西亚厂商相近，可能仅在个别情况下存在少量差异。

发言人1 问：接下来几个月单支净利的情况如何？
发言人1 答：三季度我们平均单只净利超过两分，九月份可能会稍低一些，但四季度随着涨价，预计单只净利会有所提高，整体情况会更好。

发言人1 问：原材料方面能否提供进一步细节，比如钉钉等原材料的价格走势和库存情况？
发言人1 答：原材料价格自七月初以来持续上涨，目前油价处于高位，预计元旦还会继续上涨。库存方面目前处于正常水平。

发言人1 问：国内产业能效改造降本情况怎么样？
发言人1 答：能效改造正在分批进行，第一批改造已经启动，每一批改造大约需要半年左右的时间，改造较为彻底，涉及停产部分设备。

发言人1 问：目前客户水平以及对未来几个季度订单的判断如何？
发言人1 答：目前客户库存比正常稍微少一点，但下游客户的价格和订单量相对稳定，没有出现恐慌性下跌的情况。客户对涨价已有预期，并且陆续接受了涨价后的订单，十月份也有部分订单落地，整体订单量保持稳定。

发言人1 问：目前我们后面产能扩张以及产线技改的节奏是怎样的？
发言人1 答：目前我们对机载生产线特别重视，第一批改造已经启动，预计一年到两年内完成，届时存量产能将增加30%至40%。同时，印尼项目正在紧锣密鼓地建设中，泰国的小基地也在筹备扩充，并且我们在考察其他一两个国家的可行性论证。所以产能扩张和技改的节奏是有先后顺序的，印尼和国内改造已经在推进中，而泰国和其他国家则在做前期论证。

发言人1 问：泰国和印尼产能爬升后，咱们的成本和盈利情况会有何变化？
发言人1 答：印尼的生产成本相比国内会低一些，大概每单位产品低1到2美金。随着投产后规模效应，全公司的平均成本将会摊薄。泰国目前由于体量较小，成本暂时不具备代表性，但整体上也比国内稍低一些。不过，泰国的成本差异不是特别大，如果未来扩大规模，成本差异可能会更接近1美金。

发言人1 问：三季度我们盈利状况良好，背后的接单策略是什么？是否主动放弃低利润率订单？
发言人1 答：我们保持满产满销的同时也在优化订单结构，比如增加日本托福订单占比，因其价格相对较高。在保持满产满销的基础上，我们通过优化客户结构，接洽单价更高的客户，从而实现更好的盈利水平。

发言人1 问：这个经营结果是否考虑了乳胶和PI手套的影响？
发言人1 答：我们的经营策略确实是在主动优化客户结构，即便在满产满销的情况下，也会选择单价更高的客户，以提升整体利润率。

发言人1 问：国内产线技改是否会影响四季度的产量？
发言人1 答：技改虽然会影响一些产量，但由于是分批进行停产，所以对整体影响相对较小。改造虽大改但投资不大，收益明显，且有助于提升利润率。

发言人1 问：如果按照20亿美元接单，在原材料价格有所上涨的情况下，咱们能实现多少利润点？
发言人1 答：即使不涨价我们都有利润，涨价后增加的全是利润。具体利润点需要看实际接单金额与成本的对应关系，但目前的状况下，利润空间是可观的。

发言人1 问：十月份报价上调后，客户的下单状态如何？
发言人1 答：客户目前并未出现恐慌性下单，依然会进行讨价还价，这是一个正常的过程。

发言人1 问：现在来看，十月份的接单情况相比正常情况大概跌了多少？
发言人1 答：十月份的接单情况相比正常情况应该有所下跌，但目前还不太多，因为在此之前，大家普遍停止了报价，主要是由于厂商之间要涨价。不过客户的需求迟早都会实现，所以不必担心接单问题。

发言人1 问：是否存在国内厂商接单节奏比海外厂商晚，导致客户转向产能利用率不高的马来厂商，从而影响国内厂商接单的情况？
发言人1 答：这种逻辑不成立。虽然有提到涨价，但客户不会出现恐慌性囤货，他们会在涨价后与厂商讨价还价，因此不会因为国内厂商报价晚就转向其他厂商。

发言人1 问：对于接单的整体信心如何？
发言人1 答：总体而言，对接下来的接单情况还是有信心的，除开特殊情况外，经济行业表现一直较为稳定。同时提到，三季度汇率走弱会对三季度产生一定影响，预计环比会有收窄，但因公司已通过控制和对冲等方式减少汇率损失，所以影响应该不会像一二季度那样大。

发言人1 问：关于美元汇率和友商资金策略的影响以及公司如何管理美金存量？
发言人1 答：友商由于资金策略不同，可能会因汇率波动受到较大影响，而公司自身一直在控制美金的日存量。另外，公司目标是逐步落实提价政策，至于11月份的价格调整，将根据十月份涨价的实际效果和原料变化情况来综合判断。

发言人1 问：公司对PI手套产能扩张的策略及评估结果如何？
发言人1 答：目前公司在PI手套产能扩张方面，正在评估通过破产重组或外部并购两种方式实现。由于自身拥有技术和能力，所以目前倾向于自己扩产，成本方面也更为划算。

