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发言人1   00:00
四季左右，三季度其实要明确了，对吧？那四季度情况可能又会比较好。因为刚才讲到原料的价格是涨上来了的。我记得昨天晚上夜盘不油，对吧？布伦特原油的价格已经涨到109了，应该是创前期新高。差不多今天上半年高点到差不多了，所以原料涨了。

发言人1   00:23
大家可能最近或多或少也听说了消息，就是手套厂也开始涨价，我们也也开始涨，我们开始涨，马来应该也在涨。可能现在最近市面上已经有有我们几家涨价的那个行，大家可能什么微信群里现在都在传，可能也都会看到。所以四季度基本上十月份我们都都开始涨价，所以四季度的形式可能可能也可能也会非常好啊，那肯定是比三季度要好好非常多然后和二季度的话，现在还不太好说，还不太好说是不是一定能够达到二季度的水平，但是肯定会非常好啊，大概三四G这么简单，就是更新一下。

发言人1   01:03
好的，感谢郑总。好的，感谢郑总。我能跟进的小问题，可能大家可能看到的都是咱们国内市场的一个涨价的。我不知道咱们对于海外市场大概是怎样目前一个怎样的一个提价的一个计划或者报价一个策略。其实海外已经那啥了，已经报报了提上去的价格了，只不过海外暂时我应该别加，我应该都暂时还没有说明确发文，但是已经价格已经在报了。但海外是不是这次是不是一定会发文？

发言人1   01:36
还不一定，有可能大家就不发文。但是价格已经在那什么了，价格已经在报了，已经是报了涨价以后的这个水平了。明白，那现在看咱们对于这个非美地区这些订单的话，大概是目前整个报价已经是报到这样一个水平了。

发言人1   01:57
然后包括后面的话，比如说因为十月初，可能现在可能报十月初的，我不知道如果说往后看的话，会不会这个价格会不会还有还还会有波动？我其实觉得确实可能后面还要，因为前期大家可能市场有传言对吧？我们比如说涨涨着什么3 2两2.5到3美金等等，都有一些这个船，前期可能差不多，确实初步目前暂时是按这个水平，甚至再高一点点的在报。反正最近应该已经报到什么20在尝试，大家尝试报21了。

发言人1   02:36
那四季度我其实我我觉得有可能后面还还会还会再涨一些。但是你现在涨价了，我们我们肯定也是要一步一步的。你像3 4月份涨价，当时也是一步一步涨上去的。一开始涨涨四美金，后来七美金慢慢涨十美金，对吧？都是慢慢涨上去的。为什么我们觉得四季度后面还在涨呢？最主要就是油价太高了，油价太高了，你看现在都到前期高点了。好的，明白很清楚。

发言人1   03:06
郑总继续，延迟是吧，有延迟是吧。邓总您继续，我这边能能听清。好好，可以。

发言人1   03:18
对，所以后面因为它这个原料的涨价也是你看从七月份来也是一直涨的，后面可能还要涨。所以我觉得四季度后面可能手上的价格还会再涨一些。就在现在的涨价幅度阶段还会再涨一些，但是主要看原料，所以原料后面回落的话，那价格的进一步上涨可能也会评，也就是会再评估一下。好的，明白，很清楚，感谢郑总，下面就请会议秘书播报一下提问方式，谢谢。

发言人1   03:54
大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键再按数字一，网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键再按数字一。网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。

发言人1   04:39
邓总，我正好在其他工作接入问题的时候，我再和您请教一下。对，我再跟您请教一下，目前来看的话，咱们对于这个非美地区订单的一个报价。目前来看和马来的厂商相比是怎么样的？因为我们可能看到马来厂商，因为他那个成本端的话可能涨幅会比我们更大，因为他们天然气是提价了。对。马来去现在差可能差不太多，非如果都是去非美的可能差不太多，只是美国订单可能稍微高一点点，非美可能应该没有特别大量级的差异。好，明白。

发言人1   05:25
郑总你好，我这边是一号同学先生。他能听到我的声音吗？可以，邓总我这边还想再追问一下，咱们后面几个月，就是这几个月份咱们单支净利的情况怎么样？

发言人1   05:40
我看一下，三季度的话，三季度我们平均下来单只可能我看看单车两分以上，应该单车两分以上是没问题的。三季度就平均，但九月份可能比比前面会低一点。但你上次平均是四季度的话，四季度可能就会比较高高。四季度你想你四季度就算你想就算你涨三对吧？就算你涨三美金，那也大概自己也就涨两分钱了。四季度所以情况可能会更好，但是我们我们也还不错。明白，那原材料这边能请您再帮我们再细拆一些，比如说像钉钉。

发言人1   06:23
请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130效果和一些其他原材料的，就是后面几个月的价格走势情况，以及现在咱们库存情况。是，其实也比较透明，就是刚才讲到的从七月初开始了，七月初达到最低点。然后后面从就一直到现在就是上涨的过程。后面的话就像我刚才讲到的，现在油价涨的这么高了，所以有可能还会再涨，元旦还会再涨一些。库存我们现在正常库存正常库存。

发言人1   07:06
明白，那咱们国内产业目前就是像那个能效改造这一块的降本情况怎么样？改造我我因为我们是分批，分批，我们几十条线是分分几批。因为它改造我们改造比较彻底，要停产，所以第一批的改造应该已经在启动了，一些设备，一些这种我看上次他们方案都已经报上来了，已经在启动了。第一批的。可能每一批的话大概得个半年左右，小半年。

发言人1   07:47
明白，那现在客户这边目前就是下一个客户这边目前的负责人水平怎么样？下游应该是比常规会稍微少一点点，下游的库存比正常稍微少一点。那咱们对后面几个季度订单判断怎么样？后面客户的价格还是订单量。对，订单量其实一直都还比较稳定，一直都比较稳定。应该说现在肯定没有说出现，暂时还没有出现3 4月份那个时候这个恐慌，还暂时还没有，就是客户也也在，也还是要再拉近一下。现在也已经报了涨价出去，当然也订单也在陆陆续续落了。涨价以后的订单，十月份我们也捐了一点，所以还是可以的，可能订单量肯定没问题。

发言人1   08:45
你就想，他不买到最后肯定没问题的，不买也得买，对吧？就跟上半年是一样的，因为大家都涨了。现在的问题不是说某一些厂商涨价，那他不从我这儿买，他从别人家那买，对吧？现在大家都涨，所以他他只是叫他只是有有个讨价还价的过程，但这个东西你几乎不用担心，对他到最后他他不得不买。他不可能说这个他不可能他不可能说这个涨价以后他就不买了。那不买了他他下游得用，对吧？这个就是医疗手套的好处，下游太刚需了，它它不是说你长这样，它就可以少用或者怎么样，这个没问题，从二季度开出来或者从历史上那么多次开起来都是这样。

发言人1   09:30
明白，那我现在在问再请教您，咱们产就是产线这边，目前咱们后面要产能扩张以及产线技改的节奏，目前是什么样的？先说机载，机载我们现在内部特别的重视。刚才讲到了第一批已经启动了，第一批已经启动了，差不多可能一年多两年左右时间把它全部改完了改完以后可能我的存量产能就能增加个百分之三四十，这是一个。第二个是别的布局，别的布局就是印尼，印尼在紧锣密鼓的建设，然后除此以外泰国和我们泰国一个小基地，我们泰国也准备上做一些扩充。同时另外一两个国家我们也在考察，这个也是最近也在派人，也只能考察。现在所以节奏有有先后，印尼和国内的改造现在是已经实实在在的推进的。然后泰国和另外一两个国家在在做前期的可行性的论证，大概这个节奏。

发言人1   10:41
明白，那咱们后面就让他。对我这边再再最后一个问题，就后面咱们泰国和印尼这边产能爬升之后，咱们的成本和盈利情况会有什么变化吗？印尼的肯定还不错了，印尼的成本肯定比我的国内会低一些。我们当然算会低个一一美金多一美金多会低一点，1到2米对吧？那可能就可能反正差不多跟应该差不多这跟同行这些友商差不太多。那肯定你最后如果投产以后，算算总全公司总的平均成本，那肯定就会摊下来了，已经摊下来。

发言人1   11:24
泰国的话因为我们目前他那个体量比较小，所以暂时那个可能也不具有代表性。但整体上还是比国内稍微低一点，稍微低一点。但是因为他还比较小，可能这个不能代表什么，所以其实也暂时也不值得去再专门探讨他。那后面如果扩充的话，扩成大的了，那应该就是跟1米差不太多。我们我们其实国家都在测算，泰国跟印尼差异不是特别大。

发言人1   11:57
好的，您说这些问题，郑总我跟您请教一下，我们确实看到咱们三季度这个盈利应该是一个还是保持在一个很很好或者很健康。我想了解一下，咱们这个背后对应的这个接单策略是什么？咱们可能是专门去做一些相对高利润的订单，然后主动去放弃一些低利润率的订单。咱们有这样的一个情况吗？还是说一直保持一个满仓的情况？其实整体上都是满产满销。

发言人1   12:32
当然满产满销它和订单的筛选也不冲突，它可能是同时发生的，因为整体上我们确实其实我们还在优化。你像我们比较日本日本的日本托福的占比现在越来越高。因为日本托福的订单价格还可以的，还可以的，还是比比欧洲一些这种就是价拼价格的订单价格还算高一些的。这个还是有一些，我们也在，尤其是我们的医疗手那个女教授，我们我们其实在不断的在优化，这块可能后面这个潜力还比较大，但从量上都是买菜买票的。

发言人1   13:09
明白，那很优秀。刚才您说的，比如说这个两分多的话，是考虑了乳胶还有PI手套吗？还是说就单独的定金？钉钉。明白，所以就是我理解可能确实是咱们也一直在主动的去优化客户的一个结构，是吧？还是在保持满产满销的一个情况下面，多去接一些这种单价会高一点的客户。是是是有这样的一种策略吗？会有的对，因为我们肯定比友商的平均单子的价格要稍微好一些，因为它产能比较大，它产能比较大，它他为了接满，他可能确实还是会去接一些这种价格比较低一点的这这个订单，我们相对会稍微从容一点。

发言人1   13:59
明白，这个经营结果确实是很优秀。对，那我正好再确认，我再多问一下，对应我们三季度大概单支的这个定金单支的价格，咱们就平均下来是落后到在这样一个位置。这个季度的平均我还没去算过我还没去算过，而且他可能讲他可能意义也不大，因为你你算平均一就大型的趋势。好的，明白。然后还有一个就是想请教一下，刚才也提到了，我们可能国内的这个产线是在做这个技改。我不知道这个会不会影响到我们四季度量，或者说可能影响也比较小。会影响一些的，你从量肯定会影响一些，因为我们那个记载是要停产的。但是还行，因为我们是分几批，我我我一次比如说停个几分之一，对吧？所以其实还行。

发言人1   15:07
明白，核心还是能看到利润率有一个明显的提升，对不对？对的，因为这事肯定值得干。我们内部已经论证了差不多半年。技术的论技术上改造的可行性以及投资和回报等等。其实我们这个改造虽然是一个大改，但是其实总共也投不了多少钱，但是收益会特别明显。

发言人1   15:34
唔明白，那我能不能再假设一下，如果说咱们考虑到目前一个原材料价格水平，因为缺涨比较多。咱们比如说如果按20亿美元20亿美金来去接的话，咱们有没有大概测算过，比如说单支的利润，能能在一个怎样的业绩，这个你要看十点的对吧？比如说你20亿美金，你对应哪个十点美金成本，要还是要看十点的这个21的话，21的话那肯定还是特别可观。因为现在本来你就想，本来现在不涨价，对我们都还是有利润的对吧？

发言人1   16:11
不涨价都有利润，那你涨上去了就全是那个就全是全是利润，增加的全是利润。明白，还然后另外一个就是比如说像咱们观察到咱们十月份报价往上调了之后，客户目前一个下单的一个状态是怎样？他们是比如说都是一窝蜂都是在下单，还是说可能有一部分说我客户说我再看一看，就是看看后面会不会怎么样子。这个刚才有讲到，那现在现在肯定还没有出现说这样恐慌性的下单。那确实就是还是要拉低一下的，还是要拉低一下，就是他这个讨价还价，这很正常。

发言人1   16:56
明白，那现在来看的话，就是大概接单的一个情况。比如说我们现在十月份的单，应该是正常来说可能是跌了百分之多少，然后目前来看是跌了多少？十月份的咱现在还不太多。应该因为在这几家，主要的大家前面都没报价。前两周前两周应该都停止报价了。你们可能也听说过，就是因为大家要涨价，所以十月份现在应该都还都还不多，但都还不多，倒不完全是说客户现在不买了，是确实这个前两次大家都没报，每周都停止报单。但这事儿我觉得就像我刚才讲到的，你们完全不用担心说他会不会不买，这不可能的。他一他迟早都会，那他后面到后面半推半就，他不买也得买，这个是没问题，不用任何担心。

发言人1   17:53
明白，其实还有一点就是大家是觉得好像似乎是国内厂商报价开始，或者报价接端的节奏会比海外那些马来那些厂商晚一些。会不会有这种情况？就比如说因为马来他们报接单早，报价早，他们会不会都往马来那边去下，因为马来他们那边本身产能利用率不高，好吧，然后导致马来那边接了很多单，反而会影响国内厂商接单一个情况。这个逻辑肯定不成立。

发言人1   18:25
你想你那个就是我刚才讲到的，你你涨价了你涨价了，它现在没有出现恐慌性的价格，不是说你一起涨价。然后客户觉得我操不得了了，我要赶紧囤货，他说现在不是这个状态，对吧？刚才有也有聊到了，他不像不像当时疫情期间他是需求推动的那肯定很慌。那你你这次你涨价，那买来他先涨价对吧？那客户也是也是也也要跟你讨价还价样子，这个没事的，这个不会没没有没有没有这个逻辑。

发言人1   18:59
明白，反正总总的来看，咱们还是对这个接满，对吧？还是比较有信心的，这肯定没问题，你放心，你这么多年定清楚了。就除了前两年，然后疫情那两年出新时段以外，这么多年经济行业一直都是蛮上蛮下。我们请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。

发言人1   19:30
反正我们自己找厂家。对，明白，确实咱们这个表现表。对。

发言人1   19:37
然后下面一个是问题，就是那个汇率这块。因为我们看到可能三季度的话，这个汇率美元还是在走弱。我不知道咱们这块的话会不会对三季汇率会有一些影响，或者说咱们有没有大概测算过。我没有，我最近没有去问三季度的汇率损失有多少，但肯定还是会有的，因为你我们的美元的强势一直都有。虽然我们已经在控制，通过对冲等等都在控制，但肯定还是会有。但我公报的应该没有一二季度多，因为一二季度的幅度会大一些。

发言人1   20:16
是的，应该就是环比会有一个收窄。对，应该是在好不好抓。现在市场都在这个鼓吹，是不是要到5.5是吧？是明白我的还好。

发言人1   20:33
然后为什么？对，为什么我们好呢？因为我们我们的美元的或者外币的这叫什么投顺也好，长城，其实不太多。但是友商友商会麻烦一些，因为他特别多因为他特别多，他外地，因为他他的那个资金策略跟我们不一样，他他不是国内买这个，拿了很多负债，都拿了很多人民币，然后这个资产端放了很多美外币所以它可能会影响比较大。我们还好，我们我们其实一直在控制我们的美金的每天的存量。好的，很清楚。然后另外一个就是咱们大的方向上，目标肯定还是说提亚会逐步落地。那11月的价这个价格咱们大概是什么时候会出来，或者说我们会通过观察哪些信号或者指标去去去录去制定的。

发言人1   21:31
现在肯定还没有定11月份的，因为两个因素你现在还没有完全确定。第一，你十月份的十月份的涨价都还都还不断的在在去试探，都已经超过试探。所以我觉得价格有时候也是试探出来的。当然我们自己会有一个想法，比如说我要涨三美金、五美金、三美金，但都是一步一步试探出来的。所以11月份也要看，确实要看后面的那个实际情况。第二就是说也要看也要看那什么，也要看原料的变化情况。明白，可能要综合看一下。好的，明白。

发言人1   22:11
然后下面的问题就是关于咱们PI手套这块。PI手套这块咱们可能之前提到说我们的打算可能是可能自己破产，然后也可能通过一些外部并购的一些方式去实现这产能扩张。我不知道目前看咱们现在对于这两种方式是怎样一个评估就是因为现在是自己做，因为自己做的话，我们因为我们本身自己是有这个技术和能力的。第二，买的那个，我就看过，反正就是成本就不太行，肯定是自己找划算。好的，明白。好，我这边暂时没有其他的问题了。感谢郑总的回答，就是他就会秘书再播报一下提问方式，谢谢。

发言人1   23:04
大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键再按数字一，网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键再按数字一。网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。

发言人1   23:43
郑总，我目前看到暂时没有新增的问题了。然后今天其实您已经把这公司方方面面讲的都很清楚了。然后也确实看到我们三季度也确实取得一个很好的经营业绩，然后包括整个速度还会向上。郑总您那您看就咱们今天的交流要不先到此结束。好的，谢谢。好嗯嗯嗯嗯嗯好的，感谢郑总时间，也感谢各位投资者对中红医疗的关注。后续如果说有任何交流需求，也欢迎联系邓总或者联系我们团队。今天就会议就先到此结束，最后感谢郑总，感谢各位投资者参会。郑总。
