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关键词
张家界 周总 文旅 暑期 国庆 境外游客 大庸古城 天子山索道 营收 净利润 韩国 俄罗斯 欧美 客流 客单价 免门票 酒店 客栈 改造 门票收入 

全文摘要
张家界公司近期经营业绩良好，旅游热度和公司股价上涨，特别是入境旅客数量在1至8月份增长20.47%。周总预测暑期及国庆期间旅游需求旺盛，设定了下半年收入与利润目标。大庸古城运营表现突出，客流、收入增长，成本费用有效管理。公司筹划资产注入与资源整合，聚焦旅游与科技融合。针对投资者关切的财务状况，周总确认公司财务稳健，资金充裕，具备进行资产收购的能力。

章节速览
00:00 张家界公司经营与旅游市场动态分析
对话围绕张家界公司的经营状况及旅游市场动态展开，介绍了公司基本情况，包括成立时间、上市信息、业务范围等，并回顾了今年暑期的经营情况，展望了国庆假期的出行预定趋势，强调了公司作为区域文旅运营主体的优势和市场潜力。

05:25 张家界暑期旅游市场分析与境外游客增长趋势
对话讨论了今年暑期张家界旅游市场的增长情况，指出尽管国内游客有所下降，但境外游客的增长弥补了这一趋势，尤其是来自俄罗斯、欧美等地区的游客增长显著。通过组织宣传促销活动和深化与国际旅行社的合作，张家界吸引了大量外国游客。预测未来境外游客的增长将持续，得益于延长的免签政策和全球对张家界旅游的吸引力提升。

12:18 公司营收目标与下半年经营计划解析
公司上半年营收2.12亿，同比增9.34%，全年目标6.08亿。下半年需实现3.96亿，计划中包括大庸古城开业与天子山索道并表，预计推动营收增长。上半年亏损缩小，二季度扣非净利润转正，显示经营向好趋势。全年扣非净利润目标待年报公布。

17:26 大庸古城与天子山索道经营状况分析
讨论了大庸古城自7月10日重新开业以来，8月和9月客流情况及平均客单价，指出因两大主要营收项目未开业，影响了整体收入，预计开业后客单价将提升。同时分析了天子山索道2025年营收和净利润预测，认为下半年营收表现良好，可能优于去年。

22:27 大庸古城项目运营与收益分配解析
对话围绕大庸古城项目展开，详细介绍了与芒果文旅合作的利益分配模式，包括固定运营费用和门票收入分成。项目正进行提质改造，预计年内完成，营收预计占古城总收入的4%-50%。此外，讨论了暑期极端天气对客流的影响及应对措施，以及杨家界索道的客流增长与收入下降的现状和未来计划。

30:12 公司未来资产注入与资源整合计划
对话围绕公司未来旅游资源整合及资产注入计划展开，重点讨论了优先考虑的资产类型，如景区、索道等，并提及资金充裕情况及全国范围内优质旅游项目收购意向。此外，还探讨了旅游加科技方向的合作机会。

发言总结
发言人1
首先介绍了张家界总理周总受邀出席，并分享了公司近期的发展情况，包括股价回升和旅游热度攀升。提到1至8月张家界接待入境旅客同比增长20.47%。上海证券报也报道了公司董事长对未来发展的重要解读。他强调了张家界市的旅游景点数量及重要性，并介绍了嘉里集团的基本情况和旅游业务范围。讨论了张家界市的地理优势和旅游成就，强调了其在全球旅游业中的独特地位。分享了2023年暑期和国庆节期间旅游市场的情况，提到境外游客增长显著。展望未来，认为境外游客增长可能持续，讨论了公司的经营目标和盈利预期，以及大庸古城的经营情况和未来旅游资源整合计划。最后，回答了投资者关于公司财务状况、资产收购计划等问题，表达了公司对未来发展充满信心。

要点回顾
能否介绍一下张家界的基本情况和旅游资源？
发言人1：张家界位于湖南省西北部，地处武陵山脉，拥有世界首批自然遗产、全球首批世界地质公园等丰富旅游资源，是全国文明风景区和首批5A级景区。全市各类景点三百多个，其中5A级景区两家，年客流量约6000万至8000万人次。

公司近期的整体情况如何，包括暑期和国庆节前的出行预定情况？
发言人1：今年暑期，公司的旅游增速相比其他景区有所增长，但整体增长比例不高，依然保持个位数增长。尽管国内游客有所下降，但境外游客增长幅度较大，填补了国内游客的减少趋势，使得整个暑期旅游市场基本实现了同步增长，增速在个位数以上。

今年暑期及国庆节前后，张家界市接待入境游客的情况如何？
发言人1：今年暑期，张家界市接待入境旅客同比增长20.47%，达到99.4万人。从境外市场来看，韩国仍然是最大的客源市场，占比约22%，而俄罗斯、台湾、香港、西班牙、美国等国家和地区也有所增长，尤其是俄罗斯和欧美的游客增长较快。

未来入境游客增长的可持续性如何？
发言人1：境外游客增速较快，特别是俄罗斯和欧美市场增长明显。虽然韩国市场的增长有所下降，但随着市场分析和宣传促销活动的进行，预计未来一段时间内入境游客的增长仍可维持较快势头。

公司下半年的整体收入目标是否能接近全年目标，以及原有业务如天子山索道、大庸古城分别会贡献多少？
发言人1：上半年公司制定了6.08亿元的营收计划，由于今年是重庆重整后的第一年，引入了产业投资和赋能，增长比例较大。上半年实际营收为2.12亿元，同比增长9.34%。下半年预计实现约3.96亿元的营收，基本能完成全年目标。其中，下半年大安古城计划于7月份开业，其营收预测已纳入整体计划中。目前来看，下半年旅游旺季将带来增长，加上天山索道并表51%股权的贡献，管理层正按照6.08亿元的计划推进工作。

全年是否会有一个扣非净利润的目标？
发言人1：今年公司完成了重整，重庆收益为3.27亿元。尽管如此，全年仍有望实现盈利，具体扣非净利润数据需待年报公布后查看公告，目前不好预测。但从上半年数据可以看出，营收在增长的同时亏损也在缩小，且二季度单季度扣非净利润已转正，显示公司经营向好。

大庸古城在8月和9月的整体客流以及同比增速情况如何？
发言人1：大庸古城方面，由于去年处于重整阶段基本处于闭园状态，今年7月10日重新开业，因此今年8月和9月的数据没有可比性。不过，可以关注的是，今年整体人次平均客单价的情况。目前统计，7月份客单价约为10元，8月份约为12元，9月份目前统计也大约是12元。此外，景区内的客栈酒店和大型剧目“大人患病”尚未正式营业，这两块未计入当前营收内，但预计开业后会对客单价产生显著提升。

天子山索道今年下半年能贡献多少利润？
发言人1：天子山索道今年完成收入51%的股权交割，2025年预计营收1.2亿元，净利润约为3900万元。今年上半年，核心景区整体上保持增长，暑期也有个位数增长。因此，判断天子山索道下半年的健康所得营收相比去年会有所好转。

我们公司与芒果文旅合作的项目中，利益分配是如何划分的？如果项目后期流水较好，能否为上市公司带来充分的利润？
发言人1：这个项目中，电广传媒和芒果超美作为产业投资人认购了上市公司2亿股股票，并与张宇集团三家公司共同组建了展览公司，各自出资6000万元。对张家界大庸古城的提质改造主要由展览公司投资建设，运营方面签订了合作协议，其中每年有固定的700万元运营费用给上市公司，门票收入的10%也会归于上市公司。因此，整个运营收入和成本主要由大庸古城承担，而投资部分则由诈骗公司负责。这样设计是为了确保投资方能收回成本并获取收益。

大庸古城内的遇见大庸、大庸幻境等节目后期投运计划及预期收入增量如何？
发言人1：目前正在进行大庸幻境项目的改造工程，预计年内完成。该项目将成为古城内重要的收费项目，营收占比约为门票收入的4%到50%左右。

今年暑期极端天气对客流收入的影响如何？七月是否影响更大？
发言人1：今年暑期客流初期有所下降，但七月份比去年同期下降幅度不大。而到了八月份，客流不仅弥补了前期下降，还实现了增长，整体呈现个位数增长态势。

针对杨家界索道单客收入下降，公司有何应对措施或计划？
发言人1：张家界景区内实行三索一体联营模式，即将天子山索道、环石镇索道、杨家界索道及百龙电梯进行统一收费并按比例分配收入。目前杨家界索道分配比例为13%，由于协议即将到期，公司计划洽谈调整分配比例以提升整体营收水平。

公司对于未来旅游资源整合及资产注入有何考虑？
发言人1：公司已提出建设目的地旅游资源整合运营平台，并有意优先考虑景区、索道、酒店、旅行社等优质资产的并购。同时也在积极寻求湖南省内乃至全国范围内现金流充足、成熟且有潜在开发价值的旅游项目资源，特别是现金充足、无需待开发的项目，并且关注旅游与科技相结合的方向。

收购完成后，账面资金剩余多少？未来是否会因进一步资产收购而面临现金压力？
发言人1：根据上半年财报，公司收购天山索道51%股权后，账面资金依然充裕，还进行了结构性存款。目前资金状况良好，有足够的现金储备应对未来的资产收购需求。

