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全文摘要
电动矿卡被视为矿山设备的重要组成部分，当前市场份额约为15%，预计未来几年电动化率将显著提升，特别是在露天矿用卡车和宽体自卸车领域。紫金龙进作为电动矿卡领域的领军企业，已推出多款电动化产品，包括350吨和220吨级别的矿车，并与紫金矿业合作，加速矿山的电动化和无人化进程。紫金龙进的电动矿卡保有量增长迅速，预计到2026年将达到1400台，显示出强劲的增长势头和市场竞争力。整体而言，电动矿卡市场潜力巨大，紫金龙进作为该领域的领先投资标的，具有显著的投资价值。

章节速览
00:00 电动矿卡行业分析与紫金龙进业务进展
分享了电动矿卡在矿山设备中的重要性，指出其占矿山设备市场约15%，并预测未来十年增速约5%-6%。同时，分析了紫金龙进在电动矿卡领域的业务进展，强调了金属价格高位对行业增长的推动作用。

03:47 矿卡电动化趋势与市场潜力分析
对话深入探讨了刚性矿卡与非公路宽体自卸车的区别，重点分析了刚性矿卡的高价值量和电动化趋势。尽管当前电动化率较低，但随着经济性提升、矿山绿电成本下降及国产企业技术突破，刚性矿卡电动化前景广阔，预计未来电动化率将显著提升，市场空间巨大。

09:53 紫金龙进新能源矿山装备发展迅速
紫金龙进重点推荐新能源矿山装备，已形成350吨、110吨及220吨电动矿卡产品线，上半年实现15台交付，子公司矿山装备项目已盈利，预计未来出货量提升将驱动业绩增长。紫金集团计划三年内实现矿山装备变革，电动矿卡保有量从2025年700台增至2026年1300台，上半年新采购400台电动矿卡。

12:39 紫金控股与矿山绿色能源转型
对话聚焦紫金控股在电动车采购与矿山绿色能源领域的积极布局，强调电动矿卡与矿山绿电结合的综合解决方案，认为公司充分受益于矿山绿色化转型，是A股市场核心标的，值得重点推荐。

发言总结
发言人1
他，东吴环保的刘一轩，在晚上的路演中对参与的投资人表达了感谢。他强调了电动矿卡在矿山设备领域的重要性和市场潜力，指出该细分市场占比约15%，预计未来几年增速为5%-6%。刘一轩详细区分了电动矿卡的两类应用：刚性矿卡与非公路宽体自卸车，并强调了电动化趋势的经济性优势。他还特别提到了紫金龙进（原龙进环保）作为东吴环保的长期重点推进标的，在电动矿山装备领域的进展。这包括了新产品成功下线、签署的合作战略协议，以及积极的盈利情况，这些都展示了公司在电动矿山装备领域的竞争力和增长潜力。

问答回顾
发言人1 问：电动矿卡在矿山设备中的占比和市场空间情况如何？
发言人1 答：电动矿卡是矿山设备中的一个重要细分领域，占据了整个矿山设备市场大约15%的份额。从增速角度看，电动矿卡市场的年增速与整个矿山设备市场的增长相适应，并且随着金属价格维持高位，增速有望进一步提升。预计在2025年到2035年的十年间，电动矿卡市场的复合年增长率接近6%。

发言人1 问：矿卡可以分为哪两类？它们的主要区别是什么？当前中国宽体自卸车和刚性矿卡的销量情况如何？
发言人1 答：矿卡主要分为刚性矿卡和非公路宽体自卸车两类。刚性矿卡具有刚性焊接车架结构，底盘更刚性，载重一般在100吨以上；而非公路宽体自卸车则采用接近自行车结构，载重普遍在20吨至80吨之间。从单车效率角度看，刚性矿卡更适合大型矿山环境，且单台价值较高。中国非公路宽体自卸车年销量约为2万台，而刚性矿卡在2024年的销量大概在2500台到3000台之间，后者销量规模相对较小，但单台价值远高于宽体自卸车，例如紫金龙进（原龙进环保）的产品单台价值接近1000万元。

发言人1 问：电动化趋势对矿卡市场有何影响？
发言人1 答：目前，矿车电动化率已超过20%，呈现明显上升趋势。其中，宽体车电动化率相对较高，而刚性矿卡电动化率较低，但仍存在较大的电动化空间。电动化推动的原因在于经济性逐步显现，国产企业在刚性矿卡领域突破了海外企业的技术壁垒，通过纯电或混动等方式实现产品的成熟设计与出货。

发言人1 问：在矿山端，您提到的用电成本问题是如何影响矿山电动化的经济性的？
发言人1 答：通过使用矿山绿电，可以有效降低矿山的用电成本，进而提升矿山电动化，尤其是电动矿卡的经济性。由于近期能源成本上涨压力较大，矿山方面有动力寻求降低能源成本，而这将进一步推动对矿山绿电的需求，进而促使更多地区能够提供优质、稳定且低价的电力，从而提高整个矿山设备的电动化率。

发言人1 问：矿卡为何适合电动化改造，以及其经济优势体现在哪里？
发言人1 答：矿卡因其作业路线相对固定，非常适合进行电动化改造。根据紫金矿业的测算，国内矿山中，与同等条件下油车相比，电动矿车的成本大约能便宜29%，这是一个极具吸引力的数字。随着更多矿区配合矿山绿电推进用电成本下降和稳定电力获取，电动化率有望进一步提升。

发言人1 问：目前电动矿卡在国内市场的潜在市场规模有多大？
发言人1 答：以钢厂为例，国内大约有2500台消耗量，如果全部转向电动化，市场规模空间相当可观。此外，国内做油矿卡的企业较少，而电动化产品具备性价比，因此可以预期这一领域将加速放量。

发言人1 问：紫金龙进公司在新能源矿山装备方面的进展如何？紫金龙进公司在矿山装备业务方面的盈利状况及未来发展预期是怎样的？
发言人1 答：紫金龙进公司将新能源矿山装备视为重要的第二成长极。今年上半年，公司已成功交付350吨电动钢卡，并与紫金阁的企业签订了110吨电动矿卡及无人车的合作协议。公司目前拥有三个具备竞争力的产品系列，实现了从小吨位到大吨位的全面布局，并以电动化为主导，展现出良好的市场表现。在今年上半年，紫金龙进公司的矿山装备项目公司已实现约1600万净利润，且在二季度盈利表现优于一季度。随着矿山出货量的提升，尤其是矿山车出货量的增长，预计这部分业绩会有更好的释放。同时，紫金矿业作为控股股东，正积极推动物资采购及电动矿卡的更新换代，有望在未来三年内实现显著增长。

发言人1 问：紫金矿业在电动矿卡采购和保有量方面的最新进展如何？
发言人1 答：紫金矿业在电动矿卡采购方面持续加速，上半年新采购了约400台电动矿卡，使得截至2026年630日，紫金矿业的电动矿卡保有量达到约1314台，同比实现77%的增长。这表明紫金矿业不仅在自身内部加大电动化装备的投入，也在市场上积极推广和应用新能源矿山装备，显示出明确的产业趋势和公司竞争力。

