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发言人1   00:00
这个T的量产是临近的，而且目前机器人板块也处于比较低的一个位置。所以从行业角度来讲，当前还是具备比较高性价比的一个配置位置。荣泰它作为T链的核心供应商，公司目前在手的订单也是非常充足。而且从份额来讲，它也是占半数以上绝大多数份额的一个核心供应商。然后这个整体的确定性就是订单的确定性还是非常强的。除此以外就是它的这个主业，主业部分也是非常强劲，整体这个增速维持20%到30%的一个增长，而且毛利率一直是处于35% 5左右的，非常高的一个水平。所以综合以上三点，我们对浙江永泰还是维持持续推荐的一个观点。

发言人1   01:12
然后接下来就是分为这个行业，以及公司的机器人业务进展，还有它的主页这三点来展开一下。首先就是从行业这边来看，虽然这个T的量产一直有推迟，但是我认为在这个时点上我们还是可以更为乐观一点。虽然目前还没有大规模的一个量产，但是我们从8 9月份以来，是能够看到一些量临近量产前期的一些迹象。比如说近期这个T的自动化呈现调试顺利，然后整体的良率提升，也向供应商下发了大几千台的新订单。这个也是首批千台级别的这样的一个订单。然后整体我们预计今年这个机器人特斯拉V3的交付量是在会在1万台以上的这样的一个体量。那一个是近期他向供应商下发的比较大体量的订单。

发言人1   02:35
然后另外就是八月份的时候，这个订单有上EDI系统，此前都是通过邮件来发送的那这样一个形式的转变，其实也标志着整体订单的下发更加的标准化和规模化。这个也预示预计预示着特斯拉很快会启动生产。所以综合近期的一些现象，我们认为T的量产还是在近1到2个月可以期待的。

发言人1   03:18
然后目前供应商都是处在加急备货的一个状态，整体估计到年底的话会达到周产数千台的一个供货能力。这个是T这边的一个进展。然后除了海外，国内这边也是近期我们也可以看到这个一些布局和进展。一是这个语速已经完成了IPO上市。那在上市之后，公司肯定有更加充足的资金来进行相关业务的一个拓展。然后语数也是全球首家规模化盈利的智能厂商。

发言人1   04:10
另外就是小鹏，近期他的这个机器人业务完成了首轮超9亿美元的融资。这个投后估值的话是在63以上，整体的这个融资还是非常超预期的。他的这个Allen机器人估计是会在今年年底量产，然后明年实现一个销售。除此以外像小米，还有理想智远这些国产厂商也都在推进机器人的一个布局。所以整体来看就是国产链和海外链的一个共振。整个机器人行业的景气度也是有望提升，就是行业处在一个蓄势待发的这样的一阶段，这个是目前行业的一个进展。

发言人1   05:04
然后第二点的话就是从永泰这边来看，他的这个机器人业务也是在持续的顺利推进的。首先就是他订单这个层面，我们认为就是横向对比其他供应商。荣泰的这个订单体量相对来说还是非常大的，是在万台以上的一个一个规模，就是他的在手订单是在万台以上。像这个6到7月份，基本上是交交了大概500对应500台机器人。然后9到10月份公司的这个订单基本上就可以爬到周产千台以上的一个级别，就是1000台以上。然后到这个年底周产是能够达到2000台以上。

发言人1   06:08
这个是公司比较明确的一个在手订单，并不是说订单指引。而且这个订单也已经上了EDI的系统，所以整体的确定性还是非常高的那至少年内的这些订单基本上不会有什么变化。然后在这个系统之内，明年的订单也是到明年年底的订单也是可见的。但这个因为隔的时间还比较远，所以存在上下调整的一个可能性。但是年内我们算下来是有1万台以上的一个级别，这个订单体量和规模还是非常之确定的。那整体的订单还是相较其他供应商来讲，还是占整整个量级，还是比较比较大的，是超过其他供应商的。

发言人1   07:14
然后这个我们也能倒退出公司的份额。永泰它作为整个机器人环首批拿到定点的这个环节，就是四杠环节的核心供应商。但他现在就是按照他的这个订单来倒推，他的份额是能够占到绝大多数的，甚至是在8% 8 9 10这样的一个份额。然后往后看的话，他的这个份额肯定不能说一直维持到这个90%这么高的一个一个区间。后面应该就是随着其他供应商上来，永泰的份额还是会有小幅度的下滑，但是整体应该还是会维持在半数以上的。请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。

发言人1   08:17
所以他荣泰相当于是在第一轮大的这个合同周期里边，这个是三年的一个定点周期。在这一轮周期里边，荣泰还是具备明显的一个卡位和先发优势的，份额是占绝大多数的。这是整体订单和订单和份额的一个情况。然后需求需求方面还是确定性还是比较高的。然后从产能端来看，我们认为公司也是具备产能端的一个优势的。一方面是公司是有海外工厂，因为后续T这边的话他所要求的产能应该都是从海外来进行发货的，国内的工厂是难以满足的。一方面是公司它具备泰国工厂，就海外工厂这样的一个优势，另一方面它整体的产能规划也是非常庞大的那这个比较庞大的一个规划，也保证了公司会有足够的产能来满足提的一个需求，就是能保证规模的交付。

发言人1   09:39
目前从进展来看，泰国工厂也是在持续推进中。预计到11月周产会到2000台这样的一个产能。这个是一条线的一个111个产能的量，然后在十月底之前都是用上海这边的产能来进行交付。然后这个是供应的一个情况。

发言人1   10:14
然后今年的话我们除了T这边，我们还能看到公司和其他国内客户也是有一些对接的。像语数和巨人，然后供的这个大四杠和小4杠都有。还有像零星巧手、瑞声科技、小鹏、小米这些公司都有对接。那这一块也是国内估计也能贡献有个千万级别的小几千万的一个收入体量。这个是T以及国内客户目前的进展。然后。

发言人1   11:28
我们能看到一些实质性的进展，随着后续公司新产品的一个拓展，整个公司供应的这个产品的价值量，也就是整体供应的单机价值量也是会持续提升的那后边远期目标的话大概对应2到31000台的价值量。这这些的话是公司的目前产品的一个情况。然后我们认为公司今年初算了一下，整体的整体的在机器人相关的收入还是会比较可观的。那公司应该也是为数不多的今年能在财务报表上能体现一定量的机器人收入的公司。这个我们认为也是公司就是能能证明他这个机器人业务进展相较于其他公司更有更快，然后订单更充足的一个点。就是可能在年报的年报上我们就能看到机器人收入的一个体现，这个是公司整体机器人的一个情况。

发言人1   13:00
然后再有第三点的话，就是它的这个主业，主业一直相对来说是比较稳健和强劲的那今年上半年云母的这一块收入是有将近八个亿，同比40%的增长。其中新能源相关的收入大概是在七个亿，同比50%的增速。整体来看，二季度的这个主页端的增速表现还是比较亮眼的。我们认为主要是像丰田，还有斯特兰蒂这样的，还有大众等等一些海外项目进展还是非常顺利的。公司他海外订单的可见度还是非常高的，目前在手订单有将近100亿元。对，是属于这个意向名单。那往后看，主要这边我们预计是能够维持25%到30%的一个增长。

发言人1   14:03
另外就是云云母这边的这个竞争格局还是非常稳固的。公司在像大众还有ST等一些欧洲车企里面，它都是独供的一个位置。然后海外车企它的价格和盈利相对来讲都会比较好，就没有国内这么卷。所以我们可以看到公司的毛利率一直是维持在35%左右，甚至更高的一个非常高的一个水平。因此主业这边整体来看，我们认为还是能够稳健增长，而且还是比较强劲的这样的一个状态。

发言人1   14:47
然后最后总结一下，就是这个整体在盈利来看，我们预计2627年的归母净利分别是3.8和5.9亿元，同比都是40%以上的增长。然后现在来看，公司的这个市值大概是在250亿元。我们认为这个整体来看，它的下行空间还非常有限，就是基本上是到底了。因为往后看的话他的这个主页这块就是可以有将近150亿元的一个一个市值体量。然后机器人这边的话整体向上的空间还是非常可观的，所以我们当前位置还是持续看好。

发言人1   15:47
公司看到这个500亿的一个市值规模，一方面我们认为它的主业这块是比较稳健和强劲的。然后再有的话后边比如说就是现在核心就是看这个T这边的一个上量。只要T1旦规模量产，那公司这边其实这个整体四杠这边进展是非常快的。然后另外我们后边时不时还可能看到一些其他产品的新的进展，比如说手工模组，指向器等等，也会有一些新的一些彩蛋。这些都是支撑公司后续整体机器人这一块向上的一个核心驱动因素。对还是对公司维持重点持续推荐。然后以上的话就是我们今天对于今天会议的一个内容的全部汇报。然后也欢迎各位领导和我们团队做进一步的沟通和交流，然后今天的会议就先到此。
