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发言人1   00:00
欢迎参加我们本次电话会议。我是东财经电台团队的严总。今天我们有幸请到了这个电子部的行业的资深专家，然后来跟大家分享交流一下行业最新的一个动态，包括一个后续的一个展望。今天电话会议也还是分两部分。然后第一部分的话还有请大家先介绍一下，最新的一个行业的一个动态。然后后面第二部分的话，我们会留交流提问的环节，接下来的时间交给大家，谢谢。

发言人1   00:18
大家好的好的，是这样的趋势跟那个二级市场走势是完全是不一样的。反正就是这个东西价格还是一直在涨。然后我记得我四月份的时候就说过能涨到15块，但是当时我也就是这种感觉。现在基本上其实上个月一些低端的价格已经到15块了。

发言人1   00:35
这个大概这么长时间，大家应该也都关注的话，也都知道。这个月又涨了20%，当然就是说高端一点的7628是10到15，那也就是比连续三个月加速了。那么后面还会不会加速，我的判断是会了，至少到年底。而且还有个很严峻的一个形式是什么？就是如果年底如果你到年底还没有一个缓解的迹象，那明年还要涨一年，这是我的一个个人判断。

发言人1   00:58
没有去跟其他人交流的是为什么？因为展会也开了，然后国产织布机有几家的，应该也还能支一支电子户。而且现在布局的跨界过来的非常多，那还是我之前的观点，那就这里面的low how以及门槛还是蛮高的。所以你不说浪费，你就算他要用的话，那这个杀他都不够，包括什么邦邦股份，听说了。对的，还有棉纺的，还有那些把1.9米的这部机改成棉纺机。丰田的改革来做7888的，视频都发出来了，看上去还行。当然可能这些都是一些低端的，就不属于电子级的，不在我们讨论范围内。但是就是这种现象，但是一旦他比如说是这样的，我讲这样讲，给他分个层。

发言人1   01:46
上半年主要就是AI这一块我们都在关注？那AI这一块的需求确实是非常大，而且也是最高端的。这一块其实从去年到现在一直是供不应求的，大家也都知道。现在供不应求的就是你也是从今年年初到现在供不应求的，就是普通的这些，不管是薄股还是厚股，就是从10系列的到76系列都缺。但是现在是在加速状态，那么紧缺的状态，看不到一点缓解迹象。并且还有不断的人进来，就是说抢占这个市场份额，我是要抢占这个老乡挤过头跨行进来这些人。

发言人1   02:20
所有的你看到的都是买直播机现厂房，然后支付对吧？但是扩杀的到目前为止都已经公告出来了，没有了，也就是一个确实的，还有一个就是建造的，另外就是说山东玻纤，它如果是要改电子纱的话，也没多少。而且这两个炉子之间的温差是在三四百度，所以这里面还有很多的，还不如新建一个。说实话是这样改的话，除非他真的有人帮他去搞定那些技术环节的落后，不然的话也是短时间内出不来。就算出来了也也是不够的，很好算。这个东西你10万吨，然后你就算我们不说7828，就算2116的，你差不多是三吨每万米你这一算也没多少，也没多少量。说实话，所以这东西真的是很紧张，很很紧张。而且说实话有些你看像去年扩出来的那个东西，有一定的品质问题。

发言人1   03:07
所以他其实就上市公司扩出来的，他也没有说百分之百的那么好，知道吧？他那个就是可就比如你规划的是10万吨，正儿八经的用到真正的布上面的，我估计就7万，就打个七折。所以现在杀是越来越紧张，真的是越来越紧张。所以这次整个行业都在上下游，我有一种一个新的判断，就是可能因为国庆这一次要放的假比较长，那么可能会从上游到下游都会多放点假的，哪怕生意再好都会放假缓一缓。因为确实太紧张了，从去年到今年一直忙个不停，结果搞到现在，真的是怎么说呢？瑕疵太紧了也不好。我估计到时候会有趁这个放假缓一缓，缓一缓心情，还不是缓一缓那个订单。

发言人1   03:51
而且这个要分两块，分两个方面的。一个方面是头部的企业，你进入海外供应链的，他有合规的审查。就比如苹果那边，他对他的供应链的要求就比较高，对吧？你不可能就一天到晚就加班上班，这些他有合规的审查。那么这是头部的那后面的尾部的那你头部的放下了，杀也会少或者怎么样的，那么他也买不到撒，那么他也会放假，这样就是整个环节会缓一缓，但是时间也不长，也就有两三天的事，我估计不影响大局，涨价的大局是不影响的，还是在加速的状态。

发言人1   04:23
然后就是看建涛的，建滔虽然说7月17月10号左右，点火，但是他真正的全部出来要到年底。他如果那个出来，目前已经算了好多遍了，反正感觉还是不够。所以到时候年底如果不不不那个不缓解的话，那明年真的是要涨一点了。而且这种淘汰赛就进入那种供应链的淘汰赛，为什么？

发言人1   04:47
就是到目前为止，科技方面大部分人看的也都是叫英伟达的脸的。叫什么打脸，这个我也不是特别懂。但是现在谷歌是追的特别猛，他的那个资本支出也好，各种方案也好，其实你们如果是做这一块，应该比我还更更专业一点。他需求量也非常夸张。就是特种部这一块，当然你用特种部他也要搭配那个普通部。另外还有什么亚马逊也冲的比较猛。

发言人1   05:12
剩下的就是还有一个最新的消息，就是日本那边有一个叫那叫什么来着，什么旭子还是什么东西消息子，你们可以网上查那个硝子旭硝子，旭硝子，旭硝子。对，二十多年没做这个电子部了，现在又回来做了。但是你想日本企业扩张想都不敢想的事，那说明这个行业有多紧张，不景气，只能这样说好吧，这就是我大概的一个判断了。就短期内以及到明年到到年底，到年底，到明年的话，明年可能会有新的一些变数，也不一定到年底肯定会一直涨这个东西。你看现在15块的话，涨到20块也可以想一想，或者一也可以看一看。对，但是普通的薄布更薄的就长的更多。大概就是这样说一下，就是说大概的一个行业的一个现在的一个情况。

发言人1   05:57
明白，好的，谢大家。麻烦备注，你先问问一下方式吗？大家好，如需提问电话端的参会者，请先按话机上的星号键，再按数字一。网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。大家好，如需提问电话端的参会者，请先按话机上的星号键，再按数字一。网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。

发言人1   06:26
好的，专家我先请教几个小问题，第一个就是关于涨价的问题。因为九月份涨完之后，现在7628大概在11到接近12块钱了，对吧？这个厂家就是创新的这个价格参考。然后我现在其实市场也有一种声音，就觉得这个90月份可能就是下半年的一个需求旺季了，就可能有消费电子业旺季了。

发言人1   06:42
那很多人担心就是说到了11月份，可能这个需求是不是有所边际放缓。然后这一块是不是90月份会不会比较暂停涨价的这个趋势，比如说这个涨幅收窄，或者是可能比较间隔一个月要不涨了，你怎么看这个情况呢？不是，这个我感觉完全没必要。因为现在就是供不应求的状态，怎么可能会给你缓下来。我多存一点，明年接着，明年接着涨的话，我是不是拿的是便宜货？就跟那个谁一样，就是我咱们这个电话会尽量去不要录，不要外传了，每个感觉都都，所以我不太好讲这些东西。

发言人1   07:15
你看去年今年上半年，我说那个红山电子，为什么我特别看好他？但是他六七块的时候，因为他去年就存了1亿的股，所以在这个行业内，不可能让它这个价格降下来的，知道吧？这是很大家都知道要涨，它怎么可能会缓解呢？而且就是产能不够，而且新进入的就算你那个，这怎么算他也不会的。这东西做生意的常识，明年就不需求没有了吗？明年只会更夸张。这个东西存在半年也不是不能用，对吧？这不可能，所以这个担心完全没必要明白。

发言人1   07:46
所以就是说起码看到年底可能就是11月、12月基本上是延续的是美味的这种节奏，对吧？对，可能就是怎么说呢？我我我就目前的看我我看我的看法，我个人看法还是会一直加速，哪怕10月11月说明加速更猛。明白，因为其实在中国现在就没有这个，对，超过15块的问题应该也不大，真的不大。

发言人1   08:11
这里面是怎么判断的？还有一个刚才其实低端的，我说的没说的那么细。我低端的其实也可以说一下，就是很多就上半年很多做那些纺布的那些企业，对吧？有的也有相对做的稍微好一点的。对我就不点名了。

发言人1   08:24
就是他们支付的工艺经过这一将近一年的磨合，他也能去做一些电子级的那些布的单子。对，当然这都是一些，当然这不我说的不影响主流，就不影响这些高端的，这些主流的就是上市公司的这一套。但是你其他的小的不同板厂以及那些PCD厂，它也是还是那一套一样的逻辑，就是还是要存活下来，自己还是想往高端的去走吧，对吧？那之前做访部的，他现在能做电子鱼了，他等于对于他自身来说就是升级了。

发言人1   08:52
请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。所以这一块的需求真的是非常的夸张，真的是非常的大，只是没有机器的测算过。但是这种厂我可以讲几个地方，叫山东的单县，七十多家这种厂出来一两个应该问题不大。江西的九江山东的单县，江西的九江，然后江西赣州上犹县一百多家，然后昆对昆山有江苏有很多的这种厂，有一两个走出来的。他给他自身升级下来，你想这个也是真正的这个量，这个需求真的特别大我之前就是公开的，没怎么说。

发言人1   09:30
这个很多千步的行业相当于什么？相当于一个桃子，电子部就相当于桃子边儿特种不随尖的尖。现在桃子身上那一部分它也在催熟，它也在变钱。再去想形容一下，应该是比较好理解的。

发言人1   09:47
但是明白，现在就是电子化这一块真的是卡的非常死，没有人有那个技术，就是那些小小影响，一个月你就算好一点的，你就才几百万米那真是已经很好的那种几百万米，他们就没有资金和实力和技术去那个电子厂。现在最主要的就是杀真的是不够。而且台湾那边我算一下，台湾那边有个布也没有上都是不都是部。这真的是真的是真的是我想象不出出来他这个东西他怎么缓解。到目前为止，哪怕现在就是消费电子一点不用了，那么我就感觉就是都还大概能支撑，大概能缓住。除非是这样，不然的话是不可能缓住的。缺口就是在我估计有百分之这个消费电子的占比来算的话，至少就是缺口有20%以上，因为涨价是很严重的。

发言人1   10:38
大家现在纺布现在这个规模有多大呢？这个有没有大概了解？而且他他现在纺布用的这些原材料主要是用在哪些？它是属于也是服先杀波先杀属于什么中点？还有重点的电子级的是属于无点的。它这个两个里面有什么区别？

发言人1   10:54
窑炉的温度差，我刚才说了，就是差三四百度知道吧？它当然温度越低能耗越低，它就更更简单。你五点的话，你就要高个三四百度。当然特种部的就温度更高，就是供应各方面控制就更更那个了，要更精细化。

发言人1   11:08
所以这个像你怎么说呢？就是像我们所用的所有的那些白色家电里面的一些低端的，以及反正你用的，你只要用到电控制的相关的，基本上除了开关，现在开关也用了，都要用的这些绿色的小板子电路板，这个都是属于波线，只是说有的是反布，有的，是真正的电子部，高端的可能就是电子部。你看那个几十块的那种手机，它不可能给你搞那个做阻燃的那种电子服务器给你做的，是吧？那成本在那里？所以这一块里面也是一个庞大的基础，那么会有人往上进一步。

发言人1   11:39
我就是说这个没有统计过，但是非常大。因为这个从支付机上可以看得出来，这现在讲的是这段这部机我估算下来就是在年初的时候，大概有3万台，就是丰田的。你想真的做这些特种部的以及高端的，就是上市企业的这些大家也都能算出来，也就一万多台。那剩下一半也都还是用了风险计算机在做的电子部，只是说他们做的电子部品质良率都不太好，然后有了一部分就是相当于做成纺布了。但是纺布的价格现在是没涨的，纺布的价格是没涨的，大概在七八块，反正七八块就没怎么涨。

发言人1   12:11
那为什么？因为上半年很多，因为只要这个行业都知道会涨，就是很多那些造访部的也好，做电子部的也好，他们都会去拼命的接单去做做出来的。但是有些确实是技术能力都不行的，那些做出来东西要一塌糊涂，造成了半年过后好了板那个板子就是起泡，什么乱七八糟的什么以前都有。那么这样会淘汰掉一部分，对不对？淘汰掉一部分，但是那些吃过亏的都没死的，他会不会自己去主动去改善，去升级，那同样他会重视这一块，就是这一块品质的话，那就往电子仪的去靠，哪怕就算他买不到电子仪的杀，他会现在也在想办法，就是我也听说了，就是有一些用，因为干锅快，干锅快的话，也有些人在用干锅的杀去做那个做电子砂干过去做电子砂了。并且怎么说呢，也还行，只但是很少，而且价格比那个石瑶杀要贵多少，差不多贵将近300分之30，这样都有人买。所以说大厂的价格其实还是在行业里面，就现在这个阶段就是偏低的水平。所以这个东西真的不能点击掉，费用有点不太好表达。

发言人1   13:22
那个是，然后另外的话很很简单，明白。然后另外就是这几个特种部，就是这个一代部、二代步七部，包括Q部到现在整个价格趋势怎么样的？最近的话有没有一些有哪些步骤，就是你给我们介绍一下，就没有一些价格的这种上涨的趋势？

发言人1   13:38
价格的上涨趋势其实是怎么说呢？你想我这样给你举个例子，梯度有100的是什么样的？就是是它的宽幅只有正常幅宽的一半这种。那么我如果是产能够了，纱线够了，对吧？我可以给他做全服的，直接涨了百分之百的价格比单纯的那5% 10%要那个我感觉要更可观的多。所以现在没有明确的各家就是说涨涨很多的价格，因为现在所有的供应都已经卡死了，你没有量给人家就不好溢价。我判断的一个涨价的比较高点，就是新的一年让它涨了百分20，或者涨个30%，这是很有很有可能有很大可能的。当然之前跟你们可能跟各家，比如抖音或者是有聊过的，就是说正常节奏是每个季度涨一次，对特朗普这一块，因为他这个溢价要溢价的比较远，对吧？

发言人1   14:29
就是下游的客户比较高端，比较麻烦，不像普通的一单一下或者是一个月以下，所以涨，但是幅度也不大，而且分的太细了是吧？因为一个步骤分不同的规格，什么什么这样去搞，讲起来其实没有太多的意义，不如说你要能下来了。然后你我刚才说的这种，你本来是指这一半宽度，为什么？因为沙不够，你不能抱着下游的那个断料，是吧？你现在够了，你做宽一倍，把它下游照样是要的。但是你的价格就售价相当于翻了一倍。

发言人1   15:00
所以这个涨价现在虽然很紧张，但是没怎么大涨，没怎么大涨，主要就是你供不上货，你涨价没有意义，卡在这里。但是明年肯定还要涨一波，尤其是开年的时候，这是肯定的，有好溢价。尤其是年初的时候，基本上都要规划自己一年要多少产能或者怎么样。

发言人1   15:19
这些也是行业的常常识或者常态，尤其在这种景气基础上，对短时间内的这种涨价，其实看看也有涨，当然是这种5点10个点的，其实没什么意思，我感觉明白，就是相当于七部跟二代部。相对来说的话，就是因为年初就上半年，尤其一季度，涨完之后其实就相对保持稳定，对吧？最近的话我有听说这个一代部可能价格有所上涨，这个咱们了解吗？一代部价格不太了解，我感觉其实应该是，怎么说呢？就是我知道的价格是比较高的这这一类型的，所以那些大概有三四十的那种可能会涨一点，也有可能。

发言人1   15:56
对，就是说原来从可能大概35左右，现在涨到大概40左右了。反正也稍微涨了一点。对，现在整个都会涨一点的。你想普通部分利润已经超过一代步了，他一代步不可能会涨。对，只是说涨了，我刚才说了涨了五个点，十个点的，这个没什么意思，现在胃口都很大。明白。所以就是说等到明年年初，可能特种部整体的这种就是类似于今年初一样，其他幅度可能会稍微大一点，就重新就谈一个长期的一个价格，对吧？对，基本上大概就是这样。

发言人1   16:25
虽然说每个月季度都有溢价，但是我都说了，因为分的步骤太细了。你这个涨得高高的，他稍微少要点点，给你要点那个长得少的多要一点，那等于就平掉了，相当于明白吧，因为都缺，什么的都缺，所以他反正都是要的那在下订单是其他是吧？你懂吧？也是一个很小的一个保持体的平均价。所以涨幅的话5个点10个点其实没什么意思，真的现在没什么意思。对，因为特种部的这个绝对价格是在在比较高的位置，对吧？就是对它整个价格都太高了对。基本上还是在160。

发言人1   17:01
没错，对，另外一个我想请教一下，因为最近市场也比较关注，比如PTFE，包括这个Q步现在是一个什么样的一个进展。因为至少什么时候传出来，就说又在大厂里面这个认证认证的流程中，就像从我们产业的角度去看的话，就是客户包括PTFE的这种方案，现在大概是什么样的一个进展情况。是这样的，这个我还真做了一下功课，但是我知道的数据PTC的良率也就二三比车库还低。但是我这个数据不一定，现在这个月数据出来的挺多的，什么到五六十了、七八十了，我感觉不太靠谱。毕竟它这个本质是什么？

发言人1   17:34
是塑料，对吧？就成龙。这里面可以说一个点，就是所有的电子布它有一个叫胶带布。就是你电子布从中间断开之后，可以用那个可不能胶带去粘，给它粘起来。这个正常的OPP的胶带，你到超市里面买大概就五六块钱，对吧？他那个一卷相同大小要五六百，就叫我们就叫叫对，特氟龙胶带。

发言人1   17:56
其实它的工艺类似于PTFE，就是说PTFE是可以用，但是要混压才行为什么会有这个判断？就是因为上个月特别多这种订单，当时某一家把那个一代给做掉了，就专门做这个订单，那可能灰度还比较细一点儿。我当时还在想是不是怎么交代部也去了，结果一查不是。那我现在才想起来，你刚才一问，我才想起来，应该就是做混压测试用的。如果PPFE要用的话，大概率就是混压单独用，我个人判断是不大可能的。

发言人1   18:26
明白了后面，但是现在还是在普通部，还是用普通布，还能用到二代步或者是那个Q步。那么到时候真正要用，因为测试如主要是测试那个PIP的性能，测试那做的到时候一结合就好了，对吧？那测试肯定是用的普通的，到时候真正要用的话，我估计客户的或者是二代部都有可能的。暂时还不知道，也就是还没有真正的到放量的时候，方案都还没确定，现在还是试验阶段。

发言人1   18:52
并且你想塑料的话，他也不耐高温，你那钻头怎么转，你拿用激光怎么烧这个东西。就这句话我是其实有点不敢讲了，我怕得罪人，尤其不过现在行情不好也没事。明白，其实就是说还是非常初级这个阶段，对吧？就是在测试的一个阶段。但最终这个方案能不能成型，能不能批量量产，这个都不一定对吧？

发言人1   19:09
对，不一定，没有那么百分之百确定的那现在PO步是个什么样进展？就是包括它的良率，包括下游需求释放的一个情况。您是怎客户也暂停了，客户也是暂停了，在等。因为我都说了，刚才说了就是谷歌冲的非常猛，他现在是以二代步为主，那么车库要用的话，估计还是要拿来电信用了。但毕竟客户用了这么多年，说了半天这些，不管PDFE也好，还是什么同也好，还是什么乱七八糟也好，他还是要替代为主。咱们为什么要替代它？是因为主力不足？才能够替补。

发言人1   19:40
如果主力强起来了，就是说客户那边良率上去了，那肯定还是百分之百。客户。现在其实就看一个点，钻孔率阳率的突破，这是非常卡的一个点。下游一个板子几几万美金，你一个打几千个孔或者是打多少个孔，你一个孔报废了，你整个板子就几万美金就报废了。所以不是说单单的你看就浪费了多少度，而是要看他最终加工的时候，它所对应的加工产品的价值。

发言人1   20:06
真要是你想几百块钱的那个父母浪费了，你看对这大厂来说算什么，都不算钱，对吧？所以这块良率还得等技术突破，就是因为突破遇到了瓶颈，所以才会讲一些什么乱七八糟替代方案。当然另外还有一个我个人的判断，就跟竞争格局有关系，这就这里就不展开了。因为也是客户等于一家四口是人，对他家不有份吗？明白。

发言人1   20:31
然后我们最近也了解到，可能就是因为大家这个卢比这个机会马上就量产了。就是从他的方案来看的话，应该还是以二代步这种为主是吧？应该应该是应该是这样的。因为他还有一部分有一部分还是用客户，还是用客户的，但客户说实话还是以海外的为主，国内的不稳定。另外还有个原因，为什么认证没通过？这里也不好讲，知道吧？可能就是没认证没通过，但是会用一点，但是量也不会太多。明白。

发言人1   20:58
所以他的这个新的机柜的量产，其实对于这种特种部的一个需求，尤其是二代部这种需求还是有明显的一个拉动的对吧？对，其实你们算好多人算的那个数据缺口什么40%或者多少，我感觉还是比较靠谱的。这个数据可能可能是这样，因为我知道的已经在拼命的扩产了。虽然刚开始说不做，那也只是说一下，但是单子砸到你头上了，你必须要做对吧？在平均的情况下，之前才30万米，现在这个月估计就要干到50万米。

发言人1   21:27
在后面我估计要干到100万米，但是后面的事后面再说。理解这个纱也很紧张。明白，张楠就是您现在怎么判断这个行业的您觉得到什么时候，这个供需可能会稍微紧张程度会缓解一下。因为从我们了解的情况，就比如说像国内头部的几家企业，就比如像你像辅材的话，它预计可能明年的话，它的整个车价波产能年产值2000万米，对吧？红河的话它现在起步今年800 0年和1600，就是计划的这个产能。然后包括巨石中报的时候交流的时候也说了，就是我现在一代跟T部跟Q部他都有了产能了。但现在因为没有订单，因为国内这几个头部企业，整个包括中泰科技的定增落地了，它的整个扩产节奏也会加快。就是从他们的扩展的角度来看的话，您觉得就比如说二代步梯步这种这个供需环节，可能要到看到什么时候能看到一个明显的缓解。

发言人1   22:10
你刚才说的那几家，其实我刚才既然可以说的话，我就说一切是公开的信息。对，就是因为周末交的。对对对，我知道他交流的那个信息我也看了，但是通过下游的页面，好像没有一家有通过认证。因为这个东西你要就海外店基本上就两年起步。但是你现在后道者你站在相当于是前人的肩膀上，可能到了不同款那一笔一一对比数据，虽然说是OK，就是你的成功率就比较高了，等于是不用再前前后后再来回的去导出数据去验证的。但是你还是必须要经过PCD再到终端去转一圈才行。

发言人1   22:44
这个认证都还没过，他说的那个量我其实怀疑太多，并且其实也有人做下游的，是吧？也了解过，好像也没有认证，所以这个东西仅供参考。他说到那句话，另外就是这个我说盖板这一块，尤其高端的先进封装这一块，大陆这边还没有一家是真正的玩家，所以他没有订单。这个东西具体的就是另外一回事了，我也是研究了一下，稍微研究了一下，也直接说吧，或者是一个是日本的，一个是台湾的。日本的是好像叫什么笔记本，当时也到国内那一家恒河去了，对吧？俱乐部了。然后还有就是台湾的起数和新兴，本来就龙头，然后也确实走的比较快。并且国内这些都不能算真正的先进封装，只能算是说封装在板的一部分。

发言人1   23:39
就是跟陈述有关，这个你们自己去查，就是到了基本上都十几层这样，到了二十几层以上基本上玩不转。为什么？是因为他们挖的人，然后学的工艺都有代差。就算是现在开始建厂买设备开始干，也要到两年后，也就是到28年才能真正的开始起量，把它再快一点，到明年底才能起量这一块。所以这不能讲太多了，不是我的专业不能讲太多了，就这样吧，好吧，也就是说你们另外二代步的良率我知道的像你刚才说的，最大的就是素材。那家素材的良率还跟去年差不多，一点进步没有，基本上就在50左右知道吧？跟头部厂商比如说智能网，这个还是有很大的差距的。

发言人1   24:25
那么良率不够，你后面就是说你下个月已经上不去，知道吧？并且你刚才说的那个数据我也是怀疑太多。因为这个东西原理上就相当于什么，你一个问题没解决，你要开100台，就相当于你变成100个问题了，就这么简单，就这么现实。现在属于硬核，你就是一加一等于2，你如果一排一加一等于1.9，那么其他的你乘100，那就不可能等于200，就不可能对，就只能等于190。所以这个良率的爬坡其实还是非常困难的，要用时间去磨的，报不了那么大的量。

发言人1   24:55
包括恒河的那个梯部，当时是一直充了两个月了，充100万这个月大概差不多，也都是有各种各样的原因的。所以只有良率达到一定水平的时候，你在复制，但是复制过程中也还要面临新的。一些问题的，为什么这么缺？你看从去年吃到现在，按中国的经济能力或者是这种。

发言人1   25:19
另外还有一点，我也说还有一点，你看光远的人、恒河的人、复材的人都花的乱七八糟，那么就整个的那个节奏都会慢一点，整个行业的节奏，当然包括台湾的也有被挖的，所以现在为什么去？各方面的原因都有。人多就是咱们说的这个，我希望不要传到网上去，真的是必须，要不然以后这种我都不不好讲了，不好讲了。所以这个就是说企业说的这个名义产能到最后变成实际的产能，其实这个中间这个差距还是挺大的对吧？因为鸟类这些问题，个别问题没解决，对吧？

发言人1   25:50
对对对，尤其这个越往上走越高端，越高端要求就越高。包括你刚才说那个易代步那一块不涨价，其实它也是超急跑步那一块，那个就卖了一百多，知道吧？不是那种，他是那种也它属于也属于一代股，但是那种也就只有个别厂家能做。明白，所以所以这个东西越往上面走，其实教的人就越多。而且巨石那边他是买了500台国产直升机的，他在往下卷，我感觉这个也确实挺适合他的模式的，就是做纺布去了，200台已经到位了。对，公司也说了，他们可能也要做一点点跑步。然后因为现在缺，公司也是说要去重点，然后去去他那个地方也有下继续的对对他其实这样做也是有好处的。首先他他能把那些电子鸡的制品当散布去卖，那人家抢着要对吧？

发言人1   26:41
另外这样它的成本就相当于就损耗等于零了。另外就是它规模大，并且它垫不了钱，他利润因为仿货几乎就是百分之百良率，对于他来说那利润就非常高，利润率就非常高。确实他这条其实也是在同时也造成了那种市场上滥竽充数的，以及那些盲目往里冲的那些厂家，让他们及时止损，这就是好事。明白就相当于带带头大哥进来整个市场，对吧？

发言人1   27:06
对对对，但是你说他特种部进展那么快，反正验证下来的话，没听到正儿八经的消息。就除了他自己来说，就包括也是说他公司也是说他是说我具备了这个产能，但是我现在没有订单。公司也是说要取决于下游认证的一个流程，所以说他现在产品它它具有这个产能。但是说现在可能还是要看下游认证你的一个情况，包括订单释放那个节奏。

发言人1   27:26
对，那行，那我看看吧，说说看说看了还有个现在的问题，对他他是央企对吧？有海外店，他是央企，包括科利华了。他背景身后，为什么认证这么长时间没过？然后还有一个就是建涛，连他的那个杀都出来了，但是布也卡住了，因为织布机缺下来是吧？不是良率上不去，最后的良率上不去。明白，支付及他也不去。

发言人1   27:53
然后还有一点说的这么低，然后正儿八经能到的大概就恒河建滔的飞机华到那边，然后就是第13个联盟是肋骨拍断的，保证说的到位1000台，感觉也没到那么多，然后还有没了对吧？现他那边300台不知道到了没有，好像也没有什么消息。另外就是真的咱们不要谈，我就说了，不然以后我就不说了。然后恒河上半年不是到了十几台，丰田的东西其实是越做越差的，跟以前的表他的所以我每次我们买东西先就是验证来验证，验证了一年多了，你就相当于相互之间配合改进，然后差不多了到货。而且那些盲目的去定的，其实也是到时候搞不好乱转的这真的是不能说的，真的是不能说的。反正是在这个行业里面，其实经验主义经验这个其实还是很需要去积累的对吧？就是你你从支付宝尝试到五大支付良吏对，需要很长时间可以去验证。

发言人1   28:52
然后大家我再请教一下，现在七步里面的这个药杀现在进展是什么情况？因为我们也了解到，比如说像巨石，巨石他的他说他就是用指标做的，然后之前也也是在也在做测试，可能效果也不错，包括这个辅材跟中财那边也有这个是要杀出来，就是现在整个的石药这块的一个从杀道部的一个进展制药，它差不多可以了，但是都是小车摇，然后上周已经点火了。合作的你指的是谁？虹口的联合就是他他这个大概就是什么一年1万年左右生效是吧？我不知道他多大的治疗，我就这么点好了。所以他现在大概不缺了，皮肤的事他可以快速的去放量。所以这个就是因为之前的时候跟你聊的时候，可能起步比较紧张，对吧？可能就是每个月工资效率可能是10%到30%。

发言人1   29:36
那如果是要杀投产之后，那是不是这块这个量就很快上来了，那那那那个梯度的这个解决程度，比如说从原来这个有缺口，现在到一个紧平衡这块您是怎么看的？还是有缺口的，只是说缺口会缩小，但是还是有缺口的。我刚才说了一部分，就是像BB的点数以及信息，他们还在扩。现在ADF代板也非常先进，后端的代码也非常缺非常非常缺。他们也在扩，知道吧？所以红河那点量也不够的，也不够的，哪怕再翻两倍都不够的。因为我之前的判断，你们算下来是明年大概每个月需求在六百多万。只是单个AI而且大部分只算了英伟达一家，但是其他家也会要的，而且消费电子也会要的。并且苹果的出货量已经指引人已经上诉了，上诉他的主指引人，我全都交代了。这个是我一般想在公开场合说明白，所以真的是会有宣传。

发言人1   30:29
明白，所以就是说现在即使比如说你的这个月可能红河的产能到100，然后比如到前今年底，原来公司可能资金就是全年800，然后明年1600，对吧，就相当每个月的出货肯定在100以上了。但是这种也不够，包括日本方的这种扩展，日本方可能就是从今年上半年大概6665 60，对吧，就是可能扩到明年大概150以上，对吧？就扩三倍，你就算他200，就算他200好了，他也还是不够。并且还有就是后面再讲，这个东西现在不能讲，真的是不能讲，我我只能我只能说这真的是还远远不够，尤其是替补远远不够。我这是我之前说的每个月千万名以上的需求是存在的，知道吧？然后就是二代步的需求，到明年招半年看缺口会不会缩小。但是如果按谷歌这种冲劲来看的话，我估计也说不了太小就缺口。到时候明年上半年自动化会出一款新的纱，那个东西到时候看会不会改变一些格局之类的，但是就他那个产能来说，也改变不了多少，到时候再看。

发言人1   31:33
现在如果说现在西部的石药莎从杀到布这个环节比较两点能稳定住了。那那岂不是对于你像红河来说的话，那我可以很快的扩产。但在中间就是制约我扩产的一个一个主要制约的一个条件是啥你都不的，还是织布机不去，特种布织机再怎么缺，他也不会去特种部的。特种部质量综合这种产量和织布机的产能的17%点就剩到20%。

发言人1   31:57
还有还多了还一千多台。而且他马上就到了，马上还要到。其实我理解就是说我随着我的规模扩大之后，它的整个可能良率、稳定性这方面可能就就有可能会出现越来越多的问题要需要去解决对吧？他不能保持匹配的对，就比如说我现在每个月从100万米我快到200万米，这个中间可能这个过程也是很慢。虽然我能杀的产能可以很高，但是我从杀到不能保持稳定的良率的话，那可能还是需要有漫长的时间去调试，是吧？然后对于恒河来说不需要了，恒河不管什么事基本上都能保证70%以上的良品了。所以只要杀稳定了不对他来说就不是问题，但是对于其他家就不好说。

发言人1   32:33
明白，所以您刚才说的话就是说能保持这个破产资源权，就嗜杀破产的这个良率稳定性是吧？对，这个稳定性还是不太好搞的。所以我觉得还是有很多的吃药的这种吃药杀的话，这个就是想大规模做的话，其实也不是那么容易的对吧？对的，也没那么容易。只是相你只是相对来说让我产生大了一些。对对对，仅此而已。

发言人1   33:00
就是我刚才说的那种，你有一个异常，你放大了之后，它只会放大你的异常，而不是说给它。因为等比例给它消除掉了，那是消除不掉的，知道吧？一个楼号没解决，你剩下的全部都卡住。所以这里面还是有一定的壁垒的，它就是属于硬科技，硬科技它就是有壁垒，不然怎么能叫科技呢？我只能这样去说吧，太说说说太细了再回来，我去了，不能讲太细了影响，大家那个就是因为之前，因为之前对于红河来说，他可能就是以局部起家的，对吧？

发言人1   33:31
然后可能你比如像沙那边，比如像福财贸中财贸巨石这些他们杀的话，这个技术要更好一点。那就是说如果说单纯从比如说提供的直销商来说的话，就那另外三家的话，他们的杀是不是相对于混合来说的话，大概是个什么样的水平呢？是说他们杀没问题，只不过就是说从杀到目的的环节，可能这个良率就上不去，还是说这个沙这边都差太多。这样，我也还是说了，后台去年有个8万吨的窑炉做的普通话，对不对？对，然后之前我一直觉得跟之前差的，但是我感觉这个炉子绝对有大问题，这是我的个人判断，不要传，真的是大哥们，真的是不能传，我判断下来是绝对有大问题。

发言人1   34:06
所以他这次他你看缩减了米数，然后增加了投资，对吧？他不是说简单的改，他肯定是也是发现了问题的，知道吧？因为为什么我们这套杀不是涨涨的比较多，我们买了一点他的那个普通杀，那用下来绝对是跟十年前的泰山的杀一模一样，还不如。所以他那个绝对有问题。

发言人1   34:24
明白，而且他的二代杀，对，而且二代杀我们也买了他家的那也是怎么说呢？不太好说，我们接也接不了，也接不到。所以这东西新东西大家其实都是同一个起点，没有说明白，没有说一是一定好，知道吧？也不知道是不是他故意把最差的卖给我们，也有可能有也有可能明白。所以现在就是说从杀，不管是持有杀，就是你刚才也说了，就是持有杀的话，它仅仅比干锅可能要大一点，对吧？但是从我们车上就有自己的这种能耗，也需要去解决对吧？然后持药杀到布这个环节，良率其实也是得实现突破。所以就是说从名义产能到实际产量这个过程其实还是有很长的路要走，对吧？

发言人1   35:05
所以现在来看的话，明年确实不管是七部还是二战部，依然面临着这个供给的缺口，是吧？对的，是这样。这样我再请教一下您对于明年这个梯步跟二代步，就低接电这块的一个需求的大概的一个判断指引是怎么样的？

发言人1   35:22
首先是涨价，然后其实我刚才说了，可能一开始当然我说的是到年底，到千万年，可能刚开始你就算有那么大需求，也没那么多供给量。那么200度的话，我们缺口40%的话，就会维持到明年一季度，后面会不会缓解，就看台湾到底能扩展多少，以及到中半年，还有就是会不会有一个新的步骤，或者是日本就刚才那个叫什么，我又忘了那三个字，你知道的就行了。绩效里面共存多少量？对，绩效的其他的也没有了，也没有新新第六个，我们对于这个是能看到的，你明白我们对于二战后的这个。

发言人1   35:55
请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。需求有没有一个大概的数值呢？就值判断，就比如每个月都就类似于像T替补那种。现在这个我没有特意去算过，当时批货是因为跟踪了好长时间，差不多去年从上半年到现在到年初等于跟踪了半年，大概算了2。

发言人1   36:16
代步的话，现在因为什么？因为它是各家都在用，对吧？不光是去年，等于只要算英伟达那一边还有一点点谷歌的样本。但是今年因为打的谷歌的，然后亚马逊的AND的基本上都出来了，都要用。所以这个东西要非常需求非常大，并且这个东西做的人也多，尤其台湾那边有一你像后桥，本来跟之前十年前跟泰山一样这种二流选手，现在他也支棱起来了。在佛山，还有在泰国，都在200度。所以这个量也很供给量也很大，需求量也很大。所以现在不好算，但是缺口是肯定存在的，不然他不会涨价。

发言人1   36:47
我只能这样说明白，我看到富强，我们看到这个富强七月份涨了15%。二代步喂哎喂哎领导可以听到，我就说那个富桥工业，它七月份针对于二代步提价提到15%。对，他他确实说实话，他啥也做不好，不也做不好，他就是跟十年前的泰山一样。对，最后小一又得罪人了。不能讲。明白。对，所以他现在讨论起来的话，也我也不不要抱太大的希望，我感觉明白就只能证明现在整个行业景气度非常高了，对吧？就比较短缺。所以反正对对，不管你的品质好坏，只要有可能大家反正就在抢货，对吧？

发言人1   37:21
对对对，都在都能吃到肉，都能吃到肉。对，就这样子。但具体的数据现在确实不太好算。明白。

发言人1   37:27
然后现在的话就是说从这个涨价链条，就从电子部到TCL到TTB，您觉得这个价格到一个什么程度？比如下游可能就承受不住了。因为我们目前来看，就是从电子部到CVL这个环节是比较顺畅的。因为大家知道八月底电商又涨了一下，今年涨了七轮了，对吧？然后就这个环节是顺畅的，然后再往下，就是因为PDP我们知道有一些中转厂的竞争非常惨，就是说你这个价格不可能无休止的涨上去，就是现在下游能承受一个这个范围大概是个什么情况，这个你了解吗？

发言人1   37:55
暂时还看不到，暂时还看不到，还是我之前讲过一句话，就是相机4处砍，谁断料谁看军，对吧？现在还在画这盘阶段，还没到真正的讨论价格的时候，人家哪怕再惨他就淘汰了，但是人家照样仇富的，大厂的照样赚的赔本多，传导不下去，他就自然就淘汰了，就这样就很难过的，所以现在很现实。所以现在对于涨价的上限来说的话，其实现在不涉限，对吧？还看不到取决于。对，只要只只要这个供需现在延续这种偏紧的情况，可能至少要从你的判断来说，可能明年还是比较紧张的，可能价格还是在呈现一个上涨这么一个通道中，是吧？

发言人1   38:32
对的，我不好意思，我现在想要开始了。好，行，我没有，那我们下周再聊。好的好嘞好好，行行行，那我们今天的这个聊就先到这儿。不对，咱咱这个咱这个真的是不要传出去，不要传出去。明白，我们前面底下于内部学习。好的，行行行，好好，谢谢大家。时间我们那我们今天交流先到这儿，谢谢。大家好好好好好，再见再见好，拜拜。

发言人1   38:51
好，再见。感谢大家参加本次会议，用AI进宝获得优质复盘资料，更多专业AI工具和投研内容。打开进门F领取会员体验，祝您工作顺利，再见。
