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发言人1   00:00
各位中山的客户朋友们，大家晚上好。欢迎锁定欢聚直播平台，来到我们兴起新财路，定投稳未来代发客户专属财富直播的现场。非常感谢大家提前预约，准时守在咱们直播间。今天这场直播是专门只给中山分行全体代发工薪客户定制的专属场。我们不讲晦涩难懂的一些宏观理论，不搞套路营销，全程给大家带来听得懂、学得会，马上能用的工薪理财干货，全程无门槛免费福利，还有线下一对一的一个理财服务。

发言人1   00:29
先给大家同步一下我们本场直播的一个三大核心三点。第一个就是我们纯干货，可以落地精准解决我们两类人工薪最头疼的一个难题。第一类就是像我一样刚步入这个职场，年轻人每月存不到钱月光，但我又想理财又怕亏，我想解决这个问题，想储蓄。第二个就是咱们35岁以上的家庭，主力面对教育养老金多重支出，资金会混用，缺少专项的一个储备。今天给大家带来就是我们去低风险去实现这个解法。

发言人1   00:57
第二个就是我们的福利环节，成由咱们的洋行福利官免费送，无任何附加条件。进入咱们直播间即可以获得咱们的抽奖码，就可以进入咱们的抽奖池。稍后我们会送出三轮专属大奖，有适合咱们工薪阶层的，有适合咱们35岁以上的家庭的，也有适合我们的一个终极大奖，纯粹回馈我们的老客户。友情提示，大家邀请咱们好友进入直播间，会获得更多的一些抽奖码，有更容易中大奖。咱们累计观看，参与评论互动都可以提高我们的中奖概率。

发言人1   01:27
第三就是我们不仅是线上去讲一下课讲我们的理财方法。直播结束七天内，我们都可以凭借咱们的一个活动截图，去任何一家中山的中行网点，都可以享受免费一对一的一个定制资产配置方案，还可以领取我们的一个小礼品。但礼品有限，咱们先到先得。

发言人1   01:45
咱们今天也直播间也请到了两位一个重磅嘉宾。首先是咱们天弘基金华南区域总监胡月，他长称长期深耕在咱们家庭理财的一个财富规划，有其擅长教育金养老金的一个定投规划。月姐跟咱们直播间的观众也打个招呼。

发言人1   02:01
好的，各位中山的朋友们，中山中行的朋友们，大家晚上好。我是天弘基金的胡月。非常高兴今天可以来到我们中山，来到我们的直播间，跟我们当地的伙伴们大家一起来聊聊一聊我们所有的中产的家庭们，大家的真实的处境。聊聊大家在普通的家庭里面怎么去做存钱的规划，我们的教育金，小朋友们的这种教育规划要怎么去做我们的养老金。以至于我们未来20年的后续的一些资金的保障应该怎么去安排。这是我们希望大家可以在今天的后续的一些干货分享中，能够给到大家一些实实在在的参考。

发言人1   02:39
感谢叶姐，站在叶姐旁边的就是我们的首席福利官，中国银行中山分行杨丽萍副行长杨行。在咱们一线服务中山广大公司客户有非常多年了，经验非常丰富。洋行也简单给大家认识一下。

发言人1   02:53
好的，各位中山的朋友们，大家晚上好。我是中国银行中山分行的杨丽萍。我从事金融行业已经是将近20年了。一直以来我都是在个人金融还有财富金融条件工作，对于投资理财、资产配置的领域是比较熟悉的，服务了很多上市公司，还有千千万万的工薪家庭。那我们一直都是希望给到老百姓简单实在，不玩花样的一个财富金融的。所以今天很高兴跟天虹一起来做这场直播。后面我也会结合各位朋友们的需求，跟大家一起分享健康的一个投资理念，以及如何实现财富的一个保值增值的。太好了，也感谢我们杨航。

发言人1   03:33
接下来就进入咱们正式的一个干货学习环节，手把手帮咱们一个工薪族把工资先理清楚，把未来稳稳的攒出来。然后首先也现在正值咱们是九月份了高校毕业入职旺季，很多刚走出校园的年轻人，咱们有没有刚走出校园的，可以在评论上扣个一，跟我们聊一聊是不是同样有同样的一个机遇，我们线下经常会发现一个事儿。我终于拥有了人生第一笔的稳定月薪，但是看着工资还不错，好像还不错的样子。但是先消费到月底所剩无几，也就是我们所说的一个月光族。但是我们想存钱又没有头绪，想理财又怕亏钱，没有经验不敢下手。那今天就由我和洋行来把握适合这个职场新人的一个攒钱定投方案，去手把手教大家怎么去设置自动储蓄告别月光。其实对于普通上班族来说，尤其是像我这种刚入职的年轻人，理财从来不是追求一夜暴富，只是为了存起来。

发言人1   04:27
央行从您这个一线观察中，为什么定投会比较适合年轻人呢？是的，从工薪阶层来说，其实我们每个月有固定的一个日期发薪，现金流比较稳定，这个本身就是长期储蓄的一个最好基础了。但是很多年轻人存不下钱，这个也不是因为赚得少，而是缺少了一个强制留存的一个机制。大部分人工资到账之后就先消费再存钱，最后几乎没有结余。那我们基金定投就正好解决了这个问题。基金定投它是帮你建立起一个长期储蓄的一个机制，在每月设定发薪日之后就自动扣款，先存后花，管住了随意消费。而且定投的门槛低，几百块就可以参与，不用大额的资金，也不用天天盯盘，就很适合我们职场的新人。

发言人1   05:17
明白，那您觉得适合年轻人第一类的稳定的产品应该是短债基金。是啊，杨行也麻烦您给咱们直播间的朋友简单介绍一下，短债到底是什么。那我来介绍一下这个短债的一个基金定投。这个它整体的一个风险波动比较低，而且短债它是净值比较平稳的，赎回也很灵活，就非常适合我们每月的一个零钱管理。而且早在它的收益对比银行的一个活期存款，它是相对来说更有优势的。所以我觉得这个是新手入门的一个首选。短债基金的原理，它一般是只买一年以内的一个高等级的债券。比如说短期的一个国债，政策性的金融在优质企业的一个短期融资债，它是不被配置股票可转债，它是避开了股市的一个涨跌的一个风影响的。

发言人1   06:09
那我也给大家介绍一下短债的它一个收益。第一块，它是主要来自于它的一个票息，这个是它的一个核心收益来的，占到了它整个收益的70%到90%。而且债券的本质就是企业国家打的一个正规借条，所以约定好一个固定的一个年利率买入持有之后就每天都会自动产生一个利息。所以它的收益来说是比较稳定的，就好比你把钱借给资质很好的一个大的企业，每月能拿利息，他就不受到市场的一个干扰的那那第二部分，它就是来自于少量的一个价差增厚的一个收益，那我们的基金经理他就会根据市场的一个变化，做一个低买高卖的一个波段的一个操作。但是要注意的是，短菜由于它的期限比较短，所以它的利率对价格的影响是比较小，这部分的占比比较低，不会大幅的波动。

发言人1   07:00
对，也感谢央行讲完转债这一块，正好也想问问杨行，就是咱们平时网点接触了很多刚参加工作的年轻人，实际感受下来这类产品是不是非常戳到他们的痛点？确实是这样子的，我们银行很多刚毕业的年轻人手头上的大多数是备用金，说不定什么时候就要用。那放活期它的利息又太低了。短债它取用灵活波动小，对我们这类客户它的适配性就很高。所以也是我们年轻客户非常受欢迎的一个工具。

发言人1   07:31
感谢杨航来自这些一线的真实反馈，除此之外我所知的就是还有另一类产品叫做固收加基金。这个好像也比较会适合年轻人一点，能不能请杨行也给我们分享一下？当然可以，我来介绍一下，固收加它的底层也是以这个债券作为一个打底一个安全垫。

发言人1   07:49
小比例是配置了一个权益类的一个资产，做一个权益的一个小幅增厚。它的波动是低于股票类基金的。这个固收价我建议是特别适合我们3到5年的一个中长期的一个涨钱的目标。对于刚入职的前几年，他是人生财富的一个打底的黄金期。这个时候我建议大家不要太去追求高风险的一个赛道，用固收加来做一个小额的定投，依靠长期复利来积累人生的第一桶金。所以我们刚才提到一个很关键的词，复利。对，就是长期复利。因为固收加，它70%到90%，它是用债券来做一个底仓的。

发言人1   08:29
10%到30%的话，它是小比例配置一个股票来做一个收益的一个增强。所以通过这样的一个股债搭配来分散风险的。我觉得固收加的话是一个很聪明的一个投资的一个选择。对比存档在它的长期的收益的潜力更高。对比股票其实它的回撤跟波动的话，又相对来说对非常的温和，适合用来做三年以上的一个中长期的一个储蓄。

发言人1   08:56
这个我们对于年轻人来说，比如说你要涨买房子的首付，家庭的一个教育金、养老金，就非常的合适。我记得我当时刚参加工作的时候，就先第一时间做了这个定投投。所以人生的第一辆车，第一套房子就是通过固收。家的定投，买到的这个我觉得推荐给大家。对，然后也是祝咱们这个直播间也可以通过这个定投去享有更多自己的支配资金的一个权利。

发言人1   09:25
很多其实咱们的一些直播间的朋友也会发现，容易把短债和固收加去搞混。那您一般怎么帮年轻人去做选择呢？这个主要是看这笔钱的使用时间，如果是你短期几个月就要用的那就优先选短债。如果是你3到5年都不会动用的，你就适合固收加固收加。另外我们要做一个温馨提示，因为固收加它会有一个阶段性的一个回撤。大家要注意不能够拿生活费、房租这类短期的一个资金来进行一个投入。但是长期来说，我觉得是一个挺聪明挺好的一个投资。对，像杨航说的就是长期复利的效应。

发言人1   10:01
对对对，然后还有不少年轻人像我一样，就是我每个月我会觉得我先去攒钱之后我再存，没有养成一个储蓄的习惯。那您央行怎么看这个观念呢？我觉得这是一个很普遍的一个误区。其实存钱本质是养成一个储蓄的一个习惯，不能够等收入变高了才开始。如果你现在没有先存后花的一个习惯，你就算以后工资上涨了，消费也会同步提高的，依然还是存不下钱。所以我们每个月不需要投入很多，就是从工资拿出一部分的一个比例来做一个定投。比如说2200到1000元，那剩下再做一个生活的一个开销。养成这个习惯之后，也不用过度的去压缩生活，坚持下来复利效果就会体现。

发言人1   10:49
就我们刚才提到的很重要的一个词就是复利了。对，感谢央行专业的一个分享如果到实操上来说，就咱们中行能给咱们代发客户提供什么样的的一些便利呢？是我们今天真的是准备了很多的一个福利。我们中山中行的一个代发客户大家可以在手机银行上就直接签约，一键设置一个自动的定投。那大家在工资到账的时候，系统就会自动拆分资金，完成一个理财的扣款。不用每个月都去手动去进行一个转账跟买入，设置了一次之后就长期有效了。如果有疑问的话，我们线上的各位朋友们可以去咨询我们专属的一个理财经理的。

发言人1   11:30
好，感谢杨行。其实总结来说就是我们的短债是要用应急零钱管好，固收加我们要长期复利。对，去做中长期一个储备，是还可以借助咱们中行代发自动定投这个优质优秀的机制，坚持咱们小额的长期的投入。普通人其实像银行一样，我们也可以攒下一笔资产，甚至是车子，甚至是房子，同时我们也要做好风险提示，无论是存在还是固收，它都是基金，均不没有这个保本保收益的。好，其实我们的干货其实也讲了个十来分钟了，我们现在来抽下福利。接下来就掌声有请我们的福利官杨航，开启我们本轮第一次第一轮代发客户的专属人气奖。好的，非常感谢大家长期以来对中国银行中山分行的信任与支持。

发言人1   12:17
我们中行的深耕本地的代发新客户多年，始终是希望给到每一位工薪家庭提供稳健、简单、靠谱、无套路的一个财富服务。年轻人涨本金，中年人守家庭，是我们普通家庭最实在的一个财富目标。我们今天是专门准备了多重的一个专属福利，来回馈我们全体的代发客户了。现在就到了激动人心的时候了，由我来正式开启第一轮的直播专属抽奖，祝大家好运。看看，再抽了，再抽了就抢完了，抢完了10份。咱们第一份大家看到这个在滚动，就是咱们的这个十个纽曼充电宝，也是给咱们职场的一个新人的一个福利。让我们看看我们的中奖名单，恭喜娃娃蛋蛋。以及咱们的一些观众还是要改一下咱们的名字，这样我们更知道哪位我们的幸运观众中的伙伴风铃师。

发言人1   13:17
这以上十位小伙伴获得了纽曼充电宝一个，然后中奖的小伙伴们记得填好地址，我们要统一寄送C的，3C的，3C的可以上飞机了。喜恭喜。对，然后没有中奖的小伙伴也不要着急失落，我们后面还有针对我们家庭，还有我们的终极大奖，只要全程停留，都在直播间参与咱们评论互动，都有机会拿下奖品。同时再给大家给一个友情提示，就是咱们的一个去关注邀请咱们朋友来直播间，都可以获得更多的一个抽奖机会，更容易中大奖哦啊其实年轻人的核心任务是咱们攒钱打底，从零建立个人资产。

发言人1   13:54
而直播间也有很多35岁以上家庭的主力客户，核心任务就不是说去攒钱了，是要都底了，守护全家了长期的一个财务安全。每到下半年，像咱们子女的课外教育补课，现在都卷家庭生活开支，未来的养老储备其实有非常多重的压力是集中在一块儿了。咱们很多家庭最大的财务漏洞就是所有钱都在一张卡里面，没有储备。到大额支出的时候，这个时候又有一个窟窿，东有一个洞，对吧？那接下来就交给咱们的一个华南区域总监胡玥总，带来咱们家庭专属专款专用的一个双定投配置方案，把教育养老资金分开规划过程中，我们也欢迎杨行结合网点那些真实情况的见闻随时补充，有请月姐。好的，请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。

发言人1   14:42
谢谢主持人，也感谢我们杨航在前面给大家非常耐心细致的分享。我给大家专门针对于在我们中国银行代发的35家的这些客户朋友们，大家可以去分享一个非常容易落地的家庭双定投体系。也是因为我们前期跟分行一起走访了我们在中山的各个的中行的网点们。

发言人1   15:08
大家就会发现我们绝大多数的中产的家庭的小伙伴们，大家有一个普遍的问题，就是我们的资金都是混用的。每个月到账了以后，可能也没有去思考我的理财目标是什么。我要不要把我的专款去专用，然后单独的去把它管理起来。比如说孩子的教育，补习这一类大的这样的教育的款项。又比如说我们每个月一定会要花出去那些家庭的开支。也比如说可能您现在要考虑15到20年以后，您的养老储备的那些钱，那我们都共用在一张银行卡，那这种情况就会出现，一旦突然，比如说小孩刚升学的时候要大笔开支，或者出国留学的时候一笔钱。再或者我们有一些家人，上有老下有小的中年人，大家可能有一些家人突然就医的一些大额的支出，那手里又没有很专项的一些储备，就会非常的被动。

发言人1   16:09
所以今天给大家的分享就是我们大家可以在我们中国银行的APP上去进行一个两套独立的定投计划。这也是区别于我们在传统去解决，只是单一定投的一个很重要的因素。那怎么去解决呢？

发言人1   16:26
第一就是把我们子女教育的这个部分的钱，我们把它规划在一个专门的账户里面。第二，就是把个人未来养老需要有可能的刚性支出，把它去规划到另外一个账户里面去。那为什么一定要把这两个部分去解决呢？因为我们也是调研了大量的中产家庭，发现大家可能到35家之后，很多人已经解决了房子的问题，然后家里代步工具也是都是没有问题的。但是我们可能要去储备的这两部分钱，就是您在这十年间最有可能的大额支出。所以我们就必须要未雨绸缪的先行动起来，把孩子的教育成长的费用，晚年的老年开支，我们去把它算一个我们的规划的基金，再用两个单独的账户去把它分别的去分开管理。这样就可以在这个要用的时候就非常的轻松了，而不会像突然临时发现要用钱了，而且要用一笔巨款的时候，显得那么的压力放大。

发言人1   17:37
对那第一部分像我们的子女的教育支出。可能像我的小朋友，这个也是刚好在小学的阶段，还有各种各样的兴趣班，也有学校里的一些需要的进一步的安排。虽然现在可能在课程本身已经没有特别大的一些要求，但是你就光满足他兴趣，或者说一些他快乐的一些方式，都要花费很多的资金。尤其是很多我了解跟一些前辈去聊，小朋友一到高二高3以后，你就要去筹备，要拿出来可能十几万以上的这种计划的一个教育金的压力还是很大的。所以我们就可以在他小学的时候，我们就未雨绸缪，计划着用5到12年的这种区间上，我们去每月几百块分批的去储备起来。那这样下来我们的压力就会特别的小了。

发言人1   18:35
当然说到这儿，其实杨行我相信您平时也接触了特别多我们中山的这种本地家庭的家长们。那会不会遇到一些你身边的这种家长朋友们，临时会为孩子的学费发愁？确实不少，胡总讲的是特别的专业。其实我们现在很多家长，他平时因为没有做专项的一个储备，等到小孩要读大学之后，就一下子要拿出一大笔钱，这个对家庭是造成负担的。如果是可以提前十几年做准备的话，每个月拿出一点，那这个压力就会轻松很多了。是的，您看这个洋行确实也是践行我们中行一个关心我们每一位客户的这种基本的初心。

发言人1   19:18
其实所以就是因为可能有这样的一些现状。我们在第二块儿就是要关注，让提示大家要关注起来。我们的养老储备是因为现在大家都知道这个教育这个医疗好起来了，所以我们普遍这样，大家都是可以有一个很幸福的晚年，人家说60岁正当年，正是闯的时候。可以。但是也同时我们的压力就是可能我们60岁到可能九十多岁的这个区间。你还有二三十年的这个开支。对，包括一些大额的医疗的开支。那如果说是仅仅的去靠一些基础的社保，可能没有办法保证您这个比较品质的一个晚年生活。所以就需要额外的个人的去储备起来。

发言人1   20:04
但是我们大家为什么要这么早去提示？就是因为30岁到40多岁正是一个中产，家庭收入又稳定，对相对稳步提升，所以你压力也不会太大的时候，就是最适合做储备的这个黄金的时间段。在这样一种时间阶段，我们早一点布局，复利的效应它也会更加明显一些，而且你每个月可能只需要300到500，那这样一年下来也就小几千，也是我们很可以去承受的这样子的一个奶茶的钱，对吧？就是男同事可能有一些个人什么抽烟什么的情绪，就各种只是把一些很小的这部分省下来，但是你把它去定定小额定投起来，既可以去平滑我们说资本市场在短期波动的时候一些担忧，买多了就容易你这个情绪跌宕起伏。

发言人1   21:01
那与此同时，又能够积少成多的去攒钱起来，是啊这是我觉得很重要的一个部分。第二个部分就是我们刚刚聊到的这种亲子定投。它其实亲子就是解决我们孩子的这个教育金成长金。其实亲子定投如果用大白话三句来讲，就小额长期投入又平滑市场波动。对，同时要专款专用，千万不要挪用。是不要像我们小朋友的压岁钱的样子，每次都说妈妈先给你管理，然后就再也找不到了。所以这个部分就是大家要每个月可以规划300到1000块。

发言人1   21:43
那这个金额具体怎么设置？我们也建议大家可以算一下您每个月的收入，减去您的固定的开支。对，剩下的钱的3分之1，您就可以用作这个孩子的教育经费。

发言人1   21:58
比如说我结合我们中山本地的这种真实案例，假如一个36岁左右的一个家庭，这个小孩子上二年级的感觉就是在用我做案例，小孩也差不多最高级每个月可能大概你就可以坚持一个600块左右的一个亲子的固定的定投。坚持一个十年左右，刚好也是孩子高中毕业的时候。那既有你这十年日积月累的本金，又加上可能逐步资本市场水涨船高，我们获得的可能性的复利的收益。那就可以去覆盖我们后续大学的开支，或者一些梦想金，对吧？这样一个目标。

发言人1   22:39
请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。所以亲子定投作为一个长期资金储备的工具。第一他虽然他不会给我们去承诺我一定要赚多少钱，但首先我们积少成多了，对吧？对。第二就是十年以上的那种长钱，它可以帮我们分散下短期的波动。所以如果说您不是特别能接受那种跌宕情绪的起伏的这种波动，就可以去建议用固收加。就是在刚开始的时候，央行给大家也介绍过，加了一点点的权益。对，大多数是债券的这一类的产品作为底仓，它是非常适合我们这种。

发言人1   23:21
教育金这种不要去，有可能遇到大幅度亏损的这种可能性，就会非常好。当然就是杨行，我相信您不知道在之前跟线下我们不少的家长在交流的时候，尤其是家庭的这种理财规划的时候，会不会他们其实心里也会有一些顾虑。就比如说定投万一亏了怎么办？您一般会怎么跟我们的客户朋友们去交流呢？其实很多家长都会有这个担忧的那我一般会跟大家讲清楚，教育金跟养老金，它是十几年的一个长期目标。所以大家要用长期闲置的一个钱来做，那中间我们要接受它的一个小幅波动，但是不要把急用的钱拿来做这个教育金的一个定投，这点大家是要清楚的。但是我觉得拉长时间来说，它都是一个聪明的一个投资的选择。是是的是的，非常认同。

发言人1   24:15
刚刚我们把教育的和我们的这个部分都讲了。第三个部分就是具体养老定投要怎么去做的问题，那也是需要我们去提早布局。其实我们会发现现今天我们在直播间里面很多时候的关键词就是要提早专款专用。很多中年的客户有一个误区，就是觉得我养老好像还远，正当你觉得未来是距离很远的，其实到四五十岁再考虑也来得及，而且账上也有钱，好像也不用特别的担忧。但实际上我们会发现越早去规划，第一你在投入到资本市场的这种复利的效应，那是更加明显是。

发言人1   24:59
那第二二就对大家也是我们数据先行，可以算笔账。如果你每个月按照500块为例去定投一个不要太大波动的固收加。那你如果从35岁开始投，投到60岁，你可以投25年的积累，就是25年的一个资金池了，对吧？那如果你是45岁开始投，你可能就只有15年的时间，那每个月的投入是一样的。但是最终可能你15年和25年的这种资产的一个复利效应所得到的结果还是有很大差距的。没错，所以对于我们大家来讲，就说养老定投一定是要在尽可能的30岁之后，你就开始考虑，提早行动起来。尤其像我们中行的各位代发的这个家庭的客户朋友们，大家的配置一定要从这种中长期均衡一些的这种定固收加去启动起来。

发言人1   25:53
是建议这种钱一定是闲钱长钱捐款的，要计划放在十年以上的对对，如果您是觉得说，我这个月刚投，下个月天哪怎么亏了一点点或者有波动了，就赶紧把它卖掉。那这样就失去了一个定投的意义，要接受小额波动。是的，其实我们拥抱波动可能才可以让我们有更多收益的可能性，所以也是帮助我们去抵御这个通胀。同时它也是你现在完全要把它隔离了，你就当忘掉这笔钱。

发言人1   26:30
我们过往在基金公司去发现，我们调研那些在我们的行业里面，那些基民朋友们能够赚到几倍以上收益的，大多数我们打电话回访都是忘掉了。对，打基础去了。是是是。所以这也是为什么我们中行才给大家一个专门单独独立扣款计划的一个原因。就是你独立的账户以后，你就忘掉它。

发言人1   26:59
亲子定投你就以5到15年为目标，你就从小朋友高三往下倒推，看是多少年，你就计划多少年。第二个养老定投你一定就是十年以上的规划，60岁之前不要动。完全是作为自己的晚年的储备，也是给自己以后的晚年的郑爽的时候的幸福品质生活一些保障。

发言人1   27:25
央行很多我们客户，他在这种过程中，会不会把养老、教育的钱混在了一起，最后又在其他地方把它花掉呢？这个真的是太常见了，很多时候就把钱存在一张卡里面，家里一遇到别的开销，就很容易把这个钱给挪用了。所以我们建议是要分开设置定投的一个计划，专款专用，从源头上避免这种情况。而且刚才胡总说的也很对，你先忘掉他，到时候给你一个惊喜，这个就是人生稳稳的幸福，觉得挺好。

发言人1   27:59
是的，所以向阳会给大家补充的，对于我们各位中产的家庭们，大家要记得一定要有一个三笔钱配置的规划。对，在这里我给大家也插播一个小小的广告。大家我们中行的各个的中山的支行网点，大家的线下的这个场地上，我们都有非常专业的客户经理给大家会有非常专业的资产配置的方案。对，你三笔钱具体怎么投？所以我们今天简单给大家先抛一抛我们一个完整的家庭的资金的规划，要分为三类。

发言人1   28:38
结合上半场，刚刚杨航给大家讲了短债固收，这个就直接抄作业就没有问题了。是第一笔就是我们日常灵活的周转的资金，相信大家以前学过一点，这个客户朋友们都知道，3到6个月的家庭的生活费就没有问题了。因为这部分你放的时间短，所以你要记得千万不要放那种高波动的，就放在活期的存款或者短债里面去。

发言人1   29:07
那一个是中行的活期存款，也有很多不一样的一些方案，这个活动给到大家。第二就是这个短债基的基金，它的波动也很小，所以它就是一个安全垫的作用。对，那你想用的时候随时把它拿出来，确保流动性。

发言人1   29:22
第二笔钱就是我们中期稳健的攒钱的资金。我自己特别喜欢把这部分的钱叫做我的梦想账户，我也喜欢。对，就是要奖励自己的那这部分我们就用固收加去做一个小额的定投。一般会建议就用3到5年的一个目标，用来我们阶段性可能要做家庭旅游，一年总要出去两次？诗与远方也可能我们想换一个车，就感觉大家都喜欢这个新能源是吧？都是非常好改善我们的这个生活品质的。

发言人1   30:00
同时对于大家来讲，我们第三笔钱就是规划在长期的这种刚需的资金。就是我们今天说的双轮亲子定投加养老定投，用作我们的孩子和我们的养百年的一个养老的规划，实现心愿。是的，所以像咱们中行，因为我自己本身是中行的客户，也非常荣幸也享受到像我们中行的这个代发的客户的工资。到账了以后，他就可以支持帮我们自动拆成三笔资金。是的，分别配短钱的短债，中期的固收加长期的养老和养老教育和教育金的一个双定投。一次性的设置就可以帮助您长期的去生效。其实总结下来，就是家庭理财的核心就是要分开规划，对吧？

发言人1   30:54
提前储备，所有的资金不要混在一起。对，亲子是用来解决我们孩的问题的。养老的定投帮助我们解决晚年的问题，搭配着我们中行的代发的这种自动的定投扣款，解决一一次的这个设置就可以，不用每天都有效。

发言人1   31:13
是的，所以大家如果这个时候大家各位直播间的小伙伴们注意了，可以扣一波规划。我们看看很有多少家长还没有准备起来。那当然后续再给大家可以强调一下，我们如果今天因为直播间的时间是有限的，大家如果有还不太理解的到线下中国银行的各个的网点里面都有有专业的理财经理，结合各位的这个现金流的情况，做一对一的定投资金的测算。所以您如果觉得具体我应该投多少，每月投多少，赶紧去我们线下网。还而且跟大家透露一下，好像是百分百都有点小惊喜。对，是啊，对我看大家也把规划都已经刷起屏来了，看来对大家应该是非常大的一个帮助。非常感谢岳姐的一些干货分享，也感谢央行结合咱们一线的案例的补充。我觉得听完大家应该都懂了。

发言人1   32:11
年轻我们就定投攒家底儿。然后家庭定投是为了守护未来的，包括咱们的亲子定投、储备教育金、养老定投的退休金，专款专用，长期稳健。中行代发的客户线上就可以一键设置了。所以刚刚说的我们要把它忘掉，未来可能享受这个长期复利的一个效应。

发言人1   32:31
接下来又到我们最惊心动魄的抽奖环节了。对，这轮的话也是开启咱们第二轮的一个抽奖的一个福利，也请杨航给我们抽下奖。这个第二轮抽奖马上就到来了。我们这一轮的抽奖送给每一个用心经营家庭，提前规划未来的朋友们。家庭财富贵在长久、贵在稳健，贵在提前规划。我们中行是希望陪伴每一个中山的一个工薪家庭稳稳存钱，稳稳增值，稳稳幸福。

发言人1   33:03
我们马上就来开启第二轮的一个家庭的一个专属福利抽奖，祝大家好运。好期待。我马上直播间这个手搞起来，小马就要转起来了。

发言人1   33:14
对，这个奖品更丰富，好多小伙伴好喜欢，看你们中了没？很快，是奖品非常的丰富，很多人知道，好多人，我这个又没有中。咱们恭喜咱们的miss或恭喜咱们梁建华以及两位观众获得了咱们的一个专属的一个小礼品，小米电饭煲。

发言人1   33:38
一个是要去填一下地址。对对对，大家一定要记得在我们直播间填写地址，要不然我们就没有办法配送到您这儿了。恭喜恭喜。对对对，然后大家千万不要再走开。对，如果要是不会填这个地址也没有关系，联系您的中行的客户经理，凭我们的中奖截图也是可以帮助您派送到家的，大家不用担心。对我也看到有咱们的观众在说，可能没有中太少了，对吧？大家不要走开，我们还有最终大奖，这个是所有人都会喜欢的，都会喜欢的一个奖品。大家不要走开，后面可以邀请咱们的小伙伴进来，可以增加中奖的一个概率。

发言人1   34:19
接下来我想给大家详细拆解一下，咱们中山中行为专门本地50万代发客户，打造了全套专属的一个权益系统，线上听课线下服务就全部打通了。各位客户朋友啊，前面给大家教了完整的一些实操方法，学会了什么分配工资，长期的一个攒钱一个增值。但其实光种方法还不够，对不对？我们还有落地的一些服务做支撑。接下来就把时间交给杨行了，这款您是专业的，给大家详细拆解我们中山中行专门给到本地代发客户的四大专属福利体系，有请杨行。

发言人1   34:53
好的，各位直播间的朋友们，今天我们是讲了很多定投的思路，我们也希望把这些理财的方法真真正正的落地到我们中山的各位亲爱的朋友们当中。所以我们是这一次，中行是专门配套了一整套的一个代发客户的一个专属福利的。一共是有四个方面。第一就是我们代发工资的一个自动定投的一个专属服务。这一个大家不用每个月手动去操作，工资到账之后，系统就可以自动拆分资金，短债固收加。还有前面讲到的一个亲子定投、养老定投都是支持的这一块不管是刚上班的年轻人，还是我们上有老下有小的家庭，在不同的人生阶段都是能够覆盖需求的。而且是签约一次之后，就能够长期有效，非常的省心了。

发言人1   35:42
第二重福利就是我们的分层专属理财规划的一个服务。那这一块我们刚刚说了，会区分不同客户的一个需求来做一个适配。对于年轻的朋友们，重点是帮大家养成一个储蓄的习惯，定制积累第一桶金的一个低风险的一个定投的一个方案。面对家庭客户，我们就做亲子加养老的一个双定投的一个规划。这一块刚刚胡月总就讲的特别的专业，特别的仔细。把教育金跟养老金是分开设置的，平衡好当下的一个生活跟未来的一个长期的储备，让不同的人都能够投资有道的。

发言人1   36:21
第三个福利也是我们今天直播间带到给大家的一个重磅的一个限时福利。就是一对一的免费的资产诊断的一个服务。在我们直播之结束之后七天以内，只要是我们中行的一个代发新客户，到我们中山中行的任何一个网点，都可以领取到两个福利。一个就是协助你梳理名下的一个理财持仓，结合您的工资收入，能够定制属于您自己的一个专属的一个定投的方案，这个非常的实用的。第二个大家记得要凭直播的截图，这个重要的事情我们再强调一遍。大家要把这个直播的截图下载下来，那就可以到我们的网点去领取一份精美的一个小礼品的那这里跟大家再明确一下，我们全程是没有强制消费，也不会捆绑任何产品，纯粹就是回馈我们的新老客户的。

发言人1   37:13
对对对，第四重福利就是我们的专属理财经理的一个长期陪伴。只要您是我们中行的一个代发新客户，我们都会有专属的一个理财经理去跟您对接。平常您市场行情看不懂，持仓有波动，心里没底，或者是你想要调整一个定投的计划，在线上线下都可以找我们咨询的。我们这一次就是不是你买完产品就结束，而是长期的一个陪伴。总的来说就是大家的工资存在中行，理财规划也在中行落地。我们是要为大家提供一个一站式的一个解决工薪家庭的一个财富管理需求的对，感谢杨行。可以看到咱们中行不论是从工具方案还是到线下一对一的服务，全部给咱们代发客户安到位了。真正实现了一站式的一个财务服务。

发言人1   38:04
对，我其实也看到大家刚有说咱们产品礼品少。然后刚刚是咱们凭那个截图，七天之内到店之后，都是可以去领财的小礼品。这个大家放心，这个的话分量会稍微多一点点，大家先到先得。最后的话，抽奖的还有抽奖的，还有抽奖的。我们神秘大奖还没揭幕最重磅最压抑的时刻终于来了。对，咱们感谢杨航全程陪伴咱们整场直播了，接下来就请杨航送出我们本场含金量最高的终极大奖。

发言人1   38:35
这个激动人心的时间就到了。我们各位亲爱的朋友们，我们今天整场直播是全程不讲高风险的一个激进投资，只是分享了适合稳健投资的一个理财思路。我们刚才说的最多的一个是定投。定投我认为是工薪阶层最踏实最可持续的一个财富积累的一个方式，提前规划就是一个家庭抵御未来不确定，守住稳稳幸福的一个最好的保障。

发言人1   39:03
好吧，银行把这些专业的话都讲完了，那我就大家把咱们这个兴起新财路，定投稳未来十个字咱们打在公屏上。可以获得更多的一个终极大奖。那个获奖概率非常的期待。那要由您来开启本场的一个终极大奖的大奖哦啊好，那我现在就来马上要来开启我们的一个终极大奖了。在这个开启大奖的时候，我先再一次祝贺我们，感谢我们各位在直播间陪伴我们的一个朋友们。对，也祝咱们客户好运满满。对，财富满满。

发言人1   39:40
好，对，咱们那个可以滚动起来了。咱们的抽奖，我看看谁中。对，咱们这个是一个小天才电话手表，五月总应该很喜欢。

发言人1   39:51
对，咱们不论是送有子女的家庭，还是有弟弟妹妹，都是非常没有照相给我们的客户。这个的话我给大家念一下，恭喜咱们观众ZUOM获得了咱们的最终大奖。虽然您没有填那个实名，但是您一定要记得，一定要记得咱们去这个填地址，要不然的话这个没有办法送到您手里然后咱们直播其实也接近尾声了，对吧？接下来交给杨行长，把我们把今天的一个核心知识点，包括线下权益再梳理一下，大家也不要再走开，后面我们还有一个干货做的一个总结。

发言人1   40:30
好的，大家，那那我跟大家再进行一个复盘。首先我们今天有几个要点。第一个就是我们讲了一个工薪阶层的一个核心的一个投资方案。这里我们刚才说了针对职场新人用短债来打理日常的一个费用，零钱用固收加来做一个3到5年的一个中长期的一个攒钱目标。大家要注意工资到账之后要先存后花，强制储蓄告别月光。那对于我们35家的工薪阶工薪家庭，在大家要做好一个亲子的一个教育定投，还有养老储备的一个双定投，专款专用，长期持有。提前准备给子女的一个教育，还有自己往年养老的一个钱。同时对于这个35家的一个家庭，还可以用短债来留存家庭3到6个月的一个应急备用金。

发言人1   41:24
第二个就是我们刚才说了线下的一个限时专属权益。这里也要再一次提醒我们各位亲爱的朋友们，在我们活动结束之后，有效期是七天之内，所有代发的客户都可以到我们网点去免费预约，一对一的一个家庭资产的一个配置的一个诊断。同时借我们的一个直播间的一个截图，可以到我们线下的网点去领取一个到访的礼品。那您刚刚在线上学到的这个定投的方法，网点的理财经理也可以手把手去教你怎么样设置工资的一个自动定投。全程都是免费咨询，没有任何捆绑销售的。

发言人1   42:04
第三个的话，我还想跟大家再重申一下本场的一个福利的一个规则。预约进入直播间参与抽奖，还有我们刚才三轮直播抽奖，以及线下的网点的一个到访礼品，全部都是零门槛的，不需要新开卡，不需要任何基金购买任何基金理财，纯粹就是回馈我们新老客户的。后续的一个直播回放，中奖名单，还有网点的一个兑换指引，我们的理财经理都会同步到各个客户的一个服务社群。大家可以去进行一个回看，学习定投的一个实操。今天我也特别代表中国银行中山分行，感谢天弘基金胡岳总，还有我们陆丰给我们带来专业通俗的一个理财的干货。还有感谢我们所有直播间的一个代发客户的一个全程陪伴。

发言人1   42:55
兴起新财路，定投稳未来。希望大家都能够学会科学理财，家庭财富稳健增值。非常感谢央行的一个细致的一个复盘总结。今天其实时间也不早了，这次的话再跟大家强调，咱们一定要是凭借截图，七天之内来到咱们的一个任何中山的一个网点，去领取咱们的小福利。是先到先得的，大家也不用担心咱们这个没收到，还有很多礼品。本次咱们代发客户专属的一个财富直播，就到此圆满结束了。祝各位家庭客户的家庭财源稳健，万事顺遂。我们线下中行的网点再见。好，再见。
