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全文摘要
公司各业务部门销售情况预计在三季度和四季度将比一季度减少，但比二季度有所增长，旨在实现销售的均衡分布，减少季度间波动。利润方面，由于社保和税的补缴，尤其是六月和七月份社保补缴额度较大，导致社保费用同比增加约400万，上半年已显现200万，下半年还将增加200万。针对汇兑风险，公司计划采取措施以减缓损失。新业务拓展尤其在燃机领域与外资客户如西门子的合作进展顺利，预期四季度及明年业绩将有显著提升。产能分配与扩张策略被重视，同时公司对全年收入增长设定为30%的目标，利润增长预计达到20%左右水平。此外，公司还关注分红及股票回购策略，以回馈股东。

章节速览
00:00 核电销售与补交社保税对利润的影响及汇率控制策略
讨论了核电销售在三季度和四季度将呈现环比增长但总体较为平均的趋势，以及二季度因补交社保和税导致的利润影响。预计下半年将采取措施减少汇兑损失，而社保基数增加将使全年额外支出约400万，明年的社保支出有望在当前基础上继续增加。

03:28 燃机领域新业务开拓与客户偏好分析
对话讨论了燃机领域新业务的开拓进展，特别是与西门子、贝克休斯等国际大客户在订单上的增长预期。公司产能有限，优先考虑能源发电领域的外资客户，如西门子、贝克休斯等，同时强调了在核电岛内轴承领域的独供优势。对于国内客户，若业务量小且毛利水平一般，则选择放弃。

06:28 燃机订单增速与毛利分析
讨论了燃机订单增速、全年收入预测及外资与国内客户毛利差异，指出外资客户如贝克休斯供货比重提升，燃气发电及调相电机领域毛利可观，与米八等竞争对手相比，燃气发电产品价格差距不大，但在石油化工领域有成本优势。

09:13 能源发电行业增速分析与工业驱动调整
对话讨论了今年上半年能源发电领域中，核电、火电和燃气发电的增速情况，其中核电增长约2.5倍，火电与燃气发电各增长1倍，整体能源发电类比上年同期增长1倍。分析了火电增速超过预期的原因，包括项目交付节奏影响，预计全年增速难以维持一倍水平。工业驱动方面，由于口径调整和主动放弃低毛利客户，出现负增长，但影响有限。讨论还涉及为温控企业供应的轴承产品市场情况。

12:25 制冷压缩机业务增速与毛利率分析
对话围绕制冷压缩机业务的增速与毛利率展开，指出制冷压缩机业务增速显著，尤其在合同签订与生产线搭建后，预计未来订单量将大幅增加。同时，制冷压缩机的毛利率高于火电业务，但低于核电和燃气发电。此外，讨论了制冷压缩机轴承的单价虽不及燃气高，但因批量大而具有优势。整体上，制冷压缩机业务被视为公司未来增长的重点领域。

16:46 石化业务增速与资源分配问题探讨
讨论了石化业务增速较慢的原因，指出资源分配是关键因素，后市场虽毛利高但消耗设计资源，故侧重燃气发电和核电交付。提及扩产可能影响石化产能，产线通用性允许按订单生产。

18:42 产能瓶颈与风电增速探讨
讨论了生产中因个别产品集中加工导致的设备瓶颈问题，强调了投资设备需考虑订单可见度和产品结构差异以避免闲置。提及上半年风电增速为15%，主要源于滑动轴承增长，滚动轴承销售持平，整体合并报表显示23%增长，实际增速可能更高。

21:34 轴承与气浮技术发展及半导体订单现状
对话讨论了轴承收入占比、气浮轴承上半年产量、与Seven Coin合作障碍及半导体领域发展策略。提及全年半导体订单接近1000万，因德国政府顾虑终止收购，决定自研提升效率对接国内厂家。

23:43 合作进展与产品销售策略讨论
对话围绕与NTA的战略合作展开，提及了合作协议的签订、研发支持及销售区域划分。合作研发主要由我方主导，NTA提供技术支持。产品销售方面，国内市场由我方负责，海外市场则由NTA对接。最后，会议主持人介绍了投资提问的方式，包括电话端和网络端的提问操作。

25:34 公司年度财务目标与分红计划讨论
会议讨论了全年收入增长30%的目标，利润目标在20%-30%之间，受核电订单确认进度影响。未进行中报分红，计划全年净利润的33%用于两次分红，年报分红时间待定。提及股价低时可能采取回购措施，建议投资者关注第四季度业绩释放。

发言总结
发言人1
讨论了公司核电力务在第三季度和第四季度的销售预期，预计销售将有所减少，但环比将有所增长。由于社保和税款的补缴，公司利润可能受到影响，预计下半年还需补缴约200万，社保基数增加导致的额外支出总计约400万。他还提到了公司在燃机领域取得的进展，预计今年四季度及明年在燃机领域会有较好的增长。此外，公司业绩在能源发电、石化以及工业驱动等领域均有表现，并且他表达了对分红和可能的股票回购措施的考虑。最后，他强调了公司未来收入增长的目标以及对业绩释放的期待，特别是在第四季度。

问答回顾
发言人1 问：在三季度和四季度，核电销售的确认情况会如何？二季度补交社保和税款的影响是怎样的？
发言人1 答：预计三季度和四季度的核电销售确认会比一季度少一些，但会比二季度有所环比增长，整体更加平均，不像一二季度那样波动较大。在二季度，我们确实补交了一笔社保，大约在六月份，补交金额为300万左右。此外，由于社保基数增加，下半年会再体现大约400万左右的额外社保费用。这是一次性补交，并非持续性变化。

发言人1 问：社保和税款是否会持续增加，以及明年的情况如何？
发言人1 答：社保和税款在未来可能会在当前基础上进一步增加，预计到2023年可能会比今年再增加，国家要求在30年内实现社保缴费率百分之百的夯实率，除非工资超过社保基数三倍。

发言人1 问：公司如何应对汇兑损失以减少汇率影响？
发言人1 答：公司下半年会采取综合措施，与银行合作以降低汇兑损失，相比上半年，下半年汇兑损失将明显下滑。

发言人1 问：在新业务开拓方面，尤其是在燃机领域，最近有没有取得较大进展？
发言人1 答：今年四季度及明年，公司燃机订单尤其是与西门子、贝克休斯等外资客户的订单预计会有较大增长。国内客户方面，上汽等企业的供货仍为主流，但对部分业务量小、毛利水平一般的客户会选择主动放弃。

发言人1 问：燃机相关的订单增速是多少，以及全年燃气收入体量能达到什么量级？
发言人1 答：燃机订单增速显著，其中贝克休斯的供货份额今年已达到50%，明年有望突破。从确认销售角度看，上半年燃气发电销售总额已达到去年全年的水平。

发言人1 问：后续是否会优先向高毛利的外资燃机领域分配产能？对比国内厂商（如东电），公司在燃机领域的毛利差距如何？
发言人1 答：是的，公司将优先考虑向高毛利的外资燃机领域如燃气发电等方向分配产能，因为这些领域的外资客户毛利水平可观。目前燃气发电产品的毛利水平与米巴沃克萨相近，但公司在其他领域如石油化工领域具有成本优势。

发言人1 问：除了燃气发电外，哪些能源发电领域今年上半年增长较快？
发言人1 答：上半年，除了燃气发电外，核电和火电的增速也比较快，其中核电增长了约2.5倍，火电增长了1倍，整体能源发电类比上年同期增长了1倍。

发言人1 问：火电增速超过预期的主要驱动因素是什么？为什么工业驱动会出现负增长的情况？
发言人1 答：火电增速超过预期的主要驱动因素可能与项目交付时间有关，今年上半年有部分项目交割，导致增速达到一倍以上。但整体来看，全年可能无法维持这样的高速增长水平。工业驱动的负增长主要是由于口径调整导致的，去年和今年在口径分类上的变化影响了数据对比。此外，主动放弃了一些国内毛利水平一般的客户也是原因之一。

发言人1 问：给温控企业（如约克、冰轮）做的产品线增速情况如何？
发言人1 答：约克等温控企业的部分产品线增速主要体现在明年和三季度下半年，上半年主要在合约签订和生产线搭建方面。虽然格力、美的等传统能源发电相关业务未缩量，但增速有限。

发言人1 问：液冷产品的毛利水平相比传统火电业务如何？
发言人1 答：液冷产品的毛利水平高于火电业务，接近燃气发电业务，但低于核电业务，大约为四十多的毛利率水平。

发言人1 问：当前整体订单增速是否有具体数据？对于温控领域的企业（如施耐德、美的、格力等）的订单增速展望？
发言人1 答：目前预科这边一年大概几千万的订单增速，相比之前基本为零的增长，这是一个较高的提升。不过，增速的具体数据未给出，且基于产能建设问题，增速无法预估。温控领域的订单增速取决于产能建设，如果产能无限大，则订单增速会很大。但受限于现有产能，增速受限，且资源需分配给包括核电、火电和船舶在内的多个行业。

发言人1 问：石化业务增速放缓是否与资源分配有关？
发言人1 答：石化业务增速相对较慢确实与资源分配有关，后市场业务虽然毛利水平高，但在资源消耗方面较大。基于现有交付情况，公司在燃气发电和核电领域有所侧重，扩产计划需权衡产品结构和设备瓶颈，避免盲目投资导致产能闲置。

发言人1 问：液冷压缩机的轴承单价及价值量概念？
发言人1 答：液冷压缩机的轴承单价低于燃气压缩机，但批量较大。由于产品结构差异，不同产品可能集中在少数设备上加工，形成瓶颈，因此投资设备需谨慎考虑产品结构变化带来的风险。

发言人1 问：上半年风电板块的增速情况如何？全年展望是怎样的？
发言人1 答：上半年风电板块的增速为15%，这是基于滚动轴承和滑动轴承的合并报表销售增长比例。如果只考虑滑动轴承，增长比例会更高一些，可能达到23%左右。今年上半年，尽管与去年同期相比有所增长，但滚动轴承的销售并未实现显著提升，基本持平。全年来看，预计风电板块会保持相对稳定的增长态势。

发言人1 问：气浮轴承上半年做了多少？并且关于与seven coin合作的问题以及未来在该领域的发展计划是什么？
发言人1 答：上半年气浮轴承的销售额暂未给出具体数字，但提到与seven coin的合作存在一些障碍，导致原本计划的收购终止。不过，公司结合自身多年的轴承流体动力学研究，认为自己有能力研发相关产品，并且能够更好地对接国内半导体厂家。此外，公司已与NTA签订战略合作协议，在研发和渠道方面进行合作，新产品在国内的销售将由公司负责。

发言人1 问：关于全年收入和利润目标指引的情况？
发言人1 答：公司全年收入目标仍维持增长30%，利润方面考虑到股份支付和意外损失等因素，预计可以达到20%左右的水平，最高也有可能实现30%的增长，这主要取决于后续核电订单的确认进度，特别是能否按时交付主机设备以满足客户需求。

发言人1 问：年度分红规划以及是否会采取回购措施？
发言人1 答：公司中报未分红，但计划全年按净利润的33%至40%进行两次分红（中报和年报）。对于股价较低的情况，公司会根据市场状况和相关法规政策考虑实施股份回购等措施。具体分红安排将在适当时候公布。

