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发言人1   00:00
大家上午好，我是国泰海通建筑向毅。本周我们组召开北策略会，然后邀请了建筑公司与大家做交流。这次是山东路桥，我们邀请了山东路桥的专家来做深度的交流。进专家先对公司做一个介绍，有请。各位投资人上午好啊。下面我来简单先介绍一下今天出席的人员。有我们山东路桥的证券管理部部长，证券事务代表李文佳李总，还有我们国际部的副部长毕伟毕总，然后还有经营开发部的徐一千徐总，以及还有我。

发言人1   00:38
然后下面由我来简单介绍一下我们公司的一个基本情况。我们山东路桥是这个公路工程、市政工程施工设计三甲资质的这么一个企业。拥有像这个公路工程施工总承包，特级，市政公用工程施工总承包特级等，配套齐全的资质。同时也具有对外援助的成套项目的总承包的企业资格。整体来说，工司的业务竞争能力和工程的承揽能力是极强的，公司也是具有多年的路桥项目承揽施工的业务经验，具备从科研、设计、施工、养护、保投融资一系列的完善的业务体系和管理体系，是一家全领域全产业的工程建设服务商。

发言人1   01:20
我们这个主要子公司路桥集团是成立于1948年，多年来也是参加了像济南的黄河公路大桥、二桥、三桥，还有东营必经必究太空黄河公路大桥，以及著名的胶州湾跨海大桥。省外我们也参加了像南京长江大桥二桥、三桥、四桥，还有润阳苏通长江大桥。高速公路方面也是参加了很多的国家重点工程，比如像济青、沪宁、京沪京沪、京台等一些高速公路。

发言人1   01:52
下面我再介绍一下公司2026年上半年的一个，指标和订单情况。2026年上半年公实现营业收入是253.5 7亿元，同比下降了是11.26%。发生营业成本是218.6 6亿元，同比下降了13.57%。

发言人1   02:10
实现利润总额是13.6 6亿元，同比下降8.6%。实现净利润是11点一二亿元，同比下降13.4%。实现归属于母公司所有者的净利润是7.3 1亿元，同比下降28.93%。

发言人1   02:25
经营活动产生的现金流量净额是负的29.5 2亿元，同比下降71.55%。截止到这个报告期末，公司的资产总额是1850.4 3亿元，较年初增长1.45%。负债总额是1411.8 1亿元，较年初增长1.1%。九归属于上市公司股东的所有者权益是281.1 7亿元，较年初增长了6.78%，这是财务指标方面。

发言人1   02:52
订单方面，2026年上半年公司实现中标额是498.4 4亿元。从订单结构拆分来看，公司中标项目涵盖路桥综合、市政工程、房建工程、产业园区、新能源道路养护等21个业务领域。从这个业务的板块占比前五的分别是，路桥综合大约是32.87%，房建类大约是32.25，产业园区内大约是10.41，市政类约是9.81%，道路养护大约占到了5.25%。从区域来看，国内省外中标与省内中标大致的比例分别为40.2和51.7，海外约占比是8.1%。省外这市场占比前五位的分别是四川、河南、湖北、新疆以及宁夏，大体是这样。

发言人1   03:48
好好的，非常感谢，非常感谢您的介绍。我们下面有有一些问题想交流一下。就是您刚刚也提到公司现在收入和利润同比都有所下滑，然后这方面主要因素是什么呢？就是想请问一下公司。你好，我介绍一下这个下滑的这个情况。因为这个下滑，我想就是我们在这个半年报告中也进行了披露在施工的这个作业面上以及施工的进路上，由于这个业主方的资金到位等情况，还有征地拆迁等各方面的情况。上半年其实这个预期是比我们的，也就年初的就预期是要慢了一些的。所以造成了产值不能对营收形成一个如期的一个贡献，所以相应的这个收入也是下滑是也是超出我们的一个预计是比较多的，达到了十个点就以上的这个就水平。

发言人1   04:45
但是我还有一个问题，去年半年度我们家的这个指标，营收、利润各方面的指标，这个基数是已经是比较高的。所以说去年，可能就是去年我们在这个比较高的技术的一个基础上，大家可以看一下去年就建筑行业的这个情况的话，也是跟今年的环境，这个可能是一个有就就也是，有一个这种下滑的一个态势了。但是去年，我们通过也是各种的沟通协调，以及管理内部管理的手段。所以去年在各家下滑比较大的情况下，我们家还是一个比较好的一个结果。那么的话在一个比较高的基数同比的基数的基基基础上，所以也是造成了今年有个十个点以上的下滑的情况。

发言人1   05:30
展望全年而言我们目前还朝着我们这个收入，经理的这个目标再去努力。但是预计全年完成这个指标可能也会会接近于这个指标。目前看全年完成这个指标的压力还是比较大的。那那公司判断这是阶段性的波动，还是行业进入调整周期呢？大概会持续多久？现在这种情况今年来看，我们觉得情况一般。但是因为今是十五第一年，整体来讲，一个是像我们那个母公司就是山东省。请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。

发言人1   06:13
山东高速集团他们的十五规划也没有出。并且按照往年的情况来讲，15的第一名应该是会比较低的一个水平。行，我们对明年后年的情况还是保有一个比较好的一个乐观的预期的。

发言人1   06:30
现在在这个公司参与这种基础设施项目的时候，对于未来项目盈利水平是变化是有什么样的判断呢？觉得这个盈利，我们我对我们的这个盈利水平其实一般都是保持一个比较好的一个状态。我们现在我国内外挑选项目也是注重这个盈利水平的一个挑选。尤其是在国外订单增长涨幅比较大的一个情况下，我们更是对这个进行了一就有一定的筛选。我们想首先保证回款要保证，其次保证利润，这两点是我们筛项目的一个一个首要的因素。所以说我们后续还是会以这种在前置管理上，我们还是会牢牢把握这个关口。

发言人1   07:13
第二个就是说因为我们跟其他的企业不一样我们这个像央企来比的，我们他们可能没有自己集团内的保底订单可以给到他们。我们是因为有山东高速的保底订单，同时我的二股东是山东省最大的铁路的投资商，所以我的这个也有二股东的这个铁路项目的就支持我这个股东的支持这么大，就是内部项目很稳健的情况下，我的筛选订单就更加有韧就有余，可以保证一些利润的水平，所以说这个也是我们一个比较显著的一个优势。除此以外像是我们在经营管理当中也开展了两个1%的工程，所以我们在考核上，在利润水平的内部管控上，也是一个现在主抓的一个手段。所以基本上就是从外部订单的获取到内部工程项目的管理两端我们都会协同的。就努力，争取在这样的一个行情下吧，保证公司一个大的一个利润水平要尽量的稳定。

发言人1   08:09
好的，那公司能不能介绍一下现在山东省这个高速公路建设，应该进入比较成熟的阶段。那未来增长是什么样的方向？大概有有对于这个行业有什么判断？对于这一块业务，我给大家解答一下这个问题。

发言人1   08:28
就是2026年是十五开局之年，山东省已持续加大交通基础设施建设力度。根据山东省政府工作报告和交通部门的安排，226年将新开工宴城枢纽和表白寺，大约在这个月底或下个月进行招标，这是还有另外一条沟通路，计划下半年就要招标两条高速路进行招标，再一个就是还有23个提前项目，建成通车的有五个高速公路项目，济南市宁津等高速公路通车里程将到时候将突破9500公里。15期间全省高速路路网将持续加密扩容。最重要的还是一些改扩建的道路，市场的空间还是充裕的。这个是山东省的十5规划的一个内容。

发言人1   09:14
再一个就是高速集团，就是我们大股东的改这个高速公路的改革线的执行。今年下半年目前来看还是这两条路。今年到明年的话预计在400个亿，投资在400亿左右。我们的订单还是一直会比较稳定的，目前是这个情况。那公司的判断是未来大概多长时间能保持这样的订单稳定增长。

发言人1   09:45
山东省的话15桌是可能从新建的项目不是太多，到明但是到明年的话，光我们大股东就将近400个亿，到后年可能也会提升到500个亿左右。山东省的高速路的话，其他的业主可能也会有一些沟通的项目发包。这个目前还没有具体的一些规划，我们也会持续的跟踪，只会说15只会明年只会比今年多，目前是这个态势。

发言人1   10:23
非常感谢公司的回答。刚刚公司提到这个全国化业务在拓展，好像在西部也有建设，能不能在这方面提供一下更多的情况？西部的话我们目前来看，从新疆和西藏，且政策红利的地区在持续的发力。包括我们大集团高速集团大股东也也领导带着我们去进行一些高端经营。包括上个月新中标了一些新中标的一些项目，西藏的一个合格的一个中学，包括新疆的一些公路项目，持续也在中标中，也跟踪了前一段时间刚统计了，目前我们正在重点跟踪的项目有五六十个，包括公路、市政、房建，包括一些环保新能源都有。目前我们西进战略是也是我们一个重点的一个发力方向，是目前是这个情况。

发言人1   11:22
我看在西北地区公司现在营收占占比是大概是多少呢？你在说西部地区吗？对，就是刚刚提到的像这种它目前占比肯定他这些占比肯定还赶不上这个东部地区。东部除了像我们这个山东省，是最主要的营收和利润的提供区域。包括还有像我们重点的在四川，还有东南沿海这些区域，它可能是项目会多一些，然后提供的这个利润也会支撑会大一些。

发言人1   11:59
西部只是一个未来重点发展的一个方向，其实逻辑上讲你也可以想得通。首先这个高速公路你修建，一方面是有你像西部这种政策的支持，但是更多的还是基于这个生产需求或者生活需求的要求。所以说肯定你像山东、江浙沪沿海，包括一些西南重镇，他们的这些需求，包括投资力度，包括政府的这个资金到位率肯定是高。所以说目前也是我们重点关注或者在深耕的一些区域。但是像刚才我们这个徐总提到的新基西藏，它是一些政策红利区，它可能在不能说是短时间内，在一定时间内，可能国家的这种资金的支持，政策的支持，一些道路的建设项目可能会多一些。但是目前来看的话，提供主要的利润和营收的这些区域还是在东南以山东为代表的这种东部地区了。另外中西部建设有一些需求，但确实还影响没有那么大。

发言人1   13:05
那现在在这个东部地区这块儿，东圃地块是公司有没有什么订单是比较超预期的，然后就是表现比较好。您是问东部这些地区有哪些区域可能我们这个做的比较好，然后订单拿的比较多是吧？对，就是哪方面有没有什么超预期的表现？您说这个超预期是吧？对，其实这个在东部，对，就是公司手上最近哪些项目表现的比较好？

发言人1   13:39
今年去年在浙江重要一个比较大的项目。今年的话目前东部还是集中在像广州、广东、广东省、福建省，目前是集中在这个地方有几个亿的项目。像因为这个地方竞争压力比较大，然后政府的资金也比较比较也比较及时。所以说我们一直在争取这些地区的项目，不包括我们现在的华中区域的，像河南，包括我们的优势一直优势区域四川，今年都都超了都超过了去年的。目前这些和华中地区，包括湖北也是有不少的不少项目。

发言人1   14:15
那我也有这个情况，那公司觉得相比于其他大型央企或者是地方施工企业，有什么竞争优势呢？你说的优势是指的在竞标方面吗？对，你我觉得在竞标方面这个事儿，还是说看是在哪个区域的市场。如果在山东这个区域的就市场来讲，我们的优势肯定是最大的。因为我们是山东省的区域性的龙头的施工企业，然后山东省的主要的这些高速公路这些的大的项目，都是我们的大股东高速集团进行发包的。然后我们在高速集团内的市占率能够达到了90%左右的一个水平。所以说我们这一块在山东省内的优势竞争优势优势是肯定是最为强劲的。

发言人1   15:08
第二个就是山东就是我们在这个区域以外的这个旧市场，刚才我们负责经营的同事也已经介绍过了。因为我们对外的山东省以外的这个区域，我们布局的时间比较久。在我们这个核心的子公司是48年就成立了一个老的施工单位，所以说一直都是面向全国经营的，并且我们出国的时间也很长，出国的时间得有一个76年，76年啊啊啊第一个出国的这个项目已经是七对，就76年就在就谋划着就出国这几年也是通过一些项目的一些布局，就比如说海外一些施工平台的一些就布局。比如说我们成立了专门做海外的路桥国际子公司，收购了，一个叫做山东外经的一个，对外的一个认可度很高的一个施工平台，通过这些收并购的一些就举措，慢慢的也是实现了从，跟中信建设一样的这种的借他的船出海，大号的船出海，到现在我们能够独立的出海，并且竞争力比较强。但是去年前年这个海外订单都翻翻，这种就成绩是很好的。

发言人1   16:14
然后说回到国内，我们在国内也是通过成立了77到8个区域的经营救助总部，进行一些国内省外就是省外国内市场的这样的一些开拓。比如说像是四川区域，虽然有一些跟我们像是四川路桥这样的当地企业贷，但是因为四川像这种它的这个市场范围足够大，所以我们可以竞争和合作的点，我们能够深耕进去的点也是有的。并且我们的大股东高速集团，他在山东省以外，也是投资运营了很多高速公路。然后依托他们投资运营的当地的高速公路，也对我们开拓当地市场形成了非常好的一个助力的。所以说我们觉得在市场开拓上，我们这个优势还比较强劲。再一个就是我们其实是这个商业模式的谈判，商业谈判上我们也是非常的灵活的，我们基本上因为我们的融资成本比较低，有一些就业主有暂时性的财务性的困难。

发言人1   17:04
我们可以利用我们融资低的优势，然后商业模式比较成熟的这些特点，能够帮助业主，业主既能达到他所投资建设的就这几个项目，顺利的去投资运营投资施工、运营交付同时我们也可以能够争取比较好的一个回报，所以说这也是很多业主依托我们这种国企的3A级的平台，愿意跟我们就合作，这样的11个呃，一个一个就原因所以说，我们也是就是通过我们再一个就是刚才你介绍了，我们不但是，第一次就是这个公司的，就公司成立的时间也好，出国的时间也好，都非常的早就积累的这个，人员技术，以及这种项目管理，就不断优化的这些项目管理，都非常的成熟。所以说，在整个拿到订单以后，我们的施工的管理，交付的质量上也都可以很让业主放心。所以说我们整体的优势，刚才介绍了无论从订单的开拓，我们市场竞争的这个优势。再一个就是我们在为业主帮助他们设计商业模式的这样的一个优势，我们还有就是融资成本比较。

发言人1   18:07
请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130的这样的一个优势，以及我们内部人员技术，以及能保质保量交付的这样的一个优势都是非常强的。我们一开始出国的时候，也是说怎么样能够打开市场的。也是当时有一个同样的，施工类的地方的上市公司，现在他也是也是比较最有名。我们当时跟他一起出国，因为当地的也是有个政策性的这个原因，所以中信建设要求工期提前的比较多，我们那是保质保量的把这个事情给他解决了。但是另一家企业他做另一个标段，也是因为这个，他们算了一下这个人员的投入算了一下各方面的能不能如期的完成这个情况，他们觉得风险比较大，所以他们就放弃了。那一次就是直接就没有做，我们是不再把自己做了，还是同时派了人把他的那段就也做了，所以说，跟中心建设搞了一个，就是通过这个项目一战成名，做了一个非常好的一个一个宣传也好，一个基础也好。所以后续他愿意带着我们去出国，这个也是一个根基。所以说我们这个路桥铁军能够敢打硬仗的这个本领，和公司的凝聚力施工的协作能力，我们认为都是比较突出的。

发言人1   19:28
好的，感谢公司的讲解。未来几年公司的核心经营目标是什么？然后关注哪一些指标？你说未来一年公司的这个经营的目标吗？对，未来几年，未来两三年这样未来两三年公司经营的这个目标是吗？对，不管是规模增长还是利润增长这种，目前我们的经营每年能保持千亿的水平。我们想以大约在15期间，每年也是稳稳就稳定在这个数上。再一个就是说利润的水平，我们也是刚才介绍过了，争取通过这种的订单的筛选，还有施工过程中的管理，争取有一个比较稳定的一个一个一个结果基本上是这样的情况。

发言人1   20:21
好的，感谢公司领导专业详细的介绍，其他投资者有没有什么问题？秘书大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键再按数字一网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键再按数字一。网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。

发言人1   21:13
好的，这边反馈是暂无提问。再次感谢公司领导专业详细的介绍，感谢各位投资者，咱们会议就到此结束。好，再见。好，谢谢，再见。感谢大家参加本次会议，会议到此结束，祝大家生活愉快，再见。本次电话会议仅服务于国泰海通证券正式签约客户。会议音频及文字记录的内容仅供国泰海通证券客户内部学习使用，不得外发，并且必须经国泰海通证券研究所。
