同星科技 260902_导读
2026年09月03日 09:39
关键词
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全文摘要
公司近期讨论了其业务扩张和改进计划，聚焦于聚生智能和数据中心两大领域，计划投资6.5亿元人民币，尽管具体分配细节未被透露。当前，设备陆续到位，员工产能正在逐步提升，预期未来产值和订单量将显著增长。公司在机器人、液冷散热技术及数据中心建设方面取得研发进展，正积极拓展海外市场，与海外客户建立了合作关系，并对未来的产能扩张进行了规划。同时，公司传统业务正在转型，新业务收入贡献逐步显现，展望未来几年，业绩预计将持续向好。特别地，公司在液冷技术方面展现创新，积极应对市场需求，通过建设相关产线来满足客户需求，为公司的长远发展开辟了新机遇。

章节速览
00:00 公司产能规划与海外建厂考量
对话围绕公司产能规划、资本开支分配以及海外建厂计划展开。公司计划将6.5亿再融资资金主要投入聚生智能和数据中心项目，其中数据中心投入较多。关于海外建厂，公司正考虑泰国、北美等地，但需等待明确订单支持。目前泰国项目虽有地有规划，但因订单不确定性，投产时间待定。公司强调国内供应未中断，海外扩张需订单驱动。

04:55 机器人散热方案进展与市场反馈
对话围绕机器人散热方案展开，讨论了散热技术在灵巧手、冰淇淋公司芯片及汽车热管理等领域的应用进展。强调了被动散热模组设计的创新性，包括热管、均温片、流道和离心风扇的组合，以及液冷模组的微泵、微风扇和蛇形管的使用，有效解决散热问题并获得顶级客户好评。提到未来液冷散热方案的ASP可能上千，但具体价格尚需优化。同时，提及团队在家电、商用和汽车领域的微通道管组件制造能力，增强了客户对量产的信心。

09:42 边缘动力收购与未来产品规划
对话围绕边缘动力的收购及未来产品规划展开，提及2.2兆瓦CPU的研发进展与市场反馈，计划3.0兆瓦产品开发，聚焦国内与泰国市场，暂未规划墨西哥产能，定位为系统代工，服务大B客户。

13:04 业务展望与液冷技术产能规划
对话围绕业务板块未来业绩展望展开，提及已获海外小几千万订单，主要产品为换热器，后续将拓展至模组集成与CDU代工。规划显示，随着液冷专线建设完成，预计年订单贡献可达上亿。当前液冷换热器已量产，正筹备专用产线以提升价值量至几千美金的系统模组，整体产能与产线规划完善，包括18万方智能液能产业园建设。

17:54 公司新业务布局与转型展望
对话围绕公司未来三年至五年新业务布局与转型的收入和业绩预测展开。公司计划在传统换热器业务的基础上，重点发展机器人和数据中心业务，目标是到未来三年内，新业务收入占比达到一半，实现约十几亿的收入规模。目前，核心零部件已进入量产阶段，数据中心液冷专线订单预期明年将有大几亿的收入，客户主要为美国CSP大厂。尽管存在不确定性，公司对实现目标持乐观态度，并将持续跟踪关键时间节点的进展。

23:44 越南专线投产与现场考察计划
对话围绕越南专线的建设进度及投产计划展开，确认十月份第一条专线将完成建设并投产，客户可于十月份预约现场考察。公司正全力推进此项目，尽管存在生产线封闭运作的担忧，但预计问题不大。会议强调了客户现场考察的重要性，并提醒参会者遵守会议内容使用规定。

发言总结
发言人1
他首先介绍了公司计划通过再融资筹集6.5亿元，主要用于聚生智能和数据中心的发展，强调了设备到位和人员产能爬坡的重要性，表达了对产值增长的乐观预期。其次，他提到了公司在机器人和液冷领域的进展，特别是在液冷业务中已获得小几千万元的订单，并计划通过建设液冷专线来提升产能和竞争力。他还谈到了公司海外业务的拓展计划，包括在泰国的产能规划及可能在北美和墨西哥的布局。此外，他强调了公司对技术研发的重视，特别是在散热解决方案和灵巧手散热方案方面取得的进展，并获得了市场认可。最后，他表达了对未来三年公司收入和业绩增长的乐观预期，计划通过持续的创新和业务拓展实现收入结构的优化和升级。

问答回顾
发言人1 问：您提到的每个月500到1000这个单位是什么？
发言人1 答：这个单位是万元人民币。

发言人1 问：再融资规划中，6.5亿资金将如何分配？
发言人1 答：6.5亿的再融资规划会全部投入到聚生智能和数据中心两个方向上，其中聚生智能方向大概规划了两个多亿的投资，而数据中心方向的投资会更多一些。

发言人1 问：目前海外客户对产品建设的要求以及我们计划在哪里进行投入？
发言人1 答：海外客户要求我们在东南亚甚至美国建设产品线，但我们现有的泰国投资主要集中在新型商业、冷链及汽车热管理生产领域。未来计划在聚生智能和数据中心方面在外国有匹配的产线，目前泰国已有地，但具体投入还需等待客户明确的订单规划。

发言人1 问：第一期在泰国的投入大概什么时候投产？
发言人1 答：关于机器人和IDC项目，在泰国已有地方进行投入，但具体投产时间取决于客户订单的明确规划，近期不是特别着急必须立即转移到泰国。

发言人1 问：散热方案的进展如何？
发言人1 答：散热方案已取得进展，已供应给一些知名灵巧手公司及冰淇淋售卖公司，并在芯片散热方面有定点和小批量合作。同时，我们的散热模组也适用于AMD和英特尔芯片，参加了相关展会并受到好评。针对灵巧手的散热需求，我们设计了一套液冷散热方案，其中零调塾的液冷散热方案预计ASP将在上千元水平，但目前仍在送样阶段，后续还有可能优化。

发言人1 问：关于AABC板块，特别是收购的边缘动力部分，公司未来的展望以及目前的产品逻辑是怎样的？
发言人1 答：边缘动力目前专注于2.2兆瓦大功率CPU的研发和生产，并且团队不仅限于此产品，还涉及3至4千瓦以及0.8至1兆瓦等不同功率的CDU解决方案。今年4月份，2.2兆瓦产品刚被提出，目前已有几家厂商能够生产，而我们也在其中较早实现了样件和量产能力。接下来将着手研发3.0兆瓦及更高功率的CDU。

发言人1 问：在订单落地和产能规划方面，边缘动力的情况如何？
发言人1 答：目前产品刚推出市场，我们在厦门设立了展厅以展示新产品。虽然有意向的客户在接触过程中，但实际订单还未正式签订。海外客户表现出合作开发的兴趣，但由于产品定位为系统代工，主要服务于大B客户，所以目前产能规划主要在国内和泰国进行，泰国已有明确规划。

发言人1 问：对于泰国和墨西哥市场的未来产品规划是什么样的？
发言人1 答：目前针对泰国和墨西哥市场的具体产品规划还未落实，因为成本、难度等方面存在挑战。只有在客户有强烈海外订单需求的情况下，才会考虑在墨西哥建立产能，目前更多聚焦在国内和泰国市场。

发言人1 问：关于业务板块未来业绩展望及利润水平如何？
发言人1 答：今年半年报显示，尽管尚未有明确的海外订单，但我们已有小几千万元的在手订单，主要服务于海外客户，提供换热器和管路件产品，尤其是换热器。接下来的模组集成业务将带来更大订单价值，预计在下半年能够拿到较大订单，为今年及明年贡献上亿产值。

发言人1 问：对于产值部分，特别是CPU业务和液冷业务的未来展望能否说明一下？
发言人1 答：目前液冷换热器已实现量产，后续计划建设专用液冷组装系统集成生产线，提升产品价值量至几千美金，并规划在18万方生产智能液能产业园。整个液冷业务的价值量会随着产线升级而提高，未来产值将随着产能和产线厂房的扩大而增长。

发言人1 问：刚才提到的几千美金是指单个液冷柜还是整个液冷系统集成的价值量？
发言人1 答：几千美金指的是液冷系统集成的价值量，包括换热器、传感器、电控、管路等集成部件，而非单个液冷柜的价值。随着产线建设完成，交付的产品将更为复杂和集成，价值量也会相应增加。

发言人1 问：今年对于同性来说是一个什么样的元年？公司今年在业绩上有哪些预期表现？
发言人1 答：今年对于同性来说是一个改革或转型的元年。我们非常有信心今年在营收和利润上会有亮眼的表现，并且将重点放在了两块创新业务上，预计能占据半壁江山。未来三年希望在机身智能和AIDC领域逐渐挑起大梁，特别是AIDC数据中心订单方面，除了现有客户外，还在接触其他客户，明年有望有更多的预期展望。

发言人1 问：如果明年占到一半江山，指的是哪一块业务？预计收入体量是多少？
发言人1 答：如果明年占到一半江山，指的是机器人和数据中心业务，目标是达到希格莱亿的收入体量。

发言人1 问：液冷专线目前的订单预期情况如何？
发言人1 答：明年液冷专线的大客户主要为美国CSP的大厂，规划中有几大亿的订单预期，前提是产线满产。目前，液冷相关的核心零部件已经进入量产阶段，模组也在送样中，预计送样完成后会陆续接到几百套的订单，如果进展顺利，将开始上千套的大规模订单。

发言人1 问：目前客户处于什么阶段？具体是送样验证还是已有确定性文件落地？
发言人1 答：目前阶段是零部件已经量产，模组正在进行送样验证，预计在下个月会有一些零星几百套的订单，并且十月份第一条定制模组的专线要建设好以满足客户需求。

发言人1 问：第一条专线投产后的情况如何？是否可以在十月份前去看？产线投产后是否可以开放参观？
发言人1 答：第一条专线预计在十月份投产，到时候可以去看第一条专线的投产情况。目前公司正全力推进该事项，确保其顺利进行。产线投产后会尽可能安排参观，但可能因保密需要会有封闭管理的情况，不过应该问题不大，欢迎在合适的时间来现场查看。

