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发言人1   00:00
大家好，我是百川盈孚阴极碳块行业分析师王忠慧。今天主要给大家分享一下阴极碳块市场。在报告开始之前，我简单介绍一下百川盈孚以及百川盈孚行业大数据查询方法。百川盈孚成立于2007年，是中国大宗商品市场信息供应商之一。百川盈孚大数据智能分析系统是在原有网页信息服务的基础上进行升级，每日更新20万条的数据信息，涵盖了产品价格、供需、产能、产量、库存、成本、利润、开工率、进出口、消费、宏观经济、期货等多角度数据，还包括API对接、研究报告、利润计算等个性化产品。

发言人1   01:01
百川盈孚行业大数据的登录方式有两种，方式一，可以在浏览器输入网址注册登录即可。方式2，登录万德系统在万德系统上点击市场板块，找到三方数据界面，点击进入，找到百川盈孚界面登录即可。也可以通过快捷键DAI1键直达百川盈孚行业大数据，欢迎大家登录试用，谢谢。

发言人1   01:41
我今天分享的题目是中国应急碳块市场潜力与后市预测，将从以下四部分讲解。第一部分是中国一级碳块行业现状。首先我们来看在26年起重点行业节能降碳改造行动计划中，3300千安以下的电解槽逐步被替代，500千安以及以上的大型电解槽成为新建技改标配。因此在政策淘汰小槽加上降本增效的驱动下，倒逼应急炭块的规格品质升级，石墨化阴极碳块也成为了市场的主流。

发言人1   02:35
从左侧的表格中可以看到石墨质炭块和石墨化碳块的性能对比。可以明显看到石墨化阴极碳块导电性能更优，抗纳侵蚀能力更强，能够有效的降低炉底压降，减少吨铝电耗，同时显著拉长电解槽运行寿命，长期的综合成本优势更明显，适配当前的4 500千安及以上的大型电解槽的技术要求。而石墨质的阴极炭块的需求仅保留在少量的老旧小型电解槽的修补替换场景上，市场的空间不断缩收缩，产量也逐年走低。另外可以看到两种一级炭块的原料也有所不同。石墨质炭块主要是用电煅无烟煤和石墨碎，而石墨化炭块主要是用石油胶。

发言人1   03:42
下面我们就来看一下今年阴极炭块的原料价格走势，他们的波动频率相对于阴极的价格来看就更频繁一些。主要是由于阴极炭块的生产周期较长，而且长协订单多，价格多提前锁定。加上铝厂采购应急餐筷普遍采用了公开招标，低价中标的模式，企业间为争夺订单低价竞争的现象突出，使得应急炭块成品调价存在的滞后性。故当原料价格大幅上行时，产品质量产产品市场价格难以紧跟原料涨价的节奏，成本面传导不畅。

发言人1   04:34
看完原料面，我们来看一下近几年阴极碳块市场价格的走势，可谓是经历了大起大落，19年的近2万元每吨跌到了21年的14000元左右，后面又急剧上涨至了35000元左右。二三年开始逐步的回落，主要是因为原料价格大幅下滑，加上市场供大于求竞争激烈，随之也引发了一系列的踩踏效应，应急企业竞相降价促销，最低价格已经跌至了13000多元，因此企业大多数面临了亏损或者是微利运营。其中25年一季度因为石油交供需错配，价格大幅推涨，因此企业生产成本剧增，带动了市场价格的回升。26年因为原料价格支撑良好，加上下游渔场需求持续释放，供需双向拉动，应急碳块市场价格暂未有明显的下滑。

发言人1   05:58
第二部分是供应概况。首先是从以下的图中可以看到近年一级炭块产能变化和分布情况。我国应急炭块生产主要是集中在山西、河南、宁夏地区。山西认为行业70%以上产量贡献地区，但是此地区的企业产能产品质量差异较大。部分企业无全套的生产工序，比如石墨画需要委外加工。而近年来一级炭块的产能力也是呈现一个增长的趋势，部分企业逐年不增加产能，如三进料米、腾飞单元等。同时炭素产品部分生产工序和加工设备是具备通用性的，因此部分一级炭块生产企业在主产品外多元化布局了其他产品。另外也存在了石墨电极企业进行产线技改调配部分产能加工阴极碳块行业产能具备了灵活生活的转换器。

发言人1   07:16
下面我们来看一下产量和开工率情况，24到26年多数时间开工率维持在了50%到60%之间震荡运行，26年的开工率是呈现一个上行的走势，主要是因为铝厂产能转移和技改造型石墨化应急炭块产采购量提升。同时东南亚、中东地区海外电解铝新建项目带来了可观的一级碳块出口增量，多数一级碳块企业订单量良好，生产积极性也有所提升。第三部分是需求概况。首先中国电解铝产能的变化情况。从下面的图表可以看到，26年中国电解铝净增产产能预计有94.9万吨，已释放77万吨，还将释放27.9万吨。预计到26年底，中国电解铝实际开工产能能达到4712.8万吨。而除了新增产能外，目前电解铝企业更多的是进行已有产能转移，主要是受到了电价以及能源结构优势的吸引，像内蒙古以及新疆地区转移。另外也有企业会进行技改造型，这些都会对阴极炭块的需求有一定的支撑。

发言人1   09:05
看完国内的需求情况，我们下面来看一下应急太快的出口方面。首先是全球电解铝的分布情况。截止26年6月，全球电解铝产能8432.9万吨，开工产能7396.7万吨，开工率88%。其中亚洲地区占总产能排名前列，总产能为60千355.1万吨，开工率为90%，其次就是欧洲和北美洲。表中这个表中是。

发言人1   09:51
近年来应急炭块的出口总量受到了国内电解铝天花板约束，倒逼国内铝厂布局海外项目。新产能主要是以东南亚、印度、中东为主，非洲为辅。随着海外新建和检修坏槽需求持续释放，加上国内经济探矿产能产品性能和性价比的优势下，应急探矿出口规模持续扩张，出口市场保持向好态势。下面的图可以看到每年应急炭块出口地区的一个具体分布情况。可以看到伴随着印尼、越南地区电解铝产能的布局投产，东南亚地区也是逐步成为了中国因其碳化出口需求量最大的海外地区。

发言人1   10:53
最后一部分就是市场的后市展望。首先我们来看一下最主要的原料低硫石油焦的一个走势预测。机油胶预计后市价格先涨后高位震荡，一方面是九月负极材料排产良好，需求端对价格支撑强劲。另一方面低硫外盘投标价格较高，成本支撑下低硫销售意愿不强，因此对国内的价格支撑良好。九月之后随着地方炼厂中高硫胶产量的增长，交价预计拖拽走跌，但有低硫负极用焦提振价格的下行，下跌空间是有限的。后期各品种的低硫硝价格基本是在4000到5000元每吨。国内的需求的话主要就是铝厂的一个产能转移置换，即改换槽常规检修的对因子碳块的需求量相对有限，具体的规划变动如表所示。

发言人1   12:20
而海外的需求的话，我们首先先来看一下未来全球电解铝新建规划产能。如图所示可以看到项目主要高度集中在印尼、印度等少数的国家。亚洲绝对是是绝对的核心区域，占总量超70%，其中印尼就是班长，断崖式领先，印度是副班长，而越南和沙特属于亚洲的新势力，非洲的领跑者就是尼日利亚和安哥拉。我们下面具体看看班长这个印尼地区，他主要凭借了丰富的铝土矿资源和极具竞争力的低价能源成本。成为了中资铝企出海投资建厂的首选目的地。头部企业规划在和在建的产能规模巨大。可以看到表中向信发、南山印创新、青山等这些企业的一个新产能规划和建进度情况。

发言人1   13:37
最后我们综合来看一下成本供需端分析以及预测。首先供应端企业前应急探索企业前期闲置产能会恢复生产，其他碳素企业部分产能会积改转产到应急炭块。铝厂基本上也都会有自己的配套产能，优先自购为主，所以的整体的一个供应链是呈增长的趋势的。需求端渔场常规性检修，刚需支撑，铝厂产能置换对石墨化应急炭块的需求量会有所增加。海外铝厂新建项目对应急碳块的需求量也是有所支撑的。原料这块就是没沥青和低硫胶的。这个市场整体都是呈现一个坚挺运行的状态，价格多高位震荡，目前来看成本端还是有所支撑的。综合来看的话就是供需端偏强，成本面也支撑仍存，所以应急炭块的市场暂时没有明显下行的趋势。我的演讲到此结束。

发言人1   16:17
好，各位领导，大家下午好。

发言人1   16:26
我是百川盈孚周娇，做预备阳极市场信息的。今天主要给大家分享一下预备阳极的请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130市场现状和未来的发展的新机遇。目前我们预备阳极行业正面临这样的一个环境。就是说现在我们行业的总产能是在过剩的，但是它是区域之间也是供需的失衡。包括我们现在国内下游电解铝，它有4500万吨的一个供给侧的一个天花板设置。那现在我们国内供需也也是总量也是不基本上是持续的在富裕。那在这样的情况下，也是存在着同质化的低价竞争现象。现在全行业它是面临着搏量存量的竞争，博弈是常态。我们现在也有很多中资企业去海外建设我们的电解铝，海外的出口也成为我们全新的一个增量市场。今天基于这样的一个市场情况，我将从以下四方面给大家进行一个分享。

发言人1   17:42
首先从供应端来看，预备阳极的总产能是持续的在增长的。我们可以看到数据当中，2020年到2026年的时候，截止到8月，我们统计预备阳极的总产能是3348.6万吨。蓝色的是商业，然后黄色的话是配套产的。其实我们可以看到商业它这两年是增长比较明显的那在经历了这几波，我们其实这么多年的话也是经历了一个三波的一个内卷。第一波的时候，像行业刚开始没有像煅烧，或者说它的成型这种配套的，或者说它的工序不连续的这种企业，是被市场加速的淘汰。第二波的时候是在2022年。那会儿环保的压力以及有一些小型企业，它可能下游的需求订单不足不稳定，这样的小型企业也是被淘汰。

发言人1   18:46
到2025年的时候，我们其实这两年也可以发现，头部企业也是下场开始进行了一个竞争，行业进入了一个内卷的一个状态。这样的状态，我们预计将会持续3到5年的一个时间。从企业来看，其实我们看2020到2026年的时候，我们这是统计了一个每年新增的一个产能。其实基本上大概都有每一年都有新建的羊。但是到2025和2026年的时候，我们看到新投它的一个已经进入到了一个高峰期。包括我们看商业头部企业，他们2020年到2026年的时候，头部企业的市场份额其实也是在逐步的扩大。那在这样的一个情境下，其实行业的格局也是逐步的从分散向集中加速的迈进。包括我们可以看到像索通，他是从刚开始的时候是市场占比是6.88%。

发言人1   19:57
那到2025年，截止到2026年的六月的时候，是已经到12%。包括都市，像索创的话，这几年也是依托我们电解铝的布局，像在说像在云南，还有我们的山西、贵州等等地区也都有新建的布局，包括还有甘肃。像都市的话也是在云南，还有内蒙、蒙古这些地区也有新建的阳极。所以依托我们电解铝和下游深度绑定，这样的话我们会有更大的一个优势。

发言人1   20:35
经过我们这么多年的一个发展，其实企业的一个梯队有一个明显的一个分层。头部企业的话我们划分大概也就是100万吨。他们的话下游是拥有稳定的一个大客户，包括是和下游是持续的在合作，他们有刚需下游有刚需的一个合作底盘。他们在市场上包括订单相比于其他企业，他们有规模以及原料这样一体化的一个优势。

发言人1   21:06
第二梯队其实向上和向下都会存在着一些压力。向上如果说你会去通过扩产，可能会有存在一个向上的突破机会。如果说我们的下游订单不稳定，或者说也有一些被其他订单会有缩减，或者我们的市场份额也会有缩减的一个压力。

发言人1   21:34
第三梯队像小于15万吨这些中小型尾部燃烧的产能。如果未来我们没有一个稳定的一个需求，那也会包括我们技改等等存在着资金的压力，以及技改之后的话可能会面临淘汰的这样的一个窘境。从供需来看，刚说其实总量是持续的，富裕并不缺。

发言人1   22:04
我们从区域来看的话，其实也是存在着过剩与短缺。区域之间的供需也是适合。我们可以看大概是在山东，还有我们河南地区。这些传统的地区的话，它过剩的产量是比较大的那山东的话像本土内消化的铝厂仅有三家，像南山铝业，还有魏桥、信发集团。他们也有其中有两家，他们也有自己配套的一个阳极。所以过剩的那些阳极就会流向全国各地。比如说像新疆、西南，包括西北、华北等等地区。

发言人1   22:52
河南的话本身区域内他的离场是比较少。再加上这两年由于我们的一个产能的一个限制，现在有很多企业他们是往新疆，包括内蒙古去转移。再加上也有一些中小型企业，他们开工本来就不满河南，大概产能利用率也就是在40%左右，还不到50%。有一些中小型企业他们没有结订单，也会转做其他像代加工或者说石墨干锅等等。

发言人1   23:29
相对应的话缺口比较大的就是我们的云南、内蒙古和青海的这些地区。尤其是我们可以看像内蒙古和云南。云南是这两年从山东地区向云南有转移一些新建的铝厂，当地的话阳极配套是不足的。但是这两年像我们有头部企业在南方有新建，包括规划的养殖产能，在未来两三年的话，南方的供需可能会进一步的得到缓解，包括内部区域的匹配的效率也会在提高。

发言人1   24:17
其实我们对于数字有一个清晰的认知是这样，就是说全国的总产能截止到8月份的话，它是3400多万吨。但是我们有效的产量一年也就是预计2026年是达到2500多。其实行业整体的开工率是平均年度开工率是在76%。

发言人1   24:41
我们统计的产能其实并不等于它的真实的一个供给。刚刚说像我们河南地区，还有其他一些小型的有存在停产，包括有代加工等等这些僵尸产的，但是他并没有完全淘汰。那如果说和一些贸易商合作，或者说有其他的形式，他也可能完全的弹劾。总体我们看这样的一个产能，像僵尸产能大概有到三百多万吨，占比我们总产能的是8%。

发言人1   25:19
所以我们现在可以看到，其实供需的话，它并非是全面过剩的，而是区域间的一个结构性的一个错配。包括这两年其实也有很多企业和下游，有这种合资共建。那也是出现这种算是商配，包括我们商配的这样的一个占比也是在增加的那我们如果说你单点的去布局养鸡场的话，其实我们没有一个更大的一个话语权。包括订单的一个获取的难度将会持续的增加。相反的话，如果说和下游铝厂有这种配套，从原料和物流这样的一个一体化的话，我们可能会更有一个很明显的一个竞争优势。

发言人1   26:16
接下来我们看一下预备央金的价格。其实从2020到2026年的时候，预备央金的价格出现了一个过山车的一个行情。在2022年的时候达到了我们的一个历史最高点，出厂的价格是在7545万吨。那到2324年的时候，基本上算是一个理性的回归。那为什么会出现这样的一个行情呢？接下来会给大家分享它的一个市场影响因子。

发言人1   26:46
包括我们也可以看到在我们预备阳极，在电解铝当中，它也算是一个核心的一个原料。但是在它的成本当中占比是刚开始的时候，可是在10%左右。但是近几年一直有在增加，大概也就是平均在17%左右，接近20%。

发言人1   27:08
随着我们在电解铝当中，它的成本占比在不断的提升。下游也是对杨洁的一个价格，包括它的行情等等，关注度也是随之的也是在增加。包括电解铝的采购成本，大家也是比较关注的。

发言人1   27:28
从它的结构当中成本当中，其实石油胶是预备阳极的一个最核心的变动因子。一方面我们看石油焦在预备阳极当中，它的消耗量是包括再加上沥青，它的成本占比大概是在70%以上。所以这也是为什么我们的成本变动也会拉动我们阳极的一个正向的一个联动。没沥青可能占比比较少，它影响是比较有限的，最主要的时候可能会影响到预备备阳节的一个物理性能，包括它的焙烧质量等等。

发言人1   28:14
我们给大家分析一下，像石油胶，其实可以看石油胶和预备阳极它的一个走势是基本上是比较像正向相关的。我们看到2020到2022年的时候是一直在持续的在增加。在这个时候，也就是刚开始的时候，2022年的时候，因为新能源行业的一个爆发，负极材料的需求拉动了一个低硫胶的一个价格上涨。在此时的时候，是有一定阳节的，价格也是在持续的在增加。包括在2023年，在这个时候低硫胶它的进口量大增，总供应量是过剩的那在这个时候又回归到了一个正常的一个区域，回归到一个理性应理性的一个区间。所以我们可以看到石油焦的一个价格变动，会带动我们预备杨迪的一个价格。从右边当中我们可以看到，预备阳极价格与石油胶的价格其实是强关联的那石油胶的行情它是我们预备阳极价格的一个晴雨表的。

发言人1   29:30
没沥青的话在阳极当中占比比较少。但是我们可以看在网上溯源，其实没沥青和煤焦油的价格是高度的与正向相关。再加上这两年的话，一天和郊游它的价差也是逐渐的在减少。

发言人1   29:52
刚刚说了一下我们供应和价格情况，现在给大家分享我们下游需求。现在国内电解铝不是有4500万吨，4 4500万吨的一个天花板设置。存量现在是结构性的有这种变化。那他这些未来我们新增的空间总量是有限的那未来我们唯一可能增加的一些错配，主要是我们电解铝技改或者说转移后带来的一个新增量。

发言人1   30:26
在这个表当中我是统计了他退出和转移到省份的一个电解铝的变化。在这个图当中我们看到基本上是从像河南、山东等等这些地区是退出的那基本上是往云南，还有内蒙古、新疆这些地区转移。而且到转移的话，我们看到基本上它的槽型是400或者说六百，五百或者600这样的一个大模型。那未来这些地区转移的这些电解铝，也是我们利德阳极新增的一个点。

发言人1   31:09
其实总量的话其实没有一个太大的变化。只是说我们杨迪他的供货地点有变动，或者说我们供应商之间的一个量有增有减的一个变化。国内的话增长的空间基本上是比较有限的，只是说地区或者说结构性的一个变动。包括像刚刚说他是基本上像500或者600天的话去靠拢。那这样的话也会倒逼我们阳极去进行一个技改标配，会对于大的碳块阳极需求量是会在增加的那我们现在头部企业基本上焙烧炉也都是有改造，虽然说是紧缺，但也没有那么的缺。

发言人1   32:00
包括现在最近大家比较关注的是近三年的一个行业降碳改造，说15万吨以下，我们和企业也有去沟通，其实这个政策的话还没有下发到企业端，虽然说要改造升级，但并没有说是怎么样的去改造升级。那只要我们的企业或者说能够达到它的一个排放量的标准的话，其实这个目前来说影响还不是特别的一个大。从出口来看，预备阳极它基本上是分分两个流向。一部分大概是90%左右供我们国内的一个电解铝，还有每一年10%的左右是给海外的一个铝厂。我们在这里可以看到海外它的一个电解铝基本上开工率是在80%以上。海外全球它的铝厂高位的一个开工，其实也带动了我们出口的一个状态还是比较良好的。这边我们看基本上海外铝厂的开工率也都是在百分除了个别情况的话，基本上都是在80%以上。

发言人1   33:19
我们2014年到2021年之前的话，基本上基本殃及出口总量是维持在110万吨左右。到2022年之后，我们已经突破了一个200万吨的一个峰值。2023年我们看到他有一个很暂时的一个回落。这段时间是因为当时海外能源成本比较高，那有一些铝厂进行一个减产的一个操作，包括有一些配套的话，他有在检修配套碳素，在检修配套碳素的一个复产，他在这个时候，会减少对中国的一个采购。大约下浮了16%。

发言人1   34:10
但是到2024和2025年的时候，出口量是稳步的一个在回升。我们预计2026年的时候，今年出口总量能够达到240万吨以上，其实也是逐步的在创历史的高位。从海外我们看，基本上像马来西亚、加拿大，还有我们的挪威等等这些地区是我们预备殃及的主要采购的一些国家。马来西亚是乞力铝厂，基本上每一年我们都看到它是在保持在我们的第一，其实铝厂大108万吨的铝厂，每一年的话也是稳定生产的，基本很少有存在那种检修或者说减产的一个情况。在中国采购量还是比较正常的，加拿大的话每一年平均大概也就是二十多万吨。

发言人1   35:21
其他的话变化不太大，但是我们在这里值得提表现比较亮眼的是我们的印尼、安哥拉还有越南。印尼的话是从2022年的时候，是开始从我们中国采购央企。在这几年主要是我们中资企业在海外建厂，包括像华商铝业是从中国采购的那丽婷他有自己的配套阳极，那会阶段性的从中国采购生块或者说手块。包括像这两年经发集团，他们在海外的铝厂也在投产，都是从中国采购。所以印尼对于预备秧机的需求量是持续在增加的那安哥拉和越南也是从去年开始采购我们的预北洋集。安哥拉的话是华通线缆，它的25万吨的电解铝投产了。那从我们中国才越南多隆也是这两年，今年有大概先起个15万吨，那也是刚开始从我们中国采购。所以从这里边我们可以看到，基本上都是我们中资企业在海外进行电解铝的一个建设。

发言人1   36:41
那他们短期的话，在当地阳极本身其实供应不足的，包括在当地也没有预备阳极的一个现场的一个规划，短期是没有的。所以前期是从中国采购带动了我们预备羊皮的一个出口总量的一个增加。我们从这个图当中可以看到，这几年基本上是持续在增加的，反而我们看俄罗斯下降的比较厉害。俄罗斯的话基本上以前在我们国内采购大概是二十多万吨，那今年上半年也就是几万吨。其实是俄罗斯他们儿女他们自己有配套的阳极，那今年的话阳极有复产，所以对于我们中国，他的阳极采购量也在减少。包括我们可以从另外一个角度，合理的话，对于我们中国的梅沥青的采购也是在增加的。所以他们自己配套起来了之后，也能够自己满足一部分从中国卖菜一点点。

发言人1   37:54
那出口企业的话，以前我们。出口企业可能是比较多，还会夹杂一些贸易商。但是我们这几年经过海外的铝厂，对于我们国内市场也是比较了解了。基本上是铝厂和我们的供应商直接对接。那现在出口的企业就只剩下不到，也就十家左右。包括我们现在看索通的话，它也是我们出口第一。大概一年现在也就近100万吨，占了我们出口40%左右。订单的话也是逐步的向头部企业整合。

发言人1   38:34
现在出口包括像东南亚，它也有这个增量。我们也有一些新的企业会进军到我们的这个出口业务里面，主要是供给东南亚地区。所以现在我们也确实能看到东南亚地区的话，它确实就是一个我们新的一个机遇。大家都有在布局东南亚那边的出口业务。接下来分享一下我们于北洋及产业链未来的一个情况。从石油焦的情况，石油胶是我们殃及最主要的一个影响因子。

发言人1   39:14
石油胶它整个产业链我们可以看，它基本上增量可能就是在负极电解率，还有我们的预备阳极这些下游领域是对他有一个需求，是有一个增量的一个空间。包括负极材料经阳极等等。这两年也会有一个一新建的一些项目，包括项目的体量还是比较大的那这两个下游领域会带动它的石油焦的一个需求。反之减量的话，像金属硅，还有我们的电厂，包括一些燃料厂。但是因为燃料它是政策带来的一些冲击。行，很多部分正好是由我们新能源，包括电解铝这一块阳极，它的需求是有一个对冲的那整整体来看的话，其实是对于石油焦的需求总量其实是一个增加的一个状态。那我们石油焦它未来的一个行情变化都是我们值得去关注。

发言人1   40:19
那近期的话，我们看石油交都有在增加，主要是因为一下游负极行业它的储能订单是比较好的。那对于包括他们现在在赶这个金九银十的窗口，对于我们石油胶的一个胶的原料是有在增加，带动了我们石油胶的一行情的一个上涨。没沥青我们最近大家也是比较关注，现在它的煤焦油原料这块也是比较紧缺的，再加上十月份国庆之前也可能会有一个备货的一个状态。所以在九月短期的话，我们看两个原料应该还是高位震荡比较难跌的那我们这样来看，下半年三四季度的一个阳极价格基本上是比较高位，可能是维持高位震荡，也不会出现这种大跌或者高位一个难跌的一个情况。

发言人1   41:21
从工业来看的话，其实未来还是会有很多的预备殃及新建的一些产能规划。我们从地区来看，基本上是集中在内蒙古、山东、新疆，还有一些像我们南方的地区也都有布局。这些地区我们可以发现，它其实是就近我们电解铝去配套，像内蒙请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。蒙古的话未来不是就这几年有一些就像机电他们往内蒙古去转移产能。还有新疆像我们的伊甸有一部分，万基也有一部分往新疆这一块。我们在这块的话也都有相对应的两极布局。

发言人1   42:18
我们去看的话，其实区域之间未来的阳极供需可能就是没有那么的特别缺少。而且都是先拿订单再再和下游去谈这个订单，我们再扩产，这样的话可能会更有优势。如果说我们不断的去新建产能，也会面临着我们下游严重的一个消化的压力。还有另外一些企业，他可能是上游做这种煅烧或者是油胶。他们也想着往下游延伸，可能会更有一些原料的一些优势。所以我们就是你基地化，包括我们一体化发展的话，是我们的一个生存底线。如果能和下游稳定的合作，可能会更有一些竞争的一些优势。

发言人1   43:14
而从需求来看，国内已经接近4500万吨的一个天花板。我们国内的需求增增长的空间还是收窄的。包括我们存量竞争也会面临着单一的一个订单。可能会非常小的一个体量的话，我们多家的供应商都去竞争这样的一个格局。其实竞争压力还是越来越明显，可能会一直的在加剧。有一些订单会向头部企业去集中，会有一些原料优势等等这些企业集中。但是，如果说后面我们中小型的一些企业，它订单会松动，可能未来面临开工不能连续，也可能会转型，或者说淘汰的一个可能性。

发言人1   44:06
从海外来看，刚刚说我们现在海外有很多新建了一些电解铝的一个规划。在图当中我们看到基本上是项目高度集中在印尼，还有像我们的印度、越南，还有安哥拉、非洲等等这些地区。我们印尼包括东南亚等等，这些是我们未来增量的绝对的核心区域，包括像沙特。沙特、安哥拉，还有像一些我们埃及等等。中东也有一些地区在新建我们的这些电解铝。这些是我们未来做出口的企业重点关注的一些地区。

发言人1   45:00
接下来我给大家详细的去分享我们海外市场的一个建设进度。因为虽然说海外有增加这么多的一个产能，我们可能所有的未来都统计在估计有三千多万吨。但是我们实际上落地的，包括能够投产的，其实有一些建设进度还是比较缓慢的。

发言人1   45:28
我们刚刚看像比如说重点关注我们的非洲。那非洲地区像我们安哥拉基本上也都是我们中资企业。近两年能够投产的是我们的华通线缆，它有一个36万吨的规划。刚刚说他已经从我们中国采购了一部分阳极，那现在是投了一期12万吨，未来还会再投12万吨，预计在2028年下半年的时候开始投产。目前在那边还是没有阳极的一个建设，但是对阳极还是从中国采购，还有田园化工2027年下半年开始投产。其他的话基本上也都是一个意向的一个规划阶段，我们还是要持续的去跟踪他的一个落地情况。

发言人1   46:28
接下来我重点讲一下，我们像中东还有。东南亚这些地区。越南的话，近期越南多能15万吨，在我们26年7月份的时候已经开始投产了。另外还会再有15万吨分期建设，预计在2027 1028年去投产，也会从我们中国去采购。临潼化学这些也都是远期的一个规划，主要还是先看他们的氧化铝建设的一个进度。沙特创新这个项目，2027年基本上能开始能够投产。锦江的话也是远期规划，哈萨克斯坦的话是新发这一块也是可能远期规划，后面也会持续的去关注。其他的项目我们基本上都看，都是在环评阶段，那可能落地的话还需要时间。

发言人1   47:37
印度尼西亚的话有一些项目我们看基本上像这个新发集团的巨万和泰景铝业，基本上能在2027 2018年的时候能够达到180万吨的一个规模。他们目前已经也从中国采购，未来的话也是会带动我们阳极的一个增量。男生先2028年的时候会先规划50万吨的一个电解铝，也会筹备他们的一个阳极配套。青山的80万吨，现在印尼也是电力比较紧张，估计应该烟头40万吨。分期建设。2027年的时候基本上也能够落地实施。其他的项目的话也都是规划，大家可以看一下，还是得如果说我们这些地中资企业在海外他能够落地的话，包括也对我们国内供应商也会跟他们有合作，那在海外的话其实会更有优势。所以一方面大家虽然说对于我们杨迪这个量是在增加的，我们也提前关注他们的一个落地实施的情况。

发言人1   48:56
这里我统计了中资企业在海外占比，大概也就是占比60%，大多数还是我们中国企业在海外建设了一场。但是我刚刚给大家分享每一个项目，它的接受进度相对来说是比较缓慢。所以我们近三年的话，基本上薪酬能够落地的基本上也应该在45 400万、400到500万吨。其他的都是比较规划的项目，所以增量的短期来说释放还是比较有限的。除了我们海外建设的这些电解铝，也有一些因为国内电解铝消化的增长空间已经有限了。

发言人1   49:41
我们已经有一些企业它探索走出去，和我们海外的电解铝进行本土的一个建设，可能会更有优势。但是其中落地的话，有一些也是规划落地也是需要持续的在推进当中。你像我们规划的话，就是索通在阿联酋的60万吨南山铝业，它也是看电解铝的一个建设进度，预计在2018年的时候能够实现50万吨。那先配套25万吨，还有像哈萨克斯坦、埃及等等，这些都是自己在配套在规划当中。另外像丽琴的话，已经2025年的时候已经投产20万25万吨进行买产。这个是我们唯一一家中资企业在外边建了一个养鸡场。那对于我们其他如果说未来建设养殖的话，可能会有一些借鉴性。但是我们未来印尼还有那么多的离场，其实还是配套当地本土配套其实是不足的。

发言人1   50:51
印尼目前来说加上这个利嗪25，还有一个印尼国家履约接近20万吨，也就是40万吨左右。那未来如果说一我们铝厂建设投产以后，其实还是存在着一定的一个大量的一个缺口。包括我们看现在规划的一些阳极的话，他们落地还是需要时间的。所以前期短期还是从我们中国的采购，那这样的话会适当的承接一下我们国内杨洁的一些订单。其实现在我们杨迪的话还是大家铝厂等等的话，还是从下游铝厂去建立这种长的这种订单和他们的深度绑定。

发言人1   51:37
那这样的话我们才会走的更长远，相对于其他的企业可能会更加的有竞争的一些优势。今天是我对杨迪市场的一个分析。各位领导，感谢聆听，欢迎。
