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发言人1   00:00
有交流会。公司的话也是在上周日的晚上披露了中报的一个业绩的一个情况。然后之前也发过相关的一个预告。今天的话我们也是非常荣幸的邀请到公司的董秘朱斌总和公司的IS one领导邓总来在线上跟大家做这样的一个直接的一个交流。下面的话我们先有请公司领导关于风暴和经营的一些情况来跟大家做一个解读和分享。后面我们会留有提问的一个时间。

发言人1   00:36
好的，感谢苏总。各位投资人大家好，我是听证功能的IR邓子龙。感谢大家来参加天津风的2026年半年度的一个业绩交流会。我先简要的介绍一下26年上半年以及二季度的一个业绩情况。然后后续投资者交流环节由朱总来跟大家做进一步的交流。

发言人1   00:58
首先是集团整体情况，2026年上半年集团营收是20.2亿元，同比下降7.8%。归母净利润1.1 6亿元，同比增长115.6%。归母扣非净利润是1.0 8亿元，同比增长107.8%。但二季度的营收是13.6 3亿元，扣非归母净利润是7463万元。

发言人1   01:28
上半年分板块来看的话，海军装备的收入是4.68亿，同比增长126.2%，净利润是1352万元。风电装备风电陆上装备板块收入是8.1 3亿元，同比下降30.8%，净利润是亏损2600 660 68万元。巴黎板块收入是6.1 3亿元，同比下降11.6%，净利润是2.0 3亿元。四大板块净利润合计是大概1.9亿元左右，与硅谷酷飞的这个1.0 8亿元之间有大概是8200块万元的一个差额。主要是北京开发少数股东权益有4000万，然后集团总部海外业务还原有金融板块有一个合计的亏损，大概是3900万元。

发言人1   02:18
到上半年减值方面，公司转回减值准备合计约1.6 6亿元，增加规模净利润是1.4 1亿元。其中信用减值损失转回1.6 4亿元，主要是公司通过债权债务抵消的方式回收应收账款，终止确认应收款项，并提将前期已计提的这个信用减值损失予以转回。另外还有一个是存货跌价准备，是转回214万元。

发言人1   02:49
下面分业务板块来看的话，就是海工装备板块。上半年销售是6.4 7万吨，实现营收4.6 8亿元，同比增长126.2%。净利润是1352万元，其中一季度收入是7300万元，净利润是六十余万元。二季度实现了6.3 2万吨的一个交付和3.9 5亿元的营收，以及1300多万元的一个净利润。

发言人1   03:18
二季度交付主要是龙岩摄像项目，32项目，还有游戏传播板块一个按工程量的确收，包括越南游服PTSC2条sso，其中第一条船是上半年已经完成了交付，然后第二条船是五月份完成了龙骨的一个铺设，预计今年底下水。另外的话还有一个是今年第三条船PSO是已经于七月份启动了这样一个建设工作。然后二季度阳江基地是已经启动了首个项目CD3大唐儋州的一个生产工作，然后于上周也是完成了首套导管家的一个交付。

发言人1   03:58
在订单承接方面的话，分两个时间段给大家做一个报告。首先是报告期内，就2026年上半年新签订单大概是54亿元。海丰这一块的话包括了20总共是29.3亿元，涵盖了金丰温州平阳一号、中广核32车门红海湾6、大唐儋州的CD3，阳江三三岛三华能阳江三三岛二等项目的一个导管架基础桩和配套的一个钢结构。

发言人1   04:29
游戏传播类订单是24.4亿元，包括一艘FPSO的一个船体建造合同和2 2加2的1个阿芙拉原阿芙拉型原油轮的一个建造合同。FPSO是预计在2027年交付，然后阿芙拉型原油轮是在28到29年交付，然后在7到8月公司也是披露了一个新签订单，大概是在31到35亿元区间。包括厦门航红海湾六的支撑桩，广西钦州单桩订单大概是2.6亿元，还有6艘阿芙拉成品油和原油两用邮轮的一个订单，有6艘，折合这一块折合人民币大概是在30亿元左右。船的话也是在28到29年完成交付。就目前从今年1月到8月，公司已经披露了大概新签订单是在85到89亿元，其中邮寄船舶类订单占到了六成。然后海上风电装备类的订单占到4成，整体订单结构的话呈现海风和游戏船舶双线业务的一个运行格局。

发言人1   05:44
在陆上风电板块上半年实现收入8.1 3亿元，同比下降30.8%。净利润约负的亏损2668万元，同比是大幅减亏。去年上半年应该是亏损九千多多万元。他其中是卡种业务实现了一个扭亏为盈，毛利率是回升到了15左右，叶片板块也是同比大幅减亏。销量方面的话，塔桶上半年销售是实现了9.8 7万吨的一个销量，叶片销售80套，模具是七套。在发电板块上半年销售电量是17.0 7亿米，度电收入是6.1 3亿元，同比下降11.6%，净利润是2.0 3亿元。上半年主要是因为全国的一个风资源偏弱，然后发电量是同比下降了15%。

发言人1   06:40
请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130.5。但是，部件销售价格是同比上涨了大概是一点一点六分钱。风电场建设和并网的一个情况。上半年我们也披露了，今年是上半年在湖北我们有两个项目并网，一个是湖北金山的项目250兆瓦，所谓中祥项目218.4兆瓦，两个风电场并网。截止到目前，公司在营运的风电厂电网总容量是2.25G瓦，然后在手的这个建设指标接近了800兆瓦，其中有200兆瓦是今年上半年新获取的在湖北的两个风电场。另外的话，八百兆瓦里面的建设指标里面有已经核准的是461兆瓦，然后已经开工的是250兆瓦。已经开通的项目将于今年底到明年中陆续并网。

发言人1   07:39
以上是公司2026年的一个上半业绩基本情况，接下来是投资者交流的提问环节。好的，感谢郑总的一个详细的分享。接下来我们进入投资者问答的一个环节，麻烦会议助理先播报一下提问的一个方式。大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键再按数字一，网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键再按数字一，网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。

发言人1   08:36
好的，等待投资者举手的一个时间。丁总、任总，我这边先就几个大家比较关心的问题，先跟咱们先请教一下。一个的话就是因为我们上半年前面分享的我们海工这一块，就海丰这一块整个的二季度的发货，包括整个1到8月的这个接单，整体的量都还是比较快的。想请教一下，从目前我们整个的感受来看的话，今年国内海风整个的一个进展，目前的情况有没有看到一些下半年加快的一些迹象，或者说有没有看到比如对于今年整个海工行业一个判断，目前是怎么样的。今天整个国内海风行业的话，我觉得其实上半年公布的年报我们也仔细看一下。

发言人1   09:26
国内的话大部分的话今年海风应该怎么说呢？比我原来预期的要，我觉得施工还是这个节奏上面还是没有说没有我想象那么快。当然今年也有很多的新项目出来了，包括后面还有很多新项目在持续的推动。但是整体来说的话，今年的项目大部分还集中在南方、北部，北方区域的话我感觉还相对来说比较慢。江苏等包括江苏等地的，广东那边的话也是各种各样，包括军批的原因的话，其项目在推进，但是的确没有那么的快。所以包括下半年的话，从整体交付量来说，应该会比上半年增加很多。

发言人1   10:09
今天整整个上半年我们是交付了55亿，就是整个海工的收入是5亿。下半年我预计三季度到四季，从现在目前的四季度出的是四季度初的一个交付。整个今年交付今年整个海工的话，我预计应该是在20亿到25亿这样一个水平。整个产品的一个交付量的话，当然因为很多的项目现在还有一定的不确定性，所以整个我们目标大概是往这个目整整个目整个今天的海风的交付目标是大概是这么一个大的情况。

发言人1   10:46
明白，丁总，我另外想请教一下，就是因为我看我们中贸那个拆产品里面，海丰那一块这个毛利率是负的。我不知道这一块主要是因为造船的一些投入影响，还是一些什么因素。造船到造船倒没有太多的投入，这其实主要还是因为整个的一个产能的。因为今年国内的基地基本上已经全部投产转部了，所以整个资产这一块还是相当于说现在这边交付量。显然这个资产这一块还是给带来了一个比较大的压力，主要还是在这一块。

发言人1   11:24
当然造船我们的第一艘PSO第一艘的那个船，其实毛利率其实也应该。我据我了解整个项目毛利率应该是基本上毛利应该是都一一应该小于五的，比较差。其实也是因为第一艘船应该投入了一些固定资产。第二个就是说也是因为我们也是那是一艘专业的船，一就是专业的海工船，它不是一个标准化的，像后面我们接着后面接的游轮就好一点。有一些特殊的地方。

发言人1   12:00
第三个就是可能也是第一艘船的话，理解为第一艘船的话整个毛利率还是表现的会略差一点。但后面的话我相信随着第一艘船之后磨合完之后，包括一些固定的工装假币都已经投放到位了。后面他不会再有更多的投入，所以它后面的传毛利率的表现会恢复到一个正常的行业的水平。后面我们看，我们接的都是4艘加6艘，都是拉夫拉几的游轮，这都是标准的一个游轮了，就图纸都是标准的。所以它后面的而且又是批量化的一个生产的话，它整个造成的这一块的业务的毛利率会迅速的提升。大概这个情况。明白，了解。

发言人1   12:45
行，那我就问一下，因为上半年确实出货量就不是特别多，上半年大概海工五个亿收入，然后就我们全年20到25，也就下半年整个的量会起来。只要我们内部来看，比如下半年如果做到可能15到20亿的这个收入体量，就是呃这个体量之下，像海工这一块的这个毛利率，你能恢复到什么样的一个水平，或者说整个这块的一个净利率的情况。其实正常来说整个业务的话，它其实业务来说是非常比较还是比较清晰的。高管价导管架和造船的毛利率应该都在15以上。造船的话应该保守来看的话，应该我们的20拉叽的油轮应该是在15到20左右。导管架其实它从项目来说角度来看，它其实也应该在这个毛利率水平之上。

发言人1   13:36
但海外的海外上网率又更高，所以他其实吞噬我们整个业务一个两个最大的两个压力就是一个来自于固定资产的折旧摊销这一块。另外就是天盛的确在过去几年的一个快速发展当中，15年之后他没有得到过融资。所以说我们整个的这个财务财务压力，财务这个财务方面的一个压力还是蛮大的。其实上市公司现在最大的就是这两块，其他的像路上这一块已经逐步在理顺了。那么业务的话业务的话就是国内海工和国外海工的持续的回升，它会大大的缓缓解我们自己的压力。明白，了解。对，然后另外跟您请教一下，就是我们海外的海工这个海外的海工这一块现在的一个最新的一些进展的一些情况，您看方便给大家分析一下。

发言人1   14:35
打外公也没什么避讳的这个东西他因为他海外工基本上项目都是提前来锁定供应商的，所以它其实也就是一个水到渠成的事。但这个事就是它是跟着业主的这个项目开发节奏来的。从目前来看，反正大家这个市场也没啥因为像包括那个BB项目，他其实这一次的业主来中国应该去了好几家供应商都去看过了是吧？这个东西应该是今年这个应该是海外项目最快会就国内会有结果出来的一个项目。就是ART那一批，就像我们德国的那些到dog bank那些项目都在还在持续的推进当中。这个都是跟着客户业主的整个的一个开发进程来的。

发言人1   15:20
那么BB项目我预计的话，其实BB项目也已经延期了很长时间了。从去年的四季度到今年的一季度，后来又到二季度是吧？最后现在反正业主最新的一个信息就是说最后供应商的选择会在今年的三季度十月份左右，十月份左右会出结果。所以但我觉得我们因为我们目标的也非常明确的，那个BB项目它从最早的两个项目到后面先一期1.4个G瓦从11.4个G瓦最早从整个希望整个采用导管架到现在一半单装一半导管架。

发言人1   15:59
所以他其实项目也在不断的优化和改进，所以导致这个供应商也一直在往后拖延。当然他因为他整体的开发节奏有关，所以最终我们我们的目标也非常明确。就是中间的导管架以及TF过渡端这两个产品。因为单装的确我们在国内现在是做不了单装海外单桩的。包括海外那个单桩的喷涂设施，我们国内是没有的。那么欧洲这边工厂没投产，所以他也没有办法去去进入到BB的这个单装的供应资格。所以我们BB项目目标非常明确，就找管家和工作站。

发言人1   16:34
这个反正客户也的确来我们公司，就在今年的八月份刚刚也来过。反正我们的现场感受反正还是不错的，双方盘的也比较好，所以我们的优势也比较明显。咱反正我们之前一直一直给我们的目标，就是导管在这里面要占到50%这样的一个争取，50%的一个份额，这个也是我们一直在努力的目标。当然最终这个还是以十月份这个客户的最后的选择为准。

发言人1   17:04
明白明白，毕竟这个项目应该是可能最早能出结果的一个项目。然后目前来说就是AIT那一轮里面是最快的一个了推进的最快的一个。明白了解，就今年整个欧洲那边的项目是不是整体的进展也比预期的是要慢的，就是感觉整体挺好的。我觉得我们欧洲的同事们，他们觉得正常只是第一，我们我们国内资本市场的预期，明白，好的，明白。

发言人1   17:38
另外想请教一下，我们欧洲那块工厂那块，就德国工厂那块，目前的一个预期，就还是明年上半年，明年年中投产。就是我还想说一下，这个工厂它不存在障碍，它实际上就是他实际上最大的一个选择性的问题，就是他目前如果没有项目订单支撑的话，像这么大一个工厂如果投产之后，它是一个很大的问题，它面临着很大的一个成本上的一个压力。所以它不是说我能不能把它建出来，它其实已经资金和设备到人都齐都齐备了。现在唯独就是在等等那些项目的落地，也就是我得看到业主的项目的推进。到了一个就是到了一个比较明确的要开始要就是要确定供应商和选择你的，就是我要我要到那个时间差不多，那个时间点我不可能提前投完产在那等着项目来，这是不现实的。

发言人1   18:33
因为欧洲所有的项目，其实他都已经选择，就是早早先那个项目都已经选择完供应商了，他也不可能去变的，除非说这些供应商出现了问题，所以我们只有等新项目，但新项目问题是AIT我刚才说的那些项目现在没有说到了，那已经到了他要把必须要决定供应商的时候了。所以我们也在等待这个时机，等待一个平衡点。我不可能说我现在如果说加快进度可以马上投产。但问题我投资产之后，他就变成了一堆的固定资产，他又要开始直接摊销，他又要开始增加我的成本压力。我这么多设备来了，我必须要有很多的工人要入就要进岗。那那他们又要带来很大的管理费用的提升。但是如果你没有项目的落地以及投入产出之外，他这压力太大了。所以这也是一个现实的难题。

发言人1   19:21
但是我们跟客户的沟通应该没有问题，而且我们这个德绒厂的，其实他已经初审过了。他只是客户也知道我们现在的整个进展，也知道我们选用了哪些设备，也是也知道我们整个的从软件到硬件其实都已经审核过了。所以我们也在等待一个合适的时机。明白，了解。

发言人1   19:43
所以就现在德国工厂相当于就是跟客户那边，反正就保持前期的这种沟通，对产生审核这些他没有实质上的建设的一个障碍，他没有实质上的一个基础上明白，只是说看客户什么时候愿意把订单拿过来，那我们就能立马投产。对，我们再看他们的整个的一个开发的一个进展。明白懂得了解。

发言人1   20:08
好的，谢谢林总。我这边先跟咱们请教这几个问题，然后麻烦会助理播报一下提问方式，然后揭露一下线上举手的投资者。大家好。如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键再按数字一。网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。下面有请电话尾号7535的投资者进行提问，请发言，谢谢。

发言人1   20:46
各位领导好，周总好，我是华商电信武汉，我请教。第一个问题的话就是关于咱们这个管庄的资产的一个净利和毛利的问题。就因为我们现在可能整个产能的资产的一个负担比较大，但是我们的产能还没有满产的一个状态。就是根据我们今年我们正常的话这个假设是满产的话，我们的某产品的一个跟进率应该是在什么样的一个水平？然后我们恢复到我们现在一个产能率在什么样的一个情况，我们恢复到什么样的。比如说我们产能率利用率如果提升到50%到的话，这个对于吨定力最后整体的一个提升。就打个比方，它会有一个怎么样的一个提升，就是比较关心这个吨进率，然后以及折旧对他的一个影响这样的一个问题。

发言人1   21:33
这个其实在我们那个你问的这个问题比较细。其实在我们的那个定增的文件里面全部披露出来，这些东西都会里问的更详细。所以你如果是你可以在里面找到一些详细的一些数据支撑。但我可以简单说一下，就是说你刚才问的是管桩和还有哪个产品。对，就是管桩、单桩和导管架这两个。你刚才说的其实单纯我们我们公司他不他不是简单的这么说的。怎么说呢？就是单纯项目而言，其实我们的工厂它跟其他公司有点不太一样。

发言人1   22:10
我们工厂我们就是说你要单独看产品，比如说单桩，就是先说单桩，单桩其实我们现在生产单桩的工厂，国内应该基本上没有了。我们现在射阳基本上不做搬砖，射阳只是把前期的龙阳整华那个项目交完。他接下来这两三年应该主力是在造船这一块，也就是他他说但造船这一块，其实我们就两个工厂是承担造船业务的，他就射阳跟那个南通。那如果说你说这个他从整个的项目模式上看，造船的项目毛利率，现在如果是造谣轮游轮的话，它应该是20左右的一个毛利率。这个算是一个比较，就是我还是一个比较保守的。其实现在造船整个行业也比较火。但是你说这个整个项目的利润，如果说比生产16参加之后的毛利的话，其实南通跟沈阳两块币的净资产的话，加起来就是三倍净资产。我也就是大概是7到8个亿。

发言人1   23:08
可能如果你从会计角度上，7到8个亿，如果这个按照一定的年限去摊销的话，其实你很容易算出来它的就是这一块它的最后的一个利润，一个毛利一个水平。那我告诉你这个行业的一个产品的项目毛利大概是20以上，导管价其实也差不多。但是导管架我们的我们主要做导管架的，就是揭阳工厂和南阳工厂。这两个工厂的固定资产大概是十个亿毛。导管家的毛利率项目毛利率也是20左右，国内导管价也是20左右。

发言人1   23:39
所以它其实也是一样的方式去计算的话，也是一样去计算的。当然你你你如果要更细的数据，你可以从我们那个我们我们刚刚发出来那个竞争的业务面里面，把这个数算的应该比较细了，所以你可以再详细的看一下，但是逻辑大概是这么去去计算的。好好好，我再详细去看看一下。对，谢谢朱总。

发言人1   24:01
然后我第二个问题就是关于我们现在我们今年上半年新增的订单还挺多，然后我们这个一般订单的一个交期大概是多久？然后刚才您也提到，就是可能集交付的话还是集中在下半年。这个是因由于我们我们公司接的订单的项目的节奏的原因，还是因为整个海丰开发的节奏也是如此。对，就补充这个问题，海风开发其实也没啥节奏不节奏了。其实大家如果看海风时间久一点，其实就有这个感觉了。

发言人1   24:33
第一个首先要有一个基本的一个就是说海丰。第一个它本身适合在海上作业，这就是它跟你们以前看到的那个制造业完全不一样。不是你想象的我接到订单了，我可以排产是吧？我的流水线也出来了。海峰是跟业主的开发有关的，就是说一个产品他不可能说因为这个产品都太大个了，所以他必须是我的业主要在海上开始施工之后，这个产品才能交付给他。所以我不可能说我拿了生产了一堆东西放在仓库里等着客户来提货，这是不现实的。

发言人1   25:06
所以海丰的行业跟普通的制造业都不一样。我不知道你以前是看制造业来的，首先海工要你要有这个认识。第二个，海上施工，它也不像你想象的在路上，它不是说海上不是你想象的每天都可以去施工的。也就是说你风浪太大的情况下，一般是施工不了的。所以所以他传统意义上中国的海上风电施工是四月份到11月份，在这个期间就是施工的。所以说天然它一季度和四季度都会少一点，二三季度一般是施工的黄金时期。

发言人1   25:42
第三个，他也不是说最终还是业主要拿到这个海上风场的开发的许可。也就是他要拿到所有的国家的批复之后，他才可以开工。所以说虽然他有计划，但是说这个计划并不一定说是以你自己生产制造行业或者我的业主为转移。这个是以国家给的批文为准的。所以他那个节奏也没有那么的准确，所以大概就是海上风电这么行业这个现状，了解。好，感谢朱总，我就提问这两个问题。下面有请电话尾号1797的投资者进行提问，请发言，谢谢。

发言人1   26:23
Hello，各位领导，我是申万交运的汪琪。我这边请教两个关于造船这块的问题我们之前已经公告过，我们接了几个订单。那想请教一下之前我们讲的这个正在建设的，包括射阳和南通的这块的产线，大概现在的一个投产进度大概是什么样？然后如果这个28年交船的话，那中间我们确认收入的这个节奏，大概比如说是。这个采购的时候确认多少？这个中间分段建造等等，这个船台拼装等等。这个过程中各个板块大概是确认按什么这个结构来确认这些收入。

发言人1   27:02
然后对，主要现在问这个问题，他这个确收入确认是按照那个就相当于是一个工程进度来确认的，他工程量来确认的。所以我具体你说就按照怎么样一个百分比，它其实按照你的工程量来的这首先是这个问题。第二个就是说我那个现在通州湾跟泗阳的话，虽然它是做专门作为船舶的前期的一个船舶分段。因为现在船舶都是一个模块化生产的，所以它是以前期的船舶分段。南通的通州湾因为有五个船，所以他主要是负责总装和合拢。在这一块他两个工厂是互相配合的。所以我目前的话，沈阳那边的改造其实在去年我们已经先期投入资金去改造了。所以在那个船舶分段的话，应该基本上差不多了。

发言人1   27:57
通州湾因为原来最早我们还在生产导管架，但是从去年开始，导管架就是新签的订单都不在那边生产。因为我在南方的揭阳跟阳江已经投产之后，新鲜的保管架都往都在南吉阳跟阳江上。所以南通通知完以后，就是专业做造船，分到合同的这一块。所以传这一块还需要略微的投入一些改造，大概这个整整个的改造金额应该是1到2个亿左右。

发言人1   28:22
由于这个改造它很快就可以完成，因为目前我们接的订单其实也都是2829年交付的，所以它目前就是左边左我们那个图分两边。原来左边就是造那个造船和那个灶那个升压站的，右边是做导管架的，右边这块做一部分改造，不影响左边那边的再生产，所以整体来说它不会有影响，所以基本上按照这个节奏来吧，大概这个情况好吧，明白。我们预计比如说这个28年能交多少船出去呢？

发言人1   28:54
如果不算那个海工船，就算这个LR2这个级别的船的话，我们在合同里都有一个交期的。我如果你看到28年我们要交多少船出去，我没去看仔细看28年我们要交几艘船给我们接下来是建了10艘船，我我我大概我知道一个范围是2829年要交付的，就是周转至少42 8年交付OK好，有四车是在28年交付的。OK, 明白，好，我主要就问这两个问题，感谢领导。好的，会议助理麻烦再播报一下提问的方式。大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键再按数字一。网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。

发言人1   29:55
好的，丁总我再请教几个问题。一个是我们国内海工这一块，因为前面提到上半年差不多也是接了二十多亿的这个订单，然后就基本上今年这些订单应该就今年基本上大部分都要交掉，对吧？对于今年20到25亿的收入，今年还不一定交代完。因为今年的22号还有包含了龙源饲养的，龙源饲养多少来着？龙源饲养有三十多平方，也有几个亿，所以他不一定能全部下半年。子龙你看一下半年，你给大家介绍下半年有在交付的有哪些项目，女性直接给大家说一下。下半年主要还是在广东那边，我们那边有些项目在交付，所以今年新建的项目我感觉不一定全部能交的完，还有可能要拖到明年的。明白了解。

发言人1   30:52
金总，那我们现在比如说在手的就在手订单大概有多少？也就是新签可能海丰这边是上半年二十多亿，1到8个月可能三十多亿。有的在手订单这个口径目前大概有，那时候不是99 40亿，加上船有一共多少是吧？现在九十多亿代售订单90个亿，90 90个亿是吧？明白，然后这里面海风跟船大概能猜出来40 50差不多。明白了解懂了懂了明白了，明白。

发言人1   31:33
另外另外就是想问一下电站那一块，因为电站今年确实行业整体来风，这些都不太行。就是想问一下进站这一块，我们目前的一个建设的一些计划，包括这一块的一个考虑是怎么样？没啥大的变化，还是之前说的每年300到500兆瓦的新增宾馆，就电站一直在建，他没有停下来过。因为早期在陆上风电开拓开储备下的一些资源都在逐步变现，所以这两年其实电站其实比较稳定的，就是一直在建。明白，就是现在电量这一块的这个IR的水平，大概我们现在算下来新建的大概能有多少水平，没有明显的明显的下滑，还是这因为现在的整个的成本也在下降，所以整个收益倒是还可以。懂得了解。那后面因为前面我们电站之前转出过一个少数股权，然后就是这种后面还会有考虑吗？就是资金这方面的一个，他那个其实不叫转出少数股权，那个其实是说是不得已而为之的一种融资。

发言人1   32:50
他是是你可以把它理解为是一种融资手段。其实27年就明年就结束了，明年我们就把这个股权又收回来了。所以它其实就是一笔融资安排，它不是不存在说是转让股权的这个情况，后面我们要转的话，它也会是整体转让。不会说我会把它绑定起来，我把一些电站有一些管理方面，管理半径比较我们会集集中管理，有些比较偏的电价，有可能会优先把它处理掉。随着着我的电价规模到了一定的这个，比如说三个地方，四个地方这样水平的话，我会滚动开发，会卖掉就像金风，明扬那种，就是说会处理掉一些订单，会采用这种模式。明白，后面可能会就是边建边卖这样的一个情况。对对对，后面会有这种形式。

发言人1   33:43
明白这个估计哪一年开始？这个我们有计划。就刚才说了到了三个计划，四个计划升水平了，至少有三个计划以上。我们现在是2.2点22.2，那就是明年再见一下，今年和明年定价就明年差不多开始了。明白明白，好的，好，谢谢明总。对，我们现在有新的投资者，会议助理要不帮忙再接入一下，下面有请电话尾号8869的投资者进行提问，请发言，谢谢。斌总好，我是东吴电信的胡俊颖，我有几个问题想请教一下。第一个就是因为我可能接触比较晚，就想确认一下咱们前面有聊过咱们这个定增的一个进展请教一下丁总。

发言人1   34:39
竞争现在在在那个，在基本上那个反馈也基本上也到尾声了，就这两天应该会有公告出来，那后面就是等着汇率，那交易所开会了，开会上会审核，那他会通过，如果通过的话，那还要在在交易在证监会作为注册程序一个月左右。所以我看现在九月份快的话，可能也得到10月下旬，最快的话就顺利通话。明白，然后我我我因为我可能中间确实接个电话，没没太注意，前面是提到了这个BB项目的一个进展，不知道其他的欧洲项目，我们现在看整个行业上的节奏没那么快，没那么快，反正正常他们也欧洲人的方式正常的在在推进。明白，你咱们预计的话就是除了BB之外，其他的这种项目订单的话有什么样的？现在这个东西是由客户的整个开发节奏来主导的，所以这个项目订单的落地，他就是按照自己的开发节奏来的。明白，好的，我就这两个小问题，谢谢丁总OK好好的，李总，我最后再请教一下陆丰那一块，陆丰那块其实我们基本上也已经调整过来了。然后下半年还是有点小亏，我不知道这个后面估计什么时候会达到一个稳态，就是能够恢复到一个微利或者怎么样的一个状态。

发言人1   36:12
它主要还是叶片，叶片这一块其实塔架已经扭亏了，因为塔架毕竟算是老业务，叶片的话是稍微复杂一点，因为叶片涉及到跟主要是客户也比较集中，主要是主机厂，所以我预计还需要今年，今年叶片还是努力在控制，所以可能需要到明年叶片才能够真正的人流，对吧？但厂家应该不用担心，塔寨其实资产不处理掉一半部分，它的包袱就轻了，包袱清了就可以可以扭亏。明白，就是卡价，其实基本上已经稳定了，对吧？叶片今年还是有点压力。对，明白，夜店今年这有没有受到原材料涨价的影响，因为今年油气价格涨了很多。现在我们最关心的不是这个，是处理历史问题是吧？是要把它想想办法，把这个叶片，反正我们现在基本上的原则就是说尽量去不去做，不做也可以，尽量把它那个但是只能它是一个缓慢的收缩过程，它也不能一下子砍掉全部不做，他最大的问题是在这个地方。明白，懂了，了解。

发言人1   37:28
好的，好，谢谢林总。然后马上会议助理再揭露一下线上的这个投资者。下面有请电话尾号0691的投资者进行提问，请发言，谢谢。丁总张总好，我是华泰电信的公益博，然后感谢这次这个提问机会。然后我这儿有两个小问题想再追问一下。

发言人1   37:49
一个就是说咱们上半年我看有些这个信用点是冲回来，这个其实是比较可喜的那往下半年去看，还会有相关的这种情况出现吗？另外因为咱们陆丰其实这个转型已经比较成功了，那不知道到了年底还会不会有一些资产减值的考量，这个是第一个问题。今年应该没有了，今年这两块都没有了，这是这这这也不是一个。请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。

发言人1   38:21
那个是信用简直就其实就是历史遗留的一些问题，而是一些涉及到一些老项目，因为长期的一个应收应付一直以来也没解决。所以我们也找了律师，把这些东西做了一个，叫什么做了一个解决。解决之后就在会计上面把它冲回来了。它不是一个持续的东西，它就是一次性的东西。

发言人1   38:43
第二个就是路上，那个其实就是刚才去年其实大家看到是关了的一家工厂，今年路上目前没有在关闭工厂。目前整个路上的话也搜索到一个，我们也在看就是叶片这一块还在看效果，知道他从这个效果已经出来了，所以叶片我们今年还在努力，最终今年应该不会有的，不会有什么额外的动作。明白，感谢这个。

发言人1   39:05
然后海外这边我可能再请教一下，因为我们德国有工厂，其实之前我们了解到有可能有十几个G瓦的德国海关项目，可能还没有开起来或者确认供应商的那从我们接触来看，就是这部分项目我们的拿单的概率是不是相对会更大一点，毕竟我们是有本土化的工厂在那。另外就是说今年他们德国的招标可能有个放缓。那明年如果恢复招标的话，对于一些新项目，如果电价及时改革之后，其实我们是不是有机会更有机会可能拿到相关的订单。对，这个可能是下一个问题。

发言人1   39:40
对，这个就是一个顺其自然的一个问题。就是说你们从看问题背后，其实本身和欧洲的单桩导管架到现在这个价格本身是不正常的。它其实背后就是一个工具的矛盾产生的。所以它这个新增的产能其实都有机会，不是天顺其他任何新增的产能都有机会。只是说海工的产能比较难建而已。不管在中国建还是在欧洲建都很难建，欧洲更难建，它就是一个水到渠成的问题。

发言人1   40:09
第二个就是拿来的概率，大家也不用去天天去猜，也没啥好猜的。这个东西就是一个简单的产品，现在欧洲就是找不到买家，才会才到中国来买。然后任何新生的产能都有机会拿到，而且价格也还不错。这个短期两三年内，你只要看到这个欧洲战争的价格没下来，就说明这个供需矛盾一直在。如果价格下来了，就是供需在缓解了，这是一个非常简单的一个问题。

发言人1   40:34
第第最后一个就是说他也不是说我在德国就有更明显的优势。其实欧洲现在很矛盾，他又想跟中国的供应链又又想供应链自主可控。但是它实际上它自身又解决不了这个问题。我觉得这两年，欧洲中国的厂商都有很大的机会，在这一波当然长远看的话，其实欧洲还是先走美国的路，走过供应链的一个自主可控。所以我觉得我们在德国这个建厂，整个大的战略它肯定是没有问题的，只是说他需要时间来检验明白，谢谢李总，我就大概这些问题，谢谢。

发言人1   41:19
好的，感谢李总，感谢丁总的一个时间。然后对我看线上暂时也没有新增的这个提问的投资者，对，然后关于我们也没有很详细，后面有啥问题就直接跟我们那个跟我联系，或者跟我们我们邓子龙联系都可以，好吧？好，行，好的好的，好，谢谢林总，谢谢大家。谢谢大家好好好，不客气的。好，感谢各位投资者的一个参加。今天我们就。
