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发言人1   00:00
半年度业绩解读会，目前所有参会者均处于静音状态，下面开始播报声明，本次会议服务于邀请参会的广大投资者，会议音频及文字记录的内容仅供参会者内部使用，不得公开发布。恒通光电未授权任何媒体转发本次会议内容，未经允许授权的转载、转发均属侵权。亨通光电将保留追究其法律责任的权利。亨通光电不承担因转载、转发而产生的任何损失和责任。

发言人1   00:32
市场有风险投资需谨慎，提醒广大投资者谨慎做出决策。在会议开始前，我们提示各位投资者，在主讲嘉宾发言结束后将留有提问时间。下面有请领导发言，谢谢。

发言人1   00:50
感谢各位投资人朋友还有分析师朋友来参加亨通光电的半年度的业绩说明会，我是恒通光电董丽王良俊。线上还有我们的财务总监王金猛、王总，以及我们的顾倩顾总。我先跟各位简单汇报一下我们的整体的一个情况。然后后面可能给大家有更多的一个提问的一个交流的时间。我们今年上半年实现了收入420亿，增长了30 31%。规模净利润31个亿，增长了94%。

发言人1   01:34
其剔除股份支付后，我们的净利润大概是34个亿左右。我相信可能大部分投资人已经看过我们的这个年报了。反正就是我也我也给各位简单拆分一下各个细分板块的一个情况，供各位投资人参考。但整体来看，我们的各个板块有有一些表现不错的板块，当然也有一些短期有一些波动的板块。反正后接下来我跟大家详细的分析一下。

发言人1   02:10
首先就是通信板块，就是我们所谓的光纤光缆这个板块。基本上随着光纤价格的上涨，还有低价单的逐步消化，我们在Q2的这个光通信板块整体表现还是不错的。我们今年上半年整个通信板块大概实现了毛利有35个亿左右，基本上是25年25年同期的差不多五倍的这样一个水平。功能性板块的毛利贡献也从去年同期差不多15个点到今年这个上半年，我们大概光通信板块的毛利能在50个点以上的这样一个贡献。

发言人1   03:00
然后环比来看，就是Q2我们其实相比Q1，其实也是刚才说的原因。一是Q2的价格其实也在上涨，二另外就是Q2的这个低价单也逐步在消化。所以整体来说Q2我们光通信的收入基本上是Q一的。

发言人1   03:22
我给大家说一个比较笼统的数字，反正更细的可能我们单独交流的时候可以会更细一点。环环比来看，我们Q二大概通信的收入是Q1的2倍左右的这样一个收入水平。毛利的话实现的毛利差不多是Q一的三倍，这样一个水平区间，整体增幅还是比较明显的。相比Q1的环比增幅，毛利率来看的话，我们差不多光通信Q一的毛利率大概在45 45个点左右的一个毛利率。到了Q2我们差不多有65个点左右的毛利率水平。这是整体贯通性板块的这样一个简要情况。更详细的我们后面看大家提问的时候，我们更详细的去进行一些交流。

发言人1   04:18
然后第二个板块就是我们智能电网这个板块整体这个板块相对来说还是比较平稳增长的一个业务板块。因为每年也是我们毛利贡献比较大的板块，之前大概能在30左右的一个毛利贡献。整体从收入和毛利来看的话，同比增长基本也是十个点左右，所以相对比较平稳增长一个板块。

发言人1   04:50
然后就是海洋这个板块，海洋板块其实实话讲本身这个板块受项目交付节奏影响还是比较大，所以今年上半年，我们觉得还是有一些短期承压的这样一个状态。上半年整体表现略低于我们的预期。今年上半年同比可能有一些下滑，可能特别是Q二这边，我们看了一下，有一些受一些重点项目交付的一些节奏的一些影响。我们Q2海洋业务可能表现稍微不是特别的亮眼。但反正随着我们今天我们也同步也公告这个新的海洋项目的一个10 18亿的一个的几个订单的一个中标。反正随着下半年我们原有项目的一个交付的进度的以及反而新增项目的一些贡献，我们对后面这个海丰这边的业绩还是非常有信心的。整体这些情况就跟各位汇报到这些地方。

发言人1   06:14
下面基本上是一个提问的环节。但提问环节反正我我我想了一下，可能大家有有一些共性的问题，我可能先简单的回答一下。其实最主要的就是这个市场情况。市场情况从我们来看的话就是需求端我觉得大家可能也都不担心。需求端大家看到的是非常乐观的一个需求的预期。不管是数据中心的建设这边，还是大家可能都对后面的这样一个增长幅度都是有比较乐观的一个预期，这一点我们觉得也没有变化，甚至可能是更好的一个预期表现。

发言人1   06:57
然后运营商场景的话，大家也都关注到。今年的不管是移动的还是电信的这些集团的集采，都可能以流标的形式出现了。包括前不久这个移动的集采，七十多块钱的单价，也是一个流标的状态。当然移动可能会很快，可能在在一两周之内，可能会再启动新的这样一个集采的这样一个动作，价格可能会上到80多这样一个水平。

发言人1   07:38
从移动集采来看，反正就是大家各个厂家，各个光纤的行业企业，可能一方面对于62D的产品，整体的兴趣可能不是那么大。因为明显目前A1A2的产品还是需求量非常大，然后价格包括毛利的水平肯定还是有点远高于62D的这样一个状态。所以整体大家对6RD的这样一个参与意愿度不高，再加上这个62D的市场是市场价格水平可能也高于这个集采的价格，所以整体会出现这样一个情形。

发言人1   08:21
从需求端我们可能大家都担心不多，因为大家可能整体预期还是比较乐观。然后供给侧这边的话目前可能在111个月，过去一个月或者11到2个月左右。大家可能担心的比较多的是供给端的这样一个情况。可能在这一两个月大家逐步去消化，或者说逐步去进行验证过后，也发现供给端其实没有大家想的那么的这样一个悲观。

发言人1   08:56
那大家可能多多少少也都了解到其他一些扩产的这样一些动作。特别是这个行业外跨界进来的这样一些企业，我相信大家也都去跟他们进行了一些交流。整体从当然他们的具体情况我们不是太太方便说，因为我相信大家也都有所了解。但整体对我们从我们行业内的这个参与方来看的话，整体他们扩展的或者说进入这个行业的难度还是我们觉得还是非常高的。不管是从设备的获取，团队的获取，更重要的是设备和团队的磨合周期。这一点来说其实是时间跨度是非常长的。另外一个还之前可能很多投资人在的时候，我们也一直强调的就是即便比如说他磨合三年五年过后，他他能磨合出来一个有效的产能。在这些产能出来过，它其实进入客户这一端也是有很大的难度的。一方面像数据中心，现在当然这个数据中心整体比较缺货，大家可能新比如说国内的头部厂商可能都有一些机会。

发言人1   10:16
但比如说在这两三年这个周期之内，头部厂商把这些份额拿了差不多过后，我们觉得这些新进入者也很难在数据中心这边去有更好的机会能进入。另外一个像运营商这边，因为运营商对这些参与的企业有过往几年的光纤的这样一个业绩的要求。所以在运营商市场，他们金融难度也是非常大的。所以整体比如说三五年过后，他们磨合出有效产能过后，也许那会儿他们有一机会能进入无人机市场，但在运营商和数据中心市场，我们认为他们的难度还是比较大的。所以整体在，我们的，这个观点整体是这样一个情况。当然我相信各位投资者再去跟，行业外的企业去交流的时候，也多多少少有一些不断的验证的这样一个过程，我觉得大家可能多多少少都已经有有一些理解。所以整体对于大家重点关心的问题我觉得先做这样一个解答。那下面我觉得留更多时间吧，给各位分析师和投资人朋友大家一些提问交流的环节，谢谢。

发言人1   11:42
好的，感谢领导的分享。下面进入互动交流环节，欢迎各位投资者举手语音互动或发送文字提问。大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键，再按数字一，网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。

发言人1   12:10
大家好，如需提问电话端的参会者，请先按话机上的星号键，再按数字一。网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。下面有请电话尾号9662的投资人进行提问，请您优先提供您的姓名和机构名，请发言，谢谢。

发言人1   12:42
好的，王总，顾总，金王总好啊。我是天风证券通信团队的分析师袁浩。非常感谢王总刚刚的一个分享介绍非常全面。也恭喜公司上半年取得了一个非常亮眼的业绩增长表现。首先我想请教可能两三个问题正如刚刚王总所介绍，确实我们上半年年光纤业务还是有非常突出的一个表现，整个Q2可能毛利就变成了50个点的贡献。并且您刚刚也介绍了毛利是Q一的三倍，然后毛利率可能提升到65%。

发言人1   13:30
那我想请教一下，就是说当前我们第一个光纤发货的一个，各个产品型号的一个比例结构，然后同时就是想请教一下，从均价来看，我们去往未来Q3Q4来看的一个执行均价，对比Q2的1个环比的预期趋势是怎么样的。同时毛利率从Q2的65%是否还有进一步提升的一个空间，这是第一个问题，想向您请教一下。行，然后你是问完我，我一个一个答对吧？行，我申请要不一个一个问你第一个问题。

发言人1   14:17
行好好，首先就是这个单价，单价其实从Q2来看，我因为平时我们没来，很难测。但是从Q2的收入这样算下来的话，大概是三十八，大概是一百多一点的这个单价水平，大概的。然后未来的展望的话，首先我们觉得这个单价一定会继续上涨，为啥呢？因为第一个就是至少从Q3来看，我们觉得这个光纤产品的价格其实是可能还会有一个小幅度的上涨的那这样一个状态，这是一个。另外一个就是确实Q2还是有一些这些没有执行完的定价单，特别是海外运营商的有一些长时间的订单还在执行的周期之内。当然这些这这些订单我们其实也一直在跟海外运营商在谈，虽然在长期周期之内我们能不能上涨，向对方很多也表达了可以上涨的这样一个一一个想法，但最终能落到什么价格可能还是有不确定性。但至少上涨我觉得是就这些长期的低价单，我觉得还是没有问题的。所以整体对Q3或者至少Q4，我们觉得这个整体的均价水平往上走问题不大。

发言人1   15:57
从现在的市场的情况来看，当然市场情况可能大家也都比较清楚。像不管是62D包括A1A2的价格，其实都是基本是一个稳定略微上涨的这样一个状态。相比这个Q一相比这个近期，相对于1一两个月前的话，那是这样一个价格水平，这是一个单价的情况。所以我们从目前我们预计来看，Q3的毛利率不仅我们我觉得同行业可能大家Q3相比Q2可能还会有一个上涨的这样一个一个趋势。

发言人1   16:40
但是有一点可能会会稍微有所影响，就是因为集采可能会下来，那如果集采下来的话，可能会对单价整体的单价会有一些些影响。但整体我们觉得集采的量分给各家过后，整体的影响也不是那么大。所以整体对单价我们是这样一个看法。那么对于这个整体出货比例，我们随时可能会变动。但实话讲，从大家比如说前两三个月跟我们最近交流情况来看，我们整体的出货结构或者说产能结构其实整体变化不大。整体还是包括A1A2差不多也都是40左右的这样一个水平分别然后玩地可能在十几的这样一个水平。但这个情况可能会有所变化，反正就是在在这个运营商集采下来过后，可能会有一些些65D的占比会提高一些，这是可能有一些稍微变化的地方，所以整体袁浩大概是这样一个情况。

发言人1   18:08
好的，金总，这个非常清楚，非常清楚。想借着您刚刚说的这个追问一个点，就是您刚刚也判断整体的一个光纤价格，可能后续至少Q3Q4咱们的一个判断还是稳中上行。那想请教一下这块的一个机遇的一个因素是什么？然后同时您刚刚也提到，移动电信也集采了，然后价格最近新的一轮可能继续上行到八十多块钱，但它可能对结构有一定的小幅度的一个影响。但是我不知道是否可能因为运营商的集采，这个对于产能，因为刚刚也提到还是一个供需紧张格局，可能有所挤压，652D产能占用以后，我不知道是否对于657这块的一个产品价格，可能进一步能看到一个上行的情况。

发言人1   19:10
对我觉得就是你你你的这个挤压的情况，我觉得肯定会造成的。因为实话讲，大家之前652D这边其实产能都放的。我觉得我相信不仅是我们整个行业内，62V的产能可能都放的比较小。那么在运营商集采下来过后，大家可能会参与一些62D那同样的肯定会相应的几站这个A1A2的产能。所以从这个程度来讲，就是对AA2的价格可能会有一有有一些帮助，提升有一些帮助。整体来看就是除了这个产能流回62D的一部分之外，对价格的提升之外整体像数据中心这边，我们看到的下游的需求量还是非常不错的。

发言人1   20:08
然后大家可能对于提到无人机的一些事儿，无人机从目前我们来看，整体的需求还是比较旺盛的，包括像无人机的一些AR的一些升级品种，这些价格其实也比较高。而且需求量从目前我们看到行业的情况来看，这个需求量还是比较大的。所以像进升级品种，其实它价格也已经上到比较高的水平了。所以整体来讲，我们对虽然有一些会回流到65D，但在刚才这些因素叠加之下，我们觉得Q3的单价还是会有一个上行的这样一个驱动。对，明白，很清楚了。对，那金总我第二第三，你跟你说你就差不多这些，大家都提点然后行行行，我最后一个小问题，就是关于咱们海外CSP，因为确实看到AI驱动的供需紧张，带动的一个需求高增长，那确实国内头部厂商有比较多的一个机会，想请教一下我们目前的一些北美数据中心这块的进展，客户以及说后续跟CSP的一个这种长期的一个预期，以及北美长线是否有进一步价格的一个上行趋势，这我就最后一个问题，谢谢徐总。

发言人1   21:44
对我我我这个比较笼统的讲，首先是大家之前可能也都知道我们在跟哪些在谈，这里我就不说了。然后从目前来看，首先结论性的就是那几家大的CSP目前还没有长期下来，这是第一点。第二点就是我们都在已经开始有小批量的供货，这是第二点。

发言人1   22:13
第三点就是像除了之前我们大家可能都知道一些CSP的进展之外，有一些除了像康普之外的其他头部的C的的布现场我们也都在开始有进行小批量的供货以及谈长期的过程，就是整体的进展，更细的我觉得大家可能下来我们私下交流的时候，去做一些更细的交流。但反正因为这个我相信大家应该其实都各家都比较敏感。因为我们也发现之前我们可能过多的交流过后，有一些同行对我们不友好，会做一些这个动作。所以更细的我觉得大家有兴趣，我们会下来做一些更细的交流。好的，感谢郑总。

发言人1   23:16
好的，下面有请电话尾号6237的投资者进行提问。请您优先提供您的姓名和机构名，请发言，谢谢。廖俊总可以听到我声音吗？可以的。好，各位亨通的领导晚上好。我是中金科技硬件团队的分析师李诗文，非常感谢给我这次提问机会。然后廖俊总我这边主要也是两个问题跟您请教一下，我也一个一个问。

发言人1   23:44
第一个问题其实想关注一下海风，因为前面观众线也聊的比较充分了，我想请教一下。前面您也提到，包括咱们中报也能看出来，海丰上半年确实对咱们整体的利润表现有些拖累。这里面其实也能看到很多行业共这个因素。但近期我们也听说射阳的项目其实有一些启动的态势，包括这次公告，公司也提到了新项目中标的很多情况。那我们怎么看待对海丰业务下半年，包括全年的一些收入，还有利润率的展望情况？这是我第一个问题。

发言人1   24:20
对，就是海风这一块确实说不准。因为其实可能大家很多投资人跟我们交流的时候，我们在年初的时候预计今年海风还是有不错的一个增幅的。但现在实话讲就是从目前半年度，其实一季度我们表现还是不错的。海风但二季度可能有一些交付节奏的影响，有一些拖累。整体来说海风目前来看首先在手订单还是很多的，同时我们也确实也有不错的新的中标的一些订单。

发言人1   25:00
包括像今天其实今天晚上我们也公告了一些，大概有十多个18个亿左右，也包括一些欧洲这些就英国的，包括有南美的这样一些海外的订单，也包括有都有东南亚的一些订单。所以整整体从中标的情况和在手订单情况还是非常不错的。但整体的还是受一些某些地域的一些一些因素的影响，所以整体交付节奏还是有一些比较难把握。

发言人1   25:36
但整体从我们目前来看，其实泗阳项目确实一直也已经在动工了。这个项目虽然整体的实现收入的情况还不是太多，在饲养项目，比如说还有一些我们预期比较好的，像丹东等等这样一些项目。我们预计下半年的这样一个贡献还是不错的。因为它虽然短期受一些节奏的影响，那整体我们对下半年海丰这边的预期还是比较乐观的，是吧？好，谢谢廖俊总。听起来下半年整体还是会很明确的，越来越好的。

发言人1   26:17
然后我第二个问题想请教一下光通信相关的，亨通这边产能建设的一个问题。想确认一下内蒙二次新增800吨光棒产能的这个扩产节奏是否有一些更新和变化。因为原先说的是今年四季度或明年一季度，然后与此同时就是我们在海外的AI市场需求的这个趋势引导之下，其实原先也提过关于一些新兴产品海外产能部署的计划，包括MPO，然后可能像光棒之前也提到过，还需要一些论证。然后也想请教一下海外产能的这个光通信相关的条件，整体的规划是否有些更新？这是我的第二个问题，谢谢。

发言人1   26:57
对，就是内蒙这边没什么变化，应该现在我们还是相对比较乐观的，应该可能年底今年年底，应该能能到这个打产的这样一个状态。整体目前来看，应该Q四年底，应该是没什么太大的问题的那差不多就是一个800吨的这样一个水平。国内新增的倒是暂时还没有太多规划，可能还是得结合订单的情况，我们来看后续的一个规划。海外的这边确实我们也一直在论证，当然这个论证的过程还是跟海外的客户，跟我们的一些长期订单有有一些有一些相互作用。就是还得结合海外客户的订单的谈判，来选择我们海外的就棒的产能的这样一个规划。包括选址，包括规模等等，都可能会有有有一个详细论证的过程。但整体这个事儿还没定，只是说在计划过程之中。

发言人1   28:17
好的，谢谢廖军总，非常清楚我就这样问题，谢谢。下面有请电话尾号0600的，请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130投资者进行提问，请您优先提供您的姓名和机构名，请发言，谢谢。刘金总晚上好，我是华夏证券的研究员陈岳西。我这边有两个小问题，第一个是想请您方便展望一下，就目前国内跟海外数据中心的这个光纤市场目前的一个需求的情况。包括随着行业需求增长和我们也看到同行的一些扩产，未来公司在国内跟海外两块市场的主要的竞争策略，包括后续的份额应该怎么展望，这是我第一个问题。对，就是市场的话可能首先我们是也在看啊，主要还是根据客户的这样一个需求来摸。另外大家可能各个像你们像各家可能都有一些自己的展望。

发言人1   29:31
整体上北美这边我们觉得从今年明年来看，虽然可能近期大家对资本开支有一些这个呃，但因为可能整体从我们这边来看的话，我们觉得整体像光纤市场的这样一个需求量还是增幅非常乐观的。就是像明年我们看到我们我们自己觉得还是能比去年有一个，比如说至少一个翻倍左右的这样一个光纤的需求量。那国内的话，其实大家现在基数不大，今年看下来可能也4 5000左右的这样一个量。那明年我们觉得也应该有一个翻倍左右这样的一个需求。所以从整个数据中心市场来看，我们觉得还是需求端，我们还觉得非常乐观的这样一个水平。那从我们自己的战略来看，肯定一方面北美市场肯定也是我们重点在突破的这样一个市场。

发言人1   30:41
因为首先需求增长，大家基本也能看到是比较确定性的一个大幅的增长需求。然后对北美厂商或者说对整个海外的厂商，包括日本的，包括1 press map等等这些的，好他们的扩产难度或者说短期三年之内的扩产难度还是非常大的。所以整体这种需求缺口确实不得不有。中国厂商不一定是我的，但肯定是有绝大部分是由中国厂商来填补这些需求缺口。在这种情况下，我觉得整个国内的主要头部厂商，肯定都会去把重心放在北美市场去拿更多的份额。我觉得这是大家可能普遍的这样一个共性的状态。只不过大家可能节奏上，大家有快有慢，或者大家这个订单大家先后落地的这样一个状态。但整体我觉得对国内不仅是我们或者长飞，我觉得大家像一线场应该都还是有不错的这样一个北美订单突破的这样一个机会。

发言人1   32:01
对，就这些对吧？岳西，对，这是第一个问题，谢谢姚军总。那我再补充问一个，就是供给这一边的。因为最近看下来的话，CRU也发了最新的报告，他们也下修了今年下半年有效的产能。主要的原因就是有一些厂家他们在这个产线调试中也受到了一些问问题。就想跟您请教一下，咱们怎么看扩产的这个瓶颈，是在设备、在工艺、在客户认证，咱们是怎么看这一轮扩产带来格局上的一个变化的，谢谢。我觉得这两个问题，对，我觉得分两类，分三类。

发言人1   32:46
对于头部厂来讲，就是四大家来讲，大家可能也看到基本获得幅度都不大都是一个小幅度的扩展。这个的话我觉得大家在一线场，只要大家确实想有这个动作，我觉得扩出来难度给个一年或者11到2年时间，其实都问题不大。这确实是一现场的这样一个情况，那么对于二现场来讲的话，他们也是有可能性的。但是整体我觉得可能大家公告的水平，从我们目前我们的观点，可能大家公告的这样一个破产的水平和实际要落地的这个水平，我们觉得还是会有一些差异的。这是二现场，对行业外的企业的话，我们觉得整体难度还是非常大的。就像刚才讲的一样，首先设备这一块就很难解决，其次就是团队也很难解决。

发言人1   34:04
另外就是团队这边其实很多时候他需要一个或者至少一个团队，他要等懂这个公益里面的所有程序，其实这样的团队是非常少的，不是说你挖一个人或者三五个人就能解决的问题的。你需要整个团队要熟悉每一道工序，才能很很完整的去了解整个光棒的这样一个工艺流程。所以首先就是解决设备和团队的问题。第三个其实就是一二的结合，就是团队和设备之间的磨合，其实也是一个非常非常长的周期一个非常长的磨合周期。

发言人1   34:47
所以整体来讲，我们觉得从首先从建产能这一块，它就是一个非常漫长的过程。大家肯定也都了解到其他行业外的企业，比如说有些点火失败等等不同的这样一个各种各样的问题。需求，从市场就刚才也讲了，其实从数据中心市场，包括像运营商市场，其实他们比如说三年五年后，即便能解决前面所有的产能扩产的问题，在客户问题上我们觉得他解决难度也是有相对比较大的一个难度。所以整体我们对行业外的这个企业扩展，我们还是至少我们不担心这些行业外的企业进来对我们的扰动。当然他们自己可能会比较乐观，当然他们的乐观也需要长时间的周期去验证他们的乐观。所以整体我们是这样一个看法。

发言人1   35:48
明白，谢谢蒋军总，非常清楚哎也祝公司越来越好，谢谢院士。下面有请电话尾号7821的投资者进行提问，请您优先提供您的姓名和机构名，请发言，谢谢。喂喂，朱总好，能听见吗？可以，我是华创证券的运营。

发言人1   36:14
对，首先还是恭喜公司上半年的非常好的业绩。然后有几个细节的问题跟您请教。一个就是想请问一下我们上半年大概光通信整个的收入或者金额，或者说收入占比有多少？然后里面就是纯的光纤光缆的收入有多少。对，然后第二个问题因为您刚才讲到说北美CSP的进展，然后有一个小细节，就是您讲到说一些大的CSP的客户长期没有下来。然后后面有一句说有小批量的供货，就是跟您确认一下，这个指的是跟CSP的小批量的供。我还是觉得像我们之前的跟康普这种的供应商的小批量的供货。

发言人1   37:05
然后第三个就是除了北美的CSP的客户的进展，国内有没有一些大的CSP的一些更新可以跟我们分享一下。包括说我们现在在国内应该还是以这个MPO的这种整体解决方案的形式去交付。我们现在的像惠州这边这个MPO的产能大概是一个什么样的一个情况，就这些小问题，谢谢老郑总。对，首先那个光通信的收入，上半年差不多是，我不跟你说具体数，后面大家有兴趣我们可以具体的交流。

发言人1   37:46
但是收入我们看了一下，比去年大概是增长了百分之，去年同期增长了130%的这样一个收入水平。但具体数我们可以下来再再交流这个具体数，然后占比就不高了，因为收入占比，因为你知道我们有一个比较大的收入来源，来自于同导体那一块，确实不怎么贡献毛利，所以大概收入这个情况大概就是增长130左右，是同期毛利大概毛利水平大概就是毛利贡献大概就是五十多一点点，占整个公司的毛利水平共一下，这是第一点。然后第二点就是海外CST的这边，其实我们算批量都有啊，包括海外CSSP的，包括这种不现场的新的不现场的一些小批量都有啊。但具体的情况，我们可能因为地方会的范围比较大，我们可能也不太方便去细说。

发言人1   38:58
然后关于国内的进展，其实大家可能之前也都知道，我们有一些国内的CSK订单。当然像某些CSP，可能之前大家有看到有其他友商有一些公告的这样一些。当然了，但实话讲这个单也不是这些CSP的完整订单。他们其实还有很多是不用去做这种投标性的单，我们也都在去进行大比例去参与这样一些市场。当然国内的CST就像刚才你讲的一样，确实现在都是以这个整体或者说就是以不现场形式去做这样一个交付。这是国内现在大家去参与的这样一个主要的方式，所以整体我觉得差不多是这样一个情况。

发言人1   39:51
另外一个就是我们现在大概MPO产能是多少？这种能动NPO产能的话，我们现在其实新增的规划里面，我们都还没太投产，都还在建设之中。下半年下半年我们预计应该会有一些能投产的。现在我们手上大概能投产大概有二十多条30条左右，不到30条这样一个产线。好的，谢谢了陈总，就这些问题。

发言人1   40:35
欢迎各位投资者举手语音互动或发送文字问题。大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键再按数字一。网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。

发言人1   40:58
大家好，如需提问电话端的参会者，请先按话机上的星号键，再按数字一。网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。下面有请电话。对我觉得您说还有对吧？好，下面有请电话尾号6824的投资者进行提问，请您优先提供您的姓名和机构名，请发言，谢谢。

发言人1   41:34
郑总好，我是华泰证券王兴。有两个小问题跟您请教一下。因为大家都说这轮周期AI的驱动比过去要长很多。就是从您的角度上去看，就是纯粹从个人或者公司的角度上去看啊，您觉得这个周期大概会持续多久？这是第一个项目。

发言人1   41:57
第二个问题，可能是关于利润率的问题。我们知道从去年的四季度开始，光纤的价格涨得是比较厉害的。当然其实也没有回到历史上比较高的水平。就是如果这个周期是比较长的维度去去看，从公司内部的研判去看，您觉得因为门槛壁垒还是比较高的，维持在一个什么样的毛利率水平和净利率水平，可能是相对比较合理的。这个我就这两个问题跟你请教一下。

发言人1   42:31
好的，宏观问题首先就是宏观问题我们说不准，但只能说我们内部自己的这样一个判断。首先我们还是比较坚定的认为这样一个AI周期还是一个非常长的周期。从我们的角度来看，虽然大家也都看到，就是像北美的资本开支，可能大家觉得短期是不是有一些扰动，但从我们自己内部的情况来看，短期劳动肯定会有。比如说暂时CSP缺钱等等或者短期这个AR有一些问题。但我们觉得这可能是一个短期，比如三个月6个月的一个波动。从长期来看，我们觉得这个AI产业还是一个非常我们觉得我们自己内部的观点还是一个刚刚开始不久的这样一个建设周期。未来的这个建设周期肯定会更高幅度的这样一个增长。所以从北美来看，我们觉得未来的增长需求拉长周期来看，短期波动我们先忽略来看大长周期来看，我们觉得还是一个非常长长时间的这样一个增幅的周期。

发言人1   43:51
另外一个点的话，就是从国内的c cst或者说北美的国内的资本开始来看，其实现在大家都肯定都知道中美之间的资本开支的投入差别还是可能都是一个量级的差别。但整体从我们的角度来看的话，整体未来中美之间的资本开支的差异不会有这么大。所以在国内我们也国内的资本开支，我们也觉得也是一个短期可能会受各种影响，比如说这个呃没有卡，或者说下游的付费医院没有支撑这个CSP的开支医院那么强了开支医院等等。当然大家也都看到，就是像像政府或者说这个国家队牵头的一些大的CSP大的数据中心的开支也都在不断的下来。所以整体对国内的增长我们也还是非常乐观的。而且这个增长幅度在某些条件达成过后，可能增长幅度会幅度可能会比北美这边会更大一些。所以整体对这个周期我们觉得还是目前来说我们看下来还是不同于过去的一个电信运营商这样一个周期，所以这是我们的我们自己的看法。对，辛总，郑总。

发言人1   45:28
第二个是关于毛利率和净利率，我不知道公司内部怎么研判，我觉得这也是大家去关注的。如果说维持到相对不错的毛利率水平，也会不会让其他家进来，我也用门槛。对，这是反这是公这是个人观点。首先毛利率我觉得受几个因素影响，第一个就是产能缺口。

发言人1   45:55
那产能缺口的话，我们目前看下来，在可见的周期之内，这个产能缺口应该是会越来越大的。因为需求端的增幅其实是包括短期增幅，其实相对都是比较大的。那供给端的需供给端的增幅其实目前我们看下来其实是供给端增幅是低于需求端的增幅的。所以从供需缺口这个点来看，我们觉得单价还有在网上的这样一个空间，包括像可能大家也都知道，像康宁也都有一些提价的预期。所以整体从缺口来看，我们觉得单价有上涨了空间，这是一个我们从至少一两年维度之内，我们觉得都是这样一个情况。那后面的情况肯定就还是看需求端的这样一个增长幅度，以及像我们一现场一一现场，包括二现场的一部分正常的那能出来的这样一个情况。但整体我们觉得单价上是比较乐观的，成本端大家肯定也都比较清楚，成本端整体的扰动都不是特别大，因为上游的材料大家也都清楚，是整体价格波动不大。所以单从这个维度来看，我们觉得毛利率还有继续往上的这样一个空间。

发言人1   47:25
当然大家也可能也看到，像比如说像数据中心里面一些成本开支，像比较大的像存储对吧？存储的毛利率过高，或者说这个占整个资本开支过大过后肯定会受一些影响，因为你占比太大。但我觉得光通信或者说光纤这个板块，目前肯定是不存在这样一个问题的。

发言人1   47:52
因为整体我们理解现在整个光通信通信这个板块，包括光纤，包括光模块这些整体的资本开支。这个成本上应该当然数据中心的开支也就估计也就五个点左右。五个点左右我觉得还不不至于像存储这样，因为过高的，但资本开支里面会导致会有一些压力。所以我觉得从这个点来看，也不会有太多的扰动。所以结合这两点来看，我觉得未来这个官方性的整个行业我觉得毛利率还是一个上行的一个区间。辛总，好的，亲。

发言人1   48:45
下面是来自网络端的文字问题。他的问题是，请问领导，光纤强劲需求预计能持续到哪一年？请领导解答，谢谢。

发言人1   48:57
这个问题比较玄学，其实可能还是刚才的一些问题的结合，主要还是看这个需求端和供给端。但整体来说，我们从我们目前可见的这样一个情况来看，我们目前觉得这个景气周期还是持续的时间会非常长。因为像刚才讲的一样，需求端还是有很大的增长空间。然后供给端我们觉得短期之内，比如说三年之内都放不出那么多满足需求端的这样一个产能。所以整体我们觉得这个周期，如果所谓是周期的话，我们觉得这个周期持续时间还是比较长的，对。好的，感谢领导的解答。

发言人1   49:41
下面仍然是一则来自网络端的文字问题。他的问题是请问我们在超大芯数光缆的产能和客户需求如何展望，以及例如3456星或者6000星的产品，我们请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。展望如何？请领导解答，谢谢。

发言人1   50:06
其实就我们说的大青树的这些光缆，包括大家说做网带缆，整体我们看到市场的需求还是比较大。像我们自己也在出比较比较大量的一些货。整体新数的话，其实整体虽然现在市场上有一些友商可能能做，比如说13000多新这样一个水平。但我觉得这种纯粹，从我们的角度来看，就可能新数做的越大，就是目前市场上可能还暂时没太大的太大这样一个需求。我们确实目前能做的新数大概是六千多新的这样一个新数，但从我们出货的节奏来看，其实普遍还是在一千多心，包括三千多星这样一个水平为主主需求缺口，主需求的一个来源。所以整体我觉得大青树因为密度越来越高过后，我们觉得大青树的这样一个功能肯定还是一个非常大的一个市场需求。整体我们在这个方面的出货的情况也都不错。

发言人1   51:23
好的，感谢领导的解答。各位投资者，由于时间关系，下面我们接入最后一个提问。下面有请电话尾号9181的投资者进行提问。请您优先提供您的姓名和机构名，请发言，谢谢。

发言人1   51:41
感谢领导，我这边是国泰海通电信的研究员马晶晶。请问王总可以听到吗？您好，就是我想跟您请教一下，因为您刚刚提到一开始说这个海洋板块的一个上半年的收入可能是有所拖累的。然后我想问问，我们今年上半年在海洋板块的一个收入的一个同比变化情况，以及它的一个盈利能力的一个变化情况是怎么怎么样子的。然后另外一个就是我看到我们半年报里面披露了我们目前的一个总的订单金额应该是240亿元。我想请问一下，我们在海洋板块这一块的这个订单，目前在手是多少亿？然后其中分海底光缆和海底电缆这两块分别是多少的这样一个订单，这是我的第一个小问题。

发言人1   52:31
王总看一下数据，这是海洋板块整体具体数额不是我可以说一下比例。整体今年收入端可能下滑了，同比下滑了十个点左右。然后利润贡献的毛利端可能有个十几个点，接近20个点左右的这样一个下，就是海洋板块。但整体其实主要还是Q2的节奏的影响，Q一整体表现还是不错的，海洋板块整体表现，然后在手订单的话我们没有详细看，但大概可能是个80亿左右的这样一个单。整个海洋就因为电那块我们总体240，可能海洋那边差不多有个80左右的这样一个订单量，大概是这样一个情况。王总这个是不是说少了点，因为我看我们写的单纯海洋通信就有70个亿，然后我们丹东那个项目就有十大几个亿，所以这个订单是不是可能要更多一些？看看海洋这种，你清楚海洋吗？这应该差不多，不会有什么太大变化。

发言人1   53:58
好好，王总，那然后我最最后最后一个小问题就是因为我们知道海丰这块，其实江苏也还是在开发很多新项目，然后我们本身产能也是在江苏的。所以我想问我们就说后期，因为现在我们在手的订单，涉阳那个项目已经三百多兆瓦已经开始开工了，可能马上也要交付了。然后我们展望后续，江苏这一块，我们优势取它的一个未来的一个订单的一个展望，包括我们的预期的一个份额的一个情况是怎么样子的。份额我们真预期预计不清楚，我觉得看看后面重大情况，但确实就像你说一样，确实是我们的一个优势区域。那么后面我们肯定会争取会拿更大的一个份额，包括你提到的像寿阳项目，其实我们确实现在也在开放状态。交付的话我们希望希望下半年能有不错的这样一个在在市场上面有一个不错的交付。

发言人1   55:05
好的，谢谢王总。后续再跟您多多请教，感谢您。好，谢谢。感谢各位投资者的提问以及领导的分享。今天的会议也进行了将近1个小时，交流的非常充分。请问领导还有什么需要补充或者总结的吗？对，其他没啥了。感谢各位投资人朋友、分析师朋友啊，反正欢迎后续大家有更多的问题，我们可以再进行一些细化的交流，谢谢大家。好的，感谢大家参加本次会议，会议到此结束，祝大家生活愉快，再见。
