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全文摘要
在近期的分析中，一位汽车研究专家对吉利汽车的中期财务报告进行了深度解读，着重评价了公司管理层展现出的积极调整能力和快速响应市场变化的能力。吉利在新能源汽车转型和海外市场扩张方面取得了显著成就，这得益于其精准的战略与战术执行，特别是在产品线优化和三电技术领域的进步，这与市场预期存在正面差异。讨论还涉及了吉利的出口战略、豪华车型的市场潜力，以及技术自主研发能力的增强，这些因素都被认为是推动公司未来业绩增长的关键。研究者对吉利的未来发展持乐观态度，并强调了公司在出口市场、产品豪华化及能源多元化方面的发展潜力，看好其长期表现。

章节速览
00:00 吉利中报解读：管理层迭代与快速响应能力
对话主要解读了吉利中报信息，强调管理层迭代对吉利新能源转型及海外市场拓展的正面影响，指出吉利成功的关键在于快速响应与纠偏能力，特别是在产品策略调整上的迅速行动，如从高性能车型转向平价车型的银河系列。

03:24 吉利汽车三电技术能力及其对估值的影响
对话讨论了吉利汽车管理层强调的三电能力，即电池、电机和电控技术，认为这是其与比亚迪估值差异的关键因素。吉利的电池产能预计从今年的70-87GWh增长到后年的300GWh，自给率和合资合作模式将提升至70-80%。此外，吉利宣布明年将采用固态电池技术，可能显著提升车辆溢价属性，从而有望缩小与比亚迪的估值差距。

06:17 吉利汽车海外扩张战略与预期分析
对话探讨了吉利汽车海外市场的增长潜力与公司管理层的战略规划。指出吉利海外业务在中东等地区表现出强劲增长趋势，预计未来将持续扩张。公司调整出口目标，从64万提升至92万，力争突破百万。规划中包括建设五大生产基地，目标2028年实现200万辆的出口能力。尽管当前车型较少，但未来银河系列及HE产品的大规模海外布局将提供广阔增长空间。市场预期需跟上吉利实际出海速度。

08:57 吉利汽车内销压力与出口退税政策展望
对话讨论了吉利汽车面临的内销压力，主要归因于芯片和电池产能不足，影响了国内供应，导致上半年盈利损失显著。同时，对出口退税取消的担忧得到管理层的正面回应，短期执行可能性较低，被视为行业利好。

12:05 吉利海外建厂与出口战略分析
对话深入探讨了吉利通过海外合资建厂规避贸易壁垒、共享利润与风险的战略，强调了福特、沃尔沃等合作案例中的轻资产模式与双方尊重基础。同时，分析了吉利在豪华车机械素质、能源多元化方面的竞争优势，以及HEV技术可能提前实现出口，展现了公司对未来发展的信心与清晰规划。

16:20 吉利汽车出口与内销市场分析
对话主要讨论了吉利汽车在出口与内销市场的表现及未来规划。出口方面，吉利计划通过大众化、豪华化和能源形式多元化策略，实现未来两年200万的出口目标。内销方面，吉利上半年因产能不足消化了大量库存，但下半年有望因新车型上市及九叉和八叉出口带来利润弹性而实现反转。此外，吉利在3D打印技术上的快速发展也为其提供了成本降低和市场预期改善的机会。整体上，吉利对今年210-220亿及明年290-300亿的业绩目标充满信心。

发言总结
发言人1
他对吉利中报信息进行了深入解读，聚焦于几个关键点：吉利管理层的迭代被视为正面因素，预期有助于公司在新能源转型和海外市场扩张上保持成功；特别强调了吉利在三电技术上的快速发展，包括产能扩张计划，显示公司提升产品竞争力和市场估值的努力；吉利对于出口市场的积极布局，包括提高出口目标和推进豪华车型的出口，旨在增强全球竞争力；尽管面临内销压力，吉利通过优化产能分配和产品策略有潜力提升业绩。总体上，他表达了对吉利未来发展的乐观态度，并对其2023年的业绩给出了积极的预期。

问答回顾
发言人1 问：吉利管理层的迭代问题，您们如何看待？
发言人1 答：我们认为吉利管理层的迭代是偏正面的。吉利近年来的成功，包括新能源转型和海外市场的拓展，主要依靠的是整体战略以及快速、精准的战术执行和纠错能力。

发言人1 问：吉利是否在产品研发过程中走过弯路？
发言人1 答：是的，吉利之前在银河系列等产品上尝试走强动力路线，但后来发现平价车型更受欢迎。吉利迅速调整策略，通过银河151号红及GA架构推出平价车型，并取得了巨大成功，这体现了吉利管理层的快速迭代和纠偏能力。

发言人1 问：管理层如何看待吉利与比亚迪估值差异的问题？
发言人1 答：管理层讨论认为，估值差异主要在于技术属性或科技属性。比亚迪拥有电池等三电技术优势，而吉利也在强化自身在电池资产产能、三电技术等方面的发展，并计划在未来几年内大幅提升产能。

发言人1 问：吉利在电池和电驱方面的能力是否被市场低估了？
发言人1 答：确实存在一定的预期差。吉利的电池资产产能今年已达70-87%，预计一两年内将达到200G和300G，自供和合资比例有望提升，同时电驱产能也处于世界领先地位。若将这些能力有效运用到0175车型中，有望提高其估值水平。

发言人1 问：对于吉利出海战略的看法如何？
发言人1 答：公司管理层认为今年吉利海外业务的增长具有一定的贝塔助力，中东地区局势对新能源汽车的影响将长期存在。目前海外订单供不应求，尽管受到一些传言影响，但随着问题逐步解决，预计下半年出口量将环比提升，实际出海速度超过市场预期，全年目标有望超过92万台，甚至争取突破百万台。

发言人1 问：吉利汽车的目标是到哪一年实现200万的总销量？当前吉利汽车在欧洲市场的车型分布情况如何？
发言人1 答：吉利汽车的目标是在28年达成200万的总销量。目前，吉利汽车在欧洲市场推出的车型主要是银河系列，其中星月两款车型尚未大规模铺开，整体上银河系列车型只有两款，并且这两款车型部分已在一部分地区上市。

发言人1 问：吉利汽车对于明年的出口计划以及内销压力有何看法？
发言人1 答：吉利汽车预计明年国内大部分银河产品和HE产品将出海，这将提供较大的发展空间。对于内销压力，尽管面临部分车型销量下滑的问题，但公司依然保持乐观态度，认为主要原因是芯片产能不足优先保障了海外供应，导致国内供应减少。

发言人1 问：出口退税取消会对吉利汽车产生何种影响？
发言人1 答：出口退税取消会对出口业务产生较大影响，但管理层预计短期内可能不会执行该政策，这是一个正面的看法。若政策最终执行，吉利汽车将通过海外建厂等方式快速规避关税和特殊渠道影响，显示出对海外市场的信心。

发言人1 问：吉利汽车如何看待豪华车出口的前景？吉利汽车出口方面的重点策略和看点是什么？
发言人1 答：吉利汽车坚信其豪华车型具备很强的机械素质和底盘调校能力，随着时间推移，消费者将逐渐认识到其生命力之强。此外，吉利汽车强调其豪华车出口将注重机械素质、底盘调校及能源形式多元化的优势，以期在高端市场取得成功。吉利汽车出口方面将强调大众化、豪华化及能源形式多元化。例如，银河系列逐渐铺开、九叉和八叉高端车型的出海以及HEV车型对燃油车市场的替代，预计未来两年有望实现200万的出口目标。

发言人1 问：对于吉利汽车的内销情况，特别是库存消化和产能提升有何看法？
发言人1 答：吉利汽车上半年消化了大约18万的库存，这给业绩带来了十几亿的影响。同时，公司对于与龙头公司在估值上的差异有所关注，并认为自身在技术和产能方面的提升将有助于市场的重新认知和业绩的改善。

