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全文摘要
即时配送行业正处于快速发展阶段，预计至2028年市场规模将突破8000亿元，顺丰同城作为行业领军者，凭借其强大的实力和集团协同效应，预计将继续引领增长。自成立以来，顺丰同城凭借中立定位和定制化服务，成功吸引高端客户，并实现全面盈利。主营业务涵盖同城配送和最后一公里服务，其中同城配送业务增长迅猛，占据较高收入比例。公司还积极探索无人配送技术，旨在降低成本，提升效率。分析师指出，当前顺丰同城的估值极具吸引力，建议投资者关注。

章节速览
00:00 顺丰同城：第三方配送龙头，全场景渗透助力增长
顺丰同城作为第三方配送市场的领导者，受益于行业高速成长期，预计2028年行业规模将超8000亿元，订单量超981单。随着高品质商品对及时履约需求提升及渠道多元化，第三方配送平台如顺丰同城有望获取更多市场份额，行业正从平台型主导向第三方配送平台倾斜，顺丰同城市占率预计将逐步提升。

02:34 顺丰同城：行业龙头与增长潜力
顺丰同城依托顺丰集团起步，独立运营后于港交所上市，实现全面盈利。其业务聚焦同城配送与最后一公里服务，其中同城配送增速显著，占收入比重大，主要服务于B端定制化需求和C端配送需求。公司凭借中立定位及品牌优势，成为头部客户首选，预计行业成长期与资源投入将持续推动其业务增长，产生规模效应降低成本。

05:07 顺丰同城最后一公里配送业务增长分析
顺丰同城依托现有骑手资源，承接电商件最后一公里配送及揽收业务，2021至2024年顺丰集团贡献超95%收入，2021至2025年收入复合增速达32%。通过运力错峰，骑手人效提升30%，预计成本端将持续改善毛利率。2025年底，公司收入预计达230亿元，同比增长45%，净利率达1.8%，净利水平约4.2亿元。2026年上半年，收入同比增长14%，达117亿元，调整净利同比增长50%以上，验证商业模式跑通。

07:16 顺丰同城投资价值分析与未来展望
对话深入分析了顺丰同城的投资价值，指出公司正处于行业高速增长期，成本优化显著，尤其在无人配送领域展现出巨大潜力。预计26至28年净利润将持续增长，当前估值低至约十倍，具备极高性价比，推荐投资者关注。

发言总结
发言人1
讨论了顺丰同城的发展前景，强调了场景渗透和集团协同对公司高速增长的助力。指出即时配送行业处于高速成长期，预计未来几年行业规模将持续扩大，顺丰同城作为第三方匹配龙头，受益于市场需求的增长，尤其是在高品质商品配送和线上线下融合方面的需求增加。报告还分析了顺丰同城的业务结构，指出同城配送服务为主要收入来源，同时提到了与顺丰集团的协同效应和成本控制的改善。最后，他给出了对顺丰同城未来盈利的乐观预测，并认为当前的估值具有吸引力，建议投资者关注。

要点回顾
顺丰同城在即时配送市场中的竞争地位如何？
发言人1：顺丰同城作为第三方配送平台的龙头，在整个即时配送市场中占据主导地位，市占率约为3-4个百分点。随着下游客户需求的变化和行业需求的增长，顺丰同城的市场份额有望进一步提升。

顺丰同城的主要客户群体和服务特点是什么？对于顺丰同城未来的展望和投资时点有何看法？
发言人1：顺丰同城的服务主要针对及时配送市场需求，分为to b和to c两个板块。To b端主要为商家提供定制化解决方案，核心客户包括山姆、麦当劳、瑞幸咖啡和星巴克等；To c端则提供同城配送和跑腿服务，增速相对to b端稍慢，但依然保持每年14-15%的复合增速。随着行业高速增长和公司成本节降效应逐步释放，认为顺丰同城当前迎来了非常好的投资时点。下半年有望看到成本端改善和无人配送技术带来的效率提升，这将对公司的盈利能力产生积极影响。预计2026到2028年的净利润将在5.9亿、8.2亿和10亿元左右，对应当前市值，估值较低，具备较高性价比，是难得的成长股投资机会。

顺丰同城的主要业务板块有哪些，以及它们的收入占比情况如何？
发言人1：顺丰同城目前主营业务分为两块：同城配送服务和最后一公里业务。其中，同城配送业务收入占比较高，2025年数据显示其占总收入约59%，而最后一公里业务占41%。

顺丰同城的商业模式是否跑通，盈利能力如何？
发言人1：顺丰同城的商业模式已成功跑通，并于二三年首次实现了全年盈利。截至2025年底，公司收入达到230亿元，同比增长45%，净利润率约为1.8%，净利水平为4.2亿元。而根据2026年上半年数据，公司收入同比增长14%，净利润实现50%以上的增长。


