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全文摘要
在一场面向广大投资者的会议中，一家公司强调了会议内容仅供参会者内部使用，严禁未经授权的媒体转发，以防侵权并保留追究法律责任的权利。会议重点介绍了公司2026年半年报的经营成果、财务状况、业务进展及未来发展规划，突出了业绩的大幅增长，包括营收和净利润的显著提升，以及各产品线的运营情况。公司管理层强调了与投资者沟通的重要性，承诺将持续提供透明、真实的信息，并积极响应投资者提问。同时，公司展望了未来市场趋势，并提醒了投资风险。会议以线上问答形式结束，解答了投资者关于公司业务发展、毛利率、投资规划等问题，展现了公司与投资者互动的积极态度。

章节速览
00:00 赵毅创新2026年中报投资者交流会概览
会议强调了内容保密性与法律责任，介绍了公司近期业绩与未来规划，管理层承诺遵守合规要求，深化产业认知，加强与投资者的沟通，确保信息透明与市场信任。

04:05 2026年上半年公司经营业绩大幅增长
在2026年上半年的投资者交流会上，管理层汇报了公司经营情况，显示存储业务及多个产品线持续向好，营收和净利润实现大幅增长。具体包括低润公司低端产品量价提升，DDR4产品进展顺利，行业景气周期较长；Flash业务销量和价格温和上涨；MCU产品需求旺盛，价格温和上涨；模拟芯片和传感器芯片业务表现不一，但整体趋势向好。展望2027年，公司预计多个业务领域将继续保持增长态势。

09:32 公司产品线营收情况及增长趋势分析
对话中讨论了公司主要产品线如flash d one、MCU、SLCN及模拟芯片等的营收占比和增长趋势，指出flash d one和MCU营收并驾齐驱，SLCN成为新营收和利润增长点，模拟芯片实现两位数增长，指纹传感器因供需影响营收下滑，整体预测全年营收将实现高两位数增长。

14:24 投资者问答：公司业绩与毛利率分析
投资者对公司的二季度业绩表示祝贺，并针对毛利率的提升提出疑问。管理层解释称，存储产品因量价提升导致毛利率上升，而Mcu产品毛利率保持稳定。随后，其他投资者被邀请继续提问，涉及更多业务细节讨论。

15:59 毛利率展望及存储业务成本分析
对话围绕公司未来毛利率的展望展开，财务同事指出存储业务毛利率持续改善，预计存储产品及MCO价格温和上涨，但需考虑供应端成本上行，整体毛利率将趋于平稳。

17:16 公司现金流现状与未来规划探讨
对话围绕公司目前170亿元人民币的货币现金量展开，讨论了基于当前资金体量，公司是否有自建产线或扩充新产品线的规划。公司高层表示，维持健康现金流的同时，作为Families公司，将继续与上游紧密合作，利用各自优势互补，共同开发优质产品服务客户，支持多产品线的平台化发展策略，此策略不会改变。

20:10 公司产品线扩展与DRAM采购趋势分析
公司持续拓宽产品线，包括车规芯片和模拟芯片等，紧密关注市场变化寻找增长机会。关于DRAM采购，上半年采购金额超预期，主要受价格上升影响，预计全年能完成58亿元采购目标，未来几年产能将持续上升。

25:13 存储产品长协签订与市场策略探讨
对话围绕存储产品签订长期协议的行业趋势及公司策略展开，指出主流市场客户集中，签订长协锁定产能为通用做法，而利基市场客户分散，供求关系需持续关注。公司致力于长期主义，加强与核心供应商合作，锁定产能增长，与主要客户建立伙伴关系，通过产品开发路线图和产能供应情况的及时沟通，规划未来供应，不局限于形式化的长期安排。

28:16 定制化存储业务产能规划与2027年展望
对话讨论了定制化存储业务的进展，特别是2027年产能规划。公司与战略合作伙伴积极沟通，确保定制化存储业务的产能支持，预计该业务将为公司带来增量业绩。

30:31 科技股回调对Q3利润影响分析及公司投资策略说明
讨论了二季度因科技股回调导致的公允价值变动约22亿元对Q3利润的影响，强调公司投资核心为服务长期发展，关注扣非利润以评估主营业务经营状况，建议投资者关注公司基本面而非短期股价波动。

发言总结
发言人1
首先强调了会议内容的保密性，提醒参会者不得擅自公开发布任何会议内容，并明确指出赵毅创新未授权任何媒体转发会议内容，任何未经授权的转载和转发均被视为侵权，公司保留追究法律责任的权利。同时，他表示兆意创新不承担因转载转发产生的任何损失和责任。随后，他提醒市场有风险投资需谨慎，强调投资者应谨慎做出决策，并介绍了会议前的安排，包括留有提问时间。接着，他热情欢迎各位投资者参加2026年中报投资者交流会，并详细介绍了公司的经营成果、财务状况、业务进展及未来发展规划，特别强调了合规性和沟通桥梁的重要性。在互动问答环节，他与投资者进行了交流，回答了投资者提出的问题，涵盖了公司业绩、产品线、未来规划和投资策略等多个方面。

问答回顾
发言人1 问：在会议开始前，有哪些合规事项需要提醒投资者注意？
发言人1 答：会议音频及文字记录的内容仅供参会者内部使用，不得公开发布，且赵毅创新已明确表示未授权任何媒体转发本次会议内容。未经允许授权的转载、转发均属侵权，公司将保留追究其法律责任的权利。

发言人1 问：谢飞旺在职业生涯中有哪些经历？
发言人1 答：谢飞旺持有注册会计师及法律职业资格证书，职业生涯始于普华永道审计岗位，后转入券商投行领域，作为IPO核心成员参与了公司的A股IPO。他具有丰富的境内外医药级市场和硬科技、半导体行业经验，并对产业底层逻辑有深入理解。加入公司后，他对公司战略布局、产品矩阵及日常经营有立体化认知，熟悉AH两地监管规则与信息披露规范，养成了审慎严谨的合规意识。

发言人1 问：谢飞旺将如何在新岗位上开展工作？
发言人1 答：谢飞旺将在新的岗位上重点做好三方面工作：首先，严守合规底线，严格遵守两地监管要求，确保信息披露的真实、准确、完整、及时、公平；其次，深化产业认知，紧跟行业前沿动态，客观传递公司经营现状与中长期战略；最后，畅通沟通桥梁，秉持开放真诚态度，维护常态化投资者沟通机制，做好管理层与资本市场之间的纽带。

发言人1 问：公司2026年上半年的经营成果如何？公司2027年业务展望如何？
发言人1 答：2026年上半年，公司存储业务持续向好，多个业务产品线发力显著，整体经营业绩实现大幅增长。营业收入约为115.66亿元，同比增长178.6%；归属于上市公司股东的净利润约为68.57亿元，同比增长1091.5%；归属上市公司股东的扣非净利润约为48.83亿元，同比增长531.47%。预计2027年行业增量产能释放有限，供应紧张局面不会明显缓解，产品价格将高位震荡。公司控股子公司信息科技相关业务进展顺利，在多个领域取得重点突破，有望为公司贡献收入。其中，flash业务在各领域销量增长，价格温和上涨态势将持续；mcu业务营收同比增长49.07%，预计未来几个季度供应紧张局面仍将持续，价格也将温和上涨；模拟芯片业务延续良好发展态势，收入同比增长25.19%。

发言人1 问：本次交流会的议程安排是怎样的？
发言人1 答：本次交流会分为两个环节进行，一是管理层业绩解读，总结上半年经营情况及重点项目推进；二是投资者互动问答，逐一回应关注的问题。同时，强调本次交流内容源于已公开披露的信息，不涉及未公开重大事项透露及内幕信息，并将对敏感事项依据法律法规审慎作答。

发言人1 问：胡总，能否再详细介绍一下各产品线目前的营收占比情况？
发言人1 答：公司有多个产品线，其中flash d one和MCU是公司营收最主要的三条产品线。目前这三条产品线都处于并驾齐驱、高速发展的状态。特别是flash业务和低位业务，在营收方面呈现并驾齐驱的状态，均为公司的主要营收来源。

发言人1 问：能否分享一下公司各个产品线在上半年的营收表现和增长趋势？
发言人1 答：上半年，MCU业务延续了过去几个季度的良好增长趋势，营收环比翻倍增长，成为新的营收和利润增长点。同时，flash业务也保持了高比例同比增长，且受到量价同时上涨的影响，实现了高比例增长。SQU业务在2026年上半年同比2025年实现了高两位数增长，预计全年也将实现高两位数增长。此外，自研模拟芯片和收购的苏州市分公司经营稳健，模拟芯片业务同比实现两位数增长，而传感器业务因指纹芯片受到上游供应和下游市场端的影响，营收出现同比下滑，导致整体业务同比下降。

发言人1 问：公司二季度毛利率相比一季度有何变化，以及能否按各个业务成本线提供更详细的毛利利率拆分？
发言人1 答：公司存储产品的量价提升导致毛利率呈现上升趋势，而MCU产品的毛利率相对稳定。

发言人1 问：对于公司三季度、四季度及未来整体毛利率的环比展望，管理层能否给出更多细节？
发言人1 答：公司预计存储产品和MCU的价格会温和上涨，但由于叠加供应端成本逐渐上行，因此预计公司产品的毛利率会逐步达到一个比较平稳的状态。

发言人1 问：基于公司当前的资金体量和现金流状况，是否有计划自建产线或扩充新产品线？
发言人1 答：公司会继续保持作为Families公司的策略，不会改变。公司一方面会与上游紧密配合利用他们的大笔开放式投入和产线产能，另一方面会在产品定义和设计方面发挥优势，与现场工艺开发互补开发优质产品。公司作为多层线平台化公司，除了flash d one以外，还有多个工艺节点的需求，如模拟产品线、传感器产品线等，因此公司会利用这一策略推动多产品线的发展，不会考虑自建产线。

发言人1 问：在产品线布局方面，公司是如何规划的？
发言人1 答：我们一直在拓宽产品线，包括在重组和M业务基础上开发车规芯片、模拟芯片等领域。今年我们抓住SLC one供应格局变化的机遇期，实现了营收和利润率大幅提升，并计划开发更大容量的MLC产品线。此外，我们新推出的定制化存储产品线也是产品线扩展的尝试。未来，我们将密切关注行业和市场变化趋势，寻找公司增长曲线的机会，并围绕产业上下游进行投资布局。

发言人1 问：上半年DRAM代工采购金额略超过预期，全年采购金额是否会调整？
发言人1 答：上半年采购金额接近20亿，确实超过了之前设定的15亿额度，而全年预计58亿采购金额主要基于价格上升。从一季度到二季度，采购金额呈现大幅增长趋势，我们预期下半年价格还会延续上涨趋势，因此预计后季度采购金额会环比上升。随着DDR4产品在一级市场的广泛应用及Lp RDDR4产品的按计划推广，采购量也会相应增加。展望未来，随着战略供应商产能建设和需求增长，预计未来几年产能将持续上升，具体采购金额会在每年按期公告。

发言人1 问：公司对于存储产品签订长协的看法如何？是否有类似计划？
发言人1 答：主流市场通常会通过签订长协来锁定产能和未来供应，这是行业内的通用做法。我们关注到行业主流供应商正在推进与核心客户之间的长期安排。而对于利基市场，我们将持续观察供求关系变化，并考虑对核心客户进行未来的长期供应安排。我们追求长期主义经营策略，致力于提升市场份额，会从供应端加强与供应商的合作，锁定产能供应及增长，同时与下游主要客户建立伙伴关系，及时拉通产品开发路线图和产能供应情况，通过不限于长期的形式规划未来供应。

发言人1 问：定制化存储业务2027年的产能情况如何？
发言人1 答：定制化存储业务进展良好，相关业务有序推进，今年已在AO手机VIPC领域取得突破，并有重点客户和项目的推进。预计2027年该业务将加快规划，在产能端正与战略合作伙伴积极沟通预定2027年的产能，以支撑公司定制化存储业务未来的业绩增长。

发言人1 问：二季度公允价值变动较大，是否会影响Q3利润情况？
发言人1 答：公司上半年确认约22亿元的公允价值损益，主要来自参与上下游企业的战略配售投资。公允价值损益属于非常性损益，易受资本市场行情扰动，各个季度间存在波动。虽然短期股价波动会影响报表表现，但公司开展战略配售投资的核心出发点是服务于公司长远发展，强化产业链合作与布局，提升公司整体竞争力。建议投资者关注公司扣除非经常性损益后的利润变化来评估主营业务经营情况。

