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全文摘要
公司正积极拓展海外客户，特别是在制剂服务方面寻求与大客户的长期合作，尽管初期业绩提升有限，但预期能带来高附加值和增强客户粘性。目前，公司正与多个潜在大客户进行项目洽谈。业务方面，CDMO服务的毛利率稳定在40%以上，大客户的代加工与自营项目毛利率趋于一致，但具体数据因业务融合不再单独拆分。公司还着重发展创新业务作为未来增长点，目前处于稳健推进阶段，特别关注海外注册和产品数据读出等核心节点。针对媒体报道，公司强调公平披露信息，邀请投资人进行调研，并保证投资者隐私与信息准确性，建议以官方公告为准。

章节速览
00:00 海外制剂客户拓展与CDMO业务毛利率分析
对话围绕公司海外制剂客户拓展情况及CDMO、大客户代加工与自营三块业务的毛利率展开。公司正致力于海外大客户的拓展，尽管周期较长，但附加值高且客户粘性强。CDMO毛利率超过40%，而大客户代加工与自营毛利率正趋于一致，未来将不再具体拆分。规模化效应预期将提升毛利率和净利率，但短期内集采放量影响了上半年的毛利率。

03:11 公司创新业务进展与未来关键节点
对话围绕公司创新业务的最新进展展开，重点提及J389产品即将商业化及海外注册的关键节点，以及小核酸管线MMMM0201的数据读出作为决策依据。公司稳健推进创新，强调安全有效，未来关键节点包括海外注册和数据驱动的临床或BD决策。

05:24 公司回应媒体报道与投资者交流计划
对话围绕公司对近期媒体报道的官方立场展开，强调将依据公平公正原则分享信息，欢迎投资者调研并承诺保护隐私。同时，公司表示将积极应对所有投资者，鼓励通过合规渠道获取信息，避免谣言传播。最后，对话总结了会议内容，并邀请有进一步交流需求的参与者联系相关团队。

发言总结
发言人1
他重点关注公司海外客户拓展，尤其是制剂服务领域的大型客户发展，尽管进入这些客户市场周期较长，但预期长期合作将带来高附加值和强客户粘性。目前，公司正积极与多个潜在大客户项目对接，虽然短期内对业绩提升影响有限，但仍将持续推进。他询问了海外大客户、合同定制研发生产（CDMO）服务以及国内自营三部分的业务占比及毛利率或净利率水平，特别指出CDMO服务的毛利率可达40%以上，但受到上半年集采政策影响，导致毛利率有所下降。他强调，公司期望通过规模化效应提升长期毛利率和净利率，并分享了公司在创新业务的战略布局，指出公司正采取稳健步伐推进相关项目，同时分享了389及其他创新药物的最新进展和未来关键节点。他承诺公司会遵循合规制度，公平公正分享信息，并欢迎投资人进行调研访问。

问答回顾
发言人1 问：公司能分享一下海外制剂客户拓展的情况吗？
发言人1 答：好的，我们在海外制剂方面致力于大客户的拓展，但进入周期较长。我们的服务不只是单纯的代加工，而是提供从中间体原料药到制剂完整链条的一站式服务，这样虽然周期长，但附加值高且客户粘性强。目前有多个潜在的大客户业务在洽谈中，有的已进入临床交接阶段，但短期内对业绩影响较小。我们会持续拓展海外客户。

发言人1 问：能否提供海外大客户、CDMO以及国内自营板块的大致占比及毛利率或净利率水平？
发言人1 答：目前CDMO的毛利率在40%以上，大客户的代加工和自营平均毛利率逐渐趋于一致，不做具体拆分口径了。

发言人1 问：天康代工业务的净利率是否会随着规模化效应提升？
发言人1 答：是的，随着规模化效应，我们希望对毛利率和净利率有所提升。今年上半年由于集采放量超过预期，投产费用增加导致毛利率受影响，但长期稳定放量后将对毛利率和净利率有所贡献。

发言人1 问：自营板块中，除了集采外，院外市场是否有增量变化和拓展？创新业务进展及未来关键节点有哪些？
发言人1 答：目前院外市场主要通过代理商，业绩占比相对较小，除了集采外，我们正在寻求OTC、电商和基层市场的增量变化。创新业务作为公司未来核心增长引擎，进展稳健。J389项目即将商业化，核心节点是海外注册。小核酸管线产品MMMM0201的下一个关键节点是数据读出，公司将根据数据情况决策推进临床还是BD。

发言人1 问：对于近期公司受到的关注和媒体报道有何看法？
发言人1 答：公司遵循公平公正原则分享和披露信息，欢迎投资人调研访问，并会保护投资者隐私，以公司披露的信息为准，不传谣不信谣，积极应对所有投资人。

