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关键词
苏州银行 信贷增长 资产质量 存款成本 对公贷款 零售贷款 权益乘数 营收利润 不良率 拨备覆盖率 股息率 贷款利率 压降 互联网贷款 按揭 营收增速 息差 自营理财 债市 客群选择 

全文摘要
苏州银行正聚焦于科技创新与跨境业务，强化零售业务在民生与财富管理领域的优势，通过双引擎驱动实现业务协同。其战略规划侧重深耕苏州及江苏市场，深度融入长三角一体化发展。尽管新三年战略规划细节待定，但将保持一贯的经营策略。投资评价高度肯定，认为苏州银行稳健经营，拥有丰厚股息回报及长期成长潜力。财务表现优异，体现在净利润、ROE与ROA的稳健增长，资产质量上乘，不良率低且拨备覆盖率高。增长动力源自江苏省信贷扩张、成本控制优化及异地业务拓展。预计未来信贷增长与息差将保持稳定，支撑营收与净利润持续增长。基于积极展望，进行了财务预测并设定了合理的目标价位。

章节速览
00:00 苏州银行战略与投资价值分析
对话深入探讨了苏州银行的战略规划，强调了科创、跨境、民生和财富四大核心引擎，以及立足苏州、深耕江苏、融入长三角的区域定位。分析了银行稳健经营、高股息率和成长潜力，指出其在规模、净利润、ROE和ROA等方面优于同行。一季度数据表明，苏州银行在营收、利润、贷款新增、息差和资产质量上均有显著提升，展现出明确的向上趋势。股东持续增持，包括国资、险资和管理层，彰显对银行未来发展的信心。

04:22 苏州银行信贷增长的三大支撑因素
报告分析了苏州银行信贷增长的三大支撑因素：江苏省经济韧性、存款成本下降提升竞争力、以及异地市场渗透率低带来的增长空间。江苏省信贷增长持续领先，制造业和AI产业需求旺盛，推动苏州银行信贷投放。存款成本下降使银行能参与更多大型对公业务，提升综合竞争力。异地市场渗透率低，特别是南京、无锡等城市，未来业务倾斜重点，带来量与价的双重提升。

11:17 苏州银行息差改善与竞争分析
苏州银行一季度息差环比改善7个BP至1.40，但22-25年累计降54个BP，低于同业平均水平。展望未来，资产端个人贷款利率已触底，对公端可能仍有压力，但异地布局带来价格溢价。负债端，个人定期存款占比高，主动优化策略助改善，预计息差拐点将至，若无宏观条件变化，最差阶段已过。

15:04 苏州银行资产质量稳健，不良率低且风控前瞻
对话重点讨论了苏州银行的资产质量，指出其不良率为0.82%，光伏覆盖率为381%，处于上市银行前列。银行在对公和零售端均表现稳健，特别是提前压降个人经营贷风险，以及控制互联网贷款规模，显示出前瞻性的风险管理策略。此外，苏州银行坚持审慎理念，回归本地市场，选择优质客群，确保资产质量优异。

21:07 苏州银行盈利预测与资产质量分析
会议讨论了苏州银行未来几年的盈利预测，包括信贷增长、息差稳定、中收增速以及资产质量维持高水平。预计26到28年营收增速分别为11.4%、1.3%，净利润稳定增长。基于PB估值0.9倍，目标价设定为10.89元。强调了债市波动对投资策略的影响及资产质量的优势。

发言总结
发言人1
他概述了苏州银行的发展战略、经营情况和投资价值。首先，银行采用科技创新和跨境业务作为核心，零售业务以民生和财富管理为驱动，形成双引擎策略以实现协同效应。区域上，银行战略定位为立足苏州、深耕江苏、全面融入长三角。新三年战略启动之年，银行预计会延续之前的经营方针，尽管具体规划尚未确定。

在财务表现方面，他指出苏州银行净利润增长、ROE和ROA持续提升，显示出稳健的财务状况。银行有进一步提升杠杆的空间，一季度营收和利润增速明显改善，表明银行进入一个向上的增长周期。特别强调了新增贷款、息差、资产质量和拨备覆盖率的改善，显示出银行资产质量优异。

大股东国发集团及险资、管理层的持续增持反映了市场对苏州银行前景的看好。量价值分析中，他预测了苏州银行未来几年的信贷增长、息差和中收增速，指出银行有望维持稳定的增长和资产质量，预测了26到28年的营收和净利增速，并给出了目标价。

总的来说，他认为苏州银行是一家经营稳健、具有长期成长潜力的银行，对未来发展持乐观态度。

要点回顾
苏州银行的业务战略和区域定位是什么？苏州银行目前处于何种战略规划阶段？
发言人1：苏州银行的战略是以科创和跨境为核心引擎，零售端关注民生和财富管理，并通过双引擎协同推进发展。区域定位上，苏州银行致力于立足苏州、深耕江苏，并全面融入长三角地区的发展。目前处于新三年战略的开启之年，具体的战略规划尚未完全落定，但预计会延续之前的一些经营方针。

苏州银行的投资标签和基本面表现如何？
发言人1：苏州银行被定位为一家经营稳健、股息丰厚且长期成长空间较大的银行。从基本面看，自2017年以来，在净利润指标上，苏州银行大部分时间段优于上市银行和城商行整体水平；在ROE和ROA排名上持续提升，一季度时分别位列17家城商行中的第五和第九位。

苏州银行当前面临哪些挑战以及未来有何发展潜力？
发言人1：目前，苏州银行的权益乘数相对较靠后，说明其仍有进一步提升杠杆的空间。不过，从营收利润增速、新增贷款量、息差以及资产质量等方面看，一季度已经实现了显著改善，且这些改善并非仅限于一个项目的一次性事件，而是量价三个维度共同向上的周期性表现。

股东增持情况及其对未来的影响是什么？
发言人1：股东持续增持，尤其是大股东国发集团自去年以来持续增持，持股比例已接近上限，还有较大增值空间。此外，险资及管理层也进行了增持，这反映了他们对苏州银行未来发展的坚定认可。

苏州银行在规模方面的增长情况及未来支撑因素是什么？
发言人1：苏州银行的规模增长迅速，贷款增速连续保持在10%以上。未来有三个方面的支撑驱动信贷持续投放：一是江苏省地区的强劲经济基础和贷款增长韧性；二是随着利率自律机制作用及存款成本降低，苏州银行能够主动参与大型对公业务，综合竞争力提升；三是省内异地贷款占比快速提升，显示出较大的增长空间。

苏州银行后续业务倾斜的重点是什么？
发言人1：苏州银行后续业务倾斜的重点将是南京、无锡、常州、南通这四个万亿及GDP城市，尤其是异地贷款业务，因为这些地区的渗透率有较高提升空间，并且可能带来价格溢价。

江苏地区不同城市的利率水平有何差异？
发言人1：江苏地区利率阶梯明显，苏北、苏东相对较高，苏南如无锡、常州、南通、南京等地居中，而苏州地区利率最低。异地贷款利率虽然下降但仍高于苏州本地水平，这将有助于公司资产收益结构改善。

苏州银行未来规模增长的三大支撑是什么？对于未来苏州银行价格端的支撑预期如何？
发言人1：苏州银行未来规模增长的三大支撑包括：1) 江苏信贷持续增长，苏州制造和AI产业提供强劲外部需求；2) 存款成本下降后，提升对大B端企业的竞争力和自身能力的增强；3) 异地渗透率偏低，有较大成长空间，需依靠战略和组织水平去挖掘。预计苏州银行价格端将企稳并呈现改善特征，因为其资产端利率降幅收窄，且负债端个人定期占比高，未来改善空间更大，最差阶段已过去，不良贷款和债券投资均在省内，整体风险可控。

苏州银行一季度息差改善情况及历史对比如何？
发言人1：一季度苏州银行息差环比改善7个BP至1.40%，但与前几年相比，其息差降幅较同业更多。2022年至2025年累计下降54个BP，在17家城商行中排名第14位，反映出当地竞争激烈。

资产端利率下行空间有限的原因是什么？
发言人1：资产端在自律机制落地后大幅下行空间有限，尤其是个人贷款方面，如按揭贷款受到约束在3.1到3.3之间，消费贷也不能低于3%，因此个人前端贷款定价已触底，继续下行空间有限；对公端可能面临更多压力。

苏州银行异地布局对价格的影响及负债端改善情况？
发言人1：苏州银行通过主动布局异地贷款以支撑规模增长并获取溢价，同时存款端个人定期存款占比高，随着存款到期重定价，负债端改善明显，2024年至2025年存款成本累计下降45个BP。

苏州银行在零售贷款风险管理和地产贷款方面的处理方式如何？
发言人1：苏州银行在零售贷款风险管理上较为稳健，个人经营贷在过去两年持续压降，且对公端不良贷款呈现稳健态势，地产贷款方面全面收紧开发贷，目前占比低，且以保障房、产业园区、城市更新项目为主，风险较低。

苏州银行如何前置压降潜在风险？
发言人1：苏州银行预判到未来风险较高，早在两年前就开始压降低信贷敞口，尤其是个人经营贷，通过抵押物处置有效控制风险，前置压降策略的意义重大。

苏州银行的消费贷和互联网贷款的风险情况如何？
发言人1：苏州银行的消费贷规模为219亿元，占总资产的2.8%，整体不良率与行业趋势一致。其中，互联网贷款规模较低，大概只有几十亿，风险可控。此外，该行的按揭贷款不良率从最早的0.08上升到目前的0.1几，但绝对水平仍然很低，并且由于苏州地区经济环境和信用较好，按揭风险比其他地区更低。

苏州银行零售贷款收益率较低的原因是什么？
发言人1：苏州银行零售贷款收益率较低（平均4.41%），表明其更倾向于选择低风险的优质客群，而非通过高收益覆盖高不良率。这反映出公司严格筛选客户群体，依靠相对优质的客户实现平稳增长，拨备覆盖率目前为381%，虽有下行趋势，但仍然保持在较高水平。

苏州银行如何把控资产质量和风险管理？
发言人1：苏州银行始终坚持审慎经营理念，吸取快速扩张的经验教训后，回归苏州本地市场，专注于优质客户的业务，并在风控上表现前瞻，能及时压降潜在风险。例如，在前两年就已大规模压降敞口，目前不良贷款处于可控水平，预计不良拐点会先于行业出现。

对苏州银行未来几年盈利预测是怎样的？
发言人1：预计苏州银行未来几年信贷增长有望维持良好景气扩张区间，增速分别为13%、12.5%和12.0%，增量稳步提升。同时，息差预计企稳在1.20左右。由于理财子牌照尚未获取，一季度自营理财规模出现明显负增长，但随着基数效应减弱，中收增速将回归正常水平，预计26到28年的中收增速为-18%、8%。综合分析，预测苏州银行26到28年的营收增速分别为11.40%、1.30%，净利稳定在18.4%、9.1%和9.8%，给予26年的PB估值为0.9倍，对应目标价10.89元。

关于其他分析方面的情况如何？
发言人1：苏州银行整体金融投资策略稳健，今年债市相对平稳，预计后续其他分析收入会维持在一个比较平稳的水平。此外，资产质量将持续保持上市银行中的领先地位。

