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发言人1   00:00
都要到今年的后才开始有陆续的新产能提升。比如说电池铝箔这一块的话，我们可能预计基于现在25000的基础之上，从九月份之后大概会提升到27000。后续因为内蒙那边，主要的还有几台设备陆续的投，所以到年底估计预估在一个月3万吨左右。这个就差不多就是明年的产能，19年产能36万吨。对，明年的产能到年底年化来看，至少具备三十五六万吨。然后新设备这一块的话，我们可以结合磨合的这种时效以及后续订单的匹配度的话，可能还是有一些提质增效的空间。大概有个5万吨左右，可能明年目前来看的话，有效产能可以供到左右。

发言人1   01:04
明白，除了咱们这个扩产，咱们了解行业里其他家巷明年看的一个增量产能计划。有的其实行业内扩产的，像友商他们以前22年定增的这种10万吨，可能今年9月底也要陆续投。还有一些就是披露的这种扩产的，比如说四五万吨这种规模的，也是今年上半年陆续对外交流能了解到的。但是普遍的这种薪酬的这种产能，至少也要到两年左右的建设周期。然后两年之后可能才可以顺利的产能有爬坡这种产能的一些释放。明白，就从目前实力来说，可能这么可能大的这种破产的这种节奏，大家都不是那么的明显。有一些技改或者有一些新扩的产能，可能都是在五六万吨这样子的一个级别。

发言人1   02:13
明白，那我们现在怎么看这个？因为从上半年或者说从去年开始，有一定的一个提价。那咱们怎么看价格在下半年会面临的一个趋势？价格来看的话，因为这个产铝箔它这种杂质的产能，其实它良品率的就是普遍近几年来说都没有太大的一个提升的一个趋势。叠加客户的一些配合客户研发的一些新产品方向的领域的这种后续的应用等等。我们觉得至少短期内来看的话，今明两年这个产能还是偏紧的一个状态。加工费水平这一块来说的话，我们觉得应该是趋于目前一个相对稳定的一个状态。公司自身来看的话，还是会持续提高这种附加值比较高的一些产品端，然后去提升它的占比结构，来带动这种相当于盈利的领先优势。

发言人1   03:28
那种高端一点的就是图片现在已经到25了，这个后面还会继续往上，我们有个大致的目标，提到多少呢？肯定有的，因为涂炭现在的产能跟光博一样，也是现有的这些设备基本上都已经超产能在百分之百的投产。然后后续到9月份之后，会有一些新的设备，根据光伏的产能释放出来之后请关注公众号思维纪要社，更多纪要要请加V西安20210130。

发言人1   04:03
会进一步增加土炭的结构占比那明年来看的话，当然也是往30%这样子的一个占比结构去，就相当于去设定的。我们涂炭有专门的产线，所以也是要提前做。新增的基本上都是带涂炭的，是不这个意思？是的，涂炭包括后续的一些什么钠力方向应用的新产品这些来看，他都是要基于光谱的一种杂质产能基础之上，然后做了一些附加值高的一些衍生。它需要新增一些设备和外购一些这种辅料这种去做。

发言人1   04:47
我们现在涂炭还是主要图的就是CCCB的这些建筑厂吗？是的，对，就是今年会有一些增量。比如说像海外韩资品牌的客户，他们原来就是只是三元的这种光谱的结构的那去年四季度开始也是因为一些储能上面的一些未来的一些需求，可能会有一些新的配合研发的这种磷酸铁锂的这种电性的涂炭，这种结构在陆续的在提升。明白。

发言人1   05:25
另外就是一个咱们现在怎么看这个三季度排产的一个情况，我不知道是不是咱们是产能已经满了，因为刚说新的要九月份才能出来。对，就7 8月份。目前来看的话，像七月份目前按照25000左右去排，那八月份可能也是在25000左右。然后九月份可能争取投产达到能达到2万，也是至少25000以上，25000到27000这样子的一个水平空间。明白，对咱们来说排场还是比较旺盛的。然后环比都是在往上的，三季度和二季度看。

发言人1   06:08
是的，我们反正每个月，因为目前来看产能是比较有缺口的，所以尽可能把涂炭的一些订单规格去匹配起来。然后把图探的月度产能，尽量的是每个月做到有一定的增长的接单能力。我们现在客户结构的占比有变动，因为刚听说咱们是优先涂炭，我不知道这个BC的占比，或者说稍微下来一点。原来的第一大客户的结构变化倒不是很大，40%到45%。

发言人1   06:48
调大这块可能就是有一些变化，反正前两大大概占了接近百分之五六十，第二大没那么高。第二大应该第一档是40，占百分之四五十是吧？4% 40到45，目前就是降我们对吧？折扣其实客户折扣变化不是很明显，就是还是现有的原来的那些客户里面，然后有一些量起来了，有一些量有调整，但是总的变化不大。

发言人1   07:32
明白你刚说第二大客户年底是有什么变化呢？年底相较于上半年而言的话，可能会有一些增量。他这一块因为不同的客户他是有下半年来看的话，都是有一个那种需求的。明白，然后刚也提到咱们明年的产大概是36，然后高的话到40，咱们现在有一定出货上的目标。基本上就是按照这个产能现阶段去计划，就是明年的一些产出的这个目标值的。如果说具体的对应客户明年的一些具体需求的话，可能要再到四季度再看看吧，就相对比较准确一些。明白。

发言人1   08:29
然后其他的电子膜那块还是维持现有一个季度20万吨吗？还是说也有增量需求，有新的量出来。那你说传统那一块吗？对，传统那一块的话，基本上全年来看也就七八十万吨。它的盈利有改善吗？盈利有一些改善，反正就是变化，当然整体影响来看的话也不是很大。

发言人1   09:04
明白，还有就是铝价在六月份或者说近期，也有一定向下走，我不知道这个对咱们三季度会不会形成负面影响。有一定程度上的影响。就是正常他不是之后一个月，相当于是。但是具体的，因为现在是七月份，然后还没有看到对七月份的这个报表端会有影响的一个程度。但是整体上来说的话，肯定也是做好一些铝价下行对于一些比如说客户提货的这种积极性等等各方面其他的一些措施，改善措施。

发言人1   09:48
主要是我们是有做铝的对冲吗？还是说只做了外汇的对冲？外汇有一些对冲铝价的话，会有一定的套保，但不是全部对吧？对，明白。然后另一个大方面就是想问一下那边一个是行业上有没有明显的进展，之前也说过年底要开始什么上量，另一个就是咱们自己的这个产品上有什么变化呢？

发言人1   10:24
那边的话我们七月份应该是计划可以，原先都是小批量的试驾。上个月中旬开始到目前的话，我们会在切入他的这个中试线，相当于是认证。然后可能之后的话每个月可能会针对他的中式线的一些需求，有一些中式的订单。但是整体其实来看的话，本身他们前期预计的话，今年也就大概一个几瓦时左右的一个需求量。公司现有的这些产品线的话，可能也能满足他们今年的这一个需求。

发言人1   11:07
那明年的规划现在有吗？明年暂时还没有大的客户来说的话，他们可能预计明年可能有十到几十个的几瓦时的需求了。但是总体来说的话，这个节奏我们觉得不会那么快。反正因为后续的这种辅助的这种生产线来说的话，我们上上也快的，所以也不着急说现阶段去提前过早的去布局这一块。明白。

发言人1   11:45
还有一个就是我们二季度的价格调整，它二季度是部分收益，它不是在月初，所以从这个趋势上看，三季度的资金率趋势还是向上走的。理论上来说的话，从加工费稳定性的影响来看，三季度就是经营层面这一块来说，应该也是还是不错的。明白。

发言人1   12:13
然后我们前期的那个价格调整，它是光博和竹炭博一起调的，还是说现在只调了光博大头是光伏这一块可能有一些涂炭，也有一些价格调整。然后您刚说当下涂炭是更紧张的，后续如果说有价格向上的话，会是涂炭的机会更大的。会的，因为涂炭现在产能相当于更缺。我们从上个月开始，基本上接待能力的缺口大概就有一千多吨了。

发言人1   12:50
明白，各家铝箔厂是都配了一点涂炭的这个产能吗？还是说市场上也有一些专门第三方的土探？图片的话就是您问的是图其他的这个友商图碳这一块的能力吗？对，我不知道这个产能是都是铝箔厂自己可能每个家都有一个配套比例，还是说市场上也有专门去帮忙做土探第三方铝加工企业直接做成涂炭的可能不多。我们可能暂时市场份额大概在40%左右的。就是刨去头部两家自己图，剩下来的这个需求量这一块我们可能占了40%左右。其他的话大的话像广州纳诺，或者是还有一些莱尔科技，这些本身他们就是没有铝加工前端的这一块，其他的需要外购铝，就是铝箔这个成品的。明白，然后你像图像这块主要跟着储能，像那个去年比较火什么能新能源，这个也是我们的主要客户，也是我们下游涂炭客户的话，动力和储能都有。

发言人1   14:10
明白，现在各家的量都是这个武器在上的吗？还是说已经，因为前段时间也有传是吗？比价高，特别是可能这块提货稍微会慢一点。我不知道我们的体感怎么样，我们反正从前两个月开始，五月份基本上产能都是每个月都是在增加的。然后六月份到现在为止，可能就是订单的这个缺口都是一直都有一两千吨，一直都还没有能够匹配到订单的需求量的。所以后续的话内蒙那边新增的涂炭产能上来之后，可能接待能力会上升，然后这个每个月的占比可能会提升更快一些。

发言人1   15:01
明白，然后像我们那个价格上，就我印象中去年和大客户是增量的，就算是阶梯性的涨价，我不知道这个现在还是这个流程在走，还是说也出现了一些价格机制的变化，这个就是已经调成普涨了。从二季度开始，这也说明了因为紧密度比较高，是吧？是的，明白。

发言人1   15:30
好的，我先问这些，然后李总你有什么补充的吗？没有，还是欢迎其他投资者这边，然后直接提问交流。好的，麻烦助理播报一下线上提问的方式。

发言人1   15:49
大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键再按数字一。网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键再按数字一。网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。

发言人1   16:29
李总，咱们近期产能也有点扩张，我不知道在融资上或者激励上这一块有什么大的计划吗？暂时就是今年后面新的九月份新投的这些设备，都是前期已经相当于是而在采购计划之中的，然后暂时都是自有资金，这些在投的。后续的话一些新增的额外产能的话，公司也在考虑，但是具体的这些方案，目前暂时还没有最终确定下来。对。明白。然后那个激励，激励的话我们已经三月份做了股份回购，然后员工持股计划都已经完成过户了。行，明白，所以短期又没有什么大的动作，暂时目前来看没有，特别明确的一个大的这种其他的这个动作。

发言人1   17:36
明白，然后传统铂那块就是刚刚也说到现在三四百的一个盈利。我记得之前跟一些什么海外包装脖子这个趋势，之前都是先向先有一轮向下的周期了，我不知道现在修复到一个什么样的状况。我们前两年其实包装箔他我盈利都因为很多转到内卷的这种情况，所以叠加我们海外欧洲那一块，前两年一直都是亏损的。所以整个食品包装膜这一块的盈利，前两年都跟空调箔不管那差不多，大概在1 200左右对。然后现阶段的话可能有一些结构的调整，可能盈利的也慢慢有不同程度的恢复。但是整体的话也是比较低的一个水平，也就可能两三百这样子。明白。

发言人1   18:37
然后传统那块二季度是环境一度向上的，所以我不知道三季度这块的走势是怎么样的。它是不是有个淡旺季节，会有传统的像这个夏季的话，家用空调这块就是稍微偏淡季一些的这个阶段，所以它的整个三季度的量等等各方面可能会有一些下降。虽然去年开始有一些工业用的空调去做补充，就是平衡他一些淡旺季。但是整体来说三季度整个传统这一块的话，包括欧洲那块跟往年一样，可能会有一些八月份放假，产能利用率没有上半年那么高这样子的一个情况出现。所以传统这一块的影响，整体来看三季度的话可能都是偏低谷的一段时间。明白，然后就是夏季的高温，我不知道咱们的现在的咱们的那个用电，或者说这个产能的开的这个状态，目前看会有影响吗？用电的夏季用电高峰期，这些对于我们的生产来看的话，影响往年来看都不是很大。明白。

发言人1   19:54
还有一个点，就是咱们现在海外几个基地，现在的产能和它的一个盈利状况，海外的话就是前两年泰国基本上跟欧洲是打平的一个状态了，目前来看也差不多。整体来看泰国还是也是蛮强，泰国就是满产满销盈利也不错。然后欧洲那块，反正上半年也没有说做到减亏，特别特别好的一个阶段。请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。

发言人1   20:36
就是泰国加欧洲一起打拼了，是这个意思，这个是。泰国现在是几万吨的呢？泰国一年大概做空调和食品包装膜，大概一年五六万吨。他们泰国的话后续可能会考虑先做一些比如说涂炭这些产品。因为像国内的一些客户，去年也下半年也是陆续对接。对于他们东南亚基地的一些可能储能，各方面基地的一些电信布局，我们可能会优先考虑在泰国那边布局小批量的一些涂炭箔的一些生产后端生产线。所以可能来看的话，明年会有一些竹炭的产品小批量的在泰国那边开始实际上开始出货。

发言人1   21:32
在泰国生产和在国内它在盈利上会有差距吗？肯定会有一些差距的，因为目前我还不太清楚泰国那边的报价情况，但是你反正看，泰国他普通的一年做个五六万吨的传统产品，那毛利基本上也有20%多这样子的一个水平。明白，然后欧洲现在多少吨？13万吨。欧洲的话它不是欧洲它总的产能，它大概主要有有三个生产基地，在都灵、在德国这些地方都有生产基地。他一年如果说对外销售的这种产能是普板带5万吨，加上5万吨的包装部的产能。但是食品包装部这一块，它产能大概也就做了个两万多吨，两三万吨。去年产能利用率也是一直都没有打满的状态。

发言人1   22:34
明白，像宁德，他希望利工厂投产之后，咱们欧洲的电池我就可能不会往上拉起来。未来的话我们可能会考虑，比如说明年之后可能会考虑跟欧洲基地的这个电电线厂，包括宁德等等在那边的一些会有转场的一个计划。但是短期内来看，今年什么可能还不太会有这个需求，因为需求量不大，所以我的转产这些各方面的成本，各方面损耗可能就更不划算的问题。

发言人1   23:17
明白，好的，我基本上就这些问题，看一下李总有什么我没问到比较重要的，暂时也没有，因为毕竟预告也只是对于一个利润的一个区间值，所以具体的这个业绩经营的这种拆解的话，二季度可能现在还要等到下个月的这个中报出来之后。后期公司的一些34季度的一些产能的一些新增的这个节奏，刚刚也都跟各位汇报完毕了。后续的话如果有新的变化等等，可能我们可以定期的交流。

发言人1   24:02
好的，谢谢李总，也感谢各位投资者的时间，我们今天的交流就到此结束。如果各位投资者有什么问题，欢迎联系我们，或者直接联系公司。好的，谢谢李总。好的，感谢各位。好，再见，再见。感谢大家参加本次会议，用AI进宝获得优质复盘资料，更多专业AI工具和投研内容，打开进门APP领取会员体验，祝您工作顺利，再见。
