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全文摘要
跨境电商近期发展强劲，库存清理导致的销售和库存比例改善，推动毛利率与利润恢复。预计未来几个月，尤其是第三季度，将为出海公司带来黄金期，建议头部企业积极应对市场，可能通过成本控制或涨价来缓解利润率压力。此外，跨境电商板块受汇率及成本费用率利好，展现出稳定修复态势。推荐关注几只具有成长潜力的股票，强调AI技术在提高效率和费用优化方面的关键作用，预见到板块估值未来有提升空间。

章节速览
00:00 跨境电商出海业绩强势，下半年为黄金期
对话讨论了跨境电商近期的强势表现，特别是出海公司的业绩释放期，以及Q3的黄金期展望。强调了库存清理、毛利率修复、需求好转和成本改善等因素，指出下半年旺季开启后，补库和新品营收将带来成长机会。建议关注底部利润修复及营收修复的龙头公司。

04:46 跨境电商板块Q3主升浪推荐逻辑与展望
对话围绕跨境电商板块的推荐逻辑展开，强调创新为核心，提及华海一百、三维时代等公司，预测Q3将迎来主升浪。技术角度看，Q3和Q4增速预期稳定，AI应用催化估值修复。下半年上市预期提升板块关注度，古老师将详细讲解各标的二季度展望及下半年观点。

06:44 出海企业业绩展望与市场推荐
对话聚焦于推荐两类出海企业，以安科创新为代表，分析其二季度业绩超预期潜力，包括毛利率提升、成本控制及汇率套保策略，预计收入和净利润高增长。同时提及赛维时代和智能科技，强调下半年低基数与储能业务高增，看好全年业绩上调空间，认为当前股价位置合适，市场空间大。

10:16 赛维二季度收入预期与未来增长分析
对话讨论了赛维公司二季度收入预期为15%左右，利润可能持平，服装业务增速预计超过20%。非服装业务库存清理将减少业绩拖累，关税问题解决推动美国区域增长。SC转VC账号拓展带来成本优势和品类拓展机会，预计二季度收入修复至高位双位数，利润增长受汇率和运费成本影响。

12:41 AI赋能跨境电商与消费领域增长分析
会议讨论了AI在跨境电商和消费领域中的应用，以及对吉宏股份、华凯一百、焦点科技和小商品城等公司的业绩提升作用。重点分析了AI如何优化广告投放效率，降低营销费用，以及加速精品业务拓展，预期这些公司将带来板块性投资机会，特别是在下半年基本面改善的背景下，估值有望提升。

发言总结
发言人1
讨论了跨境电商近期的发展趋势，特别强调了出海业务的强势表现。通过业绩预告和数据验证，许多出海公司开始集中释放业绩，验证了对出海市场看好的观点。他对Q2到Q3期间的出海市场持乐观态度，尤其看好库存清理和新品推出对业绩的正面影响。随着库存周期的结束和旺季的开启，预期出海公司的业绩将进一步释放。他还提到了几个重点推荐公司，包括安克创新、赛维时代和吉宏股份等，并分析了它们的业绩预测和成长潜力，以及如何受益于AI技术的应用。总体而言，他认为当前是投资跨境电商板块的好时机，看好板块估值的提升和公司基本面的改善。

要点回顾
近期跨境电商领域的观点是什么？对于出海公司的业绩释放期有何看法？
发言人1：近期我们对跨境电商行业持积极看法，特别是在出海方面。从六月份开始，我们便持续推荐相关逻辑，并在七月中旬业绩期看到许多出海公司集中释放业绩预告，验证了我们此前对于Q2至Q3期间出海市场向好的判断。随着库存周期结束，下半年旺季开启后，出海公司还存在补库和新品营收增加的成长路径，将进入一个业绩释放期。我们推荐底部利润修复并有望迎来营收修复的龙头公司。

具体推荐的公司有哪些？
发言人1：目前的核心推荐标的包括创新类公司，如华海一百、三维时代、吉宏股份和新焦点科技等。此外，适应也在上报港交所，若成功上市将进一步提升整个跨境电商板块的关注度和估值。

库存处理和销售情况如何？
发言人1：经过接近一年的库存处理，许多公司在Q1和Q2期间明显改善了库销比，销售额稳步提升，库存比例大幅降低，这不仅使得毛利率和利润得到显著修复，而且出海需求情况也逐渐好转，出口数据超预期，显示出了较强的相对优势。

成本、费用率及汇率等方面的表现怎样？
发言人1：相较于Q1，Q2期间成本、费用率及汇率等方面已有所改善，尤其是人民币升值问题得到一定缓解。头部公司在极端环境下采取了诸如涨价或成本控制等措施，有效减轻了利润率压力，预计下半年新品上市可能进一步提升毛利率。

对于泛品公司的AI应用情况如何看待？
发言人1：许多泛品公司因AI应用而获得催化，有望修复其较低的估值，并且在Q2之后至Q3会迎来主升浪，增速不会特别慢。

具体到安科创新这类公司的表现如何？
发言人1：安科创新作为低基数效应明显且有新品推出的公司，预计二季度收入增速在25%到30%之间，扣非净利增长可能达到30%甚至更高。主要原因在于产品结构优化及提前锁价囤货应对成本和汇率风险，毛利率有望提升，同时公司投资的南星科技股价强势也将贡献可观的投资收益，使得归母净利增速可能更高，达到40%到50%的增长。

对于下半年，公司收入增长的预期是怎样的？赛维时代二季度的收入和利润表现如何？
发言人1：我们预计下半年公司的收入有可能会进一步加速增长，尤其是在储能业务持续高增的背景下。从全年来看，目前估值不到20倍，并且考虑到下半年业绩的持续优化，我们认为全年业绩有上调的空间。预计赛维时代二季度收入增长大约在15%左右，而利润可能持平。二季度是其修复信号的关键节点，服装业务增速有望达到20%以上，主要原因是前期库存逐步去化，新品驱动明显。不过，非服装业务仍会对业绩造成一定拖累，但这种影响将在三季度后逐渐减弱。

华凯一百下半年的表现及规划如何？
发言人1：下半年华凯一百看好精品业务加速拓展，预计全年精品业务增速将达到50%的目标。此外，焦点科技和小商品城等平台类跨境电商公司将通过提供AI工具直接实现营收增长，其中焦点科技二季度收入增速可能超过15%，利润增速更快，小商品城二季度收入和利润预计在15%到20%的区间。

赛维时代在拓品类和成本端有哪些优势？
发言人1：赛维时代通过转为亚马逊自营模式（VC账号拓展），有望带来两方面优势：一是成本端优化，佣金费率下降；二是能够拓展更多大件商品，品类拓展逻辑清晰，有助于提升能力和盈利能力。

受益于去库及拓品类的公司有哪些例子？
发言人1：另一类受益于去库和拓品类的公司例子中，提到了华凯一百和吉宏股份等，它们通过应用AI技术实现了创收提升、效率优化以及费用端改善。例如，吉宏股份上半年业绩预告显示其规模增长30%到50%，二季度增速可能达到40%到50%的中枢区间，这得益于跨境社交电商业务盈利能力的显著提升。

对于整个跨境电商板块，您怎么看？
发言人1：我们认为整个二季度业绩兑现将带来跨境电商板块性的机会，无论是板块改善还是进一步的增长加速，都有望提升整个板块的估值。目前整个板块估值仍在20倍以下，无论是龙头还是有高增长机会的标的，都有估值提升的契机。尤其是在下半年，市场会更加注重基本面改善和优质机会的挖掘，因此这个板块是我们当前推荐的板块。

